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TRANSFORMAREA DOMENIILOR PLANE
PRIN APLICATII LINIAR-FRACTIONARE

Nicoleta BIRNAZ, studenta,

Facultatea de Stiinte Reale, Economice si ale Mediului,
Universitatea de Stat ,,Alecu Russo” din Balti
Coordonator stiintific: Natalia GASITOI, conf. univ., dr.

Abstract: In this paper we study linear fractional transformations, their fascina-
ting geometric properties and a special case of Mabius transformations. In final, we
study some examples of transformations of the complex plane domains through
fractional linear applications.

Keywords: linear fractional transformation, Mdébius transformation, conformal
mappings, translations, dilations, inversions, rotation.

O transformare liniar-fractionara este o functie de forma

&)=
unde, a, b, c,d € C. Dacd ad — bc # 0 atuncifse numeste transformare Mobius [2,
p. 111].

Prin calcule directe se poate arata ca o aplicatie Mobius este conforma in toate
punctele planului complex extins. O transformare f:U(z,) = C se numeste
conforma [1, p. 87] in punctul z,, daca ea:

1) conserva unghiurile in z,, adica pentru orice doud drumuri netede y;si ¥,
care pleaci din z,, unghiul format de imaginile lor f(y, )si f(y, ) este egal cu
cel format de y; si v, atit in marime, ct si in orientare;

2) poseda proprietatea de constantd a dilatarilor in punctul z,, adicd orice ele-
ment de arc cu punctul initial z, este contractat sau dilatat in acelasi raport.
in general, o transformare liniar fractionari are citeva cazuri speciale. O

transformare S:C — C de forma:

1) S(z2) = z + a, se numeste transiatie,

2) S(z) = azcua > 0, se numeste dilatare,

3) S(z) = ez, se numeste rotatie,

4) S(z) = i, se numeste inversiune.
Daca S este o transformare Mabius, atunci S este compozitia transiatiilor, dilata-
rii, rotatiei §i a inversiunii (evident cd unele din acestea pot lipsi) [3, p. 95].

Proprietitile transformérilor Mobius

1. Proprietatea circulara

Propozitia 1 [1, p. 93]. Transformarile liniar-fractionare duc cercurile in
cercuri (consideram cd dreptele sunt asimilate cercurilor, sunt considerate cercuri
de raza R = ).

Remarci. Orice transformare conformd f(z) posedd proprietatea circulara,
adica duce cercurile infinit mici cu centrul n z, in curbe Inchise, care se deosebesc
de cercuri infinit de putin. La transformarile omografice cercurile trec tocmai in
cercuri, dar centrul cercului nu trece numaidecat in centrul imaginii lui.
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2. Proprietatea simetriei

Definitia 1 [4, p. 26-27]. Doud puncte z si Z sunt simetrice in raport cu un
cerc I', centrat in punctul z,€C de razd R > 0, daci punctele z,, z, Z sunt coliniare,
adica se afla pe aceeasi raza cu varful 1n z,

arg(Z — zo) = arg(z — zo)
si produsul distantelor de la aceste puncte pana la z, este egal cu patratul razei
|21 — 2o - |25 — 20|=R%. :

Centrul z, al cercului I' este simetric cu punctul de la infinit o € C in raport

cu I’ (Figural)

Figura 1.

Propozitia 2 [3, p. 97]. O transformare Mébius w = f(z) pastreaza simetria
fata de un cerc I':daca z,ZeC sunt simetrice fata de I', atunci imaginile lor
f(2y), f(z,) sunt simetrice in raport cu f(I').

3. Principiul pastrarii orientarii

Propozitia 3 [1, p. 96]. O transformare omograficia pdstreazd orientarea
cercurilor.

in general, dacd D este un domeniu simplu conex cu frontiera neteda, atunci la
o transformare Mabius S el este dus intr-un domeniu D’ cu aceeasi orientare a
frontierei, adica daca zy, z,, z3 €0D sunt trei puncte distincte considerate in sensul
pozitiv de parcurgere a frontierei dD, atunci sensul pozitiv de parcurgere a
frontierei D’ a domeniului D’ este determinat de tripletul orientat (wy, w,, ws),
unde wy; = S(zy),w, = S(z,), w3 = S(z3).

4. Invariantul transformarilor liniar-fractionare

Definitia 2 [2, p. 97-98]. Fie z, z;, z,, z5 € C. Se numeste biraport sau raport
anarmonic a patru puncte distincte din planul C numarul notat cu (z,z;, 25,23 )
definit prin
Z—2Z1 Z3—7;

Z,721,22,23) = : .
(2,21,22,23) 72—, 7, — 2,

Propozitia 4 [3, p. 98]. Transformarile omografice pdstreazd raportul
anarmonic a patru puncte distincte din C.
Pentru a determina S(z) care duce punctele z,, z,, z; in w;, w,, wy trebuie de

rezolvat ecuatia
W_Wl W3_W1 Z_Zl Z3_Zl

W—W, Wy—W, Z—2, Z3— 2,
in raport cu w.



wW-w; W3z—Wwjp z—2Zy Z3—Z1

Relatia

: : este adevaratd si atunci cand unul din
W—W3 W3—Wy Z—Zp Z3—Z3

puncte este co. in acest caz, trebuie de inlocuit cu 1 numaratorul si numitorul
fractiei in care apare .

Sa analizdm cateva exemple de transformare a domeniilor din planul complex
prin aplicatii Mobius.

Exemplul 1 [6, p. 29]. Sa se afle imaginea discului D = {z € C: |z| < 1} la
transformarea

() = 2z—1
2= zZ+1
® - ®
S(z) = 2z — '1 ’
z+1
..ai' 13 “*\_ o8 s 4
1:: EE [ 03 .i — . = ,""
' S

Pe frontiera dD = {z € C: |z| < 1} fixdm o orientare

(le Zy, Z3) = (1, i, _l).
Aflam imaginile acestor puncte prin transformarea data:

2-1 1-i 1 i
u lelﬂwlz——_—___.

1+i_1+1_2( 2’)( )

, 2i-1 2i-1 2i-1)(-2i 4+21 i

" asimwEIa s s ==y
. —-2i—-1 —-2i—-1

L] Z3=—1$W3= I, = o = 00,

Conform principiului circular, punctele w,, w,, w; se afla pe un cerc in sens
larg, iar deoarece w; = oo, deducem ca cercul unitate a trecut intr-o dreapta si

anume v = 2u — % Orientarea drepte este definita de tripletul
1 i
(Wl, Wy, W3) = (E—E,l +E,OO)
Raspuns: Astfel deducem ca prin transformarea
s 2z—1
zZ) =
z+1i
8




discul D = {z € C: |z| < 1} a trecut in semiplanul de-asupra dreptei v = 2u — %
Exemplul 2 [5, p. 39]. Sa se afle imaginea unghiului 0 < ¢ < % la transfor-
marea

Z
S(Z) = m

z

z—1
. ¥
/ 1

y
/

Unghiul plan 0 < ¢ < % este marginit de doud semidrepte ¢ = 0 si ¢ =

si

NI

poate fi prezentat ca partea comuna a semiplanelor Imz > 0 si Re z > Im z.
Pe dreapta y = 0 fixam o orientare
v1: (21, 23,23) = (0,1,0).
Aflam imaginile acestor puncte prin transformarea data:

0
" Zl=0:W1=E=O;
— — 1 —1— .
= Zz—lﬁwz—;—a_oo,
1
= Zz=0o=>wy=-=1.

Pe dreapta y = x fixam o orientare

)/2: (Z4' ZS' ZG) = (1 + i; 0: w)'
Aflam imaginile acestor puncte prin transformarea data:
1+ 1+i .
—=—==-i+1
1+i-1 i

=0;

= Zy = 1 + i= W, =

0

| | = _ —

Zy 0= Wy 01_1

] ZG = o0 = W6 = I =

Conform principiului circular, punctele w,, w,, wy se afld pe un cerc in sens

larg, iar deoarece w; = oo, deducem ca dreapta y = 0 a trecut intr-o dreaptd si
anume v = 0. Orientarea drepte este definita de tripletul

(Wl, Wy, W3) = (0,00, 1 ),

9



iar punctele w,, ws, wg se afld pe un cerc, de unde deducem ca dreapta x =y a
. 101, 2 . . . .
trecut Intr-un cerc |W -373 l| = g Orientarea dreptei este definita de tripletul

(Wy, ws, wg) = (1 +1,0,0).
Raspuns: Astfel deducem ca prin transformarea
z
S@z)=——
) @)=
unghiul 0 < ¢ < 5 a trecut in semiplanul de sus Im z >0, din care se exclude
interiorul cercului

W—E—El

Exemplul 3 [6, p. 29]. S& se afle imaginea domeniului 0 < x < 1 la transfor-
marea

| 1 1,|>\/7
>

3z+1
5@ = z+1
D)
3z+1
S = z+1
—_—

Pe dreapta x = 1 fixam o orientare yy: (2,25,23) = (1 — i, 1,0).
Aflam imaginile acestor puncte prin transformarea data:
3(1—D+1 _ 3-3i+1 _ (4-3D)(2+i) _ 11-2i _ 11 2i,

1-i+1 2-i 4+1 5 5 5’
3+1

L ZZ = 1 = W2 = —=
1+1

. =00 = —§—3
zz3=0=wy=7=23.

n Z1:1_i$W1:

Pe dreapta x = 0 fixam o orientare y,: (24, Zs, Zg) = (0,0, —i).
Aflam imaginile acestor puncte prin transformarea data:
L] Z4=CD$W4_=§=3;

3x0+1
n Zs = 0= Wg = e =1;
. —-3i+1 —=3i+1)(1+i .
" Ze=—l > W = _=( ),( )=2—l.
6 6 1-i 1-i

Conform principiului circular, punctele w;, w,, w; se afla pe un cerc, dedu-

< N . 50 1 .
cem cd dreapta x = 1 a trecut intr-un cerc si anume |w - E| =2 Orientarea cercu-

10



2—2—i,2,3) si deci semipla-

lui este definitd de tripletul (w;, w,, ws3) = (5 .

nul Re z < 1 a trecut in exteriorul cercului.
lar punctele w,, wg, wg se afla pe un cerc, de unde deducem ca dreapta x = 0
a trecut intr-un cerc |w — 2| = 1. Orientarea cercului este definita de tripletul
(W4! Ws, WG) = (3, 1! 2—1 )!
deci semiplanul Re z > 0 a trecut in interiorul cercului |w — 2| < 1.

Raspuns: Astfel deducem ca prin transformarea S(z) = 322:, domeniul 0 <

x < la trecut in partea planului cuprinsd de interiorul discului |w — 2| < 1si

. . . 5 1
exteriorul discului |w - E| >

Concluzii:

In analiza complexa notiunea de grafic isi pierde relevanta, deoarece avem
perechea (z,w)eC? cireia ii corespunde quartetul (x,y,u,v) care este definit R?,
ceea ce nu este posibil de reprezentat. Dar este mult mai intrigant de studiat trans-
formarea unui domeniu plan din planul variabilei z printr-o aplicatie complexa.
Prin intermediul transformarilor liniar-fractionare si a proprietatilor lor, putem stu-
dia in ce se va transforma un domeniu plan printr-o aplicatie complexa.
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MODELE MATEMATICE PENTRU PROBLEME
CU CARACTER GEOMETRIC SI FIZIC

Valeria CRUDU, studenta,

Facultatea de Stiinte Reale, Economice i ale Mediului,
Universitatea de Stat ,, Alecu Russo” din Balti
Coordonator stiintific: Natalia GASITOI, conf. univ., dr.

Abstract: In this paper we study ordinary differential equations. We will build mathe-
matical models for some geometric and physical problems, according to defined algo-
rithms that lead to differential equations and determine solutions to proposed problems.

Keywords: differential equation, ordinary differential equations, equation order,
differential equation solution, mathematical model.

Multe probleme de fizicd, geometrie, chimie, tehnicd, inginerie cer in formu-
larea lor matematica determinarea unei functii care, impreund cu derivatele sale, sa-
tisface o relatie data. Astfel de relatii se numesc ecuatii diferentiale.
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Pentru studierea ecuatiilor diferentiale este necesara o clasificare a acestora. Cla-
sificarea uzuald este cea legatd de numarul variabilelor de care depinde functia necu-
noscuta. Daca functia necunoscuta depinde de o singura variabila independenta, ecuatia
diferentiald se numeste ecuatie diferentiald ordinara. Daca functia necunoscuta de-
pinde de mai multe variabile independente si in relatia respectiva apar si derivatele
partiale ale functiei necunoscute, relatia se numeste ecuatie cu derivate partiale.

In aceasta lucrare vom pune accent pe ecuatiile diferentiale ordinare. Vom
construi modele matematice pentru unele probleme de geometrie si fizicd, conform
unor algoritmi, ce conduc la ecuatii diferentiale si vom determina solutiile proble-
melor propuse.

O ccuatie diferentiala ordinara poate fi scrisa in forma

F (00,500, .. ,y™ () =0,
unde X este variabila independenta, y = y(x) este functia necunoscuta,
y,y", ..., y™ sunt derivatele functiei y si F este o functie reald continua definita
pe un domeniu Q c R™*1, [1], [2], [3].

Ordinul cel mai mare al derivatei functiei necunoscute ce intervine in ecuatia
diferentiald se numeste ordinul ecuatiei. Ecuatia diferentiala de ordinul intdi are
forma:

F(x,y,y) =0.

Vom numi solutie generald a ecuatiei diferentiale de ordinul intdi functia
y = @(x,C), care contine o singurd constantd arbitrard si satisface urmdtoarele
conditii:

1. functia y = @(x,C) este solutia acestei ecuatii diferentiale pentru orice

valoare fixatd a constantei C;

2. dacd functia necunoscutd y satisface conditiile initiale: y(x,) = y,, atunci
putem gasi o astfel de valoare C = C, a constantei pentru care y = ¢(x, Cy)

va satisface conditiile initiale, [6].

Din calculul integral cunoastem ci cea mai generala functie y, care satisface
ecuatia y = f(x) are forma:

y= Jf(x)dx+C.

Integrala respectiva se numeste solutie generald a ecuatiei diferentiale de ordinul
Intdi [1].

Probleme de geometrie, ce conduc la ecuatii diferentiale. Exista probleme
in care se cere a determina o familie de curbe plane dupa anumite proprietati ale
curbelor si tangentelor acestora. Pentru a rezolva astfel de probleme, schitam
desenul necesar, consideram curba cautata ca grafic al unei functii y = y(x) si din
enuntul problemei gasim relatia dintre x, y(x) si y (x).

Exemplul 1. Sa se determine curbele din plan, pentru care aria triunghiului
format din tangenta la curba, ordonata punctului de tangenta si axa absciselor este o
mirime constanti egali cu a?, [4].

Schitdm desenul necesar conform cerintelor:
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o

o
Observam ca AABC este dreptunghic (m£ABC = 90°). Astfel,
1
Agpe =§|CB| "y
Fie (xg,y) coordonatele unui punct de pe curba cautata y y(x). Din sensul

geometric al derivatei, avem ca panta: tga = y'(x), adlca =~ =tga = CB = tg—a

y . .
sau CB = o Din aceste considerente, vom examina doud cazuri:

1. Cazulcandy > 0.
In formula data pentru arie, Inlocuim valoarea obtinuta pentru CB si, din conditiile

problemei, obtinem ecuatia diferentiala:
2

y Z:yz_d_yz

=a —
2y’ 2 dx
Efectuand transformarile necesare, vom avea ecuatia cu variabilele separate:

dx 2dy
z= 5

Rezolvand ecuatia diferentiald de mai sus, vom obtine:

fdy dx 2 x

y oat+ G’
unde C;a? este o constanti. Asftel, expresia va lua forma:

—2a?
Y= THx

unde C = C;a®.
2. Cazulcandy < 0.
Vom proceda in mod analog si astfel vom obtine urmatoarea ecuatie diferentiala:

y? , dx 2dy
——=a">—=—-——
2y a2 32
Rezolvand ecuatia diferentiala, avem:
2fdy dx 2 x
2> y  at+C;’
unde C,a? = C, adica
_ 2a?
S
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Exemplul 2. Sa se determine curbele din plan care poseda urmétoarea propri-
etate: daca prin orice punct al curbei se duc drepte paralele la axele de coordonate
pana la intersectie cu acestea, atunci aria dreptunghiului obtinut este Tmpartita de
curba in raport de 1: 2 [4].

Schitdm desenul necesar conform cerintelor:

Y y = y(x)

Alx,y)

0 &€
Conform desenului, aria dreptunghiului obtinut este:
A =xy.
Cunoastem ca aria dreptunghiului este impartita in 3 parti egale, adica putem avea
doua cazuri:

A= %A = lxy saud; = A= zxy.

3 T3 3
Conform interpretarii geometrice a integralei, avem:
X
A= J ydx.
X0

1. Cazulcand A; = §A.

Egaland cele doua relatii de mai sus, obtinem:
X

1
dx ==xy.
j y 3%y
X0
Diferentiem in raport cu x si vom avea:

1 N 1,
=-x+z-xy.
| SR AAEA
Efectuand transformarile necesare, obtinem ecuatia diferentiala:

. dy 2dx
xy =2y= 7 =
Rezolvand ecuatia obtinutd, vom avea solutia:
In|y| = 2In|x| +InC = y = Cx?.
2. Cazul cand 4, = §A.
Proceddm in mod analog si obtinem relatia:

14



X

2
f ydx =—=xy.
3
Xo
De asemenea, diferentiem in raport cu x i vom avea:

2 N 2
=-x+=-xy,
y=3 3 XY
adica ecuatia diferentiala va avea forma:

. 2dy dx
Xy =y= 5 X
Deci, vom obtine solutia:
In|x| = 2In|y| +InC = x = Cy2.

Probleme de fizici, ce conduc la ecuatii diferentiale. Pentru rezolvarea
unor probleme de fizica stabilim variabila independenta (fie x) si cea dependents,
adica functia necunoscuta (fie y(x)); exprimam cresterea functiei Ay prin cresterea
variabilei independente Ax, considerdnd cresterea variabilei x suficient de micé;
impartim cu Ax membrii egalitatii obtinute si, trecand la limitd cAnd Ax — 0, obti-
nem ecuatia diferentiala cautata.

Exemplul 3. Un corp solid se incilzeste pand la 100 °C si se introduce intr-un
fluid cu temperatura de 20°C. in cat timp solidul se va rici pani la 25°C, daci el se
raceste pana la 60°C in 10 minute [5].

Pentru rezolvarea problemei, vom utiliza legea lui Newton, conform careia vite-
za de récire a unui corp intr-un mediu omogen este direct proportionala cu diferenta
dintre temperatura corpului si cea a mediului. Astfel, avem urmatoarea relatie:

dT

op = k(T =Ty),
unde T — temperatura corpului, T, — temperatura fluidului, k — coeficientul de
proportionalitate.
Din datele problemei, obtinem urmatorul sistem:

dT .
{——k(T—ZO):){T=20+(:e

dt — =
Te=0) =100  \T(t=0)=100

Totodatd, cunoastem ca in momentul de timp t = 10, corpul se raceste pana la
60°, deci vom avea:
T(t = 10) = 60 = T(t = 10) = 20 + 80e*t,

= C = 80.

adica
k =-0,1ln2.
Deci, relatia anterioara va avea forma:
T(t) = 20 + 80e~ 0112,
Pentru ci solidul trebuie s se riceasca pani la 25°, inlocuim si vom obtine:
20 + 80e~01tn2 = 25
de unde t = 40 minute.
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Exemplul 4. Conform statisticilor, pe parcursul unui an, dintr-un gram de radiu
se dezintegreaza 0,44 mg. Peste cat timp se va dezintegra jumatate din cantitatea
data de radiu, [4].

Pentru rezolvarea problemei, vom utiliza legea dezintegrarii radioactive,
conform careia viteza momentand de dezintegrare a substantei radioactive este
direct proportionala cu cantitatea de substantd in momentul considerat.

Din aceste considerente, avem:

y'(@) = ky(t),
unde k — coeficientul proportional care depinde doar de substanta radioactiva.
Solutia ecuatiei diferentiale obtinute este:

y(t) = Ce™,
unde C este cantitatea datd de substanta.
Presupunem cé cantitatea initiald de substantd este C = 1 g. Astfel, peste un an
vom avea y(t) = 0,99956 g, adici e* = 0,99956 g.
Inlocuim in solutia ecuatiei diferentiale datele obtinute si avem:
y(t) = €(0,99956)"

Tinand cont ca avem nevoie de jumdtate din cantitatea substantei, vom modifica
cantitatea initiala: ¢; = 0,5C.
Astfel, vom obtine:

y(t1) = 0,5y(1).
Deci, solutia ecuatiei diferentiale va avea forma:

y(t) = 0,5€(0,99956)"1.

Obtinem:
in2

tl ="
In0,99956

~ 1600 (ani).

Concluzii:

1. Multe probleme de fizica, geometrie, chimie, tehnica, inginerie cer in rezolva-
rea lor constituirea unor modele matematice, care desemneaza un ansamblu
de relatii matematice apte sa descrie in mod corect interdependenta variabile-
lor procesului.

2. Teoria ecuatiilor diferentiale ordinare studiaza procesele de evolutie care sunt
deterministe, finit-dimensionale si diferentiabile.
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Una dintre functiile elementare ale matematicii reprezintd functia logaritmica.
Dupa cum este cunoscut, domeniul de definitie al functiei logaritmice este o multi-
me continua pe care functia de sub semnul logaritmului este pozitiva. In cazul Teo-
riei numerelor, domeniul de definitie al functiei logaritmice se considera o multime
discreta. Baza logaritmului se considera multimea numerelor prime. Functia loga-
ritmica definitd in asa mod poartd denumirea de logaritmare discreta sau indici.
insa, baza logaritmarii discrete nu poate fi orice numir natural, ci doar radicinile
primitive 1n raport cu modulul congruentei.

Radacini primitive. Notiunea de radacina primitiva sta la baza notiunii de
indice al unui numar in raport cu un numar prim sau a notiunii de logaritm discret.
Intr-o serie de lucrari [1, p. 133], [2, p. 96], [3, p. 170] se definesc si se descriu no-
tiunile respective. In lucririle [1, p. 241] si [4, p. 120], in calitate de anexe sunt
construite tabelul radacinilor primitive pentru module mai mici ca 100 si tabelul de
indici pentru modulele prime mai mici ca 100.

Fie n > 2 un numar natural si a un numar intreg prim cu n. Atunci a se
numeste rdddcina primitiva modulo n [1, p. 129], [2, p. 93], [4, p. 120], daca

ordy, (a) = ¢ (n).

Rezolvarea congruentei binome este influentata direct de Problema existentei
rdddacinilor primitive in raport cu un modul prim. Aceasta problema a fost solutio-
nata de catre Gauss in 1801. Rezultatul acestei probleme este ,, Pentru orice p prim
impar, exista radacini primitive in raport cu modulul p, iar numarul radacinilor
primitive este p(p — 1).”

Exemplu. Numarul prim 11, are ¢ (10) =4 radacini primitive.

Indici. Fie p un numar prim. Atunci sistemul de numere 0,1,2,3,...,p —
1 reprezinta un sistem redus de resturi. Fie a o rddacind primitiva a modulului p,
atunci

a,a?,ad,..,aP"t =1 (mod p)
ce sunt necongruente intre ele in raport cu p, adicd aceste numere la fel formeaza
un sistem complet de resturi in raport cu modulul p.
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Fie § un numar arbitrar si a o raddcina primitiva a modulului p, r este expo-
nentul numarului «, astfel incat
B = a” (mod p)
Exponentul r se numeste indice al numarului 8 in baza « in raport cu modulul p.
Deoarece valoarea exponentului nu depinde de radacina primitiva, la notarea
indicilor vom face abstractie de a si vom nota
r = ind B (mod p).
In lucrarea [2, p. 96] sunt descrise urmitoarele proprietiti ale indicilor analogi-
ce proprietatilor logaritmilor.
1. Indicele unui produs este congruent fatd de modulul p-1 cu suma indicilor factorilor
ind(ab) = inda + ind b (modp — 1)
Aceasta teorema este adevaratd pentru oricare numar finit de factori.
2. Indicele unui raport a doud numere este congruent fatd de modulul p -1 cu
diferenta indicilor acestor numere
ind % = inda-indb (modp — 1)
3. Indicele unei puteri a™ este congruent fatd de modulul p-1 cu produsul dintre

exponentul m al puterii si indicele bazei a
inda™ = mind a (modp —1)
4. indyg = 1.

Exemplu. Calculati restul impartirii numarului 3472°17 - 4952018 |3 97,

Rezolvare. Deoarece numerele 347 si 495 sunt mai mari decat modul, deter-
mindm mai intai clasele de rest cirora apartin:

347 =3-97 + 56 & 347 = 56 (mod 97)
495 =5-97 + 10 & 495 = 10 (mod 97)
Atunci
3472017 . 4952018 = 562017 . 102018 (mOd 97)
Fie x restul impdrtirii numarului 562917 - 102°18 |a 97, Atunci
562017 . 102918 = x (mod 97)
Deoarece este destul de anevoios de aplicat metodele aritmetice standarde, vom
aplica metoda indicilor. In baza proprietatii 1, avem:
ind (562°17 - 102°18) = ind x (mod 96)
Aplicand proprietatea 3, obtinem:
2017 -ind 56 4+ 2018 ind10 = ind x (mod 96)
Pentru a simplifica calculele, omitem multiplii modulelor pentru numerele 2017 si
2018, apoi utilizand tabelul de indici obtinem
77 - 37 + 48 - 35 = ind x (mod 96)
ind x = 17 (mod 96)
x = 83 (mod 97)

Raspuns. Restul impartirii numarului 347217 - 4952018 |3 97 este 83.

Utilizarea indicilor la rezolvarea congruentelor binome. O aplicatie impor-
tanta a indicilor este solutionarea congruentelor binome.
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Definitie [1, p. 112]. Congruenta x* = b (mod p) se numeste congruentd
binoma.

Rezolvarea acestor congruente prin metoda probelor este un procedeu destul
de anevoios, iar in cazul in care p este numar prim poate fi utilizatd metoda indici-
lor. in continuare, descriem procedeul de rezolvare a congruentelor binome prin
metoda indicilor. Daca p este numar prim, atunci indexam ambele parti ale congru-
entei si utilizand proprietatea 1, obtinem

ind x* = ind b (modp — 1)
In continuare, aplicam proprietatea 3
aindx = ind b (modp —1)
Congruenta obtinutd reprezintd o congruentd liniard in raport cu necunoscuta
ind x. Notdm
y =ind x (mod p)
ay =ind b (mod p-1)
Rezolvam congruenta in raport cu modulul Iui p -1 si gasim
y =c (mod p-1)
ind x = ¢ (mod p-1)
Revenind la tabelul de indici, obtinem valoarea necunoscutei x.
Exemplu 1. Rezolvati congruenta
5x3 = 25 (mod 41)
Indexam ambele parti ale congruentei
ind 5 + ind x® = ind 25 (mod 40)
Utilizand tabelul de indici, avem:
18 + 3 ind X = 36 (mod 40)
3ind x = 18 (mod 40)
ind x = 6 (mod 40)
X =20 (mod 41)
Raspuns. S={20+41t,te 2}
Exemplu 2. Rezolvati congruenta
43x7 = 24 (mod 67)
ind 43+ 7ind x = ind 24 (mod 66)
21 + 7ind x = 54 (mod 66)
7indx = 33 (mod 66)
ind x = 33 (mod 66)
X = 66 (mod 67)
Raspuns. S={66+67t, te Z}

Numarul de solutii ale congruentelor binome de gradul n este redat de
Teorema [3, p. 170]. Fie m > 1 are radécina primitiva g si a o clasa de rest mo-
dulo m, astfel incat (a,m) = 1. Fie n un numar natural si (n, <p(m)) = d. Atunci
congruenta binoma

x™ = a (mod m)
este rezolvabila atunci si numai atunci cand ind a se divide prin d. In plus, daca
congruenta admite solutii, atunci ea admite d solutii.
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Exemplul 3. Rezolvati congruenta
15x* = 17 (mod 23)
Solutie. Deoarece congruenta este binoma, la rezolvarea ei poate fi aplicatd metoda
indicilor. Indexam ambele parti ale congruentei. Atunci
ind15 + 4ind x = ind 17( mod 22)
Utilizand tabelul de indici pentru numarul prim 23, obtinem
ind15=17,ind 17 = 7.
Atunci congruenta primeste forma
4ind x = 12 (mod 22)
Deoarece (4, 22) = 2, congruenta are doud solutii
ind x = 3 (mod 22),
[ind x = 4 (mod 22).
Revenind la tabelul de indici, obtinem solutiile congruentei binome:
[x = 10 (mod 23),
x = 13 (mod 23).
in baza definitiei congruentei, obtinem
x =10+ 23¢,,t; €Z,
[x =13+ 23¢,,t, € Z.
Raspuns. S = {10 + 23t,, 13 + 23t,]| tq, t,}
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Notiunea de congruenta a fost introdusa pentru prima data de Gauss (1777-
1855) in lucrarea ,, Cercetari aritmetice”, publicata in 1800, in care a utilizat notiu-
nea de congruentd pentru a simplifica demonstratia unor teoreme cunoscute si pen-
tru deducerea si demonstrarea unor teoreme noi [1]. Relatia de congruenta opereaza
cu numere intregi si caracterizeazd submultimea numerelor intregi, care, fiind
impartite la numarul natural m, dau acelasi rest.

In functie de restul mpartirii numerelor intregi la numarul natural m, multi-
mea numerelor intregi se descompune in m submultimi disjuncte, numite clase de
resturi [4, p. 53], [4, p. 66]. Asupra claselor de resturi pot fi efectuate operatiile de
adunare si inmultire.

Operatia de adunare defineste un grup abelian pe multimea claselor de resturi,
elementul neutru al ciruia reprezinta clasa de rest 0, ce contine numerele intregi di-
vizibile prin m.

Operatia de ITnmultire a claselor de resturi se defineste o structurd de semigrup
abelian cu unitate pe multimea claselor de resturi. Elementul neutru coincide cu
clasa de rest 1 ce contine toate numerele intregi, care, fiind impartite la m, dau
restul 1. Un rol important in acest semigrup il reprezintd elementele simetrizabile.

Clasa de rest a se numeste simetrizabild in raport cu modulul m, dacd exista
clasa de rest b, astfel incat a-b = 1 (mod m) si se noteazi b = a~! (mod m).
Clasa de rest a se mai numeste si element simetrizabil al inelului claselor de resturi,
iar elementul b se numeste simetricul elementulului a.

in lucrarea [3, p. 51], este studiat inelul claselor de resturi si proprietitile
acestuia. In plus, este indicat cd orice element a, admite elementul opus de forma
m — a, iar elementul a este element simetrizabil daca si numai daca numarul a este
reciproc prim cu modulul m.

In aceasta lucrare, vom pune accent pe sistemele de congruente liniare cu
doua variabile definite pe acelasi inel al claselor de resturi (congruente definite in
raport cu acelasi modul) si pe inele diferite (congruente definite in raport cu diverse
module).

Tinand cont de faptul ca sistemele de congruente liniare de doua variabile sunt
destul de apropiate ca forma de sistemele de ecuatii liniare cu doua variabile, vom
pune accent pe posibilitatea aplicarii metodelor de rezolvare a sistemelor de ecuatii
liniare la rezolvarea sistemelor de congruente liniare cu doua variabile.

Definitie [2, p. 61]. Expresia de forma

ax + by = ¢ (mod m) (¢9)
unde a, b, c € Z,m € N*, se numeste congruentd liniard cu doud variabile.

Definitie [2, p. 61]. Sistemul congruente de forma

a;x + b,y = ¢; (mod my),
AR @
a,x + b,y = ¢, (mod m,),
unde a;, b;, c; € Z,m; € N*,i = 1,n, se numeste sistem de n congruente liniare cu
doua variabile.
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A rezolva un sistem de congruente liniare inseamnd a determina toate perechi-
le ordonate de clase de resturi {(a,b)}, care fiind substituite in sistemul (2)
transforma fiecare congruenta in relatie adevarata. Este evidentiat faptul ca sistemul
de congruente nu admite solutie unica, ci o infinitate de solutii de o anumita forma.
Forma datd este descrisa de forma claselor de resturi.

Metoda de rezolvare a lui Cramer. Una dintre metodele de rezolvare a siste-
carii metodei la rezolvarea sistemelor de congruenta liniare.

Deoarece metoda lui Cramer se bazeaza pe calculul determinantilor, adica
pentru sistemele de ecuatii in care numarul de ecuatii coincide cu numarul de necu-
noscute, metoda poate fi aplicata la rezolvarea sistemelor de congruente liniare cu
doui variabile doar daci sistemul (2) contine doar doua congruente. In plus, deoa-
rece congruentele sunt dependente una de cealalta, la calculul determinantului, este
necesar ca congruentele sa fie definite in raport cu acelasi modul.

Astfel, pentru a aplica metoda lui Cramer la rezolvarea sistemelor de congru-
ente liniare cu doua variabile, sistemul (2) primeste forma

ax+by = u(modm), 3
{cx +dy = v (modm). ®)

Deoarece in inelul claselor de resturi operatia de impartire nu este definita, ci
este substituitd prin inmultire la simetricul impartitorului, iar operatia de scadere se
substituie prin operatia de adunare la opusul scdzatorului, relatiile lui Cramer

in inelul claselor de resturi primesc forma
X = Ai . A_l,
unde A reprezintd determinantul principal al sistemului de congruente (3), iar A;
sunt determinantii secundari obtinuti din derminantul principal substituind coloana
i cu coloana termenilor liberi.
Pentru cazul sistemelor de ecuatii, relatiile lui Cramer pot fi aplicate doar pen-
tru A+ 0. Situatia este alta pentru cazul sistemelor de congruente liniare. Daca A
este divizor al lui zero in raport cu modulul m, atunci A nu admite element simetric.
in lucrarea [3, p. 53] este specificat ca inelul Z,,, unde m este numér prim este
un domeniu de integritate, adica un inel fara divizori ai lui zero. Pentru cazul rela-
tiei de congruenta, acest fapt este echivalent cu aceea ca, dacd m este numar prim,
atunci orice element nenul este simetrizabil.
Astfel, pentru a aplica metoda lui Cramer la rezolvarea sistemelor de con-
gruente liniare de doua variabile, vom proceda astfel:
1) Determindm determinantul principal A si secundari A, si A,,, conform relatiilor:
A= ad + (m — 1)bc(mod m),
A= ud + (m — 1)vb(mod m), 4)
Ay= av + (m — 1)cu(mod m).
2) Daca A este un numadr reciproc prim cu modulul m, atunci elementul A este
simetrizabil. Determindm simetricul elementului A, conform relatiei
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A-A"1=1 (mod m). 5)
3) Determinam solutia sistemului de congruente in baza relatiilor
x = A, - A" (mod m),
{y = A, - A" (mod m). 6)
Exemplu. Sa se rezolve sistemul de congruente liniare
2x + 3y =4 (mod 7),
{3x + 5y = 4 (mod 7).
Rezolvare. Calculam determinantul principal si determinantii secundari ai
sistemului de congruente liniare conform relatiilor (4).
A=2:-5+(7—-1):9(mod7) © A= 10 + 54 (mod 7) & A= 1(mod 7)
A=4-54+((7—-1)-12(mod 7) © A,= 20+ 72 (mod 7) © A= 1(mod 7)
A=2-44(7-1)-12(mod 7) & A,=8+ 72 (mod 7) & Ay= 3(mod 7)
Deoarece m = 7 este numar prim si A# 0, reiese cd determinantul principal admite
element simetric si anume

A= 1(mod 7).

Determinam solutia sistemului de congruente liniare, utilizand relatiile (6).
x = 1(mod 7),
{y = 3(mod 7).

In baza definitiei relatiei de congruenti, sistemul de mai sus este echivalent cu
sistemul

x=1+7t, t; €Z,

{y=3+7t2, t, € Z.
Raspuns. S = {(1 + 7t;,3 + 7t,), t;, t, € Z}

Sistemele de congruenta liniara nu poseda o solutie, ci un vector ale carui Co-
ordonate reprezinta clase de resturi (1,3). Insd sistemul de congruente liniare po-
seda o infinitate de solutii de forma indicata. Fiecare solutie se obtine din solutia
generala pentru valori fixe ale necunoscutelor t; si t,, care parcurg multimea nu-
merelor intregi.

De exemplu, pentru t; = 0si t, = 7, se obtine solutia sistemului de congru-
ente (1,52).

Metoda substitutiei. O alta metoda de rezolvare a sistemelor de congruenta li-
niare cu doua variabile este metoda substitutiei. Se considera sistemul de congruente
liniare (2), din prima congruenta exprimam y prin u si x. Daca (b, m) = 1, atunci

y = —ax)-b~! (modm)
Se substituie in congruenta a doua a sistemului de congruente si obtinem:
cx+du—ax) b =v—du(modm)
In rezultat, se obtine o congruent liniara de variabila x.
x(c —dab™) = v — du (mod m)
Rezolvam congruenta prin una din metodele cunoscute si gdsim

x = p (mod m),
Substituind in expresia pentru y, determinam
y = q (mod m).
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Exemplu. Sa se rezolve sistemul de congruente liniare
3x + 4y =1 (mod 9),
{x+4ys 3 (mod 9).
Rezolvare. Din prima congruentd a sistemului exprimam variabila y prin X si anume
4y =1 —3x (mod 9)
Inmultim ambele pérti ale congruentei cu simetricul elementului 4 in raport cu
modulul 9, determinand mai intai simetricul, utilizand relatia (5).
4-47'=1(mod9) © 47! =7 (mod 9)
y=(1-3x)-7 (mod 9)
y =7 —21x (mod 9)
in baza propriettilor relatiei de congruent, descrise in [4, p. 67], obtinem:
y =7+ 6x (mod 9).
Substituim expresia obtinuta pentru variabila y In a doua congruenta a sistemului
25x + 1 = 3 (mod 9)
7x = 2 (mod 9)
x = 8 (mod 9)
Substituim valoarea variabilei x determinata, in expresia variabilei y si obtinem:
y =55({mod9) © y =1 (mod?9)
Astfel, solutia sistemului de congruente liniare este
x = 8(mod 9),
{y = 1(mod 9).
in baza definitiei relatiei de congruenti, sistemul de mai sus este echivalent cu
sistemul
x=8+9t,t €Z
{y=1+9t2, t, € Z.
Raspuns. S = {(8 + 9t;, 1 + 9¢t,),tq, t, € Z}
Exemplu. Sa se rezolve sistemul de congruente liniare
3x +y =1 (mod5)
{x + 4y = 2 (mod 7)
Rezolvare. Deoarece congruentele sunt definite in raport cu module diferite,
metoda lui Cramer nu poate fi aplicat. in acest caz, unica metodi de rezolvare a
sistemului de congruente liniare ramane a fi metoda substitutiei. Astfel, din prima
congruentd exprimam variabila y prin x.
y=1-3x (mod5)
Deoarece a doua congruentd este definitd in raport cu modulul 7, iar expresia
obtinuta pentru variabila y este in raport cu modulul 5, ea nu poate fi substituitd in
congruenta a doua. In asa caz, aplicim definitia relatiei de congruenta si determi-
nam forma numerelor y.
y =1-—3x+ 5t,t;eZ.
Se substituie in a doua congruenta si obtinem:
x+4(1 —3x+5¢t;) =2 (mod 7),
4x = 2 + 6t, (mod 7).
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Deoarece operatia de impartire nu este definitd, inmultim congruenta la simetricul
numadrului 4 in raport cu modulul 7, determindnd simetricul 1n baza relatiei (5)
471 =2 (mod 7),
8x = 4+ 12t, (mod 7).
Omitem multiplii modulului din ambele parti ale congruentei, obtinem:
X =4 + 5t; (mod 7)
sau
x =445t +7t, t;,t, EL

Substituind valoarea variabilei x, detrmindm valoarea variabilei y.

y=1-3(4+5t +7t;) +5t, t;,t, €Z

y=—-11-10t; — 21t,, t;,t, EZ
Raspuns. S = {(4 + 5t; + 7t,, —11 — 10t; — 21¢,),t4, t, € Z}
Concluzii:

1. Pentru a rezolva sistemele de congruente liniare cu doud variabile se aplica
metoda lui Cramer, dacd sistemul de congruente contine doua congruente si
sunt definite 1n raport cu unul si acelasi modul, iar determinantul principal
este un numar reciproc prim in raport cu modulul.

2. Metoda substitutiei reprezinta o metoda universala de rezolvare a sistemelor
de congruente liniare cu doua variabile ce poate fi aplicatd atat pentru sisteme-
le de congruente definite in raport cu acelasi modul, cat si pentru sistemele de
congruente liniare definite in raport cu module diferite, indiferent de numarul
congruente ale sistemului.
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La constructia grandioaselor cladiri din anticitate, la zidirea piramidelor, pala-
telor si templelor se utilizau cardmizi ce aveau forma de triunghiuri, patrate, penta-
goane s.a. In rezultatul determinarii perimetrului acestor cirimizi s-a observat apa-
ritia cu o anumita regularitate a unor siruri numerice, termenul general al carora va-
riaza in dependenta de lungimea laturii poligonului. De cele mai multe ori, oamenii
se intlneau cu calculul ariilor poligoanelor regulate si a aparut problema determi-
narii numarului de bile ce umplu un anumit poligon regulat, dimensiunea poligono-
mului fiind consideratd numarul de bile ce figureaza pe latura poligonului.

Numarul de bile ce umplu un anumit poligon regulat se numeste numdar poli-
gonal.

Indiferent de tipul numerelor figuri ce se studiaza, primul numar este 1. Al
doilea numar este egal cu numarul de varfuri ale poligonului respectiv. Al treilea
numar poligonal este obtinut prin extensia a doua laturi al celui de-al doilea numar
poligonal, completand cu varfurile poligonul marit acolo unde este necesar. Al trei-
lea numar poligonal este egal cu suma punctelor din figura obtinuta.

Primele numere figuri au fost studiate in scoala pitagoreica [4, p. 68]. In Gre-
cia Antica, au fost studiate si reprezentate unele numere figuri, precum: numere tri-
unghiulare, patrulatele pentagonale etc. pe care le-au numit numere figuri. Princi-
piul de alcatuire a numerelor figuri se baza pe descompunerea numerelor in unitati.
Pe langd numerele figuri, pitagorienii au studiat si numerele ale caror unitati pot fi
aranjate sub forma unui corp geometric. Astfel, au aparut conceptele de numere cu-
bice, numere piramidale. in plus, pitagorienii au demonstrat ca fiecare numar pira-
midal reprezintd suma primelor n numere triunghiulare [4, p. 68].

Numere triunghiulare. Numerele naturale ale caror unitati pot fi aranjate sub
forma unui triunghi se numesc numere triunghiulare '
(Fig. 1).

Forma algebricd a numerelor triunghiulare coincide
cu suma primelor n numere naturale.

Astfel, forma algebricd a numarului triunghiular este

nn+1)
Tn=#=1+2+3+~'+n
unde n reprezinta ordinul numarului. Fig. 1. Numere triughiulare

in tabelul 1 sunt reprezentate primele 10 numere triunghiulare.

Numere pitrate. Numerele naturale ale caror unitati formeaza un patrat se
numesc numere patrate Sau pdtrate perfecte (Fig. 2) )

Reiesind din importanta deosebitd a numerelor ce
sunt patrate perfecte, in lucrarea [3, p. 226] este constuit
tabelul numerelor patrate pana la 1000.

Forma algebrica a patratului perfect este

Pn = n?,

unde n este latura patratului. LA

Numerele triunghiulare si numerele patrate satisfac  Fig. 2. Numere patrate
un sir de proprietati care sunt descrise in lucrarile [1] si [5].
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1)
2)

3)

5)

6)

7)

Suma a doua numere triunghiulare consecutive este un numar patratic.
Tho1 + Ty = pn
Daca T este un numdr triunghiular, atunci numarul 9T 4+ 1 este la fel un
numadr triunghiular.
Daca T este un numar triunghiular, atunci numarul 8T+1 este un numar patrat.
Orice numar intreg poate fi obtinut adundnd pand la maxim trei numere
triunghiulare:
51 =15+ 36 = T5 + Ts.
Aceasta proprietate a fost descoperitd si demonstrata de Karl Gauss acum 200
de ani.
Suma cifrelor unui numadr triunghiular, pana cand ramane o singura cifra, va fi
intotdeauna 1, 3, 6 sau 9;
Suma a n numere consecutive ridicate la cub, incepand cu 1, este egald cu
patratul celui de-al n-lea numar triunghiular:
T2 =13 + 23+ .. + nd.
Toate numerele perfecte sunt numere triunghiulare;
Relatii intre numere triunghiulare
L+ T, +T; =T,
Ts + To + T, + Tg = Ty + Ty
Tyy + Ty + Tiz+ Ty + Ths = Tig+ Tiy + Tig
Tig + Too + Tpy + Ty + Toz + Tog = Tos + Tog+ To7+ Tog
Numere pentagonale. Numerele aranjate sub forma unui pentagon regulat

(Fig. 3) poartd denumirea de numere pentagonale si se noteaza prin B,, unde n este
ordinul numarului in sirul numerelor pentagonale. Numerele pentagonale au fost
studiate ntr-o serie de lucrari [2].

La fel, in lucrarea [2] sunt studiate numerele pentagonale prin intermediul meto-

delor algebrice si este demonstrat ca forma algebrica a numerelor pentagonale este

Pn — n(3n-1)

Analizdnd sirul numerelor pentagonale repre-

zentate in tabelul 1, observam urmatoarea legitate

P+ P,=22+70 =92 = Py

Insa, diferenta

P, — P, =70 — 22 = 48

nu este un numar pentagonal.

prietatea ca suma a doud numere pentagonale este un
numdr pentagonal. In literatura de specialitate, se evi-

Este de evidentiat faptul ca nu este stabilita pro-

Fig. 3. Numere pentagonale

dentiaza inca trei perechi de numere pentagonale ce satisfac aceasta proprietate si

anume

P; + P53 =Py,

Pig + Pyg = Py

Pz + P3y = Pg3
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De asemenea, in lucrarea [2], sunt descrise si demonstrate urmatoarele proprietati
ale numerelor pentagonale
P,—P,_,=3n-2
1
Pypi1 = 5(27712 +15n + 2)
Numere hexagonale. Numerele naturale ale caror unitatile pot fi reprezentate

sub forma unui hexagon regulat se numeste numdr hexagonal (Fig. 4).
Un numar hexagonal se compune folosind

urmatoarea formula: ]

i H, = n(2n—-1) . . .

In tabelul 1 sunt calculate primele 10 numere - o

hexagonale. Dupa cum observam, numerele figuri -t i ‘

satisfac relatia ‘m n -
T, <p, <P, <H,, n -y

pentru orice ordin incepand cu 2. e o o

Fig. 4. Numere hexagonale

Ordinul Numere Numere Numere Numerele
numarului | triunghiulare patrate pentagonale hexagonale
1 1 1 1 1
2 3 4 5 6
3 6 9 12 15
4 10 16 22 28
5 15 25 35 45
6 21 36 51 78
7 28 49 70 91
8 36 64 92 120
9 45 81 117 153
10 55 100 145 190

Tabelul 1. Numere figuri
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Una dintre cele mai vechi ramuri ale matematicii este teoria numerelor, ce are
drept obiect de studiu multimea numerelor naturale.

Odata cu dezvoltarea algebrei s-au modificat si unele concepte de studiu ale
multimii numerelor naturale. Astfel, in teoria numerelor se studiaza diverse subsi-
ruri cu anumite proprietati. De exemplu: sirul numerelor naturale prime, sirul nu-
merelor naturale, care fiind impartite la numarul natural m dau acelasi rest. Unind
aceste numere intr-o multime, aceasta se numeste clasd de rest modulo m.

Una dintre notiunile fundamentale ale teoremei numerelor reprezintd notiunea
de congruenta. In lucririle [3, p. 66], [4, p. 124], este definitd notiunea congruenta
numerica in felul urmator:

Daca numerele a si b, fiind impartite la m, dau resturi egale, atunci se zice ca
aceste numere sunt congruente in raport cu modulul m.

Analogic ecuatiilor liniare, in teorema numerelor se studiazd notiunea de
congruent liniara. in lucrarea [3, p. 88], congruenta liniard este definita astfel:

O congruenta de forma

ax = b (mod m),
unde a si b sunt numere intregi date, iar x este 0 marime necunoscutd, se numeste
congruentd de gradul 1.

Evidentiem faptul ca solutia congruentei liniare nu reprezintd un numar con-
cret, ci o clasa de rest.

Mica teorema a lui Fermat. Una dintre teoremele fundamentale ale teoriei
numerelor ce caracterizeaza congruenta numerica este Mica teorema a lui Fermat.
Studiului acestei teoreme i-au fost dedicate o serie de lucrari. in lucrarea [3, p. 83]
si [4, p. 142], teorema este formata astfel:

Teorema. Fie p > 2, numar prim. Atunci,

aP~! =1 (mod p),
pentru orice numdr intreg a reciproc prim cu p.
Din teorema lui Fermat are loc urmatoarea:
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Consecinti. Pentru p > 2, numar prim si pentru orice a, numar intreg, are
loc relatia:

a? = a (mod p).

Exemplu. Determinati restul impartirii numarului 23°243 |a 13.

Rezolvare. Deoarece numarul 13 este numdr prim, in baza teoremei lui Fermat, avem:
212 =1 (mod 13) (1)
Ridicam relatia (1) la puterea 2520, obtinem:
(212)2520 = 1 (mmod 13) = 239240 = 1 (mod 13)
Inmultim ambele parti la 2® = 8, obtinem:
230240.23 = 1.8 (mod 13) = 23°2%3 = 8 (mod 13)
Rispuns. Restul impartirii 239243 |a 13 este 8.

Utilizarea teoremei lui Fermat la rezolvarea congruentei liniare. Una din-
tre metodele de rezolvare a congruentelor liniare este utilizarea teoremei lui Fer-
mat. in continuare, descriem algoritmul de rezolvare a congruentei liniare, utilizand
teorema lui Fermat.

Fie datd congruenta

ax = b (mod p),
unde p + a si p este prim. In baza proprietitiilor claselor de resturi, numarul a este
reciproc prim cu p. inmultim ambele parti cu ale congruentei cu aP~2. Atunci
aP~?-ax = aP~%- b (mod p)
sau
aPt-x =aP"%- b (mod p).
Insi in baza teoremei lui Fermat, aP?~' = 1 (mod p), iar ultima relatie pri-
meste forma:
aP~lx = aP~%- b (mod p)
sau
x = aP~?- b (mod p) 4

in asa mod, daci p este prim si a este reciproc prim cu p, atunci solutia
congruentei liniare este data de relatia (4).

Exemplu. Rezolvati congruenta

17x = 13 (mod 29).
Rezolvare. Deoarece 29 este numar prim, atunci in baza relatiei (4), avem:
x = 13-17%7 (mod 29).

Deoarece 172 = —1 (mod 29), atunci 17%¢ = —1 (mod 29). inmultim am-
bele pirti la 17, obtinem: 1727 = —17 (mod 29). Adunand un multiplu al modulu-
lui la partea dreaptd al congruentei, obtinem 1728 = 12 (mod 29). Inmultim am-
bele parti la 13, obtinem: 1727 - 13 = 11 (mmod 29). Astfel,

x = 11 (mod 29)
sau
x =11+ 29t,unde t € Z.
Raspuns. § = {11 + 9¢t,t € Z}
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Observatie. Teorema lui Fermat poate fi utilizata si la rezolvarea congruentei
in raport cu un modul compus, doar dacd congruenta are solutii multiple, iar In
rezultatul simplificarii se obtine un modul prim.

Exemplu. Rezolvati congruenta

24x = 30 (mod 66).
Rezolvare. Determindm numarul de solutii al congruentei (24, 66) = 6. Deoarece
30 : 6, atunci simplificdm congruenta si modulul cu 6, avem:
4x =5 (mod 11).
Noul modul este 11 si este prim. In baza teoremei lui Fermat, obtinem ci
x =5-4° (mod 11).
Atunci 42 = 16 = 5 (mod 11). Insa
5-4% = 42 - 4% = 4! (mod 11).
In baza consecintei teoremei lui Fermat, obtinem:
x =4 (mod 11)
Generam solutiile congruentei initiale:
x == 4 (mod 66), x =4+ 66t
[x 15 (mod 66), [ x =15+ 66t,,
x = 26 (mod 66), - | X = 26 + 66t3,
x = 37 (mod 66), x = 37 + 66t,,
x = 48 (mod 66), | x = 48 + 66ts,
x = 59 (mod 66), x =59 + 66¢.
Raspuns. S = {4 + 66t,15 + 66t,,26 + 663,37 + 66t,,48 + 66t5,59 +
66ts, unde ty, ty ts, ty, ts, te € Z}.
Exemplu. Rezolvati congruenta
24x = 30 (mod 54).
Rezolvare. Determinam numarul de solutii al congruentei (24, 54) = 6. Deoarece
30 : 6, atunci simplificim congruenta si modulul cu 6, avem:
4x =5 (mod 9).
Deoarece 9 nu este prim, adica 9 = 3 - 3, teorema lui Fermat nu poate fi aplicata.
Raspuns. Congruenta nu are solutii.
Exercitii
1. Determinati restul impartirii numarului 172°18 |a 23,
2. Rezolvati congruenta liniara utilizdnd teorema lui Fermat.

a) 23x =12 (mod 37)

b) 129x = 37 (mod 31)

c) 15x = 27 (mod 69)

Bibliografie:
1. CIOBAN M. M., VALUIA L. I, Elemente de istorie a matematicii si matematica in
Republica Moldova, Chisinau, Ed. S. N., 2006. 380 p. ISBN 978-9975-62-067-3
2. Dan, Cristina-Theresia. Algoritmi in teoria numerelor. Craiova, Ed. Universitaria,
2005. 248 p. ISBN 978-9737-42-196-8

31



3. Volcov I. F., Elemente de teorie a numerelor. Chisinau, Ed. ,,Scoala sovetica”,
1958. ISBN AB 16343

4. KA3AUEK H. A., Aneebpa u meopus uucen. Mocksa, Uzn. TIpocsemienue, 1974.
196 c. ISBN 60406-705-103-03-74

CONTROVERSE INTRE MANAGERIAT SI ANGAJATI

Madalina URSU, studenta,

Facultatea de Stiinte Reale, Economice si ale Mediului,
Universitatea de stat ,, Alecu Russo "din Balti

Maxim DUMITROVICI, Ana IESANU,

Colegiu Tehnic Feroviar, mun. Balti

Conducator stiintific: Pavel PERETEATCU, conf. univ., dr.

Abstract: In this scientific paper I will talk about relationships between the ma-
nager and the employees and what consequences or improvements can create a conflict.
I will address the issue of organizational conflicts, especially the issues of communi-
cation and organizational behavior. | will highlight the causes and reasons that would
lead to the controversy between the employees of an enterprise and the fact that a
conflict can also have a positive effect and will demonstrate how and why. | will express
my opinions and thoughts on the issue of conflicts between managers and employees.

Keywords: controversy, managed, collective, conflict, amelioration.

Conflictul a existat si va exista intotdeauna intre oameni, fie separat, fie in
grupuri de un fel sau altul. Oriunde sunt oameni, exista idei, valori, conjuncturi, sti-
luri si standarde care pot intra in conflict, ceea ce Inseamna ca orice poate fi cauza
unui conflict: obiective, scopuri, aspiratii, asteptari neconfirmate, obiceiuri, preju-
deciti, concurenta, sensibilitate si, mai ales, agresivitate [1-3].

Cand oamenii lucreaza impreund, conflictul devine o parte a activitatii — este
un eveniment normal 1n orice loc de munca. Conflictul la locul de munca se dato-
reaza adesea problemelor dintre angajatii din cadrul companiei. Desi conflictul
este, de obicei, considerat ca fiind un eveniment negativ, el poate ajuta, de fapt, in
unele cazuri. in loc si incerce si scape de conflicte, companiile ar putea dori s ga-
seasca o modalitate de a face fata situatiei, pentru a-si imbunatati situatia [2].

Un alt mod 1n care conflictul poate aduce beneficii companiei dvs. este ca ii
ajutd pe angajati si se concentreze asupra sarcinii la indemana. in unele cazuri,
atunci cand se intalnesc in mod regulat, angajatii devin imuni fata de ei si incep sa-si
petreacd ziua. In cazul in care se asteapti un pic de conflict in cadrul reuniunii,
acesta va tine angajatii la Indeplinire. Cand angajatii sunt incurajati sa 1si vorbeasca
si sd spund adevarul, pot imbunatati calitatea intalnirilor in ansamblu [1].

Atunci cand un angajat decide sa-si urmareasca propriile obiective de cariera,
fara a tine seama de obiectivele organizationale si bunastarea sa, aceasta duce la o
disputa in randul colegilor sdi. Acest lucru se intdmpla atunci cand angajatul devine
atat de concentrat pe atingerea propriilor obiective, ca nu ia in considerare modul in
care ii afecteazd pe ceilalti in cadrul companiei. De exemplu, managerul poate
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,»uita” cd este o parte a unei echipe, in care scopul este de a lucra impreund intr-0
anumita sarcini impreund cu subordonatii sdi. In consecinta, superiorul poate lucra
dupa propriul program ceea ce si duce la crearea conflictelor cu angajatii [1,3].

Un alt mod in care acest conflict ar putea sa ajute sd imbunatateasca relatiile cu
angajatii. Cand va simtiti suficient de confortabil pentru a nu fi de acord cu cineva,
acesta va poate intdri relatia pe termen lung. Dupa ce va implicati intr-un conflict
intr-o maniera profesionala, puteti continua si lucrati impreuna in viitor. Intreprin-
derile care permit conflictul tind sa dezvolte relatii mai puternice intre angajatii lor.

Conflictul poate contribui la Imbunatatirea calitatii ideilor produse in ultima
instantd de catre companie. Atunci cand ajung impreund un grup de oameni care
vorbesc liber si nu se tem de conflict, ideile lor pot fi adaptate si perfectionate
pentru a deveni mai atractive. Compania va avea mai putine sanse de a pune idei
slabe pentru produse sau servicii noi [2].

Ce reprezinti o controversi [3]:

¢ Discutie in contradictoriu asupra unei probleme de principiu.
e Discutie aprinsa
e Cearta

Care ar fi motivele unei controverse?

La baza aparitiei controverselor stau mai multe motive si principii. Din cauza
cé fiecare persoand este diferita si are idealul sdu, se creeaza diferite pareri, obiecti-
ve, scopuri care duc la crearea neintelegerilor intre colective in cadrul intreprinde-
rii. Cauzele care duc la aparitia conflictelor ar putea fi:

Din motive financiare
Personale/tensiuni familiale
Tipul de caracter
Responsabilitate inalta
Teama de pierdere a postului
Tensiunea timpului
Motivatia nesatisfacatoare
Aspiratia spre functie superioara
Varsta
. Pregatire insuficientd
. ,,Cumetrismul”
Cum ameliorim o controversa [3]:
Ameliorarea controverselor in cadrul intreprinderi joacd un rol destul de im-
portant. Propunem urmatoarele solutii:
o Rotirea persoanelor de la un grup la altul, rotirea responsabilitatilor;
e Comunicare mai eficienta (jocuri, simulari, picnicuri);
o Stabilirea scopurilor comune.

Conflictul slab gestionat cauzeaza adesea neintelegeri intre angajatii intreprin-
derii. Invatand cum sa rezolve conflictele intr-o maniera profesionali si respectuoa-
sd, angajatii implicati sunt adesea capabili sa-si consolideze relatiile.

Adica un conflict poate avea si efecte pozitive.
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Figura 1. Ce reprezinta un conflict intr-o organizatie?

Dupé cum am mentionat mai sus, conflictele pot avea si efecte pozitive. De ce
este benefica aparitia conflictelor?
Deoarece...
Deschide ochii noilor idei;
Ne invata sa ascultam;
Se cauta cauza conflictului, se gasesc solutii imediate de rezolvare;
Se practicd abilitati de comunicare;
Ne ajuta sa stabilim limite;
Se practica controlul emotional/rezistenta la situatii de stres.

-
<] ' Managerul

Familie

X3

%

X3

%

X3

%

7
°

7
°

7
°

Subordonatii

Figura 2. Relatiile dintre manager si angajati

Toata organizatia reprezinti o veriga. Intr-o organizatie, subordonatii duc un
rol la fel de important ca si managerii. Comportamentul managerilor pe parcursul
evaluarii si recompensarii performantelor diferitelor grupuri poate intensifica sau
diminua starea de conflict.

De reguld, cu cat managerii de nivel superior reliefeaza mai mult perfor-
mantele anumitor sectoare, ale caror obiective sunt diferite de ale altora, cu atat se
ajunge mai rapid la un conflict acut, insotesc diferentele de obiective. De aceea,
angajatii trebuie ascultati si motivati, pentru ca intru-un colectiv se lucreaza si se
ating succese numai impreuna.
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Managerii la fel pot sa greseasca si de acest fapt le va da de stire colectivul sau.
Isi vor exprima parerile corect si adevirat, si atunci va avea loc si o schimbare.

Concluzie: Negocierea conflictelor intre manageriat si colectiv este o necesi-
tate atunci cand se doreste prevenirea si eliminarea neintelegerilor. Atunci cand an-
gajatul greseste, — managerul 1l alerteaza si 1l ajutd sa indeplineasca cele mai Inalte
responsabilitati si standarde de calitate. Este foarte important si avantajos pentru
organizatie atunci cand conflictele au efecte pozitive.

Implicarea tutor partilor la negocierea controverselor duce la crearea unui me-
diu de lucru mai avantajos si reduce aparitia certurilor.

Tipic generatiei noastre, conflictele in ziua de azi exista pretutindeni, deoarece
fiecare individ este personalizat individual, el detine diferite ganduri, pareri, aspi-
ratii. Controversele vor exista atat timp cat vor exista oamenii.
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GESTIONAREA RESURSELOR — CHEIA DE SUCCES iN ASIGURAREA
DURABILITATII INTREPRINDERII

Andrei REICU, student,

Facultatea de Stiinte Reale, Economice si ale Mediului,
Universitatea de Stat ,, Alecu Russo” din Balti
Conducitor stiintific: Alina SUSLENCO, lect. univ., dr.

Abstract: The proper activity of any business involves consuming different types
of resources, use of certain resources, depending on the scope of the enterprise. Many
economic specialists assert that there are four types of resources in the enterprise ma-
nagement. These resources are concentrated in the material, financial, human and
informational potential. In addition to this, enterprise management uses a resource,
which some entrepreneurs do not take into account and neglects its correct administra-
tion, and that is the time. Time seemed to be an abstract notion that cannot be mana-
ged, but activities performed over a certain period of time can be effectively managed.
Under the Paretto principle, 20% of the invested resources bring 80% efficiency, and
inversely 80% of the invested resources bring 20% efficiency.

Keywords: resource, management, efficiency, time management.

Functionarea corecta a oricarei intreprinderi presupune consumarea diferitelor
tipuri de resurse. Notiunea de resurse a fost definita de diferiti autori drept:
1) Resursa — rezerva sau sursa de mijloace susceptibile de a fi valorificata la un
moment dat [1];
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2) Resursa — mijloc sau ajutor la care poti recurge la nevoie [2];
3) Resursa — pilonul pe care se bazeazi activitatea fiecarei intreprinderi.
Insasi activitatea unei intreprinderi presupune utilizarea anumitor resurse, in
functie de domeniul in care este incadrata intreprinderea. Numerosi specialisti in do-
meniul economic afirma ca in gestionarea intreprinderii se gasesc 4 tipuri de resurse.

Resursele
ntreprinderii

‘ Materiale ‘ ‘Financiare Umane Informationale

Figura 1. Clasificarea resurselor intreprinderii
Sursa: elaborat de autor

Aceste resurse sunt concentrate in potentialul material, financiar, uman si in-

formational, care, la randul sau, sunt clasificate in:

1) Resurse materiale — reprezinta totalitatea componentelor fizice, care intra in
gestiunea unei intreprinderi, si anume: cladiri, unitati de transport, terenuri,
utilaje si echipamente de productie, materii prime si resursele energetice.

2) Resursele financiare — reprezinta totalitatea mijloacelor banesti aflate in admi-
nistrarea intreprinderii in formd de numerar in casieria intreprinderii sau in
conturile bancare gestionate de intreprindere.

3) Resursele umane — reprezinta salariatii, care sunt resursele active, creatoare
ale unei intreprinderi, inclusiv competenta lor profesionald in domeniu.

4) Resursele informationale — reprezinta totalitatea informatiei, care constituie o
veritabild unealtd a managerilor, prin care acestia profitd de oportunitatile apa-
rute pe piatd sau evita situatiile care pot perturba activitatea intreprinderii; in-
formatii despre metode, tehnologii avansate, experienta altora.

Resursele enumerate mai sus sunt gama de resurse pe care omul le-a invatat a
gestiona eficient, dar si aceste resurse, daca nu sunt administrate corect, pot aduce
intreprinderea cétre un fiasco. Pe langa aceasta, in gestiunea intreprinderii, mai este
incd o resursd, de care unii antreprenori nu tin cont si neglijeazd administrarea
corecta a acesteia, si acesta este timpul. Timpul pare a fi o notiune abstracta, care
nu poate fi gestionata, dar activitatile efectuate intr-un anumit interval de timp, pot
fi gestionate eficient.

Durata medie de viatd in Republica Moldova, conform Biroului National de
Statistica, constituie 72 ani in 2016. Ceea ce, raportat la un om, constituie:

Tabelul 1. Repartizarea timpului

Ani 72
Zile 26280
Ore 630720

Minute (37843200
Secunde (2270592000

Sursa: elaborata de autor conform datelor Biroului National de Statisticd al R. Moldova [3]
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Desi, la prima vedere, aceasta cifrd impunatoare pare a fi suficienta pentru a in-
deplini toate planurile stabilite, nu este asa cum pare. Tot timpul, pe care il avem la
dispozitie ca oameni, se divizeaza 1n trei mari categorii, aproximativ egale una cu alta:

1) Timpul rezervat pentru familie — este timpul pe care fiecare din noi il petrece
cu cei dragi si, concomitent, este timpul rezervat pentru a indeplini anumite
activitati vitale (méancare, distractie, dezvoltare personald, activism social s.a.),
ceea ce constituie in mediu 8 ore pe zi;

2) Timpul rezervat pentru somn — reprezintd durata de timp, pe care fiecare din
noi o doarme, sau se odihneste, ceea ce, de asemenea, constituie in mediu 8
ore pe zi;

3) Timpul rezervat activitatilor profesionale — este timpul pe care fiecare il in-
vesteste in diverse activititi pentru a obtine resurse financiare, care la fel
constituie in mediu 8 ore pe zi.

Prin urmare, cifra impunatoare este redusa la a treia parte a sa, care reprezinta
durata de timp ce trebuie sd fie monitorizatd si administratd corect, atat la nivel
personal, cat si la nivel de organizatie.

AN Somn

Figura 2. Repartizarea timpului gestionat de cdtre o persoand
Sursa: elaborat de catre autor

Timpul pentru activitatile profesionale sau, altfel spus, timpul de munca este
timpul de care dispune si orice intreprindere pentru a utiliza corect si eficient abili-
tatile personalului sdu. Majoritatea intreprinderilor decurg la ziua lucratoare de 8
ore sau 3 ture a cate § ore, pentru a obtine maxim profit, in timp redus.

Timpul total pe care il investeste muncitorul in cadrul intreprinderii se divi-
zeaza in:

- Timpul productiv — durata de timp in care se efectueaza lucrarile necesare rea-
lizarii sarcinii de munci;

- Timpul neproductiv — durata de timp rezervata pentru intreruperi, pauze ne-
programate, sau pentru activitati care sunt necesare pentru realizarea sarcinii
de munca: actiuni organizatorice secundare, discutii, sedinte etc.

Analizand activitatea de productie a unei intreprinderi, putem constata ca 20%
din timpul total de productie a unui produs anumit este timpul in care se produce
piesa datd, pe cand 80% din timp este timpul auxiliar, necesar pentru a indeplini
diferite operatii sau pregatiri.
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Conform principiului Paretto, 20% din resursele investite aduc 80% eficienta

si, invers, 80% de resurse investite aduc 20% eficienta.

Figura 3. Repartizarea timpului in cadrul intreprinderii
Sursd: elaborat de catre autor
Asa cum la om timpul este divizat in cele 3 categorii, asa putem diviza si tim-

pul la intreprindere:

=

Timpul organizational — timpul necesar pentru asa activitati ca: logistica, se-
dinte, planificari, instructaje s.a.;

Timpul repartizat pauzelor — timpul destinat pauzelor planificate, stationarilor
pe timp de noapte, weekend si sarbatori;

Timpul de productie — anume acest timp necesitd atentic maxima si este o gre-
seald cand acest timp se utilizeazd pentru masuri organizatorice si pauze
neplanificate.

Concluzii

. Neglijarea uneia dintre resursele enumerate mai sus, duce la aparitia anumitor

probleme;

Initial, managerul trebuie sd obtina abilitati de dirijare a fiecarei resurse, apoi
sd combine resursele intre ele, ca ulterior sa poatd dirija toatd gama de resurse
de care dispune intreprinderea in cel mai eficient mod.

Propuneri

Implementarea mai intensivd a managementului timpului;

Implicarea activa a personalului de conducere, in special a celor care adopta
decizii, in ciclurile de perfectionare, inclusiv la tema managementul resurse-
lor;

Elaborarea cartelelor MEMO.
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NCCJIENOBAHUE BO3MOXKHOCTH HOJYYEHUA TYTI'OIVIABKHUX
IOKPBITUUN HA TUTAHOBBIX CIIJTABAX

HJamuan HOPJAKU, cmyoenm,

Daxyrbmem peanvHbvlX HAYK, IKOHOMUKU U OKpYdicaloueli cpeoul,
Bonyvruii I'ocyoapcmeennvlii Yuusepcumem umenu Anexy Pycco
Anpuan MYJAPUK, cmyoenm,

Hdenuc OJAKWY, cmyoenm,

JKene3no0oposcHblll mexHuKym

Hayunsiit PykoBoautens: laBena IIEPETATKY, kong. yrus., doxkmop

Résumé: Le dopage — l'introduction de ce qu'on appelle les alliages métalliques
des éléments d'alliage pour modifier la structure des alliages les rend propriétés physi-
ques, chimiques ou mécaniques spécifiques. Par conséquent, on a étudié la possibilité
d'améliorer la résistance a l'usure des surfaces d'un alliage de titane BT20 a l'aide d'un
complexe électrospark utilisant des composés réfractaires T15K6. Le résultat montre
une amélioration de la résistance a l'usure des surfaces des matériaux étudiés.

Mots-clés: titane, alliage, recherche, caractéristiques, résistance a l'usure.

BBenenue

[Ipobnema yiydmieHus KadecTBa M (QyHKIIMOHATIBHBIX XapaKTEPUCTHK MaIlIiH 1
NpHOOPOB MOXKET YCHEIIHO PELIaThCs MPEXIIE BCEro IIyTeM 00eCIeueHus! BHICOKOTO
KauecTBa M YJIyUIlEHUs SKCIUTyaTallHUOHHBIX CBOWCTB JAETallei, y3JI0B U UX COEIU-
HeHMH. [1]

K H3ACJIMAM MAIIUHOCTPOCHUA NPEABABIIACTCA LE€j1ad raMMa Tpe6OBaHI/II71, B
TOM YHCJI€ U3HOCOCTOMKOCTb, YBEIMUCHHBIH pecypc 0e30TKa3HOW paboThl, HaJex-
HOCTb, ITOCTOSIHHOCTh (DYHKIIMOHAJIBHBIX TTOKa3aTelseil, TOTOBHOCTh K paboTe B 3a-
JAHHBIX YCIOBUSIX W Apyrue TpeboBaHus. B Toke Bpemst MeTayulbl U CIUIaBBI, U3
KOTOPBIX BBIIIOJIHEHBI I€TAJIH, Y3JIbl U CAMH M3/IEIHsI JJOJDKHBI 001a1aTh HE00X0 -
MBIM YPOBHEM (PHM3MKO-MEXaHWYECKHUX CBOMCTB aisi oOecrieueHus BhIIIeNepe-
YHCIICHHBIX U IPYrHX dKCIUTYyaTAllMOHHBIX XapaKTepUCTHK. [1]

Jns peanuzanuy ONpeneIeHHOr0 YpOBHsI 3KCIUTyaTallMOHHBIX CBOWCTB KOH-
CTPYKOHMOHHBIX TUTAHOBBIX CIIJIABOB IMPUMEHAKOT TaKUE€ COBPEMEHHAS TCXHOJIOTUA,
KaKk HaHeCeHHe IMOKpHITHi. B pesynbrare mmeercs HEOOXOJMMOCTh HM3YHEHHS,
UCCIIeZIOBaHUs M Pa3pabOTKH JaHHOT'O METO/1a.

TuTaHOBBIE CIIJIABBI

BaxxHelmuMu npeuMyIiecTBaMy TUTAHOBBIX CIUIABOB IEpe] APYTUMHU KOH-
CTPYKIIMOHHBIMH MaTCprajiaMi SBJIAIOTCA UX BbICOKas YACIbHasA MPOYHOCTD U Kapo-
MPOYHOCTb B COUETAHUU C BBICOKOW KOPPO3UOHHOH cToikocThi0. Kpome Toro, Tu-
TaH U €ro CIUIaBbl XOPOLIO CBAPHUBAIOTCS, MAPAMAarHUTHEI U 00J1aJal0T HEKOTOPHIMHU
JpYTUMHU CBOWCTBaMHM, UMEIOIIMMHU BaXKHOE 3HAUEHHUE B Psie OTpacieil TeXHUKU.
KadecTBa THTaHOBBIX CIUIaBOB OTKPBIBAIOT OOJIBIINE IEPCIIEKTHBBI MX NPUMEHE-
HUS B TeX 00JacTAX MalIMHOCTPOEHHS, TJe TPeOyIOTCsl BBICOKas yJelabHas Mpod-
HOCTb U KapOIPOYHOCTb B COUETAHUU C BHICOKOH KOPPO3HOHHOM CTOMKOCTBIO. DTO
OTHOCHUTCA, B MEPBYIO OYCPC/b, K TaAKUM OTpaC/IAM TCXHUKH KaK aBHACTPOCHUE,
PaKkeTOCTPOCHUE, CYJOCTPOCHNE, XUMUIECKOE U TIUINEBOE MAIIMHOCTPOCHHE. [2]
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Kacasice HEKOTOPBIX crienuduIecknx CBOMCTB THTaHA, MOXKHO OTMETHTbh, UYTO
OH IpezicTaBisieT OOJBLION MHTEpeC KaK KOHCTPYKIMOHHBIN Marepuai Ui TpaHc-
MOPTHOTO MAIIMHOCTPOCHHUS.
®du3znyecKue CBOMCTBA TATAHA M HEKOTOPBIX APYTHX METAJJIOB
TuraH sB1geTCS TYTOIUIABKMM METAIIOM. TeMnepaTypa ero IIaBIeHUs] COCTABISIET
1690+10°C. Ilo aTOMy NOKa3aTeNIo OH yCTyIaeT TaKUM MeTalljaM, KaKk TaHTaJl, BOJb-
(pam, pernii, HHOOHH, MOIMOICH, TaHTAJ, HUPKOHMI. THTAaH — MapaMarHUTHBIA Me-
tayut. TutaH obamaeT HU3KOM MIOTHOCTBIO (4,5 T/cM*) M BBICOKO# MPOYHOCTHIO (110
140 xr/Mm?). DTH CBOMCTBA MPAKTUUECKH HE MEHSFOTCS TIPH BBICOKHUX TEMIIEPaTypax.
On 6onee ueMm B 1,5 pasza nerde xenesa Fe56 (7,8 r/em?). [To npoyHOCTH THUTAH M €T0
CIUTaBBI PACHIOJIATAFOTCS B OHOM PSITy CO MHOTHMH MapKaMH JIESTHPOBAHHBIX CTajei. [3]
B nameM uccienoBaHuM MBI UCTONB30Banu THUTaHOBBIN crnas BT20. Cruia
BT20 o6mamaer XOpomNMH aHTHKOPPO3HOHHBIMH, JKapPOCTOMKIMH M MEXaHHYEC-
KuMH cBoiicTBamu. CBapHBaeMOCTh MaTepHana 0e3 OrpaHHYeHUil, IToAAaeTCs Tep-
MHUYECKOi 00paboTke B BuAe oTkura. Tutan BT20 ucnonp3yeTcs A H3TOTOBIIE-
HUS JeTalieil, ClIoCOOHBIX A0NTo padotars npu Temmeparype a0 500 °C. OH mupo-
KO BOCTPEOOBAH B Pa3MNIHBIX OTPACISIX COBPEMEHHOTO MallIMHOCTPOCHUSL. [4]
Mexanunueckue cBoicTBa criasa BT20:
e @penen KpaTkoBpeMeHHoH npounocTt 880-1130 MIla;
e OTHOCHTENIbHOE YJUIMHEHHUE MpH paspbiBe 5-12%;
TBepmocTs MaTepuana:
e HB 10-1 = 255-341 MI]a.
®usznyeckue cpoiictBa ciuiasa BT20 npu remnepatype 20°C:
e KO3 GUIMEHT TEIUIONPOBOIHOCTH (TEIIOEMKOCTh MaTepuaina) 8 Bt/(M rpan);
e IUIOTHOCTH 4450 Kr/m3;
DJIEKTPOMCKPOBOE JIETHPOBAHHE C HCMOJIb30BAHUEM TYTOIJIABKUX COedU-
Henuii T15K6
B npoBoguMoM nccneoBaHUN OBUTH MCIOIB30BaHbI B BHJIE AJIEKTPOAOB «TY-
rornaBkue coeauHeHust T15K6» amsa 3neKTponcKkpoBOro JISTUPOBAHUS U YIPOUYHE-
HHs1. OOpaboTKa 00pas3IoB M3 TUTAHA U €TO CIUIABOB ITPOBOIMIIACH HA PYYHBIX yCTa-
HOBKax, co3ganHbix B UTI® AH MCCP u Ha ero OnbITHOM 3aBOjie (YCTaHOBKH THIIA
«O®N» u Bnociencteun «IJIMTPOH») mpu (W ~ 0,5 — 1,2 JIx). [Tocnenyromas
o0pabotka, TBepAbM ciutaBoM T15K6, npu Beicokux sHeprusx paspsga (W ~ 0,5 —
1,2 JIxx) obecnieunBaeT (hopMHpPOBaHHE Ha THTAHOBHIX cruiaBax BT20 mokperThs
tosmuHou 30—50 MM mpu ciutomHOcTH 90-98%.

TlcnpiTaHAA HAa MamHHEe TpeHHa MT-221T

Be3 emaskn B yCIOBHAX TPAHHTHON CMA3KH

MarepHnai 37eKTpoaa

Marepuasn ook

T'emneparypa B 30He

e
o
E
z
o

T15K6 17,22 0.31 70
be3 moKpeITHA 26.05 0.38 109 10.20 0.32 75 1.0
Puc. 1. Vepeonennvie pezynomamor ucciedosanus IKCnayamayuoHHbIX c8OUCMa
obpazyemuvlx nokpvimuii. [5]
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Puc. 2. 3asucumocms npuseca mumanogozo Kamooa om 8pemMeHuU SNeKMpPOUCKPOBO20
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(6) (4-it pesrcum ycmanoexu DDOU-10M, W~ 1,0 [xc). [5]
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Puc. 4. 3asucumocmv nepenoca coedunenuti Ha MUMAHOBHIN CHIAE OM 6PEeMeHU
2eKMPOUCKPOB0O20 Nlecuposanus (4-1i peacum yemarnosku IOU-10M, W ~ 1,0 ).

BriBoabI

AHanu3 pe3yibpTaToB MoKa3eiBaeT, uTo DUJI sBisercs 3 PeKTHBHBIM, yIpa-
BJISIEMBIM IIPOLIECCOM, MO3BOJISIOLINM IPU UCHOIb30BAHUHU JAHHOTO BUA 3JIEKTPO-
HBIX MaTepUaJOB B 3HAYUTEIBHOM [MAaNa3oHE YIYyYIIUTh OSKCILTyaTallMOHHBIE
XapaKTEPUCTUKU IOBEPXHOCTEN TUTAHOBBIX CILJIABOB.

Peanuzanus npennaraemMoro npoiecca sBisieTcsl OJHUM U3 IEPCIEKTUBHBIX U
3(h(GEeKTUBHBIX BapUAHTOB HCIONb30BaHUs Merona DWJI i MOBBIICHUS W3HO-
COCTOMKOCTH MOBEPXHOCTEH TUTAHOBBIX ciiaBoB BT20.

PaccmoTpenHas Bbilie paboTa MO TMOBBINICHUIO W3HOCOCTONKOCTH TUTaHA U
€ro CIUIaBOB BBISBHJIA JIOCTATOYHO MpocTol U addekruBHbid Bapuant DUJI, koro-
pBIA TIpH YK€ pa3pabOoTaHHOM OO0OPYJIOBAHWM W YCTAHOBJIICHHOM TUANa30HE dYHEp-
TEeTHIECKUX MapaMeTPOB TEXHOIOTHIECKOTO Iporiecca 00pabOTKH MMO3BOISIET Gop-
MHUPOBATh MOKPHITHUS, OBBIILAIONME U3HOCOCTOMKOCTh YKa3aHHBIX BbIILIE MaTepHa-
70B B 1-2 u Gonee pa3. DTo 0OYCIOBIECHO MPEXAE BCErO BEIOOPOM SIEKTPOIHBIX
MaTepHalioB (3MEKTPOIHON Maphl aHOJ—KATON)
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CARACTERISTICA TOXICANTILOR CHIMICI CE SE CONTIN
IN MOBILA

Adriana POSTARI, masterandad,
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Conducator stiintific: Vasilii SARAGOYV, conf. univ., dr. hab.

Abstract: In the furniture manufacturing process, different chemical toxicants are
used with harmful effects on the environment and on human health. One of the most
dangerous toxic substances used in the furniture industry is formaldehyde , which at a
high temperature and humidity evaporates from furniture products made of PAL, PFL,
MDF and other auxiliary materials, causing irritation of the eyes, nose, neck, or skin,
headache, sleep disturbances or even cancer. Knowing the materials from which the
furniture is made allows us to make the right choice in terms of purchasing and using
furniture. Furniture is a basic component that is indispensable in every home or office.

Keywords: furniture, chemical toxicant, health, negative effect, student.

Mobila reprezinta obiectul care serveste la amenajarea unei locuinte, a unei
institutii si care se sprijina, de obicei, cu partea inferioara pe podea. in mod traditio-
nal, la confectionarea mobilei a fost utilizat lemnul, dar, de-a lungul istoriei, s-au
mai folosit si alte materiale.

Pe langa lemnul masiv, la fabricarea mobilei se folosesc drept materii prime o
serie de semifabricate, multe dintre care reprezintd un adevarat pericol pentru sana-
tatea oamenilor.

Cele mai des utilizate semifabricate sunt: cheresteaua (STAS 942-86, STAS
8689-86), furnirul, panelul (STAS 1575-88), placajul (STAS 1245-90), placi fibro-
lemnoase (PFL), placile decorative din hartie stratificatd (HDS). La fabricarea aces-
tora sunt utilizate o serie de substante chimice toxice drept agenti de legatura [3,
pp. 34-38, 6, pp. 319-321].

Placile Aglomerate din Lemn (PAL) [4, pp. 147-149] sunt un material obtinut
prin presarea particulelor lemnoase, la temperaturi inalte, utilizdnd rasini sintetice
ca agent de legatura. Stratul interior contine particule grosiere, In timp ce straturile
exterioare sunt formate din particule mult mai fine, in scopul obtinerii unei supra-
fete rezistente si plane, care se finiseaza cu o peliculd de melamind sau furnir, cea
dintai varianta fiind cea mai uzuala.

Placa fibro-lemnoasa de densitate medie ( MDF ) este un material care are la
bazi acelasi principiu de prelucrare ca si in cazul PAL-ului, cu precizarea ca parti-
culele continute de acesta sunt mult mai fine, iar in combinatie cu rasinile sintetice
folosite pe post de liant rezultd o placi foarte durd cu suprafata foarte fina. MDF-ul
are o densitate mai mare decat cea al PAL-ului, ceea ce il face prelucrabil pe supra-
fata [12, pp. 73-75].

Pe langd semifabricatele prezentate mai sus, la fabricarea mobilei se pot utili-
za componente executate din metal, precum si componente executate din materiale
plastice, care reprezinta surse de eliminare a toxicantilor in mediul ambiant.
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La fabricarea mobilei se folosesc si o serie de materii auxiliare, printre care:

o cleiurile si adezivii sintetici care, datoritd proprietétilor lor adezive, au rolul
de a imbina suprafetele dintre doua piese [6, pp. 357-358];

o Dbaiturile organice care au rolul de colorare a lemnului [7, pp. 54-56];

o vopselele care se folosesc pentru pictarea diferitelor elemente decorative sau
pentru acoperirea in intregime a materialului lemnos [6, pp. 405-418];

¢ lacurile sunt utilizate in procesul de finisare a pieselor de mobilier, avand atat un
rol estetic, cat si de protejare a mobilei fatd de caldurd si apa [12, pp. 83-87].

e adezivii naturali (clei de oase, de piele) si sintetici (fenol-formaldehidici,
ureo-formaldehidici cu 1intaritori, poliacetat de vinil) trebuie sa fie alesi in
functie de solicitarea la care va fi supusa mobila si de mediul in care va fi uti-
lizata (uscat, umed, temperaturi scizute sau ridicate), fard a suferi deformari
sau deteriorari neadmisibile [3, pp. 143-145];

e accesoriile metalice sau plastice;

e materialele pentru tapiterie, care cuprind materialele pentru céptusirea inte-
rioara si tapitarea exterioard a scaunelor, fotoliilor, canapelelor. Pentru tapita-
re se folosesc brocarturi, goblenuri, tesaturi, rips, jacard, piele, inlocuitori de
piele [7, pp. 318-319].

o sticla folosita pentru diverse policioare, usi de vitrine, biblioteci [6, pp. 128-134].
Substantele chimice toxice contin atat materialele principale, cét si cele auxi-

liare din cadrul procesului de producere a mobilei. Efectele asupra sanatitii pot fi
diverse, in functie de substantele chimice utilizate, dermatite, afectiuni ale
sistemului nervos central (SNC) si cancer [10, p. 136].

Formaldehida este o substanta toxica si a fost inclusa de catre oamenii de stiinta
in clasa substantelor, probabil, cancerigene [1, p. 479]. Ea intrda in componenta
dezinfectantilor, adezivilor pentru tapet, vopselelor, materialelor textile rezistente,
spumelor folosite pentru izolare si, cel mai important, in mobilierul facut din semi-
fabricate din lemn: PAL, MDF, PFL, placaj [8, p. 40-48].

Faza de productie in care se foloseste formaldehida sunt operatiile de finisare
si asamblare. In cazul expunerii la o cantitate mare de formaldehida, intr-un timp
scurt, pot aparea simptome ca: iritatii ale ochilor, nasului, gatului sau pielii, dureri
de cap sau tulburiri de somn. In cazul expunerii unui timp indelungat la o sursa de
formaldehida, pot aparea reactii alergice, crize de astm bronsic si, in cel mai riu
caz, cancer pulmonar [10, p. 143-145].

Ftalatii sunt un grup de substante chimice in care intrd o mare varictate de
compusi, care au in comun structura chimica. Unii ftalati sunt clasificati ca fiind
Hdistrugatori endocrini”, din cauza abilitatii lor de a modifica sistemul endocrin sau
pe cel hormonal. Dozele mari de ftalati pot cauza afectiuni ale ficatului sau chiar
cancer [7, pp. 45].

Toluenul este un solvent care se gaseste in lacuri, vopsele, diluanti, adezivi,
decapanti, baituri, conservanti de lemn [11, p. 74]. Se foloseste in faza de finisare si
asamblare a mobilei. Contactul repetat sau prelungit are o actiune degresantd care
cauzeaza uscarea, rosirea pielii, dermatite.
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Benzenul poate fi inhalat, ingerat sau poate patrunde prin piele [7]. Odata in-
trat In organism, se concentreaza In grasimi si In maduva osoasd, pentru care este
toxic, blocand formarea globulelor sangvine 1n aceasta. Benzenul iritd ochii, pielea
si cdile respiratorii si este cancerigen pentru oameni.

Xilenul este un solvent organic, care se foloseste in faza operatiilor de finisare
si asamblare a mobilierului. Medicina a raportat ca xilenul in concentratii mici nu pu-
ne in pericol sandtatea umand, dar in doze mari cauzeaza probleme grave in siste-
mul circulator, provoaca boli de plamani si de piele [11, p. 107]. Oamenii de stiintd
estimeaza cd xilenul, dupa pericol pentru organismul uman, este in clasa a treia.

Compusi cu isocianat se intalnesc in vopsele si adezivi prezente in special in fa-
zele de finisare si asamblare a mobilierului. Expunere acuta: iritarea pielii si mucoa-
selor (care conduce la curgerea nasului, inflamarea gatului, tuse) si respiratie dificila.
Expunere cronici: astm profesional, alte afectiuni ale plamanilor, dermatite alergice.

Conservantii care pot fi: conservanti aposi — saruri de cupru, crom si arsen $i
conservanti uleiosi — creozot, pentaclorofenol [10, p. 53].

Lista codurilor cu cele mai periculoase materiale pe care ar fi bine sa le
evitam [2]:

e R20 - nociv prin inhalare.
R23 — toxic prin inhalare.
R24 — toxic prin contact cu pielea.
R25 — toxic prin ingerare.
R26 / R27 | R28 — foarte toxic prin inhalare, contact cu piclea si ingerare.
R39 / R40 — efecte cancerigene.
R42 — poate provoca sensibilizare prin inhalare.
R45 — cancerigen.
R46 — poate provoca modificari genetice ereditare.
R48 — daune grave prin expuneri prelungite.
R49 — poate provoca cancerul prin inhalare.
R60/ R61/R62 / R63 / R64 — pericole pentru fat si pentru fertilitate.
R68 — suspect cancerigen.
Implicarea cetitenilor in activititi de cunoastere, intelegere a unor fapte si feno-
mene din universul apropiat in identificarea si rezolvarea unor probleme de intoxicare
cu substante chimice foarte periculoase, are ca rezultat formarea unor convingeri si de-
prinderi de aparare, dezvoltare si conservare a organismului uman — conditie de viata
civild si sanatoasa. Protectia sanatatii omului a aparut ca problema a omenirii recent,
in zilele noastre, respectiv atunci cand omul a sesizat pericolul provocat de expunerea
indelungata la surse de toxicanti chimici ce se acumuleaza in incéperile unde se afla
mobila fabricata din materiale ce contin o cantitate suficient de mare de substante
toxice, precum si surse de toxicanti de diversd provenienta, incepand cu produsele
alimentare, de igiend personala si pand la imbracaminte, incéltaminte si jucarii.

Actiunile orientate spre reducerea intoxicdrii cu aceste substante chimice vor
cuprinde Intreaga societate, inclusiv persoanele care sunt implicate in activitati cu
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un risc sporit de acumulare a acestor substante toxice in momentul etapelor de
fabricare a mobilei si comercializarea acesteia.

Este foarte importantd cunoasterea materialelor din care este confectionatd
mobila, deoarece aceste cunostinte ne permit sa facem alegerea corecta in ceea ce
priveste procurarea si folosirea mobilierului. Sursele de caldura reprezinta un peri-
col pentru obiectele de mobilier, deoarece odata cu incalzirea mobilei se intensifica
procesul de eliminare a substantelor toxice din aceasta [5, p. 258].

Este important de aerisit baia si bucataria, precum si intreaga locuinta, pentru
a evita acumularea substantelor gazoase toxice provenite din mobilier odatd cu
cresterea temperaturii. O cantitate relativ mare de substante toxice, sub forma de
gaze, se elimind, in mare parte, din mobilierul nou, acest fapt se observa dupa miro-
sul puternic specific care se acumuleaza in Incéperile unde este amplasat, de aceea
este important de a-1 aerisi prealabil sau de ventilat incaperile.

Categoria cea mai sensibila la aceste substante o constituie copiii, femeile in-
sarcinate si batranii, deci este necesar de informat societatea despre pericolul la
care sunt expusi si despre metodele de minimizare a acestuia.

Mediul scolar reprezintd pentru elevi sursa principala de informare, de aceea
introducerea in proiectul de lungd duratd a temei ce abordeaza caracterizarea toxi-
cantilor chimici ce se contin in mobilier este foarte importanta, dat fiind faptul ca
mobila este indispensabild vietii si activitatii oamenilor, si este necesar de minimi-
zat influenta substantelor toxice provenite din aceastd sursa.

A fost elaborat un proiect didactic de scurtd duratd si inclus in proiectul de
lungd duratd pentru familiarizarea elevilor cu efectele negative ale substantelor to-
Xice ce se contin in mobilad, precum si informarea cu privire la metodele de mini-
mizare a actiunii substantelor toxice din mobilier asupra sanatatii oamenilor. Au
fost realizate doua sondaje de opinii, la inceputul si finalul orei. Intrebarile primului
sondaj de opinie sunt expuse in tabelul 1, iar rezultatele sunt reprezentate in fig. 1.

Tabelul 1
Intrebarile primului sondaj de opinii

Intrebarile propuse elevilor Raspunsul elevilor

prin Da sau NU
1. Dumneavoastrd cunoasteti din care materiale se confectio-
. o T ; Da Nu
neazi mobilierul?
2. Dumneavoastra cunoasteti tehnologia de fabricare a mobilei? Da Nu
3. Dumneavoastra cunoasteti faptul ca mobilierul contine
.. L : Da Nu
substante chimice toxice?
4. Dumneavoastra cunoasteti faptul ca substantele eliminate din Da NU
mobila sunt toxice?
5. Dumneavoastrd cunoasteti natura si caracteristica formalde-
. T ’ Da Nu
hidei?
6. Cunoasteti simptomele survenite de la expunerea excesiva la
RS Da Nu
formaldehida?
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Fig. 1. Rezultatele primului sondaj de opinii

Din rezultatele prezentate in fig. 1 se vede ca elevii nu sunt cunoscuti cu toxi-
cantii chimici ce se contin in mobild si nici nu acorda importanta acestui fapt. Pentru
un elev era cunoscutd notiunea de formaldehida si care sunt simptomele survenite de
la expunerea excesiva a organismului uman la formaldehida. Cel mai rau este faptul ca
elevii nu sunt informati despre efectul negativ al toxicantilor ce se contin in mobila.

Al doilea sondaj de opinii contine urmatoarele intrebari (tab. 2.) si raspunsuri

(fig. 2).

Intrebarile la al Il-lea sondaj de opinii

Tabelul 2

Intrebarile propuse elevilor Raéspunsul elevilor
prin Da sau NU
1. Dumneavoastra cunoasteti riscurile de sanatate cauzate de | Da Nu
intoxicarea cu substante eliminate din mobila?
2. Dumneavoastra cunoasteti substantele chimice toxice care | Da Nu
sunt eliminate, de obicei, din mobilier?
3. Dumneavoastra cunoasteti impactul negativ al toxicantilor | Da Nu
chimici ce se elimina din mobild asupra sénatatii omului?
4. Dumneavoastra cunoasteti ce efecte negative au ftalatii | Da Nu
asupra sanatatii omului?
5. Cunoasteti care sunt simptomele survenite de la expunerea | Da Nu
excesiva la formaldehida?
6. Cunoasteti care sunt metodele de prevenire a intoxicarii cu | Da Nu
substantele chimice toxice ce se utilizeaza la fabricarea mobile?
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Fig. 2. Rezultatele ultimului sondaj de opinii
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Din rezultatele prezentate in fig. 2, rezultd ca elevii sunt deja cunoscuti cu no-
tinnea de toxicanti chimici ce se utilizeaza la fabricarea mobilei si vor incerca sa
minimizeze impactul negativ al acestor substante asupra sanatitii. imbucuritor este
faptul ca elevii vor acorda o mare atentie la mobilierul deja existent si vor intreprin-
de masuri de preintdmpinare a intoxicarii cu aceste substante chimice foarte nocive.

Pentru minimizarea influentei toxicantilor chimici din mobilier se recomanda:

e procurarea si folosirea mobilierului fabricat in baza materialelor naturale;

e de aerisit, mai frecvent, Incaperile, indeosebi baia si bucataria atunci cand se
spald sau se giteste;

e de preintampinat incilzirea mobilei, in rezultatul cireia se intensifica procesul
de eliminare a substantelor chimice toxice;

o de evitat procesul de ardere a mobilei, atunci cand se formeaza substante chi-
mice extrem de toxice;

o informati persoanele cunoscute despre pericolul intoxicarii cu substante no-
cive provenite din mobilier.

Astizi mobila reprezintd un obiect indispensabil vietii cotidiene. In cadrul
procesului de fabricare a mobilei, sunt utilizate diferite substante chimice cu efect
nociv asupra mediului ambiant gi asupra sanatatii oamenilor. Este imposibil de evi-
tat contactul cu aceste substante, insd este posibild minimizarea actiunii acestora
asupra sanatatii si prin aceasta asigurarea conditiilor optime de viata.
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ACUMULAREA SUBSTANTELOR CHIMICE NOCIVE
iN PRODUSELE ALIMENTARE
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Abstract: This paper summarizes the research data of various bibliographic
resources in order to identify the sources of accumulation of harmful chemicals in
foodstuffs, their degree of toxicity to the human body, as well as the selection of
methods for minimizing the negative actions corresponding to them. The use of pure
foods is impossible, but it is possible to act in the part of minimizing the concentration
of toxic substances at different stages of processing.

Keywords: chemical fertilizer, pesticide, antibiotic, hormone, food additive, trypto-
phan, dioxin, phthalates, acrylamide, acrolein, furan, aromatic polycyclic hydrocarbons.

Alimentatia este un proces indispensabil vietii organismelor vii. De calitatea
alimentelor consumate depinde starea de sdnatate a tuturor animalelor si, indeosebi,
a organismului uman.

Din cauza cresterii populatiei si, respectiv, a cerintelor alimentare sporite, au
fost Intreprinse un sir de actiuni (chimizarea excesiva a agriculturii, utilizarea pre-
paratelor de stimulare a cresterii, organisme modificate genetic etc.), care in conse-
cintd au transformat alimentele trebuincioase in ,,depozite” de substante chimice
toxice. Acumularea acestor substante chimice nocive are loc in cateva etape conse-
cutive: acumularea toxicantilor in materia prima (de origine animala si vegetala —
ingrasdminte minerale, pesticide, hormoni, antibiotice etc.), acumularea toxicantilor
in urma pregatirii alimentelor (la domiciliu, in industrie), pe fonul transformarilor
periculoase care au loc in urma tratarilor termice, chimice, fizice etc., si, nu in ulti-
mul rand, acumularea toxicantilor in timpul ambaldrii, transportarii si depozitarii,
atat a materiei prime cat si a produselor prelucrate.

Din pacate, noi nu putem evita acest fenomen, Insd este in puterile noastre
minimizarea expunerii organismului la aceste substante chimice.

1. Acumularea produselor chimice toxice in materia prima

Calitatea produselor de origine vegetala (fructe, legume, cereale) depinde de
un sir de factori care influenteaza in diferite etape de cultivare a acestora, ca de
exemplu: ingragamintele minerale — in timpul cresterii si dezvoltarii plantelor, pes-
ticidele — care asigurd protectia plantelor (organelor vegetative si generative, Se-
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mintelor, fructelor, legumelor) fata de pradatori sau alte culturi, care Tmpiedica
cresterea si dezvoltarea acesteia etc.

Pericolul asupra recoltei nu consta atat in ingradsdmantul utilizat, cat in utiliza-
rea incorectd a acestuia. De multe ori, ingrasamintele care sunt introduse in sol nu
corespund necesitatilor solului respectiv, culturii cultivate, dozajului specific.
Aceasta, la randul sdu, determind acumularea unor substante care sunt in exces in
recoltele obtinute de pe acest sol [5].

Pe langa efectul pozitiv pe care il au pesticidele pentru plante (reduc considerabil
cantitatea de daunatori), se atesta si un efect negativ pentru om, cauzat de proprietatea
unor pesticide de a se acumula si de a contamina diferite compartimente ale mediului.
Utilizarea pesticidelor pe termen scurt si in concentratii mici nu va aduce consecinte
grave. Odata cu cresterea concentratiei acestora apare si un dezechilibru al ecosiste-
melor, inclusiv aparitia diferitor boli la om si animale, agsa ca DDT-urile, care pot pro-
voca boli cronice si cu risc de cancer mamar; Heptaclorul, care este o substanta can-
cerigena ce afecteaza sistemul imunitar; Aldrinul provoaca dureri de cap, greturi,
vome, contractii musculare, spasme si convulsii; Endrinul actioneaza asupra siste-
mului nervos al omului; Hexaclorbenzenul are efecte nocive asupra sistemului re-
productiv; Dioxinele si furanii — substante cancerigene pentru om. La animale aces-
tea provoacd reducerea fertilitatii, defecte genetice si mortalitatea embrionilor [6].

in agricultura animala, medicamentele precum antibioticele si hormonii sunt
folosite pentru stimularea cresterii si reducerea necesitatilor de hrana. Reziduurile
acestor medicamente pot fi, de asemenea, periculoase pentru oameni. Nivelul de
afectare a expunerii la pesticide, antibiotice animale si hormoni este dependent de
doza, adica cu cat consumati mai mult, cu att riscul potential este mai mare. De
exemplu, consumul de carne, care contine niveluri inacceptabil de ridicate de hor-
moni, poate duce la numeroase efecte secundare la oameni, inclusiv marirea sanilor
si chisturile ovariene, aparitia precoce a semnelor pubertatii la fete si baieti, dezvol-
tarea anumitor tipuri de cancer [2, pag. 287-296].

2. Acumularea substantelor chimice nocive in timpul transportarii, pas-
trarii, depozitarii materiei prime si a produselor alimentare

Contaminarea cu diferite substante chimice are loc atat in timpul pastrarii, cat
si in timpul transportarii materiei prime si a produselor alimentare gata prelucrate.
Intensitatea contamindrii depinde de un sir de factori: transportul utilizat (speciali-
zat/obignuit), timpul de transportare/ depozitare, tehnologia de transportare/pastrare
(substantele chimice utilizate pentru a mentine calitatea produselor). Produsele care
sufera cele mai multe schimbari in timpul transportarii si depozitarii sunt fructele si
legumele proaspete. Din cauza proprietatilor de alterare rapida, deseori fructele si
legumele care urmeaza a fi transportate pe o distantd mai mare sau pastrate o pe-
rioada mai lunga de timp, sunt culese in stare ,,necoapta”, procesul de coacere ur-
mand in procesul de transportare si depozitare [7].

Diversele substante chimice utilizate in materialele de depozitare si manipulare
a alimentelor pot s ,,curga” in produsele alimentare si sa fie ingerate. In ultimii
ani, s-a concentrat in special atentia asupra bisfenolului A, care se gaseste in amba-
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laj de plastic (cum ar fi ambalaj pentru apa si ambalaj pentru bebelusi) si captuseli
pentru produse alimentare; ftalati, gasiti in materiale fabricate din plastic flexibil
din vinil (PVC sau clorurd de polivinilclorurd); si substante perfluoralchil si
polifluoralchil (PFAS, cunoscute si sub denumirea de PFCs), aplicate unor agenti
de ambalare pentru hartie si cutii in scopul conferirii rezistentei. Ele pot perturba
atat sistemele hormonale ale animalelor, cat si pe cele ale oamenilor, pot determina
tulburari ale dezvoltarii si ale reproducerii, iar in cele mai grave cazuri pot favoriza
aparitia cancerului, a unor boli de inima sau a unor tulburari neurologice [3].

Nivelul de patrundere a acestor substante toxice in alimente este determinat atat
de timpul de pastrare in ambalaj, cét si de temperatura de pastrare a produselor gata
ambalate. Odata cu cresterea temperaturii, creste si nivelul de eliminare/absorbtie al
produselor toxice din diverse ambalaje, preponderent din ambalajele plastice.

3. Acumularea substantelor chimice nocive in timpul pregitirii alimentelor

Prelucrarea termicad nerationald a produselor alimentare poate fi responsabila
de producerea unor reactii complexe in alimente, cu efect de distrugere a compusi-
lor termolabili si de sinteza a unor componenti noi, unii fiind toxici. S-a stabilit ca
tratamentele termice dure aplicate produselor alimentare, in special atunci cand pre-
lucrarea se face la temperaturi mai mari de 350-400 °C, pot conduce la formarea de
substante nocive. S-au gasit hidrocarburi policiclice aromatice in produsele afuma-
te, cafea, Inlocuitori de cafea, cacao, friptura la gratar etc. Mai multi derivati toxici
lui, majoritatea fiind derivati ai triptofanului, dioxine.

Dintre cele mai periculoase substante toxice produse in urma pregatirii alimen-
telor la domiciliu se enumera: acrilamida, acroleina, furanul, hidroxi-metil-furanul,
hidrocarburile-policiclice aromate (HPA-urile), dioxinele.

Majoritatea produselor alimentare din magazine au in compozitie aditivi alimen-
tari (E-uri). Daca unele dintre acestea sunt considerate inofensive, majoritatea sunt
nocive pentru sinatate, daca sunt consumate pe perioade mari de timp [4]. Aditivii
alimentari sunt indispensabili pentru fabricarea sau procesarea majoritatii alimentelor.

Unele dintre cele mai periculoase E-uri se considera: E 102 tartrazina si E 110
galben portocaliu — pun sdnatatea ficatului si a rinichilor in pericol; Galben de
chinolina E 104 — responsabil de aparitia ADHD-ului; Benzoat de sodium E 211 —
este o substanti cancerigend; Dioxidul de sulf E 220 — provoaca dureri de cap,
aparitia senzatiei de ameteald si afectiuni intestinale; Aspartamul E 951 — duce la
scaderea imunitatii, la aparitia bolilor pulmonare, infectii intestinale si urinare;
Glutamatul de sodiu E 621 — creste calitatile gustative ale alimentelor si perturba
mecanismul de echilibru dintre satietate si foame; nitritul si nitratul de sodiu,
E250 si E251 — pot duce la formarea nitrozaminelor care sunt cancerigene [1].

Concluzii

1. Sanatatea organismului uman este ,,atacatd” zilnic de diversi factori. Noi nu
putem influenta asupra tuturor, insa putem alege ce vom consuma zilnic, ce calitate
au produsele consumate de noi, cum sa minimizam ingerarea substantelor chimice
din produsele alimentare.
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2. Utilizarea alimentelor preponderent in stare proaspata, evitarea tratdrilor ter-

mice periculoase, prelucrarea specifica a fructelor si legumelor pentru indepartarea
reziduurilor de pesticide utilizate, cercetarea compozitiei chimice a produselor prelu-
crate industrial cu identificarea unor substante periculoase, sunt doar unele metode de
minimizare a contamindrii organismului uman cu toxicanti chimici proveniti din
alimentatie.
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Chiar dacd din cele mai vechi timpuri omul a incercat si modeleze natura ale
carei legi aspre trebuiau respectate pentru a supravietui, in ultimele doua secole s-a
facut insa simtitd, prin comportament si conceptie, incercarea omului de a o domi-
na, de a utiliza in folos propriu toate bogatiile naturale, astfel accentuandu-se pro-
gresiv conflictul dintre procesele ciclice naturale ale ecosferei si cele liniare ale
tehnologiilor create si sustinute de civilizatia umana, ajungandu-se la o ,,crizd eco-
logica” [1, p. 74]. Totodata, criza ecologica nu este ceva iminent, insd prin atitudi-
nea contemporana a omului fatd de mediul natural, ea nu se poate exclude. Aceasta
atitudine pragmatica fatd de naturd, pe de o parte, este transmisa din generatie in
generatie si, pe de alta parte, este modelatd pe parcursul formarii omului ca perso-
nalitate sub actiunea mediului social in care se dezvolta.

Problemele mediului ambiant nu pot fi abordate in intreaga lor profunzime si
complexitate, iar solutiile cele mai viabile nu pot fi formulate decat prin referire
directa si permanentd la problematica vastd a dezvoltarii societatii in ansamblul ei.
In acest context, diagnosticarea motivatiei interactiunii omului cu natura, anume in
perioada dezvoltarii si formarii personalitatii (la elevi), permite sa identificam
»punctul crucial” al aparitiei pragmatismului, si, respectiv ofera posibilitatea de a
intreprinde actiuni adecvate in scop profilactic in cadrul monitorizarii procesului de
formare a atitudinii subiective (AS) fata de obiectele naturii.

Analiza psihologica a atitudinilor personalitatii a fost Intreprinsa prima data la
inceputul secolului al XX-lea in lucrarile lui A.F. Lazurski, care a analizat 15 grupe
de atitudini ale personalitatii (inclusiv si atitudinea fatd de ,,plante si animale”). Ati-
tudinile subiective joaca rolul analogic unui fel de miez al lumii subiective a perso-
nalitatii, care:

o reflectd atitudinile reale, obiective ale personalitatii in relatii cu lumea;
e determina caracterul preferintelor ei in diferite sfere.

Prin intermediul acestor atitudini se influenteaza comportarea in intregime a
personalitatii. In sensul larg, conform lui C.J1. Jlepsi6o [5, p. 50-51] la general, prin
atitudine subiectiva in educatie se intelege reflectarea ,,in culoare subiectivd” de
catre personalitate a legaturilor dintre necesitatile sale proprii si obiectele si feno-
menele naturii (lumii), ea fiind un factor ce determina comportarea in intregime a
personalitatii.

Dat fiind faptul ca de pe pozitie psihologica se cunosc 4 tipuri de modalitati
ale AS fata de obiectele naturii atitudinii (obiecticd, subiecticd, pragmaticd,
nepragmaticd), si acestea se pot manifesta in una din cele patru ,,sfere” (perceptiv-
afectivd, cognitiva, practicad, faptica) se pot obtine Tn asa mod 16 tipuri de atitudine
fata de natura [5, p. 59-60, 6, p. 37-39].

Bineinteles, trebuie de mentionat cd este imposibil de vorbit despre careva ti-
puri de atitudine in ,,stare purd” (aceasta dificultate, in general, e proprie oricarei cla-
sificari psihologice). Astfel, tipurile de atitudine fata de natura poarta caracter dina-
mic si ele, destul de usor, se pot transforma unele in altele. In afara de aceasta adesea,
manifestarile comportamentale, care uneori ca aspect sunt identice, pot fi conditio-
nate de manifestari ale unor tipuri diferite de atitudini subiective. Totodata, in reali-
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tate, exista nu o atitudine unica (singulard) fatd de natura integrala ,,in general”, dar
un sistem Intreg de atitudini subiective fatd de diferite obiecte ale naturii in parte.

Investigatia realizata s-a axat pe efectuarea psihodiagnosticarii ecologice, in
cadrul céareia s-au utilizat metodici destinate pentru diagnosticarea diverselor
aspecte ale proceselor psihologice, ce decurg in timpul interactiunii omului cu
complexele naturale sau obiecte ale naturii in parte [6, p. 39].

Metodica verbalia asociativa de diagnosticare a orientarii ecologice a perso-
nalitatii este menitd sd studieze tipul dominant de orientare (linia de orientare) in
atitudinea personalitatii fatd de naturd [5, p. 255].

Dupa C. JI. [depsbo, personalitatea se poate caracteriza prin urmatoarele linii
de orientare in perceperea naturii:

o ca obiect pentru frumusete (,,orientare estetica”);

o ca obiect pentru cunoastere, cercetare (,,orientare cognitiva’),

e caobiect de ocrotire (,linie etica”);

e ca obiect pentru un careva folos util (,,/inie pragmatica™).
Conform metodicii, testatului i se oferd 12 enunturi, fiecare din ele, continand un
cuvdnt-stimulator si 5 cuvinte pentru asociere.

Experimentatul asculta cuvantul-stimul si scrie unul din cele 5 urmatoare, care
considera cad cel mai bine i se potriveste. Anume acesta si reprezintd orientarea
(linia) ecologica.

Metodica diagnosticirii motivatiei interactiunii cu natura ,Alternativa”
este orientatd la diagnosticarea tipului conducator principal de motivatie, a interac-
tiunii cu obiectele naturii: estetica, cognitiva, practica si pragmatica [5, p. 256-257] .

Diagnosticarea orientdrii ecologice a fost destinatd pentru elevii de diferita
varsta. Raspunsurile date de respondenti la cele doudsprezece intrebari permit sa
judecam despre caracterul motivatiei interactiunii cu natura. Metodica prevede 12
perechi de enunturi, care sunt alese in asa mod ca fiecare tip de motivatie sa fie
intdlnit de 6 ori. Diagnosticarea este anonima si cere de la cel supus ei indicarea
doar a datelor despre clasa si sexul elevilor.

Continutul diagnosticarii a servit in scopul determindrii liniei de orientare
ecologica, a atitudinii elevilor fatd de obiectele naturii si tipul de motivatie a
interactiunii cu natura.

Cercetarea practica a constat diagnosticarea AS a elevilor in conditii de mediu
rural, realizatd in luna martie a anului 2018 in IP Gimnaziul ,,V. Bejinaru” din
S. Hasnagenii Noi, raionul Drochia, pe un esantion de 51 de elevi ai claselor a 5-a
(10-11 ani), a 7-a (12-13 ani) si clasa a 9-a (15-16 ani).

Tabelul 1. Esantionul de elevi cupringi in cercetare

. Clasa
Mediul av-a aVvil-a alXa
Rural 18 elevi 10 elevi 26 elevi
f.4+b.14 f.6+b.4 f.15+b.11

In scopul depistirii unor eventuale legitati de varstd, in manifestarea aspectelor
studiate si de stabilire a legitatilor acestei corelatii, au fost evidentiate cateva nivele
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de varsta ale participantilor la experimentul de constatare. Rezultatele prelucrate sta-
tistic i analizate sunt reprezentate in forma grafica, in figurile ce urmeaza (fig. 1):
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Fig. 1. Dinamica liniilor de orientare ecologica a elevilor de varsta gimnaziald (%)
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Fig. 2. Motivatia interactiunii elevilor de vdrsta gimnaziald cu natura (%)
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Fig. 3. Indicele mediu de orientare a atitudinii elevilor cl. a V-a, Vll-a, a IX-a
fata de obiectele naturii

Dupa cum se constata din grafic, ierarhizarea cantitativa a celor 4 tipuri de ati-
tudine subiectiva, dupa indicele mediu al celor 3 clase este urmatoarea:

I Rang — ca obiect pentru un oarecare folos util (,,linie pragmatica”);

Il Rang — ca obiect pentru frumusete (,,orientare estetica”);

111 Rang — ca obiect de ocrotire (,,linie etica”);

IV Rang — ca obiect pentru cunoastere, cercetare (,,orientare cognitiva”).

Dupa cum se constatd din grafice (fig. 1; fig. 2) expresia cantitativd a
orientarii AS de tip ,,pragmatica” este dominantd la elevii cupringi in experiment
indiferent de varsta lor.

Este evident si faptul ca orientarea ,,cognitiva” atat in randul fetelor, cat si a
baietilor este la un nivel relativ scazut (fig. 1), in clasa a IX-a nivelul ei fiind mai
ridicat cu 6,1% fata de cel al elevilor claselor mai mici.

Totodata insa, dupd cum se constatd, orientarea estetica a AS odatd cu varsta
se afla in descrestere la ambele sexe, la fete avand un nivel putin mai ridicat
(aproximativ 10-12% fata de baieti).

Indicele orientarii etice a AS denota faptul ca nivelul predispunerii elevilor de
a se implica in activitati de ocrotiri a naturii este relativ mediu, mai pronuntat fiind
la fete decat la bdieti, nivelul atitudinii baietilor micsorandu-se brusc la varsta de
12-13 ani (fig. 1).

Actiuni, activititi recomandabile in scop de modelare si labilizare a
atitudinii subiective fata de natura

Nivelul relativ scazut al motivatiei de a cunoaste, de a cerceta natura este un
semn de intrebare pentru noi, profesorii. Analizand rezultatele obtinute, am identifi-
cat unele segmente prioritare in care profesorii trebuie sa investeasca considerabil
efort si energie, pentru a preveni eventuale modificari negative in orientarea elevi-
lor si motivatia interactiunii lor cu obiectele naturii:

e Scaderea gradului de manifestare a liniei de orientare esteticd a AS incepand
cu varsta de 12-13 ani;

o Nivelul foarte scazut al manifestarii liniei de orientare cognitiva a AS la toate
varstele;

e Scaderea nivelului de orientare etica a AS, incepand cu vérsta de 10-11 ani;

e Cresterea considerabila a gradului de manifestare a orientarii pragmatice a AS
fata de obiectele naturii dupd varsta de 10-11 ani.
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Consultand izvoarele teoretice la subiectul propus [2, p. 5, 3, p. 4-6, 4, p. 8] si

in baza experientei profesionale proprii, propunem unele recomandari, vizand posi-
bilitatile de ameliorare si modelare a AS a elevilor fatd de componentele naturii:

0
o

0,
o

Pentru mentinerea liniei de orientare esteticd, care ar fi necesar sa se caracte-
rizeze printr-un nivel inalt si in clasele mai mari, ar fi binevenite iesirile mai
frecvente cu elevii in naturd, organizarea lectiilor de tip excursie, efectuarea
unor observatii asupra diversitatii componentelor unui ecosistem (ex. 1: obser-
varea fenomenelor bioritmice sezoniere al unei plante cu flori, in aspect de
faze fenologice: inmugurirea, desfacerea mugurilor, infrunzirea, inflorirea,
formarea fructelor, coacerea fructelor etc.; ex. 2: urmarirea diversitatii si in-
tensitatii mirosurilor la diferite plante s.a.; ex. 3: audierea imprimarilor vocilor
de pasari si a altor animale cu provocari ulterioare de identificare a acestora in
naturd, privirea filmuletelor tematice etc.).

Sporirea gradului de manifestare a orientdrii cognitive vine in paralel cu moti-

vatia practica de interactiune cu componentele naturii, care ar putea fi mode-

latd respectiv printr-un sir de activitati practice de cercetare, intercalate in
cadrul activitatilor curriculare si extracurriculare, prin asa mijloace ca:

v Captarea atentiei la inceputul orei printr-o activitate practicd scurta (ex.:
deplasarea unei rime, unui melc la tema ,,Structuri adaptate pentru tarare”,
inotul unui peste, la tema ,,Structuri adaptate la inot” s.a.;

v Proiecte de cercetare individuale si de grup, de durata scurtd sau lunga de
timp ( ex.: Cercetarea apelor din localitate in scopul evidentierii: organis-
melor microscopice (la tema: ,,Diversitatea in lumea vie” — cl. a VI-a), a
speciilor de alge (la tema ,, Diversitatea algelor” — cl. a V111-a), a speciilor
de plante si animale (la tema ,Diversitatea ecosistemului acvatic”,
»Succesiunea unui ecosistem” — cl. a 1X-a) etc.).

Punctul critic de intersectie a orientarii etice si a celei pragmatice revine
varstei de 10-11 ani, nivelul indicilor acestor doua linii de orientare fiind in-
vers proportionali. Astfel, pentru a minimiza gradul de manifestare a pragma-
tismului, ar trebui sd intensificim nivelul orientérii etice, de ocrotire, in relatie
cu obiectele naturii. E necesar de actionat mai activ pand la aceastd varsta,
prin asa activitati utile ca:

v' Citirea si discutarea poeziilor si povestilor cu eroi din naturd;

v Jocul de rol, diferite scenete (ex.: ,,Padurarul marinimos” care ajuta
vietuitoarele padurii, ,,Fata babei si fata mosneagului” — atitudine grijulie
si neglijenta fatd de componentele naturii etc.);

v’ Activitati extracurriculare de ,,Ziua Pamantului”, ,,Ziua pasarilor” (ex.:
concurs — cea mai reusita casuta pentru pasari);

v Implicarea elevilor in activitéti, proiecte de voluntariat de ocrotire, asanare
a mediului, de informare a societatii etc.

Concluzii:

In procesul formarii atitudinii fatd de natura, la personalitati de diferite varste,

pentru fiecare individ este caracteristic un tip specific al atitudinii subiective,

care se poate modifica prin influenta factorilor externi.
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Atitudinea subiectiva fatd de obiectele naturii reprezintd un fenomen foarte
complex si multiaspectual si totodatd determind actiunile (comportamentul)
personalitatii in relatii cu natura.

Prevenirea atitudinii distructive fatd de natura poate fi realizata prin cunoaste-
rea si diagnosticarea tipului de atitudine subiectiva, si organizarea lucrului de
modelare si labilizare a ei, pentru eficientizarea procesului de educatie ecolo-
gicd si pentru realizarea obiectivelor dorite in aceasta sfera.
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Abstract: In this article we are knowledge with the second degree equation. We

will reduce the textual problems of geometry at the second degree equation and we will
establish the theirs solutions.
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In viata de zi cu zi, intdlnim o multime de situatii-problema din matematica,

fizicd, tehnicd si multe alte domenii care cer rezolvare pentru determinarea solutii-
lor lor. Problemele pot fi rezolvate prin mai multe metode, dar cea mai efectiva este
de a reduce problema la 0 ecuatie.

in lucrare se pune accentul pe ecuatiile de gradul II Cu 0 NECUNOSCULA si redu-

cerea acestora, pentru unele probleme textuale, si anume, probleme din geometrie.

O ecuatie de gradul II cu o necunoscuta are forma:
ax’?+bx+c=0,ab,c € R,a #0,

unde:
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x € R este necunoscuta;

a, b, c — coeficientii ecuatiei de gradul II;

¢ se mai numeste termenul liber.

in urma reducerii problemelor textuale, nu de fiecare dati insi, se obtine o
ecuatic de gradul II in forma generald. De aceea, se cerceteaza citeva cazuri
particulare a ecuatiei de gradul II cu o necunoscuta si solutiile ei.

I) Daca:
a+#0,b #+0,c=0,

Se obtine:
ax?+bx=0
x(ax+b)=0.
Deci, ecuatia de gradul II se reduce la doud ecuatii de gradul I:
x=0
Sau
ax+b=0.

Respectiv, solutia ecuatiei este:
b
S = {0, ——}.
a

a #0,b=0,c # 0,
Se obtine ecuatia de gradul II de forma:

I1) Daca:

ax?*+c=0;
c
x2=——.
. . a
Se cerceteaza trei cazuri:
a) Daca:
_< > 0,
a
solutia ecuatiei este:
C C
5 = | = (>
a a
b) Daca:
_f < 0,

a
solutia ecuatiei este multimea vida (9).

Pentru orice problema exista un algoritm de rezolvare. Ecuatia de gradul II nu
este o exceptie. Existd cateva metode de rezolvare a ecuatiei de gradul II. Metoda
cea mai des folositd de rezolvare este prin determinarea discriminantului.

Fie cd avem ecuatia de gradul II in forma ei generala:

ax®*+bx+c=0,a#0.

Pentru determinarea solutiilor avem nevoie sa calculam discriminantul (se

noteaza cu litera A(delta) din alfabetul grecesc) dupa formula:
A= b? — 4ac.
in urma calculului discriminantului deosebim urmitoarele cazuri:
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I) Daca:

A> 0,
se obtin doua solutii:
S ={x; x3};
I) Daca:
A= 0,
se obtine o solutie:
§={x}
[11) Daca:
A< 0,

solutia va fi multimea vida (@).
Dupi determinarea discriminantului, se afld solutiile ecuatiei dupa formulele:

_—b+vVA

2a
—b—+A

X1

Xy =

2a

Pentru rezolvarea unei probleme textuale reductibile la o ecuatie de gradul 11,
se parcurg urmatoarele etape:

e Transformarea conditiilor problemei in limbajul matematic (construirea mo-
delului matematic a problemei);

« Introducerea necunoscutei;

o Exprimarea cantitatilor prin necunoscuta introdusa;

e Alcatuirea ecuatiei;

e Rezolvarea ecuatiei alcituite;

e Verificarea rezultatului si formularea raspunsului.

in baza acestui algoritm se analizeazi cateva exemple de probleme textuale,
cu aplicare in geometrie, reductibile la ecuatii de gradul II cu o necunoscutd si
rezolvarea acestora.

Problema 1: Aria dreptunghiului, o laturd a carei este de 2 ori mai mare de-
cat cealalta, este egald cu 36 & 2 D
cm?. De aflat laturile si peri- '
metrul dreptunghiului.

Rezolvare: Fie dreptunghiul
ABCD. Notam o laturd cu x si
cealaltd, care este de 2 ori mai
mare, cu 2x. Pentru a determina .

X % A=35cm? *

Cu cat este egala fiecare latura, B
alcatuim ecuatia. Dupa datele problemei, avem: x - 2x = 35. Observam cd avem
ecuatia de gradul II:
2x2—-35=0
35
T2
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A 1l-a solutie nu corespunde conditiilor problemei, deoarece figurile geomet-
rice nu au marimi negative. Deci, avem o singura solutie.

1

Raspuns: S = { ?}

Problema 2: lonica a plecat in pddure in cautarea aventurilor. lonicd a ajuns
la situatia ca aventura l-a gasit pe el si s-a ratdcit. Pentru a vedea iesirea, €l
trebuie sa urce in vdarful copacului. lonica nu poate sa urce la o inaltime mai mare
de 5m, deoarece ii este frica. El a ales un copac. Pentru a-/ vedea in intregime, s-a
departat in urma cu 3, iar distanta de la Ionica pana la varful copacului este de 2
ori mai mare decat inaltimea copacului. Poate oare sa urce lonica in acest copac?

Rezolvare: Fie triunghiul dreptun- A
ghic ABC. Notam latura AB cu x si AC cu |
2x. Pentru a afla 1Iniltimea, aplicim
teorema lui Pitagora: o

AC? = AB? + BC(C? “

Avem nevoie de indltimea AB, deci:

AB%? = AC? — BC(C?
Inlocuind din datele problemei obti- B c
nem: 3m
x?= 2x? —32
x2— 4x24+9=0
—-3x2+9=0
3x2-9=0
3x2=9
x*2=3
[ x= 3
x= —+3

A ll-a solutie nu corespunde conditiilor problemei, fiindca figurile geometrice
nu au marimi negative. Deci, avem o singura solutie.

Réspuns: § = {\/§}

Problema 3: lonica doreste sa urce cu Anisoara pe acoperisul unei cladiri cu
latimea de 3m, inaltimea — de 2 ori mai mare decdt lungimea si aria laterald —
10m?, dar fara ascensor. Ei sunt nevoiti sa urce pe scari. Stiind, ca indltimea
fiecarui nivel este de 2.5m, prietena lui nu va putea sa urce mai mult de 5 nivele,
deoarece va obosi §i nu se va mai putea urca. Va avea oare perechea noastra
sansa de a primi pldcerea viziunii asupra intregului oras?
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Rezolvare: Fie paralelipipedul dreptunghic ABCDEFGH. Notam latura AB cu
x si BE cu 2x. a afla indltimea aplicdm formula ariei laterale:
A= 2(L + D-h
Inlocuind din datele problemei, avem:
Age = 2(x +3)-2x
A = 2x +6) - 2x
Apge = 4x% + 12x
4x%* +12x =10
4x? +12x —10=0
2x* +6x —5=0
A =36+40=176
-6+ 2V19 3 V19

I
- - %0
m
-

P
3

=T 2t D
_—6-2V19 3 V19 ULl RO c
ETTTYT T T s |
x, nu corespunde conditiilor problemei, deoarece B

corpurile geometrice nu au marimi negative. Deci, avem o singura solutie.
Réspuns: S = {— % + ?}

Concluzii:

Ecuatiile de gradul II nu se rezolva doar in clasele a VIII-a — IX-a. Chiar daca
nu se mai studiazd, in continuare se intdlnesc aplicatiile acestora la rezolvarea
diferitor probleme de algebra, geometrie.

Rezolvarea problemelor textuale are un mare avantaj in dezvoltarea gandirii
logice a elevului, a imaginatiei. Punand elevii intr-o situatie problema din lumea
reald sau/si modelata, noi i trezim interesul catre orele de matematica, si, in asa fel,
apare curiozitatea de a le solutiona.
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Clasa Pasari este cea mai numeroasa clasa de vertebrate. Printre cele 20 de or-
dine se incadreaza si galiformele — denumire stiintifica data unui ordin de pasari te-
ricole si arboricole. Ordinul cuprinde 6 familii (Hoazinii, Megapodidele, Tetraoni-
de, Fasianidele, Curcanii si Bibilicile), 94 de genuri si 262 de specii, care populeaza
toate regiunile zoografice de pe glob. Sunt raspandite pe toate continentele si insu-
lele, chiar si in arhipelagul polinezian, in afara de tinuturile antarctice.

In trecut, plaiul moldav se caracteriza printr-o fauna si flora bogati, care
actualmente sariceste amenintitor, din motive antropogene, cum ar fi vanatul. In
prezent, acest fenomen capatd amploare deosebita si poate genera consecinte catas-
trofale pentru natura acestui meleag. Cu toate ci in Cartea Rosie a Republicii Mol-
dova nu sunt inscrise galiformele, oricum numarul lor scade semnificativ. Cautarea
unor noi modalitati, cum sa fie crescuti reprezentantii domesticiti ai acestui ordin
de pasari i a unor metode mai eficiente de intretinere a acestora, a generat motiva-
tia cercetarii uneia din speciile acestui ordin — gdina (Gallus Gallus Domesticus),
aceasta fiind una din speciile de pasari domestice ce cresc pe langd gospodaria
omului. Conform statisticilor din anul 2013, la nivel mondial, existau aproximativ
52 de miliarde de gaini, aceasta pasare fiind cea mai des intalnita in lume [3, p. 28].

Cercetarea acestei specii intentioneaza, de asemenea, sa concretizeze i sd ve-
rifice unele afirmatii teoretice ce tin de etologia si comportamentul unor pasari do-
mestice si sd scoatd in evidentd unele noi aspecte ecologice ce tin de manifestarea
acestora.

Lucrarea de fata se realizeazd cu scopul identificdrii i cunoasterii diverselor
aspecte biologice si etologice ale unor specii din ordinul galiforme, in general, si a
speciilor ordinului dat ce se intdlnesc pe teritoriul Republicii Moldova, in particular.
Investigatia a avut, de asemenea, drept scop cercetarea comportamentului acestor
pasari domestice pe parcursul ontogenezei de la pui pand la maturitate. Un alt aspect
al preocuparii 1-a constituit particularititile comunicarii sonore si a mesajului sonor
al masculului acestor pasari — cocosul, care se redd prin cantatul lui. Observatiile si
experimentele in cadrul cercetdrii s-au realizat in satul Trifanesti, raionul Singerei,
in baza unui anumit grup de pasari, si anume a gainilor in conditii de casa, incepand
cu luna mai, anul 2017, si finisand cu luna decembrie a aceluiasi an.

Dupa savantul N. Tinbergen (citat de SIRBU, I; BENEDEK, A.M.), etologia
este stiinta care se ocupa cu studiul biologiei comportamentului. Termenul de eto-
logie provine din limba greaca, prin reunirea cuvintelor ethos (obicei, caracter,
deprindere, comportament) si logos (vorbire, discurs, stiinta) [1, p. 7].

Studiile etologice vizeaza identificarea cauzelor care determind un animal si
reactioneze intr-un anume fel, in dependenta de situatia care se creeaza in jurul lui,
astfel modul in care animalul se comporta contribuie la supravietuirea individului.
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Studierea comportamentului animalelor, inclusiv a galiformelor domestice, a
fost Intotdeauna importanta in aspect practic pentru om, astfel cd omul, judecand
dupéd comportamentul animalelor a invitat sd prognozeze anumite viitoare modifi-
céri meteorologice ale starii vremii.

Actualitatea cercetarii: Cunoasterea comportamentului influentat de schim-
barea conditiilor meteo este de mare importantd si poate fi folositd de oameni in
activitatea practicd. Studierea comportamentului pasarilor domestice, poate servi
oamenilor pentru Tmbunatatirea procesului de reproducere, crestere si realizare a
pasarilor. Rezultatele unor astfel de cercetari pot servi pentru elaborarea unor stra-
tegii de relatie a omului cu aceste specii §i a unor masuri de protectie a acestor pa-
sari in cadrul republicii noastre, precum si in scopul eficientizarii proceselor de
crestere, ingrijire a unor specii de pasari domestice, in special, galiformele in condi-
tii domestice, precum si in crescatoriile (unitatile) avicole.

Scopul propus: studierea particularitatilor etologice ale pasarilor galiforme
domestice. Pentru realizarea acestui scop, au fost intocmite urmatoarele obiective:

o studierea relatiilor dintre parinti si puii sai;
e cercetarea unor aspecte bioritmice la cocosii domestici;
e cercetarea impactului fenomenelor meteorologice asupra galinaceelor.

Metodologia cercetirii

Cercetarile stiintifice ce tin de comportamentul pasarilor domestice au fost rea-
lizate in perioada mai — decembrie 2017. Ele au fost realizate asupra unor grupuri
de pasari, si anume: o closcd, 7 pui proprii si 5 adoptati, un grup de 9 gdini si un co-
cos, de rasa Sussex.

Pentru realizarea primului obiectiv propus a fost necesar sa fie scoasa closca
la plimbare cu cei 12 pui (7 proprii si 5 adoptati), pentru a reproduce si a verifica
rezultatele unui experiment simplu initiat de G.H. Bruckner [1, pp.19-20]. In acest
scop a fost plasat sub un vas de sticld un pui propriu al clostii, iar unul adoptat a
fost plasat dupa un gard nu prea 1nalt. Scopul acestui experiment a fost sa observam
daca closca va siri in ajutor puiului adoptat si daca isi va recunoaste puiul propriu,
fara a auzi tipetele de alarma, iar pentru ca puiul ritacit sa faca un zgomot mare de
alarma, a fost lasata pisica sa se apropie de el.

Pentru realizarea urmitorului obiectiv pe parcursul a 4 luni (septembrie-
decembrie 2017), a fost realizatd cercetarea unor manifestari bioritmice la cocosii
domestici. in acest scop, a fost fixat numarul de cantari pe parcursul a 24 ore (ora la
care Incepe cantatul si de cate ori 1si repeta cantecul la o cantare).

Ultimul obiectiv — investigarea unor aspecte bioritmice la géinile de rasa
Sussex, a fost realizat pe parcursul a 4 luni, (iulie — octombrie 2017). Ea a constat
in determinarea duratei cotcodacitului la ouat si a intervalului de timp dupa care se
includ in cotcodacit si alte gaini, cocosi, in dependenta de starea vremii.

Rezultate, analize, discutii

In urma realizarii primului experiment descris anterior, a fost obtinut urmatorul
rezultat: closca, vazand puiul aflat sub vasul de sticla cé se agitd, insd neauzind tipe-
tele de alarma ale acestuia, nu 1i acorda nici o atentie, fiind preocupatd de ceilalti pui
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ai sai, ciugulind iarba in liniste. Peste cateva minute, in apropierea clostii, am plasat
un pui strdin, care a fost adoptat la closca. Acesta a fost plasat dupd un gardulet nu
prea inalt, dar in asa mod incat sa nu fie in vizorul clostii, ci doar si-i auda tipetele de
alarma. Puiul ratécit, fiind despartit de grupul sdu, dar avand ce ciuguli, nu prea era alar-
mat ca este singur, insd pentru a provoca alarma, a fost lasata pisica sa se apropie de
el. Astfel, puiul a fost provocat si scotea mari tipete de alarmd, si, in aga fel, closca,
auzind tipetele, indata isi parasi grupul de pui incercand sa-si caute puiul ratacit.

Acest comportament al clostii ne permite sd concludem ca, indiferent daca
puiul este adoptat la closcd sau este puiul sdu propriu, ea reactioneaza doar la
tipetele de alarma ale acestora (adica se manifestd grija de urmasi si fatd de puii
adoptivi), Insd nu si in cazul cand doar 1i percepe vizual.

Peste 5 zile, experimentul a fost repetat si rezultatul obtinut, vizand comporta-
rea clostii, a fost acelasi. Pentru a spori gradul de credibilitate in cele constatate,
experimentul a fost repetat de 4 ori.

Cantecul cocosilor mai continud sa reprezinte o enigma a carei esenta S-a in-
cercat de a se descifra de o multime de oameni de stiinta. Unii oameni simpli consi-
dera cantecul acestor pasari ca fiind un descantec ce alungd duhurile rele din preaj-
ma noptii. Zaiankicovschi [.A. [4, p. 57] mentioneaza totodatd capacitatea cocosilor
de a fi niste barometre vii, cantecele lor putind servi pentru un om ca niste repere
meteorologice, in prezicerea vremii. Stramosilor nostri departati, acest cantec al co-
cosilor le servea, de asemenea, si un ceasornic pentru orientarea in timp, masurarea
vremii. Pe langd aceasta, se remarca si faptul ca cocosii cu ajutorul cantecului lor
isi marcheaza teritoriile si le amintesc semenilor sii, situati cu un rang mai jos, cine
e ,,stapanul” acestor domenii.

De obicei, cocosii din diferite gospodarii isi alterneaza cantecul pentru ca ei sa
poata fi auziti de toti ceilalti. Mai mult ca atat, am observat o oarecare randuiala, ce
permite sa se evite coincidenta cantecelor cocosilor, fiecare de parca 1si astepta ran-
dul pentru a-si expune cantul.

Cercetarea noastra a fost orientatd asupra unor aspecte ale cantecului ca
durata, frecventa, plasarea in timp diurn si dinamica lor sezoniera.

Datele observarilor privind frecventa cantecului cocosului sunt prezentate in
forma grafica, in figura 1. de mai jos.

Dupa cum se observa, numarul de cantari ale cocosului variaza considerabil,
pe parcursul zilei. Astfel, pe parcursul celor 24 ore prima cantare a cocosului se
produce in jurul orelor 3% — 4% noaptea, realizindu-se un numir mediu de 4
cantece, apoi dimineata intre orele 6% — 7%, In cadrul celor 4 luni de observari,
valoarea record a fost inregistrati in data de 15 septembrie ora 6% — (18 cantece).

Valori destul de inalte (11-12) ale numarului de cantece se constata la fel si in
intervalul orelor 8%° — 9%, Insi incepand cu ora 10 si pani la ora 16, valorile din
nou scad, iar in intervalul 16%° — 17% numarul de cantece scade aproape de doud ori
fata de nivelul din intervalul de timp 10 — 16, dupa care urmeaza o noud perioada
de scidere a numarului de cantari (fig. 1).
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Fig. 1. Frecventa comparativa pe ore a cantecului cocosului pe parcursul a 24 de ore
(septembrie — decembrie, 2017)

Totodatd, se mai constatd ca incepand cu luna octombrie, dupa orele 18 si
panad dimineata la ora 3, cocosii tac cu desavarsire sau realizandu-se cel mai mic
numar de cantece (2).

In figura 2 se mai poate observa si faptul ca in data de 25 septembrie, numarul
total de céantece este cel mai mare, atingdnd cota de 124 (in cadrul a 9 cantari pe
parcursul a 24 ore).

150

100 -

M frecventa
50 -

0 4
03.IX 15.X 25X 02X 26X 15Xl 27.XI 05Xl 12.XIl

Fig. 2. Dinamica numdrului total de cdntece realizat de cocos timp de 24 ore

Totodata, in perioada (02 octombrie — 15 noiembrie) numarul total de cantece
intrecea permanent cota de 50 cantece in cadrul aceluiasi numar stabil de cantari
(9). Insa acest numar de cantiri s-a redus odati cu sciderea temperaturii (fig. 2).

in perioada de observatii, s-a mai constatat cd in data de 12 decembrie
numdrul minim de cantece — 45 (in cadrul unui numar minim de cantari) a fost de
trei ori mai mic fata de cel din luna septembrie.
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Observirile efectuate de catre Batcu C., de asemenea, mai denota ca chiar si in
cazul cind cocosii sunt izolati in incéperi intunecoase, pe parcursul intregii zile, €i
oricum canta la aceeasi ord, ca si cei de la libertate, orientandu-se dupa cantarile altor
cocosi din gospodatriile vecine sau poate ca e vorba de ceasornicul lor biologic [2, p. 5].

in conformitate cu ultimul obiectiv propus, a fost supus observirilor un grup de
9 géini si un cocos. Astfel, Intr-o zi din cadrul lunii iulie 2017, a fost asezat un cuib la
lumina si unul la intuneric, dorind s& constatim dacad depinde de acest factor durata
timpului cat va sta gaina pe cuib. Acest experiment a fost realizat mai intdi in anotimpul
de vard, cand vremea era foarte calda. Pe cuibul de la lumina a fosta asezata o gaina, in
acelasi timp, o altd gaina a fost agezata la intuneric. Cu ajutorul cronometrului s-a sta-
bilit c&, dupa un timp de 4 minute, géina plasata pe cuibul de la lumina s-a ridicat lasand
in cuib un ou, pe cand cea de la intuneric continua sa stea pe cuib. Gaina de la lumina
incepu sa cotcodaceasca si a cotcodacit timp de 2 minute, dupa care la intervalul de
1 minut s-au implicat si celelalte 7 giini impreuna cu cocosul, fiind doar ele in cotet.

Gaina de la Intuneric a stat pe cuib ceva mai mult (6 minute), dupa care a iesit
din cuib fara a lasa ceva in el, a cotcodacit timp de 1 minut, iar la intervalul de 47
secunde s-au alaturat sa cotcoddceasca si altele 3 gdini aflate in preajma cotetului.

in luna octombrie, a fost repetat din nou acest experiment, pentru a determina
daci influenteaza factorul de clima si durata zilei cu lumind asupra cantititii de timp
pe care-l petrec gainile pe cuib in timpul depunerii oului. Rezultatele experimen-
tului au aratat ca géinile petrec pe cuib in jur de 4 minute toamna sau la luming, iar
la Intuneric sau vara ele petrec pe cuib in timpul depunerii oului in jur de 6 minute.

Concluzii:

1. Indiferent daca puiul este strdin si adoptat la closca sau este puiul propriu al
acesteia, ea reactioneaza la tipetele de alarma, dar nu la aspectul si comportarea
acestuia, totodatd, nu s-a observat respingerea de catre closca a puilor pusi
pentru adoptie.

2. Cantecul cocosilor nu se produce spontan, ci doar in anumite ore, iar numarul
cantecelor se schimba si scade spre sezonul rece si cu durata zilei cu lumind mai
scurtd (el fiind de 3 ori mai redus in luna decembrie fata de luna septembrie).

3. Clima si starea vremii influenteazd mult asupra timpului pe care géinile il pet-
rec pe cuib la ouat, indiferent daca e lumina sau intuneric, ele petrecand un
timp mai indelungat pe cuib in perioada calda a anului.
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Abstract: This article describes the neogene deposits in the area of Balti munici-
pality that formed 15-14 million years ago. Described rocks and fossils found in quar-
ries around the city. The Sarmatian deposits are made up of two floors, lower and
middle. Thus, the lower floor is represented by detritic limestone, oolytic limestone,
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I. Introducere

Din punct de vedere geologic, teritoriul municipiului Baélti este amplasat pe Pla-
ca Moldoveneasca, care reprezintd marginea de sud-vest a Platformei Est-Europene.
Placa este alcatuita dintr-un fundament cristalin, compus din roci magmatice (gra-
nit, gabronorite) si metamorfice (gnais), acoperit de o cuvertura de circa 600 m de
roci sedimentare formate de-a lungul erelor geologice [1, p. 16]. Cele mai tinere de-
pozite, cu exceptia celor cuaternare, care apar la suprafatd in Balti s-au format in
perioada Neogena, Sarmatianul inferior si mediu.

1. Materiale si metode

Pe teritoriul municipiului Balti nu mai existé cariere care ar putea fi cercetate
(ele au fost inchise si reamenajate (plantate cu arbori) sau parasite). Pentru a studia
depozitele neogene, am examinat carierele de la periferia orasului (din punct de ve-
dere administrativ sunt amplasate pe teritoriile comunelor vecine).

Prima cariera se afla la distanta de 2 km nord de granita municipiului, situata
in extravilanul comunei Corldteni. A doua cariera de afla la distanta de 200 de
granita sud-vesticd a municipiului.

Datele primare pentru efectuarea cercetarii s-au obtinut pe teren, prin examina-
rea versantilor carierelor, colectarea probelor etichetate de roci si fosile, executarea
masuratorilor privind grosimea straturilor litologice. Determinarea rocilor a avut
loc in laborator, utilizdndu-se indrumatorul elaborat de Gh. Plamédeald, precum si
lupd, solutie de HCI, aparat de fotografiat digital, ciocanas geologic [4, p. 51-55].
Speciile de moluste fosile au fost identificate dupé cheile de determinare date de
Kolesnikov [7, p. 12].

Identificarea altitudinii straturilor litologice s-a efectuat cu ajutorul hartii to-
pografice si aplicatii Google Earth (prin suprapunerea imaginilor satelitare pe harta
topografica) si ruleta.

Realizarea Hartii geologice a municipiului Balti (fig. 1) s-a facut pe baza har-
tii topografice prin intermediul aplicatiei Inkscape, realizandu-se mai intai profilul
geologic conform altitudinii, apoi trasarea zonei de raspandire a unui depozit de o
anumita varsta de-a lungul curbei de nivel de la altitudinea respectiva.

68



BALTI. HARTA GEOLOGICA
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Fig. 1. Harta geologica a municipiului Balti
I11. Descrierea depozitelor geologice

Prima carierd este amplasata in valea raului Raut la altitudini cuprinse intre
100 — 150 m. Cele mai vechi din depozitele neogene, care au putut fi analizate, re-
prezinta calcare detritice, calcar oolitic, calcarogresii. Acest prim strat are culoare
gri-gélbuie, cu fragmente de cochilii moluste. Urmatorul strat, de 0,35 m, este re-
prezentat de calcare cu structurd compacta, cu un continut relativ sarac in cochilii.

Deasupra acestuia s-au depus calcare oolitice si cochilifere cu o grosime de
1,75 m, relativ bogate in cochilii de moluste, majoritatea intregi bine cimentate.
Anume in acest strat s-au determinat speciile de moluste fosile: Mactra eichwaldi
(Lask), Obsoletiforma lithopodolica (Dubois), Ervilia dissita (Eichwald), Hydrobia
elongata (Eichw.). Deasupra calcarului fosilifer s-a format un strat subtire de 20 cm
de calcare alterate, fiind expuse in trecut agentilor exogeni (schimbarea temperatu-
rii, inghet/dezghet, precipitatiilor, vantului, luminii). Toate rocile calcaroase descri-
se mai sus sunt de varstd Volhyniana.

Urmatoarele tipuri de roci sunt deja depuneri continentale din perioada Cua-
ternara, reprezentate prin depozite de terasa ale raului Raut: pietris, prundis (bogate
in fragmente de cochilii de bivalve), nisip microgranular. Acoperite de un strat de
argila leossoidala originara de la periferia calotelor glaciare aduse pe meleagurile
noastre de catre vant, aici avand o grosime de 65 cm.
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A doua cariera cercetatd se afla pe versantul drept al raului Rautel la altitudini
de 110-155 m. Cariera a fost pardsitd acum 10 ani si malurile s-au préabusit,
neputand sa se facd un profil vizual al depunerilor ca in cazul precedent. De aceea
s-a efectuat unul schematic. Probele au fost colectate de pe marginea versantilor,
unde ies la suprafata rocile de la altitudini diferite.

Pachetul inferior de roci este reprezentat prin argile carbonatice verzi-cenusii,
fiind argile bogate in carbonat de calciu, ele reprezinta o roca de trecere de la calca-
re spre argild. Aici a fost descoperitd o singura specie de moluste bivalve: Cripto-
mactra pseudotellina Andr. Urmatorul strat de depozite reprezinta argila stratificata
de culoarea galbend. Apoi urmeaza depuneri de grosimi de cativa centimetri, succe-
sive de argila carbonatica, nisip si argila galbena, fara urme de fosile, insa sunt pre-
zente concretiuni de ghips.

Ultimul strat, deasupra céruia s-a format solul, este alcatuit din argile in alter-
nanta cu aleurite si nisipuri, de asemenea, se intilnesc relativ des concretiuni de
ghips. Argila este alcatuita din particule foarte fine de minerale, particule ce s-au for-
mat in rezultatul dezagregarii chimice a silicatilor. Aleuritul reprezintd o roca afanata
formata din fragmente atat colturoase, cat si rotunjite cu dimensiunile intre 0,01 si
0,1 mm. Proprietatile se aseamana cu cele ale nisipului [3, p. 53-55].

Nu s-au gasit informatii in literatura despre modul de formare a concretiunilor
de ghips pe teritoriul Republicii Moldova. Insi in prezent, in deserturi, se descopera
formatiuni asemanatoare ca forma si compozitie (CaSO,) supranumite trandafirul
de desert se formeaza in medii foarte uscate, fiind intalnit aproape exclusiv in
tinuturile desertice. Se formeaza in urma transportului prin capilarele solului, urmat
de evaporarea si precipitarea solutiilor de ghips.

1V. Paleogeografia teritoriului

Depozitele analizate s-au acumulat in perioada Neogena, epoca Miocena,
etajul Sarmatian, subetajele Basarabian si Volhynian, acum 13,8-10 milioane ani 1n
urma (timp circa 4 milioane) si pe baza lor se poate reconstitui ipotetic paleogeo-
grafia zonei cercetate [5, p. 28-29].

La sfarsitul Badenianului, in urma scaderii nivelului Oceanului Planetar si a
izolatiei temporare de Tethysul mediteranean cu 15 milioane ani in urma, Marea
Badeniana se retrage de pe Platforma Moldoveneasci si pe teritoriul viitorului oras
se instaureaza un regim continental [6, p. 155].

Transgresia Marii Sarmatiene s-a inceput in Volhynianul cu circa 14 mln. ani
in urma, cand nivelul Oceanului Planetar s-a ridicat i s-a restabilit legatura cu
Tethysul mediteranean. Identificarea unor moluste (Ervilia, Obsoletiforma) in stra-
turile de calcare demonstreaza ca zona Baltiului era acoperitd de Marea Sarmatiana
cu o adancime nu prea mare a bazinului (maxim 50 m), reprezentand zona de self
continental. La mijlocul Volhynianului se ridica Carpatii Orientali, urmati de o
transgresie mai vasta a Marii Sarmatiene (in literatura stiintifica din occident aceasta
mare este denumitd Parathetys), care continua si in Basarabianul inferior. Atunci
marea se adanceste, depunandu-se diferite argile [6, p. 156].
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La sfarsitul Basarabianului inferior se intrerupe legatura Marii Sarmatiene cu
Oceanul Planetar, ce duce la desalinizarea ei. Catre sfarsitul Basarabianului mediu,
cu 11 min. ani in urma Marea se retrage spre sud-vest si pe o parte nord-estica, inclu-
siv a zonei municipiului Balti, a Platformei Moldovenesti se instaureaza regim
continental [6, p. 156-157].

in subetajul Sarmatian superior, teritoriul actual al municipiului Balti se
dezvolta in conditii continentale. Paralel cu alte procese exogene (denudatie si ero-
ziune), se acumuleaza depozite continentale cu o grosime mai mare de pietrisuri,
nisipuri aluvionare pastrate pe cele mai inalte culmi din preajma. in Pliocenul Me-
diu cu circa 4 mln ani in urma, incepe eroziunea depozitelor sarmatiene si formarea
reliefului actual [6, p. 157].

V. Concluzii

Municipiul Balti este amplasat in intregime pe depozite de varstd neogene
(subetaj Sarmatian), acumulate acum 13,8-10 min. ani, cand acest teritoriu repre-
zenta zona de self continental a Marii Sarmatie (Parathetys). Rocile neogene am-
plasate la nord de raul Rautel sunt acoperite cu un strat de argile loessoidale de 5-7
m, de varsta Cuaternard, care reprezinta roca maternd pentru formarea solurilor. La
sud de Rautel, invelisul edafic s-a dezvoltat direct pe argilele neogene.

Depunerile neogene sunt alcatuite de diverse tipuri de roci biogene si chemo-
gene: calcar compact, calcar oolitic, calcar cochilifer, calcarogresii de varsta
Volhynianna si argile galbene, argile carbonatice verzi-cenusii, aleurite si intercala-
tii de nisipuri.

Fauna marina este reprezentata de cochilii de varstd Volhyniand (Sarmatianul
inferior): Mactra eichwaldi (Lask), Obsoletiforma lithopodolica (Dubois), Ervilia
dissita (Eichwald), Hydrobia elongata (Eichw.) si de cochilii de Criptomactra
pseudotellina Andr., din Basarabianul inferior (Sarmatian mediu).
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Abstract: By working on all areas of activity, the huge computer network has re-
volutionized and in business, leading to the emergence of new business methods, a com-
pelling example is e-commerce. In such a context, it is worth to mention that the unpre-
cedented dynamic evolution of information and communication technologies, and thus
the emergence of the information society, has led to profound changes in trade. These
radical changes, which directly affect consumer's behavior, will be analyzed in this re-
search project. First of all, it was intended to identify the growth rates of e-commerce's
popularity, its advantages and disadvantages while arguing it with reliable statistical
data. Also, some practical aspects will be investigated with the aim of keeping the con-
sumer's security and privacy. And, finally, a clear and objective conclusion will reveal
the essence of the influence of electronic commerce on the contemporary consumer.
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Asa cum reteaua imensa de calculatoare a revolutionat si domeniul afacerilor,
astfel actionand asupra tuturor domeniilor de activitate, ea a condus la aparitia unor
noi metode de afaceri, un exemplu concludent constituindu-1 comertul electronic.
Intr-un asemenea context, este de mentionat faptul ca evolutia dinamica, fara prece-
dent, a tehnologiilor informatice si a comunicatiilor, aparitia deci a societatii infor-
mationale, a condus la producerea unor mutatii cu adevarat profunde si in domeniul
comertului. Conform datelor de la Prologis Research, reflectate in fig. 1, volumul
vanzarilor datoritd comertului electronic a evoluat din anul 2010, avand valoarea de
0,7 trilioane dolari americani, atingdnd in 2015 valoarea de 1,6 trilioane dolari ame-
ricani. De asemenea, se asteaptd ca valoarea vanzarilor pentru anii apropiati s

creasca cu tempouri crescatoare de 0,4 — 0,5 trilioane dolari pe an.
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Fig. 1. Comertul electronic: vinzari la nivel global
Sursa: [7]
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Din punct de vedere stiintific, comertul electronic poate fi definit ca o tehno-
logie moderna de a face afaceri, ce se adreseaza nevoilor organizatiilor, comercian-
tilor si consumatorilor, urmarind reducerea costurilor tranzactiilor, odatd cu imbu-
natatirea calitatii bunurilor si serviciilor si cu cresterea vitezei de livrare [3, p. 151].

Desi nu a trecut mult timp de la aparitia sa, comertul electronic a obtinut un
impact puternic asupra lumii afacerilor. Aceasta se explica datoritd avantajelor pe
care le prezintd, atdt pentru comercianti, cat si pentru cumparitori in raport cu
mijloacele traditionale de desfasurare a activitatilor comerciale. Aceasta nu inseam-
nd cd un asemenea tip de comert nu are si dezavantaje, care, cu timpul, ar putea fi
insa anihilate. Vom analiza, in cele ce urmeaza, avantajele si, respectiv, dezavanta-
jele comertului electronic in raport cu cumpdratorii.

a) In raport cu cumparitorii, comertul electronic prezinti o intreagd gama de
avantaje, referitoare, in principal, la:

o Disponibilitate permanentd fatd de toti cei interesati, disponibilitate indepen-
dentd de un program, aceasta insemnand un avantaj major pentru clienti, care
au astfel posibilitatea sd-si facd cumparaturi atat ziua, cét si noaptea, atunci
cand au timpul si mijloacele financiare necesare. Exact, datorita disponibilita-
tii, apare o concurentd aprigd intre comertul electronic si cel traditional. Ast-
fel, dupa cum aratd datele din fig. 2, in China consumatorul prefera mai mult
achizitionarea de bunuri si servicii online, petrecand 387 minute pe sdptdmana
pe Internet, si 378 In magazinele din localitate. Aceeasi tendinta se accentuea-
74 si 1n aga state ca Brazilia, Regatul Unit si Japonia.

B OFFLINE SHOPPING (minute) (lulie 2015, respondenti in varsta de 18-64 ani)

@0
1400
1300
1200
1100

|0

247
238 238 224

|GLOBAL  |CHINA  |BRAZILIAJREGATUL UNITUAPONIA  |RUSIA  |SINGAPORE

Fig. 2. Timpul petrecut ficdnd cumpdraturi online si offline timp de o saptamadnd
Sursa: [8]

e Comoditate. Datoritd comertului electronic nu mai este necesard deplasarea la
centrele comerciale, nici macar pand la magazinul din colt. Fiecare isi poate
comanda stand acasa in fata calculatorului, analizand si comparand in liniste
diferite produse. In legitura cu acest fapt, se atesta preferinta consumatorilor
pentru anumite produse: haine — 60%, servicii de calatorie — 52%, bunuri cas-
nice — 41%, bilete — 37%, carti, ziare, suport didactic — 36%.

73



Acces neingradit la informatii si produse diverse. Aparitia comertului electro-
nic a dat un sens nou termenului ,,globalizare”. Pentru a cumpara un produs,
indiferent unde se comercializeaza acesta, nu mai este necesard deplasarea la
fata locului, ci doar deschiderea browserului la adresa unui magazin care co-
mercializeaza acest produs. De asemenea, inainte de achizitionarea unui pro-
dus, viitorul cumparator are acces mult mai liber si mai ieftin la ofertele fir-
melor producatoare sau comerciale [3, p. 155].

Evident ca acest avantaj aduce venituri relevante marilor companii ce activeaza

pe Internet, printre cele mai profitabile enumerandu-se: Amazon, JD.com Inc., Wal-
Mart Stores Inc., eBay Inc., Otto Group, Alibaba Group Holding Ltd., Cnova N.V.,
Tesco Plc., Rakuten., Best Buy Co. Inc., ale caror venituri sunt ilustrate in fig. 3.
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Fig. 3. Comertul electronic: top 10 companii dupd venit in miliarde dolari americani

Sursa: [9]

Asa cum mentionam, comertul electronic presupune si o serie de dezavantaje,

atat in ceea ce priveste comerciantii, cat si cumparatorii.

b) In ceea ce priveste cumpdratorii, dezavantajele comertului electronic se

referd, in principal, la:

Securitate. Cel mai important motiv pentru care unele persoane ezita sa utili-
zeze Internetul pentru cumparaturi — asa cum a reiesit din marea majoritate a
sondajelor efectuate — il prezintd teama de a furniza on-line informatii legate
de cartea de credit. insa, aceleasi persoane dau zilnic numarul cartii de credit
prin telefon unor persoane pe care nici macar nu le cunosc, in momentul in
care fac cumparaturi din cataloage sau de la televizor.

De altfel, desi comertul electronic a aparut totusi de cativa ani buni, exista

inca multe persoane, fizice sau juridice, care ezitd sa foloseasca Internetul pentru
cumparaturi, tocmai datoritd riscului divulgdrii unor date confidentiale privind
afacerea realizata [3, p. 156].

In practicd, pentru a asigura securitatea necesard, comertul electronic

utilizeaza urmatoarele tipuri de servicii:
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1. Prin autentificare, cele doua parti care comunicé se asigura ca fiecare dintre
ele face acest lucru cu cel care doreste sa efectueze diferite tranzactii. Autenti-
ficarea se face in mod uzual prin semnaturi digitale si alte metode.

2. Non-repudierea asigurd cd nicio parte nu va putea nega participarea intr-0
tranzactie dupa ce aceasta s-a efectuat.

3. Prin confidentialitate se intelege faptul ca toate comunicatiile intre parti sunt
restranse strict la partile care participa la efectuarea tranzactiei.

4. Integritatea datelor inseamnd cd datele nu sunt modificate in procesul de
transfer sau atunci cadnd sunt memorate pe diferite suporturi de pastrare a
datelor. Confidentialitatea este in general asigurata prin criptare.

¢ Intimitate. O alta problema deosebit de importantd o reprezinta atentarea la in-
timitatea personald. Potentialii cumpdaratori se tem cd, prin intermediul Inter-
netului, comerciantii sau o persoand rau intentionata pot culege informatii
foarte detaliate despre ei, fard ca macar sa isi dea seama. Din pacate, aceste
temeri sunt si rezultatul unor exagerari, mai ales in Occident, fiind foarte la
moda teoria conspiratiilor.

Pentru asigurarea securitatii si intimitdtii consumatorului este binevenita
evidentierea urmatoarelor aspecte:

1. Analizarea detaliata a designului site-ului de pe care avem de gand sa procuram.

2. HTTPS sau lacéatul de pe bara de introducere a linkului asigura veridicitatea
sigurantei canalului de transmitere a informatiei dintre consumator si vanzator
si este dovada faptului ca niciun raufacator nu are acces la datele personale ale
consumatorului.

3. Recenziile magazinului reprezintd experienta mai buna sau mai rea a COnsu-
matorilor mai experimentati, de aceea este important s le luam in considerare.

4. Ce tipuri de plati acceptd magazinul? Magazinele care accepta carti de credit sunt,
de obicei, mai fiabile decat cele care accepta doar PayPal. Magazinele care
sunt ,,Verificate de Visa” sunt considerate mai sigure decit celelalte magazine.

5. Solicitarea informatiilor detaliate despre produsul dorit duce la evitarea necla-
ritatilor, care pot aparea dupa livrarea acestuia.

e Lipsa contactului uman. Este cel mai evident dezavantaj, care apare in comertul
electronic. Pe de o parte, costurile reduse de lansare si intretinere ale unui maga-
zin virtual deriva tocmai din avantajele automatizarii proceselor, nemaifiind ne-
cesara angajarea unui personal suplimentar. Pe de o alta parte, tocmai lipsa van-
zatorului, a persoanei ,,umane”, la care clientul poate apela in cazul unei necla-
ritati, reprezinta un obstacol in calea raspandirii acestei forme de comert. In acest
sens, unele firme au creat chiar programe care permit contactul verbal sau
chiar vizual intre client si un angajat al firmei in timpul primei vizite pe web site.

e Accesul la tehnologie. Mai pe larg, accesul la tehnologie se refera atat la
gradul de penetrare a Internetului in sine, cat si la raspandirea calculatoarelor
si a cunostintelor de specialitate. Atat timp cat un site de comert electronic nu
va fi accesibil decat persoanelor care stiu cel putin cum sa lanseze browserul
si sa tasteze adresa de Web, majoritatea potentialilor clienti vor prefera maga-
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zinul din colt. In plus, desi 300 de milioane de utilizatori, cat au serviciile de

Internet astazi, pare o cifra respectabila, este destul de putin, comparativ cu

populatia de 6 miliarde a globului [3, p. 157].

e Asteptare. Cu parere de rau, caile de transport nu sunt dezvoltate destul de
bine, si, chiar daca companiile afirma ca livrarea In medie tine 3-5 zile, in
realitate, aceasta poate dura chiar si mai mult de o luna.

In general, absolut toate concluziile referitoare la atitudinea unui cumparitor sunt
facute in urma comportamentului acestuia, astfel, in cazul in care un cumparator frecvent
al ebay.com recomanda prietenilor sai acest site, suntem predispusi s@ credem ca acest
cumpdrator are o atitudine pozitiva fatd de cuamparaturile online realizate pe ebay.com.

Comportamentul consumatorului este guvernat de trei unitati functionale:

1. Complianta, care presupune gradul de deschidere a consumatorului spre inovatii.

2. Urmadrirea, care tine de spiritul de observatie a consumatorului, care antrenea-
za procesul de acumulare a informatiei despre produse si servicii.

3. Augmentarea. Realitatea virtuald creeaza medii generate de calculator, care
inlocuiesc lumea reala. Pe de o alta parte, realitatea augmentata este mai aproa-
pe de lumea reala si se amplifica prin imagini, sunete si mirosuri ale acesteia.
Prin urmare, consumatorii pot cunoaste lumea invizibild a marketingului, care
va anihila decalajul dintre lumea reala si cea virtuala. Astfel, prin aplicarea
realitatii augmentate, sunt create noi experiente pentru consumatori, devine
posibil amalgamul creat din inteligenta artificiala si experientele lumii reale.
Decizia de cumparare online sau offline deseori se bazeaza pe preferintele an-

terioare ale consumatorului. Cumpératorii online poseda anumite sabloane predefi-
nite de comportament atunci cadnd cumpara online, astfel, ei nu sunt dispusi sa citeas-
ca volume mari de informatii, prefera sa scaneze, prefera intimitatea in realizarea
cumparaturilor online, apreciaza mai mult magazinele care poseda un chat live cu
un consultant. Foarte putini consumatori sunt dispusi sa citeasca sectiunile de intre-
bari frecvente. Lipsa lor denota lipsa de seriozitate a magazinului online. Consuma-
torii, de asemenea, sunt sensibili la avantajele imediate pe care le pot obtine, cum ar
fi livrarea gratuita, cadourile promotionale, avind nevoia de libertate de a alege,
datorita fotografiilor multiple, variantelor produsului, metodelor multiple de plata.

Clientii online cumpara cam la fel ca oricare alt client al unui magazin offline.
Exista o predilectie statisticd pentru cumparaturi in anumite intervale orare: 10:00 —
12:00, 16:00 — 18:00, 20:00 — 22:00. Evident, aceasta depinde si de specificul ma-
gazinului, insa in intervalul 23:00 — 9:00 este foarte putin probabil sa aveti comenzi
online. De sarbatori, se observd urmatoarele tendinte: produse cosmetice/parfumuri
(46%), imbracaminte/incaltaminte (44%), bijuterii/ceasuri (36%), obiecte de decor
(35%), carti (35%), laptopuri (32%), bilete de caldtorie (28%), produse alimentare
sau bauturi (25%), telefoane mobile (altele decat iPhone) (23%). Aproape jumatate
din vizitatori vin pentru a afla mai multe informatii despre un produs, 16% vin cu
intentia de a cumpara, cu toate acestea, rata de conversie este foarte mica [6].

Consumatorii online au un comportament care poate fi studiat prin prisma
diverselor modele teoretice. Optimizarea site-ului trebuie realizatd continuu utili-
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zand: uneltele de web analytics, care reusesc sa surprinda cantitativ informatii des-
pre zonele de interes, sondajele de opinie, care reusesc sa surprinda calitativ moti-
vatia cumpdratorilor si gradul de satisfactie, instrumentele de testare, care permit
evaluarea unui optim calitativ al experientei online.

In ceea ce tine de Moldova, putem afirma ca si aici se dezvolta cu pasi mici,
dar increzuti, comertul electronic. Cu parere de rau, cu toate ca fenomenul se bucu-
ra de succes in strainatate, moldovenii nu prea se grabesc sd refuze mersul la piata
sau la ghereta de la colt pe cumparaturile on-line. Ca in orice alt business, comertul
online poseda si el regulile sale nescrise. Actualmente, potrivit unui studiu al Bi-
roului de Audit al Tirajelor si Internetului, peste 620 mii de moldoveni au cumparat
anul trecut produse si servicii de pe Internet. Daca raportam cifra la numarul total al
populatiei (3,5 mil. cetateni), doar 17,7% din moldoveni cumpara online. Totodata,
daca raportam aceeasi cifra la numarul total de utilizatori de Internet, observam ca
ponderea este usor mai ridicatd, de aproximativ 36,6%. Dacd vorbim despre cate
magazine online au fost dezvoltate in tard, constatam ca sunt surprinzétor de multe.
Cele mai multe dintre acestea vand de obicei produse TIC, cum ar fi electrocasnice,
telefoane mobile sau computere. Aici amintim de magazine mari §i cu o gama
variatd de produse ca bestdostavka.md, rozetka.md, 01.md, etc. [6].

Chiar si daca Internetul cucereste tot mai mult teren, remarcadm ca societatea
moldoveneasca priveste cu scepticism aceastd metoda moderna de a face afaceri,
deoarece nu are incredere in sistemul de procesare a cardurilor si traieste cu frica ca
vor fi furate datele personale. De asemenea, putem mentiona ca cei mai multi din
cei care au optat pentru un produs online, platesc in numerar, totodata, trebuie sa
recunoagtem ca nici magazinele online din tara nu primesc plati online.

Principala piedicd, pe care o Intdimpind Moldova in calea dezvoltarii afacerilor
electronice 1n tard este piata restransa de care dispune. Piata din tard este una foarte
mica pentru oportunititile ce le-ar putea oferi astdzi Internetul, asa cum acestea ar pu-
tea fi valorificate, in mare parte, doar in orasele mari, cum ar fi Chisindul sau Baltiul.
Luand toate acestea in considerare, nu putem neglija faptul ca in Moldova exista un
anumit public, ce priveste optimist asupra efectudrii de cumparaturi online, alegand
diferite produse de pe eBay sau alte site-uri strdine. Conform aceluiasi top Alexa,
eBay este unul din cele mai accesate site-uri de catre moldoveni la ora actuala.

Desi comertul online nu are o traditie pentru tara noastra, educarea consuma-
torului de a face cumparaturi online este una pozitiva, atit pentru consumatori, cat
si pentru producatori.

Luénd in considerare cele expuse mai sus, concluziondm ca in conditiile eco-
nomiei de piatd, comertul electronic a schimbat radical comportamentul consuma-
torului. Astfel, consumatorul modern are sansa si oportunitatea de a alege produsul
dorit la pretul dorit in orice perioada cu livrare rapida. Comertul electronic devine o
componentd importantd a vietii unei societdti moderne dezvoltate. Usurinta punerii
in aplicare a comenzilor, viteza de cautare a bunurilor si serviciilor necesare, gama
larga de produse furnizate este o listd mica de beneficii aduse de e-commerce, com-
parativ cu cumpdriturile traditionale in magazin. In legatura cu aceasta, este solici-
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tatd imbunatatirea tehnologiei calculatoarelor, care nu numai ca duce la o simplifi-
care a utilizarii sistemului virtual de comanda, dar, de asemenea, la o imbunéatatire
a calitatii operatiunilor, la Tmbunatatirea fiabilitatii serviciilor oferite pe Internet.

in ciuda interesului tot mai mare fata de vanzarile virtuale, in sfera comertului
electronic, 1n prezent, existd multe probleme care complica desfasurarea normala a
operatiunilor, respectarea dreptului de a incheia un acord electronic al partilor. In-
cercarile sunt facute pentru a rezolva aceste probleme, in primul rand, este impor-
tant acum, cand perspectivele de crestere a ponderii vanzarilor electronice in volu-
mul pietei la etapa actuald de dezvoltare a afacerilor, sunt atat de mari.
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Abstract: The gender approach is an important part of the comprehensive study of
labor market issues. This modern line of economic research that reveals the mechanisms
of gender inequality in formal and informal employment, reveals the causes and conse-
quences of gender asymmetry. Quite often a woman in our world faces the need to find
a job. As the difficulty of hiring women in the labor market is well visible in the Republic
of Moldova, it was aimed to analyze in this article the causes of this problem, the discri-
mination of women in the workplace and the share of women in different branches of
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the economy. On the other hand, it is imperative to highlight the perspectives of em-
ploying women in the Republic of Moldova, taking into account the practical and real
aspect of the labor market situation in the country. By analyzing all these aspects, a
clear conclusion and a clear picture regarding the employment of women in the Re-
public of Moldova will be finally made.

Keywords: gender discrimination, maternity leave, employment, employment
contract.

Somajul raméane una dintre principalele probleme socio-economice ale socie-
tatii moderne. Potrivit statisticii mondiale, este mult mai dificil pentru femei sa-si
gaseascad un loc de munca, decat pentru barbati. Desigur, nu se poate ignora faptul
ca la nivelul economiei mondiale existd mai multe femei, desi acest lucru nu joaca
un rol decisiv. Diferenta de gen in ceea ce priveste nivelul de participare la compo-
nenta fortei de munca si a ocupdrii fortei de munca s-a redus neinsemnat.

Intre 1995 si 2015, nivelul de participare a femeilor la forta de munca mondia-
1a a scazut de la 52,4% la 49,6% (de la 79,9% la 76,1% 1n randul barbatilor). in in-
treaga lume, sansele femeilor de a deveni participante pe piata fortei de munca ra-
man cu aproape 27 de puncte procentuale mai mici decat cele ale barbatilor, fapt re-
levat in fig. 1.
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Fig. 1. Imaginea la nivel global a diferentei de gen in participarea la muncd
Sursa: [6]

Astfel, in regiunile in care diferenta de gen 1n participarea la munca a fost mai
accentuati, aceasta nici nu s-a schimbat. In Asia de Sud si de Est a devenit chiar si mai
ampla. Nivelul mai scazut al participarii femeilor pe piata fortei de munca ingreu-
neaza oportunitatile de angajare, care se schimba putin In timp, ceea ce afecteaza ne-
gativ capacitatea lor de a-si castiga existenta si de a-si asigura propria stabilitate eco-
nomica. in 2015, diferenta de gen in ceea ce priveste ocuparea fortei de munci a fost
de 25,5 puncte procentuale, si nu in favoarea femeilor — doar 0,6 la suta mai putin
decat in 1995. Acest indicator a scazut doar putin in tirile Europei de Nord, Sud si
Vest, unde mai multe femei continud sa intre pe piata muncii decat in alte regiuni.
Aceasta este si consecinta scaderii nivelului de ocupare a fortei de munca in contextul
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unei recesiuni economice. Diferentele de gen in ceea ce priveste ocuparea fortei de
munci temporar s-au restrdns ca o consecinta a crizei financiare globale din Ameri-
ca de Nord. Cu toate acestea, 1n general, nu a avut loc practic nicio schimbare.

Ceea ce tine in mod special de Republica Moldova, ponderea femeilor in totalul
de populatie ocupata este, practic, egala cu cea a barbatilor si se mentine pe parcursul
ultimilor ani la acelasi nivel. Totusi, rata de ocupare in rdndul femeilor inregistreaza
valori inferioare (37,4%), in comparatie cu cea a barbatilor (42,1%). Competitivita-
tea scdzuta a femeilor pe piata muncii este conditionatd de circumstante obiective si
subiective. Din categoria obiectivului este decalajul dintre femei si barbati in ceea
ce priveste nivelul de pregatire si calificare. Printre motivele subiective, cel mai
semnificativ este faptul ca femeile nu sunt pregatite psihologic pentru concurenta
pentru locul de muncd, deoarece sunt obisnuite cu securitatea in sfera muncii [5].

Astfel, vom evidentia o serie de puncte slabe, carora trebuie sa li se acorde o
atentie deosebita.

In primul rand, rata de ocupare a femeilor depinde de mai multi factori, inclusiv
dacd au sau nu copii sub 16 ani. In asa mod, pentru femeile in vérsta de 25-49 ani cu
cel putin 1 copil (sub 16 ani) rata de ocupare este de 51,4%, in timp ce pentru femeile
fara copii rata de ocupare atinge valoarea de 57,8%. Pe de o alta parte, rata de ocupa-
re a femeilor cu copii scade treptat in functie de numarul de copii: de la 51,4% in ca-
zul femeilor cu 1 copil pana la 36,2% pentru femeile cu 3 si mai multi copii. Rata de
ocupare este determinati si de varsta copilului sau copiilor, de cele mai dese ori fe-
meile isi asuma responsabilitdtile de ingrijire a copiilor si, respectiv, rata de ocupa-
re a femeilor cu copii de pana la doi ani constituie 15,3%, fata de 53% la barbati.

Statisticile arata ca barbatii castigd in medie cu 12,4% mai mult fatd de femei
(87,6% din salariul mediu al barbatilor). Deoarece femeile au un venit mai mic cu
1,5% 1n transport si depozitare pana la 27,6% in activitati financiare si de asigurari,
se atestda o discrepantd in valoare de 543 lei. S-a identificat insd ca salariul mediu
lunar al femeilor in activitatile de servicii administrative si de sport este cu 20%
mai mare decat al barbatilor.

in timpul angajarii in cAmpul muncii, angajatorii preferd si evite sarcina fe-
meilor, de cele mai multe ori, fiind considerata o povara in plus. Presedintele orga-
nizatiei de femei a sindicatelor, Ana Selin, spune ca, desi Codul Muncii permite an-
gajarea femeilor Insdrcinate sau care au copii de pana la trei ani, angajatorii refuza
sa le ofere un loc de munca: ,,La angajare femeia este intrebata daca nu este insarci-
nata, fiind tanara, angajatorul se gandeste cd daca o ia la serviciu, ea maine poate
pleca in concediul de maternitate si atunci trebuie sa-i achite concediul de materni-
tate si indemnizatiile. Sau femeia este intrebata despre varsta copiilor ei si daca are
copii mici, care se imbolnavesc mai des, atunci angajatorul cautd diverse motive
pentru a o refuza, chiar daca legislatia nu permite acest lucru.” [4]

De asemenea, este des Intdlnitd situatia, cand femeile trebuie sa munceasca
aproximativ cu o lund si jumatate mai mult decat barbatii, pentru a ajunge la sala-
riul anual al acestora. Aceasta discrepantd este explicata prin discriminarea indi-
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rectd pe piata fortei de munca si discriminarea la locul de lucru. In rezultat, femeile
accepta sd fie angajate in sectoare mai putin platite, pe pozitii inferioare barbatilor.

Alte dificultati in gasirea unui loc de munca pentru femei sunt adesea asociate cu:

» pierderea cunostintelor profesionale si a competentelor (datorate duratei so-
majului fortat sau absentei femeilor la locul de munca din motive sociale);

* existd un cenz de varstad pentru angajarea femeilor;

» stereotipurile legate de rolul femeii, inferior celui al barbatului.

Putem observa ca s-au facut unele progrese in Republica Moldova. Un exem-
plu elocvent este faptul ca s-a majorat ponderea femeilor in Parlament cu 2%.
Progrese sunt, dar ele oricum sunt slab observabile si mici. in organele decizionale
se atesta un deficit de femei. Obstacolele tin, in primul rand, de mentalitate, asa
cum multe femei nu sunt gata sa voteze pentru femei. Pe l4nga aceasta, multe femei
nu se vad in rolul de politicieni, In timp ce barbatii nu accepta sa le ofere initiativa.

Un punct forte, ce tine de sustinerea femeilor in domeniul afacerilor il prezin-
ta Forumul National al Femeilor din Moldova, care a fost constituit in anul 2015 si
se desfasoard in fiecare an la initiativa Platformei Nationale a Femeilor din Moldo-
va si a Organizatiei pentru Dezvoltarea Intreprinderilor Mici si Mijlocii. in asa
mod, femeile pot afla ce oportunitati au in domeniul afacerilor, ce ajutor pot primi
pentru a-si dezvolta propriul business.

Asa cum in Republica Moldova devin tot mai apreciate studiile superioare,
femeile au tot mai mari sanse de a se angaja la lucru. Repartizarea populatiei ocu-
pate dupa functii detinute, profesii exercitate denotd o preponderenta a femeilor in
randul specialistilor in diverse domenii de activitate (respectiv, 63% femei si 37%
barbati) si a tehnicienilor si altor specialisti cu nivel mediu de calificare (68% femei
si 32% barbati). Si mai mari sunt ponderile femeilor in randul functionarilor
administrativi (86,8%) si a lucratorilor in domeniul serviciilor si in comert (74,5%).

Nivel de studii Femei Birbati
Superior 22.3% 17.1%
Mediu 56.7% 61.4%
Scazut 21% 21.5%
Fig. 2. Nivelul de studii pe sexe in Republica Moldova

Sursa: [5]

Este dovedit faptul cd, in comparatie cu barbatii, femeile preferda mai mult
tipul de activitati salariate si locuri de munca formale, ponderea acestora fiind de
72%, in timp ce 62% din barbati sunt dispusi la acest tip de activitate. Din cei non-
salariati, barbatii fac parte din categoria lucratorilor pe cont propriu (60,3%), iar
femeile — printre cei familiali neremunerati (72,3%). 28% din femei si 30% din
barbati sunt ocupati informal.

Asa cum respectam normele de drept fiscal ce ne stabilesc cuantumul taxelor
fata de stat, normele de dreptul mediului sau de dreptul transportului care stabilesc
conditiile in care putem circula si utiliza drumurile publice sau normele de dreptul
muncii care stabilesc conditiile de lucru legale, tot astfel trebuie respectate si obli-
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gatiile care decurg din Legea privind asigurarea egalitatii. In primul rand, trebuie sa
ne asigurdm ca nu discriminam in raport cu angajatii, partenerii, clientii nostri. in al
doilea rand, avem obligatia de a crea un mediu de lucru nediscriminatoriu. Ca anga-
jator, trebuie sa stim ca avem o obligatie legala, stabilitd de Articolul 7 (4) din Le-
gea privind asigurarea egalitatii, care prevede ca angajatorul este obligat sa ampla-
seze 1n locuri accesibile pentru toti salariatii prevederile legale care garanteaza res-
pectarea egalitatii de sanse si de tratament la locul de munca. Absenta unui astfel de
afis poate fi consideratd ca un indiciu in ceea ce priveste posibilitatea ca firma sau
institutia sa aiba politici discriminatorii. In al treilea rind, avem obligatia de a inter-
veni si de a preveni tratamentul discriminatoriu atunci cand observam sau ni se
aduce la cunostinta ca angajatii nostri discrimineaza. Si in acest caz se aplica regu-
lile raspunderii delictuale pentru fapta prepusului, iar ignorarea unor incidente poa-
te fi considerata ca o forma de acceptare si incurajare a discriminarii, atragand ast-
fel raspunderea civild si contraventionald. In momentul in care constatim sau au
fost aduse la cunostinta posibile fapte de discriminare trebuie sa intervenim, reali-
zand o ancheta interna soldatd cu luarea de masuri disciplinare sau medierea con-
flictului, eventual, sesizarea autoritatilor, daca este cazul [1, p. 20].

Luand in considerare cele expuse mai sus, concluziondm cé atat in Moldova,
cat si la nivel mondial, femeile intdmpina un sir de dificultati, ce tin, in general, de
stereotipuri. Astfel, in Republica Moldova, problema neangajarii femeilor afecteaza
situatia economica in familii, astfel incat salariul barbatului nu permite intretinerea
destoinici a acesteia. In asa mod, putem afirma ca, evident, existd perspective
pentru angajarea femeilor in tard, si, chiar si dacd aceste modificari au loc cu pasi
lenti, femeile pe piata muncii Republicii Moldova au un viitor.
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Abstract: This article analyzes the codes of ethics of foreign and indigenous
enterprises. The Code of Conduct includes the field of interest of all stakeholders, both
foreign investors, local companies, the media, and those who want to join or benefit
from activities, and this Code of Ethics also requires the establishment of rules and
principles based on the behavior of all those interacting with EBA. Companies in
developing countries are convinced that those traditional financial criteria are not
always sufficient to attract investors or to conquer new markets both within the EU and
around the world. The demand and supply market can only be developed with a
superficial foundation. Companies must demonstrate behavior that does not violate the
principles of good corporate governance. As a result of research, we have come to the
conclusion that both external and internal ethical codes need to be improved.

Keywords: codes of ethics, principles, corporate governance, EBA.

Definita, de-a lungul timpului, in diferite moduri, in functie de context sau
domeniu specific de aplicabilitate practica, etica a fost focalizatd pe principiile si
standardele care ar trebui sd guverneze relatii sociale dintre indivizi si organizatii.
Au suscitat intotdeauna interesul celor care doresc sa triiasca intr-o lume mai buna,
atentd la nevoile si aspiratiile celor din jur, menitd Sa aprecieze adevaratele valori
morale si sa promoveze modelele exemplare de comportament. Specialistii Asocia-
tiei Businessului European (ABE) considera ca principiile i normele targului de
afaceri trebuie sa serveasca drept o platforma pentru performantele sale care trebuie
sa fie Impartasite si aprobate de catre toti membrii ABE, si anume:

1. Cadrul afacerii dumneavoastra si comportamentul etic reprezintd o reguld de

joc de interactiune cu alte companii.

2. Si se actioneze cu onestitate si intotdeauna sa se adopte un comportament etic,
chiar si in situatiile in care legea este neclard sau este incé in curs de dezvoltare.
Sa puna in aplicare cele mai bune practici de management de afaceri.

Sa respecte drepturile de proprietate intelectuald si alte drepturi de proprietate.
Sa pastreze un mediu prietenos de afaceri pentru investitori.
Sa aprofundeze cunostintele ce tin de domeniul afacerilor.
Sa sprijine si s participe la evenimentele organizate ABE.
Discutii introductive constructive ale comitetelor sectoriale si trans-sectoriale,
permitand astfel dialogul politic cu Guvernul pentru a imbunatati climatul de
afaceri.
Niciodata sa nu faci actiuni care ar putea afecta reputatia ABE.
10. Incurajeazi un comportament ce e in conformitate cu buna guvernare, prin-

cipiile de integritate si practicile anticoruptie.
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11. Sa impartaseasca si sd respecte importanta protectiei mediului, drepturile
omului si egalitatea de sanse pentru toti.
12. Sustinerea si promovarea pentru punerea in aplicare a acestor principii, de
catre membrii ABE [1].
Totodata, Asociatia Businessului European sprijina cu fermitate Pactul Global
ce cuprinde zece principii in domeniul drepturilor omului, muncii, mediului si sfera
anticoruptie, care s-au bucurat de un consens universal si sunt derivate din:
1. Declaratia Universala a Drepturilor Omului.
2. Organizatia Internationala a Muncii privind principiile si drepturile fundamen-
tale la locul de munca.
3. Declaratia de la Rio privind Mediul §i Dezvoltarea.
4. Conventia Natiunilor Unite impotriva coruptiei.
Pactul Global al ONU cere companiilor sa includa, sa sprijine si sa adopte in
cadrul sferei lor de influenta, un set de valori de baza in domeniul drepturilor omu-
lui, standardelor muncii, mediului si sferei anticoruptie. In acest context, este rele-

vanta figura 1.

Pactul Global

Companiile
trebuie s3 sustind
si sdrespecte

proclamate la
nivel
international.

Companiile nu
trebuie si fie
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D'repmll mumnch L

Companile trebuie
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libertatea de

—  asociere si
rcunoastere a
dreptuli de
negociere.

Elliminarea tuturor
— formelor de munca

Dreptul medihii

Companiile trebuie si
prezinte o abordare
precauti a
provocarilor de medin.

Entititile trebuie si

|| incurajeze dezvoltarea

si difuzarea
tehnologiilor ecologice.

fortat si obligatorie.

mumcii copiilor.

Desfisurarea unor actiuni de
promovare a unei mai mari
responsabilititi fatd de
mediu

|___Abolirea definitivd a

ceea ce priveste ocuparea

_‘ Eliminarea discriminari in

fortei de munc3 si profesia.

Figura 1. Pactul global
Sursa: Elaborata de autor, in baza codului de eticd ABE
Este important ca principiile targului de afaceri, in combinatie cu valorile re-
cunoscute la nivel global sa fie aplicate intr-un mod care cuprinde esenta acestuia,
insa acest fapt poate fi viabil doar in conditiile unei cresteri economice si financiare
dinamice §i a unui climat atractiv politic si de afaceri, care sustine perspectivele de
succes si dezvoltarea durabila a tarii [1].
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Dacé vorbim despre arialul micului bussines in Republica Moldova, putem
spune ca este creat un cod de conduitd pentru IMM. Acest cod de eticd a fost elabo-
rat la comanda Programului Natiunilor Unite pentru Dezvoltare (PNUD) in cadrul
proiectului: ,, Consolidarea functiei de prevenire a coruptiei analitice a Centrului
National Anticoruptie (CNA)” implementat 1n anul 2016, cu suportul financiar al
Ministerului Afacerilor Externe al Norvegiei. Acest cod prevede 19 principii si
trebuie sa-1 urmeze toti agentii economici [2].

in Republica Moldova sunt inregistrate intreprinderi cu diferita forma de pro-
prietate: Intreprindere Individuala (iI), Gospodarie Taraneasca (GT), Societiti cu
Riaspundere Limitatd (SRL), Societati pe Actiuni (SA) etc., ce pot avea coduri de
etica proprii.

Un exemplu veridic, in acest sens, este codul de etica al S.A. ,,Zorile”. Scopu-
rile acestui cod sunt de a sistematiza cadrul de guvernanti corporativa in societate,
a asigura un grad 1nalt de transparentd a conducerii societatii si de a reconfirma ata-
samentul societatii fati de cele mai bune standarde de guvernanti corporativa. In
acest context, sunt relevante drepturile actionarilor. Acestea sunt:

- Dreptul de a fi informat;

- Dreptul de a participa si a vota in cadrul adundrii generale a actionarilor;

- Dreptul de a primi dividende;

- Dreptul de a transmite sau instrdina actiunile conform legii;

- Dreptul de preemitiune la subscrierea actiunilor nou-emise;

- Dreptul de a fi ales 1n organele de conducere [3].

Organele de conducere ale SA ,,Zorile” se divizeaza in organele supreme de
conducere: adunarea generald a actionarilor. Apoi urmeaza consiliul societatii (con-
siliul) si organul executiv este reprezentat de directorul general.

O alta intreprindere relevantd, cu capital strain, cu un cod de etica putin diferit
de cel al SA ,,Zorile” este SA ,,Orange”. Fiind o entitate cu proprietar strain, fran-
cez, SA,,Orange” tine cont de urmatoarele principii stipulate in codul lor de etica:

e Principiului fundamental de concurentd sandtoasa si loiala — un factor-cheie
pentru crestere si inovare. Pentru entitate, inovarea reprezinta forta motrice, ce
sta la baza oricérui produs sau serviciu pe care il creeaza si il aduc pe piata.

o Calitate — consta in asigurarea unor servicii de calitate pentru clientii entitatii.
Calitatea se refera la fiecare domeniu al afacerii si fiecare are un rol, contribu-
ind la realizarea acestui obiectiv.

e Non-discriminare — intreprinderea nu tolereaza discriminarea sub nicio forma,
mai ales la angajare si promovare.

¢ Non-coruptie — SA ,,Orange” nu tolereaza coruptia sub nicio forma.

o Atitudine apolitica — indiferent de circumstante, noi nu finantam partide
politice sau organizatii al caror scop este primordial politic [4].

Elementele codurilor de eticd a Intreprinderilor mentionate mai sus sunt
analizate in urmatorul tabel.

Conform acestui tabel, putem observa ca sunt principii ale codurilor de etica
comune, cum ar fi: onestitate, conflict de interese, transparenta. Totodata, acest ta-

85



bel reflectd specificul fiecarei entitati in parte. De exemplu, SA ,,Zorile” este axata
mai mult spre obtinerea profitului prin comercializarea Incaltamintei. Acest fapt
este evident si din punct de vedere etic, deoarece in codul de eticé al Intreprinderii
sunt incluse doar prevederi de ordin intern, agsa cum sunt: raportarea financiara,
conflict de interes etc.
Tabelul 1. Tabel comparativ al codurilor de etica
Model de Cod

Elemente ale Codului de etica de Conduita Oilﬁ.ge” Z%ﬁie”
pentru IMM ” ”

Onestitate, integritate *

Guvernare si anticoruptie *

Sandtate si siguranta ocupationala *
Conflict de interese * *
Raportare financiara * *

Spirit de echipa
Dezviluirea informatiei si * &3
transparenta

Sursa: Elaborat de autor, in baza codurilor de etica studiate, mentionate in articol

SA ,,Orange” avand un alt domeniu de activitate si tindnd cont de aceea ca
trebuie sd atragd cdt mai multi potentiali clienti, are alt cod de eticd specific.
Contine atit principii de ordin intern (anticoruptie, raportare financiare etc.), cat si
de cel extern: spirit de echipa etc.

Concluzii: Modelul de Cod de Conduita pentru IMM reprezintd un instrument
pentru micul bussines de a-si desfasura activitatea in mod transparent si legal, insa
unele principii ale acestui cod contin reguli greu de respectat.

Codul de Etica al S.A. ,,Orange” este unul bazat atat pe spiritul de echipi,
angajamentul de calitate, de respect fata de clienti etc., cat si pe principii ale eticii
in afaceri. Totodatd, acest Cod de eticd este directionat spre mentinerea prestigiului
companiei pe piata concurentiala.

Codul de Etica al S.A. ,,Zorile” implicd doar dispozitii si principii interne de
organizare, de aceea trebuie sa fie perfectionat.

Din analizele efectuate, reiese ca codurile de etica trebuie Sa contind aceleasi
principii atat pentru intreprinderile bugetare, cit si pentru cele private.

Unul din principiile de baza ale Codului de etica trebuie sa fie respectarea
onestitatii in raport cu clientul, deoarece ,,Clientul are intotdeauna dreptate”. in
acest context, entitatile trebuie sd mentind relatii de colaborare armonioasd cu
Agentia de Protectie a Consumatorilor.

In interiorul entitatii trebuie s persiste transparenta, fiindca anume transpa-
renta si informarea continua reprezinta pilonul principal in guvernarea corporatista
eficienta.
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Abstract: Migration is a very important process from an economic and social
point of view. It plays a positive role for the developed countries, where the process is
in the form of immigration (coming of workforce), and a negative role for the poor
countries, where the emigration process is present (loss of workforce). The Republic of
Moldova is confronted with this problem too: according to the data from the National
Bureau of Statistics, every tenth person aged 16-64 years is out of the country looking
for a job abroad, or, is already working there for a ling time. A very important pheno-
menon included in the migration process is the brain exodus. It is an essential problem
for developing countries, as well as for developed countries.

Keywords: migration, emigration, immigration, brain exodus, demographic statistics.

Notiunea de migratie se defineste ca fiind deplasarea In masa a unor popoare de
pe un teritoriu pe altul, determinata de factori economici, sociali, politici sau naturali.

Migratia este un proces foarte important din punct de vedere economic si so-
cial. Acesta joacd concomitent un rol pozitiv pentru tarile inalt dezvoltate, unde
procesul dat este sub formd de imigrare si are un rol negativ pentru tarile slab dez-
voltate, unde este prezent procesul de emigrare.

Emigrarea
Migratia
Imigrarea

Figura 1. Divizarea migratiei
Sursa: elaborat de autor
1) Emigrarea — a pleca din tara de origine si a se stabili temporar sau definitiv in
alta tara, fortat de Imprejurari economice, sociale sau politice;
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2) Imigrarea — a veni sa se stabileasca intr-o tara strdina, parasindu-si tara de
origine, de obicei, silit de imprejurari economice sau politice.
Desi migratia este un proces complex, are avantaje si dezavantaje semnifica-
tive, cum ar fi:
Avantaje:
1. Remitentele, ceea ce pentru R. Moldova reprezintd 25% din Produsul Intern
Brut (PIB) [2];

2. Tehnologizarea sectorului industrial si agricol;

3. Supravietuirea membrilor familiei in perioade de criza.
Dezavantaje:

1. Imbatranirea populatiei;

2. Distrugerea familiilor;

3. Micsorarea numarului de populatie, in special — populatia aptd de munca.
Tabelul 1. Distributia emigrantilor din R. Moldova

Sexe, medii. Grupe de varsta
nivelul de educatie inainte de plecare Total 15-24 25-34 35-44 45-54 55-64
peste hotare ani ‘ ani ‘ ani ‘ ani ani
Total 426.9 83.0 1398 103.5 80.4
Superior 34,5 3.6 6.2 5.3
Mediu de specialitate 49 3 2.6 12,7 16.0
Secundar profesional 1336 21.6 306 341
Liceal, mediu general o920 22.5 20.3 17.7
Gimnazial 113.5 31.7 24.1 7.3
Primar sau fard scoald primard 4,0 0,9 2.4 0.5 -

Sursa: Biroul National de Statistica, 2013 [1]

Din tabelul dat, putem observa ca cel mai mare numar de emigranti sunt cu
studii profesionale — 133,6 mii de persoane, cei cu studii medii de specialitate re-
prezinti 49,3 mii si 34,5 mii de persoane cu studii superioare. In sumi constituie
217,4 mii de persoane. in tabelul dat, de asemenea, cea mai mare rati de emigrare i
constituie diapazonul de varsta 25-54 de ani.

Tabelul 2. Distributia emigrantilor din R. Moldova

Sexe, medii, Grupe de varsta
ocupatgii la vltimul loc de munca inainte Total 15-24 25-34 35-44 45-54 55-64
de plecare peste hotare ani ani ani ani ani

Total 235 4% 25.3 71.0 65,0 59.3 14.8
Conducatori si funcfionari superiori 4.0 0.0 0.3 1.4 1.8 0.5
Specialisti cu nivel superior de calificare 12.8 0.7 a1z 2.7 28 1=
Specialisti cu nivel mediu de calificare 16.5 0.3 52 s a5 1.4
Functionari administrativi 3,0 0.2 1.6 0.6 0.2 0.3
Lucratori in servicii, gospodaria de

locuinte si deservire comunala, comert si

asimilati 28,5 2.3 5.5 7.1 11.0 2.6

Lucratori calificati in agricultura,
silviculturd, vanatorie, pisciculturd si
pescuat 7.7 0.7 3.0 1.3

)
b
b
Q
i

Muncitori calificati in intreprinderi
industriale mari i mici. in meserii de tip
artizanal. in constructii. transporturi,
telecomunicatii, geologie g1 prospectarea

geologica 393 5.2 14,3 110 7.0 1.8
Muncitori necalificati 6.8 13.2 309 27.8 21.0 3.8
Aldte ocupatii 26.8 2.6 5.6 7.8 8.8 1.

Sursa: Biroul National de Statistica, 2013 [1]
88



Din tabelul prezentat mai sus, pot evidentia faptul ca cei mai multi emigreaza
in varstele cuprinse intre 25-54 ani, ceea ce constituie varsta de persoane, care au
deja studii, experienta de lucru si ei sunt cei ce au putere suficientd pentru a munci.
Putem observa cd cea mai mare ratd de emigrare revine muncitorilor necalificati —
96,8 mii persoane, urmati de muncitorii calificati — 39,3 mii persoane, lucratorilor
in servicii revin 28,5 mii persoane, specialistilor cu nivel mediu de calificare — 16,5
si celor cu nivel superior de calificare — 12,8 mii persoane. Emigrarea In suma
reprezinta 111,8 mii persoane, ceea ce este destul de semnificativ.

Cauzele fenomenului:

. Salarii mici;
. Cheltuieli mari de intretinere;
. Coruptia la toate nivelele sociale;
. Nivelul inalt de cumatrism;
. Demotivarea tinerilor specialisti si absolventi;
. Lipsa locurilor de munca in conformitate cu specialitatea absolvita;
. Dificultati in angajarea in serviciu fara stagiu in domeniu;
. Implicarea politicii in sfera afacerilor si a antreprenoriatului.
Consecintele fenomenului:
1. Emigrarea In masa;
2. Distrugerea familiilor;
3. imbatranirea populatiei;
4. Perisabilitatea populatiei;
5. Cresterea ratei remitentelor in PIB;
6. Implementarea noilor tehnologii aduse de peste hotare;
7. Exodul tinerilor specialisti pentru care s-au investit bani pentru instruire;

Imposibilitatea obtinerii unui loc de munca de nivel Inalt fard a fi membru de
partid.

Solutii optime:

e Lupta apriga cu coruptia la toate nivelele sociale;

o Atragerea Investitorilor straini pentru a obtine mai multe locuri de munca bine
platite;

e Obtinerea locurilor de munca pe baza cunostintelor, si nu a cunoscutilor;

e Depolitizarea sferei de afaceri si antreprenoriat;

e Motivarea tinerilor specialisti, prin oferirea locurilor de munca cu salarii de-
cente;

o Incadrarea stagiilor de practica in stagiul general de munci;

e Anuntarea concursurilor deschise la suplinirea oricarei functii vacante;

e Lichidarea intermediarilor in prestarea de servicii si produse, respectiv scade-
rea preturilor.

Concluzii: Am decis sa initiez un articol la aceastd tema, deoarece nu sunt in-
diferent de situatia ,,de la noi de acasa”. Fiind in anul 3 de studii, m-am confruntat
si eu cu acest gand: ,,Este oare viitor prosper in Republica Moldova?”. Si am ajuns
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la opinia ca va fi viitor prosper in Republica Moldova, doar atunci cénd se va redu-
ce rata exodului de creiere, iar solutiile mentionate mai sus vor fi realitate. Atunci
vom avea si medici, profesori, ingineri, avocati, economisti, zidari calificati. Prin
urmare, doar acestea vor duce la prosperitatea tarii noastre, Moldova.
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Abstract: The study analyzes brief data from the history of the emergence of
nutrition units of public, their typologies and aspects that determine critical situations
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Alimentatia publica reprezintd o parte componentd a comertului cu amanuntul si
este constituita din activitati specifice, cum ar fi transformarea produselor si marfu-
rilor alimentare intr-un sortiment bogat de bucate si produse de cofetarie sau patiserie.
Aceasta isi orienteazd activitatea pe doua directii: de productie, ce vizeaza prelu-
crarea alimentelor pentru obtinerea preparatelor culinare si desfacere si servire, ce
presupune comercializarea acestor preparate in spatii special amenajate. [7, p. 197]

Unitatile de alimentatie publicd au aparut inca din Antichitate, in incinta hanu-
rilor care serveau ca loc de addpost si hrana pentru calatorii acelor timpuri, iar cali-
tatea acestor servicii era relativ joasd. Ulterior, in Evul Mediu, arta culinara cunoaste
un avant considerabil pentru acele timpuri, iar centre ale culturii gastronomice erau
considerate Italia si Franta, unde au aparut primele carti de bucate si structurile de
alimentatie de tip carciuma. Intre secolele XVI-XX in lumea intreaga isi fac aparitia
noi tipuri de unitati de alimentatie publicd, cafenele (1672, Franta), ceainarii (Ru-
sia), cabarete. Anul 1553 este unul semnificativ pentru istoria unitatilor de alimen-
tatie publicd, prin faptul ca a fost deschis primul restaurant, numit Tour d Argent,
in Paris. Odata cu deschiderea primului restaurant de lux (1782), au fost stabilite de
catre A. Beauvilliers cele patru elemente fundamentale ale restaurantelor:

- salon elegant pentru servirea mesei;
- chelneri inteligenti pentru ca oaspetii sa fie deserviti la cel mai inalt nivel;
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- Crama, pentru pastrarea vinurilor in conditii speciale;
- mdncarea deosebita [5, p. 2-3].

De-a lungul timpului, structurile de alimentatie publicd au evoluat si s-au dez-
voltat considerabil, tindnd cont de particularitatile si traditiile ce caracterizeaza di-
verse zone geografice, dar si de schimbarile care s-au produs in societate si au
influentat preferintele si obiceiurile de consum ale persoanelor.

Cresterea

S resterea
gradului de obilit3 S timpului calatoriilor
- obiceiurilor de ; i
urbanizare populatiei consum liber turistice
Figura 1. Factorii care au contribuit la evolutia si diversificarea unitdtilor

de alimentatie publica
Sursa: Adaptare dupd sursa [6]

structura

Unitétile de alimentatie publicd indeplinesc 4 functii esentiale, care contri-
buie, in special, la desfasurarea cu succes a activitatii, detinerea avantajelor compe-
titive pe piata si satisfacerea la cel mai inalt nivel posibil a necesitatilor si cerintelor
inaintate de clienti:

- Hranire — serviciul rapid si la un pret accesibil ce vizeaza mesele luate in afa-
ra casei. Cele mai frecventate unitdti in atingerea scopului respectiv sunt
bistroul, snack-barul, cantina sau restaurantele de tip fast-food.

- Loisir este tipul de masa luata seara, in drum spre casa pentru a nu mai petrece
timpul in bucatarie sau in timpul voiajului turistic.

- Convivialitate se refera la asigurarea pentru clientela a unui cadru social de a
lua masa impreund cu familia sau prietenii, unde acestia cautd o ambiantd
placutd si meniuri destul de variate.

- Afaceri — evidentiaza mesele specifice care sunt servite cu persoane diverse de
la locul de munca, iar elementele care sunt luate in considerare sunt: calitatea
preparatelor culinare, ambianta si decorul [5, p. 5].

Conform Hotaréarii de Guvern nr. 643 din 27.05.2003, in Republica Moldova
isi pot desfagura activitatea 3 tipuri de structuri de primire turistica cu functiuni de
servire a mesei: restaurant, bar si fast-food.

Restaurantul reprezintd unitatea de alimentatie publicd, care imbina activita-
tea de producere a produselor de alimentatie publica cu cea de servire, oferind cli-
entilor o gama diversificatda de preparate culinare, produse de patiserie-cofetarie,
bauturi alcoolice si nealcoolice [1, p. 4]. Termenul de restaurant este propus pentru
prima datd in secolul al XVIlI-lea in Franta, in cinstea lui Mathurin Roze de Chan-
toiseau, acesta fiind considerat primul restaurateur in Paris [3]. Revolutia franceza
a jucat un rol considerabil in raspandirea termenului respectiv, datoritd faptului ca
un numar mare de bucatari francezi au emigrat in alte tari, unde au continuat sa-si
desfagoare activitatea.

Al doilea tip de unitate de alimentatie publica este barul, denumirea céruia
provine de la numele unui rack specializat, in spatele caruia se toarnd alcoolul si se
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afla in afara accesului clientului. Astfel, prin bar se intelege localul in care se
servesc bauturi alcoolice, cafea etC. in care consumatorii stau, de obicei, in
picioare sau pe scaune inalte in fata unei tejghele [2]. Cele mai renumire baruri din
lume sunt McSorley's Old Ale House (New York), Coyote Ugly (New York),
Harry's Bar (Venetia), Un bar aux Folies Bergére (Paris).

Stractarn de primire taristd
furnctivimi de serrire am

iafet-bhar
il iz azy Fatiserie

Figura 2. Tipologia structurilor de primire turisticd cu functiuni de servire a mesei
Sursa: Hotardrea de Guvern nr. 643 din 27.05.2003 [1]

Structurile de alimentatie de tip fast-food isi au originea in Statele Unite ale
Americii, incepand cu secolul al XX-lea si se diferentiazd prin faptul cd pun la
dispozitia consumatorilor o gama variatd de bucate care sunt preparate rapid, de
obicei din semipreparate, in incinta localului. in prezent, restaurantele fast-food au
o raspandire largd in intreaga lume, acestea fiind o optiune accesibila si facild pen-
tru persoanele ocupate. Astfel, cele mai cunoscute lanturi de restaurante fast-food
sunt KFC, McDonald's, Burger King.

Conform datelor oferite de catre Biroul National de Statistica, in Republica
Moldova, in ultimii 10 ani, au fost date in exploatare 67 unitati de alimentatie publica,
care ofera in total 11,5 mii locuri. Exceptie fac anii 2014 si 2015, cand nu a fost in-
registratd nicio unitate de alimentatie publica. Tindnd cont de rezultatele reprezen-
tate in Figura 3, se poate de constatat cd cele mai multe unitati de alimentatie pu-
blica au fost date in exploatare in perioada crizei economice, iar in ultimii 5 ani se
observa o descrestere considerabild, fapt care poate fi explicat prin intremediul ba-
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rierelor de intrare pe care le intdmpind in prezent proprietarii: costuri ridicate ale ca-
pitalului investit, concurenta puternica, scepticismul de care dau dovada potentialii
clienti, dificultati in alegerea locatiei potrivite, economiile de scard, birocratia s.a.

Evolutia acestor indicatori privind numarul de unitati de alimentatie publica
date in exploatare si numarul de locuri in acestea pentru anii 2007-2016 sunt reflec-
tati in figura ce urmeaza:

B Unitati de alimentatie publica, numar ® Locuri in acestea, mii
13

3 2 15 M12 go7 Bt B6 00 o0 Zoa

2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016

Figura 3. Numarul unitatilor de alimentatie publicd si capacitatea
de primire a acestora pentru anii 2007-2016
Sursa: Banca de date Statistice Moldova [8]

Conform unor cercetari efectuate in domeniul alimentatiei publice, durata
medie de viata a restaurantelor la nivel mondial este de aproximativ 4,5 ani, iar a
celor care isi incep activitatatea cu pana la 5 angajati este doar de 3,75 ani, rezultat
deloc imbucuritor, tinand cont de efortul si investitiile facute pentru darea in
exploatare a acestora [9, p. 1]. Pentru ca o unitate de alimentatie publica sd supra-
vietuiasca si sa 1si maximizeze profitul, aceasta in permanenta trebuie sa se adapte-
ze si sa se conformeze la cerintele Tnaintate de cédtre consumatori, la schimbarile
care se produc pe piata, la progresul tehnologic, astfel incat sa-si mentina clientii
actuali si sa-i atraga pe altii noi.

In continuare, propunem 10 inovatii si activitati de marketing, care se bucura
de succes in localurile din intreaga lume si pot fi puse in practicd in cadrul
unitatilor de alimentatie publica din Republica Moldova.

1. Gastronomia moleculari. Are la baza cercetarile fizico-chimice prin metode
empirice de arta culinara, folosind tehnici de fizica, de chimie si de transfor-
madri culinare: macerare, caramelizare, coacere dubla. Pentru bucatele pregati-
te dupa gastronomia moleculara, timpul de preparare este mult mai important
decat temperatura. Bucataria inspiratd de cea moleculara utilizeaza o varietate
de produse naturale: generatoare de texturd (alternative versatile la gelatina),
materiale derivate din alge marine, agar-agar, guma de guar s.a. [10].

2. Stelele Michelin. Acestea nu reprezintd o noutate sau o inovatie pentru unitatile
de alimentatie publicd, fiind mai degraba un simbol al calitatii serviciilor oferite.
Incepand cu anii "20 ai secolului trecut, stelele au devenit, de-a lungul timpului,
cel mai important reper al gurmanzilor, deoarece ele inseamna incredere, exce-
lentd si mancare foarte buna. Premierea unitatii de alimentatie publica cu stele
Michelin garanteaza nu doar o farfurie gustoasa, ci o adeviratd experienta culi-
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nara. Restaurantele care au primit o stea — restaurantul e foarte bun, doud stele —
un meniu excelent sau trei stele — un meniu exceptional, au clientela asigurata,
iar bucatarii sunt priviti pentru tot restul vietii cu respect si admiratie [14].
Redesignul localului. Aceasta activitate poate fi consideratd una dintre cheile
de succes ale unitatii de alimentatie publica. Atunci cand se doreste redesignul
structurilor de alimentatie se tine cont de urmatoarele carateristici: tendintele de
pe piata, specificul si tematica localului, decoratiunile interioare ce doresc a fi
utilizate. De asemenea, ar trebui sé se efectueze un studiu de piatd in randurile
clientilor pentru a vedea care sunt sugestiile lor cu referire la reamenajarea lo-
calului si sa se consulte un designer profesionist, care va putea sa stabileasca o
armonie intre toate elementele ce vor contribui la reinnoirea localului [15].
Meniu digital. Clientul localului primeste, in locul unui meniu printat, o ta-
bleta pe care este instalatd o aplicatie cu privire la meniu, cum ar fi Menuo,
Menisto. Acesta are acces la meniul restaurantului, actualizat in timp real, dar,
totodatd, poate face si cautari personalizate, cum ar fi s caute un preparat
doar pe baza unuia dintre ingredientele sale [12].
Meniu comestibil. Este preparat din foi de orez, soia sau kukur, tiparit la impri-
manta specifica alimentara cu ajutorul culorilor destinate domeniului alimentar,
adica cerneala organica. El este servit cu un sos, ales dupa placul clientilor.
Masa interactiva. Ofera clientilor un sistem de comenzi de ultima ora, diver-
tisment si un nou mod de comunicare. Aceasta este realizatd din sticla rezis-
tentd la presiune, temperaturi ridicate si umiditate, care, totodata, este foarte
sensibild la atingerea umana si acceptd un numar nelimitat de atingeri. Pentru
a achita comanda, clientii pot folosi smartphone-urile sau cardurile de credit
care sunt o metoda simpla si complet sigura. Printre facilitatile pe care le pune
la dispozitie aceastd masa interactiva sunt: meniul localului, retele de sociali-
zare, carti online, camera foto, noutati, chestionare de satisfactie s.a. [13].
Open-kitchen reprezintd punctul de lucru in care bucitarii prepara bucatele in
fata clientilor. Aceastd metoda este una foarte utilizatd in prezent, deoarece
consumatorul manifestd o mai mare apreciere pentru produsele alimentare pe
care le vede ca sunt gatite, isi satisface curiozitatea si poate afla ce se gaseste
in bucatariile profesionale si, n acelasi timp, poate fi sigur de conditiile igie-
nice in care sunt preparate bucatele. De asemenea, bucatarii pot inregistra per-
formante mai bune atunci cand pot obtine un feedback direct de la clienti [16].
Codurile de QR. Acestea reprezintd o modalitate eficienta si ieftind de a inte-
ractiona cu oaspetii, care, odata incluse pe afise, postere sau retele de sociali-
zare si fiind scanate, ofera acestora informatii despre meniu, tehnicile promo-
tionale, sondaje privind gradul de satisfactie si alte facilitati de care pot bene-
ficia in cadrul localului [11].
Site-ul localului, inclusiv pe telefonul mobil. In prezent, pentru o unitate de
alimentatie publica, a avea un site functional este util, dar nu este de ajuns.
Acesta trebuie optimizat si sé fie disponibil §i In varianta mobila, astfel incat
sa corespunda nevoilor de promovare a unitatii, dar §i exigentelor clientilor.
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Elemente atractive care pot fi implementate pe site sunt: crearea unui blog cu-

linar, afisarea meniurilor zilnice, organizarea concursurilor, colaborarea cu

bloggeri din domeniul culinar, achitarea online a comenzii, efectuarea rezer-
varilor si comenzilor, iar toate acestea vor contribui considerabil la cresterea

notorietatii localului. [11]

10. Prepararea mostrelor pentru bucatele din meniu. Acestea nu sunt servite
clientilor, ci servesc drept publicitate. Modelele pot fi afisate in vitrinele
restaurantului si vor atrage atentia mai bine decat cele mai bune fotografii si
slogane. In acelasi timp, pot fi atasate direct etichetele de pret, tabletele care
indicd ingredientele, numele preparatelor culinare, iar acest lucru va permite
clientului sa evalueze in prealabil statutul unitatii de alimentatie si sa calcule-
ze imediat daca un fel de mancare i se potriveste sau nu [17].

Indiferent de tipul structurii de primire turistica cu functiune de servire a me-
sei, cele mai importante elemente care determina satisfactia clientilor si contribuie
la fidelizarea acestora sunt produsele si serviciile unice si originale, personalul
instruit $i motivat si managementul calitatii. Astfel, prestatorul de servicii de ali-
mentatie publica trebuie sd-si analizeze si aprecieze serviciile oferite din perspecti-
va clientului, pentru a i le putea oferi la un nivel de care el intr-adevar are nevoie.
Scopul principal al introducerii inovatiilor este, in primul rand, atragerea de noi
clienti, dar si mentinerea clientilor fideli pentru ca acestia sa nu fie manipulati de
citre concurenti. In plus, inovatiile moderne au ca scop sa faciliteze alegerea ali-
mentelor si bauturilor, ajutd la calcularea comenzii finale, si le oferd, in acelasi
timp, clientilor posibilitatea de a se simti o parte a lumii moderne.
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both in the Republic of Moldova and other countries women are less advantaged both
in the process of employment and in the daily life.

Keywords: women, discrimination, men, statistics, employment problems.

Pe parcursul istoriei, femeile au fost considerate inferioare fatd de barbati.

Calea drepturilor garantate de lege si a afirmarii largi s-a deschis in fata lor numai
in secolul al XIX-lea. In final, au obtinut si dreptul la vot, dar acest succes a insem-
nat inceputul unor noi lupte.
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in diferite civilizatii, situatia femeilor era foarte diferitd. In unele culturi, nu
erau considerate decat proprictatea privata a sotului sau a tatalui, in altele au primit
o libertate destul de mare si drepturi legale, dar chiar si in aceste civilizatii, barbatii,
considerati sexul superior, aveau mai multe drepturi.

Femeia se definea In mod primar ca sotie si mama, a carei munca in cadrul fa-
miliei facea posibil si consolida succesele extra-domestice ale barbatului. ,,Familia”
a devenit astfel un spatiu de comunicare sociala si de reproducere, aflat in afara sfe-
rei profesionale, rezervata exclusiv sotilor si copiilor acestora.
nu puteau semna contracte §i nici nu puteau sa lucreze fara consimtdmantul sotului
lor. in divorturi si in hotdrarile judecatoresti cu privire la custodia copiilor, femeile
erau dezavantajate. In acelasi timp, femeile care munceau primeau cele mai mici
salarii i erau exploatate la maximum.

Aceasta situatie generald a constituit sursa din care s-au nascut primele reven-

Cerinta egalitatii in drepturi a femeilor a aparut prima data la sfarsitul secolului
al X1X-lea, cand dezvoltarea societatii si a cresterii bundstarii au creat posibilitatea ca
unele femei sa se cultive si astfel unele dintre ele au devenit scriitoare sau artiste (1).

Sub influenta Revolutiei Franceze din 1789 in toatd Europa s-au raspandit idei
radicale. in Anglia, in 1792, Mary Wollstonecraft a terminat opera sa — in apararea
drepturilor femeilor. Lupta pentru dreptul la vot al femeilor a luat amploare la
mijlocul secolului al XIX-lea in Marea Britanie si in SUA (1).

Aceste cauze au generat in anii 1960 Miscarea de Eliberare a Femeilor in Sta-
tele Unite (Women's lib), care apoi s-a extins si in Europa. Conceptia acestei mis-
céri a fost denumita in special cu termenul ,,feminism” (1).

Atentia miscarii a fost concentratd asupra egalitatii intre sexe in toate dome-
niile si a abordat unele probleme ca violul, hartuirea sexuala si avortul. Feministele
au reusit validarea mai multor legi favorabile, mai ales pe teritoriul drepturilor ega-
le si al salarizarii.

Insa in 2010, pe piata americani a muncii, s-a intimplat un fenomen care a dat
un imbold incercarilor de a schimba perceptiile gresite despre rolul si locul femeii
in societatea moderna: pentru prima data in istorie numarul femeilor active pe piata
muncii a depasit pe cel al barbatilor, influenta lor a crescut semnificativ, iar firmele
conduse de femei au avut succese comparabile cu cele conduse de barbati sau chiar
rezultate mai bune (2).

Cu toate acestea nsd 0 americanca continua sd fie platitd in medie cu 22%
mai putin decat un barbat, salariul mediu al unei femei reprezentand inca doar 78%
din cel al unui barbat. Aceasta Inseamna ca pentru a realiza castigul anual al unui
american barbat, femeia americana ar trebui sa mai munceasca incd 4 luni (2).

Studiile realizate pe companiile din top Fortune 500 din SUA au evidentiat fap-
tul ca incd din primul an de muncé femeia céstigd in medie 80% din salariul unui
barbat, dar dupa 10 ani castigd doar 69% din salariul unui barbat. De asemenea, 0
femeie cu studii superioare castigd cu 713.000 dolari mai putin decét un barbat in
timpul unei cariere de 40 ani (2).
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Domeniile in care sunt foarte vizibile aceste discrepante sunt domeniul mana-
gementului si domeniul legislativ. Astfel, la inceput de cariera, o femeie manager
castiga intr-un an doar cu 10.000 dolari mai putin ca un barbat, insd dupa varsta de
55 ani diferenta se accentueaza la 20.000 dolari (2).

in ceea ce priveste UE, diferentele nete intre cele doud sexe ajung si la 30%,
ceea ce a determinat Parlamentul European sa recomande statelor membre UE sa
pund 1n aplicare legile salariului egal pentru munca egald intre femei si barbati, in
caz contrar, va fi obligat sa aplice sanctiuni (2).

Media europeana a diferentei intre veniturile femeii si ale barbatului este de
18%, dar sunt tari precum Austria, Marea Britanie, Slovacia, Germania unde dife-
renta depaseste 20% (2).

Unul din motivele discrepantei intre nivelurile de venit ale femeilor si barbati-
lor este ingrijirea copiilor. In timp ce barbatii incep si munceasci mai multe ore du-
pa ce devin tati, femeile ori Inceteaza sa lucreze perioade indelungate, ori lucreaza
doar cu jumatate de norma. Conform statisticilor, doar 67% din femeile cu copii
mici din UE lucreaza, comparativ cu 92% barbati, iar procentajul de femei angajate
scade, iar al barbatilor creste pe masura ce numarul copiilor creste. La aceasta se
adauga si faptul ca femeile angajate in UE reprezinta doar 62,5% din populatia
feminina, in timp ce in SUA aceasta este de 73% (2).

De altfel, studii ale institutiilor europene au evidentiat faptul ca impactul ega-
lizarii procentajului de femei si barbati angajati ar avea drept rezultat o crestere de
13% al PIB UE (2).

in ceea ce priveste Romania, aceasta sta mai bine decat SUA referitor la dife-
renta medie intre salariul unei femei si salariul unui barbat pe acelasi post aceasta
fiind de 17%, iar comparativ cu UE diferenta este de 9%. Din totalul femeilor, doar
56,3% sunt angajate, iar In ocuparea unor posturi de decizie femeile sunt grav sub-
reprezentate, lucru ce se remarca si in viata politica (2).

De altfel, intr-un studiu lansat de World Economic Forum, care a analizat 150
de state din punctul de vedere al inegalitatilor dintre femei si barbati, se constata o
egalitate in ceea ce priveste accesul la studii, dar inegalitati la implicarea in dome-
niul economic si politic (2).

Femeile din Republica Moldova primesc salarii si pensii mai mici decat bar-
batii, chiar dacd muncesc la fel de mult ca si ei. Concluzia apartine unui studiu rea-
lizat de catre Centrul ,,Parteneriat pentru dezvoltare”. Astfel, potrivit cercetarii,
disparentele cu care se confruntd femeile pe piata muncii necesita solutii urgente
din partea autoritatilor (5).

Autorii studiului spun cd desi in tara noastra existd prevederi care obliga
angajatorii sa asigure salarii egale pentru femei si barbati, diferentele salariale in
ultimii ani au crescut. ,,Din 2012 diferenta salariala a tot crescut. Aceeasi tendinta
se observa si in cazul pensiilor. Pensiile barbatilor sunt mai mari decat cele ale fe-
meilor. In 2016, o femeie angajata a pierdut 11 417 lei. Cifra a fost calculati in ba-
za salariului mediu. Venitul salarial mediu anual al unei femei a fost 11 417 lei mai
mic decét cel al unui barbat”, a declarat Natalia Covrig. De asemenea, in acelasi

98



studiu se aratd ca in anul 2016 pensia unei femei a fost cu peste 3000 de lei mai
mica decat cea a unui barbat (5).
Tabelul 1. Ponderea femeilor in organele de luare a deciziilor in RM

Ponderea femeilor’ in organele de luare a deciziilor dupd indicatori si ani

[2008]2009]2010]2011]2012]2013]2014]2015

Ponderea femeilor ministre in cadrul ministerelor  |29.4 333 l6,3 [6,3 [18.7 25,0250 |23.8

Ponderea femeilor deputate in parlament 20,8 24,8 |25, 7 [119.8 |19.8 ||19.8 ||18.8 J20.8
Ponderea femeilor in functii de primar 18,5 22,5
Ponderea femeilor in consiliile locale | | 28.6 | | 35,2
Ponderea femeilor in consiliile raionale si municipale] 17,4 18.4

Ponderea femeilor ambasadoare ]I | “ | | |

Sursa: BNS, 2017

Mai mult decat atat, micsorarea diferentei de platd dintre barbati si femei pro-
moveaza echitatea sociala si egalitatea de sanse si aduce beneficii atit angajatilor,
cat si angajatorilor. Aceastd micsorare a diferentei de platd permite firmelor sa re-
cruteze si sa retind cei mai buni angajati, sd creeze un mediu de munca pozitiv si sa
castige increderea angajatilor, sa utilizeze la maximum resursele umane, imbunata-
tind productivitatea si competitivitatea, sa aiba o mai bund imagine publica si o ba-
za mai larga de clienti satisfacuti.

De asemenea, in termeni de mediu de lucru, inovatie, responsabilitate si pro-
fit, cele mai bune locuri de munca pentru ambele sexe oferd acele companii care au
un numar mai mare de femei in conducerea lor. Companiile care au o componenta
de personal echilibratd pot atinge un profit operational cu 56% mai mare decat al
companiilor formate doar din barbati.

Firmele cu trei sau mai multe femei in top management au o mai mare eficien-
ta organizationald decat firmele conduse de barbati, ceea ce Inseamna ca o crestere
a numarului de femei in top management duce la cresterea inovatiei in companiile
respective, la o crestere a responsabilitatii sociale corporatiste, a grijii fatad de mediu
si respectul fatd de obligatiile morale.

Ori, in realitate, constatam ca in Europa si in lume, in general, femeile sunt sub-
reprezentate in posturi decizionale. in companiile europene, in consiliile de condu-
cere, femeia reprezinta 1 din 10 membri de conducere si 3% din presedintii consiliilor
de conducere. in alte tari, ca India, presedintii consiliilor de conducere sunt femei
in proportie de 5%, in Japonia — 2%, in China — 7% , Roméania — 10%, Republica
Moldova — 20%, insé exista si exceptii cum ar fi Suedia si Finlanda, unde procentajul
femeilor membre 1n corpul decizional depaseste 30%, dar aceasta doar fiindca s-a
introdus in legislatie obligativitatea reprezentarii femeilor intr-un anumit numar (2).

Daca analizam, de exemplu, sectorul bancar european vedem ca toti presedin-
tii bancilor centrale europene sunt barbati, 4 din 5 membri aflati in posturi-cheie
decizionale sunt barbati. Bancile centrale din Austria, Germania, Cipru nu aveau in
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anul 2010 nicio femeie in corpul decizional. De asemenea, Banca Centrala Euro-
peana are in consiliul de conducere doar 5% femei (2).

In ultimii 7 ani numarul femeilor care fac parte din consiliul de conducere al
companiilor din UE a crescut cu jumatate de procent pe an, ceea ce inseamna ca ar
mai fi nevoie de incd 50 ani pentru atingerea unui echilibru de gen in conducerea
firmelor europene (2).

De asemenea, dezvoltarea profesionald a femeilor nu este sprijinita, la nivelul
companiilor europene doar 14% dintre ele au strategii care s permitd dezvoltarea
profesionald a femeilor, 48% au adoptat intr-o micd masura asemenea strategii, in
timp ce 11% nu oferd femeilor niciun sprijin de dezvoltare si avansare in cariera (2).

In Romania, femeile ocupd 10% din locurile din consiliile de administratie a
companiilor mari listate, 12% din rolurile non-executive ale celor mai bine cotate
companii si 15% din locurile din consiliile de supraveghere ale tuturor companiilor
listate la Bursa de Valori Bucuresti. Roméania este in urma celorlalte tari din Uniu-
nea Europeand cu doar 12% dintre pozitiile non-executive ocupate de femei, fata de
media UE de 23%. Norvegia, prima tard care a introdus o cotd de diversitate, are
procentul cel mare de femei in consiliile de administratie (42%) (3).

in Statele Unite ale Americii, doar 14% dintre locurile din consiliile de admi-
nistratie sunt ocupate de femei, o crestere de numai 2% fatd de editia din 2015. In
Canada, procentul femeilor aflate in consilii de administratie a crescut pana la 18%,
cu 5% mai mult fatd de 2015. In America Latina si de Sud, doar 7% dintre locurile
din consilii sunt ocupate de femei si numai 2% dintre pozitiile de conducere dintr-un
consiliu sunt ocupate de femei, conform studiului (3).

Reducerea diferentelor de salarizare intre femei si barbati, prin intermediul
unor strategii specifice, care sd combine toate instrumentele disponibile, inclusiv
stabilirea de obiective, in cazul in care acestea sunt adecvate.

Imbunitatirea masurilor de reconciliere atat pentru femei, cat si pentru bar-
bati, printre care concediile pe motive familiale, concediile de ingrijire a persoane-
lor dependente, conditiile de munca flexibile si incurajarea partajarii egale a res-
ponsabilitatilor private si familiale, in vederea facilitdrii angajarii cu norma intreaga
atat a femeilor, cat si a barbatilor.

Intensificarea eforturilor de prevenire si combatere a violentei indreptate Tm-
potriva sexului opus. Garantarea faptului ca politicile au in vedere femeile, in spe-
cial cele aflate in situatii vulnerabile, de exemplu: femeile cu locuri de munca prost
platite, femeile in varsta care lucreaza, mamele celibatare, femeile cu handicap, fe-
meile din populatii migrante/minoritati etnice si femeile rome.

De altfel, intr-un studiu lansat de World Economic Forum, care a analizat 150
de state din punctul de vedere al inegalitatilor dintre femei si bérbati, in ceea ce
priveste tara noastra se constatd o egalitate vizavi de accesul la studii, dar inegali-
tati la implicarea in domeniul economic si politic (2).

Oportunitatile economice, educative, sanatatea si implicarea in politica au fost
notate 1n acest studiu de la 0 la 1, unde zero este sinonim cu existenta inegalitatii,
iar 1 semnificd existenta egalitatii. Din aceastd perspectiva, cea mai sexista tara din
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lume este Yemenul si cea mai putin sexista este Islanda. Moldova ocupd in acest
clasament locul 45, Romania locul 67 si Ucraina locul 64, ca si amintim doar tarile
din imediata noastra vecinatate (2).

Asadar, lumea modernd nu a adus cu ea si o egalitate deplind Intre femei si
barbati, mai existd inca multe zone in lume unde femeia ¢ tratata ca o sclava, dar
exista sperante cad viata femeii se va imbunatati incetul cu incetul, ca femeia nu va
mai fi privita doar ca partenera inferioara barbatului, ci ca partenera egala, cu drep-
turi, obligatii si aspiratii realizabile in domeniul carierei, sanatatii si educatiei (2).

Programul PROGRESS are ca scop incadrarea in munca si solidaritatea socia-
13, fiind implementat pentru perioada 2007-2013 cu un buget de 743 milioane euro.
PROGRESS acopera cinci domenii de interventie, printre care si combaterea discri-
mindrilor si egalitatea intre barbati si femei (1).

Foaia de parcurs pentru Egalitatea de Sanse intre Femei i Barbati (2006-
2010) are drept scop dezvoltarea legislatiei privind egalitatea de gen, cu precadere in
sase domenii prioritare: independenta economica-egald pentru femei si barbati, conci-
lierea vietii private cu cea profesionala, reprezentare egala in procesul de luare a
deciziilor, eradicarea oricérei forme de violentd bazate pe gen, eliminarea stereoti-
purilor de gen, promovarea egalitatii de gen in cadrul politicilor externe si de dez-
voltare (1).

Concluzii:

Multe adepte ale feminismului incearca si se foloseascad de standardele inter-
nationale din domeniul drepturilor omului in favoarea femeilor, extinzand regle-
mentarile concrete asupra actelor de incélcare a drepturilor femeii.

in Republica Moldova, femeia ocupa un loc decizional mai greu, chiar se
observa ca an cu an procentul scade. Multi angajatori iau In consideratie starea fe-
meii, adica e insarcinatd sau nu. Decalajul intre salariul unui barbat si unei femeie
pe acelasi post se observa bine.

Mai mult, un numar mare de feministe critica faptul ca drepturile civile si po-
litice clasice au o pozitie mai privilegiatd decat cele sociale si economice, ele
pledand pentru o echilibrare a acestora.
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Abstract: In this article, will be determined and analyzed the living standards of
the population of the Republic of Moldova on the basis of indicators such as: indicators of
the population's income, population consumption, quality of life indicators, indicators of
working and rest conditions, education level and the health indicators of the population.

The issue of the living standard of the population has an important place in eco-
nomic calculations and analyzes. Determining the standard of living of the population
is used to determine the poverty line and indicators that characterize poverty, and it is
also possible to assess the impact of different programs and reforms on the socio-
economic situation of the population.
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Nivelul de trai al populatiei a reprezentat intotdeauna o problema esentiald a
omenirii. El reprezinta un nucleu, in jurul céruia au loc toate transformarile si dez-
voltarile societatii. Nivelul de trai este analizat in baza mai multor sisteme de indi-
catori, care vor fi prezentati in acest articol.

Primul sistem de indicatori analizat este sistemul indicatorilor venitului popu-
latiei din care fac parte: veniturile disponibile ale populatiei, castigul salarial nomi-
nal, minimul de existenta si veniturile populatiei din fondul social. Veniturile dis-
ponibile ale populatiei reprezinta totalitatea veniturilor banesti sau sub o alta forma,
obtinute din diferite tipuri de activitati, dintre care activitatea salariala, activitatea
individual agricold sau nonagricola, activitate din proprietate, prestatii sociale, pre-
cum si alte surse.

Minimul de existenta reprezintd volumul minim de bunuri materiale sau servi-
cii necesare pentru satisfacerea necesitatilor primordiale ale populatiei, mentinerea
starii favorabile a sanatatii si sustinerea viabilitatii populatiei.

Veniturile medii lunare disponibile pe o persoana in anul 2016 au constituit
2060,2 lei. Activitatea salariala este principala sursa de formare a veniturilor popu-
latiei (42,1%), fiind urmatd de veniturile din prestatiile sociale cu 22,1% (din care
18,8% pensiile) si veniturile din activitatea individuald agricola (8,3%). Veniturile
din activitatea individuala nonagricola reprezinta 6,6%, iar cele din proprietate doar
0,2%. Transferurile din afara tarii contribuie la formarea veniturilor disponibile in
proportie de 17,1%. (fig. 1) [1, p. 95]

Minimul de existenta difera atat pe categorii de populatii, cat si pe tipul de me-
diu de resedinta. in orasele mari, minimul de existenta este mai inalt decét in cele mici
si in mediul rural. De asemenea, barbatii apti de munca au nevoie de un minim de
existentd mai mare decat celelalte categorii, reprezentand 2307 lei in orasele mari,
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pe cand minimul de existenta al femeilor este aproximativ egal cu cel al copiilor. Cel
mai mic minim de existenta 1l au pensionarii, in valoare de 1628,1 in orasele mari.

Venit din
Alte venituri; proprietate;
0,
Venituri din 20,80% 0,20%
activitatea
individuala
nonagricola;
6,60% \senituri din »
activitatea
individuala

agricola; 8,30%

Venituri din
prestatiile
sociale;
Fig. 1. Structura veniturilor disponibile ale populatiei Republicii Moldova, anul 2016

Un alt sistem de indicatori sunt indicatorii consumului populatiei, din care fac
parte indicatorii valorici ai consumului, indicatorii consumului in unitati naturale,
indicatorii serviciilor utilizate de populatie, dotarea gospodariilor cu bunuri. Chel-
tuielile de consum ale gospodariei reprezinta totalitatea cheltuielilor curente pentru
produse alimentare, nealimentare si servicii.

Analizand datele, am constatat cd cea mai mare parte a cheltuielilor unei
gospodarii — 42,6 la suta, este pentru produsele alimentare, urmata de intretinerea
locuintei cu 17,8%. Pentru imbracaminte si incaltaminte le revine 10,5 %, transpor-
tului si comunicatiilor le revine 4,7 %. 6,4 % pentru ingrijire medicala si sdnatate.
Totodatd, pentru consumul bauturilor alcoolice si al tutunului sunt cheltuite 1,5 la
suta din venituri, pe cand pentru invatdmant — 0,7 la suta [1, p. 113].

Un alt sistem de indicatori necesar pentru determinarea nivelului de trai al
populatiei este cel al indicatorilor conditiilor de locuit format din: indicatorii asigu-
rarii populatiei cu locuinte, indicatorii caracteristicilor tehnice si ai gradului de con-
fort, cheltuielile populatiei pentru construirea, intretinerea si folosirea locuintelor.
Conditiile de locuit reprezintd un indice important al nivelului inalt de trai al popu-
latiei, acestea oferind persoanei satisfacerea necesitatilor vitale. Din totalul de gos-
podarii, 95,5% detin locuinta privata, iar 4,5 % inchiriaza locuinta.

Dotarea locuintei cu principalele comoditati reflecta gradul de confort al fondu-
lui locativ. Toate gospodariile sunt dotate cu iluminare electrica, pe cind celelalte
utilitati sunt mai putin accesibile gospodariilor din mediul rural. In mediul urban,
94,4% din gospodarii au acces la instalatiile de alimentare cu apa, 78,2% dispun de
grup sanitar in interiorul locuintei, 90,5% au instalatie de canalizare si 82,7% dispun
de baie sau dus. in mediul rural, doar 61,9% dispun de instalatii de alimentatie cu apa,
14,0% dispun de grup sanitar in interiorul locuintei si 44,3% au instalatie de canaliza-
re. Comparativ cu gospodariile din mediul urban, ale caror locuinte sunt mai bine do-
tate cu electrocasnice, cele din mediul rural au o dotare inferioara (fig. 2) [1, p. 134].
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Fig. 2. Dotarea gospodariilor cu principalele utilitati, 2016

Urmatorul sistem de indicatori analizat este cel al indicatorilor conditiilor de
munci si odihnd, format din gradul de ocupare a fortei de munca, indicatorii condi-
tiilor la locul de munca, durata zilei si saptamanii de lucru, indicatorii conditiilor de
odihna a populatiei.

Gradul de ocupare a fortei de munca in anul 2016 a fost astfel: populatia
ocupatad in economie ocupd 32,1%, iar someri sunt 2,6%. Celelalte 65,3% sunt re-
prezentate de populatia economic inactiva. Rata somajului in 2016 a fost de 5,5%
in randul barbatilor si 2,9% in randul femeilor. Putem observa o scadere a ratei so-
majului, comparativ cu anul precedent, care era 6,2 si respectiv 3,6 %. Rata femei-
lor este mult mai micé decét cea a barbatilor.

Un alt sistem de indicatori este format din indicatorii nivelului de instruire a
populatiei si procesului de invatimant, indicatorii privind activitatea culturald a
populatiei si indicatorii dezvoltarii stiintei.

in anul 2016 erau 1469 de institutii prescolare cu 174,4 mii de locuri pentru co-
pii, cu o crestere fata de anii precedenti. Institutii de invatdmant primar si secundar
general erau 1291 cu 333,7 mii persoane. Cu 32 de institutii mai putine decat in 2015.
Institutii de invatamant secundar profesional erau in numar de 45, cu 2 mai putine de-
cat in 2015 si cu 16 mai putine decat in 2014. Colegii — 41, iar institutii de Tnvatimant
superior — 30, cu un numar de 74,7 studenti. Observam scéderi in rAndul indicatorilor
nivelului educational. Sistemul national de biblioteci in anul 2016 cuprindea 1343
biblioteci, cinematografe erau 12, muzee 123, teatre 16, iar case si camine de cultura
1219. Numarul de carti si brosuri tiparite 2550, reviste si alte publicatii 208, iar zia-
re 130. Si la acest capitol au fost inregistrate anumite diminuari (fig. 3) [1, p. 66].

Anii 2014 2015 2016
Numadrul de institutii prescolare 1453 1461 1469
Numarul de locuri in institutii prescolare, mii 172,7 173,6 1744
Numarul de copii in institutiile pregcolare, mii persoane 1477 149,9 150,2
Institutii de invatamant primar si secundar general 1347 1323 1291
Numarul de elevi, mii persoane 341,0 334,5 333,7
Institutii de invatamant secundar profesional 61 47 45
Numarul elevilor in invatdmantul secundar profesional, 17,5 16,1 19,0
mii persoane
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Colegii 45 45 41
Numarul elevilor in colegii, mii persoane 29,8 30,4 29,8
Institutii de invatamant superior 31 31 30
Numdrul de studenti, mii persoane 89,5 81,6 74,7

Fig. 3. Indicatorii nivelului cultural al populatiei RM, 2014-2016
tenta medicala si indicatorii starii de sdnatate a populatiei.

In 2016, existau 85 spitale, 1034 institutii de asistentd medicala privata, 42
institutii sanitaro-epidemiologice, 142 statii si puncte de asistentd medicala urgenta,
13039 medici, 25485 personal mediu in spitale si 18745 paturi in spitale. Acesti in-
dicatori au inregistrat cresteri considerabile fata de anii precedenti.

Din totalul de gospodarii, 74,7% apreciaza nivelul de trai ca fiind satisfacator,
12,5% ca fiind bun sau foarte bun, iar restul gospodariilor si-au apreciat nivelul de
bundstare ca fiind unul nesatisfacator. Totodata, 77,2% din gospodarii considera ca
nu au intervenit schimbari in nivelul de bunastare al acestora, 5,0% considera ca si-au
imbunatatit situatia n 2016 comparativ cu anul precedent, iar situatia s-a inrautatit
in cazul a 17,8%.

La intrebarea ,,Ce suma de venituri banesti lunare ar satisface necesitatile mi-
nime pentru o persoand” persoanele din mediul rural au raspuns 1694,7 lei, iar cei
din mediul urban 2003,9.

lar la intrebarea ,,Ce suma de venituri banesti lunare ar satisface necesitatile
pentru o persoana pentru un trai decent?”, 3355 lei pentru persoanele din mediul ru-
ral si 4930,9 pentru cei din mediul urban. Observam o diferentad considerabila intre
sumele solicitate de persoanele din mediul urban si cel rural.

Concluzie: Analizand evolutia tuturor indicatorilor, putem afirma cd majori-
tatea indicatorilor inregistreaza descresteri, deci si nivelul de trai al populatiei s-a
inrautatit comparativ cu anii precedenti. Conform datelor Biroului National de Sta-
tistica, pentru anul 2016 veniturile disponibile ale populatiei din Republica Moldo-
va, care reflectd nivelul de trai, per persoand, au constituit, total, 2060,5 lei, si a
crescut cu 50,1 lei comparativ cu anul precedent. In clasamentul mondial al nivelu-
lui de trai, Moldova a ocupat locul 96 din 149 de state. Moldova inregistreaza cel
mai mic rezultat la capitolul mediul natural si capitalul social. Rezultate mai bune
sunt in domeniile siguranta si securitate, precum si educatie. Nivelul de trai in
Republica Moldova este mediu, insa cu tendinte de crestere si dezvoltare.
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Abstract: The article analyzes the dynamics of the labor force and the mobility of
the employees on the territory of the Republic of Moldova for the period 2014-2017. Sa-
tisfaction of the labor force or labor resourses includes a large number of indicators
that characterize the distribution of the population after participation in the economic
activity, the population occupies on the types of economic activities and the distribution
and mobility of the employees, the share of women that was analyzed in the given study.
This issue is present, because the labor movement in the Republic of Moldova is at a
very high level, because of this there arise problems related to the employment of the
dismissal of the employees, including in the territorial aspect. Research has led to con-
clusions, which, in our opinion, attribute to the improvement of the labor and movement
policy on the territory of the Republic of Moldova.

Keywords: workforce, active population, inactive population, resources human,
number of employees, employees.

In economia nationald, un rol important il are forta de munca, care constituie
principalul factor de productie a tarii. Dezvoltarea economica si sociala este funda-
mentala pentru existenta Omului.

Prin urmare, omul ocupd primul si cel mai important loc in activitatea
economico-sociala. Avand in fata efortul sdu fizic si intelectual, are loc utilizarea
celorlalti factori de productie, crearea bunurilor materiale si prestarea serviciilor.

Statistica fortei de munca sau a resurselor de munca cuprinde un numar mare
de indicatori care caracterizeaza repartizarea populatiei dupa participare la activita-
tea economicd, asa ca: populatia ocupatd pe tipuri de activitati economice, reparti-
zarea si mobilitatea salariilor, ponderea femeilor salariate pe tipuri de activitati eco-
nomice. Resursele de munca ale tarii cuprind populatia in varsta aptd de munca
minus populatia in limitele varstei apte de muncé, dar incapabild de munca si plus
populatia in afara limitelor de varsta apta de munca, dar lucreaza [2, p. 194].

in Republica Moldova, piata muncii se caracterizeaza printr-o prevalentd a
fortei de munca de o calitate inalta si a locurilor de muncé slab platite. Populatia
imbatraneste si scade intr-un ritm rapid si din cauza emigrarii. Republica Moldova
trebuie sa asigure faptul ca resursele de fortd de munca de care dispune sa fie utili-
zate cat mai productiv posibil. Majoritatea populatiei adulte din Moldova nu se afla
in cdmpul muncii si tranzitia tinerilor de la studii la munca este lenta, avand o pro-
ductivitate a locurilor de munca existente slaba.

Toate aceste transformari demografice, printre care se mentioneaza popularea,
schimbarea structurii populatiei pe varste, mortalitatea populatiei in varstd apta
de munca si in special, imbétranirea populatiei, fluxul migrational au influenta ne-
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gativa asupra situatiei pe piata fortei de munca autohtond din Republica Moldova.
Populatia, structura, numarul si calitatea ei reprezinta sursa principald de constituire
a potentialului fortei de munca a tarii.

in prezent, populatia stabild a Republicii Moldova este de 3559,2 mii persoa-
ne, din care 1259,1 fac parte din populatia activa. La randul sau, populatia activa
fiind formatd din populatie ocupatd in cdmpul muncii — 1207,5 mii persoane,
respectiv 44,9 mii persoane someri si populatia inactiva de 1724,7 mii persoane [1].

Analiza statisticad demonstreaza ca evolutia indicatorilor principali ce caracte-
rizeaza piata fortei de munca in perioada anilor 2014-2017 evidentiaza o scadere a
populatiei economic active cu 208,3 mii persoane.

Inevitabil, reducerea populatiei economic active a condus nemijlocit si la re-
ducerea populatiei ocupate in economie, astfel, concomitent, s-a micsorat populatia
activa. Evident, din momentul ce rata de ocupare este in continua descrestere, cres-
te numarul somerilor determinat conform metodologiei Biroului International al
Muncii, care in anul 2017 a fost de circa 44,9 mii persoane, fiind in crestere compa-
rativ cu anii precedenti.

Somajul afecteaza intr-0 proportie mai mare barbatii si persoanele din mediul
urban. Este necesar de mentionat ca din randul somerilor, afard de absolventi, fac
parte si persoane cu experientd in munca.

Conform opiniilor specialistilor, problemele-cheie pe piata fortei de mun-
ca sunt:

1. numarul mare de locuri de muncé cu productivitate joasa si nivelul de salari-
zare insuficient, neatractive pentru populatie;
2. ponderea inaltd a activitatilor informale intr-un sir de sectoare si ramuri

de productie [1].

Salariul mediu anual pe economie in Republica Moldova este in crestere,
aceasta evidentiindu-se prin analiza comparativa a anului 2014, unde salariul mediu
anual este de 3398,9 mii lei si anul 2017 unde aceasta se majoreaza pana la suma de
5300 mii lei. Aceastd majorare este reprezentata in figura 1.
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Figura 1. Salariu mediu lunar in Republica Moldova.
Sursa [4].
Din pacate, chiar daca este prezentd majorarea salariilor, populatia este in des-

crestere, plecdnd de la un post de munca la altul. Se observa un flux major de mi-
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gratie peste hotare pentru a cauta un post de munca mai bine platit, cu conditii mai
bune de munca. Astfel, n 2017, se Inregistreaza o scadere a salariatilor in numar de
99024 mii persoane, cu circa 523 mii persoane mai putin decat in 2014.
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Figura 2. Numarul Salariatilor in Republica Moldova.
Sursa [4].
Mobilitatea salariatilor inregistreaza o crestere usoara a salariatilor, totusi po-

pulatia inactivd este mai mare in continuare comparativ cu cea angajati. in anul
2017, are loc o majorare esentiala a ambelor fenomene comparativ cu anul 2014.
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Figura. 3. Mobilitatea Salariatilor Internd in Republica Moldova.
Sursa [3].
Conform sondajului efectuat de Biroul National de Statistica unele din cauzele

concedierii sunt:

@mooo o

Salariul prost platit;

Lipsa conditiilor de munca;

Lipsa unui orar flexibil de munca;

Neefectuarea cerintelor de munca;

Plecarea peste hotare;

Transferul la alte intreprinderi;

Absenta nemotivata sau alte incalcari ale disciplinei de munca [5].
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Migratia este una din cele mai stringente probleme cu care se confrunta Repu-
blica Moldova. Aceasta are un impact negativ asupra economiei nationale, deoare-
ce toti doresc un salariu mai bun si un trai mai decent.

Exodul de intelecte, generat de migratia intensa, conduce atét la probleme de-
mografice majore, cat si la intense probleme economice, drept exemplu elocvent
servind lipsa fortei de munca calificate. Avem totusi o stire bund, deoarece,
comparativ cu anul 2014, in anul 2017 s-a micsorat numéarul populatiei migratoare,
ceea ce Inseamna ca populatia raimane 1n tara.
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Figura 4. Migratia populatiei in Republica Moldova.
Sursa [4].

Efectuand cercetéri asupra dinamicii fortei de munca si miscarii interne a salari-
atilor In Republica Moldova, am concluzionat ca economia Republicii Moldova se
confruntd cu numeroase probleme ce conduc la stagnarea dezvoltarii economice si a
imbunatétirii nivelului de trai al populatiei. Din cauza divergentelor politice, econo-
mice si demografice, forta de munca in Republica Moldova se afld intr-0 criza cro-
nica de scadere a acesteia, fapt reflectat in figurile de mai sus, ceea ce pune in peri-
col viitorul statului. De asemenea, alaturi de dinamica negativa a fortei de munca se
Situeaza si migcarea interna a salariatilor, ce inregistreaza o dinamica in crestere
considerabila, fapt cauzat de salariile neatractive si conditiile nefavorabile de munca.

in concluzie, analizind situatia pe piata muncii, trebuie de constatat ci sunt
probleme in acest domeniu. O propunere eficientd pentru solutionarea acestei pro-
bleme majore ar fi ca statul sa creeze mai multe locuri de muncé cu conditii si sala-
rii decente, dar si s se axeze pe incadrarea tinerilor specialisti In cdmpul de munca.
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Abstract: This article presents the ethical normative theories, which being pro-
perly implemented in the business environment, become a particularly useful tool for
making decisions with moral implications and for determining the types of business-
specific responsibilities. The results of the researches carried out show that in the acti-
vity of the Konsul hotel are used ethical theories like:

- Ethics approach in terms of virtue theory;
- Deontological approach to ethics;
- Ethics approach based on individual rights.

The hotel manager consider that teamwork, an friendship atmosphere and colla-
boration are welcome and contribute positively to the hotel's work.

Keywords: ethical normative theories, manager, collaboration, confucianism,
eternal law, personal freedom, virtue ethics.

In contextul actual al globalizirii vietii economice, sociale si spirituale, nevoia
de moralitate a oamenilor devine din ce in ce mai pronuntatd. Fiind consideratd o
particularitate a dezvoltarii, etica reprezintd un set de valori care nu lipseste din ni-
cio cultura a lumii. Pe masura ce relatiile dintre oameni sunt din ce in ce mai apro-
piate, etica devine o problema care nu mai poate si nu mai trebuie si fie ignorata.

Etica in afacerile economice este un subiect tot mai incitant al zilelor noastre
si trezeste interesul unui numar din ce in ce mai mare de persoane. Dat fiind faptul
ca aspectele de ordin etic caracterizeaza totalitatea activitatilor umane, rezulta ca si
in activitatea economici trebuie sa existe considerente de ordin etic §i un funda-
ment moral fard de care societatea nu ar putea functiona si s-ar autodistruge.

Studiul de fata isi propune sa analizeze teoriile etice normative si acordd o im-
portanta deosebitd managementului, considerand ca activitatea externa a unei com-
panii este esential influentatd de modul in care anumite probleme de ordin etic sunt
abordate la nivel organizational.

Standardele morale de comportament ale indivizilor diferd intre grupuri in
cadrul aceleiasi culturi, diferd intre culturi sau de-a lungul timpului, iar necesitatea
evaluarii §i compararii lor a dus la aparifia mai multor sisteme majore de analiza
etica, numite si teorii normative, cu relevantd directa in procesul decizional al afa-
cerilor. Aceste teorii etice, implementate adecvat in mediul de afaceri, devin un
instrument deosebit de util pentru luarea unor decizii cu implicatii morale si pentru
determinarea tipurilor de responsabilitati caracteristice afacerilor [3, p. 19-20]. Pe
parcursul anilor, aceste abordari ale eticii s-au dezvoltat din ce in ce mai mult

(fig. 1).
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ce emand de la Dumnezeu idee ce este impartasitd de mu
lideri ai Bisericii, precum si de unii filozofi (printre care
Tomas d’Aquino, 1225-1274 si Thomas Jefferson, 1743-
1826).

moralitatea unei actiuni si interesul personal se combina.
Etica virtutii a lui Aristotel recomanda purtarea demna si ju
ca mijloc in vederea atingerii unui scop absolut, suprem —
fericirea.

Jeremy Bentham, care considera ca valoarea morala a
conduitei unei persoane poate fi determinata numai prin
comportamentul acesteia.

la Kant. Teoria sustine ca moralitatea unei actiuni nu poate
depinde de rezultate, deoarece acestea sunt indefinite in
momentul ludrii deciziei.

datoriei a lui Kant (drepturile si datoriile/ obligatiile sun
doud fete ale aceleiasi monede) si are la baza o valoare uni
libertatea personala.

curentele filozofice din diferite epoci ale omenirii, care
pornesc de la ideea ca dreptatea este prima virtute a

institutiilor sociale, aga cum adevarul este prima virtute a
sistemelor de gandire.

eticii
\_
4 ™\
Confucianismul
\

Confucius, care a stabilit primele principii ale
confucianismului clasic: promovarea armoniei si echitatii
sociale, ca imperative ale condifiei umane.

Figura 1. Abordarile etice normative
Sursa: elaborat de autor in baza informatiilor din [1]

Cea mai raspandita abor

dare este acea a eticii in termenii ,, Legii Eterne”, Cu-

noscuta si sub denumirea de moralitate religioasd. Moralitatea religioasa se poate ma-
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nifesta in doud forme principale: Regula de Aur (se bazeaza pe iubirea crestind si
respectul fatd de aproape) si o varianta consolidata pe teama de pedeapsa divina (Po-
runca Divind). Legea Eternd este, insa, cel mai bine sintetizatd in credinta crestind prin
Regula de Aur: ,,Fa celorlalti ceea ce ai vrea ca ei sa facd pentru tine!” [3, p. 19-20].

Ca baza pentru etica afacerilor, ,,Legea Eterna” ar fi mai bine daca nu ar exista
atat de multe interpretari. in prezent, regulile religioase nu reprezintd un cod de
conduitd stabil, deoarece sunt in mare masurd dependente de context si variaza in
functie de circumstantele personale ale oamenilor.

Abordarea eticii in termenii teoriei virtutii nu se bazeaza pe intentiile sau con-
secintele unei actiuni, aceasta pune in centrul dezbaterii persoana care realizeaza
respectiva actiune, precum si trasaturile sale de caracter (virtutile sale). Aristotel
intelege fericirea ca o viatd implinitd, traitd in mod rational si caracterizata de
moderatie (regula ,,caii de mijloc”) [1].

Filozoful grec prefera o abordare pe termen lung a unui comportament sau
actiuni considerate a fi morale, de asemenea, incurajeaza prietenia intre indivizi, ca
un mod de obtinere a fericirii.

Prietenia dintre indivizi se transpune in afaceri ca o relatie de colaborare intre
toti agentii economici. Avantajul oferit de teoria virtutii in afaceri este obtinerea
profitului, ca o contributiec esentiald la bunéastarea publicd, prin crearea de noi locuri
de munca, generarea cresterii economice si a inovatiei tehnologice.

Abordarea utilitarista a eticii. Utilitaristii considerau drept si moral ceea ce
maximizeaza placerea (utilitatea) si reduce suferinta pentru un numar cat mai mare
de persoane. O activitate este bund din punct de vedere moral daca §i numai daca
maximizeaza utilitatea si nicio altd activitate optionald nu produce o utilitate mai
mare. Daca o actiune produce mai mult bine decét rau, atunci ea tinde sa fie o
actiune corecta din punct de vedere moral [3, p. 23].

Dat fiind faptul ca finalitatea utilitarismului este sa asigure maximum de bine
pentru maximum de persoane (si s minimizeze daunele sau suferintele, pe termen
lung), acesta este, in multe privinte, consistent cu teoria economica ,,ortodoxa”: ,,o
decizie va fi bund daca are drept rezultat beneficii pentru oameni sau va fi rea da-
cd produce daune”.

Ca abordare pentru etica afacerilor, utilitarismul incurajeaza eficienta si sta-
bilitatea activitatilor economice pe termen lung, productivitatea i maximizarea
pro-fitului, stimuleaza performanta economica individuald, conducénd evaluarea
morala spre conceptul de analiza cost-beneficiu.

Abordarea deontologica (universald) a eticii. Valoarea morald a unei actiuni
trebuie sa fie evaluata in functie de intentiile persoanei care ia decizia referitoare la
executarea acelei actiuni: o actiune este morald doar cand este facutd din ratiuni
morale si bune intentii. Datoria unui individ este sd faca ceea ce este corect din
punct de vedere moral si sa evite ceea ce nu este corect din punct de vedere moral,
indiferent de consecintele actiunilor sale [3, p. 26].

O datorie de bazd in viziunea universalismului este aceea de a-i trata pe cei-
lalti ca pe niste scopuri i nu ca pe niste mijloace (oamenii meritd sd fie considerati
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valorosi pentru ei ingisi, demni de respect, si nu niste mijloace impersonale pentru
atingerea altor scopuri). In relatiile economice, aceasti cerintd capiti o importanta
deosebita, deoarece interzice exploatarea persoanelor, ct §i pentru cd incurajeaza
dezvoltarea abilitatilor rationale si morale.

Filozofia morala a lui Kant are numeroase implicatii in etica afacerilor. Dintre
numeroasele sisteme teoretice ale filozofiei morale, deontologia este cea care a
influentat cel mai mult etica in afaceri si ideea conexa a responsabilitatii sociale
corporationale.

Kant a devenit celebru in cAmpul stiintific al eticii in afaceri datoritd faptului
ca a sustinut ideea ,,respectului pentru persoane”, afirmand ca ,,orice activitate
economicd ce asaza banii pe acelasi nivel cu individul este imorala”.

Abordarea eticii bazata pe drepturile individuale. Teoria care sta la baza aces-
tei abordari porneste de la afirmatia filozofului englez John Locke: ,, Libertatea in-
dividului nu trebuie sd fie violata”. John Locke a sustinut drepturile naturale ale in-
dividului la viata, libertate si proprietate privata [1].

Conform acestei abordari, o actiune este considerata corectd sau buna numai
daca toti membrii societatii vor beneficia de o mai mare libertate personala.

Pentru mediul de afaceri, abordarea in termenii libertatii personale contribuie
la sporirea schimburilor pe piata liberd, deoarece depinde de un sistem de piata
capitalist (care respectd drepturile de proprietate ale individului).

Abordarea justitiard a eticii. Un act poate fi considerat drept, just sau corect,
dacd el conduce la 0 mai mare cooperare intre membrii societatii. Societatea este
marcata atat de cooperare (care deriva din constientizarea faptului ca indivizii pot
obtine beneficii mai mari impreuna decat prin actiuni solitare), cat si de conflicte
(caci oamenii urmaresc, fiecare in felul sau, distribuirea egala a beneficiilor).

Ca punct de pornire pentru etica afacerilor, aceasta abordare are puncte tari si
puncte slabe: protejeaza interesele celor care sunt slab reprezentati in organele de
decizie sau nu dispun de putere la nivel social sau corporational, dar are dezavanta-
jul ca incurajeaza comoditatea si suficienta in randul angajatilor, ceea ce afecteaza
capacitatea acestora de asumare a riscurilor, inovatia si productivitatea [2].

Confucianismul. Principiile elaborate de Confucius trebuie sa fie universal va-
labile, sa respecte toti indivizii si sa fie general justificabile din punct de vedere ra-
tional. Pentru a determina respectivele principii, autorul sugereaza efectuarea unui
experiment, care presupune ca toti oamenii s-ar ascunde in spatele unui ,, val al igno-
rangei”. Indivizii trebuie sa determine acele principii pe care le considera corecte,
fara a cunoaste locul pe care ei il ocupa in cadrul societdtii. Confruntati cu o situatie
in care nu cunosc niciun avantaj pe care il au, acestia vor opta pentru un aranjament
in care cea mai rea postura in care se pot afla va fi cét se poate de imbunatatita.

John Rawls (filosof american) afirma ca, in spatele ,, valului ignorangei”, oamenii
vor fi de acord cu doua principii ale dreptétii, pe care le formuleaza in felul urmator:

1. ,, Fiecare persoand trebuie sa aibd drepturi egale la cea mai mare libertate
compatibila cu libertatea similara a celorlalfi” (principiul celei mai mari libertati
egale);
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2., Inegalitatile sociale si economice trebuie sa fie dirijate astfel incat
ambele: a) sa fie, in mod rezonabil, in avantajul tuturor, inclusiv al celor mai putin
avantajati membri ai societatii (principiul diferentei); si b) sa fie atasate unor
pozitii §i functii la care sa aiba acces liber toata lumea, in conditiile unor
oportunitati egale (principiul egalitatii corecte a oportunitatilor)”. [2]

Analiza comparativa a teoriilor etice normative in baza hotelului Konsul
(S.R.L. ,,Varianta”)

Etica in economie trebuie sa reprezinte acea conduitd umand a bunastarii.
Atunci cand omul constientizeaza valorile fundamentale ale vietii, adevarata fru-
musete si bogatie se apropie de stiinta curata cu efect profilactic, terapeutic si vita-
minizant pentru minte si suflet.

Companiile trebuie sa-si actualizeze modul de actiune in societate pentru ca
aceasta este in continud evolutie, si ceea ce era acceptabil In urma cu doudzeci de
ani acum nu mai este. Compania nu mai este doar un actor in plan economic, ea a
devenit un actor si In plan social, iar implicarea sa in calitate de cetatean a devenit o
necesitate si o prioritate deosebita.

Deschis acum 16 ani, hotelul Konsul este un hotel cu 3 stele, conform actului
de clasificare. Este locul, de unde puteti face conexiune cu cea mai mare usurinta,
cu cele mai importante locuri in Bélti si regiunea orasului.

Hotelul Konsul detine o pozitionare destul de favorabilda pe piata orasului
Balti. El fiind unul din hotelele cu cel mai redus pret si, plus la toate, cu servicii de
o calitate Tnalta si camere si atmosfera agreabild. Unitatea de cazare reprezinta in
prezent o afacere de familie, nefiind integrat Intr-un lant hotelier. Prin investitiile
realizate, se doreste, in completarea accesului la atmosfera speciald, aducerea unui
aer de modernitate si confort.

Daca ar fi sa aplicam teoriile etice normative in activitatea hotelului, atunci
putem vorbi doar de 3 abordari etice practicate de catre directorul acestei institutii
si anume:

1. Abordarea eticii in termenii teoriei virtutii;
2. Abordarea deontologicd (universald) a eticii;
3. Abordarea eticii bazata pe drepturile individuale.

Directorul hotelului considera ca relatiile cu personalul, lucrul in echipa si o
atmosferd de prietenie si colaborare sunt binevenite si contribuie pozitiv la activi-
tatea hotelului si la atingerea obiectivelor entitatii.

Din prisma eticii virtutii, afacerile reprezintd o parte fundamentala a societatii in
care traim; activitatile comerciale nu vizeaza doar obtinerea profitului, ci pun un ac-
cent deosebit pe relatiile sociale si autorespect, considerand obtinerea de utilitai ma-
teriale drept un mijloc pentru atingerea obiectivelor prestabilite, §i nu un scop in sine.

La nivel individual, ,,virtutea” specifica directorului hotelului Konsul presupune
competentd, autoritate, flexibilitate, tact, putere de decizie rapida etc., dar, mai
presus de toate, acesta, prin initiativele sale, realizeaza un profit cat mai important.
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Directorul are cea mai mare responsabilitate si in activitatea hotelului indepli-
neste urmatoarele atributii (fig. 2):

stabileste obiectivele de dezvoltare ale firmei, in
concordanta cu strategia elaborata

gestioneaza toate resursele intreprinderii, inclusiv
financiare, materiale, tehnice si in special cele umane

—/ —/ ——/

dezvolta mijloace de motivare a personalului din subordine

asigura un climat de comunicare $i incurajare a initiativei ]

(A [P T

care sa contribuie la atingerea obiectivelor stabilite )| |
identifica nevoile de recrutare si participa la selectia, ]
integrarea si dezvoltarea managementului firmei ] |
stabileste posibile cai de colaborare si decide asupra ]
parteneriatelor strategice ] |

Figura 2. Atributiile directorului hotelului Konsul
Sursa: elaborat de autor

Este de mentionat faptul ca intr-o organizatie foarte mult depinde de manage-
mentul acesteia si cultura organizationald. Dat fiind faptul ca la acest hotel sunt
putini angajati, se poate de atestat ca in companie persistd o ambianta agreabila.

Vorbind despre abordarea deontologica a eticii, care se bazeaza pe conceptia
despre morald a lui Immanuel Kant, putem spune ca directorul hotelului respecta si
pune in practica regulile si principiile morale. Acesta poartd responsabilitati, obligatii
sau datorii ale managementului si respectd drepturile omului. Respectiv, in functie
de manager, el respecta toate obligatiile morale de baza fatd de ceilalti salariati.

Referindu-ne la abordarea eticii bazata pe drepturile individuale, putem men-
tiona ca aceastd conceptie este folositd in managementul hotelului si se extinde la
asigurarea si respectarea drepturilor salariatului — dreptul la viata privata (sunt pro-
tejate datele cu caracter personal ale fiecrui salariat (starea familiala, domiciliul
s.a.)); dreptul la liberd exprimare (salariatii igi propun propriile idei si pareri, care
ar contribui la rentabilitatea si atingerea scopului principal al entitétii); dreptul la
ingrijirea sanatatii si sigurantei fizice; libertatea de constiinta, etc.

in fine, daci e si specificim 4 dintre dimensiunile culturii organizationale
determinate de catre Geert Hofstede, atunci avem:

1. Distanta fata de putere — la hotelul dat distanta fatad de putere este mica, deoa-
rece chiar si lucratorii simpli interactioneaza fard sfiala cu managerul supe-
rior, i cer ajutor dupa caz, acesta fiind destul de receptiv.

2. Individualism/colectivism — la companie persista colectivism, acesta este ca-
racterizat prin faptul ca existd un colectiv, colegii fiind receptivi la problemele
altora (ca exemplu: se inlocuiesc unii pe altii atunci cand la cineva apare o
problema).
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3. Masculinitate/feminitate — aceastd dimensiune este reprezentata in parti egale.
4. Evitarea incertitudinii — colectivul dat este unul flexibil si se adapteaza repede
la conditiile noi create.

Concluzii. In planul afacerilor, fiecare dintre sistemele mentionate mai sus are
particularitatile sale, logic unic, consistent si, desi niciunul dintre ele nu oferad o so-
lutie valabild pentru rezolvarea neclaritatilor de naturd eticd din mediul de afaceri,
totusi, luate Tmpreunad, se considera ca duc la rationamente satisfacatoare.

Referindu-ne la activitatea economica a hotelului Konsul, putem concluziona
ca managementul acestuia acorda o atentie deosebita teoriilor etice normative, iar
personalul hotelului este tratat in mod adecvat, specific normelor si abordarilor de
eticd mentionate mai sus.
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Abstract: In this paper were analyzed the theoretical and practical aspects
regarding the Moldavian debt. In addition, the relations of the Republic of Moldova
with the European Bank for Reconstruction and Development have been reviewed in
statistical data by dynamic changes of the used indicators. The research methods that |
used were analysis, documentation, synthesis and others. Finally, we can mention that
the RM is in a difficult situation, the part of republic’s debt per capita is always
increasing and the financial situation of the inhabitants is getting worse.
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Datoria externa a unei téri este acea parte din datoriile totale care este datora-
ta creditorilor din alta tard. Debitori pot fi Guvernul si firmele private sau corpo-
ratii. Datoria include bani datorati bancilor comerciale private, altor guverne sau
institutiilor financiare, precum FMI sau Banca Mondiala.

in figura 1, putem urmiri cresterea semnificativa a datoriei RM, incepand cu
anul 2002 pana la 2015, dar in primul trimestru al anului 2017 datoria externa bruta
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a Republicii Moldova a trecut de nivelul de 6,688 miliarde de dolari, ceea ce este
de 110,194 miliarde lei.

Datoria externa, mil. dolari SUA

2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 Tr. 1,
2015

Figura 1. Evolutia datoriei externe a Moldovei
Sursa: BNS, 2018

Datoria externd se imparte in datoria publica si public garantata si datoria pri-
vata negarantata.

Datoria privatd negarantata este datoria luata de catre intreprinderi, firme, alte
companii care sunt de origine moldoveneasca. Aceasta datorie constituie 4,639 mili-
arde de dolari SUA si va fi rambursata de catre aceste persoane care au luat acest credit.

Datoria publica si public garantatd este datoria luata de catre guvern pentru
necesitatile tarii si poporului ei. Datoria aceasta constituie 1,909 miliarde de dolari
SUA, ce este 31,5 miliarde de lei. Datoria publica se imparte in datorie de stat,
datoria bancii nationale a Moldovei (BNM), datoria intreprinderilor publice si
datoria Unitatatilor administrativ-teritoriale (UAT).

Aceasta datorie este impartitd pe toti locuitorii tarii si datoria pe cap de lo-
cuitor constituie 16713 lei, ce este de patru ori mai mare comparativ cu anul 2007.

Este important si stim cui suntem datori. in acest tabel sunt aritate datele
despre datoriile fata de investitori.

Tabelul 1. Datorii fata de investitori
1. Banca Internationald pentru Reconstructie si Dezvoltare | 563,12 mil. USD
(BIRD)

2. Fondul Monetar International (FMI) 293,19 milioane USD
3. Banca Europeana de Investitii (BEI) 144,3 milioane USD
4. Banca Europeana pentru Reconstructie si Dezvoltare (BERD) |73,5 mil. USD

5. Banca de Dezvoltare a Consiliului Europei (BDCE) 26,93 milioane USD

6. Fondul International pentru Dezvoltare Agricola (FIDA) 62,78 milioane USD
Sursa: elaborat in baza BNM, 2017
infiintata in 1991, Banca Europeani pentru Reconstructie si Dezvoltare folo-
seste investitiile pentru a sustine dezvoltarea economiei de piata si a democratiei In
27 de tari din Europa Centrala pand in Asia Centrala.
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BERD este detinuta de 64 de tari si de doua institutii interguvernamentale.

BERD ofera finantéri de proiecte pentru banci, Intreprinderi industriale si co-
merciale, adresandu-se atat noilor initiative, cat si companiilor deja existente. De
asemenea, colaboreazi si cu societéti din sectorul public pentru a sprijini privatiza-
rea acestora, restructurarea intreprinderilor de stat si imbunatitirea serviciilor muni-
cipale sau comunale.

Mandatul BERD stipuleaza ca aceasta trebuie sa colaboreze numai cu tari care
respecta principiile democratice. Acordul de infiintare a BERD impune promovarea

dezvoltdrii durabile si ecologice ca parte integranta a tuturor activitatilor sale.

e b -
>

. Membri finantatori . Membri beneficiari ai investitiilor
Figura 2. State membre ale BERD
Sursa: elaborat in baza BNM, 2017

Finantéarile BERD pentru proiecte apartindnd sectorului privat fluctueaza intre
€5 milioane si €250 milioane.

Pentru a fi admisibil pentru o finantare, proiectul trebuie sa satisfacd urmatoa-
rele conditii:

¢ sa fie situat Intr-una din tarile in care BERD opereaza;

e sa aiba bune perspective comerciale;

e sd aibd un aport de capital in numerar sau in natura din partea sponsorului pro-
iectului;

e si fie util pentru economia locala si pentru dezvoltarea sectorului privat;

e sa satisfaca criteriile financiare si ecologice existente.

De reguld, BERD finanteazd maxim 35 la suta din costul total al unui proiect
care pleaca de la zero sau 35 la sutd din capitalizarea pe termen lung a societatii
responsabile de realizarea proiectului. Sponsorii trebuie sd contribuie cu un aport
de capital semnificativ, cel putin egal cu investitia BERD.

Este, de asemenea, necesara asigurarea unor surse suplimentare de finantare,
din partea sponsorilor, a altor co-finantatori sau obtinute prin intermediul progra-
mului de Imprumut sindicalizat oferit de BERD.

Finantarile BERD acopera marea majoritate a sectoarelor economice:

e intreprinderile agricole;
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o cficientizarea energetica;
institutiile financiare;
sectorul de productie;
infrastructurile municipale sau comunale si infrastructurile de mediu;
resursele naturale;
energia;
turismul;
telecomunicatiile, tehnologia informatiei si mass-media;
e transportul.
Republica Moldova a devenit membru BERD in aprilie 1992.
De la inceputul activitatii sale in Republica Moldova, din 2005, BERD a finan-
tat 110 proiecte, fiind investite in economia moldoveneasca peste un miliard de euro.
Pe parcursul strategiei actuale ,,BERD pentru Moldova” (2014-2017) debursa-
rile din partea bancii au fost de aproximativ 100 mil EUR anual. In primii doi ani de
implementare a strategiei (2014-2015) au fost demarate 8 si, respectiv, 11 proiecte
noi. Iar portofoliul cumulativ de proiecte in curs de desfasurare are o valoare totala
de 438 mil EUR, din care 75% sunt alocate pentru infrastructurd, 11% pentru indus-
trie, comert si agro-business, 9% pentru institutiile financiare si 5% pentru sectorul
energetic.
Strategia ,,BERD pentru Moldova” (2014-2017) are drept scop suportul proce-
sului de tranzitie la economia de piatd, avand la baza urmatoarele prioritati strategice:
e Crearea conditiilor necesare pentru dezvoltarea sectorului privat;
e Crearea standardelor europene si integrarea regionald;
o Consolidarea sustenabilitdtii intreprinderilor municipale.
Modalitati de oferire a investitiilor:
o Credite;
¢ Cooperare tehnica: Programe de tipul Turnaround Managemen (TAM) (mana-
gement de redresare) si Servicii de cosultanta de afaceri (BAS);
o Granturi.

@ Chisiniu @ Bahi @ Singerei @ Floresti @ Soroca @ alele
53,3M

12,5M

2,50M 2,50M 2,50M
I 249k

Figura 3. Datoria fiecarei regiuni din Moldova
sSursa: elaborat in baza BNM, 2017
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Datoria fatd de BERD constituie 73,5 mil USD. In Fig. 3 este data informatia
despre datoria raimasa de rambursat pe raioane.

Cel mai puternic avantaj comparativ al Bancii relativ la alte institutii financiare
internationale, pe langd concentrarea regionald, constd in abilitatea de a opera atat
in sectorul public, cat i in cel privat si de a avea la dispozitie cel mai larg si mai fle-
xibil spectru de instrumente financiare pentru a sprijini diferitele stadii ale tranziti-
ei. In acest sens, BERD 1si propune sa sustina tranzitia de la economii centralizate la
economii de piata in Europa Centrala si de Est si Comunitatea Statelor Independente.

In concluzie, remarcim ci Moldova este un stat care nu sti tocmai bine dupa
gradul de indatorare, presiunea de platd pentru generatiile viitoare fiind destul de
semnificativa. Totusi, datoria in sine presupune importante avantaje economice
pentru o tard in curs de dezvoltare, care nu-si poate permite sa se dezvolte econo-
mic cu propriile forte, ci doar ficand apel la finantarea externd. Importantd este
gestiunea datoriei externe, tinand cont de structura valutara a acesteia, scadente, dar
si maximizarea beneficiilor aduse de finantarile externe.
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Abstract: In this paper we have tried to describe and analyze the stages of the re-
cruitment and selection process, such as efficient and modern methods and techniques
used in the recruitment and selection of human resources in Moldovan enterprises with
foreign capital. An essential condition for the establishment and operation of an orga-
nization is the permanent assurance of the workforce for the employment of different
positions, which has led to the elaboration of specialized methods for the recruitment
and selection of personnel, which is an important part of the human resources manage-
ment. In conclusion, we mention that Enterprises with Foreign Capital have well orga-
nized recruitment and selection process using modern methods in this regard.
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., Lucreazd pentru ceea ce vei deveni, nu pentru ceea ce vei aduna.” — Elbert Hubbard

Activitatea de recrutare si selectie a personalului constituie o adevarata provo-
care pentru unele organizatii din Republica Moldova. Acest lucru s-a evidentiat in
ultimii ani In urma cresterii investitorilor straini, care cautau fortd de munca ieftina
si de calitate. O conditie esentiald pentru infiinarea si functionarea unei organizatii
este asigurarea permanenta a fortei de muncad pentru ocuparea diferitelor posturi,
ceea ce a condus la elaborarea unor metode specializate in recrutarea si selectia de
personal, care este o parte importantd In managementul resurselor umane. O adeva-
rata concurenta pe piata fortei de munca a dus la dezvoltarea specialistilor in dome-
niu pentru a efectua o recrutare si o selectie de personal de inalta calitate.

Recrutarea resurselor umane este procesul managerial de mentinere si dez-
voltare a celor mai adecvate surse interne si externe, necesare asigurdrii cu personal
competitiv in vederea realizarii obiectivelor organizatiei.

Recrutarea personalului mai este definita ca proces de cautare, de localizare,
de identificare si de atragere a candidatilor potentiali, din care urmeaza sa fie alesi
candidati capabili, care, in cele din urma, prezinta caracteristicile profesionale necesa-
re sau care corespund cel mai bine cerintelor posturilor vacante actuale si viitoare.

Dupa parerea unor specialisti, recrutarea personalului este momentul de con-
fluenta al cdutdrii unui post de citre o persoand, cu ciutarea unei persoane de cétre
o intreprindere, pentru ocuparea unui post. Ea se incheie prin realizarea unei con-
cordante depline intre exigentele postului respectiv si caracteristicile profesionale si
personale ale persoanei respective, concretizandu-se prin oferta de angajare.

Selectia resurselor umane este activitatea care consta in alegerea celui mai
capabil candidat pentru desfagurarea unei munci profesionale corespunzitoare unui
anumit post sau loc de munca. Ea se face pe baza pregatirii, aptitudinilor si capaci-
tatii de munca ale candidatilor. Selectia este reprezentatd de o serie de etape prin
care trebuie sa treaca persoancle care candideaza la un post pentru a fi angajate.
Fiecare etapd reduce grupul de salariati potentiali pana ce, in cele din urma, va fi
angajata o singura persoana.

in opinia unor specialisti in resurse umane, selectia personalului este procesul
prin care se aleg oamenii care intrunesc calitatile, cunostintele, deprinderile si apti-
tudinile necesare realizarii obiectivelor, sarcinilor, competentelor si responsabilita-
tilor circumscrise cerintelor anumitor posturi.

George T. Milkovich si John W. Boudreau sunt de parere ca recrutarea perso-
nalului trebuie sa aiba prioritate selectiva, deoarece o selectie a personalului efici-
entd nu se poate realiza decat daca procesul de recrutare asigura un numar suficient
de mare de candidati competitivi.

Scopul recrutarii este de a localiza, identifica si de a atrage acele persoane
care au un potential pentru ocuparea unui anumit post intr-o organizatie. Prin recru-

121



tare, putem identifica sursele de candidati calificati pentru ocuparea unui post si a-i
determina s aplice pentru ocuparea unor posturi noi sau vacante in cadrul unei or-
ganizatii. Conditia primordiald a succesului unei companii este atragerea si retine-
rea celor mai buni specialisti in ramura unde concureaza. Pentru aceasta, trebuie
formata o atmosfera de lucru in care fiecare angajat sa-si poatd manifesta talentul si
sa fie apreciat. Angajatii profesionisti, valorosi nu-si doresc doar recompense mate-
riale, ci si implinirea profesionald printr-o muncd interesantd, utila i importanta,
intr-o organizatie de care sunt mandri, in care sunt incurajati sa vind cu idei proprii,
cu conducdtori care le inspira respect si care 1i apreciaza.

Analiza
posturilor \ Matura §i
cernjele
posturilor
vacanic Totalul R
Recrutarea— solicitanjilor —  Selectia
calificali
NMumiirul
posturilor
vacante
Planificarea /
personalului
Figura 1.

Sursa: elaborata de autor
Pentru ca procesul de recrutare si selectare sa fie desfasurat corect, acceptat de
societate si sa fie eficient, el trebuie sa se bazeze pe cateva principii.

competentd
8i merit
profesional

Principii de

recrutare si eChltalte’ 7
competitie - accesului la
deschisa selectie a pozitia
resurselor vacantd
umane
transparentd
Figura 2.

Sursa: elaboratd de autor

Procesul de cautare, localizare, identificare si atragere a potentialilor candi-
dati, de unde urmeaza a fi alesi candidatii capabili este cel mai voluminos si com-
plex. Conform opiniei lui David J. Cherrington, procesul de recrutare a Resurselor
Umane este legat indisponibil de multe alte activititi de personal, ca de exemplu:
evaluarea performantelor, recompensele angajatilor, relatiile cu angajatii, pregatirea
sau dezvoltarea personalului. Astfel, candidatii cu pregatire corespunzatoare au in
general performante mai bune, iar existenta in cadrul organizatiei a unor preocupari
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permanente pe linia performantelor implica identificarea si atragerea unor candidati
cit mai competitivi. Organizatia trebuie si atragd un numar suficient de mare de
candidati, pentru a-i putea identifica pe cei care corespund cel mai bine cerintelor
postului. Acest lucru poate fi efectuat prin mai multe metode.

Reteaua
de
Head cunostinte
hanting Baza de
date

Metodele
de
recrtare

Agentia
de
recrutare

Agentia
Tz’irgul Teriroriala
2 pentru
lo curllcn; Ocuparea
de munca Fortei de

munci

Publicitate

Figura 3.
Sursa: elaborata de autor

Recrutarea cadrelor se poate face din surse interne, adica din personalul exis-
tent sau din surse externe. Decizia referitoare la sursele de candidati trebuie luata
timpuriu in procesul de recrutare.

Procesul de recrutare din sursele interne la intreprinderile cu capital strain din
Republica Moldova consta in afisarea posturilor libere la un avizier in interiorul or-
ganizatiei, urmand ca angajatii sa se ofere singuri, daca se considera potriviti pentru
posturile respective sau sa recomande pe cineva. In anunturi sunt descrise responsa-
bilitatile posturilor, calificarile necesare, nivelul remuneratiei si este incurajata de-
punerea candidaturilor de catre toti cei ce se considerd potriviti. Candidatii sunt
evaluati in cadrul departamentului de resurse umane pe baza probelor scrise, con-
vorbirilor individuale, dupa care se ia decizia de promovare. Candidatii respinsi vor
primi un feedback care ii va ajuta sa inteleaga modul in care ar trebui sd-si imbuna-
tateasca performantele pentru oportunitatile viitoare.

Recrutarea externd necesita planificare amanuntita si coordonare. in organiza-
tiile cu capital strdin din Republica Moldova, de procesul de recrutare se ocupa spe-
cialistii In resurse umane, principalele etape de selectie fiind:

+ Studierea dosarului candidatului;
+ Verificarea referintelor despre candidat;
* Intervievarea;
* Testarea;
» Examenul medical;
» Adoptarea deciziei de incadrare.
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Specialistii 1n recrutare inregistreaza si studiaza dosarele candidatilor care au de-
pus pentru diferite functii vacante. in cazul cand sunt vacante mai multe posturi cu dife-
rite functii, dosarele candidatilor sunt selectate in functie de studii, experientd profesio-
nald, competente digitale, limbi cunoscute si alte criterii stabilite pentru fiecare post
in parte. Dosarele selectate de specialist in recrutare sunt prezentate specialistului in
domeniul in care existd pozitia vacanta si pentru care se cautd potentialul angajat. in
urma evaludrii dosarelor candidatilor de catre specialistul in domeniu este stabilita
ziua si ora interviului initial pentru cunostinta cu candidatii, la fel si pentru prezenta-
rea companiei, a postului vacant, in detalii, candidatului. Candidatii sunt informati
despre interviu prin intermediul retelelor telefonice sau electronice, in decurs de 3-5
zile lucratoare pana la data interviului. Daca din unele motive candidatul nu are posi-
bilitate sa se prezinte la interviu in ziua stabilita, se stabileste o alta zi, care convine
atat pentru candidat, cét si comisiei de recrutare. Interviul se desfagoara intre candidat
si comisia de recrutare, care constd din cel putin doi specialisti: unul in resurse umane
si altul in domeniul respectiv. Interviul se incepe cu o scurtd prezentare a companiei
si prezentarea in detalii a postului la care candideaza persoana intervievata. Elabora-
rea unei probe scrise este una dintre etapele de selectie pentru depistarea celui mai
potrivit potential angajat. Dupa elaborarea primului interviu, persoanele potrivite, in
viziunea comisiei de recrutare, sunt prezentate managerului resurse umane si manage-
rului departamentului pentru care este preconizata persoana. in urmitoarele 3-5 zile
lucratoare se alege cel mai potrivit candidat. Acesta este informat de specialistul in
recrutare printr-un apel telefonic despre ziua angajarii si alte detalii ce tin de
aceasta. Candidatii respingi primesc un feedback, care ii va ajuta sa inteleagd modul
in care ar trebui sa-si imbunatateascd performantele pentru oportunitatile viitoare.
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l
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l

| Alte interviuri

1

| Werificarea

l

| Oferte

Il

| Perioadi de proba

|

| Ang'aj are

Eliminarea unor candidati

Oferte respinse de umnii
dintre candidagi

¥

QY

Figura 4.
Sursa: elaborata de Stoenescu Ana Dana Aurora [4]
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Este important ca angajatul sd nu fie doar un bun specialist in domeniu, dar la
fel sa aiba calitati si abilitati de incadrare si colaborare intr-o echipa. Pentru aceasta
este nevoie ca candidatii sa treaca prin toate etapele de selectie, ca sa fie evaluati
din mai multe puncte de vedere si sa fie ales unul, cel mai potrivit.

Din pacate, acest mod de recrutare si selectie a personalului persista in Repu-
blica Moldova in majoritatea cazurilor in companiile cu capital strain. Intreprinderi-
le autohtone incd nu au implementat astfel de metode in activitatile sale, condu-
candu-se dupa metode vechi, utilizate Incad in Uniunea Sovieticd. Acest lucru se
reflectd asupra eficientei lucrului, a organizarii procesului de productie si asupra al-
tor activitati de baza a unei organizatii.

Tabelul 1
intreprinderi cu capital striiin intreprinderi autohtone
Aplicarea tuturor metodelor de recrutare cum ar fi: | Nu se respecta calitatea in apli-
avize, spoturi publicitare, campanii de recrutare etc. | carea metodelor de recrutare

Alegerea candidatilor dupa competenta si merit Alegerea candidatilor prin
profesional ,,cumdtrism, rudenie”
Transparenta in evaluarea competentelor candidatului Lipsa de transparenta

Recrutarea resurselor umane
bazatd pe cantitate
Lipsa de flexibilitate in imple-
Implementarea rapida a metodelor noi de recrutare mentarea metodelor noi de

recrutare

Recrutarea resurselor umane bazata pe calitate

in concluzie, putem spune ca eficienta, prosperitatea si activitatea unei intre-
prinderi, in mare masurd, depinde de angajatii sdi, de aceea este foarte important sa
fie alese persoanele potrivite. Intreprinderile cu capital striin din Republica Moldo-
va, utilizdind metodele de recrutare si selectie descrise mai sus, de la bun inceput au
avut succes §i, In prezent, continud sa-si desfasoare activitatile pe teritoriul tarii
noastre, prosperand si crescand in ceea ce fac. Acesta este un bun exemplu in orga-
nizarea procesului de recrutare si selectie pentru intreprinderile autohtone, care in-
cearca sa implementeze in activitatile sale unele din metodele specificate mai sus,
ceea ce conduce la dezvoltarea organizatiei, respectiv si a tarii noastre atat in dome-
niul economic, cat si in domeniul cultural.
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Abstract: The global problem faced by young specialists is their employment on
the labor market, because of this problem many young people do not have a job after fi-
nishing their university studies. The labor market is influenced by demographic, social,
political, psychological factors, etc. For economic analysis, labor market structure is of
great importance and it allows to know the proportions in which labor resources are
used as a result of their distribution according to demand and supply, on different
branches and sub-assemblies of economic activity: agriculture, industry , services, etc.,
which indicates the technological level in the country's economy and in general, its
degree of economic development.

The main goal pursued on the labor market is to reach a balance between the
main components. Unbalanced unemployment shows the phenomenon of unemploy-
ment. The analysis of this phenomenon, the causes and the ways of fighting are of great
interest for the whole economic system of a state.

Keywords: labor market, labor, economic theories, jobs, professions and voca-
tional training.

1. Abordari teoretico-conceptuale privind particularitatile pietei muncii

Toate tarile, indiferent de venitul acestora, se confrunta cu adevarate provo-
cdri in crearea si mentinerea locurilor de munca adecvate pentru cetatenii lor. Ocu-
parea fortei de munca este un subiect ce capata amploare in conditiile in care popu-
latia globala si numarul de lucritori — creste, in special in térile in curs de dezvoltare.

In general, piata muncii reprezinta spatiul economic in care tranzactioneaza in
mod liber utilizatorii de munca (detinatorii de capital) in calitate de cumparatori si
posesorii resursei de munca, in calitate de vanzatori [8]. Prin intermediul mecanis-
mului pretului muncii al concurentei libere intre agentii economici, al altor meca-
nisme specifice se ajusteaza cererea si oferta de munca.

Potrivit economistului J.M. Keynes, functiile pietei muncii constau in [6, p. 409]:

a) alocarea resurselor de munca pe sectoare, ramuri, profesii, arie geografica,
dictatd de necesitatea utilizarii lor eficiente, corelarea cererii si a ofertei de
munca In timp si spatiu;

b) formarea si distributia veniturilor in societate;

c) furnizarea informatiilor privind retribuirea muncii §i criteriile de apreciere si
masurare a efortului uman;

d) furnizarea informatiilor privind necesarul de profesii, calificari si aptitudini
specifice, indicand directiile de recalificare profesionala;

e) influenta asupra elaborarii mecanismului de protectie sociald, furnizand date
care contribuie la stabilirea nivelului optim al ajutorului de somaj si al sala-
riului minim.
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Factorii care influenteaza evolutia si dezvoltarea pietei muncii in general se

grupeaza in doud categorii, dupa cum este vorba de piata interna si piata internatio-
nald a fortei de munca. Astfel, piata internd a fortei de munca este conditionata, in
principal, de urmatorii factori:

evolutia produsului intern brut, respectiv a productiei industriale, agricole si a
serviciilor;

evolutia tranzactiilor comerciale, a circulatiei monetare si a creditului;
restructurarea economiei nationale si a fiecarei ramuri in parte §i aparitia unor
noi domenii de activitate sub impulsul progresului tehnico-stiintific;

variatia productivititii muncii la nivel de ramurd sau sector, dar si la nivel
individual s.a.

Piata internationala a fortei de munca evolueaza sub influenta urmétorilor factori:
gradul de dezvoltare economica a statelor si implicit conditiile de salarizare si
de trai diferite;

amploarea investitiilor din fiecare tara;

migratia internationald a capitalului financiar;

politica economica adoptata in diferite tari, primitoare de fortd de munca
superior calificatd (importul de inteligenta) etc.

Pe parcursul evolutiei stiintelor economice, au fost tratate o serie de teorii care

abordeaza piata muncii prin prisme psihologice, comportamentale ale agentilor
economici, evidentiind factorii care influenteazd deciziile indivizilor privind in-
cadrarea 1n cdmpul muncii (tabelul 1).

Tabelul 1
Analiza comparativa a teoriilor privind piata muncii

Denumirea | Abordarea Obiectul de analiza Principalele idei
Echilibrul pe piata mun- | Volumul cererii de munca depin-
cii, somajul involuntar, |de de cererea agregata, oferta de

Teoria macro- |salariile reale si nomina- | munca depinde de nivelul sala-
keynesistd | economica |le, corelatia pietei mun- | riilor nominale, exista cate 0 pia-
cii cu alte piete. ta a fortei de munca pentru fieca-
re categorie profesionala aparte.
Concurenta pe piata|Concurenta pe piata muncii Se
Teoria pietei micro- muncii. manifestd mai pregnant intre an-
interne a - gajatii din interiorul unei firme
- economica - .
muncii sau din cadrul unei branse eco-
nomice luatd aparte.
Piata muncii reprezenta- | Existd doud segmente pe piata
ta pe segmente, stabili-| muncii: cel primar, unde salariul
Teoria rea salariilor pe aceste |se stabileste in functie de nivelul
. . segmente si posibilitati- | studiilor si exista sanse de avan-
segmentarii micro- . PR

Lo .. . _ |le de avansare. sare ierarhica si cel secundar,

pietei muncii| economica - AR
unde salariile sunt mici si rigide,
nivelul calificarii solicitat fiind
foarte scazut.
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Procesul de cautare a|Costurile asociate procesului de
Teoria micro- unui loc de munca si de- | cautare a unui loc de munca se
cautarii unui . | cizia de angajare. compara cu nivelurile salariilor
| economica ; e .
loc de munca oferite pentru diferite posturi va-
cante.

Sursa: elaborat de autor in baza [7, p.108]

Intr-o formulare restransa, piata muncii este expresia reglarii cererii si ofertei
de munca prin deciziile libere ale agentilor economici. Agentii economici intalniti
pe piata muncii sunt:

o ofertantii, respectiv cei ce ofera marfa reprezentata de capacitatea de munca si
competent profesionald, contra unui anumit pret stabilit de piata;

e cumparatorii, adicd intreprinderile care au nevoie de munca, intr-o anumitd
cantitate si structurd profesionald, pentru a-si desfasura activitatea si pentru
care sunt dispusi sa plateasca pretul specific — salariul;

e intermediarii, care pot fi oficiile de plasare, specializate intr-o gama larga de
servicii, prin intermediul carora ofertantii sunt pusi in contact cu cumparatorii
de muncd si care, evident, pentru serviciile lor solicita un pret.

Orice activitate economica, in conditiile economiei de piata, asociaza, in mod
obiectiv, factorul de productie capital, cu inca un factor esential, factorul munca.
Acest factor se procura prin intermediul pietei, piata muncii constituindu-se astfel,
intr-un subsistem al economiei de piatd. Pe aceastd piatd functioneazd cererea si
oferta, se formeaza un pret, dar toate acestea se manifestd in functie de specificul
determinat de obiectul tranzactiilor de pe aceasta piata.

2. Situatia tinerilor absolventi ai invatimintului superior din Republica

Moldova

Calitatea vietii tinerilor este dependentd, in mod direct, de procesul de insertie
in campul muncii, deoarece obstacolele si esecul in obtinerea unui loc de munca
decent dupa terminarea studiilor poate avea impact serios si de lungé duratd asupra
capacititilor si abilitatilor profesionale ale tinerilor, dar si asupra veniturilor lor.
Debutul pozitiv pe piata muncii determina succesul profesional si personal in pe-
rioadele ulterioare din viata tanarului.

in anul 2016, in Republica Moldova, ponderea absolventilor institutiilor de
invatamant superior era de 47%, ceea ce Inseamna cd fiecare a doua persoana este
absolvent de universitate. Din anul 2010 si pand in prezent a crescut simtitor numa-
rul absolventilor ciclului IT de masterat (+10%) si al absolventilor invatamantului
profesional tehnic post-secundar (+5%).

Datele din tabelul 2 indica faptul cd cea mai mare parte a absolventilor invata-
mantului superior din anul 2016 posedé diploma din domeniul stiintelor economice
(28,3%), urmati de absolventii de la stiinte ale educatiei (15,9%), drept (15,2%), in-
cut numarul absolventilor in comparatie cu anul 2015; a crescut neesential pe do-
meniul: cultura fizica si sport (12%).
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Tabelul 2
Absolventii institutiilor de invdtamdnt superior pe domenii generale de studiu,
ani si cicluri (perioada 2014-2016)

2014 2015 2016
Ciclul I | Ciclul Il | Ciclul I | Ciclul Il Ciclul I | Ciclul 1l

Total 17062 | 6409 | 17073 | 5915 | 15141 | 6102
Stiinte ale educatiei 2635 962 2979 999 2409 1258
Arte 292 100 279 91 314 100
Stiinte umanistice 686 330 637 234 466 303
Stiinte politice 412 345 418 336 407 310
Stiinte sociale 359 218 303 229 272 229
Asistenta sociald 403 83 369 74 260 85

Stiinte ale comunicarii 320 63 301 65 293 55

Stiinte economice 4875 1711 4805 1370 4287 1276
Drept 2212 1254 2541 1145 2301 1111
Stiinte ale naturii 233 125 265 90 189 126
Stiinte exacte 298 174 275 172 264 187

1564 339 1399 343 1394 355

neresti

Tehnologii de fabricare si 405 89 399 106 335 88
prelucrare

T_ehnologle f:_hlmlca si 154 23 112 18 114 97
biotehnologii

Arhitectura si constructii 580 274 544 238 434 205
Stiinte agricole 291 93 297 121 274 136
Medicina veterinara - 37 - 38 - 46
Servicii publice 468 77 434 89 391 107
Cultura fizica si sport 311 80 326 93 365 74
Servicii transport 46 0 26 0 24 0
Protectia mediului 0 11 12 16 9 3
Protectie, paza si securitate 302 21 268 20 249 21
Militarie 216 0 84 28 90 0

Sursa: elaborat de autor in baza [1]

Conform raportului ,, Tinerii pe piata muncii din Republica Moldova: compe-
tente si aspiratii”, elaborat de Observatorul de Competente axat pe Tineri, in cadrul
proiectului ,,.Dezvoltarea afacerilor inovatoare pentru o crestere economicé durabila
la nivel local”, finantat de Guvernul Turciei si implementat de Programul Natiuni-
lor Unite pentru Dezvoltare [2, p. 15], performantele pietei fortei de munca depind,
in mare masurd, de corelarea ofertelor de educatie si formarea profesionald initiala
cu cerintele pietei muncii. in ultimii ani, in randul angajatilor cu studii superioare,
se Inregistreaza cresterea persoanelor supracalificate (29,1% in anul 2015) [3]. Ex-
plicatia acestui rezultat este datd de numarul mare de absolventi ai universitatilor si,
respectiv, incapacitatea pietei muncii de a absorbi tinerii specialisti conform dome-
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niului absolvit, astfel, persoanele pregitite, fiind puse in situatia sd accepte munci
inferioare nivelului lor de calificare. Aceasta problema atrage dupa sine si alte
probleme, printre care putem enumera: salarii mai mici fatd de cele care ar fi putut
fi in cazul calificérii potrivit cerintelor, pierderea cunostintelor si competentelor din
cauza nevalorificarii lor.

3. Abordari practice ale integrarii pe piata muncii a absolventilor Univer-
sitatii de Stat ,,Alecu Russo” din Balti

Absolventii USARB se confruntéd cu aceleasi probleme pe piata muncii, la fel
ca si semenii lor din alte institutii de invatimant superior din tara. in acest context,
in anul 2017, un grup de cadre didactice si studenti ai acestei institutii, au initiat o
cercetare, in cadrul céreia au analizat situatia absolventilor pe piata muncii.

Acest sondaj s-a bazat pe mai multe aspecte: studii universitare, procesul de
cautare a locului de munca, locul de munca si profesia. La sondajul dat au partici-
pat un numar de 156 absolventi ai anilor 2014-2017 ai diferitor specialitati. Circa
62% dintre respondenti sunt de genul feminin, iar 38% — de genul masculin [4].

Motivatia suprema de alegere a universitatii si specialitatii de studiu vizeaza
interesul manifestat fata de domeniu (68%). Circa 12% dintre respondenti au pus
accent pe aspectele financiare si materiale ale muncii (figura 1).

12% 4% 16%

B Pregiteste pentru o
specialitate bine platita
B Sunt interesat de domeniu

B M-au indrumat parintii

B Am urmat prietenii

Figura 1. Motivul alegerii universitatii/specialitatii
Sursa: elaborat de autori, in baza analizei chestionarelor
Din analiza chestionarelor a fost determinat faptul ci la unele specialitati ar fi
necesare discipline suplimentare precum: initierea in afaceri (43%), negocierea si
medierea conflictelor (25%), psihologie (14%) etc. (figura 2).

B Etica profesionald ®Psihologie Hlnitierea in afaceri MNegocierea si medierea conflictelor B Altele
6%

25% 12%
14%

Figura 2. Ce discipline afi vrea sa studiati suplimentar?
Sursa: elaborat de autori, in baza analizei chestionarelor
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Conform parerii respondentilor, disciplinele incluse in programa curriculara
sunt teoretizate si, deseori, nu contin aspecte practice. Rezultatele obtinute releva
faptul ca initierea In domeniul afacerilor ar conferi o sansa in plus pentru angaja-
rea/autoangajarea absolventilor.

In perioada imediata a absolvirii ciclului I sau II a invatiméntului superior,
circa 37% s-au angajat conform specialitatii (figura 3):

B M-am angajat conform specialitatii

B M-am angajat intr-un alt domeniu

Am cautat un loc de munca,fara a reusi sa ma
angajez

® Mi-am continuat activitatea la serviciul unde
deja lucram

= Am deschis propria afacere

M-am inscris la cursuri universitare de master
B M-am inscris la o noua facultate

B Am plecat la munca peste hotare

B Am intrat in concediu de crestere a copilului

Figura 3. Situatia respondentilor in perioada imediatd a absolvirii
Sursa: elaborat de autori, in baza analizei chestionarelor

Dupa cum ne sugereaza figura 3, doar 32% dintre respondenti, la absolvire si-au
deschis o afacere proprie.

Procesul cautarii unui loc de munca decurge destul de anevoios, iar numarul
etapelor pe care le contine difera de la caz la caz. Principalele obstacole cu care se
ciocnesc tinerii pe piata muncii sunt redate in figura 4:

® Lipsa locurilor de munca

B Lipsa de experientad
Salariul nemotivant

m Discriminare

B Lipsa conditiilor de trai

Altele

Figura 4. Problemele cu care s-au ciocnit tinerii in procesul cautarii unui loc de muncd
Sursa: elaborat de autori, in baza analizei chestionarelor
Problema cea mai des intalnita privind angajarea la un loc de munca este lipsa
de experienta (38%), urmata de lipsa locurilor de munca (24%), salariul nemotivant
(15%), precum si lipsa conditiilor de trai (24%).

131



Este imbucurator faptul ca din cele 156 persoane chestionate, 82% sunt anga-
jate in cAmpul muncii si doar 18% nu sunt angajate din varii motive (continuarea
studiilor, aflarea in concediu de maternitate/paternitate etc.). Din totalul persoane-
lor angajate, circa XX% activeazad conform specialitétii absolvite, iar XX% dintre
tineri — dupd alta specialitate (figura 5).

Figura 5. Profesia dvs. actuala corespunde specialitdtii absolvite?
Sursa: elaborat de autori, in baza analizei chestionarelor

Rezultatele obtinute, indicd asupra unei mari tendinte de migrare a tinerilor
din mediul rural in mediul urban, dat fiind faptul ca circa 73% dintre respondenti

dupd absolvire activeaza in orase, in special in municipiul Chisindu si Bélti (figura
6).

in afara RM
2%

Rural
25%

Urban
73%

Figura 6. Unde se afla locul dvs. de munca actual?
Sursa: elaborat de autori, in baza analizei chestionarelor
Un alt subiect interesant pe care ne-am propus sa-l analizim in prezentul

studiu, vizeaza analiza si compararea marimii salariului dorit cu marimea salariului
de facto (figura 7):
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Figura 7. Analiza comparativa a marimii salariului dorit
cu marimea salariului de facto
Sursa: Elaborat de autori, in baza analizei chestionarelor

Se constata ca majoritatea respondentilor care sunt incadrati in campul muncii au
un castig salarial mediu lunar intre 3001 si 5000 lei, in timp ce castigul salarial dorit
este de cel putin 5000 lei (41.10%), inregistrand valori inalte si variantele de raspuns
7001-9000 lei (23.92%) si mai mare de 9000 lei (21.48%). in fond, nu se atesta di-
ferente majore intre asteptarile salariale ale persoanelor casétorite/celibatare, care
au sau nu au copii.

Concluzii:

In urma analizei stabilite, a fost solutionati problema principala a tinerilor din
fortei de munca, consolidarea functiondrii structurilor de stat in sfera muncii. Acest
fapt a determinat analiza situatiei actuale pe piata muncii din Republica Moldova,
evidentiindu-se obstacolele in calea functiondrii reusite a acesteia; studierea experi-
entei tinerilor in diferite domenii pe piata muncii.

Problema globala cu care se confrunta tinerii specialisti in ziua de azi este an-
gajarea lor pe piata muncii. Din cauza acestei probleme, multi tineri nu au un loc de
muncd dupa finalizarea studiilor universitare. Piata muncii este influentatd de fac-
tori de ordin demografic, social-politic, psihologic etc.
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Abstract: The article presents the results of the theoretical and practical research on
the investments and sources of their financing within the enterprise.The sources of funding,
their types and their classification are described in detail and analyzed.The advantages
and disadvantages of these external and internal sources of funding are also outlined.

From the researches we made, we noticed the methods of financing and we
determined that in Moldova the most used model is the financing through the lending
mechanism followed by the self-financing.

As a result of the investigations we have concluded that we have sources of
internal and external financing and their role in the development of enterprises is quite
important, because with them an entity can function normally.

Keywords: bank loans, reserves, depreciation, net profit, share issue, obligatory
loans, self-financing, mixed funding, financing through capital market mechanisms, leasing.

Succesul activitatii investitionale a intreprinderii, in mare parte, este determi-
nat de asigurarea financiard a acesteia. Finantarea investitiilor are un continut uni-
tar, dar complex, care reflecta utilizarea resurselor in corelatie cu tehnica de consti-
tuire si de mobilizare a lor. Resursele generate in cadrul finantirii interne, ca si
unele resurse din finantarea externa, se regasesc sau se mobilizeaza in contul inves-
titorului pe masura generarii lor.

Finantarea investitiilor constituie o etapa semnificativa in procesul investitio-
nal al intreprinderii, in cadrul careia, drept urmare a deciziei de investitii, resursele
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financiare se Inglobeaza in bugetul investitiei i pot fi utilizate in vederea realizarii
proiectului.

Conform opiniilor savantilor R. Hincu, M. Bunu si D. Dascaliuc, mecanismul
finantarii investitiilor implica actiuni corelate privind:

1) determinarea necesarului de finantare;

2) stabilirea structurii corespunzatoare a capitalului;

3) evaluarea costului resurselor de finantare pe termen mediu si lung [5, p. 20].
Prin intermediul planului de finantare a investitiilor sunt puse intr-un raport de ba-

lantd programul de investitii, alcatuit din portofoliul de proiecte de investitii, ce ur-
meaza a fi infaptuite si resursele de care investitorul dispune sau le va putea mobiliza.

Finantarea investitiilor poate avea doua forme: finantarea interna si externa. Fi-
nantarea internd se bazeaza pe resursele generate de agentul economic investitor, si
anume:

a) parte din profitul net destinat a fi investit,

b) rezerve formate in urma repartizarii profitului,

c) sume din valorificarea rezultatelor casarii mijloacelor fixe,

d) sume din vanzarea si cesiunea unor imobilizdri [2, p. 34].

Profitul net, destinat a fi reinvestit, se formeaza din diferenta pozitiva a veni-
turilor obtinute asupra cheltuielilor suportate in activitatile de antreprenoriat. Pentru
investitii, de obicei, se repartizeazd numai o parte din profitul net, deoarece el poate fi
distribuit si pentru alte destinatii: dividendele actionarilor, prime pentru salariati etc.

Rezervele sunt constituite din profitul pe care intreprinderea il capitalizeaza in
scopul autofinantarii activitatii, adica din profitul net ramas dupa plata dividendelor
catre actionari. Sunt mai multe tipuri de rezerve in cadrul intreprinderii: rezerve
prevazute de legislatie, rezerve prevazute de statut si alte rezerve:

e Sume din valorificarea rezultatelor casarii mijloacelor fixe — operatia de scoa-
tere din functiune a mijloacelor fixe, urmata de valorificarea componentelor
rezultate.

e Sume din vanzarea §i cesiunea unor imobilizari, care survin atunci cand intre-
prinderea isi reinnoieste activele fixe prin vanzarea sau casarea celor vechi.
Evaluarea acestei resurse poate avea loc inainte sau dupa impozitare.
Totodata, savantii autohtoni, R. Hincu, M. Bunu si D. Dascaliuc in lucrarea

»Bazele activitatii investitionale” au evidentiat avantajele si dezavantajele surselor
interne de finantare a investitiilor (tab. 1).

Finantarea externa constituie o alternativa pentru investitori, atunci cand ca-
pacitatea de autofinantare este sub nivelul programului de investitii. Aceasta este
asiguratd de banci, institutii de investitii, organe ale sectorului public, cat si ale ce-
lui privat. Sistemul resurselor de finantare externa este vast si include: credite ban-
care; imprumuturi de la alte persoane fizice sau juridice; imprumuturi obligatoare
reflectate in emisiunea de obligatiuni; finantari din bugete locale sau bugetul de
stat, contractate in conditii de rambursabilitate; subventii pentru investitii, acordate
de la buget, in cazuri speciale pentru anumite structuri de investitii §i pentru
anumite categorii de investitori; imprumuturi externe contractate direct sau cu
garantii guvernamentale; resurse specifice de finantare: leasingul, capitalul de risc.
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Tabelul 1. Avantajele si dezavantajele surselor interne de finantare

a investitiilor intreprinderii

Avantajele surselor interne

Dezavantajele surselor interne

- conferd un grad mai mare de indepen-
dentd si control asupra intreprinderii,
deoarece actiunile intreprinse nu se
cer a fi justificate cuiva;

- reprezintd un mijloc sigur de acoperire
a necesitatilor financiare ale intreprin-
derii;

- mentine independenta §i autonomia
financiara, deoarece nu creeaza obli-
gatii suplimentare;

- fondurile investite nu necesitd a fi
rambursate.

volumul limitat al resurselor financiare;
vitatii investitionale intr-o conjuncturd
favorabila a pietei investitionale;
restrangerea capacitatii intreprinzatoru-
lui de a dezvolta afacerea;

posibilitatea de a pierde anumite opor-
tunitati de investitii datoritd indisponi-
bilitatii de resurse financiare la momen-
tul potrivit;

acceptarea de cétre investitor a unui ni-
vel sporit de risc personal.

Sursa: [1, p. 430]

Finantarea investitiilor la intreprinderile autohtone, iIn mare masura, au loc in
active materiale pe termen lung. Conform datelor Biroului National de Statistica,
investitiile in active materiale pe termen lung, pe surse de finantare, in anul 2016, a
constituit 19664, 1 min. lei. Structura investitiilor este prezentata in tabelul 2.

Tabelul 2. Structura investitiilor in active materiale pe termen lung,
pe surse de finantare in anii 2014-2016

. . Ponderea, Ponderea, Ponderea,

Indicatori 2014 % 2015 % 2016 %
Investitii in active ma-
teriale pe termen lung (21 158,5| 100 211233 100 19664,1| 100
— total
Bugetul de stat 2274,7 10,62 17179 8,10 932,6 4,74
Bugetul UAT 1077,2 52 948,4 45 898,7 4,6
Mijloacele propriiale |1, gor 4| 5593 [125646| 595 |128345| 6527
intreprinderilor
Mijloacele populatici | 386,8 1,85 504,6 2,4 3422 | 174
Sursele din striinatate |1 267,7 6,00 1492,2 7,06 14205 7,20
Alte surse 4466,7| 21,10 3895,6 18,44 | 32356 | 16,45

Sursa: Anuarul statistic al Republicii Moldova 2017, p. 319

Una din cele mai importante surse externe de finantare a investitiilor este cre-
ditul bancar. Creditarea investitiilor ca operatiune cu caracter financiar se integrea-
za procesului de finantare pe termen lung, intrucét, de regula, creditul apare ca o
resursa complementara de acoperire a unor proiecte realizate prin investitii. Firmele
apeleaza la aceste credite bancare atunci cand resursele proprii sunt insuficiente, in
cazul unora cu activitati mai putin rentabile, iar In cazul altora, cu activitate pros-
perd, atunci cand 1si propun proiecte de mare anvergura.
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Conform datelor Biroului National de Statistica, datorii financiare pe termen
lung ale agentilor economici la 1 ianuarie 2016 a constituit 95 823,9 min. lei sau
39,32% din totalul datoriilor intreprinderii, dar ponderea cea mai mare totusi o au
datoriile pe termen scurt de 147874,8 min. lei, sau 60,68% (tab. 3).

Tabelul 3. Structura datoriilor agentilor economici,
inclusiv, datorii financiare in anii 2014-2016

. . Ponderea, Ponderea, Ponderea,
Indicatori 2015 % 2016 % 2017 %
Datorii, total 217158,0| 100 |234253,4| 100 243 698,7 100

Datorii pe termen
lung

gfr‘i'f“ petermen 1124 0506| 61,83 |1418036| 60,53 |1478748| 60,68
Datorii financiare | 28 162,0 | 20,98 | 27823,7 | 19,62 | 276429 | 18,69
Datorii comerciale | 80 447,3 | 59,92 |87788,6 | 62,61 | 90158,7 | 60,97
Datorii calculate: | 25650,3 | 19,10 |26 191,3 | 18,47 | 300732 | 20,34
Retribuirea muncii | 1538,2 | 6,00 | 4669,8 | 17,83 | 52997 | 17,62
Asigurarile 7097 | 304 | 7333 2,8 7924 2,63
ge"iffl’mar‘le cubu-| 46110 | 63 | 19645 | 75 | 24115 | 802
Alte datorii pe ter-
men scurt

82898,4 | 38,17 |92449,8| 3947 | 958239 | 39,32

217914 | 8496 |18823,7| 7187 | 215696 | 71,73

Sursa: Anuarul statistic al Republicii Moldova 2017, p. 408

O alta sursd importanta pentru finantarea investitiilor o constituie alocarile din
bugetul de stat, care reprezinta acele sume de bani pe care agentii economici cu capi-
tal de stat le primesc pentru finantarea unor cheltuieli privind lucrarile de investitii,
retehnologizarea capacitatilor de productie, cercetarea, pregatirea de cadre si, iIn mod
exceptional, subventiile. Finantarea investitiilor din bugetul de stat, in limitele apro-
bate de organele de decizie politica ale tarii, se realizeaza si in domeniile: invatamant,
sanatate, cultura si arta, protectie sociala, securitate nationald, protectie ecologica.

Din tabelul 2, investitiile finantate din bugetul de stat in anul 2016 au consti-
tuit 932,6 min. lei sau 4,74%.

Finangarea prin leasing este o forma de creditare cu o specializare inaltd, care are
consecinte importante pentru lichiditatea si impozitarea locatarului. Aceasta permite
societdtii comerciale exploatarea unui bun fara a fi nevoita s recurgd la imprumuturi
sau sa cheltuie din start capitaluri proprii importante, ci platind o chirie [2, p. 33].

Conform datelor Biroului National de Statistica, mijloace fixe acordate in
leasing cu termen de achitare a constituit in total 1231,5 mln.lei, din care, pana la 3
ani — 570,0 mln.lei, de la 3 ani pana la 5 ani — 575,5 mln. lei si mai mult de 5 ani —
86, 0 min. lei [1, p. 418].

Investitia strdind desemneaza investitia unei entitati a economiei unei {ari,
numita investitor strain, ce se efectueaza intr-o intreprindere ce apartine economiei
altei tari cu scopul de a obtine un profit.
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Conform datelor Biroului National de Statistica, volumul investitiilor straine la
intreprinderile autohtone, in anul 2016, a constituit 8342,5 min. lei. Cea mai mare
pondere a investitiilor straine directe apartine activitatii financiare de 25,6% (fig. 1).
B Activitati financiare

® Industria prelucratoare

6,5

® Tranzactii imobiliare

B Comert cu ridicata si
amanuntul
® Transport i comunicatii

® Energie electrica, termica,

gaze naturale §i apa
Altele

Figura 1. Investitiile strdine directe pe activitati economice, 2016, in % [5]

Din figura 1, observam ca cele mai multe investitii se acorda in activitatile fi-
nanciare 25,6%, dupa care 22,3% in industria prelucratoare, 14,4% in tranzactii
imobiliare, 13,9% in comertul cu ridicata si 10% in transport $i comunicatii, cele-
lalte detinand o pondere nu atat de semnificativa.

Metodele de finantare a investitiilor, spre deosebire de sursele de finantare, re-

prezinta mecanismul de mobilizare, de monitoring al utilizarii si, in unele cazuri, al
rambursarii surselor atrase. Sunt cunoscute urméatoarele metode de baza ale finanta-
rii pe termen lung a investitiilor:
autofinantarea,
finantarea prin mecanismele pietei de capital,
finantarea prin mecanismele pietei creditului,
finantarea mixta,
alte metode de finantare [3, p. 35].
Autofinantarea este aptitudinea intreprinderii de a-si finanta utilizérile durabi-
le (investitiile In imobilizari, rambursarea creditelor pe termen mediu si lung etc.)
pe seama fondurilor proprii ca parte a capitalurilor proprii. Aceasta constituie un
mod de finantare privilegiat in economia intreprinderii, care este determinata de
cresterea surselor obtinute din propria activitate a intreprinderii si care vor ramane
permanent la dispozitia acesteia pentru finantarea activitatii viitoare.

Autofinantarea este cea mai raspandita formd de finantare si presupune ca
intreprinderea sa-si asigure dezvoltarea prin forte proprii, folosind drept surse o
parte a profitului obtinut in exercitiul expirat, urmarind atit acoperirea necesarului
de inlocuire a imobilizarilor, cét si cresterea activelor de exploatare.

Finantarea mixta se bazeaza pe diferite combinatii dintre metodele de finan-
tare numite mai sus §i este cea mai raspanditd metoda de finantare [5, p. 33].

Din tabelul 2, autofinantarea, adica investitiile finantate din mijloacele proprii
ale intreprinderilor a constituit 12 834,5 min. lei sau 65,27% pentru anul 2016, in
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comparatie cu anii precedenti de 52,23% si 59,5% este in crestere din motivul cres-
terii profitului.

in concluzie, putem si spunem ca pentru o intreprindere sursele cele mai im-
portante si cele care ar trebui sa prevaleze sunt sursele interne de investitie din re-
zervele proprii ale entitatii.

Dupa analiza efectuatd, conchidem cé autofinantarea, o metoda de investitii des-
tul de semnificatica, este in crestere de la an la an, deci este un factor pozitiv datori-
ta majorarii rentabilitatii, eficacitatii si profitului in cadrul intreprinderilor din tara.

Chiar daca avem investitii interne favorabile, sunt prezente si cele strdine, ca-
re cel mai mult se alocd intreprinderilor, deci entitatile din tara noastra au o sustine-
re si din exterior, desi sunt mai costisitoare, totusi vor genera profit in viitor.
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Abstract: University education system in Republic of Moldova is based on memo-
rizing a large amount of information. Students retain that information in their minds
until they pass exams. After that, most of the information is forgotten. For many stu-
dents, learning is boring, because it doesn’t have any relevance to life experiences. By
implementing interactive methods in teaching disciplines students may obtain valuable
professional skills and abilities of self-examination, understanding and finding optimal
ways to solve different sorts of problems. Interactive teaching helps students to learn
more efficiently and deeply.

Keywords: interactive teaching, university, teaching methods.

Notiunea de ,,metodd”, provine etimologic de la grecescul ,methodos —
»metha” = catre, spre, si ,,odos” = cale, drum. Aceasta 1i conferd sensul initial de
cale, drum de urmat pentru atingerea unui scop sau sistem de proceduri prin care se
ajunge la un rezultat [1]. Deci, in domeniul instruirii, metoda de predare sugereaza
calea pe care o parcurge informatia de la emitator (profesor) la receptor (student).
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Metodele de predare au evoluat In decursul istoriei si au fost studiate minutios
de un numar mare de cercetatori, precum Thomas Angelo, Patricia Cross, Alison
Morrison-Shetlar, Mary Marwitz si altii, care au stabilit o larga diversitate a acesto-
ra. Dupa una din clasificarile existente, deosebim doud categorii de metode didacti-
ce: clasice si moderne (fig. 1).

Metode de predare

v

v

Clasice Moderne
v v
> lectia este axata integral pe activita- » lectia se axeaza pe interactiunea
tea profesorului, studentul aflandu-se dintre student si profesor;
in stare pasiva; » dezvolta independenta, creativi-
» profesorul este mai degraba un di- tatea;
fuzor de informatii, decat un inter- » accentul mai mare se pune pe in-
mediar; telegerea conceptelor, dezvolta-
» impun o conducere rigida a instruc- rea competentelor, valorilor si
tiei abilitatilor de viata;
» accent mai mare pe rezultate, decat » asistarea tehnica moderna, care
pe intelegerea conceptelor ofera suport audio, vidio etc.;
» metode clasice de tipul tabla si creta » promovarea, initiativa si a
» lipsa colabordrii si studierii in grup lucrului 1n echipe
» se bazeaza pe o motivatie exterioara » dezvolta motivatia interioara

Fig. 1. Caracteristicile metodelor de predare (elaborat de autor in baza surselor 2 si 3)

Cercetarile efectuate au stabilit cd omul ascultd fara intrerupere doar 10-15
minute. Daca ne referim la predarea in institutiile superioare de invatamant, putem
spune ca baza traditionald de predare in universitate este prelegerea. Aceasta presu-
pune un grup mai mic sau mai mare de studenti, un lector, un volum enorm de in-
formatie, care trebuie comunicatd intr-un timp scurt si care, cu parere de rau, de
cele mai dese ori nu poate fi expusd intr-un alt mod. Multi specialisti considera
aceasta modalitate de predare putin eficienta, deoarece aceasta nu garanteaza asimi-
larea informatiei. Lectorul in decursul orei nu primeste nici un feedback de la stu-
denti. Acestia se afla in stare pasiva, si, deci, repede se plictisesc.

Psihologul William Glasser a demonstrat cd oamenii retin 10% din ce citesc,
20% din ce aud, 30% din ce vad, 50% din ce vad si aud, 70% din ce discuta cu altii,
80% din ce experimenteaza si 95% din ce invata pe altii [4, p. 306].

Din acest motiv, metodele moderne de predare incearcd sa asigure macar un
nivel minim de interactivitate dintre speaker si audienta.

Interactivitatea are la baza relatiile reciproce si se refera la procesul de invita-
re activd, in cadrul careia cel care Invatd actioneaza asupra informatiei pentru a o
transforma intr-una noud, personald si interiorizata. In sens constructivist, cel ce
invata reconstruieste sensuri prin explorarea mediului inconjuritor/educativ, rezol-
vand probleme si/sau aplicand informatia dobandita in situatii noi.
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Principiile care stau la baza construirii strategiilor interactive, dupa savantul
romén Crenguta-Lacrimioara Oprea, sunt:

a) studentii isi construiesc propriile intelesuri si interpretari ale continuturilor in-
struirii;

b) scopurile instruirii sunt discutate, negociate, nu impuse;

c) sunt promovate alternativele metodologice de predare;

d) sarcinile de invatare vor solicita informatii transdisciplinare si analize multidi-
mensionale ale realitatii;

e) evaluarea va fi mai putin criteriald si mai mult reflexiva, integrand metode al-
ternative de evaluare;

f) sunt promovate invatarea prin descoperire si rezolvarea de probleme [5, p. 160].

In continuare, vom prezenta citeva metode de predare interactive, care pot fi
implementate in studiul disciplinelor economice:

Cea mai simpla dintre acestea este acordarea intrebdrilor. Ea a fost utilizata
inca de Socrate. Existd 0 mare diversitate a tehnicilor de acordare a intrebarilor, de
exemplu, metoda celor ,,6 DE CE?”. Prin intermediul intrebarilor, profesorul poate
concentra atentia studentilor si provoca interes. Metoda are o eficientd mai mare in
cazul in care aceasta trece in discutie.

O altd metoda frecvent utilizata este dezbaterea. Aceasta reprezinta o discutie in
contradictoriu pe un anumit subiect. Echipele oponente isi exprima argumentele pro si
contra privitor unui anumit subiect, spre exemplu, ,,Economia planificata”. Are drept
scop formarea competentelor de prezentare, argumentare, gandire critica si logica.

Obtinerea rapida si usoard de idei noi si solutii este asiguratd de metoda
brainstorming. Avantajul principal este acela ca costurile necesare folosirii acestei
metode sunt reduse [5, p. 213]. Dezvolta creativitatea, spontaneitatea, dinamismul,
increderea in sine si spiritul de echipa. Brainstormingul are o aplicabilitate larga,
spre exemplu, la studierea metodelor de promovare in marketing.

Prin intermediul lucrului in echipe, studentii sunt divizati in mai multe gru-
puri, care au sarcina de a analiza o intrebare sau un anumit subiect. Asimilarea
informatiei este mai eficientd in cadrul unui grup mai mic de oameni, unde fiecare
are posibilitatea de a fi implicat.

Incd o metoda pe larg utilizata este studiul de caz. Scopul principal urmarit de
aceastd metoda este de a invata viitorii specialisti sd analizeze informatia, sa eva-
optima de evitare a riscurilor posibile. De asemenea, studentul isi dezvolta abilitatile
de prezentare grafica a datelor obtinute in urma cercetérii si de formulare a conclu-
ziilor in baza analizei [6]. Aceastd metoda prezintd puntea de legatura dintre mate-
rialul teoretic si viata practica. Exemplu al studiului de caz poate fi analiza micro-
si macromediului a unei intreprinderi (spre exemplu, METRO Cash&Carry).

Prin invitarea unor specialisti in domeniu, studentii au posibilitatea de a obti-
ne informatii interesante si utile din experienta personald, care nu pot fi gasite in
carti [7, p. 67]. Spre exemplu, un antreprenor poate sa relateze calea spre succes, sa
comunice riscurile reale cu care se confruntd intreprinderea sau poate inspira stu-
dentul sa-si deschida propria afacere.
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Iesirile in teren sunt necesare pentru a corela informatia acumulata la ore cu
viata reald. Studierea tehnicilor promotionale poate fi realizatd direct la un super-
market, iar analiza procesului de productie la o intreprindere.

Incd o metoda distractiva de predare, preferata atat de copii, cat si de maturi
sunt jocurile didactice. Notiunile economice se retin mai usor daca sunt invatate
intr-o stare relaxata. Jocurile pot fi realizate atat la inceputul orei, pentru ,,Spargerea
ghetei”, cat si la sfarsitul acesteia, pentru recapitularea materialului Insusit.

O varianta a jocurilor didactice este jocul de concepte, care asigura intelegerca
mai aprofundata si permite memorizare eficienta a conceptelor economice.

Exemplul unui joc de concepte (cu rdspunsuri), elaborat de autor, la disciplina
»Relatii Valutar-Financiare Internationale” este prezentat in continuare.

Studentilor 1i se propune sa completeze spatiile libere cu notiunile din tema.
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1. Situatie in cadrul careia existd o echivalenta intre incasarile si platile in valuta,
a unei tari, Intr-o perioada de timp determinata.
2. Operatie comerciald prin care o tard introduce bunuri si servicii pe teritoriul
sau vamal.
3. Relatiile internationale ce reflectd raporturile de schimb si de transfer de
creantd care se exprimd si se deruleazd pin intermediul valutelor si altor
mijloace de plata internationale.
Una dintre cele 6 tari fundatoare ale UE.
Alianta economica fondata in 1957.
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8.

9.

Balanta de plati ce inregistreaza toate operatiunile economice ale unei tari cu
restul lumii.

Forma de integrare economica in care intre tarile membre existd comert liber
asociat la migcarea libera a tuturor factorilor de productie.

Pe verticali

Uniune ce se caracterizeaza prin inlaturarea tuturor restrictiilor de comert intre
tarile membre si stabilirea unui tarif vamal comun pentru tarile terte.

Exemplu de moneda unica.

10. Principiul de baza de inregistrare a fluxurilor reale si financiare in balanta de

plati externe.

11. Balanta de plati ce inregistreaza operatiunile economice intre doua tari.
12. Organizatie internationald care ofera asistenta financiara si tehnica tarilor sarace.

Deci, in urma cercetarii efectuate, constatim cd metodele interactive de

instruire au un impact major in predarea universitard a disciplinelor economice.
Activitatile interactive presupun inter-relationarea dintre subiectul si obiectul cu-
noasterii. Acestea au rolul de a favoriza procesul de asimilare a informatiei si de
implementare a cunostintelor dobandite in viata reala.

a1~
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Abstract: In this article, will be determined and analyzed the foreign exchange

market of the Republic of Moldova, on the basis of the transaction SPOT purchase of
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foreign currency against moldovan lei, the sale of foreign currency against moldovan
lei and will be assessed income from foreign exchange differences.

The foreign exchange market is a set of relationships, financial exchange through
which it carries out the operations of purchase/sale of currencies at the international level.

The analysis of the foreign exchange market is done to determine whether it has
appreciated or depreciated the moldovan leu and the remark if these appreciations/de-
valuations are favorable for the Republic of Moldova.

Keywords: The foreign exchange market, purchase of currencies, sale of curren-
cies, currency exchange office, licensed banks, transactions to view, transactions at
term, The National bank of Moldova.

Mecanismul de derulare a tranzactiilor pe piata valutara presupune existenta si
interconectarea a trei segmente: segmentul primar, segmentul principal si segmen-
tul tertiar.

Segmentul primar este al participantilor care genereaza cererea si oferta de
valuta, piata valutara fiind un mecanism de legatura intre ofertanti si solicitatori.

Segmentul principal asigura ansamblul operatiunilor pana la finalizarea tran-
zactiilor, prin concentrarea cererii si ofertei de valuta, determinarea cursului de
schimb 1n functie de termenul tranzactiilor, avizarea clientilor si efectuarea vira-
mentelor in conturi.

Segmentul tertiar asigurd coordonarea si supravegherea tranzactiilor pe piata
valutara, rolul principal revenind béncii centrale din fiecare tara [1, p. 320].

Operatiunile derulate pe piata valutara se pot clasifica in functie de mai multe
criterii:

a) in functie de scopul urmarit de clienti: tranzactii cu valute efectuate in scop
comercial; tranzactii derulate in scopul protectiei impotriva riscului valutar;
tranzactii de arbitraj; tranzactii de tip speculativ; operatii initiate in scopul di-

b) in functie de intervalul dintre momentul initierii tranzactiei si finalizarea aces-
teia: tranzactii la vedere (spot) derulate pe baza cursului de schimb la vedere
si finalizate la cel mult 48 ore de la initierea tranzactiei; tranzactii la termen
(forward) incheiate la un moment initial pe baza unui curs la termen prestabi-
lit si finalizate, in general, la termene de 1, 3, 6 luni de la data incheierii tran-
zactiei [2, p. 199].

Tabelul 1
Analiza operatiunilor SPOT 2015 — 2017 (echivalent in mil. dolari SUA)
Piata interbancara Piata intrabancara
Rulaj pe piata (spot farda BNM) (spot fara BNM)
Cumparari Vanzari Cumparari Vanzdri
TOTAL rulajul piefei 13645,6 234395 | 2490201 | 3510209
valutare 2017
TOTAL rulajul pietei 162085 195135 | 2174932 | 319070,8
valutare 2016
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Participantii pe piata valutarda a RM sunt: Banca Nationala a Moldovei
efectueaza operatiuni de schimb valutar in Republica Moldova si in strdindtate, in
conformitate cu prevederile legislatiei Republicii Moldova. Bancile licentiate
efectueaza fara restrictii operatiuni de schimb valutar in Republica Moldova si in
strainatate, in conformitate cu licentele pentru activitati financiare. Unitatile de
schimb valutar efectueaza fara restrictii operatiuni de schimb valutar in Republica
Moldova pentru persoane fizice rezidente si nerezidente [2, p. 198].

Conform datelor din tabel, observam cd cumpararile si vanzarile pe piata
interbancard in anul 2017 s-au micsorat cu 3434,9 mil. dolari SUA comparativ cu
anul 2015 si, respectiv, cu 1123 mil. dolari SUA.

Pe piata intrabancara, din contra, a avut loc o crestere, cumpararile in anul
2017 s-au majorat cu 438230 mil. dolari SUA fatd de anul 2015, iar vanzérile — cu
54134,4 mil. dolari SUA.

257.2 26,1 7,2 59,5 282.9 30,6 8,3 59,5
\ 623,8 \ 607,2
1570,1 1732,4
@ Dolari SUA EURO @ Dolari SUA EURO
Ruble rusesti EHrivne ucrainene Ruble rusesti Lei romanesti
Alte valute @ Hrivne ucrainene [ Alte valute

Figura 1. Cumpararile de valuta strdind contra lei moldovenesti in anul
2016 -2017 (echivalent in mil. dolari SUA)

in perioada 2016-2017, in RM au avut loc cumpériri de valuti striina contra
lei moldovenesti. Conform datelor prezentate in figura 1, observdm ca cumparérile
de euro s-au majorat de la 1570,1 mil. dolari la 1732,4 mil. dolari si a ruble rusesti de
la 257,2 mil. dolari SUA, la 282,9 mil. dolari SUA, aceasta majorare a avut loc dato-
ritd aprecierii rublei rusesti. Daca in ianuarie 2016, rubla constituia 0,2651 lei, atunci
in ianuarie 2017 rubla era in valoare de 0,3367 lei. Dolarul SUA 1insi, din contra, s-a
redus de la 623.8 la 607.2, datorita faptului ca s-a apreciat leul moldovenesc, daca in
decembrie 2016 dolarul a constituit 20,15 lei, atunci in decembrie 2017 doar 17,18 lei.

Vanzirile de valutd strdina contra lei moldovenesti in perioada evaluata s-au
majorat semnificativ la euro, dolari SUA si la rubla ruseasca, datorita faptului ca
leul moldovenesc in aceasta perioada s-a apreciat de 15% in raport cu dolarul
american, astfel in anul 2016 vanzarile au constituit 229,4 mil. dolari SUA, iar in
anul 2017 au sporit pana la 262,2 mil. dolari SUA. Si aproape 10% fatd de moneda
unica europeana, in anul 2016 euro s-a vandut in suma de 472,2 mil. dolari SUA,
iar in 2017 s-a majorat pana la 521,1 mil. dolari SUA [3].
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Figura 2. Vinzarile de valuta straina contra lei moldovenesti
in anul 2016-2017 (echivalent in mil. dolari SUA)

Concluzie: Analizand piata valutara, putem mentiona ca ea se structureaza pe
trei segmente: primar, principal, tertiar. Tranzactiile valutare derulate in functie de
scopul clientilor sunt comerciale, de acoperire, speculative, arbitraje, de sustinere a
cursului monedei nationale, iar in functie de intervalul initiere/finalizare sunt tran-
zactii la vedere si la termen. in ultima perioada, leul moldovenesc este apreciat.
Potrivit expertilor economici, aceasta apreciere este artificiala, de care profita auto-
ritatile, dar au de pierdut cetatenii.
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1) Introducere

Desi in lumea occidentala creditele ipotecare sunt de zeci de ani utilizate cu
succes, in Republica Moldova acest tip de creditare a devenit posibil odatd cu adop-
tarea legii privind Creditul ipotecar pentru investitii imobiliare si, actualmente,
acopera doar o cotd de 3% pe piatd interna.

Cauza acestui procent mic se datoreaza politicilor prudentiale ale bancilor lo-
cale, reiesind din insuficienta de capital investitional al bancilor care limiteaza po-
sibilitatea creditarii pe termen lung, cét si a riscurilor pe care bancile le vor suporta.
O altd cauza care limiteaza accesul populatiei la acest instrument de finantare sunt
si veniturile mici ale cetatenilor, fapt pentru care aceste credite reprezinta un mijloc
de lux, din cauza dobanzilor mari.

Creditele ipotecare sunt destinate tuturor persoanelor, in special persoanelor de
varstd medie, care doresc sd-gi construiasca sau sa achizitioneze o locuintd proprie.
Aceste credite ofera posibilitatea clientilor sa devina proprietari ai unui bun imobil,
cu conditia rambursarii lunare a unei sume de bani, conform contractului de credit.

Notiunea de ,credit ipotecar” este din ce In ce mai raspandita si aceastd sursa
financiard este tot mai des solicitatd de catre cetatenii Republicii Moldova. De cele
mai dese ori, cei care apeleaza la credite ipotecare, se ciocnesc cu niste termeni ne-
cunoscuti, ceea ce provoaca dificultati in perceperea creditului imobiliar [4, p. 23].

Creditele ipotecare sunt banii pe care 1i acorda o institutie financiara (sau ban-
cd) unui client, pentru procurarea imobilului, pe termen lung, cu o suma fixata de
plati. Imprumutul ipotecar constituie o investitie profitabild a mijloacelor financia-
re, deoarece preturile la imobil pe o perioada lunga de timp au tendinta de crestere.

Bancile care pun la dispozitie aceste credite au, de obicei, diferite oferte ca sa
atragd mai multi clienti, ca de exemplu:

L

Perioada de gratie
de pana la mar
mulfl ani in cazul
constructiilor de
locuinte

Varsta maxumi de
acordare a
impromutulug
prelungiti pand la o
varsta mai inaintata
clientului

Ratele =e pot
achita direct din
contul curent
deschig la banca

Pentiu creditele
Ppanila o anumiti
EUnd nu se
golicita asigurare
de viata

Figura 1. Strategii de atragere a clientilor
Sursa: elaborata de autor
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Documentele necesare pentru obtinerea unui credit ipotecar diferd de la o
banci la alta, dar, de obicei, printre acestea se numara:

e actul de identitate al solicitantului, precum si al sotului/sotiei solicitantului
creditului si a codebitorilor (daca este cazul);

e certificatul de casatorie, daca beneficiarul creditului este casatorit;

e documente care sa ateste existenta altor angajamente de platd, cum sunt de
exemplu alte credite ipotecare sau orice alte tipuri de imprumuturi pe care
solicitantul le inregistreaza la data solicitarii;

¢ actul de proprietate al imobilului pentru care se face imprumutul, precum si alte
documente necesare pentru procesul de evaluare precum: planul cadastral s.a.

e acte care sa ateste veniturile solicitantului, precum si veniturile sotiei/sotului,
daca banca ia 1n calcul venitul familial sau ale codebitorilor implicati in pro-
cesul de creditare [2].

2) Avantajele si dezavantajele creditelor ipotecare
Avantaje:

1. Posibilitatea de a renegocia conditiile creditului sunt mult mai lejere

Bancile comerciale sunt mult mai dispuse de a face schimbari in contractul de
creditare al creditelor ipotecare, In comparatie cu alte tipuri de credit.

De regula, bancile comerciale sunt mult mai receptive in restructurarea credi-
telor ipotecare pentru persoanele ce nu isi pot achita toate obligatiile. Béancile co-
merciale vor avea pierderi mari dacé clientul acestuia nu este capabil sa ramburseze
creditul integral, in special in cazul creditelor ipotecare, unde suma creditului este
foarte mare. Clientul are posibilitatea sa schimbe conditiile contractuale numai in
perioada maxima de 30 de zile restante, iar pentru aceasta va fi nevoit sa achite fie
un comision fix, fie o cotd parte din suma totala a creditului.

2. Imobilul achizitionat va deveni si gajul creditului

Unul dintre avantajele majore ale creditului ipotecar este lipsa necesitatii pu-
nerii in gaj a unui imobil pe care clientul deja il detine sau a oricarui bun ce are o
valoare de piata suficientd pentru a putea acoperi suma totala a creditului.

Prin intermediul creditului ipotecar, ipoteca se aplicd asupra bunului viitor.
Prin urmare, clientul are posibilitatea de a ipoteca fie imobilul deja cumparat, fie
imobilul care urmeaza si fie construit.

3. Posibilitatea de a cumpara locuinta proprie avand venituri mici

Creditele ipotecare sunt foarte eficiente pentru persoanele care au venituri
mici, dar doresc s devind proprietarii unei locuinte. Majoritatea bancilor comercia-
le acorda credite cu plati lunare ce acopera 50% din venitul lunar al familiei. Aceste
imprumuturi au la baza contractul de munca a caror sursa principald de venit o re-
prezinta salariul, insa bancile, de asemenea, pot accepta alte surse de venit, precum
ar fi dividendele, dobanda, chiriile sau veniturile de peste hotare.

Dezavantaje:

1. Creditele ipotecare sunt cele mai scumpe credite de pe piafa bancara

In comparatie cu celelalte credite oferite de citre bancile comerciale, creditele
imobiliare au cea mai mica ratd a dobanzii. La prima vedere, creditele ipotecare de-
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vin foarte atractive pentru clientii ce doresc sa devind proprietarii unei locuinte pro-
prii, insa realitatea este cu totul alta. Aceste credite au o multime de comisioane si
costuri suplimentare ascunse, ce genereazi costuri adiugitoare. in unele situatii, in
mediu, costul creditului ipotecar in Republica Moldova ajunge pana la 232% din
Suma Tmprumutata.

2. Creditele ipotecare au dobdnda nominald flotantd

Pentru ca acest tip de credit este de lunga durata, rata nominald a dobanzii este
flotantd. Acest credit este dezavantajat prin faptul ca bancile au dreptul sd modifice
rata dobanzii pentru utilizarea creditului in functie de rata de refinantare a Bancii
Nationale a Moldovei de rata inflatiei.

3. Creditul este pe o durata foarte lunga, chiar pand la 30 de ani

Desi, conform unor surse, durata mare a creditului este un avantaj, totodata, este
si un dezavantaj. Durata enorma a creditului, In primul rand, il face mai scump, iar in
al doilea rand, in aceasta perioada, se pot intdmpla diverse schimbari radicale, care
aparitia unei crize financiare globale sau regionale, pierderea unui venit-cheie sunt
doar cateva exemple care pot schimba radical situatia financiara a clientului [6, p. 88].

3) Constrangerile de baza identificate de catre banci la acordarea creditelor

ipotecare

Activitatea de acordare a creditelor ipotecare implicd o serie de riscuri pentru
institutiile financiar-bancare si anume:

1. Insuficienta garantiei/gajului pentru obtinerea creditelor imobiliare din partea
clientilor in proportiile solicitate de cétre banca. Bunul imobil procurat este
acceptat in garantie, in medie, de 65-70 la sutd din valoarea acestuia, solici-
tantii fiind nevoiti, fie sa participe cu 0 contributie proprie foarte mare (de cir-
ca 30 la sutd) sau sa constituie gaj suplimentar;

2. Lipsa resurselor financiare pentru creditare in conditii de dobanda atractiva, in
special pentru familiile tinere, care nu dispun de locuinta;

3. Veniturile modeste ale solicitantilor de credit pentru deservirea creditului ipo-
tecar [5, p. 63].

4) Proiectul ,,Prima casd” — cel mai actual credit ipotecar
Creditul ,,Prima casd” este acordat de catre bancile comerciale din Republica

Moldova, pe un termen de maxim 25 de ani, in lei moldovenesti, iar statul garantea-
za circa 50% din soldul creditului acordat. Rata dobénzii va fi compusa din rata
medie ponderatd a dobanzilor la depozitele cu termenul de la 6 pana la 12 luni, co-
municatd de Banca Nationald a Moldovei, o marjd de pana la 3% si un comision de
garantare de 0,5% anual din soldul garantiei de stat [7, p. 27].

Proiectul de lege stabileste regulile pentru toate partile implicate in procesul
de acordare si obtinere a creditelor ipotecare, partial garantate de stat prin progra-
mul ,,Prima Casa”.

Sunt prevazute, astfel, criteriile de eligibilitate a beneficiarilor de program,
criteriile de eligibilitate a bancilor care pot acorda astfel de credite, mecanismul de
garantare, precum si comisioanele si tarifele cu care vor opera bancile comerciale.

149



In continuare, putem observa care sunt subiectii participanti ai Programului de
creditare ,,Prima Casa”:

Beneficiarul programului Creditorul Garantul

persoana fizica care Ministerul Finantelor

doreste sa-si procure
0 locuét_ltga prin Organizatia pentru
creditare Dezvoltarea
Sectorului IMM

banca finantatoare

Figura 2. Subiectii Programului ,, Prima Casa”

Ministerul Finantelor, prin mandatarea Organizatiei pentru Dezvoltarea Secto-
rului Intreprinderilor Mici si Mijlocii, trebuie s3 emita garantii in numele si in con-
tul statului, in favoarea bancilor care acorda credite persoanelor fizice pentru achi-
zitia unei locuinte in cadrul Programului, in limita plafoanelor aprobate anual pen-
tru acest scop.

Obiectul Programului: Locuinte finalizate, date in exploatare si locuintele din
fondul locativ existent, aflate pe teritoriul Republicii Moldova.

in cadrul Programului ,,Prima casa”, creditele ipotecare pot fi acordate de ori-
ce banca licentiatd din Republica Moldova. Pentru aceasta, bancile urmeaza sa veri-

fice daca beneficiarul indeplineste conditiile de eligibilitate, expuse in figura nr. 3:

. . *pana la 45 de ani, la momentul solicitarii creditului
Varsta beneficiarului ipotecar

seste cetatean al Republicii Moldova, angajat in
Cetatenie Republica Moldova si dispune de venituri din
surse oficiale

*nu detine in proprietate individuala sau in comun
cu sotul/sotia sau cu alte persoane, o locuinta si nu
are in derulare un credit ipotecar pentru
achizitionarea locuintei

Proprietate

eplata lunara achitata de catre beneficiar, dobanda

si suma principala, nu vor depasi 50% din
veniturile oficiale salariale nete cumulative ale
familiei beneficiarului Programului.

Plata lunara

*se obliga sa nu instraineze locuinta achizitionata
Obligatiuni in primii 5 ani de la data dobandirii, cu exceptia
: cazului de achitare deplina.

Figura 3. Conditiile eligibilitatii beneficiarilor Programului ,, Prima Casd”
Sursa: elaborata de autor
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Alte conditii importante, prevazute in proiect sunt mentionate in figura 4:
Plafonul maxim al pretului de achizitie a locuintei
1,0 mil. lei

Participatia proprie initiald a beneficiarului Programului

de cel putin 5% din pretul de achizitie a locuintei;

de pana la 25 de ani
4
lei moldovenesti
Figura 4. Conditii privind obtinerea creditului ,, Prima Casa”
Sursa: elaboratd de autor

Creditul va fi rambursat integral pana la momentul expirarii contractului de
credit, cu posibilitatea achitarii anticipate.

Obiectivul Programului consta 1in acordarea suportului familiilor tinere 1in
obtinerea primei locuinte prin facilitarea accesului la credite ipotecare si crearea
conditiilor optime pentru cresterea termenului de scadenta a creditelor ipotecare.

Obiectivele Programului sunt indreptate spre:

oA Reducerea

Suportul e migratiei in AFeAF
familiilor tinere eomiiiior randul tinerilor. Oflc!zjll[zarga
A : optime pentru ] angajarilor Tn
in obtinerea Absenta unei ;
rimei locuinte cresterea locuinte este economia
P ; termenului i nationala si

prin facilitarea < cauza principala ;
accesului la de scaddouid pentru care tinerii  Uansparentizarea
creditelor salarizarii

credite ipotecare; ipotecare: molgoyenl de.C|d
sa migreze,

Figura 5. Obiectivele principale ale Programului ,, Prima Casa”
Sursa: elaboratd de autor
Pachetul de documente va contine urmatoarele acte:
1. Cererea de acordare a creditului, semnata de solicitantul de credit, sot/sotie,
fidejusor, dupa caz.
2. Buletinul de identitate (al fidejusorului, sotului/sotiei, rudei de gradul I, in caz
de insuficienta a propriilor venituri).
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3. Adeverinta de venit pentru primirea creditului (a fidejusorului, sofului/sotiei,
rudei de gradul I, dupa necesitate).

4. Carnetul de munca/contractul de munci al fidejusorului, sotului/sotiei, rudei
de gradul I, dupa necesitate.

5. Declaratia pe venituri pentru ultimul an de gestiune vizatd de Inspectoratul
Fiscal de Stat (dupa caz).

6. Alte acte ce ar putea confirma existenta si provenienta unor surse de venit
suplimentare (pensii, transferuri de peste hotare, venituri provenite din con-
tracte de arenda, dividende sau din alte surse).

7. Certificat eliberat de institutia publica ,,Agentia servicii publice”, care confir-
ma faptul ca beneficiarul nu detine in proprietate exclusivd sau comuna in
devalmasie cu sotul/sotia — sau sotul-sotia beneficiarului nu detine in proprie-
tate exclusiva nici o locuinta in decursul ultimelor 12 luni pand la solicitarea
certificatului.

Documentele aferente imobilului:

— raportul de evaluare a imobilului efectuat de cétre compania de evaluare
agreatd de Banca. Acesta va fi perfectat la prezentarea extrasului din Registrul
bunurilor imobile (Oficiul Cadastral Teritorial — in continuare OCT);

- certificatului OCT privind valoarea bunului imobil;

— documentelor care confirma dreptul de proprietate asupra imobilului, indicate
in Extrasul din Registrul bunurilor imobile (OCT);

— alte documente la cererea bancii.

Avantajele creditului imobiliar Prima Casa:
1. Existd posibilitatea de a achita rate pentru propria locuinta, decét pentru o chirie.
Odata cu procurarea locuintei in credit, persoana devine proprietarul acesteia.
2. Permite acum de a face o achizitie mare, cu posibilitatea de a achita contrava-
loarea acesteia pe parcursul unui termen extins de timp.
3. Ofera posibilitatea de a locui In propria casa, planificatd si amenajatd dupa
propria dorintd, ceea ce nu este posibil intr-o locuinta inchiriata.
4. Acordarea creditului imobiliar Prima Casa e posibila fara garantii suplimentare,
avand un aport propriu minim de 10% de la valoarea de piata a imobilului — in
calitate de gaj apare locuinta procurata si garantia acordata de stat [7, p. 88].
5) Concluzii
in contextul actual, alegerea unui credit ipotecar este o operatiune complexa,
care implicd mai multe variabile: perioada de rambursare, dobanda bancii, comisi-
oanele — ascunse sau nu, garantiile si asigurarile necesare. O alegere gresita va face
ca peste cativa ani sa se doreasca o refinantare a creditului de catre o alta banca,
avand de suportat din nou cheltuielile foarte mari legate de mutarea ipotecii la noud
banca, achitarea comisionului de plata anticipata la creditul vechi.

In concluzie, cel mai bun credit ipotecar nu este intotdeauna cel mai ieftin sau
mai usor de obtinut, ci acela care Tmbind In mod corect toate facilitétile pentru client.

In procesul de tranzitie economici, punerea la punct a unui sistem de finantare
imobiliara coerent este 0 componentd importantd pentru trecerea de la sistemul in
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care statul era responsabil pentru furnizarea locuintelor in vechile regimuri comu-
niste la un sistem bazat pe mecanisme de piatd. Desi se resimte o nevoie acutd de
locuinte mai bune si care sa dea o calitate a vietii superioard, piata locuintelor din
tarile cu economii in tranzitie ramane la un nivel redus, atat din cauza ritmului lent
de construire, cat si din subdezvoltarea sistemului de finantare imobiliara.
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Abstract: Nowadays, the unprecedented development of the information and
communication technologies generates profound and irreversible changes of the entire
society. Because of its specific characteristic features, the banking services’ field is one
of the most dynamic sectors in the economy. Therefore, the paper presents some issues
regarding the development of the electronic banking services and the importance of the
creativity and innovation of banking services. Today’s successful banking institutions
must quickly adapt to dynamic business environments, deploy new technologies, and
deliver consistent online services to meet their customer’s needs — anytime, anywhere,
and with whatever device they choose.
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1) Introducere
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Serviciile bancare traditionale, bazate pe atragerea depozitelor si acordarea de
credite, reprezintd azi doar o parte din activitatea bancilor [2, p. 105]. Sub impactul
tehnologiilor moderne, piata bancard se dezvoltd semnificativ prin diversificarea
ofertei de servicii bancare. De exemplu, astazi se utilizeaza frecvent sisteme de dis-
tributie electronica a serviciilor bancare, cum ar fi: cardurile (de debit si de credit),
instrumentele computerizate (ATM-urile, POS-urile), sistemul bancar electronic ca-
re plaseaza clientul in mod virtual in cadrul institutiei bancare (internet-banking,
mobile-banking, home-banking).

Réspunzand nevoilor omului modern, pentru care drumul spre banca inseamna
pierdere de timp si bani, institutiile bancare au lansat o serie de servicii financiare
accesibile prin intermediul Internetului. Unul dintre aceste servicii este Internet
Bankingul.

Istoria Internet Bankingului dateaza de la inceputul anilor ’80, atunci cand
serviciile bancare electronice si-au facut aparitia. Bancile si organizatiile financiare
din Europa si din Statele Unite ale Americii au inceput cercetari si experimente
informatice la conceptul ,,home banking”.

Pentru prima data, acest serviciu a fost introdus in anul 1981 in New York de
cele mai mari banci din Statele Unite ale Americii in acea vreme, precum ar fi:
Citibank si Chase Manhattan. Conceptul, mai apoi, s-a raspandit in Marea Britanie
in anul 1983 prin intermediul bancii Bank of Scotland.

In anii *90, utilizarea internetului s-a raspandit, tot mai multi oameni posedau
cate un calculator i tot mai multi aveau acces la conexiunea dial-up. Prima banca
care a oferit stilul modern al Internet Bankingului prin intermediul unui browser a
fost Stanford Federal Credit Union in anul 1994. Clientii beneficiau de accesul sim-
plu si confortabil 24 de ore pe zi, 7 zile pe saptimana. Accesul liber si nelimitat a fost
cauza primordiala a clientilor pentru a se abona la acest serviciu. Totusi, multi cli-
enti erau sceptici in privinta noii tehnologii si a sigurantei fluxurilor mijloacelor fi-
nanciare online.

in urmatorii 10 ani, utilizarea Internet Banking-ului a crescut considerabil, iar
unele banci care existau doar online, au fost create numai datoritda acestui concept.
Aceste banci ofereau dobanzi mai avantajoase, plus mai multe beneficii online,
datoritda minimizarii costurilor pentru constructia sau arenda oficiilor, filialelor.

2) Dezvoltarea serviciilor bancare electronice in Republica Moldova

Popularitatea si utilizarea in masa a produselor ce intrd in componenta Home-
Bankingului a schimbat fundamental caracterul industriei bancare. Prin intermediul
acestui instrument bancar, oamenii au devenit capabili sa isi aranjeze afacerile lor si
resursele financiare, astfel incat acestia rareori au nevoie sa interactioneze fizic cu
subdiviziunile bancilor.

In continuare, vom determina care sunt principalele avantaje ale utilizarii
serviciilor electronice (figura 1).

Este neindoielnic faptul ca, de reguld, clientii sunt atragi cu dobanzi mici si
produse bune, nu cu servicii de e-banking performante, dar pot fi pastrati cu ajuto-
rul acestora. Pe zi ce trece clientii bancari devin mai exigenti, mai bine documen-
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tati, solicitdnd prestatii eficiente, caracterizate prin profesionalism si confidentiali-
tate in acelasi timp. Desi acest tip de servicii nu reprezintd un centru de profit, ban-
cile vor investi in continuare pentru perfectionarea lor, intrucat permit fidelizarea
clientelei. Studiile realizate la nivel international aratd cid numarul celor care
folosesc e-bankingul este in continud crestere, iar in viitor clientii vor renunta la
bancile care nu ofera servicii de e-banking de calitate.

Reducerea timpului
aferent unei tranzactii

Reducerea personalului

PR Reducerea costului unei
uman implicat in

p tranzactii
efectuarea tranzactiilor ’
Utilizarea
personalului in alte Rapiditatea si eficienta
activitati

Figura 1. Principalele avantaje ale utilizarii serviciilor bancare electronice
Sursa: elaborata de autor

Evolutia viitoare a celor trei servicii de e-banking (home-banking, mobile-banking
si internet-banking) se asteaptd a fi diferitd. Dezvoltarea serviciilor de mobile-
banking are un potential apreciabil, din perspectiva numarului utilizatorilor de telefo-
nie mobild, dar securitatea operatiunilor pe acest tip de serviciu nu depinde de banca,
ci de operatorul de telefonie (criptarea comunicatiilor mobile). De aceea, unele banci
ar putea avea retineri in a investi in mobile-banking. Numarul utilizatorilor de mobile-
banking va creste pand la un anumit nivel, care la un moment dat se va stabiliza,
din cauza functionalitatilor limitate [5, p. 62]. Principalul atu al unui astfel de serviciu
este posibilitatea de a folosi telefonul pentru obtinerea de informatii sau efectuarea
de tranzactii. In general, prin serviciul de mobile-banking se pot obtine informatii pri-
vind produsele si serviciile bancii, privind solduri si conturi, se pot realiza transfe-
ruri intre conturi, notificiri (de exemplu, alarme legate de modificarea limitelor de
creditare la un card), reincéarcare cartele, schimburi valutare, plati de facturi sau
schimbari de parole pentru accesul la serviciu etc. [4, p. 35]. Mobile-bankingul este
solicitat, nu de putine ori, ca o completare la serviciul de internet-banking.

Home-bankingul va pierde teren in favoarea internet-bankingului, care permi-
te utilizatorilor sa faca tranzactii de oriunde s-ar afla, printr-o simpla conectare la
internet si ofera posibilitatea dezvoltarii de noi optiuni si facilitati [5, p. 65].
Internet-bankingul se transforma intr-un serviciu folosit, in mare masura, de com-
panii si de persoane fizice, fiind mai ieftin si mai rapid decét serviciile clasice.

Este evident ca banca viitorului va avea in continuare functionari, intrucat toa-
te studiile referitoare la popularitatea canalelor electronice de acces releva faptul ca
prezenta umand este considerata in continuare de clienti un factor important in re-
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lagiile lor cu banca. In echilibrul creat intre tehnologie si functionarul de la ghiseul
bancar vor avea beneficii atét clientul, care va primi servicii mai rapide, cat si ban-
ca, intrucat 1si va reduce costurile ca urmare a comunicarii prin internet.

Toate cele trei tipuri de servicii la distantd (internet-banking, home-banking si
mobile-banking) reprezintd de fapt modalitati diferite de atingere a obiectivului de
realizare a operatiunilor bancare in timp real. Principala diferentd consta in modul
de accesare, respectiv internet, telefonie fixd sau mobila. in viitor, serviciile de
e-banking se vor completa, in sensul ca va exista acces la internet-banking pe tele-
fonul mobil sau acces la aplicatia de mobile-banking si pe internet [3, p. 47]. De
aceea, performantele celor trei canale de distributie a produselor si serviciilor ban-
care trebuie sa evolueze in stransa corelatie, astfel incat sa ofere clientilor posibili-
tatea de a opta pentru un serviciu sau altul in functie de dotarea tehnica pe care o
detin si de preferinte (eficienta si confort) [4, p. 32].

Inovarea serviciilor bancare presupune stabilirea unor parametri ai serviciilor
sau a unor modificari fatd de cei anteriori. Parametrii serviciilor bancare se refera in
general la volumul angajarii, cost, randament, conditii de securitate (codificarea si

Rata persoanelor ce utilizeaza Online Banking la nivel international creste
anual cu rate considerabile, astfel, din anul 2002 pana in 2016, aceasta a crescut de
peste 2 ori. in anul 2016, circa 70% din utilizatorii de internet au utilizat cel putin
odata serviciile de online banking (figura 2).
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Figura 2. Evolutia procentului utilizatorilor internet care utilizeaza online banking, %.
Sursa: elaboratd de autor

Mobile Banking este un produs mult mai recent comparativ cu serviciile de
Online Banking. Conform parerilor specialistilor, acest produs reprezinta viitorul
trend al produselor bancare si va deveni foarte popular in special odata cu populariza-
rea smartphone-urilor. in ultimii trei ani, in lume rata utilizarii Mobile Banking-ului
a crescut de aproape 2 ori, iar Tn 2016 a Inregistrat o rata de utilizare de 72% (figura 3).
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Figura 3. Evolutia utilizatorilor mobile banking, %
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Sursa: elaborat de autor

Factorul de utilizare al Mobile Bankingului este direct proportional si cu acce-
sul populatiei la telefonia mobila si la conexiunea de internet. Piata internetului
mobil este in continud crestere si se presupune ca in urmatorii ani numarul utiliza-
torilor se va dubla sau poate chiar tripla.

Prin intermediul internet-bankingului clientii pot consulta o list[ cu soldurile
conturilor sale, dintre care atit conturile curente, cit si conturile de card/credit.
Actualizarea soldului contului de card se proceseaza in timp real.

Serviciul mai permite efectuarea ordinelor de platd in lei i in valuta straina.
Toate ordinele de platd ce se repetd cu o anumitd frecventd pot fi configurate intr-un
sablon. De asemenea, se pot realiza schimburi valutare si conversii valutare.

Clientul are la dispozitia sa posibilitatea de a vizualiza istoricul ordinelor transmi-
se catre banca in timp real, precum ar fi ordinele de plata in lei sau in valuta, ordinele
de vanzare/cumparare, ordine de schimb valutar. Online bankingul mai permite vi-
zualizarea evolutiei cotatiilor valutare a bancii respective si a istoricului cursului
acesteia [6, p. 74].

In privinta securitatii, bancile comerciale depun un efort maxim pentru asigu-
rarea mijloacelor banesti ale clientului. Bancile au infiintat diverse nivele de securi-
tate pentru a reduce riscul accesului neautorizat [5, p. 25].

in Republica Moldova Home Bankingul nu este inca atat de dezvoltat, desi
multe banci puternice din sistem depun efort in acest domeniu. La moment, din cele
11 banci licentiate din Republica Moldova numai 9 banci ofera serviciul Internet
Banking, 6 serviciul SMS banking si 6 banci serviciul Mobile Banking. in conti-
nuare, am prezentat gama serviciilor electronice oferite de fiecare banca licentiata
din Republica Moldova.

Tabelul 1
Gama serviciilor electronice oferite de bancile licentiate din Republica Moldova
Banca Servicii electronice
,MOLDOVA - AGROINDBANK?” | Internet Banking, Transfer P2P, Mobile Banking,
S.A. SMS Banking, Cardless, Extrase electronice.

Web-banking, Mobile-banking, Web-business,
Mobile-business, SMS-business, Transfer P2P,
Direct Transfer, Cash by Code, Cash-in cardless,
3D-Secure.

,Moldindconbank” S.A.

,»,MOBIASBANCA — Groupe
Societe Generale” S.A.

,, VICTORIABANK” S.A.

Internet Banking, Extrase electronice.
Internet Banking, SMS Banking, Mobile

Banking, ATM.
,,Banca de Finante si Comert” S.A. | Internet Banking, SMS Banking, Transfer P2P.
,,BuroCreditBank” S.A. Web banking, SMS Banking, Mobile Banking.
,,LCOMERTBANK” S A. Internet Banking, Mobile Banking.

’ Internet Banking, SMS Banking, Mobile
»ENERGBANK™ 5.A. Banking, Extrase electronice.
,,ProCredit Bank” S.A. Internet Banking.
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,,BCRChigindu” S.A. Internet Banking.
»EXIMBANK - Gruppo Veneto
Banca” S.A.

Internet Banking.

Sursa: elaborat de autor [8]

in baza tabelului de mai sus, se observi ci ,,Moldindconbank” S.A. oferd o di-
versitate mai mare de servicii electronice, fiind considerati cea mai inovativa banca
din Republica Moldova. Dezvoltarea continud a Bancii permite automatizarea si
accelerarea unei parti semnificative a serviciilor bancare, care In combinatie cu fle-
Xibilitatea si abordarea individuald ofera cel mai inalt nivel de calitate a serviciilor
prestate clientilor.

Desi Internet Bankingul din Republica Moldova are o serie mare de avantaje,
acesta mai are si unele dezavantaje. Unul dintre acestea este accesul prin intermedi-
ul unui singur browser Internet Explorer si incompatibilitate serviciul cu alte brow-
sere. Bancile mai au foarte mult de lucrat pentru a putea asigura clientului o interfa-
ta comoda si usor de inteles pentru clientii sai. De multe ori, clientii nu 1si pot acce-
sa conturile datorita website-ului care functioneaza incet sau chiar, uneori, deloc.

3) Riscuri in domeniul internet bankingului

Dezvoltarea si utilizarea monedei electronice ("e-money") si a unor forme de
servicii bancare electronice (“e-banking") sunt inca intr-0 faza incipienta in tara
noastra. Luand in considerare gradul ridicat de incertitudine al viitorului tehnologic
si al dezvoltdrii pietelor pentru banca electronica si pentru banii electronici, autorita-
tile care supravegheaza aceste activitati au recunoscut faptul ci, pe langa beneficiile
pe care le aduc aceste activititi, existd si multe riscuri pentru banci. De aceea, autori-
tatile trebuie sd dezvolte impreuna cu bancile metode prin care sa se identifice, admi-
nistreze si controleze riscurile asociate activitatilor de banca electronica si bani elec-
tronici. Datoritd schimburilor rapide intervenite in tehnologia informatica, bancile
se confrunta cu riscuri specifice activitatilor de banca electronicd si moneda electro-
nicd, riscuri prezentate in continuare. La acest nivel, se pare ca riscul operational,
riscul reputational si riscul juridic reprezinta cele mai importante categorii de riscuri.

Riscul operational apare dintr-o potentiald pierdere datoratd unor deficiente
semnificative in integritatea si viabilitatea sistemului. Considerentele de securitate
sunt supreme, daca bancile sunt subiecte de atac extern sau intern asupra produselor
si sistemelor lor. Riscul operational poate apdrea din neutilizarea corectd a sistemelor
de bani electronici sau banci electronica, precum si din realizarea sau implementarea
neadecvati a acestor sisteme. In aceasta categorie se incadreaza urmatoarele riscuri:

Riscul de securitate.

Controlarea accesului la sistemele bancii a devenit din ce in ce mai complexa,
datoritd capacitdtilor dezvoltate ale calculatorului, dispersarii geografice a punctelor
de acces si utilizarii variatelor cdi de comunicatii, incluzand retelele publice cum ar
fi Internetul. Accesul neautorizat la retea ar putea conduce la pierderi directe, la
adaugarea unor datorii clientilor etc. Ar putea avea loc, de asemenea, o varietate de
probleme de autentificare si acces specific. De exemplu, controalele neadecvate ar
putea conduce la atacuri reusite ale hackerilor care opereaza prin Internet, care ar
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putea accesa, salva si utiliza informatii confidentiale despre clienti. in lipsa unor
controale adecvate, o tertd persoand ar putea avea acces la sistemul computerizat al
bancii si ar putea sa-| viruseze. Pe langa atacurile externe asupra sistemelor bancii
electronice si banilor electronici, bancile sunt expuse riscului operational in ceea ce
priveste frauda angajatilor. Angajatii ar putea achizitiona clandestin date legate de
autentificare 1n vederea accesarii conturilor clientilor sau pentru furarea cardurilor
cu valoare ITnmagazinata. Erorile datorate angajatilor ar putea, de asemenea, com-
promite sistemele bancii. O importanta deosebita pentru autoritatile de supraveghe-
re o prezinta riscul contrafacerii banilor electronici, fapta care, potrivit codului pe-
nal, reprezinta infractiune. Acest risc poate fi marit dacd bancile esueaza in incor-
porarea masurilor adecvate pentru descoperirea si Impiedicarea contrafacerilor. O
banca se confruntd cu riscul operational din falsificari si devine datoare cu suma
soldului banilor electronici falsificati. Mai pot aparea, de asemenea, si costuri dato-
rate reparatiilor unui sistem compromis.

Riscuri legate de proiectarea, implementarea si intretinerea sistemelor

O banca este expusa riscului unei intreruperi sau incetinirii sistemelor sale,
daca banca electronicad sau banii electronici alesi de banca nu sunt compatibile cu
cerintele utilizatorului.

Riscuri care apar datoritd folosirii necorespunzdtoare de catre clienti a pro-
duselor si serviciilor bancare. Riscul este marit atunci cand o bancé nu isi educa in
mod corespunzitor clientii cu privire la precautiile de securitate. in plus, in lipsa
existentei unor masuri adecvate de verificare a tranzactiilor, clientii ar putea sa res-
pinga tranzactiile pe care le-au autorizat in trecut, credndu-i astfel bancii numeroase
pierderi financiare. Clientii care folosesc informatii personale (informatii de auten-
tificare, numere de carti de credit etc.) intr-0 transmitere electronica neasigurata
faciliteaza persoanelor rau intentionate accesul la conturile clientilor. Ca urmare,
banca poate suferi pierderi financiare din cauza tranzactiilor neautorizate. Spalarea
banilor poate fi o altd sursa de ingrijorare.

Riscul reputational este riscul datorat unei opinii publice negative semnificati-
ve, care consta intr-0 pierdere critica a fondurilor sau clientilor bancii. Riscul repu-
tational poate aparea atunci cand actiunile bancii produc o pierdere majora a incre-
derii publicului in abilitatea bancii de a indeplini functii critice pentru a-si continua
activitatea. Riscul reputational este important nu numai pentru o singura banca, ci
pentru intreg sistemul bancar.

Riscul juridic apare prin violarea sau neconformarea cu legile, regulile, regle-
mentarile sau practicile prescrise, sau atunci cand drepturile si obligatiile legale ale
partilor participante la o tranzactie nu sunt stabilite corect. Bancile angajate in acti-
vitatile de "e-banking" sau "e-money se pot confrunta cu riscuri juridice referitoare
la dezvaluirea unor informatii privind clientii si la protectia secretului bancar.

4) Concluzii

in Republica Moldova, tehnologiile financiare bancare au fost martore unei
revolutii autentice in domeniul tehnologiilor informationale, in ceea ce priveste
gestionarea gamei de produse si servicii.
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Furnizarea serviciilor prin intermediul Internetului aduce multiple beneficii
atat clientilor, cat si bancilor. Reducerea costurilor, pastrarea clientilor sau atragerea
de noi clienti, cresterea vitezei de operare a tranzactiilor sunt doar cateva dintre ele.

Internet Bankingul continud sa se dezvolte datoritd implementarii bancilor a

diferite operatiuni, de acasa, de la birou sau din strainatate. Serviciul permite ges-
tionarea conturilor simplu, rapid si sigur.

in urmatorii ani, bancile comerciale vor depune mult efort si se vor concentra pe
produsele bancare electronice, pentru ca odata cu tehnologizarea populatiei acestea
vor fi atrase sd penetreze o noua piatd. Acest factor va influenta ca bancile comerciale
sa investeasca sume colosale pentru dezvoltarea Internet si Mobile Bankingului si
de a atrage populatie prin diferite promotii si oferte speciale. Majoritatea bancilor
mari deja investesc zeci de milioane de lei pentru a acoperi o cota cat mai mare de pe
piata serviciilor electronice bancare. Scopul acestor investitii majore este de a crea loia-
litate fata de clientii existenti in aceastd industrie si de a atrage clienteld noua. Piata
electronica bancara este foarte slab dezvoltatd la moment, de aceea bancile care vor
investi In urmatorii ani 1n aceasta industrie, vor avea parte de recompense uriase.
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Abstract: In this article are analyzed: the content, components and methods of
calculating gross domestic product (GDP) and its dynamics at the level of the Republic
of Moldova.

GDP is a very important macroeconomic indicator, because by analyzing this
indicator we can determine how the national economy of the country evolved over a
certain period of time.

Respectively, gross domestic product is the indicator of a country's economic effi-
ciency.

Keywords: gross domestic product, analysis, dynamic, indicator of efficiency.

Produsul intern brut constituie oglinda reflectarii activitatii economice a unei
tari. Cunoagterea acestui important indicator macroeconomic permite elaborarea
unei politici sociale la nivelul tarii.

Actualmente, notiunea de PIB este utilizatd pe larg de catre analisti, oameni
politici, intreprinzatori, presd si public in procesul examinirii unor probleme
economico-sociale si pentru a aprecia succesele sau esecurile politicilor economice
aplicate de guvernanti.

in teoria economica, notiunea de produs intern brut (prescurtat PIB) este defi-
nita ca fiind principalul agregat macroeconomic al contabilitatii nationale, care re-
prezinta rezultatul final al activitatii de productie din unitatile producatoare rezi-
dente si care corespunde valorii bunurilor si serviciilor produse de catre aceste uni-
tati pentru consumul final. [4].

Conform metodologiei, principalele componente ale PIB-ului sunt:

e Consumul privat — care constituie cea mai mare componenta a PIB, reprezen-
tand cheltuielile gospodariilor in economie. Aceste cheltuieli pot fi clasificate
in: bunuri durabile, bunuri perisabile si servicii, de exemplu hrana, imbraca-
minte, chirie etc.

e Consumul statului sau consumul sectorului public, care reprezinta suma tutu-
ror cheltuielilor guvernamentale pentru bunuri finite si servicii. Include sala-
riile angajatilor din sectorul public, cumpararea de armament etc.

o Investitiile, care includ in sine investitii in fabrici, echipamente, inventar. La
fel, cheltuielile gospodariilor pentru locuinte noi fac si ele parte din investitii.

e Exporturile brute ale unei tari, incluzand bunuri si servicii, destinate consumu-
lui intr-o alta tara.

e Importurile brute ale unei tari [4].
in baza principalelor componente ale PIB-ului, putem deduce formula clasici

de calculare a lui: PIB = Consum + Investitii + Export — Import. Acesta se poate
calcula nu doar la nivelul tarii, dar si la nivelul unei regiuni sau localitati, respectiv
poate fi calculat prin diferite modalitati.

Cele mai frecvente metode de calculare a PIB-ului, care sunt utilizate i in sta-
tistica oficialda a Republicii Moldova, sunt: metoda de productie; metoda de utilizari
si metoda de determinare a veniturilor.

Metoda de productie se aplica in cazul 1n care se determina contributia fieca-
rui agent economic la crearea finald a volumului de bunuri materiale sau servicii.
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Conform acestei metode: PIB = VAB + IP + TV — SP, unde: PIB — produsul
intern brut; VAB — valoarea adaugata bruta; IP — impozitul pe produs, inclusiv taxa
pe valoarea adaugata; TV — taxele vamale; SP — subventiile pe produs [2, p. 350].

Asadar, PIB reprezintd In expresie baneasca rezultatele finale ale activitatii
economice ale unei tari intr-un interval de timp, de reguld, un an. Valoarea adauga-
ta bruta este soldul contului de productie si se determina ca diferenta dintre valoa-
rea bunurilor materiale si serviciilor i consumul intermediar (consum de bunuri, cu
exceptia capitalului fix), reprezentdnd deci valoarea nou creatd (venitul national).
Impozitul pe produs (impozitele directe si indirecte) sunt impozitele platite propor-
tional cu cantitatea sau valoarea bunurilor si serviciilor produse, comercializate sau
importate din alte tari. Taxele vamale sunt preleviri fiscale operate asupra importu-
rilor, iar uneori si asupra exporturilor i tranzitului de marfuri, in functie de valoa-
rea sau de volumul si/sau greutatea lor. Subventiile pe produs constituie sumele
varsate de la buget pentru acoperirea diferentelor de preturi si tarife [1, p. 64].

Metoda de utilizare descrie modul de utilizare a PIB-ului intre diferiti factori
de productie si se prezinta astfel: PIB = CF + FBCF + VS + (E — 1), unde: CF —
consumul final; FBCF — formarea bruta de capital fix; VS — variatia de stoc; E —
exporturi; | — importuri de bunuri si servicii [2, p. 350].

Consumul final reprezintd insumarea consumului final al gospodariilor popu-
latiei, administratiei publice si administratiei private. Formarea bruta de capital fix
include valoarea bunurilor durabile, acumulate de unitatile economice in scopul de
a fi utilizate ulterior in procesul de productie. Variatia stocurilor reprezinta diferen-
ta dintre stocul de la sfarsitul perioadei de activitate si cel initial. Stocurile sunt bu-
nurile de capital circulant, detinute de la un moment dat de unitatile de productie.
Exporturile reprezinta ansamblul operatiilor de vanzare a marfurilor si serviciilor
unei tari intr-o altd tard. Importul constituie totalitatea operatiilor cu caracter co-
mercial privind cumpararea si aducerea in tard a unor marfuri produse in alte tari.

Metoda de determinare a veniturilor evidentiaza distribuirea veniturilor obti-
nute din activitatea economici si se prezintd astfel: PIB = R + EBE + IPRI — SE,
unde: R— remunerarea salariatilor; EBE — excedentul brut de exploatare; IPRI — im-
pozitele pe productie si import; SE — subventii de exploatare si export. [2, p. 350].

Remunerarea salariatilor reprezintd sumele de bani primite de angajati in
schimbul fortei de munca, utilizata in procesul de creare a bunurilor materiale sau
imateriale. Excedentul brut de exploatare este soldul contului de exploatare si arata
ceea ce ramane din produsul nou creat in procesul de productie dupa remunerarea
salariatilor si plata impozitelor legate de productie. Impozitele pe productie si im-
port cuprind impozite pe produs si alte impozite legate de diverse activitati econo-
mice sau comercializare si importare de bunuri. Subventiile de exploatare reprezin-
ta transferuri curente, pe care autoritatea publica, conform unei politici economice
si sociale, le varsd unitatilor economice autohtone care produc bunuri si servicii
destinate pietei in scopul influentarii preturilor acestora sau de a permite o platd su-
ficienta a factorilor de productie. Dupa cum este evidentiat in literatura de speciali-
tate, exista doua tipuri de subventii de exploatare:
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e subventii pe produs si import (sume varsate de la buget pentru acoperirea
diferentelor de preturi si tarife);
o alte subventii de exploatare (sume acordate de buget pentru acoperirea pierde-

rilor). [1, p. 64].

In Republica Moldova, ca si pretutindeni, baza credrii PIB-ului o constituie acti-
vitatea organizati pentru producerea bunurilor materiale si a serviciilor. in economia
de piatd, majoritatea absolutd a acestora imbraca forma de marfa si sunt destinate pietei.
Productia de bunuri si servicii destinata pietei reprezinta acea productie, care se schimba
pe piata la un pret care 1i permite producatorului, cel putin, acoperirea costului de
productie. Toate bunurile sunt considerate, prin conventie, a fi destinate pietei, care
este formatd din servicii furnizate de administratia publica si privata colectivitatii,
in ansamblul ei, sau anumitor grupuri ale gospodariilor populatiei, cu titlu gratuit.

Asadar, PIB-ul reprezinta rezultatul activitatii de productie si corespunde va-
lorii bunurilor si serviciilor produse pentru consumul personal sau productiv.

In cele ce urmeazi, vom supune analizei dinamica principalelor componente
ale PIB-ului: consum, investitii, exporturi si importuri pe perioada ultimilor 5 ani
(2013-2017).

Tabelul 1. Utilizarile produsului intern brut pentru perioada 2013- 2017 (mil. lei)

Indicatorul 2013 2014 2015 2016 2017
Consum 113169 214012 132828 142112 157666
Investitii 24783 29202 27802 30194 34995
Exporturi 43565 46538 52463 58668 63964
Importuri 81007 87989 90529 96497 106256
PIB total 100510 112050 122 563 134477 150369

Sursa: Situatia social-economica a Republicii Moldova, 2016-2017, pp. 5-10.

Din datele prezentate in tabel, putem observa nivelul diferit al indicatorilor
pentru fiecare an. Observam cd cea mai inalta pondere o detin consumurile care nu
inregistreaza o stabilitate intre ani, astfel in 2014 consumurile au atins cea mai
inalta cota, ajungand la peste 214 000 mil. lei, in urmatorul an scazind pana la 133
000 mil. lei, mentindnd in urmatorii ani ritmul de crestere.

Investitiile Republicii Moldova detin cel mai jos nivel, fiind intr-o crestere
lenta intre anii 2013-2017, astfel acestea majorandu-se cu 10200 mil. lei in perioa-
da data.

Exporturile se afla la un nivel mult mai scazut decat importurile, acest fapt
reflectand o stare nefavorabila a situatiei economice a Republicii Moldova. Pentru
0 prosperitate economici situatia la capitolul dat trebuie sa fie inversd. Totusi, Se
observa o crestere a exporturilor, insa cu un ritm destul de redus.

in paralel, importurile se majoreazi cu un procent considerabil, atingand in
anul 2017 cota de 106256 mil. lei [3].

In urma analizei principalilor indicatori, observim cresterea PIB-ului total in
Republica Moldova pe perioada anilor 2013-2017, care este prezentatd in figura 1.

163



Astfel PIB-ul total s-a majorat cu valoarea de 49859 mil. lei intre perioada
anilor 2013- 2017, mentindndu-se ulterior in permanenta crestere.

La cresterea PIB-ului a contribuit respectiv cresterea inregistratd in majorita-
tea activitatilor economice, inclusiv agricultura, industrie, constructii, comert cu ri-
dicata si cu aménuntul etc.

Pentru masurarea productiei totale a unei tari se calculeaza produsul intern
brut pe cap de locuitor, care preia produsul intern brut (PIB) si il imparte la numa-
rul populatiei din tard. PIB-ul pe cap de locuitor este foarte util atunci cand dorim
sd facem comparatie Intre diferite tari, deoarece acesta reflectda performanta relativa
a tarilor. Cresterea PIB-ului pe cap de locuitor semnaleaza o crestere a economiei si
tinde si reflecte o crestere a productivitatii.

Mil. lei
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100000
80000 e=gmmP|B total
60000
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0

2013 2014 2015 2016 2017

Figura 1. Dinamica PIB-ului in R. Moldova pe perioada anilor 2013-2017 (mil. lei)
Sursa: Biroul National de Statistica al Republicii Moldova, 2017.

Acesta se calculeaza fie prin adunarea veniturilor anuale ale tuturor cetatenilor
cu varsta apta de munca, fie prin insumarea valorii tuturor bunurilor si serviciilor
finale produse in tard pe parcursul anului [5].

in anul 2016, Republica Moldova s-a clasat pe locul trei in clasamentul tarilor
europene cu cel mai intens ritm de crestere a produsului intern brut pe cap de locui-
tor, inregistrand o crestere de 4,2% anual, de doud ori mai mult decat media euro-
peana. Astfel, in anul 2017, se evidentiaza o crestere a economiei tarii cu 4% [6].

O evolutie a produsului intern brut pe cap de locuitor in Republica Moldova
pentru perioada anilor 2013-2017 observam in figura 2.

164



MDL
40 000,00 -

RT-EE1-I4
3766124

30288,57 28 736,62 030876

30 000,00 -

20000,00 - " PIB pe cap
de locuitor

10 000,00 -

0,00
2013 2014 2015 2016 2017

Figura 2. PIB pe cap de locuitor in Republica Moldova (MDL)
Sursa: International Monetary Fund

O crestere deosebita a PIB-ului pe cap de locuitor se evidentiaza in anul 2014,
datoritd datelor ultimului recensamant din tard. Astfel, produsul intern brut care re-
vine pe cap de locuitor in anul 2014 constituind 37661,24 lei. Pe parcursul anilor ce
urmeaza PIB-ul pe cap de locuitor mentinand ritmul de crestere [7].

Datoritd unei astfel de situatii, tara noastra se confruntd cu un sir de probleme
la acest capitol, printre care:

1. Nivelul scazut al PIB-ului pe cap de locuitor nu permite o bunastare decenta a
populatiei.

2. Predomind exportul fortei de muncéd si importul de bunuri si servicii care
presupun costuri majore. R. Moldova importa nu numai ceea ce este strict ne-
cesar pentru consumul productiv si personal, dar si ceea ce s-ar putea produce
cu costuri mult mai reduse in interiorul tarii noastre.

3. Are loc stagnarea si reducerea considerabild pe an ce trece a productiei autoh-
tone de bunuri materiale in sectorul agrar si cel industrial.

4. Lipsa masurilor concrete cu privire la stoparea declinului agriculturii §i in-
dustriei nationale si readucerii lor la cerintele contemporane de dezvoltare.
Cresterea in expresie baneasca a PIB-ului in ansamblu pe tara si pe cap de

locuitor este conditionatd, in general, de majorarea pe an ce trece a preturilor la ma-
teria prima, combustibil, energia electricd, materialele de constructie, gazele natura-
le si altele, ce se reflecta in cresterea costurilor de productie a bunurilor nou create
si/sau a serviciilor.

Factorul decisiv al sporirii PIB-ului 1l constituie cresterea productivitatii mun-
cii angajatilor in activitatea economica.

Nivelul productivitatii muncii este reflectat de valoarea PIB-ului pe cap de
locuitor. Si la acest capitol tara noastra inregistreaza, in comparatie cu alte state,
restante esentiale.

Respectiv, solutionarea problemelor mentionate necesitd analiza concretd a
cerintelor contemporane de dezvoltare si aplicarea masurilor necesare in vederea
dezvoltarii statului din punct de vedere economic si asigurarea bunastarii populatiei.
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CTATUCTUYECKHMN AHAJIN3 TUHAMUKH IUIATEXKHOI'O
BAJIAHCA PECITYBJIMKH MOJIIOBA

Anacracuss TKAUYK, cmyoenmxa,

Daxkynvmem Peanvuwvix Hayk, Dxonomuru u Oxpyacaroweti Cpeobi,
boayvruii l'ocyoapemeennviit Yuueepcumem umenu Anexy Pycco
Hayunsiit pykoBoaurens: Upuna MOBWJII, koug. yuus., dokmop

Abstract: This article will analyze the position of the national economy in relations
with the rest of the world, which is reflected in the balance of payments. thus, to determine
the position of the national economy of the Republic of Moldova it is necessary to analyze
the evolution of the balance of payments of the state. In the analysis of the balance of payments
will use the standard form, which is the basis of the statistics on real and financial flows
in their own structure or the structure recommended by the international monetary Fund.

Keywords: the balance of payments, the position of the national economy, econo-
mic development, inflation, current account, balance movement of capital, financial
account, the deficit.

AHanu3 miaTé&KxHoro 6anaHca MO3BOJSIET MOMYUYUTh HHGOPMAIIHIO O BHEITHEH
KOHKYPEHTOCIIOCOOHOCTH HAIHOHAILHOW 3KOHOMHUKHU T'OCYIapCTBa, B TOM YHUCIIC B
OTHOIIICHUY TOPTOBJIM TOBapaMH M yciayramu. [maTexxHblid OaaHC TpeACTaBIISICT
€000 KOJIMYECTBEHHOE M KAYECTBEHHOE BBIPAXKEHUE MACIITA00B, CTPYKTYPHI U Xa-
paxTepa BHENIHEAKOHOMHYECKUX CBsi3eid rocymapersa. [1, c. 102]

IIpoGmemsl mIaTeXHOTO OanaHca, aKTUBHOTO HJIM ITACCUBHOTO CajbJI0 TOPTO-
BOTO OajiaHCa BBI3BIBAIOT aKTHBHBII OOIIECTBCHHBIN MHTEPEC M CKAa3hIBAIOTCS Ha IPHU-
HSTUW TIOMUTHYECKUX pelieHnid. B mmaTexxHoM OanmaHce rocyaapcTBa MPUBOAUTCS
CHCTCMaTHSPIpOBaHHBIﬁ NEPEYCHb BCEX onepaum‘/'l C JOCHCKHBIMU CpCIACTBAMU,
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KOTOPBIE OMOCPEAYIOT BHEIITHEIKOHOMHUECKUE CBSA3H. B HEM OTpa)kaloTCsl HE MHIU-

BUIyaJbHBIC, @ CYMMAapPHBIC CICIIKA MKy JAHHOW CTPAaHOW M APYTMMH IOCYAapCT-

BaMH ¥ TIOJJBOJISITCS MTOTH BHEIITHEOKOHOMHUECKO# IESITENBHOCTH CTPaHsL. [2, ¢. 63)]
IIpoanamu3upyem maTexxHbIN 6anmanc Momossl 3a 2013 — 2016 r.r. (Tabmu-

ma 1).
Tab6mmua 1. I[Tnamesxcnvuii bananc Pecnyonuxu Monoosa 3a 2012- 2016 2.c.
Mmunnuonos donnapos CILIA
AOGcomoTHOe|AGCOMOTHOE
Mokazaremn | 2012 2013 2014 2015 2016 |oTKIOHEHHE|OTKIOHEHUE
(2016-2012)|(2016-2015)
CHeT TeRVIX| 512 37 | -490,31 | 567,69 | -467,72 | -28558 | -358,04 | -182.14
onepanuu
Toaps! -3067,87|-3138,41|-3040,71|-2123,47|-2087,98| -979,89 | -35,49
Veyru 107,91 | 154,50 | 121,25 | 125,02 | 128,20 | +20,29 +3,18
Heperritisic | 61009 | g94,13 | 822,33 | 450,11 | 460,65 | -349.44 | +1054
TOXOJIBI
Bropirtiikie | 1506 95 | 1509,47 | 1523,44 [1080,62 |112355 | -382,7 | +42,93
TTOXOJIBI
Cuer omnepa-
wwif ¢ kama- | 21,23 | 107,10 | 147,18 | 54,87 | -20,79 | -0,44 -34,08
TaJIOM
‘netoesa- | 599 39 | -382,21 | -420,51 | -412,85 | -306,37 | -316,02 | -106,48
HMCTBOBAHHC
gfgja“o“"“ -508,77 | -298,40 | -500,81 | -458,05 [-214,56 | -294,21 | -24349
Tpsmsre -224,17 | -211,12 | -301,02 |-209,12 | -74,68 | -149,49 | -134,44
HMHBCCTUIIUH
Hoprdemviibie| 51 39 | 298 | 7,23 | -404 | -036 | -2098 -3,68
HMHBCCTUIIUH
IIpousBoanbie
(huHaHCOBBIC 0,12 -0,11 -0,61 -0,70 0,49 +0,37 +0,21
HHCTPYMEHTBI
Mpore -762,03 | -366,21 | 346,50 | 62,30 |-671,15| -90,88 | -608,85
HMHBCCTUIIUH
Peseperbie | 190 65 | 282,05 | -538,45 |-306,49 | 531,14 | +32,49 | +224,65
AKTHUBbI
Hucrere 113,62 | 84,81 | -80,30 | -4520 | 91,81 | -21,81 | +46,61
omnOKu

Hcmounuk: Hayuonanvroe 6ropo cmamucmuxu. WWw.statistica.md

AHanun3 miaTe)xHoro 6ajaHca B AWHAMHKE ITOKa3aJl, YTO CYET TEKYIIHX OIle-
panuii nMeeT He3HaYuTeNnbHble n3MeHeHus ¢ 2012 — 2015 r.r., Ho HayuHas ¢ 2016
rojia pe3Koe CHIDKEHHE OTPHLIATEIBHOIO CalbJIo B pazMepe 285,58 (MiH. moyuiapos
CHIA). anHas cuTyanusi ¢ TEKYIIMM CUYETOM OOYCIIOBJIEHA B IEPBYIO O4Yepeb 3a
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CYeT BHEIIHEH TOProBiIM TOBapaMu U yciayraMmu. I10710KUTeNbHOE CaNb0 MO CYETY
TEKYIMX OIepaIii 3aHUMAIOT BTOPUIHBIE TOXOJbI, KoTophie B 2016 romy cocra-
B 1123,35 (mia. momtapoB CIIA), ymeHbIIMBIINCEH O cpaBHeHHIO ¢ 2012 ro-
oM Ha (-349, 44 muH. nommtapos CIIIA), HO yBenmuuBIIUCH Ha 42,93 (MIH. moJUIa-
poB CIIIA). ITonokuTeNbHOE CaJbI0 10 JAHHOMY CUETY Takke UMEIOT TIePBUYHBIC
nmoxozsl B 2016 romy 460,65 (miH. nqommapoB CHIA) u yeryra 128,20 (MitH. mosuia-
poB CIIIA). BmecTe ¢ TeM cHeT TeKyIIuX OIepariii XapakTepu3yeTcs, Kak ObLIO yKa-
3aHO BBIIIE, OTPHUIIATEILHBIM CallbJI0, 00YCIOBICHHOE ToBapamu B cymme (-2087,98
MiH. pgomnapoB CIIIA), koTopas yMEHBIIMIACh IO CPAaBHEHHIO C MPEbIIyLINM
TOZI0M, YTO MOXKHO KOHCTaTHPOBATh ITOJIOKHUTENILHO JUIS TIaTexxHoro Oananca PM.

Ha nporskeHun aHanu3upyeMoro nepuoja Mpou30IuIn CyIIeCTBEHHbIE U3Me-
HEHHMs1 cueTa orepauii ¢ kamuraioM. Haunnas ¢ 2012 . mo 2015 r. vabmonasnocs mo-
JIO’KUTEFHOE CallbJI0, KOTOPOE IOCTENEHHO YMEHbBIIAI0Ch B utore, B 2016 r. 3ape-
THUCTPHUPOBAJIOCH OTPHUIIATENBbHOE canbao B pasmepe 20,79 (mia. nommapos CIIA).
JlaHHBIE M3MEHEHNS 00YCIIOBIICHBI CHI)KEHHBIM 00hEMOM BHEIIHUX I'PAHTOB IO MH-
BECTHILIHOHHBIE [TPOCKTHI, TOJyICHHBIE OPTaHAMH rOCYAApPCTBEHHOTO YIPaBICHHUS.

OTHOCHUTENBEHO (PMHAHCOBOTO CYETa HA MPOTSHKEHUN aHAJIH3HPYEMOTO MepHO-
Jla HabJIIo1aeTCsl HeyCTOWYMBas TeHACHIINSA, TO €CTh YBEIMUCHHUS MM )K€ ITOHMXKe-
HUA canbao ¢puHaHcoBoro cueta. K 2016 r. ero oTpunaTesbHOE CalIbA0 COCTABUIIO
(-214,56 mun. mommapos CILA). Ha n3meHeHns: pUHAHCOBOTO cyueTa B MEPBYIO 0Ue-
pelb MOBIMSUIO COKpaIleHHe MpsMbIX MHBecTHLIMH Ha (-134,44 muH. momnmapos
CIIA) B cpaBHeHuu ¢ 2012 r. u Ha (-149 ,49 miuH. nomnapos CIIA) B cpaBHEHHH ¢
2015 r. HemanoBaxHyI0 pojib B 3TON JAMHAMUKE CHITPAJIO YBEINYCHHE OTPUIIATEIIh-
HOTO CaJIb0 IMpouuX HHBeCcTUIMH Ha (- 608,85 muH. nommapos CIIA) B cpaBHEeHHH
¢ 2015 r. Eme ogmH BaKHBIN TOKa3aTelb, MOBIHSBIINN Ha (PMHAHCOBBIA CYET,
SBJIIIOTCS] PE3EPBHBIEC AKTHBBI, KOTOPBIC UCHOJIB3YIOTCS ISl BHIPaBHUBAHUS TIIIATEXK-
Horo Oananca, cymma KoTopsix Ha 2016 1. cocraBuna 531,14 (muH. gomtapos CIIIA).
[NoprdenbHble MHBECTHIMN, KOTOPBIE IIPHOOPETAIOTCSI TIIABHBIM 00pa3oM JUIs TIOJTy-
YeHUS JO0XO0a, COCTABIIIIOT JIMIIH MATYI0 A0Jt0 prHaHCcoBorO cueta B 2016 1. B cpas-
Heruu ¢ 2015 1. ux canpao ymMeHsImwiock Ha (-3,68 mutH. qommapos CIIIA). Hesna-
YHUTEJIBHYIO POJIb B 9TOM JIMHAMHKE CBHI'PAJM MMPOM3BOJHBIC (PMHAHCOBBIE MHCTPY-
MEHTBI, C TIOMOIIBIO0 KOTOPBIX OCYIIECTBIISETCS] TOProBIIsl (UHAHCOBHIMU aKTUBAMH
Ha (PMHAHCOBBIX PBIHKAX, B 2016 T. ux canbao cocrapmwio 0,49 (miH. momwapos CIIA).

Kax u3BecTHO, MaTeXHbI 0ajaHC — 3TO CTATUCTHUYECKAs CUCTEMa, KOTOPast
XapaKTepu3yeT KauyeCTBO BKIIIOYCHUS WHTETPAIlMM 3KOHOMHUKH CTPaHBl B PEruo-
HaJIbHBbIE U MUPOBBIE SJKOHOMUYECKHE CHCTEMBI IOCPEICTBOM TaKUX MHIEKCOB, KaK
CTPYKTYpa M CaJbJ0 TEKYILETo cueTa, 00beM NPSMBIX WHBECTHLMH u npyrue. [Ipn
9TOM Ba)KHBIM IIOKa3aTelleM sBIseTCs 00beM BHEIIHEH 3aJ0JDKEHHOCTH CTPaHbI.
IIpoananusupyem BHemHuil gonr MongoBel Ha mpuMmepe 3a 2017 rox, a Taxxke
BBISIBUM CEKTOp, KOTOPBI B OOJBIIEH CTENEHW IOBJIWSUI HAa BHEIIHWH JOJT
Monnossl. (puc. 1)
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Ilo uroram 2017 ronma BHemHM# 10oar MoigoBe!l BeIpoc Ha 507,74 (MaH. nomia-
poB CIIIA) (+8,1%), coctaBuB 6,742 (Mmupa. nomnapos CIIIA). O6mmii pocT BHeMI-
Hero gosira Mongossl B 2017 roay (mo manusiM Hanuonansuoro 6anka) Obu1 o0y-
CJIOBJICH YBEJIMUCHHUEM 33I0JKCHHOCTH CEKTOpa rocympasienus Ha 13,7% (¢ 1,481
mipa. goiuapoB CIIA na xonen 2016 roga g0 1,685 mapa. gomnapos CIIA Ha xo-
Her ceHTs10pst 2017 romga), kKoMMepUueckux OaHkoB — Ha 6,4% (¢ 374,63 MutH. moJuta-
poB CIIIA no 398,81 muH. momnapos CIIIA), a Taioke noBeimenueM Ha 10,4% 3amon-
JKEHHOCTH 110 paszeny , Apyrue cekropa’ (¢ 2,362 mupa. nomiapos CIIA mo 2,607
miapa. pojutapos CIIA) u — Ha 3,7% 1o paszienny «IpsMbie HHBECTHIH: MEXK(PITHATb-
Hoe kpeauToBanue (¢ 1,724 mapxa. momnapos CILIA no 1,788 mapa. mommapos CIIA).

3akmiouenne: I[lnarexxHelid OallaHC SBISETCS SKOHOMHYECKON KaTeropuew,
XapaKTEePU3YIOIIEH COCTOSHHE BHEITHEAKOHOMUYECKHMX CBS3CH CTpaHbl. AHAJIU3U-
pysl COCTOSIHME M TMHAMUKY OCHOBHBIX ITOKa3aTesieH maTexHoro 6aiganca Moio-
BbI 32 2012- 2013 r.r., MOXHO cJiejaTh CJIEIYIONINE BHIBOIBI:

1) TaTeXHBIH OaylaHC XapaKTepHU3YETCs OTPUIATEIBHBIM CabJI0 10 OCHOB-
HBIM CUY€Ta, U UMEHHO: CUET TeKyIux omepanuii (-285,58 muH. nommapos CIIIA),
cuer onepauuii ¢ karmtanoM (-20,79 min. posnapos CLIA) u ¢punaHCOBBIH cuer (-
214,56 mnHu. nomnapos CIIA);

2) TOJIOKUTEIBHOE CajbI0 IJIATSIKHOTO OalaHca UMEET MECTO IO CUETy Tep-
BHYHBIM 70X010M (460,65 M. nomtapoB CIIIA), BropuunbiM goxomoMm (1123,55
MiH. noiutapoB CIIA) m He3HauuTenbHOe caibao no cuery ycayru (128,20 muH.
nomnapos CIIIA).

3) UMeeT MEeCTO POCT BHEIIHEro nojra MoJIoBbl, KOTOPBIH ObUT 00YCIIOBJICH
YBEJIMYEHUEM 33JJ0JDKEHHOCTH CEKTOpa ,,FOCYJapCTBEHHOTO YIIPABICHUS .
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»CORPURI ROTUNDE” IN CICLUL GIMNAZIAL DE MATEMATICA
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Abstract: Presenting rounds with GeoGebra software at math time. Integrating
GeoGebrei's mathematical content to make it more attractive and easier to understand.
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Geometria, ca §i aritmetica, a luat nastere din nevoile zilnice si cerintele practice
ale oamenilor. Primele notiuni despre formele obiectelor geometrice s-au format in-
ca in timpurile preistorice in legatura cu activitatea practicd a oamenilor: confectio-
narea uneltelor de aparare si de lucru, calcularea capacititii vaselor si a volumului
hambarelor. Papirusurile egiptene si alte documente din antichitate contin multe
probleme privind calculele ariilor unor figuri si volumelor unor corpuri [1, p. 15].

Geometria studiaza formele spatiale, proprietatile figurilor si relatiile ce exista
intre ele. Formele geometrice omul le-a luat din natura, din lumea reala ce-1 incon-
joard. Gandindu-se mereu la forma si dimensiunile corpurilor, ficand abstractie,
adica netindnd seama de alte proprietati ale lor, omul a ajuns treptat la notiunile
abstracte de corp geometric, si suprafatd geometrica [1, p. 16].

Deoarece, in viata de zi cu zi, oamenii se Intdlnesc cu o serie de obiecte ce au
forma unui corp geometric rotund si este necesar de determinat o serie de proprie-
tati ale acestora, studiul corpurilor rotunde in cursul preuniversitar de matematica
ramane a fi o necesitate.

Studiul corpurilor rotunde in ciclul prescolar si primar de matematica.
Deoarece unele obiecte sau chiar jucarii au forma unui corp rotund, elevii sunt fa-
miliarizati cu conceptul de corp rotund inca de la cea mai fragedd varstd. La etapa
prescolara si primard, se studiaza corpurile rotunde la nivel de intelegere si elevul
trebuie sd cunoasca forma, denumirea si elementele corpurilor rotunde. De exem-
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plu, in clasa a IlI-a in modulul ,,Elemente de geometrie” este propusd urmatoarea
problema:
Problema [2, p. 117]. Uneste fiecare corp geometric desenat mai jos cu

denumirea corespunzatoare.

< |

sfera cub con cilindru prisma

Studiul corpurilor rotunde in ciclul gimnazial de matematica. Elevii fac
Cunostinta cu corpurile rotunde in gimnaziu in clasa a V-a si a VI-a, si anume: ci-
lindrul, conul si sfera. In manual este prezentata inaltimea, generatoarea conului si
a cilindrului.

Deoarece rezolvarea problemelor la corpuri rotunde necesita imaginatie spa-
tiala, la aceasta etapd este beneficd utilizarea softurilor educationale. Unul dintre
softurile de baza ce poate fi utilizat la lectiile de matematica este GeoGebra.

GeoGebra este o aplicatie destinata invatarii si predarii matematicii, avand un
caracter interactiv si putand fi utilizatd in geometrie, algebra, analizd matematica,
geometria analiticd, statistica, calculul probabilitatilor, calculul diferential si inte-
gral. Oferd o varietate foarte mare de instrumente, care permit efectuarea unor
algoritmi de calcul in vederea obtinerii unor rezultate numerice, oferd suport vizual
pentru orice notiune matematicd, pornind de la nivelul matematicii de gimnaziu
pana la nivel universitar. Permite, de asemenea, realizarea unor imagini dinamice,
necesare intelegerii unor notiuni de matematica complexe.

Corpurile rotunde se studiaza sub aspect de proprietati predominant in clasa a
IX-a. Studiul corpurilor rotunde este mai dificil decat studiul liniilor de ordinul doi,
deoarece reprezentarea reald a acestora este mai complexa si pentru intelegerea
temei este necesar de utilizat imaginatia spatiala. Aplicatia GeoGebra faciliteaza
dezvoltarea creativitatii si a imaginatiei spatiale.

Prin intermediul acestui soft pot fi studiate elementele corpurilor rotunde, de
efectuat materialele didactice interactive.

Datoritd GeoGebrei, putem face anumite constructii pentru ca elevii sd insu-
seasca notiunea de sectiune axiald, prin efectuarea materialelor didactice interactive.

Problemi [3, p. 200]. Descrieti ce obtineti intersectand cilindrul cu un plan
ce contine centrele bazelor cilindrului.

Rezolvare. Fie 0; si 0, centrele bazelor cilindrului. Intersectia cilindrului cu
un plan ce contine dreapta 0,0, este o suprafatd dreptunghiulara ABCD cu
dimensiunile egale cu indltimea cilindrului si diametrul bazelor (Fig. 1).
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Fig. 1. Sectiunea axiala.
Pentru a Insusi mai bine tema data, propunem o problema cu nivel ridicat de
complexitate, unde iarasi aplicatia GeoGebra ne vine in ajutor.
Problema [4, p. 89]. Un cilindru circular drept cu raza bazei de 10 cm si ge-
neratoarea de 16 cm este sectionat paralel cu axa de simetrie a cilindrului (Fig. 2).
La ce distantd de aceasti dreapti se afld sectiunea, daci aria ei este de 192 cm?2?

£\
</

B
Fig. 2. Cilindru.
Rezolvare. Sectiunea data este o suprafatd dreptunghiulard ABCD, avand o
dimensiune egala cu lungimea generatoarei cilindrului. Deci,

Appep 192
| Assco = AD - DC = DC =~ = —= = 12(cm). |
Fie O M inaltimea triunghiului DO, C. Deoarece DO, si O,C sunt raze, reiese
cd DO, = 0,C, adici ADO,C este isoscel. Astfel [ O;M] reprezinti mediana,
indltime, mediatoare si bisectoare a triunghiului DO;C. Segmentul [0;M] este

distanta de la axa 0,0, pand la sectiune. Triunghiul A DMO; este un triunghi
dreptunghic, in baza teoremei lui Pitagora avem:

DC\?
O.M = |DO? — (7) =+/100 — 36 = 8 (cm)

Réspuns. 8 cm.

O alta problem propusa in manualul de matematica pentru clasa a IX-a este:

Problemi [3, p. 205]. Fie triunghiul dreptunghic ABC cu m(£ABC) = 90°. De-
scrieti ce obtineti la rotatia completa a triunghiului ABC 1n jurul dreptei AB (Fig. 3).

Rezolvare. La rotatia triunghiului ABC in jurul dreptei AB se obtine un con
circular drept cu generatoarea AC si raza bazei BC.
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Deoarece problema se reduce la rotatia triunghiului in jurul unei catete, rezol-
varea ei ar fi mai simplad prin elaborarea materialului interactiv. Prin intermediul
programului GeoGebra care arata ca in rezultatul rotatiei punctul B devine centrul
cercului de razd BC, iar ipotenuza triunghiului devine generatoarea conului.

Fig. 3. Conul obtinut la rotatia completa a dreptunghiului ABC.
Problemi [3, p. 206]. Fie ABCD un trapez dreptunghc cu m(zA) = 90°.
Descrieti ce obtineti la rotatia trapezului ABCD in jurul dreptei AB.
Rezolvare. La rotatia trapezului dreptunghic ABCD (Fig. 4) in jurul dreptei
AB se obtine un trunchi de con circular drept. Baza micad (mare) a trapezului este
egald cu raza bazei mici (mari) a trunchiului de con, iar AB este inaltimea trunchiu-
lui de con.

Fig. 4. Trunchiul de con obtinut la rotatia completa a trapezului ABCD.
Problema [4, p. 209]. Petru a turnat suc intr-un pahar de forma unui cilindru
circular drept cu raza bazei de 3 cm, lasand rezerva pentru gheatd 1 cm din Inalti-
mea paharului. Determinati daca se va varsa suc dupa ce Petru va pune in pahar 3
cuburi de gheatd cu muchia de 2 cm (Fig. 5).

Fig. 5. Cilindru.
Rezolvare. Pentru a determina daci se va virsa sucul avem nevoie s cunoas-
tem diferenta volumului paharului rezervat pentru gheatd si volumelor celor trei
cuburi de gheata.
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Fie V. volumul rezervat din pahar. Cunoastem cd R =3 c¢m iar h = 1cm

astfel,
V., = nR*h = 3,14 -9 = 28,26 cm?

Fie V, volumul unui cub. Cunoastem ca latura unui cub de gheata este a =

2cm.
V.=a®=8cm?

In pahar se pun 3 cuburi de gheati si volumul total este V, = 3 - 8 = 24 cm?®.

Observam ca volumul rezervat este mai mare decat volumul cuburilor de
gheatd 28,26 cm® > 24 cm3.

Réspuns. Sucul nu se va varsa daca Petru va pune in pahar 3 cuburi de gheata.

Concluzii:

1. Prin aplicatia GeoGebra vizualizarea si interpretarea corpurilor rotunde de-
vine mai accesibild prin dezvoltarea imaginatiei spatiale a elevilor.

2. GeoGebra faciliteaza predarea si intelegerea notiunilor cu grad ridicat de
abstractizare din diverse ramuri ale matematicii. Utilizarea softului in proce-
sul de instruire reduce intervalul de timp necesar elevilor pentru intelegerea
conceptelor si studiul proprietatilor lor, in avantajul perioadei dedicate apro-
fundarii prin rezolvarea de probleme, exercitii si aplicatii practice.
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PA3BBUTHUE MAJIOT'O BUBHECA PECITYBJINKHA MOJIJJOBA
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Abstract: This article examines what is business activity. We get acquainted with
the concepts of small and medium-sized business. Based on the studied information, we
have identified the role of small business in the Republic of Moldova, the evolution and
development in various fields, the territorial relations and the share of small and
medium-sized enterprises in the total number of enterprises, the interaction of small
and large businesses, and the place of entrepreneurship in economic relations.

Keywords: business, entrepreneurial activity, franchise, economics.

AKTyaJ'H)HOCTB TEMBI MAJIOT'O0 U KPYITHOI'O 6I/I3Heca, X B3aMMOOTHOLIICHUSA U
3HAYCHUA ONPECACTIACTCA POJIbIO, KOTOPYIO UI'PACT NPECANIPUHUMATEIBCKAA ACATCIIb-
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HOCTh BO BCEX CTpaHax MuUpa. Manblif U cpeHuil OU3HEC B PHIHOYHOW YKOHOMHUKE
— BEAYIIUI CEKTOpP, OMPEACISIOMUI TeMIIBI 5 KOHOMUYECKOTO POCTa, CTPYKTYPY H
KauyeCcTBO BAJIOBOTO HalroHaisHOTo mpoaykrta (BHIT). Ho amsa paccmoTpenus Bcex
npobJeM BemeHHs OW3HEca HaM AJI Hadala HAJO YeTKO ONPENIEIHTh, YTO JKe Ha
CaMoM JieNe IpeACTaBIsIeT cO00 MpeIpUHIMATEIECTBO?

«I[IpexnpuHUMATEIbCKAS AESITEILHOCTB» — 3TO CaMOCTOSITEIIEHAS JesTeIh-
HOCTh IOPHINYECKUX M (PU3MUYECKHUX IJIUI], OCYIIECTBIsAEMasi UMH B TPakJaHCKOM
000pOTE OT CBOEr0 MMEHH, Ha CBOM PHCK U IOJ] CBOIO UMYIICCTBCHHYIO OTBETCTBCH-
HOCTPH Y HATpaBJICHHAs HA CUCTEMATHYCCKOE MOJTYUYCHUE TPUOBLUIN OT MOJIb30BAHUS
HUMYIIECTBOM, TIPOJIAXKH BEIleH, MPOU3BEICHHBIX, MepepabOTaHHBIX WM MIPHOOpE-
TEHHBIX YKa3aHHBIMH JIUIIAMU I MPOJAXKH, a TAKXKE OT BBHIMOJHCHHS padOT WiH
OKa3aHMs YCIIYT, €CIIU ATH pabOThI WIN YCIAYTH MPEIHAZHAYAIOTCS IS Pean3aiun
JIPYTHM JTUIAM U HE UCIIONIB3YIOTCS UII COOCTBEHHOTO OTpeOreHIs [3]

B coBpemeHHOW SKOHOMHUKE IMPEIIPHHIMATEIECTBO HIPacT BAaKHYIO POJIb.
OCHOBHYI0 YacTh NpPEANPHHUMATEIHCTBA COCTABIICT Malblii OmsHec. Pa3Burune
Mayoro OM3HEca MOXKET PEIIUTh IPOOIEMBI ¢ SKOHOMHYECKUM KPHU3HCOM B CTPaHE,
¢ 6e3paboTuIieii, ¢ ymydiIeHneM XIU3HU HacelleHHsI cTpaHbel. Ho Bee ke SKoHOMHUKa
HE MOXKET 0a3MpoBAaTHCSA TOJBKO Ha MajioM OwW3Hece, €l HYXHBI W KPYITHBIC
MacIiTa0bl JJIs KPYIHOI'O MPOU3BOICTBA TOBAPOB U YCIYT.

BOHpOCLI pa3BUTUA NPECANIPUHUMATEIILCTBA ABJIAIOTCA aKTyaJIbHBIMU Ha IIPO-
TAXKECHUU MHOT'UX [[eCHTI/IJ'IeTI/Iﬁ " ABJIAIOTCA NPEAMETOM AKTHBHBIX JII/ICKyCCI/Iﬁ KakK
Ha MEXIyHapOIHOM U rOCyJIapCTBEHHOM YPOBHSX Pa3BHUTHIX M Pa3BUBAIOIINXCS I0-
CyAapCTB, TaK U B pasjiIiuyHOIo0 YpOBHsA (Me)K,)lyHapOZLHI)IX, HaIlMOHAJIbHBIX U JIOKAJIb-
HBIX) HAay4HO-aKaJeMHUYECKHX COOOIIECTBaX, NMPEeIIPUHUMATENBCKIUX U OOLIecT-
BEHHBIX 00BEIMHEHHAX. B cpeHie BeKka MOHATHE «IIPEANPUHIMATENbY YIOTPeOs-
JIOCh TIPEK/IC BCETO B OTHOIICHHH JIUI], 3aHUMABIIUXCS BHEITHEH TOPTOBIICH.

BesyciioBHO, 0/1HO, 9TO MPENMPUHAMATEIECTBO — TO BEIIOJHEHHE MHOXKECT-
Ba CaMBIX pa3HO0Opa3HBIX QyHKIHI. OOOOIIEHHO MOXHO TOBOPHTH O T€X, KOTO-
pBIE CBSI3aHBI C OCYIICCTBICHUEM MTPEIIPUHIMATEIIECTBA KaK BHJIA NEATSIFHOCTH H
TeX, KOTOPBIC SBJIAIOTCS CIIOCO0aMH B3aUMOJICHCTBUS C OKPYKAIOIIEH Cpemoit.

TepMuH «OU3HEC» UMEET aHTIIMHCKOE MPOUCXOKICHUE U B SA3bIKE OPUTHHAIIA
03HAYAET 0€10, 0esAmeIbHOCMb, 3aHAmuUe.

Busnec — camocTosTeNbHAs, OCYIECTBIIsIeMasi Ha CBOW CTpax M PUCK U MO JINY-
HYI0O UMYIIECTBEHHYIO OTBCTCTBEHHOCTL ACATCIBHOCTH OTACIIBHBIX TI'pakaaH, Ha-
NpaBJICHHAs Ha MOJy4eHUE TPUOBLIM WM SKOHOMUUYECKOH BBITO/IBI B UHO (hopMme.

B GonpmmHCTBE ONpeeeHu TOAYEPKUBACTCS, YTO OU3HEC — JIEATETBHOCTD
YACTHBIX JIMI[ ¥ OPTaHU3AIMiA, TO €CTh OM3HEC OCHOBaH HA YaCTHOW, HErOCyIapcT-
BeHHOM (hopme cobcTBeHHOCTH. [IpH 3TOM BCE *XKe HE CIeqyeT OTPHULATH HAJIIYHE TO-
CYJIapCTBEHHOTO MaJIoro Ou3Heca. DKOHOMHKA JIF00OTO TOCYIapCTBa HE MOXKET HOP-
MAaJIbHO Pa3BHBATHCS 0€3 ONTUMAIBFHOIO COYCTAHUS KPYITHOTO, CPETHETO M MaJIOTO
Om3Heca. DTO JIOKa3bIBACT BCSI HCTOPHS SKOHOMHYECKOTO Pa3BUTHUS BEAYIIUX CTPaH
Mmupa. [5]
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K mampiM mpennpusTHsIM OTHOCSATCS (DU3UUCCKUC JIMIA, 3aHHMAFOIIUCCS
TPEINPUHAMATENECKON JEATENEHOCTRI0 0e3 00pa3oBaHMs IOPUANYECKHAX JIHI, a
TaKkXKe CyOBEKTHl MPEINPUHUMATEIECKOW NEATEIFHOCTH, (YHKIMOHUPOBAHUE KO-
TOPBIX ONPEACTISACTCS CICAYIOMUMH YCIOBUSIMH:

1. B ycraBHOM KamuTane MajbIX MPEOIPUATHNA IO KaKIOTO M3 TPEX CIEIyIo-
IIUX areHTOB: BJIACTH, OOMICCTBEHHBIX U PEIUTHO3HBIX OPTaHNU3aINH, IOPHIH-
YECKHX JINI, He SBILIOMUXCA CyOBEKTaMU MaJloro MPeaNpUHIMATENbCTBA, -
HE JIOJDKHBI MPEBBIIATh 25%.

2. CpenHss 3a IEPUO] YACICHHOCTH 3aHITHIX HE JOJDKHA MPEBBINIATH B IPOMBI-
IUIEHHOCTH, CTPOUTENbCTBE M Ha TpaHcnopTe 100 deraoBek; B CEIbCKOM XO-
3stiicTBe — 60; B Hay4yHO-TexHH4YecKkol cdepe — 60; B onToBoit Toproeie — 50;
B PO3HUYHOH TOpro.iie -30; B 0cTalbHBIX oTpacisix — 50 yernosek. [1, ctp. 37]
Manbie u cpemHHE NPEANPHATHS SBISIIOTCA IOPUAWYCCKUIMH JHIaMu. B

COOTBeTCTBUH ¢ ['paxkmaHckuMm KomekcoMm PecmyOomuku Momgosa (pa3gen2)
FOPUINICCKAM JIUIIOM MPHU3HAETCS OpTaHU3aIs, KOTOpas HMeeT B COOCTBEHHOCTH
000COONICHHOE WMYIIECTBO M OTBEYAaeT II0 CBOMM 00s3aTeNbCTBAM  3TUM
UMYIIECTBOM, MOXET OT CBOCTO WMEHH TIPHOOpeTaTh W  OCYIIECTBIIATH
UMYIIECTBEHHBIC W JTHYHbIC HEMMYIICCTBEHHBIC MpaBa, HECTH O0S3aHHOCTH, OBITh
HCTLIOM U OTBETYMKOM B CyA¢OHON MHCTAHIIMH.[7 ]

[To nanubpM HanroHaapHOTo OIOPO CTATUCTHUKH, MO UTOoram 2016 roma moas
npeAnpusTHii Majoro u cpeasero 6msneca (MCII) cocraBuia 98% ot o6mero
yucaa 3aperucTpupoBaHHBIX mnpeanpusituil. OOmee komuyectBo MCII
coctaBmiio 51,6 ThIC., YBENMYHUBIIUCH Ha THICSYY NpPEANPHUATHH Miau Ha 2% 1o
cpaBueHHO ¢ 2015 rogom. Ywmcno moneit, B HuX pabdoraronmx, - 6omee 300 ThIC.
qenoBek, Win 61% oT 00IIero 4rciia 3aHAThIX B HAIIMOHAIBHON 3KOHOMUKE.

Hoxonp! ot npogax y MCII B 2015 nocturnu 125 MiH. JieeB, 4YTO COCTaBISAET
41,5% noxom0B OT MpOJax B LEJIOM IO S3KOHOMUKE. Poct — 4,5% 1o cpaBHEHUIO €
npeapLIyuM rogoM. B cpennem noxon Ha onHo npeanpustue B 2016 roay cocra-
BT OKoxio 2 400 TrIc. seeB wnn Ha 59 ThIC. (2,5 %) Oonbmie, yem B 2015 romy.
Joxon ot mpojax Ha oxHOTO pabdoTHHKA BBIpoC 10 400 THIC. JIeeB ¢ pocTOM Ha 22
ThIC. (6 %) 10 cpaBHeHuto ¢ 2015 rogom.

ITo nanneM HammonanpHOTO 6fOpO CTaTUCTHUKH, 20 ThHIC. MPEIIPUATHHA HIIH
40% ot obwero uncia MCII neiictBytoT B cdepe ToproBiu. UM npuHaie:KuT
OCHOBHOH BKJIaJ B 00muil 00bEM M0XOMOB OT MPOJAX, TEHEPUPYEMbIX MalbIM-
cpenHuM OuzHecoMm, mpumepHo 49%. Ha BTOpoOM MecTe HaXOASATCsl KOMITAHUH,
paboTaromie B 00xacTu nepepabdaTsiBaromield npomeInuieHHocTH, — 4400 enuHUL,
8,5% or obmero umcna, 11% ot nmoam B mponaxax. Ha tperbem — ¢upmsl,
Jienaronpe Ou3Hec B MPOQECCHOHAIBHOW, HAYYHOH W TeXHHUYeCKoW cdepax: ux
toxe 4400, HO IAIOT OHU TOJBKO 3% MpoJaXK.

B tepputopuansaom otHomennn MCII pacnonaratorcsi IpeuMyLIECTBEHHO B
mynuuunuu Kumnnes — 65%, B peruone Llentp — 15%, na CeBepe — 12% u Ha
Ore —5%. MunHCTEPCTBO SKOHOMUKH 4Yepe3 OpraHu3anuio 1o pa3BUTHIO CEKTOpa
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Manbix U cpenaux npeanpustuii (ODIMM) ocymiecTBiIsieT psia mporpamm MHOA-
nepxkr MCII. K aum otHOcatcs PARE 1+1, ®onpg rapaHTHPOBaHUS KPEIUTOB U
np. B ctpane netictByroT 10 Ou3HEeC-MHKYOATOPOB, B KOTOPBIX PE3UACHTAMH SBJIS-

forcs 144 xoMImaHuH, CO3MaBIIKe B COBOKYIHOCTH 602 HOBBIX pabo4nx MecTa.[6]
100,00%

80,00% 41,50%
61,20%
60,00% . _ _
98,70% Intrepr_mgerl cu
40,00% . %ﬁﬁma MM
20,00%
0,00% +—+30% ,

Nr. de intreprindeNr. de salariaienituri din vanzari

Puc. 1. Jona manvix u cpednux npeonpusamuii 8 0owem Koauvecmae npeonpusmutl
6 2016 200y Ha ocHosHble nokazamenu

AHanu3 pa3BUTHA MalbIX M CPEIHUX MPEONPUATHH YKa3bIBalOT Ha TO, YTO
POCT I0X0JI0B OT mpojax (B cpeHeM Ha ojHO npennpusitue B 2016 roay) Kkotopbie
cocraBmu 2420,4 TeIC. JIeeB, WK Ha 55,9 ThIC. J1eeB OoubIe o cpaBHEHHIO ¢ 2015
roga. JIoXoabl OT MPOAaX MajbIX U CPEIHUX MPEIUPUATHA B CpeJHEM Ha OJHOTO
pabOTHHKA TAK)KE YBEIMYHMIACH 10 CPABHEHUIO C MPEIBIAYIIMM T'ooM Ha 22,0 ThIC.
JeeB U coctaBwin 398,5 ThIC. JeeB B cpeJHeM Ha ofHoro paborHuka. KommyectBo
PabOTHHKOB B CpefHEM Ha o1HO mpeanpustie B 2016 roay cocraBuia 6 yenosek. [4]

B3anMmonelicTBue Maloro M KpymHOTO OW3HECa MOMOTAeT BBIKUTH B COBpE-
MEHHBIX PBIHOYHBIX YCIOBHSX MPEINPUITHAM-TUTAHTaM, U BCTaThb Ha HOTH BHOBb
CO3JIaHHBIM YaCTHBIM U MaJIBIM TIpenpUaTusM. [IpeinpuHIMAaTeTbCTBO MOCTPOEHO
Ha TIPUHIIUIEC KOONICPUPOBAHMUSA KPYIHBIX M MaJbIX MPEANPHUITHH, IpUYeM KpyI-
HBIC TIPSANIPHUATHS OPUESHTUPYIOTCS HE Ha MOJAaBIICHHE MaJIOTo OmM3Heca, a, Hao0o-
POT, Ha B3aWMOBBITOJHOE COTPYJHHYECTBO C HHUM. [103TOMY KpYIIHBIE U Maibie
MPEIIPUATHS B3aUMOIONOIHSIOT IPYT JApyra, OCOOCHHO B cepe ClenuaTn3aIii
OTJENBHBIX TPOU3BOJICTB U B MHHOBAIIMOHHEIX pa3paboTKax.

[ITupokoe pactpocTpaHEHHE B COTPYIHNYECTBE KPYITHBIX M MAaJIbIX IIPEIIPH-
TUU TIONyYHJia B COBPEMEHHBIX YCIIOBHUSX CHUCTEMa KOHTPAKTHBIX OTHOIIEHUH Ha
ocHOBe (hpaHuaizunra. Ee cyTh COCTOUT B TOM, 4TO KpyIHas (pupMa mpeaocTaBiseT
MaJioil (hupMe UCKITIOYUTETHHOE MPABO MCIIOIB30BATh CBOW TEXHOJOTHUYECKUIA OTIBIT
Y 3HAHWSA, a TAKXKe TOPTOBYI0 Mapky. KpymnHas ¢hupMa 0OBIYHO MPETOCTABIISAET TAKKE
KPEIWT Ha JIbFTOTHBIX YCIOBHUAX, OKa3bIBACT PA3IMIHOTO POJIa KOHCYJIHTAIIMOHHBIC
YCIIYTH U CAAeT B apeHay obopynoBanue. dpaHUali3WHT CIOCOOCTBYET OCBOCHHUIO
MaJbpIMH ()UPMaMU HOBBIX TEXHOJOTHA. [IpeAnpHHUMATENBCTBO 3aHHMAET CBOE
0co00e MECTO B SKOHOMHYECCKUX OTHOIICHHSX, BHEAPSS B HUX MPEXKIE BCETO He-
CTaHJapTHbIE U WHHOBAIIMOHHBIE MOAXOABI U peweHus. Hapsgy ¢ 3Tum oHo cro-
coOCTByeT (hOPMHUPOBAHUIO M YKPEIUICHUIO cpenHero kiacca. EcTh cBom ocoObie
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CBSI3U M HaNPaBJICHUS B3aUMOJICHCTBUSI IPEANPUHUMATENILCTBA U BJIACTHBIX CTPYK-
Typ. HecoMHeHHO, BO3/CiCTBHE PeANPUHUMATEIBCKON IeITEIbHOCTH Ha POpMH-
pOBaHHUE pAa TO3UTHUBHBIX YePT W LEHHOCTHBIX OPUEHTAINH JINYHOCTH, 0COOEHHO
MOJIOJIOTO TTOKOJICHUS. [2]

Hcxons u3 Beeit nHbOpMAIMK, MOXKHO CIENaTh BEIBOJ, YTO SYKOHOMHUKA JF000-
TO TOCYAapcTBa HE MOXET HOPMAaJIbHO Pa3BUBAThCA 0€3 ONTUMAIBFHOTO COUYCTaHHS
KPYITHOTO, CPEIHET0 W MaJloro OW3Heca, TaKk KaK KPYHHbBIC W Majible TPEATPHATHSI
WUTPAIOT BaXKHYIO POJIb B OCYIIECTBICHWH SKOHOMHYECKOTO pPOCTAa M B3aUMOJIO-
TOJIHSIFOT JPYT Apyra, 0COOCHHO B chepe crienuain3aiui OTACIbHBIX IPOU3BOJICTB
Y B MHHOBAIIMOHHBIX pa3paboTKax.

CHucok JIMTepaTypbl:

1. B. B. KoccoB. busuec-nian: obocnosanue peuwtenuii, Mocksa, 2002, ctp. 272.
ISBN:5-7598-0186-4.

2. Pomp NpeNpUHAMATENECTBA B DKOHOMHKE CTpaHBI. JHocrymHo:
http://gossmi.ru/page/gosl_742.htm [mposepeno 17.03.2018].

3. WOpummueckuii  crmosaps.  octymuo:  http://kodeksy-by.com/dictionary/p/
predprinimatel_skaya_deyatel_nost.htm [mposepeno 17.03.2018]

4. JledaTenbHOCTh MANIBIX M CpPeAHUX mpenanpustuii PecmyOnuke Mongosa B 2016
rogy. J[ocrynno: http://www.statistica.md/newsview.php?l=ro&idc=168&id=
5685 [mposepeno 17.03.2018]

5. Pomp wmamoro Omsmeca. octymuo: http://www.hanadeeva.ru/biblioteka/knigi_
economika/Cergeev/smol_bisines/index.html [mpoepero 17.03.2018]

6. Maneiii OusHec Pecnybnuke Monmoa. Urorm 2016 roma. JlocrymHo:
http://mybusiness.md/ru/dengi/item/5956-malyj-biznes-v-moldove-itogi-2016-
goda [mpoBepeno 17.03.2018]

7. Tpaxnauckuii Kogexe Pecy6nuku Mosmgosa. Joctymnuo: http://lex.justice.md/ru/
325085/ [mposepeno 18.03.2018]

CINE SUNT TINERII GENERATIILOR Y SI Z
SI CUM SE COMPORTA EI PE PIATA MUNCII?

Alla PAICU, studentd,

Facultatea de Stiinte Reale, Economice si ale Mediului,
Universitatea de Stat ,,Alecu Russo” din Balti
Conducitor stiintific: Veronica GARBUZ, asist. univ.

Abstract: At any time, society is divided into several generations that have to
coexist in everyday life and collaborate in professional activity. The worst job that is
placed on managers' shoulders is to create a favorable working environment for very
different generations. At the same time, managers have to take into account the
employees' preferences, according to their distinctive features. Generations Y and Z,
although at first sight appear to be quite difficult, are in fact a valuable resource for
any company if they are properly valued and capitalized.

Keywords: BB, X, Y, Z generation, labor market, skills, expectations.

1) Introducere
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Pe parcursul secolelor XX si XXI, s-au conturat cateva categorii ale generatii-
lor de oameni si anume: Generatia Baby Boomers, Generatia X, Generatia Y si Ge-
neratia Z.

Generatia Baby Boomers sunt nascuti dupa razboi; sunt activi, dinamici si
competitivi. Au trecut prin multe incercari si lipsuri; muncesc mult, respecta
ierarhia, au experienta vasta; cautd sa atingd un anumit statut social.

Persoanele din generatia X au vérste cuprinse intre 30 si 50 de ani. Este prima
generatie care s-a concentrat mai mult pe dezvoltarea personala si cariera decat pe
familie. Pentru ei munca este un contract: ei muncesc pentru angajator, ofera tim-
pul, energia si eforturile proprii, iar pentru aceasta primesc un salariu. Sunt inde-
pendenti, se bazeaza preponderent pe fortele proprii.

Din generatia Y (Millennials), fac parte persoanele cu varsta de pana la 29 de ani.
Este o generatie emancipatd, materialistd, consumerista, confuza; sunt nonconformisti,
toleranti si comunicativi. Este generatia care stie sd spund NU si NU SE POATE.

in deceniile urmitoare, companiile isi vor concentra eforturile de recrutare in
jurul unei noi generatii de tineri — generatia Z. Acestea sunt persoanele nascute in-
tre 1994 si 2010, care la moment numara peste 365 de milioane la nivel mondial,
ale caror perspective, oportunitati si dorinte sunt diferite fata de cele ale generatiilor
precedente.

Nascuti 1n era digitald, acesti tineri au o abordare noua fatd de mediul de lucru
si au agteptari diferite fatd de cei din Generatia Y sau cei din Generatia X. Compa-
niile care inteleg cum gindeste aceastd noud generatie vor reusi sa atraga, sa cultive
si sa ajute la dezvoltarea viitorilor lideri.

Specialistii in Resurse umane considera ca orice companie trebuie sa aiba in
structurile sale angajati din generatia Z, tinerii care abia intra pe piata muncii, dar si
din generatia Millennials — Y (cei cu varste de pana la 29 de ani) pentru ca aduc o
perspectiva mult mai apropiatd de realitate datorita conexiunii pe care o au cu noile
tehnologii.

Un studiu international realizat pe un esantion de 2.000 de tineri, din 10 tari
diferite, sugereazd ca Generatia Z ar putea fi mai bine pregatita decét cea prece-
dentd pentru a avea succes in cadrul companiilor, dar si pe cont propriu [1].

2) Aspecte distinctive ale generatiilor

Fiecare din generatiile descrise mai sus intruneste o serie de puncte forte, dar
si de puncte slabe. In continuare, vom prezenta unele elemente distinctive ale aces-
tor generatii:

Tabelul 1. Elementele distinctive ale generatiilor BB, X, Y si Z

BB X Y Z
Vestimentatie Tradlpona}lsta Business, Confortabila Unica
’ formala casual
Motivatori Implinire Securitate Echilibru cu Creatie
viata personala ’
Mentoring Nu e necesar! | Nu am nevoie! Doar cand ifi Al df“ g.an.d sa
cer eu! ma ajuti?
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valori Logica, Participarea Diversitate, Unicitate,
disciplina directd acceptare creativitate
Sa ai zeci de < Sa primeasca .
Respectul - Sa fii profe- prit . Sunt unic,
“ 9 ani de expe- SR apreciere si SR
(ce inseamni L s sionist si sd ai > trateaza-ma ca
entru ei?) rientd. Sa ai cunostinte recunoastere pe tine insuti
P ' valori T pentru ideile lor ’
Vor si facd o Cauta un echi- Viata este Vor sd aiba
Viata diferents libru in viatd, au| FUN, trebuie impact asupra
’ incredere in ei traitd acum vietii

Abordarea in

Comparam cu
ce a mers 1n tre-

Avem o listd de

Facem un

Ne uitdm pe net
sd vedem daca a

rrizgllglr?]ﬁgr cut si reprodu- solutii! brainstorming! rezolvat-o
P cem procesul cineva!
Sloganuri Nc:;i g ﬁgega'i[ra_ Muncim ca sa Viitorul suna Cum adica nu

t Fim! inel ?

departe! traim! bine! este WIFI7

. Internet
. TV, pick-up, Ipod
Tehnologie casete audio Walkman DVD_ PS3
PlayStation

Sursa: Elaborat de autor in baza [3]
Analizand tabelul, constatam cé ideile, valorile utilizate de generatia BB sau X

sunt invechite, fiind inlocuite de ideile promovate de generatiile Y si Z.
3) Caracteristicile Generatiilor Y si Z
Generatia Y si Z este constituita din tineri activi, ambitiosi si diferiti de genera-
tiile precedente [6]. Principalele lor caracteristici sunt:
* Au mai mult spirit antreprenorial. Rezultatele studiului au evidentiat faptul ca

circa 17% din tinerii chestionati sunt dispusi sa-si lanseze propria afacere. In
timp ce reprezentantii generatiei X sunt tentati de antreprenoriat intr-un pro-
cent mult mai mic (circa 11%). Avantajul tinerilor care au varsta pana la 30 de
ani, este cd au avut o deschidere aparte spre tehnologie si informatie inca de la
varste fragede, au o deprindere nativd in a se descurca in mediile digitale, au
acces la mai multe resurse, asa ca sansele lor de reusitd sunt mai mari.

Salariul nu reprezintd principala motivatie pentru angajare. O treime din tinerii
Generatiei Z si Y spun ca se simt mai motivati de oportunitatile de angajare si
de beneficiile pe care le ofera o companie pentru dezvoltarea lor personala si
profesionala. Prin comparatie, 38% dintre cei din Generatia X se simt mai moti-
vati la job atunci cand li se oferd o marire de salariu sau un bonus de perfor-
manta. Tinerii care abia intra pe piata muncii preferd companiile care le ofera
ateliere si workshopuri, care organizeaza team building-uri si care i incurajeaza
sa invete cat mai mult. De aceea, numeroase corporatii internationale au in-
ceput sa organizeze astfel de cursuri de dezvoltare personala, pentru a-si ajuta
angajatii sa deprinda anumite calitati sau sa 1si imbunatateasca abilitatile.
Prefera metodele traditionale de comunicare. Desi multi ar fi tentati sa creada
ca tinerii din Generatia Y si Z folosesc retelele de socializare pentru a comu-
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4)

nica, studiile aratd exact opusul, cel putin cand vine vorba despre locul de
munca. Peste 51% dintre tineri spun ca preferd discutiile fata in fata cu supe-
riorul lor direct, in detrimentul e-mailului, preferat de doar 16%, sau al mesa-
jelor private — 11%. Intr-adevir, comunicarea face to face nu poate fi inlocuita
prin nici o altd forma de comunicare, deoarece aceasta aduce cel mai bine me-
sajul de la emitator la receptor.

Doresc sa fie luati in serios. Generatia Y si Z doreste sa fie tratata cu respect
din partea angajatorilor si vrea ca ideile sale sa fie luate in serios, iar initiati-
vele lor sa fie apreciate. Ei au o parere diferitd si despre cum ar trebui sa arate
mediul de lucru. Majoritatea considera ca varsta este irelevanta la serviciu si
conteaza mai degrabd cunostintele si pregatirea angajatului in acel domeniu.
De asemenea, ei nu vor sa fie lasati in afara discutiilor importante, 1si doresc o
comunicare mai deschisd cu managerii si vor sa fie anuntati de deciziile luate
de managerii superiori.

Doresc sa lucreze pentru un lider onest. Circa 52% dintre tineri mentioneaza
onestitatea drept cea mai importanta calitate in definirea unui lider bun. Ei vor
ca superiorii lor sa fie sinceri si directi si sa nu le ascunda informatii doar pen-
tru cd 1i considera pe subalternii lor prea tineri, imaturi sau incapabili sa faca
fatd unor schimbari. Sinceritatea managerilor, dar si a companiei este esentiala
in retentia tinerelor talente, care vor refuza s lucreze intr-un mediu de lucru
secretos sau pentru o companie care ii minte sau incearca sa ii exploateze.
Particularitatile Generatiei Z

La prima vedere, tinerii generatiei Z sunt asemanatori cu cei ai generatiei Y,

avand ca principala trasatura atasamentul de mediul digital, la care sunt conectati
non-stop. In realitate, la un zoom in, lucrurile stau un pic diferit. Cum sunt tinerii
generatiei Z?

a)

b)

Social media. Este prima generatie de nativi digitali in adevaratul sens al cu-
vantului, formatd din indivizi nascuti intr-o lume deja hiper-digitalizata, for-
mat din iPhones, iPads si apps. Digitalul nu mai este doar un instrument de
comunicare, ci un mod de viata. Traiesc cu pofta prezentul si trec rapid de la
un subiect la altul. Pun pret pe ,,aici si acum” mai mult decat generatiile ante-
rioare, iar asta se vede si din social media folosite: fac live-stream si isi spun
povestile prin Snapchat, prin imagini care se sterg dupd doar 24 de ore. Cauta
intimitatea chiar si online, refugiindu-se in platformele anonime de social
media, ca Secret sau Whisper. Crescuti In era smaphone, nu doar transmit, ci
si creeaza continut in social media. Snack media — consuma media in ,,portii”
mici, datoritd abilitatii de a procesa foarte rapid informatia.

Comunicare. Cercurile de cunostinte sunt globale, iar comunicarea intercultu-
rala e o constantd. Distantele nu mai sunt o problema cénd vine vorba de inte-
ractiune. Desi sunt fani digital, tinerii apreciazd mai mult interactiunile di-
recte: 53% dintre tineri preferd comunicarea fatd in fatd in detrimentul celei
online sau asistatd de un dispozitiv tehnologic. Vorbesc in emojis si
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5)

emoticons, care inlocuiesc textele si construiesc un limbaj semi-codificat.
Utilizeazd mai putine cuvinte, mai multe imagini. Absorb informatia
instantaneu, dar 1si pierd interesul la fel de repede. Valorizeaza comunicarea
vizuald si interactiva, astfel ca au nevoie de un sistem de invatare pe masura,
prin canale multiple, care trebuie sa le ofere o experientd completd de dezvol-
tare — pe langa continut, o conexiune sociald si emotionala.

Cariera. Sunt mai implicati si resimt presiunea de a dobandi experienta profe-
sionala de la o varstd tot mai frageda, fiind constienti ca activitatile de volun-
tariat si internshipurile au un rol fundamental in dezvoltarea unei cariere. Me-
diul de lucru accelerat reprezinti o provocare pentru ei. Inconjurati de milioa-
ne de resurse de elearning si DIY, avand posibilitatea de a participa gratuit la
cursuri online, fara limitd de timp sau locatie, tinerii generatiei Z viseaza sa
aiba propriul business, iar un job de la 9 la 5 nu mai este atat de atractiv. Cei
care aleg statutul de angajat si-ar dori sd munceasca intr-o corporatie multina-
tionald si mai putin intr-un mediu traditional [4, p. 35]. Generatia Z este
motivata in special de viitoarele oportunitdti de avansare in cadrul companiei.
Domeniile de care sunt atrasi tinerii Generatiilor Y si Z

Un studiu realizat in anul 2015 de compania de consultanta in resurse umane

Artwin Consulting, aratd ca 30% dintre tinerii din Generatiile Y si Z sunt atrasi de
domeniul IT si isi doresc sd inceapa o carierd in aceastd arie de activitate [5].
Interesul mare fata de aceasta zond de activitate poate fi explicat atat prin salariile
peste medie oferite de angajatori, dar si prin oferta considerabil mai mare de joburi
fatd de toate celelalte domenii.

Pe locul doi in topul preferintelor se afla un domeniu care 1n anii anteriori nu pa-

rea atat de atractiv — invatdmantul (18%). Urmatoarele locuri sunt ocupate de con-
sultantd, culturd, turism, domeniul bancar si cel al asigurarilor, la egalitate cu 17%.

Nu la fel de atractive sunt domeniile: industrie, constructii, institutii publice,

agriculturd, sdnatate sau transporturi si logistica.

In ceea ce priveste dorinta lor de a munci la stat sau in companii private,

majoritatea au ales sectorul privat, 67% (figura 1).

5% 19

@ Sectorul public
@ Sectorul privat
OONG
OAltele

Figura 1. Preferintele tinerilor pentru sectoarele de activitate
Sursa: elaborat de autor in baza sursei [5]
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Sunt 1nsa si multi tineri care isi doresc sa devina bugetari. Este vorba despre
27% dintre respondentii din cadrul studiului.

6) Asteptirile tinerilor Generatiilor Y si Z fatd de manageri
Cei din generatia Y si Z nu sunt neaparat o generatie ,,prea iubitd” de genera-

tia X, tocmai pentru ci ii simt ca pe o amenintare. Insi cu ct vor incerca si
inteleagd mai bine generatiile Y si Z, cu atit vor ajunge sa-i aprecieze mai mult.

Se spune cd un manager bun este un manager care are in jurul lui o echipa en-
tuziasta si rezultate bune. Si in fiecare curs de dezvoltare se pune accent pe va-
loarea oamenilor din organizatie. Generatiile Y si Z nu au nevoie de manageri
foarte diferiti fatd de generatia X, insd au nevoie de manageri mai adaptati si actuali
generatiei lor [2].

Un manager adaptat este unul care se remarca prin:

- Lipsa rigiditatii. Un manager bun pentru generatia Y si Z nu va conduce o
echipa doar ,,By the book”. Daca va aplica doar regulile din carti si cele inva-
tate in cursurile de dezvoltare personald si nu va asculta vocea angajatilor sai
nu va avea o echipd motivata si orientata catre rezultate.

- Acceptarea criticii. Statutul de manager nu inseamna c4 stii de toate si ca esti
bun la toate. Managerul adaptat este cel care ascultd angajatii cdnd au pareri
diferite de ale lui si tine cont de ele. Daca transforma critica angajatilor in cri-
tica constructiva si reorganizeaza procese, sisteme castigd respectul si incre-
derea angajatilor mai mult decat daca 1i scoate la 0 masa!

- Timpul personal este respectat. Pentru generatia Y si Z, timpul personal este
mai valoros si orientarea cétre propria persoana conteazd mai mult. De aceea
managerul flexibil, managerul care apreciaza timpul liber al angajatului va
avea, de asemenea, de castigat respectul lui si increderea mai repede.

- Claritate §i coerentd. Nu mai e nevoie sa imbraci o poveste intr-un mod pla-
cut astfel incat sa nu deranjezi angajatul. Tinerii generatiei Y si Z au nevoie
de vorbe putine dar clare, discurs coerent si la obiect. Nu au timp de pierdut si
inteleg foarte bine ce au de facut. Nu trebuie sa vada neaparat ansamblul ca
sa-si faca jobul.

- Acceptarea diversitdtii in echipd. Spiritul de turma nu este deloc apreciat de
generatia Y si Z. Nu trebuie toti angajatii sd meargd la masd, nu trebuie toti
angajatii sa fie incantati ca firma lor a investit intr-un teambuilding. Libertatea
in alegeri este cel mai apreciat lucru de cétre ei si acceptarea alegerilor lor este
cel mai greu lucru pentru manager.

Concluzii:

Asadar, intrarea pe piata muncii a tinerilor din Generatia Y si Z cu siguranta
va aduce schimbadri la nivelul mentalitatii companiilor, dar si a angajatilor. Angaja-
torii vor trebui sa isi formeze o culturd organizationald bazata pe onestitate, trans-
parenta si incredere si sa le ofere tinerilor angajati toate oportunitatile de dezvolta-
re, pentru a le castiga loialitatea si aprecierea. Nu este cunoscut in ce mésura com-
paniile sunt gata sd accepte generatiile tinere, Impreuna cu noile cerinte fata de
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angajatori si fatd de piata muncii in ansamblu. Cert este cd mediul economic evo-
lueaza foarte dinamic si, in acest context, nu este timp pentru adaptare. Conditia de
bazd pentru angajatori este s fie flexibili, sd utilizeze deopotriva instrumente de
lucru pentru generatia BB, X, Y si Z si s asigure o comuniune eficienta Intre gene-
ratii. Noile generatii (Y si Z) sunt pline de resurse creative, reprezintd o valoare
adaugata pentru orice companie, doar dacad managerul are suficiente capacitati sa
descopere si sd dezvolte potentialul angajatilor sai.
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INFORMIERENDE UND APPELLATIVE SCHLAGZEILEN
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Abstract: A title is part of a media text, namely a press release, which is
highlighted typographically. The aim of the title is to attract the reader's attention and,
as such, it represents an essential element of the text. The title has an intratextual
relation with the other parts of the text, and is often characterized by deviations from
standard language, by originality and expressiveness. There are several typologies of
titles. We exploited the classification of texts in informative and appellative and we
analyzed both syntactic and lexical means of writing titles. Our analysis validates the
hypothesis that titles can be used in foreign language teaching.

Keywords: title, thematic and summative titles, enigmatic and provocative.

Die Untersuchung des Phianomens der Presse- oder der Zeitungssprache, ihrer
sprachlichen Formen, lingvo-stilistischen Besonderheiten der fiir die Presse typischen
Textsorten und deren Bausteine hat in der Germanistik eine lange Tradition. Die
Schlagzeile als ein Baustein des Pressetextes riickt in den Mittelpunkt des linguisti-
schen Interesses erst in den 70-Jahren des vorigen Jahrhunderts. Seitdem sind viele
wissenschaftliche Beitrdge erschienen, die die Spezifik und die Funktionen der
Schlagzeilen thematisieren. Das sind Arbeiten von Sandig (1971), Sommerfeldt
(1991), Wandruszka (1994), Di Meola (1998), Burger (2005), Kohrs (2010) u.a. Bei
der Auseinandersetzung mit den Wissenschaftsbeitrdgen zum Thema ,,Schlagzeile®
fallt auf, dass die meisten Autoren iiber die Wichtigkeit und die pragmatischen
Funktionen dieses Bausteins der Pressetexte einig sind. Unterschiedliche Meinungen
herrschen aber in Bezug auf die Terminologie. Oft wird unter den Termini Uber-
schrift und Schlagzeile derselbe Baustein des Pressetextes gemeint. So schreibt Kohrs:
,,Sowohl Uberschrift als auch Schlagzeile beziehen sich auf den journalistischen
Bereich und beide Begriffe werden [...] synonym verwendet, da auch einige Auto-
ren keine scharfen Bedeutungsgrenzen zwischen diese zwei Termini setzen (Kohrs
2010: 223). Burger hingegen ist der Meinung, dass die Begriffe Uberschrift und
Schlagzeile voneinander deutlich getrennt werden missen (Burger 2005: 115). Er
erklart den Unterschied zwischen den beiden Begriffen folgendermalien: ,,Ich verwende
... ,Schlagzeile‘ dann, wenn es sich um ein Element eines Gesamttextes handelt (also
den iiblichsten Fall), ,Uberschrift* hingegen als Oberbegriff fiir ,Schlagzeile* und alle
iibrigen Fille, die mit dem Gebrauch des Wortes kompatibel sind.“ (Burger 2005:
115-116). In Anlehnung an Burger grenzen wir diese Begriffe voneinander ab und
verstehen unter der Schlagzeile ein Element eines massenmedialen Gesamttextes.
Sie erregt die Aufmerksamkeit des Lesers und ist folglich ein wesentlicher Faktor
bei der Lesersteuerung (Janich 2003, 227). Die Schlagzeile steht in intratextueller
Beziehung mit anderen Teilen eines Gesamttextes und zeichnet sich durch
Abweichungen von der Standartsprache, Originalitdt und oft Expressivitét aus.
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In der fachbezogenen Literatur werden Schlagzeilen nach verschiedenen Kri-
terien eingeteilt. Eines dieser Kriterien ist das Kriterium der intratextuellen Bezie-
hung zum FlieBtext, das der Klassifikation von Kohrs zugrunde liegt. Laut Kohrs
sind alle Schlagzeilen in zwei groBe Klassen einzuteilen: primér informierende und
primér appellative. Die informierenden Schlagzeilen lassen sich in thematische und
zusammenfassende unterteilen, die appellativen gliedern sich in rétselhafte und
provozierende Schlagzeilen (Kohrs 2010: 224). Eben die Untersuchung der
genannten Klassen der Schlagzeilen hat dieser Beitrag zum Inhalt.

Die Quelle fiir unsere empirische Untersuchung bildet das Nachrichtenmagazin
Spiegel-online, aus dem wir 200 Schlagzeilen zu politischen, wissenschaftlichen
und wirtschaftlichen Themen herausgeschrieben haben. Die Analyse der dokumen-
tierten Schlagzeilen hat ergeben, dass im Korpus alle Arten von Schlagzeilen
vorkommen. Vorherrschend sind dabei thematische Schlagzeilen (45%), ihnen
folgen zusammenfassende Schlagzeilen (30%). Rétselhafte (15%) und provozie-
rende Schlagzeilen (10%) weisen eine niedrigere Vorkommensfrequenz auf.

Thematische Schlagzeilen sind sachlich formuliert und nennen das Thema des
Artikels. Als Beispiele fiir thematische Schlagzeilen konnen folgende angefiihrt
werden:

(1) Videos und Songs: Mark E. Smith und The Fall in sieben Clips (Spiegel-

online, 25.01.18)

(2) Russland und Olympia: Dann machen wir eben unsere eigenen Spiele

(Spiegel-online, 30.01.18)

(3) Deutschtiirken und Kurden in Berlin: "Es herrscht eine unbeschreibliche

Atmosphdre" (Spiegel-online, 30.01.18)

(4) Betrug und Diebstahl "Held von Manchester" muss ins Gefingnis(Panorama,

(Spiegel-online, 30.01.18)

(5) Union und SPD: Das steht im Koalitionsvertrag (Spiegel-online, 07.02.18)

Die Schlagzeile (1) weist direkt auf das Thema des Artikels hin, der Leser
versteht sofort, dass es sich um einen Unterhaltungsbereich handelt. Die Schlagzeile
(2) fesselt das Interesse der Sportfreunde, die Sportartikel gern lesen, und infor-
miert sie, dass es hier um interne Sportwettkampfveranstaltungen in Russland geht.
Uber die Probleme der multikulturellen Gesellschaft in Deutschland spricht man im
Artikel mit der Schlagzeile (3). In der Schlagzeile (4) wird darauf hingewiesen,
dass der Artikel von der Situation des FuBballclubs Manchester handelt. Die
Schlagzeile (5) thematisiert die politische Lage Deutschlands.

Zusammenfassende Schlagzeilen werden wie auch thematische Schlagzeilen
sachlich formuliert, unterscheiden sich jedoch von den letzteren dadurch, dass sie
mehr Information iiber den Inhalt des FlieBtextes geben und meistens auf die
Fragen Wer? Was? Wann? Wo? antworten. Somit enthalten zusammenfassende
Schlagzeilen konkretere Angaben iiber das Thema des Beitrags. Die unten stehen-
den Belege entsprechen diesen Merkmalen in vollem Mal3e:

(6) Unruhen: Deutsche Wirtschaft beunruhigt tiber Lage in Iran (Spiegel-online,

02.01.2018)
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(7) Vor Sondierungen: Union und SPD streiten iiber Alterstests fiir Fliichtlinge

(Spiegel-online, 02.01.2018)

(8) Grofle Nachfrage: Deutsche Borse bunkert 175 Tonnen Gold (Spiegel-online,

02.01.2018)

(9) US-Prdsidentschafiswahl: Oprah Winfrey will 2020 nicht antreten (Spiegel-

online, 25.01.18)

(10) Neue Riistungspanne: Bundeswehr muss bis 2020 mit Oldtimer-Hubschrauber
fliegen (Spiegel-online,13.01.18)

An der Schlagzeile (6) erkennt man, dass sich das Thema des Artikels auf die
Wirtschaftssituation bezieht. Dabei wird auf die zusdtzlichen Informationen hinge-
wiesen: die deutschen Unternehmer und die bedrohliche wirtschaftliche Lage des
Irans. Beispiel (7) zeigt, dass es sich im Artikel um die Ansichten der deutschen
Parteien iiber die politisch-sozialen Probleme in Deutschland im Zusammenhang
mit der starken Einwanderungswelle nach Deutschland handelt. Uber den konkre-
ten Bereich der Borsengeschéfte in Deutschland spricht man im Artikel mit der
Schlagzeile (8). Die Schlagzeile (9) ermoglicht einen Einblick in die Perspektiven
der innenpolitischen Entwicklung der USA. Beispiel (10) berichtet iiber die
kritische Lage der technischen Ausstattung der deutschen Abwehrkréfte.

Wie oben bereits erwdhnt, kommen appellative Schlagzeilen im Nachrichten-
magazin Spiegel-online viel seltener vor. Die Analyse dieser Klasse von
Schlagzeilen hat ergeben, dass im Korpus rétselhafte Schlagzeilen hiufiger vor den
Spiegel-Artikeln stehen. Diese Art von appellativen Schlagzeilen erlaubt keinen
Riickschluss auf den Gegenstand des Themas. Das bedeutet, dass rétselhafte
Schlagzeilen semantische Liicken des Lesers nicht schlieBen und folglich ihn
stirker motivieren, den ganzen Artikel zu lesen. Das zeigen folgende Beispiele:

(11)Ex-Berater provoziert Trump: Bannon der Barbar (Spiegel-online,

04.01.2018)

(12) Kinderfliichtlinge: Sind so kleine Hinde (Spiegel-online, 04.01. 2018)
(13) Enthiillungsbuch iiber Donald Trump: Voller Feuer, voller Zorn (Spiegel-

online, 04.01.2018)

(14) Pleite des Baukonzerns Carillion: Ein Vorgeschmack auf den Brexit Spiegel-

online, 16.01.18)

Aus den angefiihrten Beispielen ergibt sich, dass der Sinn der réitselhaften
Schlagzeilen auBerhalb deren kontextuellen Rahmens kaum begriffen werden kann.

Provozierende Schlagzeilen treten in den untersuchten Texten des deutschen
Nachrichtenmagazins Spiegel-online sehr selten auf. Hier sind einige Beispiele von
ihnen anzufiihren:

(15) Trump iiber seinen Ex-Chefstrategen Bannon: "Er hat seinen Verstand

verloren™ (Spiegel-online, 04.01.18)

(16) Putins Rede an die Nation: "Das ist kein Bluff" (Spiegel-online, 01.03.2018)
(17) Olympia-Internat Hamburg: Mitschiiler gequdlt - Strafverfahren eingestellt
(Spiegel-online, 01.03.18)
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(18) Parteien vor Sondierung: Freundlich im Ton, hart in der Sache (Spiegel-

online, 01.03.18)

Die oben genannten provozierenden Schlagzeilen werden auf die Art und
Weise aufgefasst, dass ihre Formulierungen den Leser herausfordern, eine starke
Reaktion hervorrufen, seine Gefiihle wie Einverstdndnis oder Ablehnung auslosen
und schlieBlich den Leser zum Nachdenken provozieren. Die Schlagzeile (15) enthélt
provokatorische AuBerungen des US-Priisidenten und bewegt den Leser mehr darii-
ber zu erfahren. Die Schlagzeile (16) fesselt die Aufmerksamkeit des Lesers durch
das provozierende Zitat aus Putins Rede vor seiner Wahl. Uber einen Internatsschii-
ler des Olympia-Stiitzpunkts Hamburg, der vor dem Jugendgericht Neumiinster
gestellt worden ist, berichtet man im Artikel mit der Schlagzeile (17). Die
Schlagzeile (18) ldsst die Inkongruenz zwischen Wort und Handeln in der Kommu-
nikation zwischen den Parteien erkennen.

Die Ergebnisse unserer syntaktischen Analyse der informierenden und appella-
tiven Schlagzeilen bestitigen die Auffassung von Burger, dass sich die Syntax der
Schlagzeilen in den letzten Jahrzehnten stark veréndert hat. Wiahrend frither aus
6konomischen Griinden hauptséchlich Ellipsen verwendet wurden, d. h. es wurden
leicht rekonstruierbare Worter, wie z. B. Artikel oder Hilfsverben, sowie auch
Satzteile, die zum Verstdndnis beitragen, weggelassen, werden heute weitaus mehr
vollstindige Sétze gebraucht. Die Analyse der Sétze nach ihrer Redeabsicht hat
gezeigt, dass in den untersuchten informierenden und appellativen Schlagzeilen alle
drei Satzarten vorkommen: Aussage-, Frage- und Aufforderungssitze. Wie vermu-
tet wurde, sind in den informierenden Schlagzeilen Aussagesitze vorherrschend. In
den appellativen fungieren sowohl Aussagen als auch Fragen und Aufforderungen
sowie Ausrufe. So hat z. B. der Artikel zum Thema Missbrauch eine Aufforderung
als Schlagzeile. Bella Throne iiber Missbrauchserfahrungen: "Bleibt stark!"
(Spiegel-online 09.01.2018)

AbschlieBend ist zu betonen, dass die analysierten Schlagzeilen je nach ihrer
intratextuellen Beziehung zu andern Texteilen unterschiedlichen Arten angehdren,
obwohl primér informierende Schlagzeilen dominieren. Dies entspricht dem
Hauptziel der Medien, die die Leser iiber die aktuellsten Ereignisse in
verschiedenen Lebensbereichen zu informieren haben.
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Abstract: In the given research we propose to explore Russian and Romanian
phraseological units which contains the pieces of clothing in their structure. Phraseolo-
gisms selected from phraseological dictionaries demonstrates the occurance of the
same pieces of clothing in the both cultures (camasa: ,,a se certa pe camasa altuia”;
pybawika: ,,pybaxa-napens”’) as well as specific clothes for one of this nation (catrinta:
,, -1 mirosi a catrintd”’; 6aneHoK: ,, MYNOU KaK CUOUPCKULL 8aleHOK ).

Keywords: phraseological units, pieces of clothing, culture, mentality, compa-
rative study.

Cultura este un fel de memorie istoricd a unui popor. Prin culturd, omul expri-
ma atdt modul sau de viatd, cat si intelegerea pe care o are el despre viatd. Orice
cultura isi gaseste imaginea reflectata in sistemul ei lingvistic, iar expresiile sunt o
sursa de Tmbogatire atat a diapazonului lingvistic, cat si cultural, intrucat la baza
formarii fiecarei expresii frazeologice stau situatii socio-culturale.

Limbile romana si rusd au un ,,bogat tezaur frazeologic”, ceea ce ne permite
sd ne facem o idee mult mai apropiata de realitate in legatura cu forta creatoare a
limbii. in structura expresiilor frazeologice din limbile roméana si rusa sunt prezente
varii realitati. In cele ce urmeaza, oferim o privire de ansamblu asupra expresiilor
frazeologice ce au in structura lor termeni din sfera vestimentard, excerptate din
dictionare frazeologice, dictionare explicative, dictionare bilingve.

Se stie ca vestimentatia a avut un rol important de-a lungul istoriei. Nominali-
zarea articolelor de vestimentatie se refera la cel mai vechi strat al lexicului fiecarei
limbi, intrucat anume imbracamintea insoteste omul din momentul intrérii acestuia
in societate. Exista multe cauze care ar putea sta la baza aparitiei imbracamintei.
Conform ideii invocate de crestini, faptul cd omul se imbraca, este provocat de sen-
timentul lui de rusine, legat de pasajul biblic despre Adam si Eva, care au incalcat
legea Domnului si au fost alungati din rai. Acest fapt a modificat felul de a percepe
nuditatea ca o pudoare, prin urmare cei goniti din paradis si-au acoperit corpul cu
frunze. Rationalistii afirma ca ,,costumul a aparut cu scopul de a acoperi corpul
uman si de a-l apara de eventuale pericole” [7]. Or, daca la inceput, principala
menire a vestimentatiei era protejarea corpului, atunci, cu trecerea timpului, pe 1an-
ga rolul protector s-a adaugat si rolul estetic.

Mai mult decat atat, intre vestimentatie si realitatile sociale exista o legatura
stransa. Importanta costumului este remarcatd In paremii, in maxime si in expresii
metaforice. Vestimentatia este pusa in legaturd cu omul care o poartd, hainele fiind
considerate o prelungire a propriei fiinte. Poetul francez Henri Michaux precizeaza,
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in aceastd ordine de idei, ca ,,imbracdmintea este o conceptie despre sine pe care
fiecare o poarta cu sine” [idem].

Totodata, tinem sa afirmam ca portul, in general, ,,s-a dezvoltat odata cu for-

mele vietii sociale si se manifesta ca unul din elementele de baza ale culturii mate-
riale” [4, p. 182].

In demersul nostru, ne vom opri la analiza unor denumiri de piese vestimenta-

re, care s-au osificat in componenta frazeologismelor din limbile romana si rusa.

v

v

v

Astfel, in fondul frazeologic romanesc, in special, sunt prezenti termeni de:
imbracaminte: haind: a imbrdca haine cernite; cojoc: a scutura cojocul cui-
va; cimasa: a-si bea si camasa; fusti: a alerga dupa fuste; manta: manta de
vreme rea; catrinta: a-i mirosi a catrintd;

partile imbracamintei: poald: umblda parca are oud in poala; buzunar: a fi cu
mdna in buzunar; maneci: a trage de manecd; guler: a apuca de guler pe
cineva;

acoperamant de cap: cusmai / caciula: a purta cusmd pe cap | a da cu caciula-n
cdini; palarie: a-si ridica palaria; tichie: cel cu tichie rogsie; basma: a iesi
basma curata,

incaltaminte: opinca: a fi din opincd; cizma: a lucra ca o cizma; papuc: a tine
pe cineva sub papuc; ciubote: a duce cu ciubote; galosi: a lua apa la galosi,
accesorii: brau / curea: a fi cu cutitul la brdu / cdt il tine cureaua; batisti: a
face nod la batista; val: a-i cadea valul de pe ochi; manusi: a umbla cu ma-
nusi etc.

In frazeologismele din limba rusi, nominalizarea portului popular este redati

prin intermediul lexemelor:

v

olekna: pydamka / pybaxa: pooumbcs 6 copouxe (pybawxe) | pybaxa-
napennv; 100Ka: depocamves 3a 6aOvblo 100KY; MYHAUP: 3aMapams MyHOUp;,
pu3a: pazoupamv Ha cebe pusvl, Wyda: wyba Ha pvibbem mexy; capadan:
capaghannoe paduo; KUINETKA: NIAKAMb 8 JCULemKy, WITAHBL: WMaHbl
npomupamu; 6eJIbe: puimuvCs 6 SpAIHOM benve;

YacTH ONEXKIBL: MOAOJ: no00Opamsv nodon 8 3yOvl; PyKaB: pabomamv
cnycms pykasa, BOPOT (npocm. IHBOPOT): CXGamMumb 3a WUGOPOM; Kap-
MaH: y0apums no KapMawy,

rojoBHOH yOop: mamka: no Ceubke u wanka, IUISNA: 0el0 8 uwiaane,
dypaxxka: ¢ dypasickotl nabekpers; KOIMAK: OblmMb OO KOINAKOM,

00yBb: JanTH: 00ymob 6 1anmu; BAJEHOK: MYNOU KAK CUOUPCKUL 8ATIEHOK;
dammMak: Obimb nod Oawimakom; CamoOr: 08a canoza napa, TAIOUI: noca-
oumo 6 2anouty,

aKceccyapsl: MOSIC: 3amKHYMb 3d NOsC; MePYATKA: Opocums nepyamxy; Ba-
PEeXKKA: pA3UHYINb 8APENCKY .

Prin urmare, constatam ocurenta atat in expresii frazeologice romanesti, cat si

in frazeologismele din limba rusa a acelorasi termeni din domeniul vestimentatiei:
cadmasa, caciuld, palarie, poald, buzunar, brau, manusi etc. Acestea putand fi clasi-
ficate in:
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1. Frazeologisme cu echivalenta totala: a primi peste caciula / nonyuumse no
wanxe; a-si rvidica palaria / npunoousamo wasany; a arunca manusa / opocums
nepuamky Komy-aubo; a lovi la buzunar / yoapums no kapmany €tc.;

2. Frazeologisme cu echivalentd partiald: a festeli mantaua / 3amapamo
MyHOUp,; a schimba cum schimbi camasa / mensimo Kax nepuamxu; cu cdaciuld
pe-o ureche / ¢ gypaxckoil nabexkpens; a se tine de poald | 3a mamuny 106Ky
deporcamocsi; a lucra ca o cizma / pabomams cnycms pykasa €tc.;

3. Frazeologisme cu specific national (fira echivalentd): a fi din opinca; a gasi
ac de cojocul cuiva; a scutura cojocul; a-i mirosi a catrinta; anteriul lui
Arvinte; Tpuwrun kagpman; nrecmu ranmu; capagannoe paouo;, mynot Kax
cubupckuil eaneHox etc.

Astfel, putem constata ca fiecare popor imprumuta cate ceva de la cel cu care
Vine in contact de-a lungul istoriei, dar, in acelasi timp, are elemente specifice, unita-
re, pastrandu-si culoarea nationald, continuand traditiile portului unui sau altui popor.

Cu toate acestea, in cazul cand echivalentul intr-una din limbile comparate
lipseste, putem gési frazeologismul in baza caruia este alta imagine metaforica. Fra-
zeologismul dat este numit in literatura de specialitate analog frazeologic / structurd
identica / echivalentd: a da ceva cu mdneci largi / dasams wedpoii pyxoui; a atinge
pe cineva la manjeta / oamv 6apauwika ¢ 6ymadicke, a intoarce cojocul pe dos /
nepesepHyms NIACMUHKY; a Sse certa pe camasa altuia / oeaums wKypy youmozo
meoseosi; no Cenvke u wianka / cum e nasul asa si finul, 3amxuymo 3a nosic / a
baga pe cineva sub covatd; pybaxa-napens / bdiat de isprava, osa canoea napa /
parcd a tunat si i-a adunat; nycmumo wanxy no xpyey / a umbla cu cheta etc.

Analizand frazeologismele cu denumiri de obiecte vestimentare in structura
lor din punct de vedere etnocultural, ne convingem ci reflectarea specificului
cultural-istoric, este caracteristicd, in primul rand, frazeologismelor autentice, caci
anume acestea reprezinta obiceiurile, traditiile, cultura poporului [11, p. 222].

in cele ce urmeaza, vom prezenta unele frazeologisme cu denumiri de articole
vestimentare din perspectiva semnificatiilor in mentalul popular.

Ciciula este semnul vestimentar al barbatilor, traditional purtand-o numai ei, in
semnul barbatiei: a purta caciula degeaba inseamna ori ,,a nu fi un barbat adevarat”,
ori ,,a fi prost, sau netrebnic”. In toate culturile, ciciula arati statutul social al pur-
tatorului dupa cap si caciula / no Cenvke u wanka, ce inseamna ,,a prieteni cu cel de
aceeasi stare sociala”. Caciula indica si starea materiald a poporului roman: a avea
casa sub cdciuld, adica ,a fi sirac”. Conform mentalitatii traditionale, cand caciula se
afla pe cap, ea protejeaza purtatorul. Aceastd putere devine relevanta in basme, cand
face pe voinic nevazut. Eticheta populard presupune, de a-si scoate cdciula (palaria)
din cap pentru a manifesta respectul fatd de spatiu. Se considera ca casa si biserica
specifice culturii nationale sunt create dupa modelul cosmosului. Barbatii intrati in
aceastd sfera puteau comunica cu sacralul numai daca isi scoteau caciula [1, p. 38].

Expresia frazeologicd npunooname wnany este specifica etichetei din cultura
rusi. Inainte, in caz daca aristocratii intdlneau in drum un necunoscut, isi ridicau
palaria in semn de salut. Frazeologismul zomame wanky, initial, insemna ,,a-si
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scoate acoperamantul de cap pentru a se saluta cu cineva” [12, p. 763]. De obicei,
in asa mod, se salutau in semn de respect pentru cei mai in varsta.

In limba rusa, structura fixa cusme wanky (niamox) inseamna cu totul altceva
decét in limba romana. Aceasta expresie a aparut din motivul ca in Rusia ciciula a
fost nu doar obiect de vestimentatie, ci si simbol al independentei si al demnitatii.
Asadar, in Moscova medievala, de exemplu, in Piata Rosie, datornicii nevoiasi, de
obicei, erau pedepsiti prin modul de a scoate public caciula de pe capul barbatului,
iar femeii i se dadea jos basmaua. Aceasta insemna cd lor nu li se mai acorda
incredere. Pedeapsa publicd era consideratd o mare rusine, adicd a smulge caciula
cuiva din cap inseamna a-1 defaima si a-l declara hot [idem, p. 764].

Camasa 1n traditia celtica, este semnul ocrotirii, de un trup imbracat in cama-
sd nu se atinge nicio boala [6, p. 28]. Simbolismul desemnat se reflectd in expresia
frazeologica: pooumsca 6 copouxe (pyoauixe). Copoura este camasa barbateasca
cu guler rigid, tipica pentru regiunea rusa. Candva cuvantul rus copouxa insemna
sac gestational ce acoperea corpul sau capul nou-nascutului. Conform credintei in
Superstitii, cel care se va naste intr-acest invelis (ce este foarte rar) acela va fi feri-
cit. Slavii din est, polonezii si cehii numesc aceastd pungd cdciulita fericirii, ma-
ghiarii o desemneaza invelis, iar mongolii i spun suba tatdlui. EXpresia pooumscs
6 copouxe popoarele sus-numite o interpreteaza cu referinta la cei cérora le ,,surdde
norocul”. Cu toate ca expresia frazeologica prezinta un concept universal, frazeolo-
gismul cu cuvantul copouxa este specific doar limbii ruse? [12, p. 136].

Faptul de a nu avea nici cdmasa este semn nu numai de deplind sdracie mate-
riala, ci si de totala singuratate morala si de renuntare la lume: niciun loc material,
niciun om si nicio dragoste nu-ti mai ofera ocrotire: a nu avea camasa pe el. Faptul
de ,,a-ti da si camasa de pe tine” este, dimpotriva, un gest de netarmurita generozi-
tate. In masura in care cimasa este o a doua piele, esti dispus sa te daruiesti pe tine
insuti, sd-ti impartasesti intimitatea: a-si da cdmasa de pe sine / omdamv u
(nocnedmnior) pybawxy [6, p. 28].

Interesant este faptul ca aceastd piesa vestimentara atat in limba romana, cat si
in limba rusa demonstra prosperitatea bunurilor materiale in casele taranilor. La ro-
mani, simbolismul cdmasii este nuantat de materialul din care este facuta si care se
afld in contact direct cu trupul: canepa grosolana pentru tirani, matase de pret pen-
tru cei bogati. Rusii fac legatura cu aspectul material, in familiile siarace nu toti
(mai ales copiii) aveau camasa. Cel care ,,se naste in cdmasa”, prin urmare, este
bogat [12, p. 660].

Un alt frazeologism din limba rusa, care contine in structura sa lexemul cadmasa
este pybaxa-napenw, in sens figurat, se referd la un om deschis, simplu, prietenos.

! Tinem si mentiondm, in acest sens, cd multi vorbitori folosesc in limba romana
traducerea ad litteram ,,a se naste in camasa”. Or expresiile, proverbele, zicatorile nu se
traduc literal, ci se cauta echivalentul, consultdnd dictionarele. Astfel, pentru expresia
pooumucs 6 copouke, in limba romand vom utiliza a se naste cu cditd / tichie pe cap sau

a se naste sub o stea norocoasd.
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Fraza a imbinat particularitatile semantice, expresive si stilistice ale cuvintelor din
care este formata. [Tapens — bdiat, om tandr, barbat si py6axa — este o realitate na-
tionald ruseascd, cusutd din panza subtire, largd, care se purta incinsd cu brau
[idem, p. 602].

Bréaul reprezintd un accesoriu lat purtat de tarani, atat de barbati, cat si de
femei. In brau barbatii pastrau tutunul si luleaua, un cutit si o pungi cu bani: a fi cu
cutitul la brdu [8, p. 91]. Femeile il foloseau in scopuri magice, fetele aveau
credinta ca braul le va ajuta si-si viseze ursitul. Inainte de culcare puneau braul jos,
bateau trei matanii pe brau si ziceau: brdu, braugorul meu, / arata-mi pe ursitorul
Mmeu si apoi se culcau, avand speranta ca il va visa [idem, p. 93].

In limba rusa, frazeologismul samxuyms 3a nosic apare in formulele de laudi a
ostasilor inainte de luptd, pentru a accentua superioritatea lor fizica asupra dusma-
nului. Braul slavei il considerau simbolul puterii si al sanatatii. in zona rurald, ma-
ma nu ldsa copilul sa iasa afard fard a-l incinge cu brau, deoarece, conform su-
perstitiei, ar putea si i se intdmple ceva rau. Originea frazeologismului este legata
si de magia talismanului, pacurarii din regiunea Rusiei pentru a feri turmele de for-
tele rele si de boald pronuntau vraja si puneau baltagul dupa brau [12, p. 567].

Se spune ca expresia pyku 6 6proku este originard din Rusia. Vestimentatia na-
tionala ruseasca nu avea buzunare. Tot de ce omul avea nevoie purta dupa brau, in
cusma, la git. Buzunarele au fost vazute de moscoviti abia in secolul al XVIII-lea
la europenii care vizitau Moscova. Atitudinea ostild si ironica a rusilor pentru céla-
torii straini a fost transferata si pe vestimentatia acestora. Expresia aceasta il carac-
terizeaza pe cel care sta fara treaba, se fereste de povara muncii [idem, p. 609].

O serie de frazeologisme, dupa cum afirmam supra, contin in structura lor ter-
meni vestimentari cu specific national: catrinta: a-i mirosi a catrinta. Catrinta, in
portul popular romanesc, numeste haina femeiasca purtata in locul fustei. Originea
expresiva a catrintei (cotreantd) este cdrpd, care denumeste ,.fusta de moravuri
usoare” [5]. O viziune similard este imortalizata si In mentalitatea rusa prin expre-
sia: mpenampw 106Ku, care este folosita pentru a desemna o femeie fara principii mo-
rale [13, p. 481].

Un alt obiect important al costumului romanesc, al carui echivalent nu este
atestat in limba rusa, este cojocul: a avea ac de cojocul cuiva; a nu mai intreba de
ce-i cojocul. Cojoacele sunt piese de port popular de veche traditie, mostenite din
fondul arhaic traco-getic si erau de mare pret in imbracamintea romanilor, datorita
climei prea aspre in unele ierni: iarnd cu sapte cojoace [8, p. 149].

In afard de cojoc, traditia romana are si asa imbracaminte de exterior, precum
ar fi antereul (anteriu), care este un imprumut turcesc si inseamna haina lunga pur-
tata de boieri pand in a doua jumatate a secolului al XIX-lea. Astdzi antereul este
intalnit doar in frazeologismul: anteriul lui Arvinte, utilizat atunci cand cineva vrea
sa accentueze cd ,,se strica dintr-o parte spre a repara in alta” [4, p. 183]. Frecvent,
expresia anteriul lui Arvinte este consideratd echivalent semantic pentru expresia
ruseasca Tpuwixun xagpman.
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Frazeologismele cu denumiri de haine in limba rusa sunt preluate si din creatii li-
terare nationale. Astfel, Tpuwxun kagpman este titlul fabulei lui I.A. Kralov (1815).
In centrul fabulei este Triska care, pentru a carpi coatele zdrentuite ale caftanului, a
taiat manecile, iar pentru a le mari, a taiat poala si caftanul a devenit asa, intrucat
camizolul parea mai lung. Prin frazeologismul Tpuwixun xagpman, vorbitorii de
limba rusa redau tentativa de a rezolva beleaua, nascocind alt necaz. Astfel, o actiu-
ne irationala demonstreaza stupiditatea omului si are rezultat negativ [13, p. 196].

Si in limba romana existd istorismul caftan. Fiind de origine turceasca, el
denumea o manta alba, larga si lunga, impodobita cu fir de aur sau matase, pe care
sultanul o daruia demnitarilor sdi, domnitorilor din Muntenia si Moldova, iar
acestia boierilor (la numirea lor in slujbd). Atunci, a imbrdca in caftan insemna ,,a
ridica pe cineva la rangul de domn sau de boier” [4, p. 183-184].

Imbricamintea are o relatie neintrerupta cu inciltimintea. Lexicograful si
etnograful V. Dali numea incéltimintea ,haind pentru picioare” [10, p. 648]. Ana-
lizdnd frazeologismele, deseori am intalnit anumite articole de incaltaminte: pasla
(BayeHOK), cizme (carmoru), opinci (JanTtu), ciubota.

Ciubota vine din limba italiana ciabatta ce inseamna ,,papuc”. In regiunea Mol-
dovei, reprezintd incdltaminte care acoperd piciorul pand la genunchi [5, p.]. Azi
ciubotele le poarta mai mult taranii: prost ca o ciubotd. Dupd o legendad bucovineana,
dracul a facut ciubotele. La inceput, a facut una si incerca sa vare amandoua picioare-
le. Dumnezeu i-a cerut ciubota, l-a rugat sd-i mai faca una intocmai. Dracul i-a facut
si Dumnezeu, spre uimirea diavolului, s-a incaltat. Referitor la acest subiect, in popor
se spune ca dracul a facut ciubotele si Dumnezeu opincile: Du-te la biserica si n-ai sa
gdsesti niciun sfant cu ciubote, da toti is cu opinci, cd-s buni la Dumnezeu [2, p. 76].

Opinca este incaltaminte traditionald romaneasca pentru tarani, mostenita de la
daci. Opincile erau comune atat femeilor, cat si barbatilor. Exista si alte popoare ve-
cine, care la costumul popular traditional, poarta opinci: rusii, sarbii, bulgarii. Insa
opincile purtate de romani erau unice prin modul cum se confectionau. Se faceau
dintr-o bucata de piele, stransa pe picior si fixata cu nojita. Opinca romaneasca era
diferita, doar pe partea exterioara avea incretire si, din acest motiv, apare asimetrica.

in limba rusi, cuvantul zanome are origine slava veche cu sens de ,,carpa”. in
limba slava veche cuvéntul zanoms a fost preluat din limba greaca cu inteles de
,.scoarta”. In traditia rusd, opincile erau impletite din nuielile mesteacanului, teiului
si ale ulmului. De aici si a aparut frazeologismul nzecmu nanmu cu sensul de ,a
vorbi incalcit” [14, p. 234].

Existd mai multe frazeologisme ce contin cuvantul zanoms:. 06yme 6 ranmu —
a pacali; omxunyme nanmu — a Muri; wu ranmem xrebamo — a fi sarac. Expresia
obyms 6 nanmu este bazata pe asociatia opincilor cu oameni saraci si simpli, ce ne
demonstreaza si structura fixd romana: a fi din opinca.

In contradictie cu cele mentionate mai sus, cizmele sunt indiciul statutului
social fnalt. In ambele societiti, cizmele, de obicei, erau purtate de oameni bogati si
de cei care tindeau spre bogatie: xooum ¢gpanmom: canoeu ¢ panmom. Asadar,
opincile, cizmele demonstreaza statutul social.
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Alt obiect de incédltaminte intalnit in expresiile populare este eanenox,

reprezentand o realie specificd doar traditiei ruse. Paslele sunt obisnuite pentru re-
giunea cu geruri siberiene. Cuvantul sarenox caracterizeazi omul prost, grosolan si
lipsit de delicatete. A avea fatd fara vreo expresie emotionald, demonstrand nepri-
cepere totald, la poporul rus Inseamna: npuxkuovisamovca 8anreHKoOM.

Conchidem ca vestimentatia reflectatd in expresiile frazeologice exprima va-

lori sociale si estetice, intrAnd in rezonantd cu statutul social si material al purtato-
rilor, cu varsta, cu ocupatia lor, cu mediul geografic, cu clima etc. Cercetand fra-
zeologismele ce contin in structura lor denumiri de articole vestimentare, ne imbo-
gatim cunostintele despre sistemul lexical, in general, si despre domeniul frazeolo-
giei, in special; cunoastem mai bine istoria, cultura, traditiile unui sau altui popor.
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HUHTEPTEKCT B POMAHE J’KOHA MAKCBEJIJIA KYT3EE
«OCEHD B IETEPBYPT'E»

Ouaswra BAJIAH, cmydenmra, @axynemem Crosecnocmu,
Bonyvruii I'ocyoapcmeennvlii Yuusepcumem umenu Anexy Pycco
Hayunsiii pykoBoaurens: Baagumup BPAXKYK, kongepenyuap, dokmop

Abstract: In this article we try to look at the novel "The Master of Petersburg" by
John Maxwell Coetzee from the intertextual point of view. John Maxwell Coetzee made
Fyodor Mikhailovich Dostoevsky the main character of his novel and left there a lot of
allusions to Dostoevsky's creations. We'll try to find them in the text.

Keywords: intertextual, allusions.

Jlxon Maxkcsemur Kyt3ee, 1o)xHOApUKaHCKUIT MUcaTellb, KPUTHK, JIMHTBUCT,
pommics 9 peppans 1940 roga B KelintayHe B cembe opucta u yautens. Kyrsee pas-
HOCTOPOHHSISI JINYHOCTh: OKOHYMII KaTOJIMUECKYIO KOy, B 1961 rogy 3ammruin cre-
TIeHb OaKasaBpa 10 MaTeMaTHKE W aHTJIMHACKOMY SI3BIKY, B 1962 paboTai mporpamMmuc-
ToM B IBM, B 1969 roay 3ammTui AuccepTaIMIo MO JIUTEpAType U MOCIIE ATOTO TIpe-
NOJaBall aHTIMNCKUN S3bIK M JUTEPATypy B YHHBEPCHUTETAX, YEM U 3aHUMAETCS N0
cux nop. [IucaTenp akTUBEH B 00IECTBEHHOH )KU3HH, CMEJIO OTCTauBaeT CBOM IOJIH-
THYECKHe B3rsiAbl. Hammpumep, eMy ObIIO OTKa3aHO B BujE Ha xKHUTenbCTBO B CLIIA
13-3a TOT0, YTO OH y4acTBOBaJ B IIPOTECTax NMPOTUB BbeTHAMCKOH BOMHBI, BBICTYIIAI
MPOTUB MOJUTHKY anapTeua U HOBBIX aHTUTEPPOPUCTUUECKUX 3aKOHOB. 1o 2003
roga Jx. KyT3ee sBisiicd y4acTHHUKOM HCCIIEOBaHHSA OOIIECTBEHHOI'O MHEHMS B
YukarckoMm yHuBepcurete. [lepe:xrBaHus ¥ MBICIU TUCATENS O Pa3INYHBIX COLIHANb-
HBIX, IMYHBIX U MOJIUTHYECKUX MPoOIeMax HaXOIsIT BOIUIOIICHHE B €r0 TBOPUYECTBE.

[To mpomsBenenusm k. M. Kytsee cHuMaroT GmibMel, Hapumep, «I1pu1by
(1985) mo pomany «B cepane crpanb», «becuectse» (2008) mo ogHOMMEHHOMY
pomany. [Tucarenp sSBISETCS aypeaToM pa3TUIHBIX JUTEPATYpPHBIX npemuid: 1987
rog — Mepycanumckas npemusi, 1983 u 1999 — Bykeposckas npemus, 2000 — nay-
peatr HobGemeBckoit nmpemuu o nurepatype. «Ocens B [lerepOypre» B 1995 rony
obuta ynocroena npemuu The Irish Times International Fiction Prize.

OcHoBHoO# crioco6 mocTpoenust pomana «OceHb B [leTepOypre» — HHTEpPTEKCT.
Jlx. KyT3ee no Hanmcanus poMaHa HH pa3y He OblT B Poccum, u TeM He MeHee cyMen
nepenars armocgepy IlerepOypra, onupasick Ha PyCCKYyIO JINTEPATYPy U KYJIbTYpY.
I'naBHBIA repoil pomaHa — 3HaMEHUTHIM pycckuil nucarens Pénop MuxailioBuy
Jocroesckuit. OH npoxwuBaeT B J[pesnene, Ho Bo3Bpamaercs B [letepOypr mo npu-
uyiHe cMepTu npuéMHoro ceiHa IlaBna Mcaesa. [IpousBenenue 3aTparuBaeT BpeMeH-
HOHM IIPOMEXXYTOK B JBa Mecsma. 3a 3To BpeMs JlocToeBckuii y3HAET, YTO ChIH HAYal
NHCaTh U YTO OBLI BOBJICUEH B PEBOJIIOLIMOHHOE JIBIKEHUE BO TiaBe ¢ Hewaesbim. He-
4yaes, B CBOKO ouepesib, Haps3biBaeTcss DEnopy MuxailyioBudy U, BCSIYECKU NPECTIEYs
€ro, BCTYINAET B MOJIEMHUKY C ITUCATEIEM Ha TEMY >KH3HH U CYIbObI PyCCKOT0 Hapoa.

B pomane onuceiBaercsa no3aHuil nepuon napckoilt Poccuu. I'maBHble neropu-
yeckue nuia — 3170 HeuaeB u JloctoeBckuil. MHOMXKECTBO pa3IUUHBIX JE€Taned OTChI-
naroT yutareneit k ouorpaduu kak d. Jfocroesckoro, Tak u JIx. Kyrsee. [IpaBna,
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UMEIOTCS ¥ HEKOTOpBIC PAacXOXKAEHHs, aBTOPCKUI BbIMbIceN. OOBEOUHSCT 3THX
IByX mrcatenel obpa3 ceiHa. CrokeT poMaHa aBroomorpadudeH: Hukomac cbiH
Kyrt3ee, xak u IlaBen, ymep mpu cTpaHHBIX 0OCTOSATENHCTBaX. Y HOOENEBCKOTO
Jaypeara ¢ CHIHOM OBUTH HampsDKCHHbIE OTHOIIEHMs: Hukoiac momydan oT oTma
(DMHAHCOBYIO MOAJIEPIKKY, OJHAKO CBS3AJI CBOIO XXHM3Hb C NPECTYITHOH JesTelb-
HOCTBI0. Be€ aTO mmcaTens oTpasmi B o0pasax [laBia u ero mpuéMHOTO OTIIA.

Kena dénopa Muxaitnosuua, AnHa CepreeBHa, Taxke peanbHa. EcrecTBen-
HO, OBUIM YHOMSIHYTHI U Takue cTopoHbl xu3HH @. JlocToeBckoro, Kak Jt000Bb K
KapTam, JIOJITH, SMIIETICHs, CChUIKA, KaTOpra.

HeuaeB — Hurunuct u peBomonuonep, aunep «HapoaHoii PacnipaBsi» u aBTop
«Kartexmsnuca peBOMOLMOHEPA». «Y Heco nem HU c60Oux umnmepecos, Hu Oel, HU
YYeCcme, HU NPUBA3AHHOCMEN, HUL COOCMEeHHOCIU, HU 0adice umenu. Bce 6 nem no-
2NIOWJeHO MBICIbIO, eOUHoI0 cmpacmbio — pegonioyuell. On 6 2nydune ceoezo cy-
wecmea pasopean 6CAKYIO C6:A3b C ePANCOAHCKUM NOPAOKOM, CO 6CeMil 3aKOHAMU,
HpascmeeHHoCmbio 9mo20 mupa. M ecau on npodondicaem dicumv 6 Hem, mo O
mozo moawvKo, umob e2o eepree paspyutums.» [1]

Heuaes CUHUTACT, YTO LECJIb OIPaBIAbIBACT CPCIACTBA. Tak on npeaACTaBJICH U B
pomane. OH yMeJO MOJIB3yeTCs U MaHHUITyJIUPYeT JFOJbMH, 9TOOBI CO3/1aTh HOBOE
cyacTinBoe o0mecTBo. Y eMHCTBEHHBIH ClIOCO0 TOCTHXKEHUS LIENH — 3TO YOUHCT-
BO, 3aIlyTHUBaHue, pazpymenne: «[Ipexae Bcero HaajueKUT CPOBHATH C 3eMiIei OaH-
KH, OMPIKH, NPAaBUTEIbCTBEHHBIE MUHHCTEPCTBA — Pa3pyIINTh 10 OCHOBaHMS, YTO-
OBl X HUKOTAA YXX HEIb3sl ObUIO OTCTPOUTH.», «B HAIMX CIMCKax IMOMMEHOBAHBI
JIMIIb MayKU U KPOBOCOCHI, CUAAIINE B HEHTPAaX CBOUX IAyTHH. Kak tonsko naykKu
¥ KPOBOCOCHI Oy/yT YHHYTOXEHBI, AE€TH, TOJOOHBIE 3THM, TTOJTydaT cBoboxay.» He-
YyaeBIMHA aKTUBHO 00CY)KIaeTcss B poMane, oocyxmaercs e mpupoaa. OcoObeHHO
XOpOIIO 3Ta TeMa pacKpbIBaeTcsi B jauanore Jl0OCTOEBCKOrO €O CliefoBaTeleM
MaxcumoBbIM: « Cywas Mopogas s36a sma Hevyaesuwund, Inudemusl, s Ovl maxk cKa-
3an. dnudemus unU, ModAcem cmamucs, Mooar, «To, umo 6wl 306eme HeuaesuwUHO,
6cez0a cywecmseosano 6 Poccuu, pasee noo opyeumu umenamu. Heuaeewuna —
s6NeHUe maKoe dice pycckoe, Kak pazooiy [1].

[Ipoucxoaut cBo€OOpa3HBII THAJIOT:

— «Heuaeswuna — meiciv, 6 nawieli cmpane 8ecbMa pacnpocmpanueuiascs.
On cam — nuwb menecroe ee gonnowjenue. M ynuumoosicums ee ne yoacmcs, noka
He Hacmynsam umvle epemena. Hawa oice yenv nockpomnee u nonpakmuunee —
VACHUMb, HACKOJLKO WUPOKO MBICIb 3MA PA30WINACh, U MAM, 20e OHA YKOPEeHU-
J1acs, He NO360AUMb el NPemBoOPUmMbCs 6 OesHU. »

- «Hettae@u;uﬂa — ne mwvicav. Ona ompuyaem MblCllb U }’lp€6b18‘(l€m 3a npebe-
namu ee. Omo 0yx, u cam Heuaes ne sonnowjenue e2o, a emecmunuuje unu, 6ephee,
yenogek, smum oyxom ooeparcumpiil.» [1]

3Ot0 BCcE Oeckl BHYTpH NepcoHakeil pomana, oru 66utn 1 B IlaBne: «Tom orce
Odemon (Heuaeg) moe npucymcemeosamo u 6 Ilasne, unaue ¢ ueeo 6wt Ilagen omo-
36ancsa Ha e2o npusbie? [Ipusmno oymams, umo Ilasen ne Ovin McmumenbHbiM Ye-
nogexkom. Ilpuammno xopowo dymamsv 0 noxouHvix. OOHAKO 3MO O3HAYAen TUULb,
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Ymo mul neimaemcs um noavcmume. K uemy cenmumenmanvuuuams? B 06vioen-
nout icusnu Ilasen Ovin e menee mcmumenen, yem m000L MOA000I uenosex.» [1]

B npomsBenennn J[ocTOeBCKHUiT 4acTO TOBOPUT O BHYTPEHHUX Oecax, KOTOPBIX
YeJIOBEK IBITAeTCSI CKPBITh, 00y3/1aTh, YTO HHTEPTEKCTYAILHO OTCHIIAET HAC K €r0
TBOPYCCTBY, a UMEHHO K poMaHy «bechl», KOTOPBIN MOCITYKHII OCHOBOU U1l pOMaHa
Kyr3ee «Ocenp B IlerepOypre». JlocroeBckuii, kak u CTaBpOTHH, JKeJaeT y3HATh
NpaBIy O CMEPTH COOCTBEHHOTO ChIHA M Y3HaTh, KTO JKE€ OH ObUT Ha CAMOM Jielie, ero
cyTb, nymry. [locnenmss rmaBa pomana «Ocens B [letepOyprey», KoTopast Tak 1 Ha3bIBa-
ercst — «CTaBpOrvH», SIBISIETCS] cBoOeoOpa3HOH mapoauel Ha ucnoseabs CTaBporuHa.

Ectb B pomane JIx. KyT3ee u uHTEpTEKCTyallbHbIE OTCBUIKH K IPOU3BEIEHUIO
«[Ipecrynnenne u Haka3anue». HewaeB rosoput JlocToeBCKOMY, YTO HMEHHO OHO
BIOXHOBHJIO €T0 Ha PEBOJIIOIMOHHYIO ACSTEINEHOCTE: « A npouen saw poman «Ipecmy-
nienue u Haxazaumuey, — 60306noe6asiem becedy Heuaes. — On-mo mens u 6pasymu.
Ilpesocxoonas xuuea. Ilo epemenam ona mens dadxce nyeara. bonesnv Packonbru-
Kxo6a u momy nooodonoe» [1]. B poMaHne mpucyTCTBYIOT MEPCOHAKHU, OTCHIIAIOIINE
Hac K kaure JJocroeBckoro. Hampumep, OexHas xeHmuHa mo nMeHn CoHs: «JKew-
wuna — neyxcenu ee u enpamv 308ym Coneui? — cmyuenno omeooum e32na0. Ila-
move ee u3 Oeulesoli MKAHU 8 YBEMOYeK, 0N 3UMbl PeuUmenbHo HenpueoOHoOU,
3acmezHymo menepb Ha 6ce ny208uybl, 00 camoti uieu. Ee yoce nauunaem mpsacmu
om xonoday [1], a Taxke ciemoBares’b MakCHMOB, KOTOPBIH paccienyeT cCMepTh
[Tarna, on Mo MaHepe oOIIeHUs 0YeHb cX0XK ¢ [Topdupuem [leTpoBuyem, XOTs BO3-
MOJKHO, 3TO 3aCIyTa IepeBOIINKA.

B pomane noapo6Ho onmcan tomnoc [lerepOypra. Hanpumep, Cennast, CBeunast,
Canosas: «Ilo nemepbypeckoil yruye, rexcaujeti negoanieke om CeHHO20 PbIHKA...»,
«3a oboopannvimu, obaynuswuMmucs gacaoamu cmapovix 00MO8 6 OKPEeCHHOCMSX
Cennotl ewje coxpansaomecs oCmMamku NpedxCcHel U3bICKAHHOCMU, XOmb 00bluero
uacmelo 0oMa MU Mewaom menepb MeOIUPOBanHble KOMHAMbI, cOagaemble
MENKUM YUHOBHUKAM, CIMYOEHMaMm u macmeposviM. B npoemax mescoy oomamu
8bIPOCIU, MECAMU CIEHA 8 CINEHY, KPUBO8amble 0epessiHHble NOCMPOUKU SMAXCa
20e 6 08a, 20e 8 mpu — MypPABEUHUKU KOMHAM, KOMHAMOK, KOMHAMYULEK, 8 KOMO-
PpyIX omumcs camas dcanrkas 6eonoma.», «Ouu uoym no Ceeunoti 60K 0 O60K...»,
«Ceopauueas ue nanego, k CeeyHOU, HO HANPABO, K NOIUYEUCKOMY VUACMK)Y HA
Caooeoii, on mewumcs 3ananbyugoll Hadexcoou Ha mo, ymo Heuaes uoem 3a Hum
no namam, evicredxcusany [1].

Takum 06pazom, MOKEM OTMETHTb, YTO OCHOBHOM CIIOCO0O IOCTPOEHUS poMa-
Ha «Ocenb B [letepOypre» — UHTEPTEKCT. XyA0KECTBEHHBIE AJUTFO3UN TPSIMO TN
KOCBEHHO OTCBHUIAIOT YUTATENs K XU3HHU U TBopuecTBY D. J[0CTOEBCKOr0, K PyCCKOit
JuTepaType M KyJbType, K MOJIMTHYECKUM M HPABCTBEHHBIM BOIIPOCaM, KOTOpBIE
IBITATHUCH PELLIUTH MACATENU U TePOU UX NpousBeeHni kak B XIX Beke, Tak u B XX.
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Résumé: Cet article fait I’analyse du processus d’enrichissement du vocabulaire
anglais par les emprunts du Frangais.

Nous nous sommes proposés d’analyser les raisons de ’emprunt lexical du fran-
cais en anglais, les principes de fonctionnement des emprunts et les adaptations des
emprunts. Les langues empruntent surtout des mots appartenant aux classes lexicales
ouvertes, en principal des noms, des verbes, des adjectifs. Nous avons dirigé notre
attention vers les facteurs sociaux, linguistiques qui ont favorisé le phénomene de
l’emprunt lexical du frangais en anglais. Le vocabulaire s’est imposé la ou la technique
frangaise s’imposait. L’explication de ce phénomeéne se trouve dans le désir de [’an-
glais de s ’approprier une partie du prestige du frangais de I’époque.

Mots-clés: emprunts lexicales, linguistique, frangais, anglais, politique, histoire.

You English words

I know You:

You are light as dreams,
Though as oak,
Precious as gold,

A poppies and corn,

Or an old cloak...
(Edward Thomas)

The development of many languages is marked by several extra and intra
linguistic factors. The process of lexical borrowing helped the modern English lan-
guage to develop. Since the founding of human society, people interacted with one
another within their own types of societies: tribes, dynasties and nations. Certain
relationships were established, and their role was great as these relations could take
the shape of wars, trades, and cultures.

Consequently, the words, being different word forms of the same notions,
began to be transferred from one language into another. So, the domain of activity
where these nations were in close contacts required new words and, accordingly,
these new words were borrowed from other languages into English. Thus, we can
state that this process is one of the main factors of the enrichment of the lexicon of
the English language.

Words that are transferred from other languages, partially lose some of the
characteristics of the original language and adapt to the new one, and also gain
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some of the features of the language they enter. Some of these words even change
so much, that they take an unrecognizable form.

Borrowings represent the external way that contributes to the growth of the vo-
cabulary. At present, there is not a single language, whose vocabulary consists only of
its own words. People are economically, scientifically, politically and culturally con-
nected with one another, a process which creates a common background for bringing
the languages closer to one another, resulting in borrowing words from one another.

G. Vandersen, stated: “It can never happen so, that any language without
being subjected to the influence of any other language could develop. On the con-
trary, the neighboring languages played a great role in its development”. Mutual
enrichment of languages is a historical inevitability and these ties obligatorily
brought to the enrichment of each of these languages.

In order to highlight the importance of borrowings in the study of language
history, Otto Jesperson remarks that:” ... in a great many instances they permit us
to fix approximatively the dates of linguistic changes. But they might with just as
much right be termed some of the milestones of general history because they show
us the course of civilizations and the wanderings of inventions, and, in many cases,
give us valuable information as to the inner life of nations when dry annals tell us
nothing but the dates of deaths of kings and bishops. When into language we find
trace of exchange of loan-words one way or another, we are safe to infer that the
two nations have had nothing to do with each other. But if they have been in con-
tact, the number of loan-words, if rightly interpreted, will inform us of their reci-
procal relations, they will show us which term has been more fertile in ideas and in
what domains of human activity each has been superior to the other.” [Growth and
Structure of the English Language, 1995, pp. 29-30]

The part played by borrowings in the vocabulary of language depends upon
the history of each given language, being caused by direct linguistic contacts and
political and cultural links between and among nations. English language has
numerous instances for all kinds of such contacts. The source, the purpose and the
semantic sphere of the loan words, are all dependent upon historical factors. The
fact that up to 70% of the English vocabulary consists of loan-words, and only 30%
of the words are native, is due not to an inherent tolerance of foreign elements but
to specific conditions of the English language development. It is estimated that the
origins of modern English can be broken down as follows:

Table no. 1. Origins of English
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French has long served as the donor language par excellence in the history of
English. French has enriched the English vocabulary throughout the centuries since
before the Norman Conquest. The French impact on the English lexicon has received
much attention in the studies of the language and its development. In order to have a
better understanding it is essential to go through a brief exposition of certain historical
facts. The famous Battle of Hastings (1066), when the Normans under William the
Conqueror defeated the English, represented an eventful epoch not only in national,
social, political and human term, but also a linguistic one. England became a bilingual
country and the impact on the English vocabulary lasted for more than 200 years.

The Norman Conquest had uncountable effects upon what was to become the
English language. If this event had not happened, English would have been, perhaps,
a less analytical language and maybe, English would not have become the lingua
franca of the world, nowadays. The Norman Conquest had influenced the evolution
of language, directly helped its evolution in an atypical way in the history of any
language. Even, the morphological and phonological changes are a matter of dispute,
because linguists argue that these changes, would have occurred anyway, thus, the
vocabulary which is more open to influence in any language, represented the battle-
field where the two languages collided with the most visible effects. According to
Otto Jespersen, only two words had entered English from French before 1050, and
other two between 1051 and 1100, therefore the French influence in the vocabulary
took place between 1251 and 1400, when nearly half of the total amount of French
words came into the language. By 1400, Norman French had enormously enriched
the English vocabulary — about 10.000 words, of which 7500 are still in use.

Many times, the new French word had a native variant, from the contact of the
two words, the following situations may have occurred:

1. The new French word removed the native word. It is the case of: aethele,
ieldu, which were replaced by army, noble, age.

2. The two words suffered a change of meaning, remaining both in the language.
Such are the examples: work-labour, wedding-marriage, to shun- to avoid.

3. The native word remained in the language while the French was removed, as
in the cases of: amity, moiety that were eliminated by friendship and half.
According to the level of similarity involved in reproduction of the loan-

words, they may be divided in:

a. Imported, in which case we can easily recognize the origin of the word:
attaché, fiancé, coomuniqué.

b. Substituted, in which case the word is transformed according to the patterns of
the English Language: country, damage, judge.

From French or from Latin via French, also came some word-building means
such as some suffixes: -ment, -ess, -ence, -age, -ard, -ee, -able, -ible, and as well some
prefixes: dis-, des-. Their frequency and use is remarked nowadays. It is clamed
that one third of the most frequently used words are of French origin, that were
assimilated in the basic word-stock, a fact that designates that the borrowed words
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were related not only with the administration and justice but also notions from
people’s everyday life.

French provided many words linked with different spheres of activity as the

following:

1.

11.

Feudal administration and the organization of the state: state, government,
parliament, council, power, to govern, realm, royal, crown, castle, baron,
servant, subjection, marshal, mayor, county, authority, centralization, court,
democracy, duchess, duke, feudal, chancellor, heraldry, interpellation,
minister, propaganda, nation, noble, party, people, prince, sovereign, vassal.
Justice and law: justice, crime, prison, fraud, to prove, evidence, property,
defense, to acquit, attorney, damage, defendant, felony, jury, plaintiff, session,
to accuse, to plead, to sue, to summon.

Political field: bureaucracy, chargé d’affaires, lese majeste, détente, entente,
bureau, cachet, concordat, regime.

Military organization and life: admiral, armour, arms, army, assault, battle,
company, danger, enemy, force, guard, lieutenant, march, navy, officer, peace,
sergeant, soldier, troops, war, siege, regiment, aide-de-camp, liaison, van-
guard, sabotage, depot, grenade, colonel, bayonet, maneuver.

Religious terms: abbey, altar, angel, baptism, clergy, cloister, friar, parish,
religion, saint, savior, sermon, to blame, to preach, to save, to tempt, trinity,
virgin, service, confession, prayer, virtue, pity, sacrifice.

Terms describing moral values or their lack: charity, chaste, cruelty, grace,
mercy, vice.

Commerce and sciences: draper, painter, tailor, jeweler, carpenter, furniture.
Arts and sciences: art, literature, beauty, column, prologue, poet, prose,
romance, medicine, pain, contagion, stomach, remedy, balm, poison.
Education terms: pupil, lesson, library, science, pen.

. Cookery and leisure: veal, beef, pork, mutton, table, plate, oyster, sardine,

dinner, supper, saucer, feast, repast, appetite, soup, gown, robe, collar, kerchief,
cape, attire, pearl, ruby, diamond, music, juggler, sport, dice, conversation,
river, autumn, uncle.

Other words: bistro, boutique, cinéma vérité, couchette, danseur, discothéque,
haute couture, magicienne, messagerie, régisseur, répétiteur.

The Renaissance represented a period of extensive cultural connections bet-

ween major European states, thus, it is natural that new words entered the English
vocabulary due to these interactions with many world languages. The most
substantial ones were French borrowings known as Parisian borrowings: routine,
police, machine, ballet, matinee, scene, technique, bourgeois.

Words that were borrowed after 1650 into English were not so numerous and

many of them are not completely assimilated. They represent the following seman-
tic groups:

Words relating to literature and music: belles-lettres, conservatorie, brochure,
nuance, pirouette, vaudeville.
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o Words relating to military affairs: corps, echelon, fuselage, manouvre.
e Words relating to buildings and furniture: entresol, chateau.
o Words relating to food and cooking: ragout, cuisine.

In the field of pronunciation, borrowings may preserve some of their initial
characteristics. In completely assimilated French borrowings, the end-stress is
replaced by the fore stress, as in the following words: ’country, ’government, ’li-
berty. But in po’lice, fi’ancé, mo’rale, the end stress is kept. In such words as:
ballet, debut, pince-nez the final consonant is not pronounced. In some cases, the
sounds are not completely assimilated according to the patterns of the English
words: mélange /mei’lan%/, brochure /broufjus/, fiancé /fi’ansei/. The graphemes of
the original language can be easily recognized in such French loan words and
phrases as: cordiale, beau, bon mot, bouillon, camouflage, chére amie, chiffonier,
coup d’état, etiquette, facade, fait accompli, femme du monde, gar¢cconniere, gran-
deur, grandiose, naiveté, précis, taxi(taximétre).

It is necessary to note that, even though the current trends tend to assimilate
the loans, sometimes the process may be reversed. This is the case of such words
as: champion, that was pronounced with /tf/, but nowadays, on analogy with other
French borrowings as champagne it is pronounced /f/. Cupon, which was
pronounced /kupon/ is also pronounced /’kupdn/.

It is also noticeable the influence of French phraseological units. Studying
the” Koonin’ English-Russian Phraseological Dictionary”, we notice that a large
amount of entries of the phraseological entries are of French origin, for example
“the game is not worth the candle” — “le jeu n’on vaut pas la chandelle”, “it goes
without saying” — “cela va sans dire”, “be in somebody’s graces” — “étre dans les
bones graces de quelqu’un”.

While analyzing the borrowings from French into English, we have stated that
a lot of French words were not completely assimilated and remained identical with
the original word, except the stress that the English language didn’t adapt. The fact
that the words remained the same as in French proves that there is a powerful
connection that lasts ages between French and English. Even, though by 1400,
English had won supremacy over French in administration, law and everyday life,
the language clearly had developed through the strong influence of French. We can
affirm that French loans played a great role in the development of Modern English.
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UTILISATION DES FILMS DANS L’ENSEIGNEMENT DU FLE
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Abstract: The technological progress of the society demands the use of appro-
priate classroom materials that can contribute greatly to the quality of learning expe-
riences. In the case of more textbooks, dialogues may have to be altered, authentic texts
may have to be added and more meaningful tasks may be required for purposeful
language learning. Teachers are daily faced with the challenge of providing a choice of
more suitable activities for their learners.

This article aims to increase the use of film in teaching, to encourage more teachers
to use the means of film in the classroom, to offer a welcome break to traditional teaching
methods. The article demonstrates that movies offer a lesson in an entertaining format that
helps to increase the level of motivation of the children, it also helps to enrich children’
vocabulary, to improve their pronunciation and to develop their conversational skills.

Keywords: education, language skills, pronunciation, movies, conversation,
development.

»Alors, parce qu’il est difficile d’apprendre une langue étrangére, il semble
nécessaire et naturel de se demander comment en améliorer ’enseignement. Plus que
Jjamais une réflexion sur la didactique va s’imposer a tous ceux que préoccupent la
communication humaine et son possible perfectionnement.”

(Pierre Martinez)

Les moyens techniques et les technologies nouvelles sont devenus indispensa-
bles pour notre société, car elles nous ouvrent des perspectives qu’on ne fait guére
que présenter en ce tournant de siécle. Le progrés technologique reconstruit I’espace
didactique qui a également un impact culturel déja perceptible, donc, ’innovation
ne doit sans doute étre refusée, mais elle doit étre choisie et controlée. Cela méne a
une réflexion de ’enseignant sur les méthodes utilisées dans la classe de langues
étrangeéres. [Martinez, P., 1996] Il s’agit plutot de faire conscience de la spécificité,
de I’originalité méme de chaque langue, d’en faire ainsi émerger 1’histoire, de ma-
nifester des implications socioculturelles divergentes, car il ne s’agit pas seulement
d’apprendre une langue, mais en premier lieu, de communiquer ensuite dans une
langue étrangere. S’il faut faire un bilan, on doit mentionner que les nécessités de
I’enseignement des langues ont aussi évolué. Dans ce contexte s’impose 1’utilisa-
tion de nouvelles méthodes et activités didactiques. Une de ces activités est 1’utili-
sation des films artistiques, activité qui contribue dans ces conditions a une ouver-
ture d’esprit, & une éducation qui dépasse le simple contexte de I’apprentissage.
S.Chantkran, affirme que « la prise en compte de la spécifité culturelle du public
apprenant ne peut que combler les carences d’une pédagogie d’innovation basée sur
le transfert de modéles congus dans des contextes culturels trés différents.» [Marti-
nez., 1996. p. 83-84], donc les films représentent la méthode plus appropriée pour
présenter aux apprenants la culture, la mentalité, I’esprit du peuple, les particulari-
tés et les picges de la langue qu’ils apprennent.
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Les enseignants auront toujours la tiche d’adapter leurs matériels aux situations
concrétes d’apprentissage parce que cela peut forcement contribuer a la qualité de
I’enseignement. Dans le cas de nombreux manuels traditionnels, les dialogues et le
langage n’est pas authentique, c¢’est pourquoi le professeur doit imbriquer autres do-
cuments pour un apprentissage plein de sens et d’un caractére authentique qui peu-
vent justifier pleinement I’apprentissage de la langue aux yeux des apprenants, qui
encouragent la mise en ceuvre d’'une pédagogie dont la fonction premiére repose sur
la communication, car la compétence linguistique s’acquiert mieux en se développant
en association avec la compétence de communication [Nemni, M., Merrick, S et Pres-
ton, P., 1989, p. 2]. Les films mettent en place la prononciation des natifs, rendent pos-
sible la rencontre entre deux cultures différentes, le rapprochement avec la culture
et la langue enseignée et aussi bien que 1’augmentation de la motivation des élevés.

Le professeur doit se poser une série de questions pour une meilleure compré-
hension du réle des films qu’il utilisera et également dans le choix du film:

e Les films peuvent-ils intéresser les apprenants?

e Peuvent-ils construire ou élargir leur visions et expériences personnelles?

e Ont-ils des objectifs qui soient orientés a I’enrichissement du vocabulaire,
sont-ils clairs, réels et appropriés pour le niveau de langue des apprenants?

e Donnent-ils un bon modéle de langue native, sont-ils pleins de sens et
adéquats au contexte d’enseignement?

e Représentent-ils une bonne opportunité pour la révision et la consolidation des
connaissances déja acquises?

e Peuvent-ils encourager de vives conversations et donner une game variée des
thémes qu’on peut mettre en discussion?

La projection de films en classe de francais, contribue parfaitement a la fusion
des savoirs, en plus de satisfaire les besoins propres des éléves. Les films présen-
tent précisément la synthése de nombreux apprentissages faits en classe de fagon
segmentée et aident a développer de nombreuses habiletés et a satisfaire les diffé-
rentes intelligences des éléves. Parmi les bénéfices d’utilisation des films en classe
de FLE on mentionne:

e les films répondent a des intelligences et a des styles d’apprentissage parfois
mis de cOté, par exemple, ils permettent de motiver tous les éléves présents et
encourager les absents a développer ce style d’apprentissage;

e les films offrent une autre fagcon de présenter 1’information, d’enrichir le
vocabulaire et de renforcer I'acquisition de concepts grammaticaux en sortant
I'éléve du contexte pédagogique traditionnel;

¢ les films permettent de faire de nouvelles découvertes sur les valeurs sociales
et les traditions des régions étudiées en classe;

e les films sont des ressources qu’ils connaissent bien et avec lesquelles ils ont
de I’expérience;

¢ Le niveau de langue est précisément ce qu’on met en évidence: 1’authenticité,
le débit, I’accent, I’intonation, les formules idiomatiques, donc il est important
de donner du temps et des occasions fréquentes aux éléves de regarder et
d’écouter des films en francais;
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o Ils permettent de former ’oreille mais le professeur doit diriger le processus
en posant des questions simples pour orienter 1’écoute des éléves;

e Les décalages culturels permettent de découvrir d’autres choses, de discuter,
d’expliquer, de faire des liens, de voyager;

e De nombreux longs métrages touchent des thémes étudiés en classe et sont
facilement exploitables dans les classes: les guerres, les défis sociaux, les rela-
tions avec les parents, les traditions, les loisirs, ’amitié, la mode... Ils expli-
quent, informent, clarifient en permettant d’évaluer certaines situations et de
faire des liens avec d’autres matiéres.

Mais malgré tous les obstacles et problemes qui peuvent apparaitre, montrer
un film dans la classe est la fagon la plus économique de voyager en région franco-
phone, d’entendre parler le frangais comme il le serait dans une situation authen-
tique et d’entendre des expressions utilisées en contexte et également de développer
une relation affective et émotionnelle avec son apprentissage. Tout comme on le
fait avec un texte, la clé du succes avec I’exploitation d’un film est d’avoir des
objectifs bien définis et des étapes d’exploitation bien précises et bien planific¢es
qui ne prendront pas les éléves par surprise: un avant, un pendant et un apres.

En utilisant les films en classe de FLE il est essentiel de respecter quelques
principes de leur exploitation et aussi bien que des critéres dans le choix du maté-
riel de la classe.

A. Exigences concernant le matériel vidéo du film:

I’image et le son doivent avoir une bonne qualité;
les gestes du caractére doivent étre clairs;
le film doit avoir des sous-titres frangais.

B. Exigences concernant le sujet du film:

le sujet doit avoir une forte liaison avec les contenus du curriculum scolaire;
la thématique du film doit étre actuelle et intéressante. Les apprenants
doivent avoir 1’envie de trouver de nouvelles choses liées a la France et au
peuple frangais.

. Exigences concernant le discours du caractere:

le discours doit étre clair et fluent sans des bruits;

le rythme et le débit ne doivent pas étre trés rapide;

il est préférable que ’accent et le dialecte des acteurs soient connus par les
apprenants.

. Exigences concernant la langue:

la langue de la vidéo doit correspondre a toutes les normes de la langue
standard. Le vocabulaire doit appartenir aux domaines qui sont nécessaires
dans la vie quotidienne des apprenants.

I’argot et les phraséologismes doivent étre courtes et accessibles aux élevés.
le scénario ne doit contenir en excés des mots nouveaux ou des expres-
sions inconnues et difficiles.

. Exigences concernant le contenu:

les situations présentées doivent étre typiques et employées dans la
pratique de chaque jour des élevés;
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o il doit étre facile a raconter sous la forme d’un résume qui peut étre utilisé

ensuite dans autres activités.

e pour la classe on peut choisir des films artistiques, des bandes dessinées,

des émissions télévisées et d’autres types de films.

Lors d’une legon de frangais dans laquelle on utilise des films on doit respec-
ter quelques régles de base parmi lesquelles on mentionne:

1. Peu importe sa longueur du film, considérez-le comme vous considéreriez
un document écrit: il a un début, un développement, une fin.

2. Le film sert de base a des activités authentiques d’apprentissage du langage
parce que les films veulent séduire et nous convaincre en imitant la réalité.

3. Un film se regarde comme on lit un texte.

4. De méme que I’on ne doit pas absolument tout comprendre dans un texte,
on ne comprendra pas tout dans un film: ne demandez pas I’'impossible aux éléves
et soyez patients !

5. Tout comme on exploite un roman, un film peut étre exploité dans sa
totalité ou en faisant I’étude détaillée de certains passages.

Dans tout le monde les pédagogues cherchent des méthodes novatrices dans
I’enseignement des langues étrangeres, aussi bien que 1’utilisation des films. On
distingue trois étapes du travail d’une vidéo en classe de FLE: I’étape avant la
projection du film, la projection proprement dite du film et I’étape qui suit la
projection du film qui est une étape créative.

Avant la projection du film il est bon de privilégier des échanges informels
pour que tout le monde rencontre du succes. Le film est un support familier pour
les éleves; il donne ’occasion unique de les faire parler de ce qu’ils aiment dans les
films en leur demandant de justifier leur choix:

e Quel genre de film aimes-tu?

e Quels sont tes acteurs préférés?

e Quelle est ta musique de film préférée?

e Quelles sont tes actrices préférées?

e Qu’est-ce que tu veux trouver dans un bon film?
e Qu’est-Ce qui caractérise un mauvais film?

Dans les lignes suivantes on analysera comment on doit organiser une classe
de FLE basé sur le film en donnant exemples d’activités pour chaque étape.

Avant le visionnement on suggere les activités suivantes:

Activité 1 — Présentation du cinéma et de son et le role dans la vie des étu-
diantes.

Activité 2 — L’anticipation (les hypothéses) ou on peut travailler les synopsis
et les résumés de films pour exploiter I’anticipation. A partir des synopsis suivants,
demander aux éléves de donner un titre aux films et, a partir des titres que les
¢éléves auront inventés, leur demander de rédiger des synopsis.

Activité 3 — Le théme ou on doit sensibiliser les éléves au theme d’un film et
au vocabulaire associé au film. Avant d’identifier le théme, fournir aux éléves un
jet de mots et leur demander de deviner le théme du film. Par exemple, pour le film
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<<Les aventures du Tintin>> on peut donner les mots suivants: un gargon, une
vérité, une prison, une aventure, une émotion, un danger, un détective.

Activité 5 — L’analyse de I’image ou on peut montrer aux éléves une scéne du
milieu du film puis leur poser des questions telles que:

- Qu’est-ce qui se passe?

- Qu’est-ce qui s’est passé avant?

- Qu’est-ce qui se passera apres?

L’étape de la projection a le role primordial et il est possible que de nombreux
¢éléves aient une perception trés développée de I’image, mais cela ne les empéche
pas d’étre nerveux devant les films en francgais. Pour les aider a mieux profiter de
ces ressources, on leur demandera de jouer les détectives durant les premicres pro-
jections et de laisser la compréhension des dialogues de c6té pour se concentrer sur
d'autres éléments:

e les décors

o les lieux
e les objets
o les gestes

o les expressions

e la fagon de s’habiller

e ce qu’on mange

e ce qu’on boit

e la musique que I’on entend.

Le film est un moyen facile de faire communiquer les éléves a 1’oral et il est
un bon levier de parole, ¢’est pourquoi le professeur doit arréter le film ou il est né-
cessaire et laisser réagir les apprenants, car ¢’est un excellent support culturel, pour
que les éléves disent ce qui les choque, ce qu’ils aiment, ce qui les énerve, ce qu’ils
voudraient essayer; ¢’est aussi un excellent support langagier pour que les éléves
indiquent les mots qu’ils reconnaissent, les expressions, les cris, les exclamations.

On doit remarquer qu’une exploitation répétée du film en classe développe la
confiance en soi et 1’acquisition d’habiletés complexes; ainsi, on leur demandera de
prendre des notes d’appréciation sur ce qu’ils remarquent dans le film et faire un
partage, travailler en groupe et s’organiser entre eux pour mieux comprendre ce
qu’ils voient sur 1’écran: se partager des tiches, faire des échanges sur les dialo-
gues, les actions, ou la musique, préparer un jeu de roles sur un segment du film ou
faire de I’'improvisation, relever des mots particuliers (adjectifs, adverbes, verbes,
onomatopées) pour travailler ou renforcer des concepts étudiés en classe.

Durant le visionnement on donne aux éléves une fiche ou ils doivent remplir
un tableau pour résumer un film qui contient les détails suivants: le titre, la date, les
personnages principaux et secondaires, le lieu ou se déroule ’action, 1’époque, le
sujet, les themes, la morale, le genre, la qualité de I’image, le nom des acteurs, la
musique, les accessoires. On propose aussi d’autres activités parmi lesquelles:

Activité 1 — Les indicateurs visuels (I’intertexte): Relever les indicateurs
visuels (lieux, climats, objets, marques de produits...).
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Activité 2 — La langue: Dresser une liste de mots connus entendus, de mots in-
connus, de mots amis (les congénéres), d’expressions amusantes, de mots étrangers.

Activité 3 — L’image: Interrompre le film et demander aux éléves de décrire
I’image (en particulier pour les films a caractere historique).

Activité 4 — L’anticipation: Interrompre le film avant de voir la conclusion.
Demander aux éleéves d'imaginer la fin, de comparer les fins possibles et de justifier
les différentes versions.

Activité 5 — Les relations entre les personnages - Qui-veut-quoi-de-qui? A
I’aide d’une représentation graphique, clarifier les relations entre les personnages
du film. Qu’est-ce que chaque personne recherche auprés de I’autre? Cette activité
serait une bonne préparation pour un jeu de rdle.

Apres le visionnement du film le professeur doit réaliser des exercices pour
une meilleure compréhension du film. On peut proposer les activités suivantes:

Activité 1 — L’appréciation du film ou 1’on discute le film avec les éléves:
Ont-ils aimé ou pas aimé le film? Pourquoi?

Activité 2 — La vérification des prédictions: faire un retour sur les prédictions
faites comme activité de provisionnements: Qu’est-ce qu’on a bien prédit? Qu’est-
ce qu’on a vu? Entendu?

Activit¢ 3 — La langue: faire ressortir des structures grammaticales et
différents registres de langue.

Activité 4 — Le prolongement: demander aux ¢léves de créer un dialogue pour
un vidéoclip sans le son.

Activité 5 — Les moments-clés: identifier les moments-clés du film; ensuite,
demander aux éléves de créer une bande dessinée en six encadrés minimums, par
exemple, en utilisant ces moments clés comme point de départ.

Activité 6 — Dans leurs propres mots: demander aux éléves de transcrire un
passage dans leurs propres mots.

Activité 7— L’esprit critique: faire écrire une critique du film aux éléves.

Activité 8 — La description: souligner dans une liste d’adjectifs ceux qui décri-
vent le mieux chacun des personnages.

Activité 9 - La compréhension: faire répondre les éléves a des questions de
compréhension orale et visuelle (style vrai/faux, oui/non).

Activité 10 — Les opinions: demander aux éléves de donner leurs opinions sur
le sujet abordé dans le film et les justifier.

Activité 11 — L’envers du film: a. Faire écrire une histoire complétement
contraire a celle racontée dans le film, comme par exemple, si le héros était I’in-
verse de ce qu’il est.

En conclusion, on peut dire que les films représentent un des outils les plus
attractifs et efficaces dans I’enseignement du FLE. Cela exige une organisation
appropriée entre le contenu de la lecon et le film a regarder, c’est pourquoi pour
I’enseignant il est essentiel de choisir un film qui soit capable d’accomplir les
taches pédagogiques et élever, attirer également ’intérét des élevés. Regarder un
film francais permet de: voyager via ’image et le son, s’ouvrir & une autre cul-
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ture, découvrir la «vie frangaise» en situation réelle (des relations sociales et amou-
reuses aux habitudes alimentaires en passant par les problémes de société, la
culture, les classes sociales, I’humour, les codes de société), faire travailler 1’oreille
de maniére consciente et inconsciente pour pouvoir reproduire les sons plus
aisément. L’utilisation des films permet de varier les méthodes d’enseignement et
réaliser plusieurs compétences a la fois d’une fagcon qui attirera ’amour et 1’intérét
des apprenants pour la langue frangaise.
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CBOEOFBPA3HE I''TABHOI'O I'EPOS
B POMAHE 'AWITO T'A3JIAHOBA «BEYEP Y KJI9P»

SIna T'YAUMA, cmyoenmxa, @axyremem Crosecnocmu,
Bonyvruii l'ocyoapemeennviit Yuueepcumem umenu Anexy Pycco
Hayunsrit pykoBoaurens: Bnagumup BPAXKYK, kongepenyuap, dokmop

Abstract: The purpose of this research is to analyse the protagonist of Gaito
Gazdanov’s novel — “The night with Claire” against a background of a social problems
of XX century and his personal experiences. As a result of the study we come to
conclusion that Nicolai Sosedov is a man who feels deeply any experiences, draw them
in his mind from which follows features of chronotope and composition construction.

Keywords: Russian literary diaspora, stream of consciousness, protagonist,
existentialism, composition, chronotope.
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K murepatype pycckoro 3apy0exbs XX Beka OTHOCAT TBOPYECTBO PYCCKHX
nycaTe’Iel SMUTPAaHTOB, KOTOPbIE OBIIM HE COTJIACHBI C TOTAIUTAPHBIM COBETCKHM
PEeXUMOM, OBUTH BBIHYXK/IEHBI IOKHMHYTh Pocchio M Ha 4yxOWHE H3laBaTh CBOU
NpOU3BEICHNA. B TaHHOM 3Tare pyccKOH MUTEpaTyphl BBIICISIIOT «TPU BOJHBI OMH-
rpauumn». Ocoboe BHUMaHHE KPUTHKOB W HCCIenoBaTeleld 0OpalleHO K «IepBOi
BOJTHE SMHTPALIMN», TIOCKOJIBKY B 3TOT Iepuox Poccuio mokuHynu Hanbosee u3BecT-
HBIE B TO BpeMs ITMCATEIN, BHECIIIME OCOOBIN BKJIAJ B JaJIbHEMIIIee pa3BUTHE U 000-
ramenne pycckoit kynbtypsl. (. bynun, K. bamemont, A. Kympun, A. Toncroii).
BaxxHOo oT™MeTHTSB, uTO NepBas BosHa aMurpanuu (1918-1940), to ects no II Mupo-
BOM BOIHBI pa3eNiiia pyCCKUX IHcaTelNel, HAXOIUBIINXCS 32 pyOekoM Ha JIBe Ka-
TEropuu: cTapliee u miuaauee nokojaeHue. Cpenu npencTaBuTeNneil MiaaaIiero mno-
KOJICHNS BBIJCILUINCH IUCATENH, HE YCIEBIIME K MOMEHTY 3MUTPAIlH IIpocia-
BUTHCS Ha Ponune, oHM ObUIM OOBETMHEHBI B OCOOYIO MOATPYIITY, KOTOPOM JInTe-
paTypHBIH KpuTHK B. BapiaBckuii mpuCBOMI TEPMHH «HE3aMEUEHHOE MOKOJIe-
nue». (I'. T'aznanos, B. HabokoB). Pa3zrpanndenue nucareseil nepBoi BOIHBI SMU-
rpaly Ha ABE TPYMIIBI HE OE30CHOBATENHFHO BBHAY TOTO, YTO Y CTapIINX U MIaf-
mUX OBUIM CBOM B3IJIS/IBI HA AajbHElIee pa3BUTHE TBOPUECTBA 32 PyOEKOM U BO-
MPOCHI, KOTOPBIE TOJDKHBI OBITH 3aTPOHYTH B MX Ipom3BeAcHUsX. Crapiiee MoKo-
JICHHE TOJAJIOCh HOCTAJIBIUU U B CBOEM TBOPUYECTBE BOCIPOH3BOJIWIO YTEPSIHHOE
KyIbTypHOE Hacieaue Poccum, a Miajiiee IOKOJEHHE, OCO3HAB HEBO3MOXKHOCTh
BO3BPATUTH YTEPSIHHOE, ONKCHIBATIO YUTATENIO JEHCTBUTEIBHOCTb.

OnHnM U3 SAPKUX IIPEICTaBUTENCH JTUTEPATYPBl PYCCKOTO 3apyOeXKbsl SBIACTCS
Iaitto T'azganoB (1903-1971), KoToporo KpUTHKa SMUTPALlMK Ha3Baja «PYCCKUM
[Ipycrom». JlocTaTo4HO [0ITOE BpeMs MHCATENh HaXOAHMICS B TEHN U OBUT HE3Ha-
KOM PYCCKOMY YHTATeNI0, OJJHAKO Oylarofapst TAJIaHTY, BOOOPAKEHHIO, KI3HEHHBIM
00CTOATENLCTBAM, CyMENl HAaHTH CBOE MECTO B PYCCKOW JINTEpAType M, BOIIPEKH
MIPUCBOGHHOMY CTaTyCy NpPEJCTaBUTENS «HE3aMEUeHHOTO MOKOJIeHU» (TepMuH B.
BapmaBckoro), cran 3aMe4eHHBIM M OLICHEHHBIM. [lJIsl MOJTHOTO TIOHMMAaHHUs TBOP-
yecTBa MHCATENs, TEMAaTHKH, M3JIOKEHHBIX MM IMpoOjieM HEoO0XOIMMO I03HAKO-
MUTBCS ¢ OCHOBHBIMHU OHOTpaduuecKuMu TaHHBIME aBTopa. ["aiito (['eoprumit) ['az-
JTAHOB OCETHHCKOTO IPOMCXOXKJICHHs, HO BOCIIMTaH Ha pycckoil kyibType. C ca-
MOT'O PaHHETO JIETCTBA OBLIO SICHO, YTO KM3Hb | a37janoBa Oy/eT akTUBHOM M IMHa-
MUYHOH, TaK KaK B CBSI3H C OTI[OBCKOW pabOTOH, OH OBLI JIECHUYWM, ceMbs | a3za-
HOBBIX ObllIa BBIHY)XJCHa MOCTOSHHO MEHSTH MECTO JXKuTenbcTBa. OHHM KWK B
Cankr-IlerepOypre, Cubupu, XaprkoBe, [lonraBe, HaBeman poICTBEHHUKOB Ha
Kagkaze u B KucnoBozcke. Beero ogun ron npoyuusics [Naitto I'aznanos B Kanerc-
KOM KOpIIyce, 3aTeM MPOJ0JDKUI yueOy B XapbKOBCKO# rumMHazun (1912-1919).

[TocnenHUM CyIIECTBEHHBIM COOBITHEM, MIPOU3OIIEAIINM C Oy yIIIM MHcaTe-
nem Ha Pomumue, cramo m00poBoOJbYECKOE BCTYIUIEHME B apMHUIO B BO3pacTe
IIECTHAJIIIATH JIET B COCTaBE «OENbIX», OCIIE Yero CIyCTs rof ['a3gaHoB 3Bakyupo-
Bancsa u3 Kpeima B KoHcTanTHHONOMB, 3aTeM B boirapuy OKOHYMII TMMHA3UI0, U
Tosibko B 1923 roay mepeexan B [lapmk u mpokuil Tam OOJBIIYIO 4acTh CBOEH
*u3HU. Kakaplii ropox W JIIOAM, BCTPETUBINHMECS Ha IyTH HHCATENs, OCTABHIN
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OIpeJIeTIeHHBII CIIe]l B €ro CO3HaHWH, IOMOIJIN B MPOOYK/IEHUN €ro BOOOPaKEHHMS
U TIOJIyYWJIA CBOIO POJb B €ro poMaHax M pacckaszax. Kak moszxe I'aznaHoB Hamnm-
nret B pomane «Beuep y Kimap»: «...Bcsakuit oTbe3 ObUT AT MEHS HAYaJIOM HOBOT'O
cymecTtBoBaHus. HoBoro cymiecTBoBaHMS — M, CIEIOBATEIbHO, HEOOXOAMMOCTH
OIIATh XUTh OIIYNbBIO U UCKATh CPEIU HOBBIX JIOJEH U Belllel, OKpY>KaBIIUX MEHs,
Takyro 0oJiee WM MeHee OJM3KYI0O MHE Cpey, TIe sl MOT ObI 00pecTH mpekHee CIIo-
KOWCTBHE, HY)KHOE JUISl TOTO, YTOOBI JaTh IIPOCTOP TEM BHYTPEHHHM KOJICOAHUSIM U
MOTPSCEHUSIM, KOTOPBIE OJJHN CHJIBHO 3aHMMAaJM MEHs. 3aTeM MHE ObLIO eIle JKaib
MOKHUJATh TOPOJAA, B KOTOPBIX S XKW, U JIIOJEH, ¢ KOTOPBIMH 5 BCTpevascs,
MOTOMY YTO 3TH TOPOJIA U JIOAX HE MOBTOPATCS B MOCH XHM3HHU...» [1, c. 124].
XKuznp ['aznanosa B Ilapmke OblIa JOCTATOYHO CIIOXKHOM, €My NMPUXOIHIOCH
paboTaTh rpy34nKOM, MOWIIUKOM JIOKOMOTHBOB, PAa0OYNM Ha aBTOBOK3aJle, HOYHBIM
TaKCHCTOM, IpenoaaBaTeseM (QpaHIly3CKOro U pycCKOro s3bIKoB. Beé aTo mninock
JI0 TeX Top, oKa He ObuT omyoOnmkoBaH B 1930 roxy aBroOnorpadmaeckuii poMaH-
BocriomuHaHue «Beuep y Kimapy», mpunecmuii eMy cinaBy u npusHanue. 'aiito I'a3-
JaHOB OyKBAJILHO MPOCHYJICS 3HAMEHUTHIM. [IprMedaresbHo, 9T 10 3TOTO MHcaTellh
YTBEpKJaJl, YTO B JKU3HU HEBO3MOXHO IPOCHYTHCS 3HAMEHHUTHIM U 3a KOPOTKHM
cpok obpectu cnaBy. Muxamn Ocorun nucan: «” Bedep y Kiap” mo3sommn I'azna-
HOBY 3aHAThH €/[Ba JIU HE TIEPBOE MECTO B PsIIy MOJIOABIX mucarenei» [3, c. 17].
«Beuep y Kimp» — neOroTHBIN poMaH mucatens-u3rHanHuka [airo ["a3maHo-
Ba, BOOpaBIuil B ceOsl BCe COKPOBEHHbIE MBICIH MHUCATENs, AETCKUE BIEYATICHUS
U TOTpsICeHUs, HanOoyee 3HAYMMbIe COOBITHS, OKa3aBIINE BIMSHHWE HA €r0 Iajb-
Helilllee CTaHOBJICHHUE KaK JIMYHOCTH U THcatens. PomaH npescrasiser codoii npo-
U3BEICHNE, HaXO[sIIeecsd MeX Ty KIIACCHIECKON pyCCKON Tpaaulien, C OAHOU CTO-
pOHBI, W 3amnajaHoH, ¢ apyroil. Takum obOpazom, poman «Beuep y Kiap» moxer
ObITh Ha3BaH NMOTPAHWYHBIM IPOW3BEICHHEM MEXIY PasHbIMH KyJIbTypaMHu. OTY
ocobeHHOCTh 3ameTria Jlacno JlueHeln B CTaThe, MOCBSIICHHON aHAIH3y pOMaHa:
«Uucras u npocTas UHTEIIEKTyalbHas 1po3a ['a3gaHoBa — pe3ynbTaT BIMSHUS HE
CTOJIBKO, MOXKET OBITh, IIpycTa, Kak rOBOPHIIN, CKOJIBKO HEKOTOPBIX TPAAUINH (paH-
I[y3CKOH JTepaTypsl BooOmie. B cimstHuM 1BYX pa3HOPOIHBIX AJIEMEHTOB — pycC-
CKOT'O U 3aIlaJJHOro — B 0JHO Leioe [...] ['a3aHoB co31al HeYTO HOBOE B PYCCKOI
JUTEpaType, TaKoe, Yero A0 Hero He Obuio...» [2, c. 7]. Urops Cyxux moOaBiseT:
«’Beuep y Kimp”, neficTBUTEN HO, TPUXOTINBO ABIDKETCS MEXIy Oeperamu pyc-
CKOr'0 aBTOIICUXOJIOTUYECKOr0 POMaHa M 3alaJHOr0 pOMaHa IIOTOKA CO3HAaHUA» [4].
[orpanuynas KynbTypHasl TpaJullis B HAMHUCAHUM POMaHA HE SIBIAETCS €IUHCTBEH-
HOHM HCKIIFOUNTENBHON ero ocoOeHHOCThI0. Hapsiay ¢ 3TuM B poMaHE BBIACISIOTCS
¢unocodus sx3ucTeHaM3Ma XX BeKa, HEOPJHMHAPHOE MOCTPOCHUE XPOHOTOIA
¥ KOMITO3HIIMH, OCOOBIH THII TJIABHOTO Tepos. DK3UCTCHIMAINCTCKHE MOTHBBI U
THUII TJIaBHOTO Teposi poMaHa MOTYT OBITh pacHn(ppPOBaHBI NPH IOMBITKE Pa3o-
OpaTbca B TOM, YTO SBISETCA NPHOPUTETHBIM B IPOU3BECHHH, OTCIONA U CIEIyeT
BBIBOJI O THIIE TJIABHOTO TepOst M apryMeHTanuu Gpuiocopuu SK3UCTEHIHAIN3MA.
I'maBHsIit Tepoii pomana — Huxomait CocejoB — 00maiaeT BEICOKMM HHTEILIEKTOM
uHTEIUIMTeHTa XX BeKa, YyBCTBEHHOW AYIIOW M OOraThIM BOOOpa)XCHHEM, MPOs-
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BUBILIEMCSI C JIETCTBA: «3a BpeMsl MOEro JIETCTBAa S COBEPILIMII HECKOJIBKO KPYro-
CBETHBIX MYTEIIECTBHA, IOTOM OTKPBLI HOBBIH OCTPOB, CTAJl €T0 MpaBUTENIEM, TI0-
CTPOHIT Yepe3 MOpE JKEJIC3HYIO TOPOTYy M IPUBE3 Ha CBOH OCTPOB MaMy IPSIMO B Ba-
roue...» [1, c. 59]. T'epoii oka3pIBaeTCs B MEHTPE ABYX 3HAYUMBIX COOBITHI: COITH-
aNbHO 3HaYMMOe (TpaXKAaHCKas BOWHA) M JIMYHO 3HauuMoe (Jrio6oBb k Kimp). B npo-
THBOBEC COIMAILHBIM HHTEPECAaM BBICTYIAIOT JIMYHBIC HHTEPECHI — JTFOOOMBITCTBO U
JKaXkIia MCITBITAaTh ce0s B 9eM-TO HOBOM OOy kaaroT Hukouast oOpoBOIIBIIEM OTIIpa-
BUTBHCS Ha BOWHY. «S1 XOTeN 3HATh, YTO TAaKOE BOWHA, 3TO OBLIO BCE TEM KE CTpEMIIe-
HUEM K HOBOMY U HeW3BeAaHHOMY. Sl mocTynuia B benyro apmuio motomy, 4yTo Ha-
XOJUJICS Ha €€ TepPUTOPHH, IIOTOMY, YTO TaK ObUIO MPUHATO; U, €CIU ObI B TE Bpe-
MeHa KHCTOBOICK OBLT 3aHAT KPAaCHBIMHU BOHCKAMH, 51 TIOCTYITHII ObI, HABEpHOE, B
Kpachuyro apmuro» [1, c. 117]. B HéM moOexaat0T YyBCTBA HE MATPHOTHIECCKOTO JO0JI-
ra, XOTh OHHM 0€3YCJIIOBHO MPUCYTCTBYIOT, CKOJIBKO JIFOOOIBITCTBO — HCITBITATh CE0s,
YBUJETh, YTO TAKOE BOWHA, IPOAHAIN3UPOBATH C TICHXOJOTUICCKOH TOUKH 3PCHHUS
TOBaPHIIECH-COCTYKUBIEB. JIMUHbIC YYBCTBA HAXOMATCA B NMPHOPHUTETE repos. B
MOMEHT OTIUTBITHS, HA0II0as CTPANTHYIO KapTHHY pa3pyXH, OrHsA, cMepTH, Hukomai
JIiyMaeT o cBoel mooBH, 0 Kimap: «Korma s cTosm Ha 60pTy mapoxoaa U CMOTpPeEN Ha
ropsryo Peomocuio — B ropojie ObLT TIoXKap, — S He TyMasl O TOM, YTO ITOKHIA0 MO0
CTpaHy, ¥ HE YyBCTBOBAJI 3TOTO JI0 TE€X IOP, MOKa He BcrioMHuI o Kimpy» [1, ¢. 159].

HUccnenoratens Cyxux oTmeyaer: «Pa3ragka KHATH — B (QUType TJIABHOTO Te-
posi. OH — HEe COIMANBHBIA TUI WK XapakTep, a TUI Icuxoyorndeckuid. ['aznma-
HOBCKHE JIETCTBO — OTPOYECTBO — FOHOCTh CTAHOBSITCSI UCCJICIOBAHHEM HE BHEIII-
HEl, OKpy’Karoleii Teposi peaabHOCTH, a (PEHOMEHOIOTHH €r0 CO3JaHMsl, €r0 TOUKH
3peHUs, B3TMIsAIa Ha Mupy» [4]. JlelcTBUTENbHO, B pOMaHE MBI HE BUJIMM JAMHAMH-
YECKOTO Pa3BHUTHS CIO’KETa, HAIIPOTHB, POMaH IMOCTPOCH Ha JIETKOM, MyIMEBHOM Oe-
cejie ¢ TepoeM, YUTaTeN b SIBIISETCSA MPOCTHIM cymaTesieM sku3Hu Hukouas, coObl-
TAW MPOM3OMIEANNX C HAM W JadbHEHIIUX MPEeINPUHITHIX UM neiicTBuit. CoObI-
THS, paccKa3aHHbIC TepoeM, Mbl BHJIUM €ro0 IJIa3aMH, YATATENb MoTyv4aeT HHpOp-
MaIIMIO, Y)Ke TPOIIE/IIYIO Yepe3 CO3HAHUE Teposi U 00paboTaHHYIO ero BooOpake-
HueM. TakuMm 00pa3oM, MBI BHJIUM HE TOYHYIO XPOHHKY HCTOPHYECKUX COOBITHH, a
TOJILKO CBO€OOpa3HOe MOHUMAaHNE M BOCIIPOU3BENCHUE ITHX COOBITUH TepOeM-TIo-
BECTBOBATENIEM. B 3TOM U 3aKitouaeTcsi 0COOEHHOCTh IJIaBHOTO I'eposi, OH HE TIbI-
TaeTCsl UBMEHUTh MUP, TIOUTH MPOTHB HOBOTO PEXXHUMa, EMYy HE BOXKHO Ha Ybed CTO-
pPOHE BOEBaTh: C «OEIBIMU» MU C «KPACHBIMUY», TTOTOMY YTO Ha MEPBOE MECTO OH
BBIHOCHUT 4yBCTBa K Ki3p, yBlleueHHs MY3BIKOH, IPUPOIOH, JIUTEPATypOH, Uccie-
JIOBaHUE OKPY)KAIOIIUX JIOACH. YHUKAIbHOE MOCTPOCHHUE XPOHOTOMA, KOMIIO3H-
LMW, POJIA OCTaJbHBIX IEPCOHAXeH — BCE BBITEKAET W3 MOTOKA CO3HAHUS U
BHYTPEHHET0 MUPa INIABHOTO Iepos.

Hecmotpst Ha HEOOMNBIIOE KOJIHYESCTBO CIEH C JUAIOTAMH, IIEPCOHAXKH B PO-
MaHe NPUCYTCTBYIOT M UIPalOT HENOCPEACTBEHHYIO poiib. Bee mepcoHaxku, BCTpe-
THUBIIKECS HAa MyTH T'epos, OCTABUJIM B €r0 CO3HAHWUW ONPEJCICHHBIN CJIe/, BbLIH-
BIIUICS B HOBbIE YMO3aKJIloOueHUs. Bce OHU OIMHAKOBO 3HAYUMBI JIJIsl POMaHa, Io-
CKOJIBKY PAacCKpPBIBAIOT M TMOKAa3bIBAIOT KayecTBa M MPHUHLUILI Teposi. Cpeau Bcex
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HepcoHaXXeH poMaHa Ba)KHO BBINEIHUTH (paHIyxeHKy Kimp, 11000Bb K KOTOPOH M
00bEIMHICT BeCh poMaH-BocromuHaHue. Ileprwon 3HakoMmcTBa Hukomas ¢ Kiop
MEHSIET €ro >KH3Hb M MBIIUICHHE, CTAHOBUTCS CBOCOOPA3HOM OTIPABHON TOUKOM
HOBOTO BocmpusiTust Mupa. He ciydaiiHO 3MMIOTOM K pOMaHy CTaja LUTaTa U3
nmuceMa Tatbsusl Jlapunoit EBrennio OHernny — «Bcst Ku3Hb MOs ObLIa 3aJI0TOM
CBHJAHbsl BEPHOTO ¢ ToGoM» [1, ¢. 39].

O06pa3 (paHIy’>KeHKH SIBJIICTCS KIFOUYCBBIM TIPY aHAIN3€ KOMITO3UIIMH POMAaHa.
B nauane «Kmap Obuta OonbHa...» [1, c. 39] 1 B ¢uHAIE poMaHa «C MPEKPACHBIM
cHoM o Kimp...» [1, c. 162] ymoMuHaeTcs UMs TEpOMHH, C LENbI0 co31aTh d(dekT
3aMKHYTOCTH NPOU3BEAEHHS U MbIciiel reposi. B To ke Bpems (uHan pomana ocra-
€TCs OTKPBITBIM, ITOKa3bIBAa€T TEM CaMbIM HE3aBEPILIEHHOCTh UCTOPUU U XKU3HH Tepos.

BHuMaHMs 3acily’)KUBaeT MOCTPOEHHE B POMaHE XPOHOCA, aBTOP OMMCHIBAET
COOBITHSI HACTOSIIIETO BPEMEHHM, 3aTeM COOBITUS IECATHIETHEHW NaBHOCTH, TO3XKE
BO3BpAIAETCsl OOPaTHO B JETCTBO, TIOJPOCTKOBBIM MEPHOI, BOCIPOU3BOIUT COOBI-
THSI TPaKAAHCKOH BOHMHEL [IprMedaTenbHO, UTO aBTOP JIETKO NMEPEXOIUT OT OTHOTO
MecTa AEHCTBHUS, OT OJHOTO XPOHOCA K JIPYroMy, U HE 0053aTEIBHO 3TOT MEPEX0.
COOTBETCTBYET MTOOYCPEIHBIM KU3HEHHBIM IIEPHOIAM.

B 3axiodyeHne Xxo4ercs OTMETUTB, YTO TBOpUecTBO ['aliTo ['a3manoBa mo cux
[IOp MHTEpecyeT HCCleAoBaTeNel, M3Aal0TCs HOBBIE ITyOJNUKAIMH, KPUTHUECKUE
CTaTbU, KOTOPbLIC CHOCO6CTByIOT MOMyJidapu3alivi nucaTejsd B Poccun.
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WERBETEXTE AUS DEM BEREICH WEINBAU/WEINPRODUKTION
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Abstract: Advertising plays a very important role in the modern society and affects
practically all areas of human life and activity. At the same time, a person’s usual voca-
bulary is influenced to a great extent by his/her professional activity. In the wine in-
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dustry, there is a number of terms related to this specific sector which are meant to
denote the growth and processing of grapes, and the production of wine. These terms
are often used in advertisements. In this article we aim to analyse a series of German
wine advertisements in order to determine their stylistic functions. We also intend to
identify the peculiarities of their translation into the Russian language.

Keywords: terminology, term, wine industry, wine, advertising, stylistic functions,
translation.

Werbungen sind heute iiberall zu treffen. Sie sind allgegenwirtig und bilden
einen wichtigen Bestandteil der 6ffentlichen Kommunikation und der Meinungsbil-
dung. Aus marktwirtschaftlicher Sicht stellt die Werbung ein zentrales Kommuni-
kationsmittel zwischen Firmen und Verbrauchern dar, wobei das Werbeziel darin
besteht, den Konsumenten zum Kauf einer bestimmten Ware zu bewegen.

Zu einem wesentlichen Bestandteil der meisten Werbemitteilungen gehort der
Text, der als eines der bedeutsamsten Elemente auftritt. Er offenbart zusammen mit
den visuellen Mitteln den Hauptinhalt der Werbemitteilungen.

In der modernen Journalistik gibt es den Begriff der Sprache der Werbung,
der lexikalische Einheiten und grammatische Konstruktionen einschlief3t, mit deren
Hilfe ein bestimmter Inhalt wiedergegeben wird. Im Regelfall besteht der
Werbetext aus vier Hauptelementen, die in der Werbung fast immer verwendet
werden: Titel, Untertitel, Haupttext und Slogan (Werbelosung).

Euer Rotkdppchen. 57 . Lo ﬁl:;; éWOZI:eet:lt mit
Euer Moment! [P & ; pp

Gestalte deine ganz persénliche Flasche
Rotkédppchen Sekt. Ob fdr einen lieben
Menschen, einen besonderen Anlass oder
einfach so - kreiere jetzt dein persénliches
Etikett!

Bild 1. Werbung des Weinunternehmens ,, Rotkdppchen **

Der auf dem Bild dargestellte Werbetext wurde zum 14. Februar, zum
Valentinstag, aufgefiihrt und fordert den Kéufer auf, seine ganz personliche Flasche
Rotkédppchen Sekt zu gestalten und sein personliches Etikett zu kreieren. Diese
Werbung enthilt alle vier Hauptelemente des Werbetextes:

o Titel — Euer Rotkdppchen.

o Untertitel — Euer Moment!

e Haupttext — Gestalte deine ganz personliche Flasche Rotkdppchen Sekt. Ob
fiir einen lieben Menschen, einen besonderen Anlass oder einfach so — Kreiere
jetzt dein personliches Etikett!

o Slogan — Jetzt selbst Etiketten gestalten!

Wihrend der Erforschung der Werbetexte sind wir auf unterschiedliche
Ansétze, Erkldrungen und Definitionen des Textes gestoen. Die Sprachforscherin
V. Lipatova definiert einen Werbetext als einen geschriebenen Text, der um
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Produkte wirbt, den Verkauf unterstiitzt oder das Unternehmensimage steigern hilft
[4, S. 252]. Die Grundaufgabe der Werbetexte besteht im Informieren, Motivieren
und Aktivieren bzw. Bewirken der Einstellungsédnderungen (Image-Wirkung).

Fiir Werbetexte ist der Gebrauch von umgangssprachlichen Mitteln, der weit
verbreitete Gebrauch von alltdglicher Lexik, phraseologischen Einheiten und des
emotional-expressiven Wortschatzes typisch.

Der syntaktische Aufbau eines Werbetextes wird nicht streng geregelt: unter
dem Einfluss der gesprochenen Sprache wird dessen syntaktische Struktur
vereinfacht. In Werbetexten kommen vorwiegend einfache Sitze vor, die dem Text
Dynamik und Ausdruckskraft verleihen. Es werden héufig unvollstindige Sétze, in
denen das Verb weggelassen wird, elliptische Konstruktionen und Inversionen der
Wortfolge verwendet.

Eine stilistische Besonderheit wird den Werbetexten durch die Verwendung
von Fachtermini und den terminologischen Ausdriicken verliehen. Der Einsatz von
Begriffen  kombiniert mit grafischen Bildern schafft den Eindruck
wissenschaftlicher Begriindung. Die Forscher nehmen an, dass die Kerninformation
der Werbung das technische Vertrauen des potenziellen Kéaufers stirken und den
Kaufwunsch férdern sollte.

Der Begriff Terminus/Fachwort hat sich in der Wissenschaft am Anfang des
20. Jahrhunderts herausgebildet. In der Linguistik wird unter einem Terminus ein
Wort oder eine Wortkombination verstanden, die das Konzept eines speziellen
Wissensgebietes oder der Sphéire menschlicher Titigkeit bezeichnet [6, S. 87].

Der Terminus sollte wie jede Zeicheneinheit unter drei Aspekten betrachtet
werden: einem syntaktischen, semantischen und pragmatischen Aspekt. Als Termini
bestimmen Sprachforscher Substantive oder damit gebildete Wortverbindungen.

Der Weinbau ist heutzutage einer der fihrenden Wirtschaftszweige in vielen
Landern und die Terminologie dieser Branche steht in dem Vordergrund und wird
immer mehr nachgefragt.

Jede Terminologie, einschlieBlich die Weinterminologie, wie die Sprachforscherin
Y. Revina behauptet, hat ihre eigenen Besonderheiten. Die Weinterminologie ist
kein geschlossenes System, die Entlehnungen der Termini anderer Wissenschaften,
sowie ihre dynamische Entwicklung und stindige Vervollstandigung ist flir sie ty-
pisch. Das Aufgezéhlte hingt von dem Gebrauch der Weinterminologie nicht nur in
engen Fachkreisen, sondern auch in der alltidglichen Kommunikation, in den Me-
dien, in den Texten der schongeistigen Literatur und besonders in der Werbung ab.

Der Terminus erfordert beim Ubersetzen eines bestimmten Textes eine
adiquate Ubersetzungslosung, dabei tritt der Terminus als eine Ubersetzungseinheit
auf. Bei der Ubersetzung von Termini gibt es zwei Mdglichkeiten: wenn in der
Zielsprache Aquivalente fiir die Termini der Ausgangssprache gibt und wenn
solche Aquivalente nicht vorhanden sind. Im Falle des Fehlens eines Aquivalents in
der Zielsprache greift man zu Ubersetzungstransformationen.

L. Barchudarow beschreibt die Ubersetzungstransformationen als Mittel, mit
deren Hilfe die Ubersetzungsiquivalenz erreicht werden kann. V. Komissarow
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unterstreicht dazu, dass die Ubersetzungstransformationen den Inhalt der Texte
betreffen, aber nicht die duBeren Oberflichenstrukturen, die nur sprachlich bedingt
sind; der Ubersetzungsprozess vollzieht sich dabei im Bewusstsein des Ubersetzers.

Der Gebrauch von Ubersetzungstransformationen wird nach der Ansicht der
Ubersetzungstheoretiker durch eine ganze Reihe von Faktoren bedingt: wie den
Unterschied in der Struktur der Ausgangssprache und der Zielsprache, die
Nichtiibereinstimmung von Normen und Regeln des situativen Gebrauchs der
Ausgangssprache und der Zielsprache, etc.

In der modernen Ubersetzungstheorie existieren viele Typologien von
Ubersetzungstransformationen die von russischen, als auch von deutschen
Wissenschaftlern, wie J. Retsker, L. Barchudarow, V. Komissarow, N. Serow, K.
Reis, M. Schreiber, W. Koller, O. Kade, H. Vermeer erarbeitet worden sind. Daraus
ergibt sich, dass es kein einheitliches Ubersetzungssystem existiert, das allen
Bediirfnissen der Ubersetzungsaktivitit gerecht wire.

Die von deutschen und russischen Linguisten vorgeschlagenen Klassifikatio-
nen der Ubersetzungstransformationen widersprechen einander nicht. Die meisten
Forscher stimmen iiberein, dass die Ubersetzungstransformationen sich in gram-
matische, lexikalische und komplexe teilen lassen. In unserer Forschung beruhen
wir auf die Klassifikation der Ubersetzungstransformationen von V. Komissarow.

V. Komissarow teilt alle Transformationen in drei Hauptgruppen: lexika-
lische, grammatische und lexikalisch-grammatische Transformationen.

Zu den grammatischen Transformationen zihlt der Wissenschaftler nicht nur
syntaktische, sondern auch morphologische Transformationen (Wortartwechsel).

Der Wissenschaftler gliedert die syntaktischen Transformationen in:

- wortliche Ubersetzung;

- Satztrennung;

- Umstellungen;

- Substitutionen;

- Anderungen der syntaktischen Wortfolge.

Als lexikalische Transformationen bezeichnet V. Komissarow folgende:

- Transkription / Transliteration;

- Lehniibersetzung;

- lexikalische und semantische Substitutionen.

Zu den lexikalisch-grammatischen Transformationen gehéren:

- antonymische Ubersetzung;

- beschreibende Ubersetzung;

- Kompensation.

Der Korpus unserer Forschung wurde aus den Werbetexten des deutschen
Weinunternehmens Rotkippchen exzerpiert. Bei dem Zusammenstellen des
Forschungsmaterials sind deutsche und russische Webseiten des Herstellers dieser
Weinsorte untersucht worden.

Wir haben 22 Werbetexte (11 Werbetexte auf Deutsch und 11 Werbetexte auf
Russisch) mit einem Gesamtumfang von mehr als 14864 Zeichen analysiert, was
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etwa 10 Ubersetzungsseiten entspricht. Wir haben 72 Termini aus dem Bereich
Weinbau in der AS und ihre Entsprechungen in der ZS ausgesucht.

Rotkippchen PoTtkanxen
Halbtrocken IMomycyxoe
Trocken P Cyxoe
Rotkiippchen Mild 7 t;mKaner . | Markoe
Sekt Rose Trocken PACURUORHBIL 75 5 oe Cyxoe
_ accopmumenm PyGuHOBoe
Rubin Halbtrocken
[Tomycyxoe
Riesling Trocken Cyxoi pHCITHHT
Chardonnay Extra [lapmone sKcTpa
Rotkippchen Tr(.).cken Pomkxonxen ) Cyxoe
Flaschengiirung Spatburgunder Bymuinounviit ner6yprynaep
Rose Trocken Memoo Opodxcenun (MuHo Hyap)
Weissburgunder yap
Extra Trocken [Muno bian
Rotkippchen Alkoholfrei Pomxinxen Ezzﬁigxﬁizgz
Alkoholfrei Alkoholfrei Rose bezankozonvnoe PosoBoe

Tab.1. Beispiele von analysierten Werbetexten.

Die in der Korpusanalyse vorhandenen Begriffe werden durch folgende
Spracheinheiten ausgedriickt: Adjektive (2 Termini), Verben (4 Termini), Nomen
(19 Termini) und Wortverbindungen (47 Termini). Zum Beispiel: Nomen — der
Weinbau (soz0envieanue sunozpada), die Dosage (0oszaorc); Adjektive — ausgewdhlt
(usbpannour), spritzig (uepucmoui); Verben — biirgen (aensmocs), verdampfen
(ucnapsamocs); Wortverbindungen — besondere Qualitit (ocoboe rauecmeo),
harmonisch abgerundeter Geschmack (eapmonuunwiii posnutii éxyc).

Aus den von uns ausgewihlten 72 Fachtermini wurden 28 Termini durch
Substitution und 44 Termini mittels Ubersetzungstransformation wiedergegeben.
Einige Beispiele der Substitution: ausgewdhite Weine (uz6pannvie eéuna), feines
Bukett (usbickannwiii 6ykem), edle Trauben (61acopoonas nosa), weicher Geschmack
(msexuti exyc), das klassische Flaschengdrverfahren (kiaccuueckuii memoo Oymoi-
JI04H020 bpodcenust), echte Raritdt (nacmosuyas pedkocmy), halbtrocken (nowycyxoe).

44 Beispiele wurden durch verschiedene Ubersetzungstransformation
wiedergegeben:

e Wechsel der Wortart - 8 Termini, z.B. der Klassiker (karaccuuecxoe), der
Samtige (6apxamucmoe);

o Weglassung - 7 Termini, z.B. auserwdhlter fruchtiger Rotwein (uzbpamnmnoe
apomammnoe euno), mit Naturkorken bewahren (nadescno coxpamen noo
KOPKOBOU npobKoil);

o Konkretisierung - 6 Termini, z.B. zart-fruchtiger Charakter (nesicro-gppyxmoswiii
6Kyc), die ausgewogene Sdure (8bipogHeHHbII OANAHC KUCTOMHOCIL),
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o Lexikalisch-semantische Substitution - 6 Termini, z.B. der Hauch (nacnasic-
Oenue), fiir erlesenen Genuss biirgen (a61810MmcsA UCMUHHBIM HACIAHCOCHUEM
eKyca);

o Lexikalische Erginzung - 4 Termini, z.B. der Weinbau (sosodenvisanue 6u-
nozpaoa), die Kellerei (3as00 no npoussodcmay eumn);

e Transkription - 4 Termini, z.B. Spdtburgunder (I[LIneméypeynoep);

o Antonymische Ubersetzung - 3 Termini, z.B. unbeschwerter Genuss (noauuiii
JLe2KOCTU 6K C);

o Stilistische Neutralisierung - 2 Termini, z.B. Kellermeister (suroodenst).

Unter den Ubersetzungstransformationen bei der Ubersetzung von Weintermi-
nologie ist der Wortartenwechsel am haufigsten registriert worden. Dann folgen
Weglassungen, Konkretisierungen, lexikalisch-semantische Substitutionen. Am
seltensten sind stilistische Spezialisierung, Neutralisierung und antonymische
Ubersetzung zu treffen.

Der Werbetext nimmt einen festen Platz in dem Alltagsleben des modernen
Menschen ein. Von den anderen Texttypen unterscheidet er sich dadurch, dass er
berufen ist, das Interesse des Verbrauchers an der Person oder an der Ware, liber
die er Informationen enthilt, zu wecken und zu unterhalten.

Die Besonderheit der Werbetexte aus dem Bereich Weinproduktion driickt
sich durch das Vorhandensein einer grolen Anzahl von Fachbegriffen aus, die in
der Werbung verwendet werden, um die weinterminologischen Eigenschaften und
Vorteile einer bestimmten Weinsorte zu beschreiben. Die Fachtermini, die im Wer-
betext zusammen mit grafischen Bildern kombinieren werden, schaffen den Ein-
druck einer wissenschaftlich fundierten Begriindung. Der Gebrauch von Fachter-
mini stirkt das technische Vertrauen des potenziellen Kiufers, wodurch der
Kaufwunsch des Kunden gefordert werden soll.
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Rezumat: Articolul respectiv abordeazd tema predarii citivii ca unul dintre cele mai
importante aspecte in predarea limbii strdine. Sint descrise tehnica si strategiile de pre-
dare a citirii in limba englezd la nivelul intermediar. In special, articolul prezintd trei
tehnici esentiale, care pot facilita procesul de predare a citirii pentru a-l face mai pro-
ductiv §i de succes. Astfel, in articol va fi tratatd tehnica de pre-lecturd, tehnica de lectura
propriu zisd, finalizind cu prezentarea tehnicii §i a unor activitdti de post-lecturd.
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Together with speaking reading is one of the two main aims of instruction in the
foreign language. On completing the course the graduates from secondary schools
must be able to read and understand easy original texts in the foreign language
without the use of a dictionary, and texts of moderate difficulty with the occasional
use of a dictionary. Moreover, reading helps in improving speaking skills with
speech fluency and sentence accuracy, as well. It creates a sound understanding of
semantic and grammatical structures of the language. It is also believed that the stu-
dents who read a lot are likely to speak well.

Thus, the article presents three important techniques that can help every
teacher to make the lessons of teaching reading productive and successful. So,
these three techniques are: pre-reading technique, while-reading technique and
post-reading technique.

The pre-reading technique is considered to be one of the easiest techniques to use
and one that makes a dramatic difference in pupil’s reading efficiency. Pre-reading
involves getting a quick impression or overview of what children are going to read.
As a result, pupils will be able to read faster and follow the author’s train of thought
more easily. Moreover, pre-reading may be compared with looking at a road map
before people start out on a drive to an unknown place. In this case the road map,
like pre-reading, gives people a clear idea of what lies ahead and how it is arranged.

As mentioned by Kathleen T. Mcwhorter one of the basic goals in pre-reading
is to look only at those parts of the reading material that will help the students to
understand what it is about and how it is organized [1, p. 24]. There exist a number
of activities that can be used in the pre-reading technique.

For example, one of the many activities used in pre-reading at the interme-
diate level is Thinking about the Title. Often the title functions as a label and may
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tell the students directly what the text is about. It may indicate directly to the events
of the text, to the time and the place of the action, or to the characters (appearance,
occupation, etc). For example, reading the title Golden Jubilee from the textbook
for the 7™ form English for You and Me students may guess that the text will be
about a celebration of an anniversary. They may also guess it is a 50 years anniver-
sary. Other titles may not indicate directly to the theme of the text or to its content,
but students can express their ideas and opinions concerning the events in the text.
For example, reading the title The Love Drug students may think that the text will
be about love or about drugs. But reading the whole text they will change their opi-
nions and realize the message of the text. In this case the title has a deeper meaning
and is represented indirectly.

A next activity in pre-reading may be Reading the Introduction. The first
paragraph (or few paragraphs) of the majority of pieces of writing are introductory.
Here the author usually explains the subject, outlines his or her ideas and thoughts,
or gives some clues about his or her direction of the thoughts. If the introduction is
too long students are advised to read only the first paragraph and express their ideas
about the further content.

Noticing Any Graphs or Pictures may also be a useful pre-reading intermediate
technique. Charts, pictures and graphs are used for two purposes. First of all, they
emphasize the most important ideas. Secondly, they simplify and clarify infor-
mation and relationships. Therefore, they are always important to notice when chil-
dren are pre-reading.

Another activity for the given level may be Reading the Last Paragraph.
Commonly the last paragraph serves as a conclusion or summary. Here the author
usually summarizes everything he or she wrote about. Sometimes the author may
give the reader a piece of advice or give some recommendations and can serve as
clues for students’ ideas about the text.

One more activity that can be used in pre-reading with intermediate level
students may be Asking Thought-Provoking Questions. For example, if the text is
about a memorable person, the teacher may ask the following questions: “What
makes a person memorable?”, “Who is a memorable person for you?” If the text is
about family or friends, the teacher may ask such questions as: “Can you describe
your family?”, “Is your family friendly and united?”, “Do you have many friends?”
If the text is about a hero, the teacher can ask such questions as: “Who is a hero for
you?” or “Whom do you consider a hero?” These thought-provoking questions
make students talk, express their thoughts, opinions and ideas.

In addition some other types of activities of the pre-reading stage can be: oral dis-
cussions or some short written activities, using pictures related to the theme, playing
music to create a special tone or mood, eliciting vocabulary around the theme, etc.

Another step in EFL reading is the while-reading technique. To plan comprehen-
sion instruction, people should understand how comprehension happens. Nancy Padak
and Timothy Rasinski explain that “meaning construction (comprehension) depends
on several types of prior knowledge, as well as active thought. To read we must under-
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stand the features of the written language as a form of communication. In this case we
make use of our underlying knowledge of graphophonology (sound-symbol relation-
ships), syntax (word order) and semantics (vocabulary and meaning)” [2, p. 156].

Moreover, reading involves predicting and thinking a lot, which are partly based
on experiential and conceptual background. In other words, reading is considered to
be one of the most active thinking processes that are dependent on the reader’s
thoughts, language and experiences as well as on the text proper. There also exist
certain activities EFL teachers can use during the while-reading stage at the inter-
mediate level. One of these activities is the Directed Reading-Thinking Technique.
It is, as stated by J. Seely “a holistic, problem-solving discussion strategy designed
to improve students’ reading-thinking skills and maximize their learning” [3, p.
25). Such kinds of lessons evolve through some cycles in which students generate
hypothesis and subsequently reject or modify them.

During the process of preparation for a directed reading-thinking activity, the
teacher should decide where the pupils will stop for discussions. Divisions between
episodes in a story, for example, in most of the cases work well. Preparations may
also involve becoming comfortable with directed reading-thinking questions. These
questions are different from the traditional comprehension questions. For example,
the teacher may begin the conversation by asking: “What do you think will happen
next?” The teacher then may ask for clarification or elaboration, asking: “Why?” or
“What makes you think so?” After the students have read the first portion of the
text, the teacher may ask: “Did anything surprise you?” or “Did things happen like
you thought they would?” or “Were you right?” Such kind of questions may encou-
rage students to evaluate their earlier ideas in the context of the information from
the text. Finally, the teacher can ask students to think ahead: “What will happen
next? Why?” Students then read, and the discussion cycle begins again.

Another useful while-reading technique that can be performed with interme-
diate level students may be Think-Pair-Share Technique which provides opportuni-
ties for students to talk about a story as they read it. To prepare for this activity pu-
pils should find partners. In this case the teacher should identify stopping points for
discussions and share them with students, who may make light pencil marks in
their texts to remember where to stop.

So, pupils should read the text to the first stopping point and then pause to
think about the reading. They may consider such issues as what they found exciting
and puzzling. Students should often make brief notes about all their thoughts. After
each partner has finished thinking, they talk with each other and use their notes to
remind of the points they wish to discuss. Finally, the whole class share ideas, focu-
sing on captivating issues that arose during the partner discussions. The length of
these discussions depends on the students’ interest for the topic and the text itself.
When the Think-Pair-Share cycle is complete, the pupils may read the next portion
of the text and begin this cycle once again.

Character Sketches is also a useful activity that can be used during the while-
reading stage. In Character Sketches pupils usually use the Think-Pair-Share structure
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to focus their attention on character development. At the first stopping point in their
reading students jot down phrases and words to describe one or two main characters.
This becomes the information that they share, first with their partners and then with the
whole class. At each successive stop pupils go back to their notes about the characters,
trying to modify them taking into account the new insights they have developed
through their reading. A character who at the beginning seemed to be selfish and greedy,
for example, may be revealed as shy and generous in the end. After their attempts
to modify the lists, children once again talk with their partners and the whole class.
The Think-Pair-Share cycle continues until the pupils have completed the story.

The last stage in the academic reading process is the post-reading technique.

All the discussions during reading should definitely promote thoughtful consi-
deration of the text and individual and group attempts at understanding. Instruc-
tions after reading should encourage continued interaction with the text content. As
stated by N. Padak and T. Rasinski, the post-reading techniques and activities en-
courage pupils to continue thinking deeply and widely about what they have read
and integrate the text information into their own cognitive structures [2, pp. 162-
167]. The teacher’s role during this stage is to promote sharing, encourage and m-
del critical thinking and moderate discussions. The student’s role here consists of
thinking, making decisions, solving problems and interacting with the text and each
other. The mentioned above authors suggest some post-reading activities that EFL
teachers can use in teaching reading at the intermediate level.

First comes the Group Mapping Activity which provides a framework for dis-
cussion and promotes individual response. After reading pupils create some maps,
which then will be shared and explained to the others. Classmates may ask various
questions or add some comments. All these actions continue the discussions about the
text. “A map is a diagram or a symbolic representation of the reader’s personal res-
ponse to the text” [2, p. 162]. Younger pupils usually make pictures when asked to
map; older readers tend to use arrows, lines or other symbols to represent their res-
ponse. Mapping is considered to be a non-verbal activity, but a few words can be
used to label portions of a map. The first time pupils map the teacher should help
them to understand the concept by offering various directions. For example, “Put all
your thoughts and ideas about the story in a diagram. You can sketch if you want to
or use circles, arrows or boxes. Try to show your ideas without using too many
words.” All these instructions will definitely help the students to cope with this task.

A next activity that can be used at the post-reading stage is called Agree or
Disagree? Why? During this activity students have the possibility to speak about
different statements that are related to the text they have read. To prepare for this
activity, the teacher should write several statements that will provoke a discussion
between the classmates. These statements will be discussed by the students and
they will try to decide whether they agree or disagree with this or the other state-
ment. The next step will give a chance to all the members of the group to explain
their points of view, their thoughts and ideas.

Sketch to Sketch represents another nonverbal response activity. This post-reading
technique is a captivating elaboration of the imagination. Individual students may
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draw a picture of a memorable or favorite scene or event from the story that they have
read. The students should show their illustrations to a small group. Rather than ex-
plaining and describing the picture, however, each student invites classmates to pro-
vide their own interpretation of the drawing: “What is this picture of?”” or “What did
the illustrator think was important about the story? Why?” After other students give
their interpretations, the illustrator is free to explain the drawing. Thus, Sketch to Sketch
technique encourages students to create various images on paper and then try to use
them as the basis for interpretive discussion of the story. In this way all the students
will have a chance to participate in more complex thinking and discussion.

In conclusion it can be stated that there exist a great number of various techniques
and strategies in teaching reading at the intermediate level. They all are rather effective
and valuable. Without such techniques and strategies teaching reading in an EFL class
cannot be successful. Thus, the pre-reading technique helps the students to involve
themselves into the reading process. It allows getting a quick impression or overview of
what students are going to read. The while-reading technique helps the students to work
hard during the reading process. All the discussions during reading should definetely
promote thoughtful consideration of the text and individual and group attempts at
understanding. During the post-reading technique students talk, discuss and interpret
the read material. Instructions after reading should stimulate continued interaction
with the text content. EFL instructors are encouraged to include various reading tech-
niques and strategies in teaching this aspect. In this way the lessons will be interes-
ting, exciting, successful, full of bright and positive emotions and what is most im-
portant, will contribute to the development of students’ logical and critical thinking.
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SKCIIPECCUBHO-CEMAHTHYECKAS CBA3b 3ATJIABUA U
XYIAOXKECTBEHHOI'O TEKCTA

HUpuna BEJIUBOBA, cmydenmxa, @axyremem cirosechocmu,
Fanyvruti F'ocyoapcmeennviii Yuusepcumem umenu Anexy Pycco
Hayunstit pykoBogurens: @enop TOPJIEHKO, ooxmop ¢unonozuu

Abstract: The article examines the problem of the semantic links between a title
and an artistic text; some conceptual regulations are provided in association with the
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research of the problem. Illustrated by the example of the miniature of A. Astafyev
essential peculiarities of the semantic links between the artistic text and its title are
clearly revealed.

Keywords: title, artistic text, semantic link, general linguistic meaning,
individually-authored connotative meanings.

3arymaBue — MHOTOACIIEKTHOE SIBIICHHME, U €ro H3ydeHHEe TPeOyeT HIMPOKOTro
KOMIUIEKCHOTO 1ojxo/ia. Bee uccieioBareny Xyn0)KeCTBEHHO-PEYEBOIl CEMaHTHKH
CXOJISITCSl HA MBICIIH, YTO 3arjlaBUe€ — OJIUH M3 OCHOBHBIX 3JIEMEHTOB OpPraHM3aIMN
TekcTa: (popMaTbHOM, KOMIO3UIIMOHHON, CMBICIIOBOM.

Mexny xynoxecTBeHHbIM TekcToM (XT) M ero 3ariaBueM CyIIECTBYET Tec-
Has B3aMMOOOYCIIOBIIEHHAs CEMaHTHUYecKasi CBA3b. Ha 3Ty 0COOCHHOCTH HEOIIHO-
KpaTHO oOpaiaiy BHUMaHUE U TICUXOJIOTH, ¥ JTMHTBHUCTHI, M INTEPATYPOBEIHI.

Brrparomuiics nicuxonor JI. C. Beirorckuit B padote «IIcHxXoIorus neKyccTBay,
aHanmu3upys pacckasz bynuna «Jlerxoe [pixanuey, mumet «Hazsanue daemcs pac-
CKa3y, KOHEYHo, He 3psi, OHO Hecem 6 cebe PACKpblmiue CaMOU BANHCHOU MeMbl, OHO Ha-
Meuaem my OOMUHAHMY, KOMOpAds onpedensem coboll 8ce NOCMPOeHUe paccKasd.
Omo nonamue, sedennoe 6 Icmemuxy XpucmuanceHom, OKa3vleaemcsi 2yooKo nio-
O00MBOPHBIM, U De3 He20 PeuumenbHO Hellb3sl 000UMUCh NPU AHATU3E KAKOU-HUOYOb
sewu. B camom Oene, scakuil pacckas, KapmuHna, cmuxomeopenue ecmos, KOHEYHo,
CII0JICHOE Yenoe, COCMABNeHHoe U3 PA3TUUHbIX COBEPUICHHO DIIEMEHINO08, OP2aAHU30-
BAHHBIX 8 PA3IUYHOU CMEeNneHU, 68 pa3IuyHol Uepapxuu NoOYUHeHull u cesasel, u 8
9MOM CIONHCHOM YeOM 8Ce20d OKA3bI8AeMCs HeKOMOPbill OOMUHUPYIOWULL U 20C-
NnoOCmM8YIOWULi MOMEHM, KOMOpblil onpedendem cobol NOCMPOeHUe 8Ce20 OCHAlb-
HO20 PACCKa3a, CMbLCI U HA36aHUe Kadxicooll e2o uacmu...» [1, ¢. 175].

W3sectnprit nmuarBucT . P. laxprnepuH B MoHOTpadgum «TekcT kak 0OBEKT
JMHTBHCTHYECKOTO HWCCICIOBAHM» TMHUIIET: «Hasganue-3mo xomnpeccuposanHoe,
HepacKkpsimoe coodepoicanue mexkcma. Hazeanue ceoeobpasno couemaem 6 cebe 0ge
@YHKYUU — QYHKYUIO HOMUHAYUYU (IKCHAUYUINHO) U QYHKYUIO npeourayuu (UMniu-
yumno). Hazeanue moocno memagopuuecxu uzobpazume 6 guoe 3aKpyUeHHol npy-
JICUHBL, PACKPBIBAIOWCIL CBOU BOZMOICHOCTNU 6 Npoyecce pasgepmpisanus» [2, . 94].

Jlutreparyposen B. A. UanmaeB onpenessieT 3arjiaBue KaKk «c60e00pasHulil no-
poe, modcem Oblmb, 0axce 8bICOKUL, MENCOY BHEUHUM MUPOM U NPOCMPAHCINEOM
meKcma: Hasgauue u pasoeniem ux, U 6 mo dHce 8pemMs umeem Ceoell yeivlo paspy-
wums epanuyy, ciumscs ¢ mekemom. OHo, KaKk yacms meKkcma, camas CUIbHAsL NO3U-
Yus e20, NOOCKA3bI6AEN HANPAsIEHUe Pa3eaoKu, NOHUMAaHUs 6ce2o mekcmay [4, ¢. 49].

CemaHTHYECKOH cBsA3M 3arnaBus U X1 MOCBAIIEHBI U CIIEIHAIbHBIE UCCIIEI0-
BaHus. Hanpumep, B nucceprauuu H. A. Koxwunoil paccMOTpeHBI M ONMCaHBI
CTPYKTYpa, (PYHKIMM W THUIIOJIOTHUS 3ariaBHi KaK B CHHXPOHHYCCKOM, TaK U B
JIMaXPOHHYCKOM acCIeKTax.

Kpatko cymmupyst pasnudHbIE TOYKH 3peHHs Mo TmpobieMe o0pa3Ho-
CMBICIIOBOW CBSI3U XYI0)KECTBEHHOTO TEKCTa W 3arjiaBHsi, YeTKO 00O3HAYMM Clie-
JYIOIIMe HHBAPHAHTHBIE KOHIICTITYaIbHbIC TIOJI0KEHNUS:
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. 3armaBue — ocobas eqununa XT, ynotpediasemas B CHIbHOM (yHKIMOHAIBHO
3aKpETICHHON MTO3UINK HaJl U TIEPEl OCHOBHBIM KOPITYCOM TEKCTa. DTO ITO3BOJIA-
eT OBITH 3aIJIaBHI0 KaK METaTEeKCTOM, TaK U CyOTEKCTOM 1o oTHOMEHHo K XT.

Il.  JIms mpo3andeckoro TEKCTa 3ariiaBue 00s3aTeIbHO.

I1l.  TlorpanuuHsIii cTaTyc omnpenessieT JBOWCTBEHHYIO NPUPOIY 3ariaBus. Buemnei
CTOPOHOM 3ariaBue 0OpaIleHo K YUTATEN0, BHYTPEHHEH K TeKcTy. COOTBETCT-
BEHHO Bce (hyHKIuH 3arnaBus X T MOApa3essstoTesl Ha BHENIHUE U BHYTPEHHHE.

IV. Tlo momuHHpYIOIIEMY HaIMpaBiIeHUI0 (DYHKIMHA BBIIEISAIOTCS ABA OCHOBHBIX
BU/Ia 3arJIaBUii: BHELIIHE HAIIPABJICHHbIC 1 BHYTPCHHE HAIpaBJICHHBIE.

V. Pacnpenenenue GyHKINH 3ariaBus HOAYMHEHO €ro KOHKPETHOH 3cTeTHdYec-
Kot pyHkrm B nanHoM XT.

VI. 3armaBue BCTymaeT ¢ TEKCTOM B JIBa KaTE€rOpHAIbHBIX OTHOIICHUSI: HOMHHA-
U (CITY’)KUT UMEHEM COOCTBEHHBIM TEKCTa) U MpeauKanun (00pa3yeT BbICKa-
3BIBAaHUE O TEKCTE).

VII. PaznuyaroTcst nBa TepMUHA — Ha3BaHWe (€AMHHIIA HOMHHAIIMU TEKCTa) U
3araaBue (€AMHUIA HOMUHALNY ¥ IPEANKALIN TEKCTA).

VIIl.3arnaBue XT nmeeT TeMaTudecKu-peMaTHIeCKUil XxapakTep.

IX. 3armaBue oOnamaeT TONBKO TEKCTOBOM MPEAVKATHBHOCTBIO M SIBISETCS
KOMMYHHUKATHBHO HEPACUICHEHHBIM BBICKAa3bIBAHUEM.

X. @opmanbHas CTPYKTypa 3arjaBHs 3aBUCHT OT €ro KaTerOpHaJbHBIX |
(yHKIIMOHAJIBHBIX CBOHCTB.

Xl. @opmanbHas CTpykTypa 3arinaBusi X1 HCTOPHYECKH MEHSETCS B CBS3U C
WU3MEHEHHEM €ro SCTETHYECKUX (HYHKIHH.

PaccmoTpuMm cBocoOpaszne SKCIPECCHBHO-CEMAHTHIECKONW CBSI3M 3ariaBusl 1
XT na npumepe munuatiopsl B. AcradpeBa «Ceua Hajy Enuceem». OHa BXOJUT B
LUK «3aTecuy.

Cseua nao Enuceem

Hanpomus cena, na cxane, 0Okamannou 00icoamu u 8pemeHem, noxodxiceu Ha
3anexwuiics Kyauy, Yymb HUdice 20p U Ompo206 CKajl, OMOAAsich, CKOpee OMCKOYUE
om npubpedicnozo aeca, pacmem bepesa. A nomuio ee ¢ demcmesa. Ona yoice cmapas,
HO N0 pocmy 6ce 0e@yuiKa — He X6amuJio HU NO46bl, HU C6enYy, HU pasmaxa 0epesy.

Oma bepesa pacnouunaem oceHv Ha 1€80M, cKaaucmom bepecy Enuces: uucia
08aoyamozo — 08a0yaAmMv NAMO20 a62yCma NPUOMKPLIBAEMCA HA Hell NOJIOCKA e08d
BUOHOU NPOACENMUHBL, U DLICINPO-ObICMPO, 3a HECKOILKO OHell, Om HU3y 00 8epxy
6cs bepesa coenaemcsi 6yomo ceeuka ockosas. Ilociednum niameHnem, CIO8HO
APKUM BCKPUKOM 6 OKOHYe Jemd, 3aa6um OHa o cebe u cpazy dce omoenumecs om
Mupa, om jieca, Om peku U 6ce20 C80e20 3eMHO20 OKPYICEHUS.

Cmoum Odepesye 00UHOKO U MUXO c8eMUmMcs, MoaumeenHo docopaem. Tonvko
benvili cmeon, OyOmo KoCmb, ¢ KAICObIM YMPEHHUKOM NPOCHYnAem 6ce A6CmeeH-
Hell, ce omyuemaueell Om KOpHs 00 8EPUIUHKU.

Ho eom komey aezycma, 3asepuienue npouinocoonezo iema. Beiwen s Ha
bepee, Haulen 83215100M Oepesye, KOMOPOMY MAK U CYHCOEHO 8eK0BAMb 8 0e8UYbEM
obnuxe. 3enenas cmoum bepesKa, pazge Ymo Yymo NPUMOPUNIACD, YIHcalacs 6 ceode.
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bvims 61aco0amnoii ocenu, uszsewaem. Monuum ceamas oyua bepesKu, KOmopyo
A3bIK He nosopauusaemcs Hazeamv 0600Ovlikol. Ho nacmouku yoice ynemenu, 6
NAanucaoHuKe Moem CO CHIOPOHbL CONHYA OKATUHOU NOKPBLIUCL TUCHbA HA Yepem)-
xe. Bce pasno Ovimb ocenu, Obimb Henozooe, 6ce paHO 3A3UMUMbCS U HA cell pa3
3a OeHb 0bememyb U NO2ACHYMb, HO NOKA CIOUM, MOJYUM MUXASL 8eUfyHbs HA 20-
nou ckane. Hudice ee 6 kamme newepa mauHcmeeHHo Wypumcs, oo Hero Koy uie-
senumcs, ewe Hudce Enucell noo connyem cusinuem ucxooum, 8pode Ovl U He wese-
JUMCSL, MOTLKO ObIUUUM X0N000M, HABEBAS. NPEOUYBCMBUE HEMUHYEMOU OCEHU.

Cseueuxa, poouas, He 3axcueatics nooobule, He c2opail 0omid, nycme OHU
noeodicue u AcHvle 00bLe NOCMOsIM, NOPAOYIOm J00el, Ux, Kpome npupoovl, yice
HeKoMY U Hedem padosams. M ocmaHnvca 3a Hamu, Kpacyucs, KAk u 00 HAC Kpaco-
sanacv na ymece. Iopu u He cachu Had Enuceem, nao mupom, 6 xpame npupoowl,
He2acuMbIM HCeTMbIM 020HbKOM C8e4d 8eYHOCIU.

Kpuruk u nureparyposen A.H. Jlanmykos B kaure «Bukrop Acradbesy 3ame-
qaet: «Bcé, umo gvluno uz-noo nepa Acmaghvesa, uccied08aHo om CAMbIX UCTHO-
K08, NPO4YECNEOBAHO UM JUYHO U Ne2]0 8 €20 IUHHbLIL OYX08Hbli onbim» [6, C. 14]
MoxeT OBITh, MOITOMY TaK MPOCTHI U TITYOOKH KOPOTKHE PAacCKa3bl, BOIICAIINC B
cOopHHK «3aTecu». DTa yIUBUTENIbHAS KHUTA MPOHUKHYTa HCKPEHHE! J1I000BBIO K
MPUPOAE M HETOMOBAHHUEM IT0 OTHOIICHHIO K T€M, KTO CBOMM PaBHOIYIIUEM, JKa-
HOCTBIO TYOUT €e.

3armaBue MuUHHATIOPH «CBeva Hax EHrceeM» ¢ IMHTBHCTHYECKOW TOYKH 3pe-
HUS TIpe/ICTaBIIAET COO0M MepexoHbIN cilydait MeXKay ABYMS KOMMYHHKATHBHBIMU
TUTIAMA TPOCTOTO IMPEIIOKEHUS: TBYCOCTaBHBIM HETIONHBIM C 3JUTUIITHPOBAHHBIM
NpEeIUKaTOM M OJHOCOCTaBHBIM HOMHMHATHBHBIM. B 0011es3bIK0OBOM cHCTEME ceMaH-
THYECKasg CTPYKTYpa CJIOBa «C6e¥a» COCTOUT U3 5 JIEKCUKO-CEMaHTUYECKUX BapH-
aHTOB (CeMeM), TJie OCHOBHOM, NEPBUYHBIN JIEKCUKO-CEMAaHTHIECKUI BAPHAHT UMEET
crenyromiee 3HaueHue: «[lamodka U3 KMPOBOTO BEMIECTBA ¢ (GUTHIIEM BHYTPH, CIIy-
JKallas TPUMUATHBHBIM MCTOYHHUKOM OCBELICHUs» (IO JaHHBIM TOJIKOBBIX CIJIOBa-
peit). [3, ¢. 495] I'upponnum-Ha3zBanue peku «EHuceil» sBiIsSeTCS MOHOCEMAaHTHY-
HOM JIEKCUYECKOU €UHULICH.

Jlo mpouTeHus XyH0)KECTBEHHOTO TEKCTa 3arjlaBHe BBI3BIBACT B S3HIKOBOM
CO3HAHUH YHUTATEIS MPUMEPHO TaKWE ACCOLHUAINU. CO C8EMOM, C Yel0BEKOM, Oep-
AHCaAUUM UCMOYUHUK c8ema; 803ModcHO, umo Ceeua — 3mo u 0ocmonpumedamens-
HOCMb, 80306USHYMAS 8 HeCmb NAMAMU O KOM-MO Uiu 0 yem-mo. DTOT obpa3
peanu3yercsi, HApUMep B TAKOM cJIoBocoveTaHu, kak «Cseua [lamsituy.

ITocne BXOXkIEHUSI B TEKCT, B IIEPBOM M BTOPOM a03alax, 3TH acCcOLMAIUU
HEWTPAIM3YIOTCSI, M YUTATENI0 CTAHOBUTCS SICHO, YTO peub uaeT o bepese.

B cemaHTHYecKOW CTPYKType TEKCTa MOXXHO BBIJCJIUTH CIIEAYIOUIHE KOH-
TeKCTyaJlbHble CHHOHMMBI — OJTHOOOBEKTHBIE HOMHHALINH Oepesbl: Oegyuika, ceeyeu-
Ka 80CK08As, BEWYHDSA, C8eueyKa, céeud eeyHocmu. B 3Ty sxe 00pa3HO-CMBICIOBYIO
napagirmy «BTSTHBaeTcs» U 3ariaBue «Ceua Hax Enuceem», kotopas kBanuu-
UpyeTcsl Kak BTOpHYHOe MeTadopuieckoe o0o3HaueHue pedepenra — depesa.

B cemaHTHUECKOM CTPYKTYype TEKCTa, MCXOJIS U3 €r0 00pa3sHO-MeTahOPHIECKOTO
Ha3BaHMUs1, YCJIOBHO MOKHO BBIJICIUTH 2 TIABHBIX AKCIPECCUBHO-CEMAHTUUECKHX Psia:
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e cakpanvublll (COOTHOCSIUIICA 10 CMBICTY € HEPBBIM KOMIIOHEHTOM 3arjiaBHs-

Cseua)

o npupoonsiti (CBA3aHHBIM CO BTOPBIM KOMITOHEHTOM Ha3BaHHUs — EHHceeM)

B nepBrIit, cakpanvhbiil pad, BXOOAT TaKue CIOBOOOPA3bl, KaK 3aneKuuiicsa Ky-
JUY, MOTUMBEHHO 0020paem, C8eUKd B0CKOBAs, KAK MOHAXUHSA MOTYUM, C8AmMAs Oyuid,
ceeua geynocmu n npyrue. Kaxxaprii n3 Ha3BaHHBIX CIIOBOOOPA30B aKTyaJIH3UPYET
TaKHe CEMBI, KaK CBSITOCTb, NPA3IHUYHOCTh, TOP)KECTBEHHOCTh, MOJIMTBEHHOCTb, Oec-
CMEpTHE U Ja)ke OJMHOYECTBO (CBA3b ¢ 00pa3oM MoHaxuHH). Ko BTopomy psiay, npu-
pOOHOMY, OTHOCUTCSI OOJIBILIMHCTBO JIEKCUKO-CEMAaHTUYECKUX €IUHULL: Enucet, cka-
Jd, 002IcouU, 20pbl, OMPO2U CKA, Jec, bepesd, noYsd, 0CeHb, NPOACENMUSHA, PeKd |
JPyTHUE, KOTOPBIC YIOTPEOJICHBI B MUHUATIOPE B MIPSIMOM JICHOTATUBHOM 3HAYCHHHU.

B ¢unane MuHMaTIOpHI 3TH JBa psia CIMBAIOTCS B €IMHOE CEMaHTHYECKOE I1e-
JIoe, B KA4eCTBE CKPEIBI KOTOPOTO BBICTYIAeT MeTadopa «XpaM MpUpOAbD». [ as-
HBIM 00pa3oM MHUHHATIOPHI siBisieTcst bepeska. bepésa B pycckoit ;yxoBHOH Tpaau-
I CHMBOJIM3UPYET CBET, CHSIHUE, YHCTOTY, KEHCTBEHHOCTH U T. 1. Pycckoe Ha3Ba-
HUe Oepe3bl OTHH 3TUMOJIOTH CBSA3BIBAIOT C IIIaroJioM 0epedb. IT0 00YCIOBICHO TEM,
YTO CIaBsSHE CUYHUTAIN €€ AapoM OOToB, oOeperarollnM delioBeka. B craBsHCKOM
Mudonornn bepesa cuuranach CBAMIEHHBIM JEPEBOM. A IPYTHE COOTHOCAT C TPO-
CJIaBSIHCKUM 3THMOHOM *0Oep3a, BOCXOMAIIMM K HHIOEBpomeiickomy *berga -
*bergos — rae *berg o603HaYAET — CBETIIBIM, OEIOTO I[BETA,TO €CTh, 10 MX MHEHHIO,
Ha3BaHHE JEPEBY AAHO IO [[BETY KOPHI.

B MuHmatiope KaTeropusi CyOBEKTHBHON MOJAJIbHOCTH, BBIpaXKaromas
aBTOPCKOE OTHOILICHHE K Oepese, OAHO3HaYHA. DTO TPENEeTHOE, JKaIOCTINBOE, IIPo-
HHU3aHHOE JII00OBBIO OTHOIICHHE, KaK K KOMY-TO OJIM3KOMY, POJHOMY U JJOPOTOMY.
Kpowme toro, mist aBTopa Gepeza — 3TO ¥ CHMBOII )KEeHCTBEHHOCTH M CHMBOJI Bepkr.
Ha 370 ykaspBaeT XyHOKECTBEHHBIH CMBICT TOCICAHUX a03alleB MHHHATIOPHI,
KOTOPEBIC IO CBOCH CYTH SIBIITIOTCS CBOCOOpA3HON MOJHMTBOM aBTOpa-paccKa3umKa:

Ceeueuka, poonas, ne 3axcuzaiicsai no0ovuLe, He c2opail Oom.a,
nycmov OHU nozodicue u ACHble 0071bUie ROCMOAmM, HOPAOyIOm
a100eil, ux, Kpome npupoobl, yrce HEKOMy U Heuem padosants.

H ocmanvca 3a namu, Kpacyiica, KaK U 00 HAC KpAcosanacv Ha
ymece. I'opu u ne zacnu nao Enuceem, Hao mupom, 6 xpame
RPUPOObL, HE2ACUMBIM HCETIMBIM 020HBKOM C8e4d eUHOCHIU.

W3 36 3HAMEHATENBHBIX CIIOB,YIOTPEOICHHBIX B JaHHBIM a03amax, B 18 co-
JIEPAKUTCS CEMa CBETA.

Crenyer OTMETHTB, YTO COOTHECEHHOCTh 00pa3oB Oepesvl u cgeuu, bepesvl u
Ooegyuiku, bepesvl u 1ebedu Oenol SIBIAIOTCS TPAAUIMOHHBIMUA B PYCCKOU XYIO-
JKECTBEHHOH CIIOBECHOM KyJbType. (BCOMHUM,Harpumep, cruxorBopenus C. Ece-
HuHA). B Munmatiope B. ActadreBa 3ToT 06pa3 cemanTuuecku oboramaercs. OH
npuodpeTaeT MHAMBHUAYaJIbHO-aBTOPCKHUE KOHHOTAlMuU: Oepe3a st ActadpeBa —
3T0 U cuMBoa Bepel, u cumBoa JKuszuu, u cumBoisl Poceuu, pycckoi 1ylid, U CUM-
Bon Beunoctu... Iloka crout bepesa-Cseua, xu3nb Oyner mponosmkarscs. OHa
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BeuHa. Ha 1oMUHMpOBaHME NaHHBIX XY/I0’KECTBEHHBIX CMBICIOB YKa3bIBAaE€T TAKKe
1 00BbeKT MeTadopsl - 00pa3 ceeun. (bepeza-cyonrekT cpaBHeHmst, CBeua-00BEKT).

B XpUCTHAaHCKOM pENUTHO3HOM CO3HAaHWU c@eud SIBISETCS CUMBOJIOM
00’KECTBEHHOTO CBETA, KOTOPBIH HEMOCPEICTBEHHO CBSI3aH C MPOTHUBOIMOCTABICHHU-
€M CBeTa ThbMe, 100pa 3.1y, Bepbl 0e3Bepbio. JTa TpaAULMOHHAS aHTUTE3a aKTyaJIH-
3MpOBaHa U B CAMOM 3arJiaBUM MUHUATIOPHI, KOTOPOE CEMAHTHYECKHU MOIePIKMBa-
ercs B Tekcre. CioBooOpa3 peku Ewuceti TpeACTaBIeH KaK CHUMBOJI XOJ0Ja U
HACTYIUICHHs] HEeMUHYEMO# oceHH — KoHua u3Hu. Ho mon Bnusiauem Ceema oH
«UCXOJUT CUSHHEMY, T.e. CBeT-CBeua nmodexaaeT.

Takum oOpazom, 3armaBue muHHATIOpE! B.II. AcradseBa m0 mpouTeHHs
TEKCTa BBI3BIBAET CaMble IPOCTHIC aCCOLMALUY, CBSI3aHHbIE C IPSIMBIM JCHOTATHB-
HBIM 3HaueHueM ciioB «CBeua» u «EHwuceii», a mocie nmpouTeHUs TeKCTa 3ariaBue
oborammaercss XyI0)KECTBEHHBIMH HHIWBHUIYalbHO-aBTOPCKUMU KOHHOTAIMSAMHU.
«CBeua Hax EnuceemM» Kak rNIaBHBIA CJIOBOOOpPA3 TEKCTA - 3TO CUMBOJI BEPBI, JKH3-
HH, BEYHOCTH. DTO TO, YTO pajyeT, paoBajio 1 OyJIeT pajoBaTh PYCCKOTO YeloBe-
Ka, COTPeBaTh €ro JyIry.
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ZUR UBERSETZUNG DER GASTRONOMISCHEN REALIEN
AUS DEM RUMANISCHEN INS DEUTSCHE

Marina STRUC, Philologische Fakultdt,
Staatliche A. Russo - Universitit
Wissenschaftliche Betreuerin: Lina CABAC, asist. univ.

Abstract: Moldovan cuisine includes a lot of rich culinary traditions. Translators
often encounter certain difficulties in translating culinary realia from one language
into another. In this article we propose a review of the main strategies of realia
translation. Realia are words and expressions for culture-specific items. As realia carry
a very local overtone, its translating is not only to maintain fidelity to the form, but also
to be faithful to the content, especially to the cultural environment.

Keywords: moldovan cuisine, realia, strategies of translation.
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In diesem Beitrag setzen wir uns vor, die Ubersetzungsverfahren zur Wiedergabe
der gastronomischen Realien aus dem Ruménischen ins Deutsche zu behandeln. Der
Tourismus entwickelt sich weltweit und das Interesse an moldawischen kulinarischen
Spezialititen steigt. Die moldawische Kiiche ist eng mit der ruménischen Kiiche
verwandt. Man findet allerdings auch Einfliisse der griechischen und der tiirkischen
Kiiche sowie einige Einfliisse aus verschiedenen Mittelmeerkiichen. Das Land der
Republik Moldau ist sehr fruchtbar und das Klima gemaBigt-warm, was es ideal zum
Anbau von Gemiise und Getreide wie Mais, Weizen, Tomaten, Kartoffeln, Zwiebeln
macht. Auch zahlreiche Friichte wie Apfel, Aprikosen, Kirschen und Pflaumen
gedeihen priachtig. Maisbrei, Krautwickel, Pastete sind einige traditionellen Speisen
aus der Republik Moldau, die sowohl von Moldauern als auch von Auslédndern
hochgeschitzt werden. AuBerdem werden in Moldawien Weinreben angebaut, die
einen sehr guten Wein ergeben. Der Pflaumenschnaps ist auch eine traditionelles
Getrinke. Es steht fest: die moldawische Kiiche ist immer eine Reise wert.

Viele Gerichte gehdren zur Kategorie der Realien. Nach Pekka Kujaméki
,,werden Realienbezeichnungen oft als besondere Ubersetzungsprobleme bezeichnet:
Manche Ubersetzer halten sie fiir schwer iibersetzbar oder sogar uniibersetzbar, weil
es in der Zielsprache keine oder nur ungebrauchliche Ausdriicke fiir sie gibt* [4, S.
131-142]. Ritva Leppihalme hebt hervor, dass Ubersetzungsprobleme im Allgemei-
nen sprachintern oder sprachextern sein konnen. Sie vertritt die Auffassung, dass
Realienbezeichnungen ausdriicklich sprachexterne Ubersetzungsprobleme seien,
weil sie gerade auf die sprachexterne Welt hinweisen [6, S. 89-105]. Christiane
Nord dagegen betrachtet Realienbezeichnungen als pragmatische Ubersetzungspro-
bleme. In solchen Problemen werden die Zieltextempfanger und die Kommunikati-
vitit hervorgehoben [8, S. 144-147].

Was sind dann eigentlich diese Realienbezeichnungen, die so viele Probleme
beim Ubersetzen verursachen? In diesem Artikel werden verschiedene Definitionen
der Begriffe Realia und Realienbezeichnung dargestellt, die fest miteinander
verbunden sind.

Bevor verschiedene Definitionen von Realia und Realienbezeichnung dargestellt
werden konnen, muss noch festgestellt werden, dass es einen Unterschied zwischen
diesen zwei Begriffen gibt. P. Kujamaiki definiert Realien und Realienbezeichnungen
folgendermaBen: ,,Realien und Realienbezeichnungen werden vor allem als kultur-
spezifische und deshalb fremde Tréger von Lokalkolorit aufgefasst, die als Teilmenge
lexikalischer Liicken fiir den Ubersetzer Ubersetzungsprobleme wegen Aquivalenz-
problemen darstellen* [5, S. 920-925]. In seiner Definition erwéhnt P. Kujaméki auch,
dass Realienbezeichnungen Ubersetzungsprobleme verursachen, weil ihre zielsprachi-
gen Aquivalente fehlen kénnen. Er ist der Ansicht, dass ,,Realienbezeichnungen
aus dem tibersetzungswissenschaftlichen Blickwinkel genau deswegen besonders
interessant seien, weil es Falle gibt, in denen sie nur in der Ausgangskultur erscheinen.
Daraus folgend werden Realien oft auch als Nulllexeme benannt, die Ausdriicke
sind, die in anderen Sprachen keine semantischen Aquivalente haben* [4, S. 131-142)].

Auch Werner Koller scheint eine dhnliche Ansicht wie P. Kujamaiki zu vertreten.
Er spricht in diesem Zusammenhang von Realiabezeichnungen, die er als ,,kultur-
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spezifische und landeskonventionelle Elemente“ beschreibt, die spezifisch fur
bestimmte Linder sind. Werner Koller meint, dass z. B. ,,Ausdriicke und Namen
fiir Sachverhalte politischer, institutioneller, sozio-kultureller, geografischer Art‘
Realia-Bezeichnungen seien, und dass sie oft sog. Eins-zu-Null-Entsprechungen bzw.
Liicken verursachen, die der Ubersetzer durch verschiedene Ubersetzungsverfahren
schliefen miisse [vgl. 3, S. 56]. Wie in den obengenannten Definitionen von
P. Kujamiki und Koller gelesen werden kann, meinen beide zwei, dass Eigenna-
men als Realienbezeichnungen betrachtet werden konnen.

Elisabeth Markstein benutzt in diesem Zusammenhang auch den Begriff Realia.
Ihre Definition dhnelt den Definitionen von P. Kujamiki und W. Koller, aber sie
erwdhnt noch, dass ,,Realien als Identitdtstrager einer Kultur verstanden werden
konnen* [7, S. 288-291].

Auch P. Kujaméki erinnert noch daran, dass der Ubersetzer eine anspruchsvolle
Aufgabe hat, wenn er entscheiden muss, ob und wie er den Kennzeichencharakter
der Realien in der zielsprachigen Ubersetzung erhalten wird. Wenn der Ubersetzer
diese Wabhl trifft, muss er auch ein Ubersetzungsverfahren wihlen [5, S. 921].

Wenn der Ubersetzer wihrend des Ubersetzungsprozesses einer ausgangs-
sprachigen Realienbezeichnung begegnet, die kein Aquivalent in der Zielsprache
hat, entsteht eine Liicke, die er irgendwie ausfiillen muss. Es gibt mehrere
Moglichkeiten, die Realien aus der Ausgangssprache in die Zielsprache zu tibertra-
gen. Es gibt folgende Wiedergabemoglichkeiten von Realienwortern:
Lehniibersetzung;

Erlauterung;

Transliteration;

Transkription;

anniihernde Ubersetzung.

Wir haben in unserem Korpus 20 Begriffe analysiert. Diese sind: bors, mama-
liga, placinta, colaci, brinzd, mujdei, zeamd, rdciturd, sarmale, galuscd, tuicd, ra-
chiu, chiftelute, cirndciori, coltunasi, supd, murdaturd, compot, pirjoald, cascaval.

Nach der Erforschung von nationalen Restaurantmeniis, Werbeprospekten,
informativen Texten, erklirenden Worterbiichern, haben wir 10 Ubersetzungsva-
rianten fiir den Begriff mamaliga festgestellt. Das erste Beispiel ist Maisbrei, was
eine anniihernde Ubersetzung ist. Das zweite Beispiel ist Polenta. Dieses Wort
wurde mit durch gleiche Ubersetzungstechnik wiedergegeben. Brot der Armen und
Armeleuteessen sind Erlduterungen. Diese Begriffe haben wir beim Autor Klaus
Bochman gefunden. Damit ist gemeint, dass ,,Bis ins 20. Jr. die Mamaliga das Brot
der Armen ersetzte und weitgehend das Brot war. Heute hat sich ihr Ruf als
Armeleuteessen gewandelt: Mamaliga kommt sowohl im Alltag als auch bei
Festessen mit den verschiedensten Beilagen auf den Tisch” [1, S. 722-728]. Weiter
haben wir die Lehniibersetzung Mamaliga, die Transliteration Mamalyga. Als
néchstes kommen zwei Erlduterungen: Brei aus Maismehl, Salz und Wasser und
eine polenta-artige Maispastete.
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Begriff Deutsche Entsprechung Transformationen bei der Ubersetzung
Maisbrei annihernde Ubersetzung
Polenta anniihernde Ubersetzung
Brot der Armen” Erléuterung
Mimaliga Armleuteessen” Erléuterung
Mamaliga Lehniibersetzung
Mamalyga Transliteration
Brei aus Maismehl, Salz und Wasser Erlduterung
Eine polenta-artige Maispastete Erlauterung

Tab.1. Wiedergabemdglichkeiten des Begriffs ,,mamaliga‘“

Der Begriff ,,plicinti“ bereitet dem Ubersetzer auch Schwierigkeiten vor. In
unserem Korpus wurden zwei annihernde Ubersetzungen: Pastete und Schnitte, eine
Lehniibersetzung — Pldcintd, eine Erlduterung - Bldtter- oder Strudelteiggebdck mit
herzhafier oder siifSer Fiillung und eine Transliteration - Placinta festgestellt.

Begriff Deutsche Entsprechung Transformationen bei der Ubersetzung
Pastete annihernde Ubersetzung
Schnitte anniihernde Ubersetzung
Placinta Placinta Lehniibersetzung

Blitter- oder Strudelteiggeback mit
herzhafter oder siifer Fiillung
Placinta Transliteration

Tab. 2. Wiedergabemdoglichkeiten des Begriffs ,.plicinta‘“

Bei der Wiedergabe den Begriffs branza wurden zwei Transliterationen -
Brynsa und Brynza, eine annihernde Ubersetzung - Schafskise und eine Lehnii-
bersetzung — Brdnza verwendet. Die Erlduterung Korniger Frischkdise tragt zum
besseren Verstehe des Realienwortes Brinza bei.

Erlduterung

Begriff | Deutsche Entsprechung Transformationen bei der Ubersetzung
Branza | Schafskése annihernde Ubersetzung

Brynsa Transliteration

Brynza Transliteration

Branza Lehniibersetzung

Korniger Frischkése Erlduterung

Tab. 3. Wiedergabemaoglichkeiten des Begriffs ,,branzd“
_Die Begriffe bors, zeama und ciorba haben folgende Transformationen bei
der Ubersetzung erlebt:

Begriff Deutsche Entsprechung Transformationen bei der Ubersetzung
Sama Transliteration
Zeama |Eine Gefliigelsuppe mit Nudeln und Ei Erléuterung
Suppe annihernde Ubersetzung
Tschorba Transkription
Ciorba Eine Fleischsuppe mit Kwaf} Erlduterung
Ciorba Lehniibersetzung
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Borschtsch Transkription

Bors

Bors Lehniibersetzung

«

Tab. 4. Wiedergabemébglichkeiten der Begriffe ,,bors“, ,,zeama“ und ,, ciorba

Fiir chilfielute wurden verschiedene Transformationen bei der Ubertragung
der Texte ins Deutsche festgestellt:

Begriff  |Deutsche Entsprechung Transformationen bei der Ubersetzung
Chiftelute |Fleischbéllchen Erlduterung
Frikadelle annihernde Ubersetzung

Hackfleischgerichte aus Kalbfleisch|Erlauterung
und Rindfleisch

Tab. 5. Wiedergabemdglichkeiten des Begriffs ,.chiftelute*
Andere Begriffe und Ubersetzungsvarianten:

Begriff Deutsche Entsprechung Transformationen bei der Ubersetzung
Hochzeitsbrot annihernde Ubersetzung
Colaci Colaci Lehniibersetzung
Rituellen Brote Erléuterung
Sménting Sahne annihernde Ubersetzung
Sauerrahm anndhernde Ubersetzung
Salamura Salzlake annihernde Ubersetzung
Kiésesorten auf der Basis von Erliuterun
Schafs- und Kuhmilch g
Cascaval Rahmkise anniihernde Ubersetzung
Kiése anniihernde Ubersetzung
Hartkise Erlduterung
L Siilz annihernde Ubersetzung
Récitura = :
- Gerducherter oder eingelegter .
Rasol . - Erlauterung
Fisch, Siilzen
Muraturi Eingelegtes Gemiise Erlduterung
Tuica Pflaumenschnaps Erlduterung
Mujdei Knoblauchtunke Erlduterung
Knoblauchsofie Erlduterung

Tab. 6. Wiedergabeméoglichkeiten von anderen gastronomischen Begriffen

Aufgrund der durchgefiihrten Analyse konnen wir schlussfolgern, dass die
meist verwendete Ubersetzungstechnik die Erliuterung ist. Der Anteil dieser
Ubersetzungstransformation betrigt in unserem Korpus 43%. Den zweiten Platz
belegt die annihernde Ubersetzung mit 29%. Die Transliteration betrigt 13%, die
Lehniibersetzung betrdgt in unserem Korpus 10%. Und zuletzt haben wir 5% fiir
die Transkription festgestellt.

Bei der Ubersetzung der Realien geht es nicht nur darum, die Treue zur Form
zu bewahren, sondern auch den Inhalt zu behalten, vor allem aber auch darum, die
kulturelle Umgebung aufzubewahren, in der die Bedeutung aktualisiert wird.
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Transformationen bei der Ubersetzung

‘/" ® Erlduterung

( ® Transliteration

299 annihernde Ubersetzung
H Lehniibersetzung

A = Transkription

13%

Bild 1: Ubersetzungstranformationen

Die gewihlte Ubersetzungsvariante hiingt auch vom Zweck der Kommuni-
kation ab. Transformationen tragen zur Erhaltung der nationalen Eigenartigkeit in
einem Text, oder zur Konkretisierung und Erklarung der Objekte und Phinomene,
auf die Bezug genommen wird bei.
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DEVELOPING LISTENING SKILLS IN EFL CLASSES

Lidia MAXIMENCO, student,
Faculty of Philology, Alecu Russo Balti State University
Scientific adviser: Svetlana FILIPP, lecturer

Rezumat: Articolul dat se axeaza pe dezvoltarea abilitatilor de audiere in procesul
de predare a limbii engleze. Initial se pune accent pe importanta audierii, prezentand 0
scurtd diferentd intre cele patru aspecte de bazd in predarea limbii straine — audierea,
conversatia, citirea §i scrierea. Totodatd articolul descrie procesele implicate in audiere
si dificultatile procesului de audiere, cum ar fi dificultatile fonetice, lexicale si gramati-
cale, finalizand cu prezentarea punctelor-cheie pentru selectarea activitatilor de audiere,
care sunt, de obicei, categorizate in pre-audiere, audiere propriu-zisa si post audiere.

Cuvinte-cheie: audiere, predare, conversatie, citire, scriere, dificultati fonetice, di-
ficultati lexicale, dificultati gramaticale, pre-audiere, audiere propriu-zisd, post audiere.

The key to successful speaking and understanding is listening because it is how
we naturally learn a foreign language. However, until 1960s the concept of listening
in teaching a foreign language was not focused on. Research shows that when we
communicate, we spend around 40-50% of our time listening, 25-30% - speaking,
11-16% - reading and only 9% - writing [2, p. 1]. This emphasizes the idea that stu-
dents spend half of their time on listening. For a long period listening and reading
were not payed due attention, but some time later these aspects were regarded as
individual and complex skills which involve several processes [8, pp. 26-27].

Listening is regarded as a complex process in which pupils concentrate their
attention on selected information, form meaning from hearing and associate infor-
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mation with the existing knowledge. Celce-Murcia M. stresses that in accounting
for the complex nature of processing spoken language it has been hypothesized that
the so called bottom-up and top-down modes work together in a combined coope-
rative process [3, pp. 86-87].

The bottom-up process involves decoding the incoming information by identi-
fying and distinguishing the words, the structures, the grammatical and other lin-
guistic features of the message. The bottom-up process recognizes that listening is a
process that decodes sounds “from the smallest meaningful units to complete texts.
Thus, phonemic units are decoded and connected together to construct words, words
are connected together to construct phrases, phrases are connected together to
construct utterances, and utterances are connected together to construct a complete,
meaningful text” [5, p. 979].

The second element, known as top-down processing involves the associations
the listener’s brain makes with the previous known knowledge for interpreting the
message. Richards J. constructs a four-part grid operating with two language
functions and two language processes which allows a listening activity to be classi-
fied according to the appeal of the function for listening and of the process which
can be expected to be most noticeably included.

Interactional

1 3
2 4

Transactional

Further, Richards J. presents an example for each of the four cells.
In the bottom-up mode:
1. Listening closely to a joke (interactive) in order to know “when we laugh.”
2. Listening closely to instructions (transactive) during a first driving lesson.
In the top-down mode:
Listening casually to cocktail party “talk” (interactive).
4. Experienced air traveler listening casually to verbal air safety instructions
(transactive) which have been heard many times before [3, pp. 87-88].
Other examples of interactional uses are greetings, small talks, jokes, compli-
ments, or passing the time with friends. Other examples of transactional uses are in-
structions, descriptions, lectures or new broadcasts. Richards J. observes that both tran-

umop do |

Bottom up

w
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sactional and interactional purposes are involved in most of the cases. Effective lesson
participation requires both interactional and transactional purposes (interactional - for
a good cooperation with the teacher and other students and transactional - to assimi-
late new information, construct new concepts and acquire new skills) [3, pp. 87-88].

Rogova G. V. mentions that “pupils need practice in listening and compre-
hension in the target language to be able to overcome three kinds of difficulties:
phonetic, lexical and grammatical” [4, p. 152].

Phonetic difficulties occur because of the great difference between the system
of English and another language. The addressee often interprets the sounds of the
foreign language as if they were of his own language, which usually results in
misunderstanding. Pupils can hardly differentiate the opposites such as: u:- u; a:- «4;
i:- 1; or such words as: worked- walked; lion- line; bought- boat; etc, for example:
they worked till late night and they walked till late night.

Lexical difficulties are closely connected with the phonetic ones, for example:
the horse is slipping and the horse is sleeping. Also, in the opposites such as: east-
west, take- put, ask- answer; the pupils often take one word for another. The most
difficult for pupils are the verbs with postpositions, such as: put off, put on, put
down, take off, go in for, etc, like in: put on your coat or they go in for tennis.

Grammatical difficulties are mostly connected with the analytical structure of
the English language and with the extensive use of infinitive and participle
constructions. Also, English is rich in homonyms, for example: to work- work, to
answer- answer, etc, like in: You do all the work and I have to work much.

Another factor to which attention should be payed in teaching listening is that,
the teacher should know that listening activities must be success-oriented and build
up learners’ self-confidence while designing listening tasks. Elena Varzari presents
some key points to select listening techniques and activities:

Listening should be relevant. Students listen with a purpose and they listen to
the information that they like, so their motivation and attention will be at the highest
level if the information is related to the point.

Material should be authentic. The language should reflect real discourse, and
a variety of accents. Despite this fact, the language needs to be comprehensible.

Development of listening strategies should be encouraged. Examples of
strategies that increase chances for successful listening are predicting, asking for
clarification and using non-verbal suggestions.

Activities should teach, not test. The teacher should not use activities that focus
on memorizing rather than on listening or simply give practice rather than help
listeners to develop their listening abilities [9, pp. 31-32].

Further, listening skills can be developed by certain strategies. Vilmanteé
Liubiniené points out that “listeners use metacognitive, cognitive and socio-affective
strategies to facilitate comprehension and to make their learning more effective”.
According to her, metacognitive strategies, for example planning, note-taking,
transfering, self-monitoring, evaluation, etc, are important because they regulate or
direct the language learning process [7, p. 91].
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The cognitive strategies, according to Mustafa Azmi Bingol “are used to un-
derstand linguistic input and obtain data” [2, p. 2]. An example of cognitive strategy
can be the case when students do not know the meaning of a word and they try to guess
the meaning from the context. As stated by A. P. Gilakjani and N. B. Sabouri “socio-
affective strategies are techniques that listeners use to cooperate with others, to check
their comprehension, and to reduce their apprehension” [6, p. 125]. Socio-affective
strategies are very important because the learning situation and the social-psycholo-
gical factors are closely related to each other. Mustafa Azmi Bingol points out that
in improving their listening abilities it is necessary for students to feel confident, to
know how to reduce their anxiety, and to raise their personal motivation [2, p. 3].

Also, it must be stated that listening follows four different perspectives in
teaching foreign languages. According to Marianne Celce-Murcia, the first perspec-
tive is listening and repeating. The goal of this modal is to make learners imitate
and memorize. The student is asked to listen to a sentence or a phrase or a word, to
reproduce it and memorize it. Students using this perspective can repeat a dialogue,
use memorized patterns in conversation and acquire excellent pronunciation.

The next is the listening and answering perspective. It has the goal to listen
and answer understood questions. This modal focuses on comprehending the mea-
ning of spoken language quickly, confidently and in a variety of settings. The
teacher asks pupils to listen to an oral text and answer some questions. He/she
should use types of questions familiar to students. This question-answering modal
has been called a quiz-show format of teaching.

The third modal, the task listening modal has the goal to listen and do some-
thing with the information, i.e. to do some tasks using the received information. Stu-
dents listen to the information and then follow the directions given by the teacher,
complete tasks, make the gist of the information orally or in writing, solve pro-
blems, listen and take notes, etc. The purpose of this model is to involve pupils in
using the presented information in the spoken discourse, not just in answering
questions about it [3, pp. 71-72].

Finally, the interactive listening modal has the goal to develop critical thin-
king and effective speaking abilities. This perspective takes place in real life and
real time of academic communication and provides a variety of student presentation
and discussion activities that include an audience that follows the presentation and
participates in question-answer sessions [3, pp. 71-72].

Speaking about listening activities, they are usually subcategorized as pre-
listening, while-listening and post-listening activities.

Pre-listening activities enable students to prepare themselves for what they
will hear. These activities assume the establishment of the topic. The teacher se-
lects different words, grammar structures and expressions that he/she will explain
during the discussion and may also predict the content. Gilakjani A. P. and Ahmadi
M. R. formulate two goals of pre-listening activities [5, p. 982]:

a. to help to activate students’ prior knowledge and build up their expectations
for the coming information
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b. to provide the necessary context for the specific listening task.

While-listening activities enable pupils to develop the skill of obtaining infor-
mation from spoken language and self-monitor their comprehension process. Du-
ring these activities students verify and revise their predictions. During listening the
teacher can ask learners to make notes about what they think it is important. Pupils
answer questions about the text and complete tables provided with the text. These
activities have the following purposes:

a. to focus students’ comprehension of the speakers’ language and ideas
b. to focus students’ attention on such things as the speaker’s organizational patterns
C. to encourage students’ critical reactions and personal responses to the

speaker’s ideas and use of language [5, p. 982].

Post-listening activities focus on the evaluation of listening comprehension.
This stage can be much longer than the pre-listening activities. These activities are very
important because they extend pupils’ listening skill. They are most effective when
they are done immediately after the listening process. The post-listening activities
offer learners opportunities to connect what they already know with the information
they received from the while-listening stage and encourage pupils’ reflective thinking.
Also, post-listening activities give opportunities for teachers to check students’ com-
prehension. Different comprehension question given by the teacher can be assigned
to be discussed after listening and if there are any questions that remain misun-
derstood during the first or second listening, the class can listen to the information
again. After this the pupils will try to find answers to the misunderstood questions.

Thus, listening is a complex process in which the bottom-up and top-down
processes decode the incoming information, by identifying and distinguishing the
words, the structures, the grammatical and other linguistic features of the message,
and associate this message with the previous known knowledge for its interpreting.
Besides, there exist various difficulties in teaching listening, such as lexical, phone-
tic and grammatical difficulties. Also, the metacognitive, cognitive and socio-affec-
tive strategies are necessary for students in improving their listening abilities of
confidence, in reducing their anxiety, and in raising their personal motivation. The
four modals - listening and repeating, listening and answering, the task modal and
the interactive listening - allow students to develop their listening and communica-
tive skills. Finally, the teaching listening activities - pre-listening, while-listening
and post-listening - enable students to prepare themselves for what they will hear,
to develop the skill of obtaining information from spoken language and self-moni-
tor their comprehension process, encouraging their critical and reflective thinking.
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KOHIEINT «MM51» B IIOTHUKE NEPBBIX TPEX I''TAB KHUT' BBITUE

Masea HOJIMI YK, cmyoenm, ®axyrvmem crosecnocmu,
Bonywruii I'ocyoapcmeennviii Yuusepcumem umenu Anexy Pycco
Hayunsrit pykoBogurens: Baagumup BPAYKYK, kongepenyuap, dokmop,

Abstract: The “name” concept is being researched in this article, based on the
materials from the Book of Genesis, chapters one through three. Associative clusters
(complexes) related to the "name" concept are being identified. The subjects related to
the name giving are analyzed in the context of ancient culture and mythology.

Keywords: concept, Bible, creation, poetics, "name", mythology.

1. Bompoc

Puuapn ®eiiman, naypeat HobOeneBckoit mpemun o GU3UKE ¥ OJUH U3 pa3pa-
OOTYMKOB aTOMHOM OOMOBI, TMCA)I B cBOel aBTOOMOrpaduu: «51 od4eHb paHO YCBO-
W pa3HUIly MEXy TeM, 4TOOBI 3HaTh Ha3BaHUE YEro-To, M 3HaTh 3TO 4To-TO» [10,
crp. 13]. OTuMU cioBamMu y4eHbBIN 3aKaHYMBAET UCTOPHUIO U3 CBOETO JETCTBA O TOM,
KaK «OJIMH TapeHeK» IPasHUJI ero, korga Puyapa He MOT Ha3BaTh YBUACHHYIO MM
nruny. Jlanee Gpusuk pacckaspiBaeT 00 YpoKe, KOTOPBIA npenojan eMy oterl: «Thr
MOJKEIIIb 3HaTh HAa3BaHUE DTOM NTHUIIBI HA BCEX SA3bIKAX MHpPA, HO, KOTa ThI 3aKOH-
YUIIb TEPEYUCIIATh 3TH HA3BaHUs, Thl HUYETO HE OyAelIb 3HATh O CaMOM NTHICH
[10, ctp. 13] Oren mokazan Malb4YUKy, KaK HAOMOJATh 32 MOBEJACHUEM >KUBOTHBIX
U JIEJIaTh MO-HACTOAIIEMY Ba)KHBIC BHIBOIBI.

ITonoOHbIe BRICKAa3BIBAHUS O TOM, YTO MOHIMAHUC BaYKHEE HAUMEHOBAHIS, MOYKHO
BCTPETUTH JOCTATOUHO YacTo. OHU TEMOHCTPUPYIOT YTHIUTAPHOE OTHOIICHHUE K SI3BIKY
U, HEBEPHOE, MpeICcTaBIeHue 0 camoit cytu MbmnuieHus. Cemuotuka (FO. M. Jlotman,
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Owmune bensennct), crpykrypamsm (XKak [leppuna, Poman Bbapr), repmeneBTnka
(Xanc-T'eopr I'agamep, Maptun Xaiiaerrep), punocodus Hayku (Tomac Kyn, [Ton
Oetiepabenn) B 1BAALATOM BEKE YOSIUTEIBHO MPOAEMOHCTPHPOBAIIHN, YTO U3YUCHUEC
OKpY’KaroIer pearsHOCTH HEBO3MOXKHO BHE s3bIKa. HaOmomas 3a moBeeHneM IITHII,
Puyapn ®eiiMan BOCTIpUHIMAN JaHHBIC, ONIEPUPOBAJ MOJNYUYCHHON HH(bOpMAIIHEH,
JIeTIall BEIBOABI, UCIIONB3YS SI3BIK, HA3BAHUS HIIH «MMEHA»: IePbhs, HACEKOMBIE, KITIOB.

B nanHoif cTaThe HaM MPEJICTOUT UCCIIEIOBATh KOHIENT «UMs» Ha MaTepualie
kHUTH BRITHE. YiKe caMo pacKphITHE 3HA4eHHs TEPMHHA KOHIICNIT TpeOyeT IMOHH-
MaHUSl TECHOW CBSI3U MEXAY SI3bIKOM, MBIIUIEHHEM U KYJIbTYPOH. DTOT TEPMUH
TMPUHAICKUT chepe MeKIUCITUTUTHHAPHBIX HCCIIeJOBaHUHN, HAXOIAIIINXCS Ha CTHI-
Ke (DUII0IOTHH, KYJIBTYPOJIOTHH U TICUXOJIOTHU. B Haleii paboTe Mbl MpUICpKUBa-
€MCsI IMHTBOKYIIBTYPOJIOTHYECKOTO MOX0/1a, IPH KOTOPOM KOHIIETT OTIPEIENIICTCS
KaK OCHOBHAas CJMHHIIA MCHTAJIBHOCTH, 3aKIIOYaromas B ceOe sipkoe 0o0pa3Hoe
MPEJICTAaBICHNE U MTyYOK acCOIMannii 1 KOHHOTALWH, penpe3eHTUpyeMast Bep0aib-
HO SI3BIKOBBIMHU CIMHHUIIAMH Pa3HBIX ypoBHeH [3, ctp. 94]. Takum 00Opa3oMm, KOH-
[ENT CI0XHee U 00BbeMHee, YeM JIGKCHISCKOe 3HAUCHUE CIIOBA HMJIH JIaXKe TOHSTHE.
B. A. MacnoBa nHIIeT, 9TO KOHIIETIT — 3TO COBOKYITHOCTh BCEX CMBICIIOB, CXBaU€H-
HBIX CJIOBOM [5, cTp. 10]. CBs3b KOHIIENITA C KYJIBTYPOI MPOSBIACTCS B TAaKUX (Pop-
MYJIUPOBKaX, KaK «KOHIENT — 3TO MOHITHE, IOTPYKEHHOE B KYIBTYPY» [5, cTp. 39]
WITH «CT'YCTOK KYJIBTYPBI B CO3HAHUU 4YenoBeka» [9, ctp. 40].

3amaya JaHHOW CTaThbH — OMPEIEIHUTh POJIb KOHIENTa «UMS» B TEKCTE KHUTH
BriTHE, BBIABHTE acCOIMAaTUBHBIC KOMITICKCHI, OTHOCSIUECS K TaHHOMY KOHIICTITY,
MIPOAHANTM3UPOBATh CIOXKETHI, CBSI3aHHBIE C Jaueii UMEHU B KOHTEKCTE JApEeBHEH
KYJIBTYPHl 1 MU(OJIOTHH; OIMCATh KOHIIENT «MMsD» KaK 4acTh KapTHHBI MHpPa IPEB-
HUX WyneeB, chOpMUPOBATh MAaKCHMalbHO TOJHOE TMOHUMAaHHE KOHIIETITA «HUMSD
KaK MHOTOMEPHOTO 00pa3oBaHUs, CPENOTOUNS MOHATHUHBIX, 00pa3HbIX, KOHHOTA-
THUBHBIX, OIICHOYHBIX U aCCOIMATUBHBIX XapaKTEPHUCTHUK.

2. KoHTekcTsbl

[Tosects b.JI. [lactepnaka «/lercTBo JItoBEpC» HaUMHAETCS C AMIM30/1a, B KOTOPOM
TJIaBHAS TEPOUHS, OYAydn peOSHKOM, MPOCKHINACTCS HOYBIO B HCIYTE M3-32 CTPAHHBIX
3BYKOB, JOHOCSIIUXCS C Apyroro 6epera peku. OTer; 00bICHAET AeBOUKE, YTO 3T0 Mo-
ToBmnxa. Jlanee aBrop muieT: «/leBoduka HWYETo HE MOHsJIA M yIOBICTBOPCHHO
CTJIOTHYJIA KaTHUBIIYIOCA ciie3y. TOJBKO 3TO Belb U TpeOOBaNIOCh: Y3HATh, KaK 308ym
HEMoHATHOe, — MoToBImIMXa. B 3Ty HOUB 3TO 0OBSCHIIIO eIle BCe, IOTOMY UTO B ATY
HOYb M5 UMEJIO elIe MOJIHOE, MO-IAETCKU YCIIOKOUTEILHOE 3HaYeHue» [6, cTp. 35].
®duHa MOBECTH TaKkke CBsi3aH ¢ uMeHeM: «Bcero rpybee 3abmyxmancs JIMKux,
JlyMaBIlLIY, YTO €CTh UM y BlleUaTJIeHu# Takoro poja. Ero y Hux Hem» [6, ctp. 85]

Benrepckuit ¢unonor Karanmun Céke ormeuaer B crathe «"HaszwpiBanue" u
"HaumenoBanue" B "[ercrBe JlroBepc" b. IlacrepHakay, 4To «cam akT "HauMeHO-
BaHUA" OCMBICISETCSI B MOBECTH JHUIIb KaK OAWH W3 OaHAIBHBIX (PAaKTOB MHpa
SIBIICHHUI, TIOCKOJIBKY UMsI HE MOXKET OBITh MPHOOIICHO K cymHoCcTH» [12, cTp. 34],
Y HACTaWBAET HA TOM, YTO «IIPOOJIEMATHKY Ha3bIBAHUS U HAUMEHOBAHUS B TIOBECTH
"lerctBo JlroBepc" HenenecooOpa3HO reHEATOTHIECKA COOTHOCHTE HU C POMaHTH-
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4ecKoil mpoOiieMoii "HEeBBIpa3UMOro", HU ¢ MUCTHYECKMM MOHMMaHueM Jloroca y
PYCCKHX CHMBOJHUCTOBY» [12, cTp. 36], HO ¢ mosiBIeHHEM "OOBEKTUBHOMU" JTUPUKH
XX Beka, OTpakaromiell OTKPBITOE, OC3TMIHOE MPEICTABICHHE O MUPE.

urater u3 moectu b. JI. [lactepHaka, a Takke MHEHHE YICHOTO, CHOPMYIIH-
POBaHHOE B TEPMUHAX IK3UCTCHIIMATIN3MA, a TAKXKe Mapajlieid C POMAHTU3MOM U CHM-
BOJIM3MOM JIEMOHCTPUPYIOT, HACKOJIBKO CJIOXHBIM M Ba)KHBIM BOIIPOCOM B XX Beke
SIBIISUTOCH MTIOHUMAHKE TaKoro (heHOMEHa Kak «uMsi». B 310 Bpems 00 UMEHH MUITYT
(unocodsr 1 6orocnoBhl, mucaTeny U yaeHsie. Cepruit bynrakos B pyne «Duitoco-
(bust uMeHM» paccMaTpuBaet npodiieMy UMsciaBus (umsidoxumdecTsa). [lasen dio-
peHckuit umeT padboty «VMeHa», KOTOpYI0 HauMHAET C 00CYKIACHNS IMEH B TBOP-
yectBe I1. Mepume, I'. ®mobepa, 3. 3oas, O. bans3aka, B. I'toro, H. I'miasipoBa-
ITnaronosa u A. C. [Tymkuaa. OqHAM W3 paHHUX Npou3BeAcHUH pumocoda, aHTHKO-
BeJa, nmucatens u nepeBoaunka A. @. Jlocesa sBisiercs pabota «Duocodhust UIMEHM.

o sroro, B XIX Beke, «MMsa» B Ka4eCTBE TEPMUHA AaKTUBHO HCIIONB3YETCS B
noruke ¥ Qunonorun. KynbTypoJlorn M 3THOJOTH 3aMe4alOT OrPOMHOE KOJIH-
YEeCTBO CIOKETOB M PHTYaJIOB, B KOTOPEIX UMS HIpaeT KiroueByro poib. K VI Beky
BOCXOJTUT IIaBHAs KHHUra KOH(YIHAHCTBA «JIyHb [0i1», YIIOMHHAIOIIAs KOHIICTIIIUIO
MPUBEICHUS MIMEH B TOPAIOK. [IpHOMM3nTensHO ABa BEKa J0 3TOTO B XPHCTHAHC-
kol Tpamuuuu Juonucuii ApeomaruT nuiier TpaktaT «O bBokeCTBEHHBIX HMe-
Hax». B [IpeBHei#l ['pernu pasMBIIUICHUSIM O TIPUPOJIE UMEHH TOCBAMICH TUAJIOT
[Tnatona «Kpatum». Bee 3TH TEKCTBI SBISIOTCS MOMBITKAMH OTpehICKCHPOBAThH
ombIT HauMeHoBaHuA. Criemys aHamoruu, kotopyto C. C. ABepHHIICB TPOBOIIII
MEXKy MOITHKON U TPaMMATHKON, MBI MOXKEM CKa3aTh, 4TO Ooraras ObITOBas U J1y-
XOBHAs IPaKTHKA, CBA3aHHAs C UMCHEM, ITPEAIICCTBOBAIA MTOMBITKAM 3Ty MPAKTHKY
OCMBICJIHTh «COBEPIIEHHO TaK e, KaK TPaMMAaTUYECKHE CTPYKTYPHI SI3bIKa Cy-
IIECTBOBAJIH 32 THICAYEIICTHS 10 POXKACHUS HAyKH rpamMatukm» [ 1, ctp. 7].

Tak Kak KOHIENT SBJISETCS CIOKHBIM 00pa3oBaHUEM, OH TpeOYyeT KOMILIEKC-
HOTO W3y4YCHHs, B KOTOPOM BKHEHITYIO POJIb UTPAeT aHaJ 3 KYIbTYPHOH (OHOBOM
nHpopManmu. B Hameil pabote Takoit mHPOpMaIen sBiusercs Iuteparypa Jpes-
Hero BaBuitona n npezcraienus o6 umenu B Jlpesaem Erunre. benopycckuii nute-
parypoBen u redpauct I'. B. Cunnio numer, uto noHumanue bubianu no ompene-
JICHHUIO HETIONHO 0e3 XOTs O MUHIMAIEHOTO O3HAKOMIICHUSI C KylIbTypamu JpeB-
Hero mupa, ocooenHo bamwkaero Boctoka u CpeauzemHomopss [8, ctp. 11]. Hanee
uccienoBarenb ormedaeT: «Crnemyer oOpaTuTh 0co00€ BHHMAaHHE Ha KYJBTYpY,
Mugosoruto, nuteparypy Erunta, Illymepa, Bapumonum» [8, ctp. 12]. Havap ¢
aHaIM3a NIUPOKOTO KOHTEKCTa MepUEpPUHHBIX CIOXKETOB MHU(osoTHH J[peBHETrO
Bmmxaero BocToka, a 3areM, JBUrasch 4epe3 KyJIbTypy U SI3BIK €BpeeB K Oolee
Y3KOMY KOHTEKCTY KOpPIyCa BETX03aBETHUX TEKCTOB, MBI TIEpEUIeM HEMOCPECT-
BEHHO K aHanm3y koHnenrta «/Ms» B MepBBIX TpeX riaBax KHUTH beitwre. J10 m0-
MOJKET OCMBICIIHTh TEMY, UCXOJI M3 OOIIEeTo IUBHIN3AIMOHHOTO (hoHa M muaora
KYJbTYP, CyIIECTBOBABIIUX B OJHO BPEMsI B OJJHOM TeorpagIeckoM IPOCTPAHCTBE.

3. IuBuan3anuoHHbIi GoH

(1) «Amsi» B BABHIIOHCKOM 3110ce «IHYMa DITHIIDY
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Bpuranckuii accupuonor J[xopmk Cmur B 1876 rogy omyOnMKOBan BaBH-
JIOHCKHI KOCMOTOHUYECKHH d1toc «IHyma Dmmmny (tiep. «Koraa BBepxy...»), oOHa-
PYKCHHBII Ha KIIMHOMMUCHBIX Ta0IHYKaX OMOIMOTEKH aCCUPUICKOTO apsi ATiyp-
Oanwumana. JlaHHBIA TEKCT pacCKa3bIBae€T O COTBOPECHUU MHUPA B pe3ysbTaTe OOPHOBI
Mapayka u Tuamar. DTO MOBECTBOBaHME 00JAamacT PSIOM CXOJCTB C TEKCTOM
BriTre u maTupyeTcs TeM JKe IePHOAO0M.

|. Amsa u coTBopenme. BapumioHckuil smoc HauuHaeTcs co crpok: «Korma
BBEPXY He Ha3eano HeOO, A cya BHH3Y Obuia fezvimenna» [4, ctp. 90], KoTophie
H300pakaroT Xaoc, MPEAIICCTBYIOIINI MOSABICHHIO MUpa. TakuM 00pa3oM, OTCYTCT-
BHE IMEHHU — 3TO OTCYTCTBHE YIOPSITOUYEHHOCTH, U JJake 00JIee TOTO — OTCYTCTBHE
cymecTBoBaHus. CBSI3b MEXAY UMEHEM M MPOUCXOXKACHHEM, COTBOPEHHEM IOJI-
TBEP)KAACTCS W OpyruMHu Mectamu: «Toraa B Heapax 3apoounucs Ooru, SIBHIHCH
Jlaxmy u Jlaxamy umenem naszeansnt ovt1u» [4, ctp. 91] wiu «Co30am cyuiecTso,
Hazogy denoBexkoM» [4, cTp. 105].

I1. Ums m cynn0a. BaBmioHsiHe BUACTH CBSI3b UMEHU C Cynb00i: «Huuro He
Hnazeano, cyovooit He otMeueHo» [4, cTp. 91]. Cyanba, CI0BO U MMSI HAXOIATCS B
onHoMm psny: «HecpaBHeHHasi cyovda meosn, 1Boe Cnoeo — Any!» [4, ctp. 98].
EnuHCTBO CyAapOBl 1 HMEHH BBIPAKEHO B CIACAYIOIIMX CTpoKax: «Qoapamb Cyos-
o010, cobmonas oopsa, apekamsv emy Hmay [4, ctp. 111]. TlokaszaTensHa HCTOPHS
HapedeHns: uMeH Jlyka, mpu momomw kotoporo Mapayk omosnen Tuamat. C mMeHEM
JIyk obperaer (yHKOMIO M 3HAUMMOCTh: «"Jloaroapes" — ero mepsoe, "Ilo-
oemutens" — BrOopoe, TpereuM craner "CosBesaue JIyka" — B Hebecax emy nmai
cuanve! Mex co3Be3uil 1a Mecno eMy, Mex 00ToB, ero opateeB!» [4, ctp. 108]

II1. Amsa u morymecTBo. boru obpaiarorcs k Mapayky, rosops: «IIpomoi-
BU xe Cnoeo — 3Be3na aa ucyesHet! "BepHucs!" — npukaicu — v mosiBUTCS CHO-
Ba!» [4, cTp. 98]. [To cioBy Mapjyka ncueszaeT v nosBisieTcs 3Be3/1a. Buas takyo
cuiTy, OOTHU-OTIIBI TIOKOPSIFOTCSI MOJIOJIOMY T€POI0. DTOT CIOKET CTAHOBUTCS SICHEE,
€CII YYHUTBHIBaTh, YTO CaMH 3BE3Jbl BOCIPHHUMAIIUCh KaK 00)KecTBa: «3BE3[IBI-
IJIaHETHI, MOJ00bs 00TOB, OH caenam» [4, cTp. 103]

IV. Ums 1 nokoii. IMs urpaio BaXXHYIO POJIb B CIOYKETaX, CBA3aHHBIX C TI00e-
JIOW, 0OpeTeHNeM MOKOSI M YCTAHOBJIEHHEM CBSIIEHHOTO MpocTpaHcTBa. Korma 6or
Oiia mobexxmaer ATicy, OH CO3JaeT HaJ ero TeJIOM YepPTOTH M JaeT UM HMs IOBep-
JKEHHOTO Bpara: «"Ancy'" napex oH mokou, Kymupnei caenanm» [4, ctp. 93]. Yep-
TOTH SBJIAIOTCS KYMHpHEH, TO €CTh MOJIeNbHEe. AHHYHHAKH, OCBOOOXKICHHBIE OT
paboThl, 6maromapsaT Mapayka 3a COTBOPSHHE ITIOCH, KOTOPBIE 3aiMyT UX MECTO:
«bnaromapHocThIO Halel Tede uto emie Oyner? Kymuprio BO3IBUTHEM, Hapeuem
et uma» [4, ctp. 105]. Tak HapedyeHHe UMEHH CBSI3aHO ¢ MOOeI0i B OUTBE, 0OpeTe-
HUEM TIOKOSI OT TPY/IOB, BOCXBAJIEHUEM U CO3JITAaHHEM CBSIIIEHHBIX TIPOCTPAHCTB.

V. Ums 1 mpocaasBienne. Ha cenpMoi, 3aKIFOYUTETHHON KIMHOMHACHOU
TabJIMYKe d10Cca MPUBOAMUTCS CIIMCOK M3 MATHUAECATA UMEeH Mapayka, CHaOKEeHHBIX
MHOTOYHCJICHHBIMH SIUTETAaMH W PACIPOCTPAHCHHBIMU OmpeeiecHusMu. boru,
npociaBisas nodeauterst Tuamar, HapeKalOT eMy XBaJleOHbIe UMEHA. JTa BayKHAs
4acTh TIOBECTBOBAHUS HE TOJIKO M300pakaeT MpeKIOHeHUe nepes MapaykoM, HO
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M TMOKa3bIBA€T €r0 MHOTOTPAaHHOCTh. B (DMHANBHBIX CTPOKaxX IMO3MBI MBI TaKKe
BCTpeUaeM BBICKAa3bIBaHHE, YKA3bIBAIOIIEE HA CBSA3b UMEHH C MpociaBicHueM: «/la
eoccnasam HABEKU, 1a HA30BYT ero uma!» [4, ctp. 112]

(2) «vmst» B mudosoruu JIpeuero Erunra

|. UM u corBopenue. B mudonorun JIpesnero Erunra mapaiienbHO CyIIecT-
BOBAJIM Pa3IMYHBIE MpeaCcTaBieHus o Havaine mupa. CornmacHo MeMducckoi Koc-
MOTOHHH, OOTOM TBOPIIOM I10 «IIPHUKA3y, 33 IyMaHHOMY CEPIIIEM U 8bIPANCEHHOMY
A3bIKOM, CO3JIaBIIMM CYIIHOCTb BCEX Belei» [7, ctp. 26] cuurancs Iltax. dpyrue
CTPOKH TaKX€ YKa3bIBAIOT HA CBSA3b UMCHH C HAYaJIOM TBOPCHHS: «B CEPJIIC BEJIH-
Koro Oora Bo3HHKIa MbICah 00 ATyMme, a Ha s3bike — C1o6o «ATym»; Gor mpo-
H3HEC DTO UMA — U B TOT ke MHT ATyM poounca w3 llepBozmamHoro Xaoca»
[7, ctp. 26]. BepxoBublii 6or Pa nasai Bemam MX MMEHA, TEM CaAMbIM OIIPEIEIIss UX
Mecto B mMupo3manum [7, crp. 133]. Ucuna poxaer ['opa mocie Toro, kak ATyMm
MpOU3HOCHT: «SI coTBOpIO TBOE uma!» [7, ctp. 83].

II. Umsa u auanocTh. B [peBHem Erumre Bepuin, 9To 4EIOBEK COCTOUT U3
HECKOJIbKMX KOMIIOHEHTOB: Tesa — Cax, nyiu — ba, sku3HeHHoU cuiiel — Ka, nyxa —
Ax, tean — llyut u umenu — Pen. Ilocnennemy OTBOAMIOCH 0COO0 BayKHAS POJIb.
®dapaoH MOTr NMpUCBOUTH ceOE CTaTyr, CTECaB HAa HEW MMS NPEAINICCTBCHHUKA M
BBIOMB B3aMeH cBoe. Temepb oHa m3o0pakana HoBoro ¢dapaona. M. B. Pak mumrer:
«B mpasnenne Pamceca I, 0005keCTBIEHHOrO MPH KM3HU, OBUIO Y3yPIHPOBAHO MHO-
JKECTBO CTaTyH, YBEKOBCUMBABIIHMX MPEKHUX BIIAJbIK. BHEIIHEMY CXOJCTBY B TaKHX
Claydasx 3HaA4YCHHS He MpUaaBaiu: BcE onpeneisino uma» [7, ctp. 10]. g 3ammrs
OT 3JBIX CHJI UMS (hapaoHa momernand B KapTymr (oBajdbHBIH KOHTYpP ¢ TOPH30H-
TaJbHOU JTMHHUEH, CAMBOJ BEYHOCTH). Eciin KT0-1160 11t COOCTBEHHBIX HYK] Opat
KaMEHb 13 TPOOHMIIBI, #Msa Biaaeiblla KOTOPOH 3a0bITO, OH HE KapaJiCs CMEPTHIO.

III. Uma u BaacTb. EruntsiHe 4acTo MoJIb30BAIMCH ITPO3BHUIIIAMU, a HACTOS -
I¥ie IMEHA JIep)KaJlk B TaifHe, TaK KaK 3HaHWE MMEHU JaeT BJIACTh HaJl €r0 HOCHTE-
nem. Ctpaxku Jlyata mpomnycKarT COJTHEUHYIO JIajblo, TOTOMY uTO Pa 3HaeT ux nume-
Ha. [Ipu momoiy HapekaHHWs UMEH YelIoBeUeCKHM pacaMm Pa co3maer mepapxuio B
3arpoOHoM mMupe. OCOOEHHO SPKO IEMOHCTPUPYET CBSA3h UMEHH M BIACTH UCTOPHS
0 COKpOBEHHOM MMeHH Oora Pa. Mcuna co3nana 3mero, koTopas ykycuia 6ora Pa u
moo0eInaisa eMy HCIeIeHHe, TOJIbKO €ClIM TOT HAa30BET € CBoe MCTHHHOE nMs. Pa
Ha3BaJ CBOE MCTHMHHOE MMS HE Cpa3y, a TaKkKe «OH HEe NMPOU3HEC ero ycramu, a
nepenan Vcune u3 cepaua B cepaie» [7, ctp. 87]. Ucuna ucuenuna 6ora Pa, Ho ¢
TEX MOP MOJTyYUsia 0COOYIO CHITY U BIIACTh.

IV. UM u 6eccMepTHe. B nipencTaBieHnn JpEBHUX ETUIITSH OOTHHS ITHChMa
CemaT 3alMChIBaeT Ha JINCThAX JepeBa ku3Hu Mimen umsa dapaoHa, gapys 3THM
eMy OeccMmepTre. B 3arpoOHOM Mupe, 4TOOBI MMOMAcTh B MECTO, TJIe MPOUCXOIUT
CyJIl, YMEPIIMHA TOJDKeH oOpaTuThes K O0ory Pa co cnoBamu: «S 3Haro TeOs, 3HarO
umsn TBOE, 3HAIO UMeHa COPOKa JIByX OOroB, KOTOpBIE HaxoaaTcs ¢ Toboi B Uep-
tore [IByx Uctun» [7, ctp. 205]. [Tocae cyna st Toro, 4ToObI IIPOWTH Yepe3 Bpa-
Ta, SBJISIOIIMECS MMOCICIHIM HCIIBITAHKEM, HEe0OX0IUMO MPOU3HeCTH: «JlaiTe myTh
MmHe. S 3Hato [Bac]. S 3Hat0 umsa [Bamiero] Gora-xpanurens» [7, ctp. 208], To ecTh
Ha3BaTh UMEHA BPAT U UM IPUBPATHHKA.
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BrlmienepevrcieHHbIC TPEACTABICHUS IOMOTYT PACCMOTPETh KOHIICHIT UMD
B KHUTE bbhITHE HE TOJMBKO B CBA3M ¢ QYHKITMEH 0003HAYCHUSI TTpEeIMeTa WITH JINIIA,
HO B 0oJice MUPOKOM MHUPOBO33PEHYCCKOM KOHTCKCTE. AMEPUKAHCKHIT HCCIIeI0Ba-
tenb Jxon Yonron numer B cBoeil kaure «The Lost World of Adam and Evey,
YTO SCITU MBI XOTHM Y3HATh BOIPOCHI, HA KOTOPBIC OTBeUaeT OUONCHCKUIT aBTOp,
HaM HY)XHO NPOHHKHYTh B JIPEBHHWHA TEKCT W APEBHUN MHp, YTOOBI MOHATH HX
BHYTPCHHIOIO KOMMYHHKAIIMIO U KX KOTHUTUBHYIO cpeny [13, cp. 25].

4. Konuent «MMs» B TekcTe KHUTU BbiTHE

(1) Nwms Bora

B nauvane XX Beka HeMelkuid BocTokoBe U Ondienct FOnumyc BemnbrayseH B
kHure «BBenenue B uctopuio M3pamis» cUCTEMaTU3UPOBAN TOCTUIKCHUS CTOPOH-
HUKOB «JlOKyMeHTaIbHOH rumnote3bn». CoraacHo 3TOHM THUIOTe3e, TEKCT KHUTH BbI-
THE COCTABJICH U3 HECKOJILKHX MCTOYHUKOB. OJHUM U3 aclCKTOB, HA OCHOBaHUH
KOTOPOTO MPOU3BOIUTCS X BBISBICHUE, SBIAIOTCS (QUTYPHPYIOIIAE B TEKCTE HMe-
Ha Bora. OTcioa Ha3BaHUS JOKYMEHTOB: «SIXBUCT» M «IIOXUCT». MbI He Oymem
CTPOUTH MPEIOJIOKEHUH O MpoIecce CTAHOBICHUS KHUTH BhITHE, HO Ba)KHO OTMeE-
TUTb, 4TO «bory» u «I"0cmo/b)», BOCIIPUHUMAIOIINECS PYCCKUM YHUTATEICM KaK pPaB-
HOTIPAaBHbIC CHHOHHMMBI, HE SBIAIOTCA TAaKOBBIMH I HCCIICAOBaTelIeH W He
SABJISIFOTCS TaKOBBIM IJI JPCBHUX UYOCCB.

I. Daoxum. «B Hauane cotBopui boz HeOo u 3emio» [2, beiT.1:1]. B aTOM
ctuxe noanexaiiee «boe» (Dnoxum) 0603HaYaeT MHOKECTBEHHOE YUCIO OT «00-
JKECTBO» (2JI0aX) M MOXKET OBITh MEPEBEICHO KaK «fozu», HO CKa3yeMoe «COTBO-
PHII» CTOUT B €AUHCTBEHHOM YKciie. MBI HAaOMI0JaeM TaKyi0 KApTHHY B ITOJIaBIISIO-
meM OOJIBIIMHCTBE OMOJCHCKUX TEKCTOB, Iie pedb uaeT o bore Mspawunsa: Inoxum
corjiacyeTcsa ¢ ApYruMu 4acTaMu peuu B €AUHCTBCHHOM YHUCJIC. I[aHHoe ums mnpo-
HCXOJIUT OT €BPEHCKOTO «3JIb» — «CHJIa», CO3BYYHOI'O C ACCHUPO-BABHIIOHCKUM «HITY»
— «boxectBo» [11, cTp. 35]. B naHHOM citydae OHO MOXKET 03HAYATh MOJHOTY CHIIBI
Bora u SBIATBCS HE OTTOJIOCKOM TOJIMTEH3Ma, HO, HAIPOTHB, YTBEPKICHUEM CaMo-
JIOCTaTOYHOCTH U MHOTOTPAaHHOCTH MOHOTeucTuueckoro bora-TBopua: «A flxee
(T'ocnoow), noxum (boz) meoii, da ne 6ydem y mebsa Opyeux Inoxum (60208)
neped auyom Moum» [2, Ucx. 20:2-3].

I1. sIxBe. «...B 1O Bpems, korma I'ocrnods Bor co3mam 3eminto u He0O...»
[BeiT. 2:4], — 9THM CTHXOM OTKPBIBAC€TCS BTOPOH pacckas o coTBopeHuH. CIIOBO
«l"ocnoodw» cTOUT Ha MecTe TeTparpaMmaroHa «SIxsey». [Ipom3HeceHe 3TOro UMe-
HU OBUTIO TaOyMPOBAHO, €0 3HAJ TOJHKO MEPBOCBSIICHHUK MepycaauMcKoro xpa-
Ma. [Ipu 6orocmyxkeOHOM UTeHHH «SIXBe» 3aMEHSUIOCH APEBHEEBPEHCKIM «AJO-
Hait» — «[ocoarH MOi», KOTOPOMY COOTBETCTBYET rpedeckoe «Kropuocy» u pyc-
ckoe «locmompy. «SIxBe» MPOUCXOAUT OT APEBHEEBPEHCKOIrO Ijarojia «xama» -
«OBITHY» U 03Ha4yaeT «Beunocymmit» [11, ctp. 61]. «bor ckazan Moucero: 5 ecms
Cywuii...» [2, Ucx.3:14], npyroii nepeBoxa — «5 ecms Tot, ko S ecmpy». D10 MHO-
CKa3aHHWe He SBIACTCS HU MPOCTHIM IPEACTABICHUEM, HH COKPBHITHEM HUCTHHHOTO
WMEHU. YYHUThIBas HYIEHCKHUH KOHTEKCT, a MMEHHO 3amlpeT Ha HU300pakeHHe,
MOJKHO CUHTATh UMsI «SIXBe» 4acThio ano(aTHIECKOro OOTOCIOBHS.
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Urak, umena bora B kuure boiTHe SBISIOTCS HOCHUTEISIMU MUPOBO33pEHYEC-
KAX CMBICIIOB, BBIpAXalOT BoXKbe BCEMOTYIIECTBO M TPAHCICHACHTHYIO TMPHUPOIY
00KECTBCHHOT'O OBITHSI.

(2) Mg genoBeka

I. Anam u yesioBeuecTBO. PycCKOSI3BIUHBINA YNTATENb BIEPBHIE CTAIKUBACTCS
C UIMCHEM AJlaM B 3aKJIFOUYCHHUH BTOpOW TaBbl: «M OblTM 00a Harm, AgaMm U >KeHa
€ro, U He CThIIWIKNCHY [2, beiT. 2:25]. Ho nna HOocuTeneit si3pIka OpUrMHaia cioBo
«amam» BCTpedaeTcs yxe B nepBoii: «M ckaszan bor: coTBopHuM uenoeexka 1o oopa-
3y Hamemy [u] mo momo0uto Hamemy, u fa BIagsdecTBYIOT OHU. .. » [2, BBIT.1:26].
HecormnacoBanHOCTh B 4mcie OOBACHAETCS TEM, UTO «a0dm», TEPEBEICHHOE Kak
«4EeJI0BEK», MOXKET O3Ha4aTh HE TOJBKO MPEACTABUTENS JIIOJICKOTO poja, HO U BCE
yenoBeuecTBO. B mATOl riaBe KHUTH bBhITHE CKa3aHO: «MYXYHHY U JKCHIIUHY
COTBOPWJI HMX, U OJIaTOCJIOBHII MX, U HApeK MM WM 4YeJOoBeK (adam), B JCHb
cotBopeHus ux» [2, beir.5:2]. ['maBHOE nelcTBYyIOIIEE MU0 MEPBBIX TJIAB KHUTH
britue 30ByT Yenosek, a ero xeHy — XKuzub (EBa). B aToM koHTekcTe uMst Anam
(YemoBek) MpUHAUICKHUT HE MIPOCTO MIEPBOMY UYEIIOBEKY, HO IPEICTABUTEIIO BCETO
yenoBevecTBa. JPKOH YONTOH CUMTAET, UYTO B clydyae AJlama ero mpeicTaBUTEIIhC-
Kas poJib BaXkKHee, YeM MHAUBUAYanbHas [ 13, cTp. 34].

II. Axam u 3emus. Mg AjnamM CO3BYYHO C €BPEHCKHM CJIOBOM «ajama» —
«3eMIIs». JTa CBS3b OTPaXkKaeT HECKOIBKO apXETUITMYECKUX CMBICIIOB, KAaCAOIITIXCS
KaXXJ0T0 YeJIOBEKa.

TlepBolii CMBICIT — 3TO €653b ¢ dcusomusim mupom. IlomoOHO TOMY, Kak Axam
co3/aH U3 mpaxa zemHozo, «['ocniogp bor obpa3oBan u3 3emau BceX KUBOTHBIX
MOJIEBBIX M BCEX MTHI[ HEOCCHBIX...» [2, BbIT.2:19]. Takum oOpa3oM, CBSI3b UMCHH
Anam ¢ yemoBekoM (agam) W 3emilel (amama) MOMKET paccCMaTpHUBATBCS Kak
YTBEP KICHHUE POJICTBA YEIIOBEUECTBA C )KHBOTHBIM MUPOM.

Bropoii cMmbicit — 310 3ad60ma boea. I'naron «siuap», KOTOPBIA UCIOIb3YETCS
BO (pase «...co30an I'octionp bor denoBeka w3 mpaxa 3eMHOrO...» [2, BBIT.2:7],
03HAYAET «M3BASUD» U HEOJHOKPATHO MCIOJB3YETCS MO OTHOUIEHHIO K paboTe TOH-
yapa. OTuM BeIpaxkaercs yuactue bora: «Ho ueine, ['ocnionu, Ter — OTery Han; Mbl
— TNIMHA, a Thl — 00pa3oBaTeIb HaIll, U BCE MBI — JIeJI0 pyku TBoei» [2, Hc.64:8].

TpeTuii CMBICI — 3TO CMepmHOCHb Yenogekd. B 0THOM U3 IICaIMOB €CTb OTPHIBOK
0 XPYITKOCTH YeJIOBEUECKON JKU3HH, KOTOPBIN HaunHaeTcs Tak: «F16o OH 3HaeT cocTaB
Halll, IOMHUT, YTO MbI — iepcThby [2, [1c.102:14]. B opurunane «nepctb» U «Impax,
U3 KOTOPOTO co3/aH AaM, BEIpaKEHBI OJJHUM M TeM ke ciioBoM. [locie rpexoma-
JIeHHsI Bor TOBOPHUT YENIOBEKY: «Ipax Thl U 6 Hpax eo3epamuiubca» [2, beir.3:19].

III. Axam — apxerun. Mcxoast U3 BBIIECKAa3aHHOTO, MbI NPUXOJIUM K BBIBO-
Iy, 9TO HE TOJBKO AJaM, HO KaXJbI YEJIOBEK UMEET 00Iee MaTepralibHOE MPo-
UCXOXKICHUE C XXUBOTHBIM MHUPOM, SIBIIICTCSI CMEPTHBIM M TBOPHTCS MIPH OCOOOM
yuyactuu bora. He Anamy, Ho MoBy nmpuHajuiexar ciopa: «Bcromuu, uyto Thl, kak
21uHy, o0enan MeHs, U B upax obOpamiaents MmeHa?» [2, MoB.10:9]. [Ipyrumu Bax-
HBIMH aCCOLMAIUSMH, BOZHUKAIOIIUMHU Y IPEBHUX HYJIeeB, ObLTH CIIOBA «JIEMYT) -
«moio0uey, «amamd» — «[s] yHomoOIo» U «3J0M» — «KpPACHBII» (I[BET KPOBU H
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riuHucTo mouBkl) [11, ctp. 50]. B cBeTe koHIeNnTa «MMsA» U acCOLUATHBHOIO
psifa Ha ypoBHE (OHETHKH HCTOPHS O COTBOPEHHH YENOBEKA BBITTISAWT CICTYIO-
M o0pazoM: Bor TBopuT amama (4eI0BEYECTBO) U agama (MYXKUUHY) U3 aJaMbl
(rmHBI) IBeTa 3700M (KpacHBIM) 1Mo cBoeMy nama (momoOWi0) W Ha3bIBaeT ajama
(denoBeka) Anam (MMsi COOCTBEHHOE).

(3) Bor ¥ YenoBEK HAPEKAIOT «UMEHAY

I. Hapeuyenue «uMeHn» H TBOpeHUe. B HCTOPUU 0 COTBOPEHUU MEPBOCTEIECH-
Has pOJIb OTBOJUTCS peur. Mup TBoputcs ciioBoM: «M ckazan bor: na 6ynet ceet. 1
ctan cBeT» [2, brit.1:3]. 3aBepuiaromuii 3Tan CTaHOBICHHUS HEKOTOPBIX OCHOBOIIO-
JIararoliux SBJICHUH — 3TO MOMEHT, korna bor gaer uMm numena: « nazeéan bor ceet
JIHEM, a TbMY HOubio» [2, BeIT.1:5]. Takum 00pa3om, MPOUCXOXKACHHUE THS, HOYH,
HeOa, 3eMIIM 1 MOpeii ToMeImaeTcs B paMKy MEKAy MPOM3HECEHHEM CIIOBa U Hape-
yeHreM uMeHHU. bor mepecTaer HapekaThb UMEHa, KOrJa MepeXoAuT K COTBOPEHUIO
pacTeHHiA, CBETIII, )KUBOTHBIX, TO €CTh 0OBEKTOB MHOTOUYHMCIICHHBIX M YaCTHEIX.

I1. Hapeyenue «uMeH» M BJaacTh. «['ocnoap bor oOpa3oBan u3 3emiu Bcex
JKUBOTHBIX ITOJICBBIX W BCEX MTHI[ HeOSCHBIX, M IPHUBET [MX| K YeTIOBEKY, YTOOHI BH-
JICTh, KaK OH HA308em UX, W YTOOBI, KAK Hapeuem YCIOBEK BCSIKYIO AYINY JKHUBYIO,
Tak U ObLIO ums eit» [2, briT.2:19]. JlaHHOE MMOBECTBOBAHKE SIBICTCS HE OYepes-
HOW JIETEH/JION O MPOUCXOXKIACHUH UMEH KXUBOTHBIX, HO MEpeAaeT BaKHbIE MUPO-
BO33pPEHUYECKIE CMBICTBL. Bor genermpyer BIacTh 4elIOBeKy, co3maHHOMY 1o Ero
o6pa3zy u mogo0uto, HapeKaTh UMEHa )KUBOTHBIM, Takke kak OH caM HapeKasl uMe-
Ha MOpsSM W CyIle. DTHM IOATBEP)KIACTCS HANIWYHe B UelnoBeke obOpasza bora,
€ro poJjib CO-TBOPIIA U TOCIOIMHA TBOPEHUSI.

III. Hapeuenue «uMeH» U equmHcTBO. [locne Toro, kak Ajxam Hapek MMeHa
JKUBOTHBIM, CKa3aHO, YTO HE HAIILJIOCh IOMOIITHUKA, COOTBETCTBEHHOTO eMy. Takum
00pa3oM, HapedeHUe UMEH - 3TO HE TOJBKO IEMOHCTPAIIHS BIACTH, HO M IIPOBEPKA
Ha COOTBETCTBHE. B 3TOM KOHTEKCTE 3MH30/, KOTJa AJlaM BIIEpBbIE BUIUT JKEHIIHUHY
Y TIPOU3HOCHT: «BOT, 3T0 KOCTh OT KOCTEH MOMX W IUIOTH OT IUIOTH MOEH; OHa Oyaer
HA3b16aMbCs KESHOIO, U00 B3siTa OT Mykay» [2, bbiT.2:23], npencraeT B HOBOM cBeTe.
AnaMm HapekaeT UMs KeHe. B TpeBHeeBpeliCKOM CIIOBa «MY>KYMHA» — «HID» U OKCH-
IIMHA» — HIIaY» SIBJISIFOTCSI OJTHOKOpEHHBIMU. Takum o6pa3zom, Anmam yTBepxJaaeT
POJCTBO MEXAY MY>KYHHOH W KCHIIMHOW HE TOIBKO Ha OCHOBAHUU IIPOMCXOXKIIE-
HUSl U3 OJJHOW TUIOTH, HO M CaMOTO HaMMEHOBaHUEM: OyJeT Ha3BaHa «HIlIa», OO
B3SITA OT TOTO, KTO «HIID).

BriBoabI

«Mst» SBISIETCS] TUBUIIM3AITMOHHBIM KOHIIETITOM, KOTOPBIH aKTUBHO (DYHKITHO-
HUPYET B pelUruo3HoMm muckypce JpeBrero bmmkaero Boctoka. B 6mbneiickom
TEKCTe JTAHHBIN KOHIETIT 00JIaaeT psaoM Cienn(pUIecKuX 0COOCHHOCTEH, SIPKO TPo-
SIBIISIIOLIMXCSI B HAYAJIbHBIX I1aBax KHura beitue. B pacckase o coTBopeHHH Mupa
KOHIIETIT «UMsD» 00YCITaBIMBAET OTHOIIIEHHE YeJIOBeKa K bory, «Ipyromy» u camomy
cebe. Ims acconmupyeTcs ¢ CyIEeCTBOBAHHEM U BOCIIPHHUMACTCS KaK BayKHEHIIast
«MaTtepuaNbHas» 4acTh Jto0oro sBieHus. Mmena bora (Omoxum, fxBe) comepkar
KITFOUCBBIC OOTOCIIOBCKUE CMBICTEI, @ UM Anam (UenoBek) criocoOCTBYET BOCIIPHSI-

247




TUIO apXETUIMYECKHX YepT MmoBecTBoBaHUs. [Ipouecc HaMMeHOBaHUS 1EMOHCTPU-
pyer Bracte TBOpIA, POJIb YETOBEKa B MHUPO3IAHUN W €IMHCTBO MIPHUPOIBI IPECTa-
BUTENICH MPOTUBOMOJIOKHBIX MOJIOB. Bce BhIIENEPEUNCICEHHOE MO3BOJIIET TOBO-
PHUTH O TOM, YTO KOHIIETIT «AMsD» IIPOSBISIET ceOsl Kak OJTHA M3 CIOXKHBIX OCHOBOIIO-
JaraloluX eIUHUI] B KAPTUHE MUPA MIPEICTaBUTENEH JPEBHETO Nylau3Ma.
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ZUM EINSATZ VON PODCASTS DEUTSCHSPRACHIGER RADIO- UND
FERNSEHSENDUNGEN IM DAF-UNTERRICHT

Maria RUDOI, Schiiler,
Pddagogische staatliche Universitdt "lon Creanga"
Wissenschaftliche Betreuerin: Tatiana KONONOVA, PhD, Oberlektorin

Abstract: In the teaching of German as a foreign language, teachers are challen-
ged to qualify learners for the required communicative requirements and to impart the
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social skills required for the professional world. In this context, the podcasts get a
special status. They not only provide access to the target language, but also to the
foreign culture by bringing authentic communication into the classroom.

Keywords: podcasts, teaching of German as a foreign language, audio and video
recordings, listening comprehension, listening visual comprehension, exercise forms.

Die ersten Podcasts erschienen schon im Jahr 2005, aber in der Republik
Moldau erfreuen sie sich bisher keiner gro3en Beliebtheit im Fremdsprachenunter-
richt, da deren didaktische Potenzial noch nicht vollstédndig erschlossen und metho-
disch beschrieben worden ist.

Das Wort Podcast setzt sich aus ,,iPod“ (MP3-Player von Apple) und ,,broad-
cast® (dt. ,,senden” bzw. ,,.Sendung‘‘) zusammen. Es handelt sich hierbei um Audio-
und Videoaufnahmen (Audio- oder Videopodcasts), die liber das Internet verbreitet
in der Regel kostenlos herunterladbar sind, aber auch online benutzt werden kon-
nen. Bei Audio-Podcasts handelt es sich also um reine Audioaufnahmen, die in der
Regel im MP3-Format vorliegen, Video-Podcasts, auch VVodcast oder Videocast ge-
nannt, sind Videoaufnahmen, in den meisten Fillen im Dateiformat MPEG4 den
Nutzern zur Verfligung stehen [3, 2-3].

Die Forscher S. Adamczak-Krysztofowicz und A. Stork (2010) unterscheiden
demgemil eine Klassifikation von Podcasts nach Warnehmungskanilen, Prasenta-
tionsform, Form der Miindlichkeit und Didaktisierung:

A) Podcasts nach Warnehmungskandlen:

1. Audio-Podcasts (Horverstehen)

2. Video-Podcasts (Hor-Seh-Verstehen)

B) Prisenationsform:

- monologische Podcasts (z.B. Nachrichten, Berichte, Kommentare, Repor-

tagen, Vortrige);

- dialogische Podcasts (z.B. Interview);

- multilogische Podcasts (z.B. Diskussionen, Unterhaltungen, Talkshows).

C) Form der Miindlichkeit:

- spontan gesprochene Podcasts (z.B. Gesprich, Dialog oder Multilog);

- vorbereitete Podcasts (z.B. Nachrichten, Kommentare).

D) Didaktsierung:

Podcasts konnen authentisch im engeren, d.h. im sprachlich-linguistischen
Sinne, didaktisch-authentisch sein:

1. Linguistisch-authentische Podcasts: Zu dieser Gruppe gehoren Origina-
laufnahmen, die mit keiner padagogischen Absicht produziert und daher nicht
fiir den Unterrichtspraxis verdndert worden sind.

2. Didaktisch-authentische Podcasts: Darunter verstehen wir in Anlehnung an die
erweiterte Definition von authentischen Texten alle Podcasts, die sowohl von
Muttersprachlern als auch von Nichtmuttersprachlern im Hinblick auf die Lern-
situation produziert wurden, die jedoch in einer realen Kommunikationssituation
zum Einsatz kommen konnten. Daflir miissen Sie aber moglichst ,,echt wirken
und eine Reihe von typischen textinternen und wesentlichen textinternen Merk-
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malen der jeweils beabsichtigten Textsorte erfiillen, d.h. reale situative Einbet-

tung und eine wirkliche Autoreninitiation aufweisen, einen wirklichen Adressa-

ten haben, themenbezogen sein und erkennbare Textstrukturmuster besitzen.

Eine Didaktisierung kann erfolgen, indem der Hortext langsamer gesprochen
wird und/oder sprachlich vereinfacht und/oder eine Transkription erhiltlich ist
und/oder in einem Glossar Vokabeln erkldrt werden und/oder Horverstehensaufga-
ben beigefiigt sind [1,153-170].

Eine podcastgestiitzte integrative Horverstehensschulung soll mit anderen
Fertigkeiten (Sprechen, Lesen, Schreiben) verkniipft weden.

B. Dahlhaus (1994) fasst die wichtigsten Griinde fiir eine Integrierung im
Unterricht unter folgenden Stichworten zusammen:

a) kommunikative Griinde: In realen Kommunikationssituationen kommt es
fast immer zu einer Verbindung von zwei oder mehr Fertigkeiten, z.B. in einem
Dialog mit einem Gespriachspartner (Horen und Sprechen), oder wenn an einem
Vortrag zuhort und sich Notizen macht (Héren und Schreiben).

b) lernpsychologische Griinde: Es gibt keine isoliert funktionierenden Hor-,
Sprech-, Lese- und Schreibzentren im Gehirn, sondern zwischen diesen gibt es
intensive Wechselwirkungen.

c) motivationale Griinde: Eine Unterrichtsstunde, in der mehrere Fertigkeiten
gelibt werden, ist abwechslungsreicher und damit im Allgemeinen motivierender
fiir die Lernenden.

d) unterrichtspraktiche Griinde: Viele Ubungs- und Testformen konnen nicht
nur im Bereich Horverstehen, sondern auch in den anderen Fertigkeitsbereichen
Verwendung finden [2, 71-73].

Bei der Frage nach Didaktisierung von Podcasts spielen die von den Lehrenden
gesetzten Lernziele eine entscheidende Rolle. Dabei ist zu beriicksichtigen, wie der
Podcast in den gesamten Lernkontext eingebettet ist, aber auch, welches Vorwissen
die Lernenden mitbringen und welche Leistungen beim Horen von ihnen erwartet
werden. Wird der Podcast in eine thematische Reihe in den Unterricht integriert, gilt
es zu liberlegen, inwieweit das Thema bereits im Verlauf des Unterrichts verankert
wurde. Vorentlastend kénnen beispielsweise inhaltliche Hypothesen anhand des Pod-
cast-Titels aufgestellt oder gemeinsam thematisch relevantes Vokabular erarbeitet
werden, das in Form eines Assoziogramms oder einer Mind Map dargestellt werden
kann. Den verschiedenen Mdglichkeiten der Themenlenkung triagt die hier vorge-
nommene Aufteilung der Aufgabenformen in ,,vor®, ,,wahrend* und ,,nach dem Ho-
ren“ Rechnung. Zusitzlich sollten die Lehrenden vor der Erstellung eigener Aufga-
benblitter in ihre Uberlegungen einbeziehen, welche Anforderungen sie an die
Lernenden stellen, mit welchen Erwartungen die Lernenden den Hortext rezipieren
und welche Horstrategien aktiviert werden sollen. Dabei spielt auch die Art der
Présentation des zu rezipierenden Hortextes eine wichtige Rolle: Soll der Hortext
einmal oder mehrfach gehort werden? Wird er als Ganzes oder in Abschnitten
gehort oder sind sogar verstidndnissichernde Riickblenden moglich? Dariiber hinaus
ermoglichen die Podcasts und die zum Teil von Rundfunkanstalten zur Verfiigung
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gestellten Zusatzmaterialien eine Vernetzung sdmtlicher sprachlicher Fertigkeiten,
was in die Aufgabenplanung mit einbezogen werden kann.

Mit dem Einsatz von Video-Podcasts lassen sich zusétzliche medienaddquate
Arbeitsweisen verbinden: Zum Beispiel entnehmen Lernende bei abgeschaltetem Ton
den Bildern einer Nachrichtensendung, welche Themen behandelt werden. Oder sie
kommentieren einen Dialog im StraBeninterview, der ohne Ton ablauft, ergdnzen ihn
und spielen ihn als Rollenspiel nach. Umgekehrt konnen sie eine Situation beschreiben,
von der sie nur den Ton horen. Weitere Ideen fiir den Einsatz und die Didaktisierung
von Audio- und Video-Materialien konnen Lehrende aus Lehrwerken mit entspre-
chenden Bild- und Tontrdgern sowie den dazugehorigen Lehrerbéanden ableiten.

Wenn Podcasting im traditionellen Horverstehensunterricht oder HorSehverste-
hensunterricht eingesetzt wird, kommen die klassischen Ubungsformen zum Tragen.
Beim Horverstehen beziehungsweise Horsehverstehen sind unterschiedliche Kom-
petenzen erforderlich, die in Figur 1 aufgelistet und bei jeder Aufgabenstellung zu
beachten sind:

Horverstehen Sehverstehen
Allgemeine Kompetenzen Verstehen von Handlungen
o Weltwissen o Aktivititen
e Soziokulturelles Wissen e Demonstrieren
Linguistische Kompetenzen * Zeigen
¢ Phonetisch-Phonologische Kompetenz Dekodierung ikonischer Elemente
o L exikalische Kompetenz o Bilder
e Grammatikalische Kompetenz e L andschaften
e Semantische Kompetenz ¢ Objekte
Soziolinguistische Kompetenzen Deutung paralinguistischer Merkmale
¢ Register o Gestik
e Varietiten o Mimik
¢ Hoflichkeitskonventionen e Kérperhandlung
¢ Augenkontakt

Pragmatische Kompetenzen

. Korperkontakt

¢ Diskurskompetenz ® OTperonia
o Proxemik

¢ Schemakompetenz

e Funktionale Kompetenz Verstehen kinematografischer

D discher Mittel Techniken

eqtung pr9§p s e o Kameraperspektiven, -bewegungen

e Stimmqualitét « Montage

* Stimmhdhe o Licht, Musik

o Lautstirke

eLinge Weltwissen, soziokulturelles Wissen
Leseverstehen
o Untertitel
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e Inserts
e Schriftziige

Hor-Sehverstehen

Wahrnehmung, Speicherung, Verarbeitung von Ton und Bild

temporale Beziehung: simultan oder sukzessiv

inhaltliche Beziehung: Kongruenz/Komplementaritit oder Diskrepanz
Reprisentation: dual oder integriert

Prozesse: bottom up oder top down: Interaktion

Fig. 1. Ubungsformen

Offenere und kognitiv komplexere Ubungsformen sollten herangezogen wer-
den, um Methodenwechsel zu garantieren und Monotonie und Progression zu vermei-
den. Ubungsformen und -operatoren konnen folgendermafien eingeordnet werden:

Ubungsoperatoren

Erinnern

Beschreiben

Zusammenfassen

Erraten

Vorhersagen

Erkléaren
Analysieren

Zusammenarbeiten

Ubungsformen

Verstandnisfragen

Richtig-Falsch-Aussagen

Multiple-Choice-Antworten

Abhaken von Gegenstinden (die gehdrt/gesehen wurden)
Ausfiillen einer Tabelle (Spalten mit Personen /Orten /
Handlungen oder Wer? Was? Wo? Wann? Warum? Wie?)

Standbild: Beschreiben das Aussehen!
Ton aus: laufender Kommentar zu den Bildern

Nacherzéhlung (in Ketteform: einer nach dem anderen, jeder
nur einen Satz)

Auswahl der treffendsten Zusammenfassung aus mehreren Ver-
sionen

Ton aus: Was sagen die Menschen im Video nach Ihrer Meinung?
Bild weg: Was passiert im Video?

Fragen zum Inhalt werden von dem Sehen beantwortet,
Kontrolle nach dem Sehen
Nach der Eroffnungsszene: Was verursacht diese Situation?

Bei der letzen Szene: Was verursacht diese Situation?
Intention/Botschaft

Kinematografische Techniken (Form und Funktion)
Subtext

Eine Hilfte sieht und hort das Video, die andere hort ihn nur,
Austausch der Informationen
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Umwandeln ¢ Kollage
o Einakter, Kurzgeschichte

Fig. 2. Ubungsoperatoren und Ubungsformen beim Hor-Seh-Verstehen

Die folgende Tabelle gibt einen Uberblick iiber die didaktisierte Unter-
richtseinheit. Dabei werden die Aufgaben, das Material, die Sozialform und die
Funktion stichwortartig beschrieben. Es handelt sich dabei um den Podcast
,Deutsch im Biiro* von Goethe-Institut. Der Hortext ldsst sich aufgrund seiner
Eigenschaften (Schwierigkeitsgrad und Lénge) und Thematik sehr gut in die
Lektion X ,,Arbeit und Beruf™ von ,,Ideen 2 integrieren.

Tabelle 1: Aufbau der Unterrichtseinheit mit dem Podcast ,, Deutsch im Biiro“

Aufgabe Material | Sozialform Funktion
Berufe nennen Arbeitsblatt |Partnerarbeit/Plenum Vorentlastung und
Visualisierung des
Vor Wortschatzes
dem |Berufe mit pas-| Arbeitsblatt [Plenum Vorwissen
Hoéren |senden aktivieren/
Arbeitspldtzen Wortschatzerwerb
verbinden
-Podcast ,,Einen|Audiopodcast|Plenum Horverstehen/
Termin vereinba- Globales
ren“ horen Horverstehen
- die Aussagen| Arbeitsblatt |Einzelarbeit/Partnerarbeit/
Waihrend|zuordnen Plenum
des |-Podcast ,.einen |Audiopodcast|Einzelarbeit/Partnerarbeit/ | Horverstehen/
Horens |Termin vereinba- Plenum Selektives
ren® horen Horverstehen
-Multiple-Choice | Arbeitsblatt
Aufgabe zum
Inhalt des Dialogs
einen Dialog| Einzelbild |Einzelarbeit Produktion
Nach . . .
dem [einen Termin eigener Texte
.. vereinbaren®
Horen .
schreiben

AbschlieBend kann festgehalten werden, dass Podcasts sich effektiv in den
modernen DaF-Unterricht integrieren lassen und positiv auf die Entwicklung von
allgemeinen und speziellen Lernstrategien einwirken. Dariiber hinaus werden mit
unterschiedlichen Aufgaben (vor, wihrend und nach dem Horen/Sehen) alle Fer-
tigkeiten (Horen, Lesen, Schreiben und Sprechen) geschult und kommunikative
bzw. soziokulturelle Kompetenzen entwickelt. Aus diesem Grund ist ein ver-
mehrter Podcasteinsatz im Unterricht zu beflirworten, der eine konzeptionelle
Wende, eine neuere Organisation des Unterrichtsmaterials und somit den
Lernfortschritt im DaF-Unterricht realisiert.
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DEVELOPMENT OF ORAL COMMUNICATION SKILLS
AS ONE OF THE MAIN GOALS OF TEFL

Nadejda CAZAC, student,
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Scientific adviser: Svetlana FILIPP, lecturer

Rezumat: Aceasta lucrare abordeaza problema necesitatilor si cerintelor celor
care invata limba englezad, si, in acelasi timp, atrage o deosebitd atentie la scopul de
baza al predarii unei limbi sraine, si anume dezvoltarea competentelor de comunicare
orald. In aceastd ordine de idei, astfel de concepte cum ar fi competenta de comunica-
re, abordari, metode, §i strategii de predare a comunicarii orale sunt expuse unei anali-
ze. Un alt obiectiv al acestui articol este evidentierea importantei evaludrii competente-
lor de comunicare orald in cadrul procesului de predare-invatare. Prin urmare, vor fi
listate citeva modalitati de evaluare a competentelor de comunicare orald ale elevilor.

Cuvinte-cheie: predare, invatare, scopul predarii, comunicare orald, competentd
de comunicare, abordare, metodd, strategie, evaluare, modalitati de evaluare

Every human being, as well as every language, is directly connected with the
process of communication. According to Etymology Dictionary, the word “commu-
nicate” derives from the Latin “communicationem” and carries the meaning of “im-
part” or “participate”[11]. Thus, as the process of teaching is a process of sharing in-
formation, knowledge and messages, it is totally based on communication. In this order
of thought, it is essential to mention that due to the present-day status of the English
language, the ability to communicate and to use English every day and in real-life
situations is a must. Because of this, English language learners demand to develop
quickly and in a most easy way the ability to communicate. Thus, it is motivating to
find out the most useful approaches and strategies employed in order to achieve one
of the main goals of English language teaching, namely the development of oral
communication competences. The results achieved through the identified approaches
and strategies have to be checked in the most appropriate manner, thus some ways
of evaluating the oral communication competences are talked on.

As teaching oral communication is the essential goal of teaching any foreign
language, the communicative competence becomes “increasingly important” in
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every teaching process [4, p. 125]. In this respect, different professors provide various
definitions of communicative competence. For instance, Rada Balan points to the
communicative competence as to the ability “to use the language in real world com-
munication”, emphasizing, in this way, the learners’ necessity to use the target lan-
guage in real life situations [1, p. 117]. Adriana Vizental offers a more complex defi-
nition, the communicative competence being “the ability to use the language accura-
tely, correctly, appropriately, adapted, functionally, strategically, and competently”
[10, pp. 25-26]. At this point, the importance of the context, the social environment
and the background knowledge which reflects the sides of the taught language is re-
marked. After Canale Michael and Swain Merril, communicative competence has a
linguistic nature, and is very complex, implying other four subcompetences: gram-
matical, discourse, sociolinguistic, and strategic competences [3, p. 20]. The first
subcompetence of the communicative competence, the grammatical competence,
represents the ability to create grammatically correct utterances, involving words
and grammar rules. The second competence, discourse, refers to the ability to pro-
duce coherent and cohesive utterances, focusing on fluency in speech. The socio-
linguistic competence implies a high level of appropriateness and politeness to-
wards the addressee or the audience. The last subcompetence, the strategic one,
points to the speaker’s ability to solve communication problems as they arise.

Besides its complex nature, the communicative competence has some cha-
racteristic features. In Communicative Language Teaching Today, Richards J. C.
points to the following aspects of the communicative competence [7, p. 3]:

o knowledge about how to use language with different purposes and functions

o knowledge about how to vary the use of language according to the setting and

the participants

o knowledge about how to produce and understand different types of texts

¢ knowledge about how to maintain communication.
The above cited features point out more to the practical than to the theoretical use
of the communicative competence, and also identify the purpose of teaching oral
communication, which is to use the language appropriately in real-real situations.

In order to develop oral communicative competences different approaches are
implied. It is also important to focus on the historical background of today’s language
teaching approaches which comes from the early applied linguists, as Henry Sweet
(1845-1912), Otto Jespersen (1860-1943), and Harold Palmer (1877-1949). Their com-
mon intention was to delimitate the concept of approach and to emphasize its theo-
retical side. In 1963, Eduard Anthony drew a schema, according to which the con-
cepts of approach, method and techniques were devised. Following E. Anthony’s
schema, Richards J. C. and Rodgers T. pointing to the principles of designing the
teaching-learning process, define the concept of approach as being “the level at which
assumptions and beliefs about language and language teaching are specified” [8,
p. 15]. Thus, an approach serves as an instruction which guides the choice of the
most appropriate technigques and strategies used to achieve various learning objectives.

Among the grate number of existing approaches, foreign language teaching
scholars differentiate two major approaches, the Direct Approach and the Indirect
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Approach of language teaching. The direct approach is also recognized under the
name of Natural Approach because of the operation with naturalistic principles of
language learning. According to Thornbury S. and Slade D. a direct approach focu-
ses on “the development of isolated speaking skills, or micro-skills” and underlines
the use of language forms, providing space for language analysis [9, p. 276]. The
main objective of this approach is to establish a direct connection between the fo-
reign words of the target language and the meaning these words denote without the
use of native language. In this case the learners’ attention is called on the structure
and strategies of the discourse, grammar rules and vocabulary use while communi-
cating. The limitations of the direct approach consist in the learners’ inability to
perceive and comprehend the explanation of grammar rules and new teaching mate-
rial done by the teacher in the target language. Also, the use of repetitive drills in-
creases the learners’ lack of motivation and learning desire.

In contrast to the direct approach, the indirect approach concentrates on the
learners’ beliefs, attitudes and opinions. The main objective of this approach is to
provide pupils with authentic communicative situations. Thornbury S. and Slade D.
state that the indirect approach focuses on “the development of fluency of
speech...”, motivating learners to develop “their speaking skills by communicating
with each other” [9, p. 275]. The strong point of this approach is that it increases
learners’ motivation and decreases their fear to communicate or to interfere in dis-
cussions. Activities most often used by this approach are role plays, information-
gap activities, problem-solving tasks and others. The weak point of the indirect
approach is the oversight of grammar rules and conversational structures, which
leads to lack of accuracy and correctness in speech. Nevertheless, joining the best
sides of the two mentioned approaches leads to the desired results. In his work
Developing a Context-Sensitive Pedagogy for Communication-Oriented Language
Teaching Littlewood W. remarks that there is no perfect approach because “every
teacher, teaching context and group of learners is different” [6, p. 9]. Thus, in
order to make a perfect combination of both approaches, view the characteristic
features of the direct and indirect approaches listed in the Table below.

Table 1
Main Features of the Direct and Indirect Approaches
Direct Approach Indirect Approach
Purpose Accuracy of speech Fluency and approriacy of speech
Types of Activities Repetitive drills Communicative tasks
Explicit learning of Implicit learning of communica-
Results communication knowledge | tion knowledge and development
and conversational strategies of communication skills
Limits Learners — passive listeners Lack of grammatical accuracy

Aside from these approaches, in the work Strategies of Teaching and Testing
English as a Foreign Language Vizental A. focuses on a list of approaches classi-
fied according to the methods and techniques they imply. These approaches are: the
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grammar-translation method (GTM), the audio-lingual approach (ALA), the com-
municative approach (CLT), and the post-communicative turn (PCT) [10, p. 28].

Each of the previously cited approaches is examined and interpreted in different
ways. For example, GTM puts more emphasis on the study of vocabulary and gram-
mar rules; ALA implies the principles of a native or mother language teaching. The
advantage of this approach is that the practice of oral skills is prioritized; CLT is con-
sidered to be a more innovative approach. It concentrates on the development of the
communicative competences. The main objective of this approach is the ability of
learners to share ideas, attitudes, beliefs and thoughts. Dealing with PCT, it is impor-
tant to remark that it originates from the CLT approach and represents a combination
of the development of the communicative competences, the knowledge about cultural
background of the teaching language, and the writing rules and literature of the lan-
guage being taught. The post-communicative turn is, in fact, a marriage of the best
sides of the previously known approaches, still having place for improvement.

The involvement of English language learners into interactive teaching oral
communication classes, which is another aim of TEFL, requests various types of
teaching strategies. After Richards J. C. and Rodgers T. the concept of teaching stra-
tegy represents an “existent between the methods and techniques. According to this
hierarchical order, there is a relationship in which the techniques actualize a
method and this method is consistent in accordance with an approach” [8, 1986, p.
14-30]. Referring to Oxford Learners’ Dictionary, a strategy is namely a plan that
is intended to achieve a particular purpose [12]. In our case, the main purpose of
the further cited strategies is the development of oral communicative competences.
In this respect, Dornyei Z. and Thurrell S. illustrate another view on teaching stra-
tegies. In their article Teaching Conversational Skills Intensively, the authors men-
tion that communicative teaching strategies “are an invaluable means of dealing
with communication trouble spots” referring exactly to the situation when learners
“do not know a specific word or misunderstanding of the other speakers”. Here are
the strategies on which the learners can focus on: message adjustment or avoi-
dance, paraphrase, approximation, appeal for help, asking for repetition, asking
for clarification, interpretative summary, checking and use of fillers or, the so
called, hesitation devices [5, pp. 44-45].

Brown H. D. suggests and encourages the following oral communication strate-
gies: asking for clarification (What?), asking someone to repeat something (Hub?,
Excuse me?), using fillers (Ub, I mean, Well) in order to gain time to process the
information, using conversation maintenance cues (Right, Yeah, Okay, Hm), getting
someone’s attention (Hey, Say, So), using paraphrase for structures one cannot
produce, appealing for assistance from the interlocutor, using formulaic expression
(How much does _ cost? How do you get to the _ ?), using mime and
nonverbal expressions to convey meaning [2, p. 276].

Another question to be regarded is how to choose the most appropriate and
useful strategies for the development of the oral communicative competence. Their
choice is most often dictated by the English language learners’ needs and their
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learning goals. Some basic principles of picking the necessary strategies are
recorded by Richards J. C. and Rodgers T. [8, pp. 14-30]:

- teaching from simple to complex

- using audio-visual-tools

- presenting a single structure at a time

- motivating pupils to participate in the lesson more actively

- taking into account individual differences.
Following the above mentioned principles, the development of the oral communi-
cative competence becomes an actualized process which responds to the demands
of the structural, functional and interactive framework of language teaching.

The knowledge about teaching strategies and their usage increases the rate of
English language learners’ success and facilitate the achievement of their main goal
— the ability to act and react in real-life communicative situations.

Finally, the learners’ level of communicative competence development and
the effectiveness of a teaching approach and strategy used for oral communicative
competence development may be identified only by means of communicative tes-
ting, and that is why the evaluation of oral communicative competences is of a
great importance. Thus, Vizental A. underlines, the features which a well-structu-
red communicative test should possess: integration, ordinary situations, linguistic
performance, spontaneity and all four communicative competences [10, p. 86].

The integrating side of communicative tests is reflected in the interactions
between the two or more participants of the communicative act. The simulation of
real-life situations motivates learners’ willingness to communicate, as the material
they learn remains useful and necessary in their further activity. Linguistic perfor-
mance refers to the English language learners’ ability to produce the intended com-
municative message in the most accurate and functional way. Regarding the sponta-
neity of the produced language, learners should be able to act and react in any kind
of communicative situation without being previously prepared. Eventually, all the
four competence features refer to the four subcompetences of the communicative com-
petence (grammatical, discourse, sociolinguistic and strategic), which should also be
tested while assessing the level of development of the communicative competence.

In this respect, to correspond to all enumerated communicative test features a
current communicative test ought to be interactive, motivating, spontaneous, and
well-structured. Thus, various communicative activities should be involved. In
accordance with the communicative test aims, the following types of communi-
cative tasks are required and the following activities are suggested [10, p. 86]:

1. to identify the purpose of the oral communicative act — information gap activi-
ties;

2. to check the quality and authenticity of the oral communicative act — chat
tasks, speech tasks, letter writing, article writing;

3. to test the accuracy, fluency and the appropriateness of the used ways and
forms of the presented oral communicative act — role play activities, oral
interviews, letter writing, telephone conversations, group discussions.
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Thus, the evaluation of the oral communicative performance is very impor-
tant, as it motivates learners to improve their language background acquisition and
to develop their ability to use the learned material and the acquired language in real
life situations.

To sum up, the development of the oral communicative competence is namely
one of the essential aims of today’s foreign language teaching-learning process. It
is important to remark that the communicative competence implies its practical
side, as it is impossible to develop such a competence through theoretical study.
Another important idea is that there is no perfect approach or strategy that would
100% develop the oral communicative competence, but the combination of the
most suitable approaches and strategies would help English language learners to
make progress in their ability to use English in real life situations. Finally, the oral
communicative competence evaluation is a crucial stage in a foreign language
teaching-learning process. Thus, only evaluating learners’ competences teachers
may perceive whether their usage of approaches and strategies are helpful and
valuable or not.

References:

1. BALAN, Rada. CEHAN, Ana. CIUTA, Cristina. In-Service Distance Training
Course for Teachers of English, Tasi: Ed. Polirom, Romania, 2003. 352 p. ISBN
973-681-308-8

2. BROWN, Douglas H. Teaching by Principles An Interactive Approach to
Language Pedagogy, 2" edition. Pearson ESL, 2000. 480 p. ISBN 0 13 028283 9

3. CANALE, Michael. SWAIN, Merril. Theoretical Bases of Communicative
Approaches to Second Language Teaching and Testing, Applied Linguistics.
1980. pp.1-47

4.  CELCE-MURCIA, Marianne. Teaching English as a Second or Foreign Language,
2" edition. Heinle and Heinle Publishers, USA, 1991. 567 p. ISBN 0-8384-2860-6

5. DORNYEI, Zoltan. THURRELL, Sarah. Teaching Conversational Skills Inten-
sively. In: ELT Journal, 1994, vol. 48. Nr. 1. pp. 40-49. ISSN 0951-0893

6. LITTLEWOOD, William. Communicative Language Teaching: An introduction.
New York: Cambridge University Press, 1981. 108 p. ISBN 0-5212-8154-7

7. RICHARDS, Jack C. Communicative Language Teaching Today. Cambridge:
Cambridge University Press, 2006. 47 p. ISBN-13 978-0-521-92512-9

8. RICHARDS, Jack C. RODGERS, Theodore. Approaches and Method in
Language Teaching: Communicative Language Teaching. New York: Cambridge
University Press, 1986. 171 p. ISBN 978-1-107-67596-4

9. THORNBURY, Scott. SLADE, Diane. Conversation: From Description to
Pedagogy. Cambridge: Cambridge University Press, 2006. 364 p. ISBN-13: 978-
0521814263

10. VIZENTAL, Adriana. Metodica limbii engleze: Strategies of Teaching and Tes-
ting English as a Foreign Language, ed. a 3-a, rev., lasi: Polirom, Romani, 2008.
pp. 340 ISBN 978-973-46-0954-3

11. Etymology Dictionary https://www.etymonline.com/

12.  Oxford Learner’s Dictionary https://www.oxfordlearnersdictionaries.com/

259


https://www.etymonline.com/
https://www.oxfordlearnersdictionaries.com/

DPA3EOJIOT'U3MBbBI C KOJIOPATUBHBIM KOMIIOHEHTOM
KAK ®PATMEHT SA3BIKOBOM KAPTUHBI MUPA
(HA MATEPHAJIE PYCCKOI'O U AHI'JIMUCKOTI'O SI3bIKOB)

Famuaa ®EJTOPOBA, cmydenmxa,

Qunonoeuyeckuil axkyivmem,

Bonywkuii I'ocyoapcmeennviii Yuusepcumem umenu Anexy Pycco
Hayunwii pykosooumens. Enena CUPOTA, kougepenyuap, ookmop,

Abstract: The paper studies phraseologisms with a colorative component in the
Russian and English languages. The relevance of the work is conditioned by the compa-
rative research of the languages belonging to different language families as well as by
the necessity of analyzing phraseologisms as the elements that most vividly reflect the
cultural specificity of ethnic groups. The scientific originality is manifested in the com-
plex analysis of phraseological units. The theoretical importance of the study lies in in-
vestigating the problem of phraseological equivalency. The principal research methods
are the comparative one and the method of lexicographic analysis.

Keywords: phraseology, phraseologism, colorative component, equivalency,
symbol, evaluativeness

Br160p TeMbI 00yCIIOBIICH TEM, YTO pyccKast M aHITIMHCKasl SI36IKOBBIE KYJIbTYPBI
0051agatoT OONBIIUM KOJIMYECTBOM (Ppa3eoIOTHUECKUX SAUHHL, COAEPKAIINX TITy0o-
KU BHYTPEHHUH cMBICIL. LIBeT — 3T0 ofuH U3 (pakTOpOB BHEUIHEH Cpenbl, BO3ICHCT-
BYIOILIEH Ha 4enoBeka. [[BeToBas XapaKTepUCTUKaA — 3TO BaXKHEMIIAs COCTABIIAIOIAS
nporecca BU3yalbHOTro BocIIpusIThs. LIBeToBbIe 0003HaYEeHHSs — 3TO COCOO CaAMOBBI-
pakeHus. YueHble chopMynupoBaid 9 OCHOBHBIX (PYHKITUI 1IBETA, CPEAN KOTOPHIX,
Ha HaIll B3I, HanboJsiee BaYKHBIMU SIBIITIOTCS CIIEIYIOIIHE: 3CTeTHYECKasl, IKCIIpec-
CHBHAs, KOMMYHHMKaTHBHAs U naeHTH(UKannoHHast. OOBEKTOM HCCIIeI0BaHHS CTAIIH
dpaszeonozuzmul ¢ KOIOPAMUBHBIM KOMPOHEHMOM 8 PYCCKOM U AHTUTICKOM A3bIKAX.

PesynbraThl MO3HaHMS YEIOBEKOM OOBEKTMBHOTO MHpa B Hpoliecce CBOEH
KHU3HEACATETBHOCTH (DUKCUPYIOTCS B TaK Ha3blBaeMoil kapmune mupa. TepMmuH
obut BBeieH B XIX-XX BB. I'. I'epriem 1 M. [1i1aHKOM OTHOCHUTENHHO (PH3HUECKON
KapTHUHBI MHpa, a B OOJACTH JIMHTBUCTUKM BO3HMK OJaromapsi HaydHBIM TpyJam
uccnenoBarens JI. BaiicrepOepa. [aHHBII ()CHOMEH TPaKTyeTCs aHTPOIIOIOTOM
Pob6epTom Pendunpnom kak MHPOBOCHPHUATHE, XapaKTepHOE IS ONPEeIEHHOTO
3THOCA; 3TO ONpeAETICHHOE, CyOBEKTUBHOE BHICHHE ce0sl, CBOMX JIEHCTBUIL, )KU3HU
u mupa. Kapmuna mupa — 310 «OTIpee’IeHHbIH 00pa3 Mupa, KOTOPBIH HUKOT/Ia HE
SIBIIIETCSI €TO 3€PKAIBHBIM OTpakeHueM». [5, ¢. 60]

Bocnpustie yenoBekoM MHpa M caMOTO ce0si OTpakaeTcs B S3BIKE, SIBJISIO-
IIEMCSl BAXHEHIINM cITocoO0M (OPMHUPOBAHUS U XPAHEHUS 3HAHUH, TaK KaK dTHH-
YECKHE PEATTMH OKa3bIBAalOT HEMOCPEACTBEHHOE BIMSHHUE HA S3bIK U €70 CEMAHTHKY.
HMeHHO MO3TOMY SI3BIKOBOE OTPaKEHUE IEHCTBUTENBHOCTH OTIMYAETCS OT ACHCTBU-
TENIbHOCTU KakK TakoBOW. COBOKYIMHOCTb MPEJICTABICHUH O MHUPE, NOIYYEHHBIX Ye-
JIOBEYECTBOM B PE3yJIbTaTe€ HE TOJbKO MO3HAHUS ACHCTBUTENBHOCTHU, HO U JKU3HE-
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JIeITEIIbHOCTH B LIEJIOM, 3all€YaTJICHHBIX B SI3BIKOBOH (OpMe, omnpenensiercsi Kak
A3bIKO6as Kapmuna mupa. BuiepBble naHHBIA TepMuH BBed B. don ['ymGombar,
Ybe ydeHHE 00 0COOOM MHPOBOCHPHSTHH BO3HHUKIIO B paMKaX KIACCHYECKOW He-
Merkoi ¢mrocodpun B Hadaie XIX B.

WzyueHneM s361K060il Kapmunbl Mupa 3aHAMAINCh TAaKUE JIMHIBHCTHI, KakK
@. llnerens, A.A. ITotebns, 3. Cenup, b.JI. Yopd. Cpenu pycckux uccienoBate-
neit MmoxxHO BeIaenuTh @.D. doprynarosa, H.JI. Apytionosy, FO.H. Kapaymnosa.

JlaHHBIN S3BIKOBOI (DEHOMEH BBI3BIBAET y JIMHIBHCTOB OOJIBIIOE KOJIUYECTBO
BOIIPOCOB B CBSI3U C pa3HOOOpa3HeM TPaKTOBOK. B cBs3u ¢ TeM, YTO ydeHbIE, TPaK-
Tys A3bIKOGYIO KAPMUHY MUpa, akKlCHTUPYIOT BHUMaHNE Ha OTAENbHBIX CTOPOHAX
HOHSTHUS, OIPENENICHNSI HE MOTYT CTaTh OOIIEIPHUHATHIMHE, OJJHAKO BCE MHOT000pa-
3He TPAKTOBOK CBOJUTCS K Y3KOMY M ITMPOKOMY MOHMMaHHIO ()eHOMEHa:

1. SI3pikoBass KapTWHAa MHpa MOHHMAETCS KaK CYObeKmusHoe 6oCnpusmue
00BEKMUBHO20 MUPA Yepe3 NPUMY A3bIKOGOI 0esAmenbHOCU.
2. SI3pIKOBasi KapTHHA MHpPaA IIOHUMAETCs KaKk CBOcOOpasHasi cxema 60CHpusmus

OeticmeumenIbHOCMuU, 3aQUKCUPOBAnHAs 8 A3bIKE.

Tax, no npeanoaoxeHuto JMHrBucTa B.A. MacnoBoi, A3sik06an kapmuna mu-
pa sBisiercs: GOpMUPYIOIIMM 3BEHOM YEJIOBEYECKOI0 CaMO- M MUPOBOCIIPHSATHS,
3aJaf0IIMM HOPMBI ITOBEJCHNUS B OOIECTBE M OTPAXKAIOIIUM BOCIIPUSITHE OKPYKak0-
IIEr0 MUpa: «MMEHHO SI3bIKOBasi KAPTHHA MUpa 00yCIIaBIMBaeT KOMMYHHKATHBHOE T10-
BEJICHHE, OHMMaHNE BHEIIHETO MUpPA M BHYTPEHHEro Mupa desnoseka. OHa oTpa-
JKaeT CHOCO0 PEeUEMBICIUTENBLHON NeITeIbHOCTH, XapaKTepHOHM Uil TOW MM MHOW
3I0XH, C €€ AYXOBHBIMH, KYJIbTYPHBIMH U HALIMOHAJILHBIMU LEHHOCTAMU.» [3, €.65]

®Dpaszeonozuueckan KapmuHa Mupa SIBISETCS HEOTHEMIIEMON YacTbIO SI3BIKO-
BOW KapTHHBI MHPa, TaK KakK ()pa3eosOru3Mbl 3a4acTyI0 OTPAXKAIOT HALMOHAIBHBINA
xapakrtep. Opa3eosoru3Mbl — 3TO BOCIPOHU3BOIUMBIE 000POTHI, 00JIaAloIIHe 1ie-
JOCTHBIM 3HaueHHeM. «Ppazeonornueckuii (GOHA sI3bIKa — EHHEHIINH NCTOYHHUK
CBEJICHHH O KyJbType M MEHTAINTETe Haposa, B HEM Kak Obl 3aKOHCEPBHPOBAHBI
npescTaBIeHus Haposa o Mudax, oObIuasx, puryajiax, MPUBbIYKaX, MOpPAIH, TIOBE-
JIeHuu.». [3, c. 43] Takum oOpazom, Pppa3eoorH3Mbl BTOPOCTEIIEHHO OTPaXKatoT BHU-
JICHHe MHpa He OTAENbHBIX JIMYHOCTEH WM COIMAJbHBIX I'PYII, a BCETO HApoja,
€ro 00IIECTBEHHOTO CTPOSI, UJICOTIOTHH.

®pazeosiorus Kak CaMOCTOSITENIbHBIM pa3lieNl JIGKCUKOJIOTUM BO3HHUKJIA O[]
BiusiHueM 1. banm, a Hayano pa3paboTku pycckoil ¢pazeosoruu ObIIIO OCHOBAHO
B.B. BunorpazioBbiM. JIMHrBHCT Kilaccupuuupyer Gppa3eosiornieckue eMHUIbI ¢
TOYKH 3PEHUS] CEMAHTHIECKOHN CIIMTHOCTU KOMIIOHEHTOB HA TPH KaTETOPUH: CPAIICHHUS,
enuHCTBA U codetanus. MccnenoBarens H.M. Illanckuit pacimpun KiacCHpHUKAINIO,
J00aBMB HOBYIO KaTEropHio — (hpa3eosiornueckre BeIpaxkeHus. B mociennee Bpems
MOSIBIJIOCH MHOKECTBO Hay4HBIX pador (A.B. Kynun, B.H. Temms, [[.H. IlImenes), B
KOTOPBIX OCBEIeHa (hpa3eosornieckas NpodIeMaTHKa ¢ TOUKN 3PEHUs] CEMaHTHKH,
Moposorun u cuHTakcuca. OHaKo 06JacTh (HPa3eoIOTHH BBI3BIBAET OOIBIIOE KOJIH-
YeCTBO BOIIPOCOB B CBSI3M C TEM, YTO PA3JIMYHbIE MOHSATHS JaHHOH 00JIacTH TPaKTy-
F0TCS Pa3HBIMH HCCIIEI0BATESIMH IT0-PAa3HOMY, @ TEPMHUHBI TPAKTYIOTCSI HEOJHO3HAYHO.
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B Hamem nccneoBaHNN PacCMaTPUBAIOTCS TAKUE SI3BIKOBBIC €AMHHIIBI, KOTO-
pBI€ 10 CMEXHOCTH CO CJIOBaMH M CBOOOJHBIMU COYETAHHSIMU CIIOB UMEIOT OMpe/ie-
JICHHBIH, TOJIBKO JIJISl HUX XapaKTepHBIH Ha0Op muddepeHnatbHbIX TPU3HAKOB!
BOCIIPOHM3BOIUMOCTH;

YCTOWYUBOCTb;

LEJIOCTHOCTD 3HAUCHHUSI;

HETIPOHHIIAEMOCTb;

HaJIM4YKe JABYX WM OoJiee yJapHbIX KOMIIOHEHTOB.

Bo ¢pazeonormueckoii cucteMe Handosee MONHO OTpa)keH HAIIMOHAJBHBIN MEH-
TaJITET U 0COOEHHOCTH JIF00O0T0 3THOCA. Tak, (hpa3eoorn3Mbl 3a9acTyIO CIIyXKaT
CpPEICTBOM HOMHMHALIMM NPEIMETOB, MPU3HAKOB, CBOMCTB U IpoleccoB. B Hamiei
Hay4HOH paboTe MBI UCCIeNyeM ¢hpazeonozuyeckue eOUHUYbl ¢ KONOPAMUBHBIM
Komnonenmom. B KynbTypoJIOTH4ecKO! TpaJuLiK KaXKI0TO 3THOCA YCTaHOBUIIHCH
COOTBETCTBUA MCEKIAY I_IBCTOO603Ha‘-IeHI/I$IMI/I, CHeI_[I/I(i)I/I‘-IeCKI/IMI/I IJid HEro, Ipu
HaJIMYUX YHUBCPCAJIBHOCTU BETOBOT'O BOCIIPUATHA BCCMU WICHAMU COoLlMyMa.

OouiensBectHa kinaccupukanus b. bepiauna u I1. Kas1, koTopble, ucciaenoBas
78 SI3BIKOB, MPUIILIH K 3aKII0OUEHHIO, 4TO 11 OCHOBHBIX LIBETOB CTaIM KOJUPOBATHCA
B MCTOPUH JIIOOOTO S3bIKa B 3aKPEIUICHHOM IIOPS/IKE, & CTaUH TOSIBICHUS TEPMHU-
HOB NPEJCTABISIOT COO0 CTYIICHN TMHTBUCTHYECKOM BOIIIOLUH A3BIKOB. [7, ¢. 11]

Dpazeo0ru3Mbl ¢ IBETOOOO3HAYCHUAMH M3Y4JalliCh B OTACNBHBIX A3bIKAX, Ta-
KUX, KaK SNOHCKHH, HEMELKHH, (PpaHIly3CKUH, OJJHAKO B PaMKaX HECKOJIbKUX SI3bI-
KOB HCCIICIOBAHMI HEJOCTaTOYHO. B MccienoBaHny MBI paccMaTpUBaeM aHIIHIiC-
KUe U pycckue (hpa3eosoru3Mbl C TAKUMH I[BETOBBIMH KOMIIOHCHTAMH, KOTOPEIC,
cornacHo kinaccupukanuu P.M. @pyMKHHON, OTHOCATCSI K OCHOBHBIM IIBETaM, TO
€CTh JUIsl KOTOPBIX XapakTepHa CleAyIomas 0COOEHHOCTh: UX TOJKOBaHHE CBS3aHO
¢ 00BEKTOM, JJIsI KOTOPOTO THITMYIHO OOJIaaHue JaHHBIM 1BeToM: depHBIN (black),
kpacHblii (red), cunuii (blue), 3enensiii (green), xxentoiii (yellow) u 6enblii (white).
OtTaenbHO MBI BBIJENSIEM M TOXyOOH IBET. B aHINIMICKOM SI3BIKE HCIIONb3yETCS
OJIHAa HOMMHAITHS JIs1 0003HAaYCHHUsI CHHETO ¥ roryooro nseros (blue). [6]

Jiist Toro, 9TOOb! BEISIBUTH OTIWYMS 3HAYCHHUS IBETA B PYCCKOW M aHTIIMHCKOMN
SI3BIKOBBIX KAPTUHAX MHPA, HEOOXOIMMO, HCIIOJIb3YsI METOJI KOHIIENTYaIbHOTO MOJIe-
JIMPOBaHUs, COTIOCTAaBUTH (Ppa3eoIOTH3MBI C IIBETOBBIM KOMITOHEHTOM J[aHHBIX S3BIKOB.

B paGote MbI Oyaem ocHoBBIBaThCS Ha Kiaccudukarm 0. Cononyo6a [2], nmpu
KOTOPOH yCTaHABJIMBAIOTCS CJIEIYIOIINE THITBI MEXbSI3BIKOBBIX SKBHBAJICHTOB 1 aHa-
JIOTOB, NPEJICTABISIIONIMX TPYIHOCTH B MEXBSI3BIKOBOM U MEXXKYJIETYPHOM OOIICHHH:

1. A6conromuvie Ikeuearenmel, 00JIATAONINE OJUHAKOBON CTPYKTYPOM, 00pa3-
HOCTBIO ¥ CEMaHTHKOH B PyCCKOM M QHIJIMHCKOM SI3bIKaX.

2. Yacmuunvle KeueaneHmsl, o0JANAIONINE TOKICCTBEHHON CEMaHTHKOW W
BHYTpPEHHEH (POPMOii, OTIINYHOHN CTPYKTYpPOH MIIM KOMIIOHEHTaMH.

3. be3rxeusanenmmusle hpazeonocuzmpl, He IMEIOIINE aHAIOTOB B IPYrOM sI3bIKE.
3TO MIMOMBI, TIPUHAUIEKAIINE ONPEIEICHHOMY 3THOCY, Hanbojee Kperko
IMMPUBA3AHHBIC K OIIPEICIICHHOMY A3BIKY.

4. Kansxkupoeannsie ¢ppazeonozusmol, NOITyUYCHHBIE ITyTEM JOCIOBHOTO TIepe-
BOJIa C OJTHOTO sI3bIKA HA JPYroii. Yaie Bcero BCTpeyaroTces JOCIOBHbIE Mepe-
BOJIbI ()PaA3EOIIOTH3MOB U3 aHTUYHOIN MU(OIOTHH ¥ OHOJICH3MOB.

262

aprOdE



ConoCTaBHB PYCCKUE M aHTIUICKHE (PA3CONIOTU3MBI C KOJOPATHBHBIM KOM-
MTOHEHTOM, MBI OOHAPYKHITU CIIEAYIONE 0COOCHHOCTH:

1. ¢pa3zeonoru3mMsl ¢ MOJTHON IKBHBAJEHTHOCTBHIO. black as night — uepnsii
kak nouw; red as a beet — kpacuwiii kax ceexna; yellow rag — ‘orcenmas npecca;

2. ¢pa3eooru3Mbl ¢ YaCTHYHON IKBHBaJIEHTHOCTBIO: White as milk — Geneiii
kak cnee; disappear into the blue — 6 600y kanymeo;

3. Oe3axBuBasieHTHBIE paseosorn3mebl: the boys in blue — mopsku; be in the
red — 6eiTh B monry; the red, white and blue — anrmuiickuit hot 1 apMus;

4. xaabkupoBaHHble ¢pa3seonoru3smbl: Whited sepulchers — oxpawennvie

2pobwr (MeTahopUIecKn MCIIONB3yeTes s mieMepoB); whiter then snow —

benee cneza (BbICIIAs CTENIEHb HPABCTBEHHOM YHCTOTHI).

[IpoBeneHHOE COMOCTABICHHE MO3BOJMIO HAM OOOOIIUTH JaHHBIC B BHIC
Tabmuil. B TaOmUIBI BKIFOUCHBI OC33KBHUBAJICHTHBIC (DPA3eOIOTH3MEI, OTPAKAIOIIHEC
creupUKy MEHTAIUTETa STHOCOB.

H3y4yeHnue ceMaHTHUECKHX TPy (pa3eosoru3MOB ¢ KOJIOPATUBHBIM KOMIIO-
HEHTOM MO3BOJIIJIO MPUITH K ONPECICHHBIM Pe3yabTaTaM, KOTOPhIE OTOOPaKEHBI
B IIpeUlaraeMbIx TabiauIax.

Dpazeono2uzmol ¢ KOMROHEHMOM Y8emda 8 AH2IIUILCKOM A3bIKE:

Ipet CuMBOJIMKA
Penurus JInaHocTh MarepuansHoe
M0JI0KEHHE
Black Cxop06b, cMepTh Yurbinue, 6e3Hagexnocts |borarcTBo
(uepmnrit) [blacks guards / black looks /3msre B3rsiapr — [black diamonds /
HeMBbIe Ha TIOXOPOHaX uepHulll Y2oib,
black dog / menxan
0JI06AHHASL MOHEmA
Blue Beunocts, 0ec- Y TOHYEHHOCTB, KeCTOKOCTh |borarcTBo
(ronyboii, (cmepTHe, pagocth  |true blue / nacmoswuii blue books / cnucku
CHHUH) blue monday / apucmoxpam, 20cy0apcmeeHHbIx
nocrednuti nonedenv- |blue beard / oxcecmoruii YUHOBHUKOB
HUK neped nocmom  |mupan
Green Paiickue caapl, He3penocts, Mosogocts, |Huskoe kavectBo,
(3eneHblil) |[BOCKpelIeHune 3aBHCTh nemeBH3HA
green thursday / greenstick fracture / nepe- |green labour
yucmolil uemeepe 10M Yy MOIOOBIX TH0OElL; /00esncoa uz dewesoii
green glasses / zasucmo Kk |mKaHu HU3KO20
yyoIcomy ycnexy Kavecmea
Red Myku, Bockpeumienne | Cmyienue, no3op, 301010, 1EHBIH
(xpacHsrii) |red boo / neimka 0e3HPaBCTBEHHOCTH a red kettle /zonomeie
to get/have a red face / uacol;
NOKpacHemb; red book of the
red-handed / npecmynnux, |exchequer / kuuea
3acmuenymolll Ha Mecme 00X0008 AH2TUNCKO20
npecmynienus Monapxa
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Yellow
(>xenThIit)

IloxpoBHuTEIBCTBO
the yellow hammer /
nmuya, Ha AUYax Ko-
mopoti umeromcs
Kpachvle namua

PeBHOCTB, 3aBHCTB, CTPax
yellow-bellies / rseywru

JleHbru, 60raTtcTBO
yellow fever /
dicenmas auxopaoxa,
yellow stuff / s010mo,
OeHbell

White Ounmienne ot rpexos |Yucrora BorarcTBo, cepedpo
(Genbrit)  |white bird / cosecms  |White / uenosex, komopeii  |white tincture /
unu dywa uenogeka  |uepaem «oenvimuy, benvlil dIuUKCUp,
white caps / white witch / xumpey, npespawarouuil
nocnedosamenu 611A0eOWULL UCKYCCMBOM 110001 Memai 6
npopoxa Myxammeda |6enoii mazuu cepebpo
Dpazeono2uzmvl ¢ KOMNOHEHIMOM Y6emda 6 PYCCKOM A3bIKe:
CumBoMKa
MarepuanbHoe
Iser Penurus JInanocTh
IOJIO’KEHHE
Yepusbiii Heunctoie cuibl, |KoBapcrso, 3710, yrpromocts (Hu3zkoe matepnalib-
cMepTh uepnas oyuwia / KO8apHulil HOe MO0JI0KeHHe
uepnas knuza | uenoeex; uepHolil Hapoo |
KHU2A 3aKIUHAHUL  [4epHee HOUU / O4UeHb MPAYHblll |Kpecmbane,
uepHblil 0end / mpyo-
Hoe 8pems 8 JCU3HU
Tony6oii APHCTOKPATHYHOCTD, YTOH-
- YEeHHOCTh -
2onybasn Kposw / apucmoxkpam
Cunnii |Cuactbe, pafgocth |['py6ocThb, My:KeCTBEHHOCTh
cunss nmuya | CuHUIl uyN0K / dceHuuna, -
CUMBOJI cuacmus, — [NO2NOWJeHHAsI HAYKOU
Wmeuma
3eneHbIi HOHoCTD, M0JIOJOCTH
- 3en1enblil 10Hey / HeonbimHblil -
6 cuny monodocmu
Kpacubrii BHewHsisi KpacoTa, CTbIJ borarcTBo
KpacHas desuya / kpacusas.  |KpacHwle OHU / 8pems.
- Oesyuika voau
KpacHblil Kaxk max | Kpachas yena / mosap
nokpacHesuiuil om cCMyujeHus |[no 8ubi200HOU yeHe
Kearsrii HauBHocTb JlemeBu3HA
- bicenmopomutit nmeney, / JKeJTeHbKast OyMadk-
WM0100011 HausHbILL YeroseK Ka / pyOneBblii kpe-
JIUTHBIN OMIIET
Beuastii  |CBATOCTD, Jloxkb, rpydocTh IL1ox0e MmaTepuaib-
YHCTOTA, wumo oenvimu Humkamu | (HOe MOJI0KEHHE
00KECTBEHHOCTb  [HEYMENO0 CKPLIMO dena Kak cadica oena

oenvlit ceem |

OKpYdICalowuLl Mup

cKa3Kka npo oenozo oviuka |
epybast 102ich

V wyma. nioxu,

HUKYOQ He 2005Imcsl
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Takum 00pa3zoM, Mbl paccMOTpeIH (Pa3eosOru3Mbl ¢ KOJIOPATUBHBIM KOMIIO-
HEHTOM B PYCCKOW M aHTJIMMCKOM SI3bIKOBBIX KapTUHAaX mMupa. [IpoBeneHHbI HaMu
aHaIM3 TO3BOJIMI CAETATh BBIBOA, YTO HaHOOJEE YaCTOTHBIMH B COTIOCTaBIIIEMbIX
A3BIKAaX SBJAIOTCS ()Pa3eoIOTHUECKUE CIUHMIIBI, MPUHAIICKAIINE K YepHOH, Oe-
JIOM, KpaCHOW M CUHEW LIBETOBOM ramMMme.

B pamkax nBeToo003HauCHHMH, BXOISAIMINX B COCTaB (pa3eolOTHIecKux 000po-
TOB, HAOMIOZACTCS CXOJICTBO MEXIYy PYCCKHM U aHTJIMHCKUM S3bIKAMH B KOJHIECTBE
KOJIOpaTHBOB. [IpoaHann3npoBaHHble (pa3eosOrM3Mbl COBIAAAIOT IO CTPYKTYPHO-
rpaMMaTHYeCKUM MOJEIISIM Y THUIIaM 3Ha4EHUsI, YTO TOBOPUT O POACTBE JIMHTBOKpE-
aTHBHOTO MBIIUICHHUS HOCUTEJEH JaHHBIX s3bIKOB. [IpeqmeToM 0cob60oro BHUMaHUA
cTanu 0e3dKBUBAICHTHBIC (PPa3eoIOTU3MBI C KOJIOPATUBHBIM KOMIIOHEHTOM. bbinn
BBISIBJICHBI JIOMUHHPYIOIIHE IBETA JUISl KaXKAOH JIMHTBOKYJIBTYPBL.

B Tabmmmax otpaxkeHa kiaccupukanus (pa3zeoceMaHTHIECKUX TPYHIL, YTO
MO3BOJIMJIO BBIIBUTH YPOBEHb PEUEBOM aKTyalM3al[MM Pa3JIMUHBIX IIBETOB B pyc-
CKOH M aHTJIMHCKOW JIMHTBOKYJIBTYPaX W UX CHMBOJIUKY, CJIOXHBIIYIOCS B MHPO-
BOCHPUSITHH 3THOCOB.
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FIVE STEPS TO AN INTERACTIVE LESSON

Ruslana LUPAN, student,
Faculty of Philology, Alecu Russo Balti State University
Scientific adviser: Svetlana FILIPP, lecturer

Rezumat: Acest articol are ca scop sa evidentieze importanta predarii interactive
si modului de organizare a unei lectii interactive. Bibliografia studiatda a demonstrat ca
desi acest domeniu a fost studiat destul de minutios, este necesar de analizat aceastd
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materie atita timp cit evolutia predarii e in conitnud miscare. Articolul dat prezintd
cinci pasi, cinci elemente de bazd, care constituie elementele cheie a unei lectii interac-
tive, cum ar fi: aranjarea salii de clasd, modul de explicare a materiei noi, modul de
verificare a cunostingelor, aplicarea cunostintelor in contexte specifice si folosirea in-
viorarilor (glume, puzziuri, ghicitori, etc).

Cuvinte-cheie: interactiv, predare, invatare, lectie, evolutia predarii, elemente de
baza, organizare, sala de clasa, explicare, verificare, aplicare, contexte specifice, inviorari.

Teaching and learning any foreign language supposes an assiduous work, both
from the part of the teachers and pupils. English is known to be a language with strict
rules and lots of exceptions, that is why many pupils see the process of learning
English as a dull and uninteresting one. For years, there was paid no attention to the
fact that there is a need for a change in the process of teaching English as a foreign
language, because pupils were mostly taught to read and translate and not to com-
municate. Namely due to this, pupils have become unmotivated and are not eager to
learn new things.

Some years ago, methodologists started to speak about the process of teaching
as an interactive one. But what does it mean for a lesson to be interactive? If some
years before a lesson was considered interactive if there was at least some interac-
tion/ feed-back between the pupils and the teacher (checking homework, asking
questions, or working in groups) nowadays the situation has changed. In general,
the majority of methodologists came to the conclusion that a lesson can be conside-
red interactive if it:

e encourages students’ participation
e contains questions that stimulate response, discussion and a hands-on experience
e is supported by teaching aids that press for answers and capture students’ attention
e sets up a work group environment
e involves the teacher as well as the student [1].
Above all the important issues, still the most important for an interactive lesson
remains to teach pupils think critically.

YU Guilan, a Chinese methodologist, in his research Study on English Inte-
ractive Teaching and Learning in Colleges and Universities suggests that the inte-
ractive strategies should be divided into interactive teaching strategies and interactive
learning strategies. The methodologist emphasizes that “Interactive teaching is a new
teaching approach under the guidance of modern teaching thoughts and teaching
theory fully conveying the teaching concept of teacher guided and student-centered”
[5, pp. 264-268]. YU Guilan states that in most countries still the lessons of English
are dominated by the teacher and seriously falling behind in meeting the requirements
of talent training, the development of modern education and the development of the stu-
dents, and he sees the solution in the usage of the interactive strategies [5, pp. 264-268].

The importance of the interactive strategies in teaching English lays in the fact
that they transform the process of teaching-learning, making it friendly, captivating
and what is the most important — efficient and productive.
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Traditionally, for a lesson of English we need a classroom, desks and seats,
books, copybooks, pencils and a blackboard. And if the quality of the books and the
environmental issues of the education process were studied and their importance
was known since the appearance of methodology itself, then the importance of such
elements as seating arrangement, the color of the walls, the color of the blackboard,
the color of the materials, the tone of the voice and the appearance of the teacher,
was put into focus not so long ago. All these, appeared to be the clue elements of an
interactive lesson.

When we speak about Classroom Management we refer to a “set of techniques,
organizational practices and skills that teachers can apply for classroom communi-
cation, organization and practice” [8, p. 21]. Looking at the classroom management
from the perspective of the interactive teaching, there appears the need of describing
the three aspects (communication, organization and practice) in a more detailed way.

The communication aspect of the interactive classroom is the way the teacher
constructs the dialogue with the pupils. First of all, a lesson is based on explanation,
giving tasks and checking comprehension. An interactive explanation is the one based
on the inductive method. The pupils should be implied in discovering the rules, ex-
ceptions and the work mechanism of the new topics. In such a way they repeat and
reinforce the previously studied material and gain confidence in their knowledge.

The organization can be considered one of the main points in performing an
interactive lesson. Here there are two parts: the lesson plan and the room organiza-
tion. Both are dependent on one another, so that depending on the room organization
we plan the lesson activities and vice versa.

A very interesting research related to this topic was presented by W. Michael
Kelley in the book Rookie Teaching For Dummies. There the author suggests some
questions that can help the teacher to choose the right seating. The first question is
connected with the group work. If so, the author suggests arranging the seats in
clumps or clusters. The next step is to consider how mobile the teacher is. If the
teacher is very active, he/she has to arrange the seats in such a way that there
appears a comfortable area for the teacher’s moves. If there are planned group dis-
cussions, the author recommends arranging the desks in such a way that the pupils
do not look at the backs of each other. Eye contact should be provided so that the
dialogue becomes successful [6, p. 216].

The following idea is concerning the usage of the chalkboard. If the teacher
plans to use the blackboard often, he/she should place the seats in such a way that
all the pupils can see the blackboard equally. On the contrary, if there are many ma-
terials concerning the lesson in the room, pupils should be able to see well all of
them without turning or moving.

It is important to remember that moving from the traditional design (rectangu-
lar, row-and-column) is not obligatory. It is possible to organize an interactive
lesson with the traditional design too; it depends only on the teacher’s decision.
This decision should be guided by the points mentioned earlier. In such a way,
depending on the answers, the teacher may choose from the following variants:

267



1)The dance-floor seating chart

3)The independent-nation-state seating chart

2) The runway-model seating chart
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[6, p. 216]

The third aspect of the interactive lesson is practice. Here attention should be
paid to giving instructions. K. Fichter, during a presentation called ESL Strategies for
Success gave some suggestions regarding the teacher’s instructions. The first recom-
mendation given by K. Fichter is that “the instructions should be comprehensible to
all learners”. The second point is that the instructions should lead to an interactive
learning. Even if the tasks are difficult, the teacher should find a way to make lear-
ning interesting and motivating. The third suggestion is that the instructions should
challenge pupils’ knowledge. They should provoke pupils to apply their knowledge,
to debate and to ask questions. The next point is that the instruction should facili-
tate language learning in the content area. According to this point, the teacher
should create a favorable atmosphere for practicing the language in the most natu-
ral context. Still, the main recommendation is that the instructions should follow
the goal of achieving the objectives and standards by all students [3, p.9].

J.P. Geyser sustains that “giving instructions in the ESL classroom is often
problematic because of the quantity and the complexity of the language used” [4, p.
4]. Sometimes teachers may formulate the instructions so mixed that a simple task
seems to the pupils something impossible to realize. J.P. Geyser provides some
suggestions to help coping with the difficulty of formulating correct instructions:

e Itisagood idea to plan the instructions when the teacher first starts teaching.
e The teacher must ensure that he/she has the full attention of the class before
giving instructions.
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e Wherever possible, a teacher may demonstrate by example instead of giving a
long instruction.
For this, J.P. Geyser suggests to develop a stable system of gestures that will be
often used by the teacher and understood by the pupils. This also helps saving from
repeating instructions verbally all the time when there is a need [4, p. 4].
He also provides the following examples of such gestures:

% gﬁ B

Pairs Timing Think! Can’t hear/louder!
=~ ? ?\
@G \*ty
AY
~ v /1
Excellent! Don’t know Quiet! Not sure! Perfect!
[4, pp. 5-6]

The teacher should also organize different activities during lessons, should plan
the contents of the units in such a way that sometime in the schedule there appear:
« debates, hands-on activities, use of library
» games, rhymes, singing, clapping games
» English TV programs and English videos
» English magazines, comics and newspapers

One of the main aims of an interactive lesson is to show the pupils that there
are interesting ways of learning something. To ensure that the lesson will be delive-
red in a pleasant and friendly atmosphere the methodologists suggest using
warmers and fillers or jokes, different puzzles and icebreakers at the lessons.

All these elements mentioned earlier are proved to make changes. These chan-
ges are widely described in the article The Importance of Interactive Teaching
Methods written by Sh. Kurbanova. In this article the author underlines that the
main change is that modern education “focuses on the students™ independent acti-
vity, the organization of self-learning environments and experimental and practical
training, where students have a choice of actions and can use initiative — as well
as flexible training programs where students can work in a comfortable rhythm”
[7, pp. 362-364].

The proof of the efficiency of the interactive strategies is Edgar Dale’s pyra-
mid called The Cone of Learning. It contains information about how many percent-
tage of what is read, heard, said or done is remembered by the pupils after two
weeks. E. Dale also presents some examples of activities for each level. Thus, after
two weeks we remember 10% of the read material, 20 % of the heard material and
up to 90 % of what we said and did at the same time (dramatizing a story or a case,
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simulating a real-life situation). Thus, active learning is much more efficient than
the passive one [2, p. 218].

fecandiforget A I8 fend to remember «.

L hear and I remember.
I'do and I understand. )
— Confucius

Aftver 2 weeks, To con_clude, all the
above mentioned aspects

_ represent together the key
\ * 10%of what we READ to a successful interactive
X | lesson. Each of them is not
compulsory, but is highly
recommended for use. In
ol the_ XXI century t_he edu-
we SEE & HEAR cation should be different,
there should be used

+ 20% of what we HEAR

X \\ + 30% of what we SEE

/ Participating in a Discussion + 70% of what & various methods, seating

c
S i i arrangements and forms of

+ 90% of what i i
wenteo (M wc_)rk in the c_Iassroom.
- Still, the most important
i Source: Edgar Dale (1969) |d .

The Cone of Learning thing should be the

relation between the teacher and the pupils. It should be a partnership, a
cooperation, maybe even a friendship but not a relation between a superior and a
subordinate.

1.

2.
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CORELATIA DINTRE AGRESIVITATE SI NIVELUL
DE AUTOAPRECIERE LA PREADOLESCENTI
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Universitatea de Stat ,,Alecu Russo” din Balti

Conducitor stiintific: Luminita SECRIERU, conf. univ., dr.

Abstract: The article addresses the correlation between the concepts of aggres-
sion and self-respect to the preadolescents.We proposed to examine this topic because
preadolescence is considered to be the most vulnerable period the individual is going
through, a period that creates many difficulties.

Keywords: aggressivity, personality,preadolescent.

Actualitatea temei: O mare importantd in dezvoltarea armonioasa a persona-
litdtii umane o constituie modul in care individul parcurge etapele initiale ale vietii,
astfel preadolescenta ramane a fi o perioada marcanta, intrucat la aceasta etapa pre-
adolescentul ,,este un copil, dar un copil care din cand in cind tinde sd-si depaseas-
ca copildria si care, mai mult decat in oricare din perioadele precedente, prelungeste
aceasta copildrie spre viitor”. Cresterea armonioasa si lenta, caracteristica pentru
perioadele precedente, la aceastd varstd, se inlocuieste cu o crestere nearmonioasa
si Intdmplatoare, fapt ce determind manifestarea unor comportamente negative din
partea preadolescentilor [4, p. 170-180].

Identificarea personald nu este un proces lipsit de dificultéti. Puberul si-a con-
struit o imagine de sine prin ochii celorlalti, considerandu-se slab sau puternic, pla-
cut sau nu, iar aceste aprecieri influenteaza imaginea de sine in timpul puseului de
crestere. Toate aceste schimbari pot determina preadolescentul sd experimenteze
evenimente sociale cu incarcatura puternica, ce pot duce la o scadere semnificativa
a stimei de sine. O zona a stimei de sine care poate fi foarte afectatd in timpul pre-
dolescentei este stima de sine legata de fizic, stima de sine legata de diferentele de
gen, stima de sine 1n aria sociald §i academica, stima de sine privind cognitia si
mediul social [1, p. 169-171].

O sugestie plauzibild, sustinutd de cercetari empirice, evidentiaza existenta
relatiei dintre agresivitate si stima de sine inalti doar la o parte din populatie. in
ciuda aparentelor de incredere in sine naltd, acesti oameni prezintd insecuritatea
imaginii de sine [ 3, p. 114-119].

Raportand autoaprecierea la personalitate, putem afirma ca ea este un cataliza-
tor al comportamentului sdu. De autoapreciere depind relatiile ce se stabilesc intre
persoana respectiva si cei din jur, atitudinea ei in raport cu succesul sau esecul pe
care il va experimenta [ 2, p. 18].

Problematica agresivitatii a preocupat de-a lungul timpului oamenii de stiinta
si nu numai, avand 1n vedere faptul cd fenomenul este intdlnit pretutindeni. Acest
Subiect este actual pentru societatea noastra, deoarece manifestarea acestui feno-
men are loc intr-un mod accelerat, fapt ce trezeste multd curiozitate din partea mul-
tor cercetatori. De aceea, consideram ca este necesar sa desfasurdm un studiu pri-
vind cercetarea corelatiei dintre agresivitate si autoapreciere la preadolescenti.
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Scopul cercetirii: evidentierea relatiei dintre nivelul agresivitatii si autoapre-
cierii la preadolescenti.

Pentru atingerea scopului cercetarii, ne-am propus realizarea urmatoarelor
obiective de cercetare:

o Studierea literaturii stiintifice cu scopul de a determina bazele teoretice ale
problemei investigate;

o Stabilirea metodelor de diagnosticare a nivelului agresivitatii si autoaprecierii
la preadolescenti;

o Cercetarea experimentald a corelatiei dintre agresivitate si nivelul de auto-
apreciere la preadolescenti;

e Analiza rezultatelor investigatiei experimentale;

o FElaborarea unui program psihocorectional privind diminuarea nivelului de
agresivitate la preadolescenti;

» Elaborarea concluziilor.

Ipoteza cercetérii: presupunem ca nivelul scazut al autoaprecierii determina
manifestarea frecventa a comportamentului agresiv la preadolescenti.

Baza conceptuali a cercetarii: 0 constituie tezele cu privire la problematica
autoaprecierii la preadolescenti realizate de: E. Moga (2015), 1. Racu (2011), pre-
cum si abordarile teoretice cu referire la conceptul de agresivitate dupa D. Furtuna,
D. Créciun, A. Neculau, de asemenea si conceptul de autoapreciere dupa M. Zlate,
S. Popoviciu.

Metode, procedee si tehnici de cercetare:

- Teoretice: studiul surselor bibliografice, analize, sinteze, clasificari.

- De colectare a materialului empiric:

e Testul de autoapreciere ,,Dembo-Rubenstein” (prelucrat de Prihojan),

o Chestionarul de agresivitate Bassa-Darck adaptat de A. K. Osnitchii,

e Desenul familiei in actiune (KFD — Kinetic Family Drawings R. Burns,
H. Kaufmann)

- Interpretarea datelor in scopul analizei cantitativ-calitative.

Baza experimentala a cercetarii: 100 preadolescenti, 78 subiecti din gimna-
ziul A.I1 Cuza, mun. Balti, si 22 preadolescenti din gimnaziul Ustia, or. Glodeni.

Rezultatele obtinute si interpretarea lor.

Pentru evidentierea formelor de manifestare a agresivitatii la preadolescenti
am aplicat chestionarul de agresivitate Bassa-Darck adaptat de A.K.Osnitchii. Re-
zultatele obtinute sunt prezentate in figura nr. 1.

Datele prezentate in figura nr. 1 ne aratd ca preadolescentii de sex masculin
inregistreaza indici semnificativi la scala negativismului, ceea ce denota faptul ca
acesti subiecti deseori manifesta accese de furie, neascultare si incélcare a regulilor,
invinuirea altora pentru actiunile lui, agresivitate fizica asupra celor din jur. La scala
suspiciunii se incadreaza 60% din numarul de subiecti, astfel acesti preadolescenti
se caracterizeaza prin faptul ca sunt nonconformisti, au relatii suparacioase cu cei din
jur, manifesta neincredere cu inclinatii spre critica. Agresivitatea verbala este prezen-
ta la 50% din numarul de subiecti, astfel copiii marcati de agresivitate verbald au
tendinta de a fi in centrul atentiei, sunt convinsi ca limbajul agresiv e ceva normal.
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Forme de manifestare a agresivitatii la baieti

72.00% 60,00% o 76:00%
32,00%  34,00% 44,00% 20U 52,00%
- o
— - e
Agr. Fizicd Agr. Iritabilitate Negativism Supdrare Suspiciune Agr.  Simtul vinei
Indirecta Verbals

Figura nr. 1. Rezultatele privind formele de manifestare a agresivitatii
la preadolescentii de sex masculin
Simgul vinei este prezent la 76% din numarul total de subiecti, acesti copii
poarta frica de responsabilitate, calculeaza totul inainte de a actiona.

Forme de manifestare a agresivitatii la fete

72,00%
56% 58% ,
22%  28,00% ° 42% ° 30,00%

Agr. Fizica Agr. Iritabilitate Negativism Supdrare Suspiciune Arg. Simtul vinei
Idirectd Verbald

6,00%

Figura nr. 2. Rezultatele privind formele de manifestare a agresivitdatii la
preadolescentii de sex feminin
Rezultatele prezente in figura nr. 2 ne aratd ca la fel ca si baietii, fetele inre-
gistreaza cote inalte la scala: negativism, suparare, suspiciune, agresivitate verbala
si simtul vinei. Astfel acesti preadolescenti sunt marcati de tendinta de a se infuria
rapid, de a Incédlca anumite norme, de a comunica sub o forma agresiva etc.

Nivelul agresivitatii la intregul esantion

50%
0% 3% 7%

0%
Scazut Mediu Tnalt

Figura nr. 3. Distributia rezultatelor privind nivelul agresivitatii la subiectii

de gen masculin si feminin

Conform diagramei nr. 3, indiferent de genul preadolescentilor, circa 40% din
numarul de subiecti manifestd un nivel scazut al indicelui agresivitatii, acesti su-
biecti fiind caracterizati ca fiind persoane calme, echilibrate. 33% inregistreaza un
nivel mediu de agresivitate, aceste persoane fiind de obicei linistite, dar uneori ten-
tati de a actiona impulsiv la o situatie dificila, iar 27% manifesta un nivel nalt de
agresivitate, acesti preadolescenti sunt marcati frecvent de agresivitate, adoptand
comportamente inadecvate cu referire la mediul inconjurator.

Cercetarile mai multor autori au demonstrat ca autoaprecirea este o variabila
psihologica implicata in furie, anxietate, comportamente delincvente, in acest con-
text, ne-a interesat s analizam relatia dintre agresivitate si autoapreciere la preado-
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lescenti. Pentru cercetarea autoaprecierii am utilizat Testul de autoapreciere
,,Dembo-Rubenstein” (prelucrat de Prihojan).
Rezultatele obtinute in urma aplicarii testului sunt prezentate in figura nr. 4.

Nivele ale autoaprecierii la baieti - prezent
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HJoasds MWMedie minaltd ™ Foarteinalt3
Figura nr. 4. Distributia datelor privind nivelul autoaprecierii in prezent
la preadolescentii de sex masculin

Conform rezultatelor obtinute putem afirma cé din totalitatea variabilelor pro-
puse in test, subiectii de sex masculin inregistreaza medii joase la valoarea: inteli-
genta, caracter si autoritate la semeni. Astfel, acesti subiecti se considera incapabili
de a-si aprecia capacititile cognitive, trasaturile de caracter si Intalnesc dificultdti in
relationarea cu cei din jur.

In continuare, vom prezenta rezultatele subiectilor de sex masculin privind
nivelul autoaprecierii aspiratiilor de viitor.

NIVELE ALE AUTOAPRECIERII LA BAIETI - ASPIRATII
SPRE DEZVOLTARE
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INTELIGENTA CARACTER AUTORITATE ABILITATI EXTERIOR  INCREDERE
LA SEMENI MANUALE IN SINE

Figura nr. 5. Distributia datelor privind nivelul autoaprecierii aspiratiilor spre viitor
la preadolescentii de sex masculin
Datele prezente ne aratd ca preadolescentii tind spre o crestere inadecvata a
urmatoarelor valori: inteligentd, autoritate la semeni, exterior si incredere in sine.
Acesti subiecti 1n viitor se vor ciocni frecvent cu insuccese, fiindcd asteptarile lor
nu vor coincide cu realitatea.
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in continuare, prezentim datele obtinute de fete privind nivelul de autoapre-
ciere a valorilor personale in prezent.

Nivele ale autoaprecierii la fete - prezent
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Figura nr. 6. Distributia datelor privind nivelul autoaprecierii in prezent la
preadolescentii de sex feminin
Datele obtinute releva faptul ca fetele manifestd o autoapreciere scazuta la va-
lorile: autoritate la semeni, abilitati manuale si incredere in sine. Astfel, acesti prea-
dolescenti se simt incapabili de a-si impune punctul lor de vedere, de a realiza ceva
manual frumos si se simt neincrezuti in fortele proprii.

NIVELE ALE AUTOAPRECIERII LA FETE - ASPIRATII SPRE
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Figura nr. 7. Distributia datelor privind nivelul autoaprecierii aspiratiilor spre viitor
la preadolescentii de sex feminin

Rezultatele obtinute denota faptul ca in viitor fetele tind spre o crestere semni-
ficativa a valorilor: autoritate la semeni, abilitati manuale si incredere in sine. In asa
mod, preadolescentii de sex feminin cred ca se vor simti valorosi si capabili de a
obtine succese in viitor.

Pentru a identifica care sunt factorii ce determina manifestarea unui comporta-
ment agresiv din partea preadolescentilor, ne-am propus sd analizdm cadrul familial
al copiilor, utilizdnd tehnica Desenul familiei in actiune.
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Tabelul nr. 1. Rezultatele statistice ale tehnicii: Desenul familiei in actiune
(KFD — Kinetic FamilyDrawings R. Burns, H. Kaufmann)
Biieti Fete
Climatul familial 31 persoane  |62% |Climatul familial 35 persoane | 70%
Simtul inferioritatii |14 persoane |28% |Simtul inferioritatii |11 persoane |22%
Conflicte in familie |5 persoane  |10% |Conflicte in familie |4 persoane  |8%
Aplicarea acestei metode ne-a permis sa identificam si sa analizam climatul fa-
milial in care se dezvoltd preadolescentii. Din totalitatea produselor realizate, am obti-
nut urmatoarele date: 62% din baieti au demonstrat ca traiesc intr-un climat familial
favorabil, in care nu predomind atmosfera negativa si ostild din partea membrilor
familiei, subiectii se simt confortabil si protejati. Prezenta tuturor membrilor familiei
pe desen, finisarea figurilor, predominarea culorilor calde, apropierea figurilor, oferirea
unui titlu descriptiv si frumos al familiei, demonstreaza faptul ca familia este un cad-
ru favorabil si important pentru dezvoltarea armonioasa a puberului. 28% din baieti
traiesc in cadrul familiei lor momentan un simt al inferioritatii, fapt demonstrat de mo-
dul in care puberul si-a pozitionat pe hartie membrii familiei, inclusiv pe el, culorile
reci folosite in reprezentarea figurilor, mimica sa. Acest fapt poate fi explicat de com-
ponenta familiei, fiind in numar mare, iar atentia parintilor poate ca nu este directio-
nata spre puber, sau o altd cauza poate fi perioada de criza prin care trece acesta. 10%
din baieti intalnesc probleme in cadrul familiei, fapt demonstrat de lipsa figurii proprii
in desen, distanta considerabila dintre figurile membrilor si propria figura. Acest
fapt se poate rasfrange asupra comportamentului puberului, asupra starii sale afective,
fiind posibil si o cauza a ostilitatii fatd de cei din jur. Din numarul total de fete,
70% trdiesc intr-un mediu familial favorabil si armonios, 22% se simt inferioare in
comparatie CU membrii familiei, iar 8% intdlnesc anumite probleme in familia sa.
Concluzie:
Rezultatele obtinute in cadrul cercetdrii stiintifice ne-au determinat sa consta-
tam faptul ca ipoteza cercetarii noastre s-a confirmat, fapt demonstrat de prezenta
corelatiei dintre agresivitate si nivelul de autoapreciere la preadolescenti. Discre-

societate il determina pe copil la o distorsiune comportamentald si, ulterior, la apa-
ritia agresivitatii. In urma prelucririi datelor obtinute in cadrul demersului diagnos-
tic, concluzionam faptul ca persoanele cu un nivel de autoapreciere adecvata mani-
schimbarile mediului, obtin mai usor succese in cadrul activitatilor desfasurate, in
schimb ce persoanele cu autoapreciere inadecvata tind sa se manifeste prin interme-
diul fatetelor mai putin pozitive, ceea ce ulterior va duce la o dezvoltare dizarmo-
nioasd a individului. Nivelul ridicat al indicelui agresivitatii este determinat con-
form rezultatelor de nivelul scazut al autoaprecierii, astfel copiii pentru a se ma-
nifesta 1n societate recurg la comportamente inacceptate de cei din jur.

Conceptele de agresivitate si autoapreciere se afla In stransd legatura una cu
alta, avand influente semnificative una asupra alteia. Cercetarea corelatiei dintre
aceste doua concepte la preadolescenti reprezinta pentru noi un fenomen important,
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care necesitd o atentie sporita in vederea cresterii nivelului de autoapreciere si mi-
nimalizarea comportamentului agresiv. Intrucat etapa de cercetare a inclus selecta-
rea unui esantion suplimentar pentru completarea datelor, putem concluziona ca
esantionul originar din mediul rural a indicat un indice scazut al autoaprecierii $i un
indice inalt al agresivitatii comparativ cu esantionul din mediul urban, ceea ce de-
nota faptul cd mediul in care se cresc copiii are o influentd importantd in dezvolta-
rea acestora. Dat fiind faptul c& baza conceptuald a cercetarii a constituit-0 preado-
lescentii cu varsta cuprinsa intre 12-14 ani, sesizam faptul ca pentru aceasti perioa-
da de varsta este practic o normalitate manifestarea unor comportamente specifice
transformarilor prin care trec copiii in aceasta perioada.

Deci, rezultatele obtinute In urma investigatiei stiintifice ne-au ajutat sa
determindm prezenta corelatiei dintre conceptele de agresivitate si autoapreciere la
preadolescenti, precum si factorii care le influenteaza.
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Abstract: In recent years, there has been an increasing amount of literature on
student engagement with school. There is a large agreement on the predictive role that
individual differences instudent engagement with school plays in relation to a wide
range of educational outcomes and to general adjustment. Numerous empirical studies
have attempted to explain how individual characteristics of students (e.g., gender, aca-
demic motivation, school-related self-efficacy), family environment (e.g., parent social
support),and the school climate (e.g., social support from teachers and peers, autonomy
granted to students, quality of instructional practices) impact student engagement withs
chool and the academic performance. This paper summarizes the existing literature on
antecedents and positive outcomes of student engagement with school.
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In ultimii ani, conceptul referitor la angajament a beneficiat de un interes
deosebit in randul cercetatorilor din diverse domenii. In opinia lui Kiesler (1971),
angajamentul ar fi legatura care-1 uneste pe individ cu actele sale, deci cu cat su-
portamente legate de angajamentul initial. De fapt, angajandu-ne, chiar si verbal, ni
se activeaza o presiune de natura psihologica, ce ne va face sd incercam a indeplini
lucrul pentru care ne-am angajat. Angajamentul existd odatd ce subiectul percepe
legétura dintre sine si actul sau [4, p. 242].

Angajamentul elevilor in domeniul scolar a Inceput sa atraga atentia cercetato-
rilor si specialistilor in politici educationale, argumentandu-se utilitatea studierii
acestei variabile ca fiind datd de valoarea predictiva pe care o are in raport cu nu-
meroase dimensiuni ale adaptarii adolescentilor la sarcinile dezvoltarii, inclusiv la
scolaritate [5, p. 143].

Aceasta dimensiune a fost conceptualizatd prin contributia voluntard si
constructiva pe care elevii o au in proiectarea si adaptarea procesului instructiv-
educativ la propriile lor nevoi. Numeroase studii empirice au urmarit sa explice
care sunt factorii care contribuie la angajamentul elevilor in domeniul scolar,
precum si la rezultatele scolare. [3, p. 74]

Efectul addugarii angajamentului in setul de stimuli sunt printre ingredientele
eficiente ale Invatarii si poate asigura succesul §i reusita scolara.

In acest context, realizarea unui studiu privind efectul angajamentului in dome-
niul scolar la elevi este de o actualitate si importanta incontestabilad. Ideea pusa in
discutie in acest studiu consta in studierea factorilor care contribuie la angajamentul
elevilor in domeniul scolar, pentru ca stimularea angajamentului fatd de scoala in
randul adolescentilor tinde sa fie una dintre caile prin care poate fi ameliorat nivelul
scazut al rezultatelor scolare, se poate lupta impotriva plictiselii si a sentimentului
de alienare fata de scoald in rindul elevilor si poate fi controlat fenomenul
abandonului gcolar care, 1n unele state ale lumii, inregistreaza rate ingrijoratoare.

Demersul stiintific al cercetarii in cauza a avut ca scop identificarea diferente-
lor interindividuale intre dimensiunile angajamentului in domeniul scolar la elevi.

Astfel, pornind de la scopul cercetarii, ne-am propus urmatoarele obiective de
cercetare:

o Analiza literaturii de specialitate cu scopul de a determina bazele teoretice ale
problemei investigate;

o Identificarea si selectarea instrumentelor de studiere a dimensiunilor angaja-
mentului in domeniul scolar la elevi;

e Realizarea investigatiei;

e Interpretarea cantitativa si calitativa a rezultatelor obtinute;

o Elaborarea concluziilor.

Drept baza metodologica a tezei, au fost utilizate urmatoarele metode, proce-

dee si tehnici de cercetare:
= teoretice: analiza si sinteza literaturii de specialitate, sistematizarea si genera-
lizarea informatiei stiintifice;
= de colectare a materialului empiric: Scala SES-4DS (Veiga, 2012);
278



= interpretarea datelor: in scopul analizei cantitativ-calitative.

Baza experimentalad a cercetirii a fost reprezentatd de 108 de elevi de la
Liceului Teoretic ,,Mihai Eminescu” din Balti, ai claselor a 5-a si a 8-a, dintre care
52 de fete si 56 de baieti.

In asa mod, pentru realizarea investigatiei subiectii au primit un instrument
standardizat, care le-a fost administrat pentru masurarea angajamentului in domeni-
ul scolar.

Instrumentul a vizat testarea din punct de vedere psihometric a scalei multidi-
mensionale propusa de Veiga, respectiv explorarea efectelor angajamentului in do-
meniul scolar la elevi [1, p. 325].

SES-4DS este o scald multidimensionala care include 20 de itemi care opera-
tionalizeaza patru dimensiuni ale angajamentului fata de scoala (cate 5 itemi pentru
fiecare dimensiune), dupa cum urmeaza:

* Dimensiunea cognitiva (primii 5 itemi) se referd la prelucrarea activa a infor-
matiilor obtinute in contextul activitatilor instructiv-educative, realizarea lega-
turilor intre cunostintele achizitionate in cadrul diferitelor discipline de studiu,
schitarea unui plan de idei pentru redactarea textelor scrise si alocare de timp
pentru cautarea informatiilor suplimentare la subiectele predate in clasa.

= Dimensiunea afectiva (itemii 6-10) se referd la sentimentul elevului de conecta-
re cu si apartenenta la scoala in care invata, precum si perceptia pozitiva des-
pre scoald, ca loc in care isi poate face usor prieteni, Se Simte securizat din
punct de vedere afectiv si integrat. Evidentiaza afectul si emotiile elevilor in
scoald, inclusiv interesul, plictiseala, fericirea, anxietatea.

* Dimensiunea comportamentala (itemii 11-15) include comportamentele nega-
tive pe care elevii le manifesta in timpul orelor (lipsa de atentie in timpul ore-
lor, chiulul de la ore, absentele) si in relatiile cu profesorii, implicarea elevilor
in sarcinile scolare si coerenta efortului participarii lor.

= Dimensiunea agenticd (itemiil6-20) il descrie pe elev ca implicandu-se pro-
activ 1n procesul invatarii, prin interventiile ce le face in timpul orelor, intre-
barile care le adreseaza si sugestiile pe care le face profesorului, dialogurile ce
le poarta cu profesorii despre propriile interese.

Astfel, In urma aplicarii acestui chestionar, avem urmétoarele rezultate:

Diim ensiunile angajatn extulad elevrilor investigati
(esantion total)
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Figura nr. 1. Rezultatele obtinute de elevi la scala SES-4DS (indiferent de gen si vdrsta)
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Dupa cum putem vedea, rezultatele analizei pentru intreg esantionul de elevi,
au scos in evidenta valori majore ale angajamentului afectiv si comportamental,
respectiv mediile acestor doua dimensiuni sunt semnificativ mai ridicate, au consti-
tuit 39,61 si respectiv 38,51. Pentru angajamentul cognitiv, acestia au inregistrat
medii de 32,20, iar dimensiunea agentica a capatat valori de 33,34.

Aceste rezultate denotd prezenta unui nivel moderat al angajamentului in ran-
dul elevilor, ce poate fi explicat prin eforturile pe care le depun pentru a obtine re-
zultate scolare bune, pentru a stabili relatii de prietenie si colaborare cu intregul
contingent al mediului instructiv-educativ.

Scorurile inalte ale dimensiunilor afectiva si comportamentald ne arata totusi
ca elevii se implica in activitatile scolare si extragcolare, frecventeaza cu placere
orele, manifesta interes pentru invatare si au o perceptie pozitiva vizavi de acest
mediu de dezvoltare.

Pentru a face o analiza mai ampla in interpretarea datelor privind nivelul an-
gajamentului in domeniul scolar la elevi, vom sintetiza rezultatele obtinute de elevi
la cele patru dimensiuni ale angajamentului prin compararea mediilor fetelor cu
cele ale béietilor pentru fiecare dintre treptele scolare (vezi tabelul nr. 1).

Dupa cum si ne-am propus, conform rezultatelor primite, observam ca efectul
angajamentului in domeniul scolar la elevi diferentiaza de la o treaptd scolara la
alta, dupa cum avem si unele diferente in functie de gen.

Analiza efectelor angajamentului, indiferent de gen si de treapta scolara,
scoate in evidentd medii mai ridicate pentru dimensiunea angajamentului afectiv si
comportamental. In comparatie cu fetele, baietii au atins scoruri mai mari la aceste
subscale, inclusiv si pentru dimensiunea agentica.

La capitolul angajamentului cognitiv, datele ne arata o medie mai mica spre
deosebire de celelalte forme ale angajamentului, totusi unele diferente sunt in acest
plan. Potrivit estimarilor pentru aceastd dimensiune fetele din clasa a 5-a au capatat
un rezultat putin mai vizibil in comparatie cu baietii, dar daca ne uitim la rezultate-
le ce tin nemijlocit de clasa a 8-a, atunci putem observa cum 1n aceasta situatie fete-
le detin intéietate, cu 0 medie de 17,45, in comparatie cu béietii din aceeasi clasa cu
un coeficient de 15,87.

Rezultatele capatate demonstreaza o diferenta semnificativa observabild pen-
tru toate dimensiunile angajamentului potrivit comparatiilor facute pentru cele doua
trepte scolare, fapt care permite concluzionarea ca fiecare treaptd scolara marchea-
za in felul sdu prezenta si efectul angajamentului in randul elevilor.

Tabelul nr. 1. Analiza datelor comparative in functie de genul elevilor
(subesantioane corespunzdtoare treptelor scolare)

Subesantioane Dimensiunile SES-4DS Fete Biieti
Angajament cognitiv 15,94 15,52
Elevi de clasa a 5-a | Angajament afectiv 19,02 20,44
Angajament comportamental 19,52 19,97
Angajament agentic 16,11 16,38
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Angajament cognitiv 17,45 15,87
Elevi de clasa a 8-a | Angajament afectiv 19,62 20,40
Angajament comportamental 18,50 18,27
Angajament agentic 16,25 18,45

Pentru elevii clasei a 5-a s-a constatat o diferenta vizibild intre scorul mediu
pe care bdietii l-au obtinut la dimensiunea angajamentului afectiv de 20,44, in
comparatie cu fetele care au obtinut un rezultat de 19,02. De asemenea, baietii din
clasa a 8-a au finregistrat o medie a scorurilor la angajamentul afectiv putin mai
ridicatd decat media fetelor.

Pentru confirmarea ipotezei propuse, in continuare vom prezenta datele
obtinute dupa aplicarea chestionarului SES-4DS in functie de gen:

Biieti H Angajament
40 cognitiv
Angajament
afectiv
20 Angajament

comportamental
# Angajament
0 agentic

Figura nr. 2. Rezultatele obtinute de bdiefi la scala SES-4DS

Potrivit acestor rezultate, putem observa ca baietii se angajeazd mai mult in
plan comportamental si afectiv, acumuland un punctaj egal pentru aceste doua di-
mensiuni de 19,21. Pentru angajamentul cognitiv au capatat valori scazute, iar pen-
tru latura agentica au atins un scor mediu.

Analiza mai detaliata a acestor date ne demonstreaza ca baietii sunt angajati
puternic si prezintd un interes pentru activitatile legate de scoala, traiesc impresii si
momente placute cu colegii sdi si stabilesc relatii bune cu profesorii.

Pornind de la observatiile facute, putem spune ca angajamentul reduce gandurile
negative, apare o anumiti sigurant, isi poate aduce efectul si norma de responsabi-
litate.

Aceste ganduri au dat in mod direct explicatie acestor medii ridicate ale
angajamentului in rAndul baietilor, cat si o apreciere a efectului pe care angajamen-
tul il are la elevi.

In continuare, pentru clarificarea diferentelor de gen privind angajamentul
scolar la elevi, vom prezenta datele obtinute pentru fete:

Fete O Angajament cognitiv
20 = Angajament afectiv
15 19.21 O Angajament
16,28 16,15 comportamental
10 @ Angajament agentic

Figura nr. 3. Rezultatele obfinute de fete la scala SES-4DS
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Facand o comparatie intre scorurile fetelor si cele ale baietilor la subscalele
SES-4DS, putem evidentia ca comparativ cu baietii, fetele au obtinut medii putin
mai ridicate ale scorurilor la angajamentul cognitiv (fig. 3). Aceasta denota faptul
ca, comparativ cu baietii, fetele tind sa fie mai orientate catre utilizarea sistemica a
unor strategii cognitive care sa favorizeze procesul invatarii, precum si planificarea,
monitorizarea i adaptarea in functie de scopuri a activitatilor care implica pregiti-
rea pentru scoala.

Se stie ca fetele, comparativ cu baietii au o capacitate de autoorganizare mai
mare, isi planificd foarte concret scopurile si le ating cu perseverentd, dispun de
autocontrol in realizarea activitatilor si isi pun foarte bine la punct indeplinirea sar-
cinilor in diverse domenii. Investirea de efort si persistenta in procesul invatarii, de
asemenea, caracterizeaza nivelul inalt al angajamentului cognitiv la fete [2, p. 150].

Ca si in cazul baietilor, la fel si la fete se atesta scoruri majore la dimensiunile
angajamentului afectiv si comportamental in comparatie cu celelalte doua subscale
(cognitiva si agentica), motiv ce ne aduce la concluzia ca, indiferent de gen, elevii
tind sd se angajeze mai mult sub forma angajamentului afectiv, urmat de cel com-
portamental.

Concluzii:

Facand o retrospectiva a rezultatelor obtinute In urma cercetarii date, putem
spune ca identificarea efectului angajamentului in domeniul scolar la elevi a dus la
confirmarea ipotezei noastre. Ipoteza este validata, deoarece avem diferente vizibile
privind nivelul angajamentului in domeniul scolar atat in functie de gen, cat si de
treapta scolara.

Aceste diferente au fost elucidate si de cercetitorii din acest domeniu, care au
sugerat ca diferentele de gen In domeniul scolar, pot fi explicate, prin diferentele
intre fete si baieti in ceea ce priveste anumite trasaturi de personalitate, variabile
motivationale sau comportamentale si mai putin prin diferentele in planul abilitati-
lor si al competentelor cognitive sau intelectuale. Explicarea acestor diferente inter-
individuale sunt importante pentru cei ce activeaza in domeniul educational si tine
nemijlocit de activitatea cercetdtorilor din sfera psihologiei educationale.

Aceasta teza reprezintd o experientd in acest domeniu de cercetare, menita sa
stabileascd efectul angajamentului in domeniul scolar la elevi prin evidentierea di-
ferentelor interindividuale intre dimensiunile angajamentului in functie de genul si
treapta scolara a elevilor.

Reiesind din rezultatele obtinute, in urma cercetarii, s-a confirmat ipoteza
avansata in prealabil, deci nivelul angajamentului in domeniul scolar prezinta dife-
rente intre dimensiunile angajamentului in functie de genul si varsta elevilor, avand
drept rezultat sporirea eforturilor pentru atingerea performantelor si a unor rezultate
scolare bune.

Aceste dimensiuni ale angajamentului pot duce la o serie de experimente si
cercetari pe viitor. Fiecare din ele se vor ocupa de analiza globala a corelatiei dintre
angajament si rezultatele scolare ale elevilor sau de legatura acestuia cu alte
variabile ce tin de domeniul scolar [2, p. 150].
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Abstract: This article addresses a critical examination of many scientists in the field
of early education. The study results of our evaluation demonstrates that Bredan V., Nicola
1., Miron 1., Sacaliuc N., contributed to highlighting the need for Education Honor and Res-
pect for Adults in Higher Preschoolers through role-playing games. The term of respect and
honor are synonymous. The concept of esteem and respect can be interpreted in the follo-
wing way: justice, understanding, politeness, dedication. These qualities must be developed
in children from the earliest age, since they underlie the formation of future generations.
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Educarea stimei si respectului fatd de persoanele adulte trebuie sa ocupe un loc
important in procesul de educatie, in general, si mai ales in educatia morald, in spe-
cial, astfel fiind 1n stransa corelatie cu profilul moral si spiritual al fiecérei persoane.

Nu este posibila formarea personalitdtii fard a tine seama de aspectul care ar
trebui sa domine Intreaga noastra viata sufleteasca: aspectul moral.

Rezultatul educatiei morale prezinta aparitia si confirmarea anumitor calitati
morale §i, cu cat mai trainic sunt formate aceste calitati, cu atat mai inaltd e aprecie-
rea moralitatii sale de catre cei ce-1 inconjoara.

La intrebarea daca merita si ne ocupam de bunele maniere si daca n-au deve-
nit inutile, raspunsul e unul singur: buna-crestere nu este si nu va deveni niciodata
inutila pentru ca il face pe om sa se respecte, in primul rand, pe sine, apoi pe mama
si pe tatal sau si pe fiecare alt adult ce-I inconjoara.

Stima este un sentiment de respect intemeiat pe aprecierea demnitatii si inalte-
lor calitati proprii unei persoane. Este cat se poate de important ca de la varsta tim-
purie sa le formdm micutilor o atitudine respectuoasa fatd de persoanele adulte, de-
oarece din primii ani de viatd copilul intrd in anumite relatii cu maturii: parintii, cei
mai apropiati membri ai familiei.
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Orice copil si adult vrea sa se bucure de consideratia celor din jur, sd se tina
cont de parerea lui, sa i se ceara sfaturi. Toate acestea sunt semne ale stimei ce o
nutresc fata de el cei ce-1 inconjoara.

Stima fatd de toti membrii familiei trebuie sa fie lege pentru copii. Datoria
persoanelor adulte este de a-i invata pe copii sa-si coordoneze dorintele si actiunile
cu interesele altor oameni.

Pentru ce sunt stimati oamenii? Si ce legaturd este intre respectul fata de
oameni si respectul de sine?

In primul rind, omul este stimat nu numai pentru talent, ci si pentru indema-
narea cu care munceste, pentru sinceritate, pentru faptul ca este drept cu toatd lu-
mea, pentru acele calitati morale pe care poate sa si le educe oricine, castigand ast-
fel respectul celor din jur.

Iata de ce este necesar de a forma la copii din frageda copilarie un mod concret
de comportare cu maturii, forme corespunzatoare, prin care sa-si exprime stima fata
de ei, acestea s se bazeze pe atasamentul lor, pe respect si incredere, dorinta de a-i
asculta pe adulti, de a indeplini cu plécere rugamintile lor, de a fi amabil, de a-i bu-
cura prin fapte bune.

La Ioan Nicola gasim notiunea de stima fatd de persoanele adulte, ca o asa
calitate ce reflecta acea laturd a actiunii umane in care se intruchipeaza relatiile
copilului fata de persoanele adulte [4].

Elena Macovei sustine ca stima este un mod manierat de comportare, actiona-
re in interes propriu si al altora. Sinonimele cuvantului stima sunt responsabilitate,
recunostinta [3].

Valorile morale sunt categorizate in concepte ca: bine; fericire; dreptate; dato-
rie; stima; respect; onestitate.

in grupurile sociale se impun a fi respectate anumite exigente de comportare
morala: corectitudine; politete; respect [1].

Toate regulile de politete au o logica fireasca izvorata din bun simt, omenie si
respect reciproc, pe care si-1 datoreaza intotdeauna oamenii in conditiile de corecti-
tudine si civilizatie.

De la formarea naturii despre ceea ce e bine si pana la comportamentul direct
al copiilor este o cale deosebit de complicata, fiind necesara o munca permanenta
din partea maturilor.

Unii copii, desi se comporta bine, raman, totusi, indiferenti fatd de comporta-
mentul celor din jur, sunt uneori categorici in aprecieri privind conduita semenilor
sdi. Multi se comporta bine din teama de a nu fi pedepsiti. Cauza acestor fenomene
este insusirea formald a cunostintelor etice, supunerea inconstienta cerintelor per-
soanelor adulte. Pentru a se evita fenomenele negative este necesar ca educatorii,
parintii sa aiba grija de dezvoltarea constiintei morale a copilului, s determine mai
intai cu ce scop savarseste copilul o fapta sau alta, de ce procedeaza anume asa.

Activitatea de joc, inclusiv jocul cu subiect pe roluri prezinta un mijloc de for-
mare la copii a reprezentarilor morale in general si a stimei si respectului fata de
persoanele adulte 1n special, fiindca copiii reproduc in joc relatiile dintre oameni.
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Jocul contribuie la dezvoltarea conduitei voluntare, la educarea trasaturilor de
caracter. Jocul este o scoald a vointei si a caracterului copilului prescolar.

Pornind de la ideile teoretice si practice de cercetare in literatura de specialita-
te, cu privire la educarea stimei si respectului fata de persoanele adulte prin jocurile
cu subiect pe roluri, am initiat o activitate experimentala.

In experiment au fost cuprinsi prescolarii grupei pregititoare de la gradinita
»Steluta” din satul Pelinia, r-nul Drochia.

Am inaintat scopul de a determina ce conditii sunt create in grupa respectiva
pentru educarea stimei si respectului fata de persoanele adulte.

Obiectivele fiind urmatoarele:

o Stabilirea cauzelor ce duc la dificultéti in educarea stimei si respectului;
o Familiarizarea cu munca educativd, orientatd spre initierea prescolarilor in
diverse jocuri cu subiect pe roluri;

Metodele de cercetare:

e Convorbiri individuale si in grup;
e Observiri dupa conduita copiilor in joc;
e Aplicarea unor probe de control.

La etapa initiald, am dus discutii cu copiii. In primul rand, le-am explicat
sensul cuvantului ,,stima”, explicandu-le ca acest cuvant poate fi inlocuit cu cuvan-
tul ,,pietate”, ,,respect”. Le-am indicat faptul ca copiii trebuie sa respecte persoanele
adulte: parintii, buneii, educatoarea si alte persoane care-i inconjoara. De aseme-
nea, ei trebuie sa se respecte, deoarece se joaca impreuna la gradinita.

In continuare, copiii au raspuns la urmatoarele intrebari:

Ce intelegi prin cuvantul ,,stima” si ,,respect”?;

Care persoane trebuie respectate? De ce?;

Iti respecti parintii, buneii, educatoarea?;

Cum 1ti manifesti stima fatd de persoanele adulte?;

Cum judeci despre un copil care nu-i respecta pe adulti?;

Care sunt cuvintele ,,fermecate”?

in baza convorbirilor individuale, am primit diverse raspunsuri. in continuare,
vom analiza raspunsurile la intrebarile propuse.

Raspunzand la prima intrebare ,,Ce intelegi prin cuvintele ,,stimd” si
»respect”?” — o buna parte din copii au mentionat urmétoarele: a ceda locul, a te sa-
luta, a vorbi in liniste, a-i servi cu ceva, a nu face galagie, a te comporta frumos.

La a doua intrebare: ,,Care persoane trebuie respectate?”, am primit raspunsuri
ca: ,,Persoanele ce sunt mai in varsta” (4 copii), ,,Persoanele care ne invata numai bi-
ne, ne vor binele, asa cum sunt parintii nostri, buneii, educatoarea” (5 copii), ,,Oame-
nii batrani, care nu pot sa urce in autobuz, nu pot munci ca cei tineri” (3 copii).

La a treia intrebare, toti copiii au spus cu siguranta cd isi respecta parintii,
buneii, educatoarea si colegii.

Réaspunzand la intrebarea ,,Cum 1iti manifesti stima fata de persoanele adul-
te?”, o buna parte din copii au mentionat urmatoarele: ,,Le cedez locul” (3 copii),
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,»Ma salut primul” ( 2 copii), ,,Fac totul ce mi se incredinteaza” (2 copii), ,,Le vin in
ajutor”, ,,Ma adresez frumos”, ,,Nu fac gélagie si nu incalc disciplina”.

La intrebarea ,,Cum judeci despre un copil care nu-i stimeaza pe adulti?” unii
copii au mentionat faptul cd acel copil care nu-i stimeaza pe adulti nu este politicos,
nu poate fi un coleg adevarat, de prieten nici vorba.

Din raspunsurile la intrebarea ,,Care sunt cuvintele ,,fermecate”?” am determi-
nat ca nu toti copiii cunosc cuvintele de politete. Astfel, unii au numit asa cuvinte
ca: Multumesc, Te rog, Poftim, Scuzati.

Analizénd raspunsurile la intrebarile propuse, am determinat ca copiii inteleg
ce-i aceea stimd, respect, insd nu in toate cazurile se descurcd. Deci, se cere o
munca insistenta 1n aceasta directie.

In scopul determinarii cauzelor ce duc la dificultiti in educarea stimei si
respectului fatd de adulti la copii, le-am citit cateva situatii pedagogice. Una dintre
acestea fiind urmatoarea:

»Doru ia cdldarea si iese la fantdnd. Pune caldarea jos si scoate o caldare cu
apa, cand da sa o toarne in céldarea sa, o vede, alaturi pe nana Maria.

- Bund dimineata! zice baiatul primul.

- Bund dimineata, Dorule? La apa? intreaba nana Maria.

- La apa, raspunde Doru. Da céldarea matale mai inti sa ti-0 torn pe aceasta
pe care am SC0s-o, cd eu am sd mai scot una.

- Sa fii sanatos, Dorule, zice nana Maria si 1l mangéie pe cap. De treaba om ai
sd cresti, cdci ziua buna se cunoaste de dimineatd”.

Dupa care au urmat cateva intrebari:

1. Ce ati simtit fiecare din voi, ascultand aceasta povestire pana la sfarsit?;
2. Ce va bucurat in purtarea baiatului?;
3. Ce v-ati gandit despre Doru? Cum este el?.

Réspunzand la aceste intrebari, o buna parte din copii au spus ca Doru o sti-
meaza pe nana Maria, o iubeste. Unii au mentionat ca Doru este un bdiat harnic,
scoate repede apa, el e voinic, de aceea a mai scos o caldare de apa.

Astfel, din raspunsurile lor, am inteles ca copii considera ca trebuie sa res-
pecte persoanele adulte.

O insemnatate colosald in educarea calitatilor umane, iar in cazul dat in
educarea stimei, au jocurile cu subiect pe roluri cu tematica de trai. Anume in joc
copilul prescolar poate sa-si manifeste calitatile morale.

in continuare, am dus observari dupa urmatoarele jocuri: ,,Familia la odihna”,
in ospetie”, ,,De-a spitalul”, ,,Bunica s-a imbolnavit” etc.

In jocurile cu tematica de trai copiii reflectau relatiile din familie, atitudinea
parintilor fata de copii, stima si respectul fata de parinti. Spre regret, uneori, am
observat in cadrul acestor jocuri lucruri nu prea frumoase; in joc mamele ,bat”
fiicele, le ceartd cu cuvinte uréte, isi mint copiii, vorbesc brutal. in timpul jocurilor,
in majoritatea cazurilor, relatiile dintre copii sunt la un nivel scazut.

Ce se cere pentru educarea stimei in joc? In primul rind, copiii trebuie si
posede cunostinte in directia respectiva. In al doilea rand, s se poata respecta unul
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pe altul. In al treilea rand, sa le fie formate interese pentru joc, si aiba o atitudine
pozitiva fata de cei din jur si fata de semenii cu care se joaca.

Prin urmare, pentru ca la prescolarii superiori s fie educata stima si respectul
fatd de persoanele adulte, o importantd deosebitd are exercitarea constientd a
actiunilor si faptelor, care formeaza deprinderile de conduita morala. Baza acestora
o constituie jocurile cu subiect pe roluri. O conditie a jocului cu subiect pe roluri
este ca copilul sa detind cunostinte despre evenimentele si fenomenele lumii reale,
despre actiunile si faptele adultilor, relatiilor lor reciproce.

Reperele teoretice si rezultatele constatate au servit drept fundament la elabo-
rarea unei metodici de lucru care a avut drept scop educarea stimei si respectului la
prescolarii superiori in cadrul jocurilor cu subiect pe roluri.

Am Tnaintat urmatoarele obiective:

e Crearea unui mediu favorabil, pentru Tmbogatirea continutului jocurilor cu su-
biect pe roluri;

o Stimularea dorintei de a organiza jocuri cu subiect pe roluri in cadrul cérora la pre-
scolari se vor manifesta calitatile umane si, nu in ultimul rand, stima si respectul.

In jocul cu subiect pe roluri se creeaza largi posibilitati de socializare a copiilor.

Impresiile placute le-au lasat copiilor poeziile, proverbele citite si puse in
discutie. Astfel, am observat cd prescolarii doreau sa imite in jocurile lor acele
meserii, care erau descrise in operele literare. E imbucurator faptul ca grupurile de
jucdtori ce se formau din initiativa proprie pe zi ce trecea se mareau.

Astfel, zilnic, inainte de a iesi la plimbare, copiii determinau in ce jocuri se
vor juca. Inregistrand convorbirile lor, am sesizat urmatoarele:

- Ana, in ce joc vrei sd ne jucam?

- Ne vom juca de-a spitalul.

- Tu, Cristina, cine vei fi?

- Eu voi fi medic.

Copiii au luat atributele necesare jocului si, iesind la plimbare, au creat jocul.
Cristina era 1n rolul medicului, iar ceilalti copii — pacienti. La un moment dat, Cristina
a observat ca nu avea seringi, totusi pana la urma a substituit seringa cu un betisor.

Un alt grup de copii, aplicand jocul ,,Zidarul”, unul din zidari, din neatentie, s-a
lovit cu un cub.

Observand ca semenii lui se jucau in apropiere ,,De-a spitalul”, imediat a venit
dupa ajutor. Cristina, cu mare plécere, si-a ajutat prietenul.

in asa mod, aceste jocuri s-au format unul dupa altul, integrand un numar mai
mare de copii. In astfel de jocuri la acest nivel se creeazi conditii pentru integrarea
naturala a jucatorilor.

La etapa finalad a experimentului formativ, am organizat si desfasurat concur-
sul ,,Cine mai bine se va juca acela va fi invingator si va fi aplaudat”. Am urmarit
cu atentie dupa jucdtori si am observat ca copiii manifestau sentimente de prietenie,
daruire de sine, politete, stima si respect.

Astfel, farmecul jocurilor cu subiect pe roluri a format la prescolari abilitatile
de a juca roluri, le-a trezit emotii, trdiri morale.
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Experimentul formativ ne-a dat posibilitate sa facem unele concluzii cu refe-
rire la jocurile cu subiect pe roluri, ce au fost implementate in procesul educational:
Numai o pregatire prealabild a copiilor si trezirea interesului fatd de joc poate sa-i
faca pe copii sd se integreze rapid in relatiile de rol.

Conditiile special organizate cu multa chibzuintd, cu un scop bine determinat,
au dat rezultate imbucuratoare, dovedind practic educarea stimei si respectului prin
intermediul jocurilor cu subiect pe roluri.

Prin urmare, baza jocurilor cu subiect pe roluri prezinta continutul lor cu su-
biecte de trai, de productie, sociale, cu subiecte din povesti, unde copiii interpretea-
za diferite roluri. Pentru ca copiii sa reproduca creator rolul ce-1 joaca, ei trebuie sa
patrunda mai profund in lumea sentimentelor si a trairilor eroului fie din viata, fie
din opera literara, manifestand stima si respect fata de cei din jur.

O conditie eficientd de educare a stimei si respectului la copii prezintd comu-
nicarea cu semenii, ce se intemeiaza in grupe mici de jucatori. Astfel, integrandu-se
in diverse jocuri cu subiect pe roluri, prescolarii grupei pregatitoare au asimilat ex-
perienta sociala (cunostinte, norme, reguli, roluri.
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CTUMYJIMPOBAHUE AKTUBHOM YMCTBEHHOM JEATEJBbHOCTH
JOIKOJBbHUKOB NIOCPEJCTBOM UT'P HA BOCCO3JAHUE
N3 TEOMETPUYECKUX ®UT'YP OBPA3HBIX
U CIO)KETHBIX U30BPAKEHUI

Anreauna ATUEBHY, cmyodenmxa,

Daxyremem 06paz08anus, NCUXOIO02UU U UCKYCCMEA,

Boayvruii l'ocyoapemeennviit Yuueepcumem umenu Anexy Pycco

Hayunsriit pykoBoaurens: Jlrwoamuiaa KOTOC, rekmop yrusepcumema, dokmop

Abstract: In this article we are talking about games from certain sets of geometric
figures that help to activate and develop the mental activity of preschool children.

Keywords: sets of figures, contour pattern, dismembered pattern, ,, Tangram”, ,, Py-
thagoras”, ,, Mongolian game”, ,, Vietnamese game”, ,, Magic circle”, ,, Columbus egg”.

Ocoboe MecTo cpead MaTeMaTHYeCKHX Da3BICUYCHUH 3aHUMAIOT WIPHl Ha
COCTaBIIEHUE TUIOCKOCTHBIX HM300paKeHUU IMPEIMETOB, >KMBOTHBIX, MTHII, IOMOB,
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KopalJieil u3 crenuanbHeIX Habopos reomerpuyeckux duryp. Hadops! uryp npu
3TOM MOJOUPAIOTCS HE MPOM3BOJIBHO, & MPECTABISIOT cOOOW YacTh pa3pe3aHHOH
oTpeneNeHHBIM 00pa3zoM durypsr [4]:

a)
b)

c)

kBagpat: «Tarrpamy, «[Tudaropy, « MOHTONBCKAS UTPaY;

Kpyr: «BreTHaMCKas Urpay, « BoImeOHbI KpyTry;

oBar: «KoryM00BO SHIIO».

B nmaHHBIX Wrpax gereil yBiIeKaeT pe3yNbTaT — COCTaBHTH YBHICHHOE Ha

o0pasie win 3agymManHoe. OHU BKITIOYAIOTCS B AKTUBHYIO MPAKTHYCCKYIO JCSITEIb-
HOCTH I10 MOI00PY CIOCcO0a PacmoiokKeHus GUTYD C IETbI0 CO3aHus Crtyd Ta [2].

OOy4yeHue WrpaM Ha BOCCO3JaHHME M3 I'€OMETPUUYECKHX (GUryp 0OpasHbIX U

CIOXKETHBIX M300paKeHUI BKIIOYAET B ce0st psij1 dTamos [3]:

1.

2.

IlepBbIif 3Tan npeaycMaTpuBaeT 03HAKOMIICHHE JIETEH ¢ UTPOii: cooOleHue
Ha3BaHU, PACCMATPHBAHNE OTACITBHBIX YaCTEH.

Ha BTOpOM 3Tame — cocTaBiieHIE CIOKETHBIX (QUTYP 10 3JIEMEHTHOMY H300pa-
JKCHHIO TIPEIMETA, COCTOSMIee B MEXaHMYECKOM ITOI00PE, KOIMTUPOBAHHUH CITO-
co0a pacIioIoKeHHs 9YacTeil UTPHI.

Ha TtpeTtpem 3Tarme et MO 4acTUYHOMY 3JIEMEHTHOMY H300pakeHHIO caMo-
crositenbHO (myTem mpob 1 OuIMO0K) JOOUBAIOTCS pe3yIbTaTa.

YeTBepThIid Tal — JIETH COCTABISIOT (PUTYpHI IO KOHTYPHOMY WIJIM pacyie-
HEHHOMY 00pa3iry.

s ycremHoro Bocco3laHMsl (UIyp-CHIY3TOB HEOOXOAMMO YMEHHUE 3pH-

TENIBHO aHAIU3UPOBaTh (OPMY IUIOCKOCTHOW (UIyphl M €€ uacTeil, KOTOpble
IpeCTaBIIeHBbI B CleIyIoNel Tadnule.

Hezpol na soccozdanue obpasHbIx U CIOJCEMHbIX U300padcetull

Ne

HasBanue u onucanue Urpbl

Hab6ops! ¢uryp
urpe

Haznauenue HI'PBI

«Tanrpam»
Ksanpat pazmepom 8x8 cm m3 kap-
TOHA, OJMHAKOBO OKpAIEHHBIN C
o0enx CTOpOH, pa3pe3aroT Ha 7

PazBuTue moruyec-
KOI'O MBIIJICHUA,
IIOHMMAHHUE IIOHA-

pasMepy KBaapaTa, 2 MAaJEeHBKHUX

L qacteil. B pesynbraTe mosyuaercs TUst HOPMBI, pacio-
2 Oompmmx, 1 cpemHuit u 2 3HaBaHUE MOJEIEH
MaJICHbKUX TPEYroJbHUKA, KBaApaT U F€OMETPUYECKUX
1 [apajiIeJIorpaMM. ) '_' buryp

«ITudarop»
Ksanpar pasmepom 7x7 cMm paspe- PacnosnaBanue reo-
3aH TakK, YTO MOJy4aeTcst 7 reoMerT- METPUYECKHX HOpM,

o | pHdecKux ¢uryp: 2 pasHeIX 1O orpeiesIeHHe npo-

CTPAHCTBCHHBIX OTHO-

TpeyroibHUKa, 2 — Oompmmx (B HIEHUH MEXNy reo-
CpaBHEHHH C MalleHbKUMH) U | METPUYECKUMU PUTy-
YeTHIPEXyTOJIbHUK. paMu
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«Momnronbckas urpay» [1]
Ksagpar pazmepom 10x10 cm paspe-
3aeTcs. B pesympTare moiydaercs
11 gacreii: cpeau HUX 2 KBajpara,
4 TpeyroipHUKa, 5 MPSIMOYTOJBHU-
KOB (4 ManeHbKuX U 1 0oJbIION).

PazBurue npo-
CTPaHCTBEHHOTO
BOOOpaKeHUs, TOHU-
MaHHE KOHIEMIINU

¢bopMel

«BpeTHamckas urpa»
Kpyr paspesaercs Ha 7 uacteil, u3
KOTOPBIX paBHBI MEXIy CO00H 2
4acTH, MOXOXKUE Ha OBaJl, U 2 yac-
TH, HMEIOIIUE CXOJCTBO C Tpe-
YrOJIHUKOM; OCTaJbHbIE 3 4acTH —
pasHeIe 1o GopMe U pazMmepy.

PasButue y nereit
CIIOCOOHOCTH BOC-
MPUHAMATH MTO3HABA-
TeJIbHbIE 33/1a4H, Ha-
XOJIUTh HOBBIE CIIO-
COOBI MX pelIcHHS

«BonmeOHbIH Kpyr»

Kpyr paspeszaercs na 10 gacreit. B
pe3yibTaTe noiydaercs 4 paBHBIX
TPEYrojbHHUKA, OCTAJbHbIE YaCTH,
[IONIApHO paBHbIE MEXAY COOOH,
CXOJHBI ¢ (UTrypaMu TpeyroibHOi
(hopMBI, HO O/IHA U3 CTOPOH Y HHX
HMEET 3aKpyTJCHHUE.

PazButne npo-
CTPAHCTBEHHOT'O BO-
obpaxeHusi, u300pe-

TaTEeIbHOCTH,

HaCTOMYUBOCTH U
MEJIKOM MOTOPHKH

«Komym6oBo sitrio» [1]

OBan pasmepom 15x12 cm paspe-
3ar0T. B pesynbrare nomyuaercs 10
vacteil: 4 TpeyrosbHuKa (2 060ib-
KX U 2 MaJeHbKUX), 2 (GUrypsl,
MOX0XHE HAa YETHIPEXYTrOJIbHUK,
0JlHa U3 CTOPOH KOTOPBIX OKPYTIIOH
¢dopmsl, 4 Gurypst (Oomble U Ma-
JICHbKHE), HMEIOILINE CXOJCTBO C
TPEYroJIbHUKOM, HO C 3aKpyIJIeH-
HOM OJTHOM CTOPOHOM.

>
©

Pa3Butne ceHCOpHBIX
BO3MO>KHOCTEH,
IPOCTPAHCTBEHHBIX
TPEe/ICTaBICHHH, JI0-
THYECKOT0 U BOOOpa-
JKaeMOT'O MBIIIICHHS,
n300peTaTeIbHOCTH

IIpu coctaBneHnu (PUIyp-CHIIYITOB AOLIKOJIBHUK JOJDKEH COOIIOJATh Cle-

nyromue npasiia [4]:
a) HCIOJIb30BaTh BCE YACTH;
b) mpucoemuHATH YacTH OAHY K APYTO;
C) He HaKIabIBaTh YaCTH OJHY HA JAPYTYIO.

B xoe nproGuieHust AeTeil K TaHHbIM UrpaM HeOOXOANMO COOIII0IATh IT0CIe-
JI0BaTeIbHOCTD B YCIIO)KHEHUH, YIUTHIBATH HHANBUIYAIbHBIE BO3MOKHOCTH JICTEH, a
B Ka4yecTBe MpHeMa, 00JIeryaroiero CoCTaBlIeHue (YUIyphI-CHIydTa 110 KOHTYPHOMY
00pasiLy, MOXHO HCIIOJIB30BaTh [IBETHOE YKa3aHUE MECT PACIIONOKEH s yacTeid [2]:

1. Ha kaxayro 4acTh WPl HAHOCHTCSI LIBETOBOE IISITHO, M TOYHO TaKOE e — Ha

MECTO PACIIONOKEHHUSI ATON YaCTH B COCTABICHHOM CHITYITE.
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2. Manenpkue TPEYrONBHUKMA MOMEYAIOTCS KPACHBIM ISTHOM, OOJBINIUEC — CH-

HUM, MaJICHbKHE TPEYTOJIBHUKH C 3aKPYTJIEHHON CTOPOHOM — XKENTHIM, OOJIb-

I — 3€JICHBIM, YETHIPEXYTOIBHUKHA C 3aKPYTIICHUEM — YePHBIM.

3. Hambomee BbIpasuTenbHBIE (UTYPBI-CHIIYSTHI IIONYYalOT HOOIIPUTEIBEHBINA
3HAYOK, KOTOPHIN HAKJICHBACTCS PAIOM C (PUTYPOH.

YcmenHocTh 0CBOCHHUS TAHHBIX UTP B JOIIKOJIEHOM BO3PACTE 3aBHCUT OT YPOB-
HSl CEHCOPHOTO pa3BUTHA (PopMa, IIBET, BeMMUNHA) AeTel. JIeTH TOJDKHBI 3HATh He
TOJIFKO Ha3BaHUS IEOMETPUYCCKUX (DUTYP, HO M UX CBOWCTBA, OTIMUUTEIIBHBIC MPU3-
HAaKW, BJIAJCTh crocobamu o00cienoBaHUs (GOpPM 3PUTEIBHBIM U OCA3aTEIBHO-
JIBUTATCIILHBIM ITyTEM, CBOOOHO MEPEMEIaTh UX C IETbI0 MONyYeHHs HOBOH (u-
TyphL. Y HUX JIOJDKHO OBITh PAa3BUTO YMEHHUE aHATHU3UPOBATH MPOCTHIC H300paKeHHUS,
BBIJICJIATh B HUX U B OKPYXKAIOIIUX MPEIMETaX FeOMETpUIecKue (hOpMbI, MPAKTH-
YeCKH BUAOU3MEHSTH (DUTYPHI ITyTEM pa3pe3aHus U COCTABJIATh UX U3 dacTel [2].

B 3axtroueHNH, JaHHBIE UTPHI MOJIC3HBI TEM, YTO BIUSAIOT HA Pa3BUTHE CCH-
COPHBIX CIIOCOOHOCTEH y AeTel, MPOCTPAHCTBEHHBIX MIPEACTaBICHUN, 00pa3HOTO U
JIOTHYECKOTO MBIIIICHHS, CMEKAJIKA U COOOPa3UTEIFHOCTH, a TAK)XKE B MPOIEcce UX
OCBOCHHMS TOIITKOJIFHUKH aKTUBHO 3a/IeHICTBYIOT CBOIO YMCTBCHHYIO AEATEIEHOCTS.
OHH pa3MBIIUISIOT HaJ TeM KaK PacIlONOXKHUTh JaHHbIC (GUTYpbl. AKTHBHAS YMCT-
BCHHaA JOCATCIBbHOCTH B TakOM MOMEHT OYE€Hb Hallps>K€Ha W IMOMOraeT AC€TAM
pa3BUBATh €€ B MPOIECCE OCBOCHUS JTaHHBIX UTP.
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COIMAJIBHOE NPEJACTABJIEHUE O PA3BOJIE Y MOJIOIAEXKA
PECITYBJIMKH MOJITOBA

0mus TOPOJAEUKAS, ruyenzuam,

Darxyrvbmem 06paz08anus, NCUXOIOUU U UCKYCCMEA,

Fanyvruti F'ocyoapcmeennviii Yuusepcumem umenu Anexy Pycco
Hayunsriit pykoBoaurens: Januena KA3AKY, rexkmop ynusepcumema

Abstract: Marital divorce is a hot topic in modern society. It can be noted that most
often this subject becomes the Central theme for discussion and debate. Marital divorce,
because of the frequency of occurrence of the young generation, is becoming an important
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subject of research, namely social representations of divorce among young people of the
Republic of Moldova. Attitude, perception and the idea of divorce leads to the disclosure
of the topic, reveals youth values, attitudes of society as a whole. Before us was the goal of
the study social representations about the divorce of the youth of the Republic of Moldova,
because analyzing this aspect, we derive the outward position of the young generation and
their associations related to the divorce. After all, depending on your understanding of
this phenomenon, they build their life, i.e., put priorities and make decisions.

So, on the basis of the socio-economic context of the Republic of Moldova it
follows that the study of social representations about divorce is simply necessary for a
modern community.

Keywords: social representation, divorce, youth, peripheral elements, the Central
core.

C KaXAbIM JHEM JIMAMPYIOIIUE NO3UIMN 3aHUMAaeT n3ydeHue mpoliem, cBsi-
3aHHBIX C MPEJCTABICHUAMH YEJIOBEKAa O COOCTBCHHOM OYIyIIEeM, MPOIECCaMH €ro
IMOCTPOCHHUA U UX BIIMAHUCM HAa OPraHrU3alvio JXU3HCHHOI'O ITYTH. I[J'I)I KaxXaoro m3
Hac ceMbsl — 3TO OCHOBa. Hacrosias ceMbsi — 3TO HE MPOCTO POJCTBEHHHUKH, 3TO
0co00e B3aMMOOTHOLIEHHUE APYT K APYTy U Jr000Bb. MOKHO OTMETHTh BBICKa3bIBa-
Hue @. ['peropu: «CeMbsi — BOT 4TO Ba)KHEE BCETO, BOT UTO 3aCTABIISIET OUTHCS MOE
cepate...» [2. ¢. 110]. Benp uMeHHO paay CeMbU KaX[blii M3 HAC CYLIECTBYET W
#*uBET. K cokasieHnIo, CeroJHs Npon30NuIa CMEHa IEHHOCTEH, U B KOHTEKCTE CO-
[UaJbHBIX MpoOIeM 0coOyl0 3HAYMMOCTh IPHOOPETaeT PacCMOTPEHHE TaKOTO
(heHOMEHA, KaK CYNPY>KECKHH Pa3BOI.

Exarepuna TapacoBa B CBOEH Hay4dHOIl CTaThe BBIPA3WiIa MBICIb, YTO POCT
YHCIIa Pa3BOAOB CBSA3BIBAIOT C KPU3UCOM CEMBH M Jierpajalieil CeMeWHBIX LeH-
HOCTEH Cpeau MOJIOJIekKHU. ABTOP paccMaTpUBAaeT pa3BOJ HE TOJBKO KaK JAECTPYK-
THUBHOE SIBJICHHE, HO U KaK MOJIOXKHUTENbHBIN (hakTOp, MPETOCTABISIOMNI OBIBIINM
CynpyraM BO3MOKHOCTb IIOBTOPHO BCTYITUTH B Opak [3].

Ceroansa B Pecrry6nnke MomoBa cynpy>kKecKuil pa3Boj SBISIETCS 00BEKTOM
uccnenoBanua MHOrux y4eHbix. Corumonor Ennzasera CtaHumiecky HccieoBaia
MIOCJIC/ICTBHS Pa3BO/ia Ha B3POCIBIX, KaK pe3ybTaT pabOThl aBTOp IOKa3aia o00y-
CJIOBJICHHBIE B3aMMOOTHOIICHHUSI MEXIY PA3BOAAIIMMUCS U U3MEHEHUSIMU B (QH3H-
YeCKOM M IICHXOJIOTHYECKOM COCTOSIHMM B3pocioro. Amenust Kappakep, menaror
T'ocynapcTBeHHOr0 YHUBEpcUuTeTa U3 AHOBBI, HAYYHBIH PYKOBOJIUTEIb UCCIIEI0BA-
HHSI CaMOT'0 YacTOr0 MOTHBA Pa3BO/IOB, CUMTAET, YTO 3a00JIEBAHMS YACTO OCTABIIIOT
CEepBhE3HBIA OTMEYATOK Ha CYNPYXKECKHX Iapax, B OCHOBHOM H3-3a (pMHAHCOBOTO
BOIIPOCA, © UMEHHO 3TOT MOTHB BeAET K pa3Bofy. IIpobieMa pa3BOJOB B CEMBSX,
coJIep)KaHMe MPEACTABICHUH O Pa3Bojie, OTHOIIEHHE MOJIOAEKH K 3TOMY (EeHOMEHY
SIBJISIETCSI BAXKHEHIITNUM aCIIEKTOM HpO6HeMBI pasBUTHA CEMBU. COBpeMeHHaﬂ CEMbS B
Pecny0inke MosioBa epexHuBaeT psiJi COIUAILHO-9KOHOMUYECKUX KPU3UCOB, YTO
CIOCOOCTBYET OJAarOnoNydHOMY Pa3BUTHIO MHOXKECTBA MPOOIIeM €€ OpraHu3aIiy.

CoumanbHoe TpeCTaBIEHHE O pa3BoOje BaXKHO, TaK Kak, paboTast Haj Hcclie-
JIOBAaHWEM OTHOIIEHHH M BOCHPHSATHS 3TOr0 (PEHOMEHa MOJIOJEKBIO, MBI MOXKEM
BBISIBUTH YPOBEHb NPUHATHSI CYIIPYKECKOTO pa3Boja Kak METO/a pellieH s npooe-
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Mbl. Ciie0BaTeNbHO, aKTyaIbHO M U3y4YEHHUE IPECTAaBICHHH MOJIOAEKH O CyNpy-
JKECKOM Pa3BOJIe B YCIOBHUSAX COBPEMEHHOT'O OOIIIECTBA.

Mononéxs sBIsieTCs] BaKHBIM 00BEKTOM U CYOBEKTOM COLMAIBHBIX ITpeodpa-
30BaHM, 00Jamaromas MOOWIBHOCTHIO, HHHOBAIIMOHHOCTHIO, MHUIIHATHBHOCTEHIO
[1, c. 3]. B coBpemeHHOM 00IIECTBE MOJOAEKD SBISACTCS COIMATBHO MOOMIBHON
obmHocThi0. Tak kak Ha e€ MHEHHE IOKa emé MOKHO MHOBJIHITH, €T0 MOXHO
W3MEHHTH M €r0 MOXXHO OIMO0YHO chOopMUPOBATH.

B Pecniybnmke MomngoBa pa3BoIbsl 3aHIMAIOT 3HAYUMBIA YPOBEHB I10 ITPOOIIe-
MaTHke cTpaHbl. Mexons u3 cratuctuku 2016 roga B Monmose 65010 10 605 pasBo-
JIOB, Cpeiu KOTOPBIX CPEJHHH CpPOK COBMECTHOH >KM3HU MapTHEpoB 5-9 ier.
Bo3spacrt, B KOTOpOM Mpou30LIén Opako- pa3BoAHbIN mpouece Y skeHmuH — 30/34
roja, a y myxxuut — 40/49 ner [4].

B 3aBHCHMMOCTH OT COLMANBHBIX NPEACTABICHUH, YCTAHOBOK M OTHOILECHUI K
CYMPYKECKOMY pPa3BOJly MOJIONEXKb BHIOMpaeT IIeJIM JKU3HENCATENLHOCTH U B
obmieM (opMUpYeT KU3HCHHBINA clieHapuil. MIMEHHO HCXOAs W3 COOCTBEHHOI'O
MPEICTaBJICHUS 3TOTO (pEHOMEHa, OHU CTPOSAT CBOIO JKH3HB, TO €CTh CTAaBSAT MPHO-
PUTETHI U IPHHAMAIOT PEIICHHS B TOW FJTH HHOW CUTYAIlHH.

HayuHoe HampaBieHue paOOTHI B3sUI0 HAa4Yalo W3 pa3pabOTKH OCHOBHOU Ire-
JIM, UMCHHO: BBISIBIICHHE COCTABIIAIOIINX AJIEMEHTOB COIMAIBHOTO MPEACTABICHUS
0 CyTIpYXecKoM pa3Boze y Moioaéxu Pecrryommku MomnmoBa.

3agaum uccje0BaHNUs:

e M3yuuth nureparypy IO CHELHMAIBHOCTH U CMEKHBIM HayKaM, BBIABIIIOLIEH
XapaKTepUCTUKY COIMAIBHBIX IPEICTaBICHUH O CYIpPY)KECKOM pa3BoAe U
BO3PACTHBIX OCOOEHHOCTSIX MOJIOAEKH.

e BrI6pars METOIbI HCCIIEIOBAHUS COLMATBHOTO MPEACTABICHUS O CYIPYKECKOM
pasBojie y mojoa&xu Pecybnukn MomjoBa U IPUMEHUTh UX Ha TIPAKTHKE.

e BrIIBUTH copepikaHUE COIMATBHOTO IIPEICTABICHIS O CYIIPYKECKOM pa3Bojie
Y MOJOAEKH: HACHTH(UKAIIUS COACPIKaHUS IICHTPATBHOTO s/Ipa U repudepu-
YECKOT0O JJICMEHTA.

e Pa3zpaboTarb BEIBOAHI.

I'unore3a

[IpenmonoxuM, 9To B CBS3U C CONMANBEHO- YKOHOMHYECKIMH MpoOIeMaMu H
npobyieMaMu pa3BUTHS COBPEMEHHOU ceMbH B PecnyOmmke MoiijjoBa y MOJIOIEXKHU
oyner uaeHTHU(GUIUPOBaHA B TMepu(EPUISCKOM 3JIEMEHTE CKJIOHHOCTH K 0aro-
HPaBHOMY COIIMAJIbHOMY IPEACTABICHHUIO O Pa3BOJIE.

MeTtoabl M TEeXHHKH MCCJIEAOBAHUSA: MeETOn «c80000HbIX accoyuayuiiy
(Abpuk, 1973), [apud Curelaru, 5] u «/Ipomomunno- kamezopuaibrasy TEXHUKA
(Beprec 1992, 1994), [apud Curelaru, 5]

JKcnepuMeHTa/IbHAsi 0a3a mccjaenoBaHus: lccienoBanue NpOBOAMIOCH
Cpe/u JIMYHOCTEH, TOCTUTTIHMX BO3pacTHOW nepuoau3annu 18-25 ner. B obmeit pa-
6ote npuHnManu ydactue 100 yenoBek. JIMuHOCTH OBIIM BHIOpaHbI CIIyYaiHBIM
00pa3oM. OCHOBHBIM KpHUTEpHEM JUTs BBIOOpA CTajl HOAXOISIIMK BO3pacT o0IIecTsa.
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P €3yJIbTaThbl KOJIMUCCTBCHHOI'O aHaJIM3a BKJIIOYCHBI B (I)I/Il"ypy 1., KOTOpas 1o3Bo-
JICT O3HAKOMUTBECA C PaHI'OM MOABJICHUA KAXXI0I0 3JICMCHTA BBIACJICHHOTO PECIIOH-
JAC€HTaMHU BCJICACTBUE NPUMEHCHUA METOJA <<CB06OI[HBIX accounaunﬁ» 1 PaHTOB
BAXXHOCTH, BBIIBJICHHBIX B XOI€ aHAJIN3a KIIPOTOTHUITHO- KaTeFOpHMbHOﬁ)) TCXHHUKH.
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B Panr nosropenuss M PaHr BaxxHocTH

®@urypa 1: I paduueckas npezenmayus KOIUUECMEEHHBIX PE3VIbMANO8 OISl PAH208
HOBMOPEHUsL U 8ANCHOCTIU.

Kak moxHO 3ameTuTh 13 Ouryps 1., TepMUHBI IEPBOTO U BTOPOTO U3MEPEHUS, a
UMEHHO cmpecc ¥ 00/1b CASNAY HEKHil 0OMEH B ITO3MIMSX, 3aHIBLIMHN [IEPBYIO MIO3HU-
[IUIO B paHre MOSBICHUS TEPMUH cmpecc CTAHOBUTCS BTOPHIM B paHTe Ba)KHOCTH,
roJy4asi 0oJiee HU3KYIO OIICHKY B OTBETaX PECHOHICHTOB B paHre BakHOCTH. [Iporre-
Iypa ¢ TEPMHUHOM 0016 CXOKa C TIEPBBIM, TaK KaK TaHHAS ACCOIMAINS HaXOAUIACh Ha
BTOPOM MECTE B paHTe TIOBTOPEHMS M MEHSET CBOE ITOJIOKEHHUE, TaK KaK 10 BEIOOpaM
3HAYMMOCTH U BaXKHOCTHU NEPEXOJUT Ha MO3ULMIO BhILIE U 3aHUMAET [IEPBOE MECTO,
HUCXOJS U3 HAaUBBICIIUX OIIEHOK MOJIyYEHHBIX B OTBETAaX MUCCIEAYEMBIX JIMYHOCTEMH.

TepMuH Oenbeu, BEIOPAHHBIA JIEBSITHIO JTHYHOCTSIMH U 3aHUMAFOIIUHA TTO3UIHIO
HOMeEp IIIECTh B paHre MOBTOPEHUS, CITYCTHIICS HAa OJHY MO3UIUIO HIDKE U B PaHTe
BaXHOCTH M 00OpeTaeT ceabMYIO0 TIO3UITHIO.

CrnenyeTr OTMETUTb, YTO TEPMHUHBI aBTOHOMHOCTb, Heu38eCmHOCHb, Hedosepue U
peuterue npobaem He MEHSIOT CBOMX MO3uIMi. Kak B paHre MOBTOpPEeHUs, TaKk U B paHre
Ba)KHOCTH OHHU 3aHUMAIOT CXO’KHE PAHTH, HE BO3PACTasi M HE yMEHBIIIasi CBOM YPOBEHb.

Hccnenyst TepMHH c60600a, PACHOJOXKEHHBIH Ha JAECATOH CTYHNEHHM paHra
TMOBTOPEHUS U MOJYYUBIIEr0 4acTOTY B TPHU pa3a, MOKHO 3aMETUTh, KaK OAMH U3
HauOoJiee BBIPA3MBIIMXCS B PaHTe Ba)XKHOCTH, TaK KaK CMEHY IO3UIUH MOXKHO
YBUAETh 3HAUNUTENbHYI0. JIaHHBIA TEPMUH CMEHUII CBOIO MO3UIHUIO C AECATOMN MO3U-
LMY paHra MOBTOPEHHUS Ha HIECTYIO MO3UIUI0 PaHra BaXKHOCTH, YTO TOBOPHUT O TOM,
YTO PECHOHACHTHI OTAAIOT HAWUBBICUIYIO OLIEHKY Ba)KHOCTHU JAHHOI'O TEPMHHA BO
BCEX CITydasx MOBTOPEHUSI.

Bcenencteue npoBeaeHus BCeX MOACYETOB TaHHBIX WHANKATOPOB OBLIH BBISIBIIE-
HBI CJIEAYIOIINE Pe3yJIbTATHI:
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Tab6auua 1. Ilpomomunuueckas — Kame2opuaibHas madoiuya ¢ 4acmomotl,
PAH2OM NOAGNEHUS U SHAYEHUEM OISl MEePMUHO8 CEA3AHHBIX CO CIOB0OM «PA3600%.

Cpsi3aHHbIE TEPMHHBI sel o g Seol 8 S o
(mostyyeHHBIE B YacrtoTa < E E £d g < E £ = ; =l 2 E
pesyJibTaTe mpexBapH- SE|~¢EF 22| ~35 2 g
TeJILHOT0 AHAJIN32) ° = ° i ©
Crpecc 19 19,0% 1 1,51% 2 3,03%
Bois 15 15,0% 2 3,03% 1 1,51%
ABTOHOMHOCTH 14 14,0% 3 4,54% 3 4,54%
HeusBectHOCTE 10 10% 4 6,06% 4 6,06%
Henosepue 10 10% 5 7,57% 5 7,57%
JleHbru 9 9,0% 6 9,09% 7 10,61%
Pasnornacus 8 8,0% 7 10,61% 8 12,12%
Wsmena 7 7,0% 8 12,12% 9 13,64%
HesaBrcumocTthb 3 3,0% 9 13,64% 10 15,15%
CBoboja 3 3,0% 10 15,15% 6 9,09%
Pemrenne npobiaem 2 2,0% 11 16,67% 11 16,67%

Tabauna 1. mo3BosiseT OoJiee HATTISAHO M KOHKPETHO PACCMOTPETh pe3ysibTa-
ThI, TIOJIYYUBIIHECS BCJICACTBUC aHAIM3a W MHTEPIIPETAI[MM OTBETOB PECIIOHJICH-
TOB. bpuTi 00paboTaHbl 1 BHECEHBI B Ta0muiy 1 Te maHHBIC, KOTOPHIC TO3BOJISIOT
CPaBHUTH M3MCHEHUS PaHTOB MOBTOPSHHS M PAHTOB BaYKHOCTH C YaCTOTOH MOSBIIE-
HUS K&KIOTO TSPMHHA B TIPOIIEHTHOM COOTHOIICHUH.

Tak MBI MOXeM yOeIUTHCS, YTO PE3YNbTAThl BEISIBIUIN, YTO TEPMHUHBI cmpecc
u 60716, HECMOTpPSI HA CMCHY IMO3UIHN, 3aHAMAIOT JIAAUPYIOIIHE MO3UINN Ha Iep-
BBIX OBYX JHHUAX Ta0mumpl 1. TepMuH c600600a momydaer cKadyok B aHAIIN3E JaH-
HBIX paHra Ba)XHOCTH, B TNPOLEHTHOM cooTHomeHue 9,09% x 100%, 3annmas
MIeCTYI0 TO3UINI0. HEM3MEHHBIM OCTAaeTCsl CIIOBOCOYETAHUE peuueHue npoodiiem.
Kak 1mo 4acToTe, Tak U B paHTe BaKHOCTH U PAHT [MOBTOPEHUSI JAHHOE CJIOBOCOYE-
TaHHEC HAXOMUTCS Ha 3aBEPIIAIOIIUAX MO3MIUAX, ¢ MHHUMAJIBHOW YaCTOTOW
MOSIBJICHHS B JIBa Pa3a U OJMHHAAIATOM PaHTe BYKHOCTU M MPOSBICHUS.

AHanu3 TaHHBIX ¢ TOMOIIBIO «IIPOTOTHITHO-KATErOpHaIbHOM» TexHuku (Beprec
1992, 1994), [apud Curelaru, 5], mo3BoHI BBISIBUTH MPEACTABISIONIIE KOMIOHEHTBI
HEHTPAIBHOTO Apa U Mepu(epruaecKoro dIeMEHTa, KOTOPHIE SBITIOTCS 0a30BBIMH
B COI[MAIEHOM TIPE/ICTABICHUH O pa3Bojie Y MOJOAEKH B COBPEMEHHOM OOIIECTBE.

Tabumua 2: Ilpedcmasnenue yenmpaipbHo20 20pa U S1eMeHmos nepugepuil.

Bebicokuii ypoBeHb "
Huskuii ypoBeHb Ba:KHOCTH
BAXKHOCTH
Beicoknii yposens | HEHTPAJIBHBIE menu | HEOIHO3HAYHDBIH cmamyc
NOBTOPEHMIT Crpecc, 60J1b ABTOHOMHOCTbH, HEU3BECTHOCTh
. HEOIHO3HAYHBIH IHEPU®EPHYECKHE
Hu3kuii ypoBeHb
N cmamyc I1eMeHmbl
NMOBTOPEHUIi
PasHormacus, n3meHa CBobo/1a, penierre npoodaem
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Tak, mocne cOopa 1 aHayM3a coOOpaHHON MH(pOPMALUK OBIIIO 3aMEYEHO, YTO CO-
[MAJIBHOE MPEACTABICHNE CYIPYXKECKOTO pa3BoAa y MOJIOAEKH 00pa3oBaHO U3 He-
CKOJIPKIX KOMIIOHCHTOB, OOBbEIMHEHHBIX B 00IIee MpeACTaBIeHNE. DTO TPECTaBIIe-
HHEe 00pa30BaHO MCXO/s U3 Pa3INYHBIX CUTYaILlUi, KOTOPBIE OKa3all CBOE BIMSHHE
Ha CO3HAHWE MHIMBHIA. DTO MOXKET OBITH 0TOOpaKEHO B IepH(epUIeCKOl cCUcTEME
mugHOCTH. TakK, MOYKHO yTBEPXIaTh, YTO MEpHU(PEPUIECKUMH 3JIEMEHTAMH CpPEeIu
MPUCYTCTBYIOUINX TEPMHHOB OKa3aJHCh c80000a U peuienue npoodiem.

LenTpanbHasi cucTeMa COLMAIBHOIO TPEJCTABICHHS CYNPYKECKOTo pa3Boja
y Mononéxu Pecniybnnkn MooBa nokaspiBaeT OCHOBHBIE U 0a30BbIE MEpeKHBa-
HUS, KOTOpbIE B IPEICTAaBICHHH MOJIOJIOTO YeJIOBEKa BCTPEYAroTCsl OoJiee 4acTo.
3TO0 TEpMUHBI cmpecc 1 60b.

BriBoabI:

B Hacrosmee Bpemst popMEpOBaHHE MUPOBO33PEHHS Y MOJOAEKN IEPEKUBA-
eT psa n3MeHeHnH. Mosooe OKOJIEHHE paccMaTpUBaeT B TakoM (peHOMeHe, Kak
«pa3BOAY», KaK IMOJIOKHUTEIFHOE BIMSIHUE( pelieHne mpooiemMsl 1 cBoboaa- nepude-
pHUYECKHE 3IIEMEHTHI), TaK U OTPUIATEIbHOE (CTpecc U 00Jb- IEHTPAILHBIC TEMBI)
BIIMSTHHE Ha YEJIOBEKA.

Bb110 BBISIBIICHO, YTO MPEUIOKCHHAsT HAMU THIIOTE3a ITOJHOCTBIO MOJATBEP.IH-
Jach, YTO OTPA3WIOCh B OTBETAX MOJOAEKU. A MMEHHO, KaK Mbl ¥ 0)KHUAaJIH, B Me-
pudepuueckoM sneMeHTe Obula BbIpaKeHa OJaroHpaBHasi CKJIOHHOCTb COLMAJIb-
HOTO TNpEACTaBlIeHHs O pa3Boge. M 3TO TOBOpPHUT HaM O TOM, YTO COBpEMEHHas
MOJ'IO[[é)KI) B COOCTBEHHBIX CIIOKHBILIHXCS CTCPCOTUIIAX, CYKACHUAX U 3HAHUAX B
JaHHOM IpOoHeCcce BUAUT CHOCO6 YaAydli€HU ) KU3HU CYIPYTroB 11O OTACIbHOCTH.
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OBYYEHUE JETE C OCOBBIMH OBPA3OBATEJILHBIMHA
HOTPEBHOCTSAMM UTI'PE B INAXMATDI

Aptém MACJIOB, cmyodenm,

Daxyrvmem 06paz06anus, NCUXOI0UU U UCKYCCTNEA,

Bonywruii I'ocyoapcmeennviii Yuusepcumem umenu Anexy Pycco
Hayunsrit pykoBogurens: Jlapuca 3O0PUIIO, korg. yrus., dokmop

Abstract: This article is devoted to the problem of teaching primary school children
with special educational needs playing chess. In article are examined methods of working
with this category of children. Conclusions are based on author’s personal practical
experience. Particular attention is paid to the issues of mental and sensory develop-
ment. In this article are given examples of teacher’s effective activity as the leader of
the chess circle in grammar school.

Keywords: chess, children with special educational needs, circle work.

OOydueHne eTei urpe B MIaxMaThl — aKTyanbHas 3a/a4a He TOJIBKO CIIOPTHBHO-
TO HaNpaBJICHUS JESATEIBHOCTH, HO U BCECTOPOHHETO Pa3BUTHUS JIUYHOCTH MIIAJIIETO
IIKOJTbHUKA. BBIOOp HaHHOM TeMBI CBSI3aH ¢ MOEl POQECCHOHATIBHOM AeSITEFHOCTEIO.
51 npenozaro oOy4eHue urpe B maxmartbl B rumaasun Ne 14 myH. Banub u cpenn ne-
Te, MOCEIAONINX MOH 3aHATHs, — 4 peOeHKa ¢ 0coObIMH 00pa30BaTEIbHBIMH T10-
TpebHOCTAMHU B Bo3pacTe 7-9 net. [loaTroMy naHHas npobiiema MHE 3HAKOMA HE TOJIb-
KO 110 KHUI'aM U IPE/CTaBIIAET He TOJIBKO HaY4HBIH, HO M IPaKTHYECKUI HHTepec.

Lens Moeit pabOThI 3aKITI09ACTCS B NCCIECAOBAHUN TICHXOJIOTO-TIEIArOr NIECKHX
YCIIOBHi, CIIOCOOCTBYIOIINX YCIIEITHOMY Pa3BUTHIO JIeTEH MIIAJIIETro IIKOJIbHOTO
BO3pacTa, HMEIONIMX 0co0ble 00pa3oBaTeIbHbIC MOTPEOHOCTH B Ipouecce o0yde-
HUS UTpe B IIaXMAaTHI.

[ITaxMaTsl — O4YEHb IPEBHSSA UrPa, U JaXKe CETOJHs €€ MPOUCXOKAECHUE OCTa-
ercst TaitHOW. EqMHCTBEHHOE, YTO MBI 3HaeM, 3TO TO, YTO MEPBBIE JOCKU ¢ PUrypa-
MU nosBuiIMCh Ha Bocroke rae-to 3a 2500 net 1o Hamien spsbl.

[lenarornyeckue 3ajauu, CTOALIME MEpe MIaXMaTHOM UIPOM Uit 3TOM Karte-
TOPHH JeTeH, IMUPOKH U Pa3HOOOPA3HBI:

e (OOpazoBaTenbHas — paclINpsAeT KPyro3op, MOMOIHIAET 3HAHUSA, aKTUBU3UPYET
UX MBICIUTEIbHYIO AEATENBHOCTh, YYUT OPHEHTHPOBAThCS HA IIOCKOCTH,
TPEHHUPYET JIOTMYECKOe MBIIIJICHUE, Ha0I0JaTeNIbHOCTh. B urpe y nereit pas-
BUBAETCA NPOU3BOJIbHOE BHUMAHKE U IIPOU3BOJIBHAS TAMSTh.

e BocnurarensHas 3aaua — BeIpabaThIBaeT y peOeHKa HACTOHYIMBOCTD, BBIIEPKKY,
BOJIIO, CIIOKOWCTBHUE, YBEPEHHOCTh B CBOUX CHJIAX, CTOMKHUI XapakTep, yCUA-
YHUBOCTH, CAMOCTOSITEIPHOE NPUHITHE PEUICHHS. YBIIEKAsACh WIPOH B INaX-
Martbl, peOEHOK CTAaHOBHUTCSI CAaMOKPUTHYHEH, IleJIeHapaBlIeHHEH, cOOpaHHEeH.

e Dcrernyeckas — Urpas, peOeHOK KHUBET B MUPE CKa30K U MPEBpaIIeHHI 0ObIK-
HOBEHHOW JOCKH U (uryp B BommeOHOe. M3sImecTBo M KpacoTa OTIEIBHBIX
XO/IOB HIAXMAaTHBIX KOMOMHAIMH JIOCTABISIET eMy MCTHHHOE YAOBOJILCTBHE,
oboramaer AeTcKyo (aHTa3HI0, MPUHOCHT ICTETUYECKOE HACIaXKICHHE. A
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JUTsL TeTel ¢ 0COOBIMU 00pa30BaTEILHBIMH MMOTPEOHOCTAMHU dMOIIMOHAIBHBII

(hOH — OIHO U3 YCIIOBHUII NX YCIEUIHOW aJlaNTalny.

CcopmupoBats y ocoboro pedbeHka HHTepeC K maxMaTaM He TaK YK MPOCTo,
B CHIIYy UX NCUXO0-(DU3NYECKUX OCOOEHHOCTEH.

YuuteiBag, 4TO IUIL IETeH MIIAIIIETro INKOJBHOTO BO3pacTa WIrpa sBISACTCA
OYEHb BAXKHBIM BHJIOM JIESTEIBHOCTH, sl HA NMpPAKTHKE yOEIMJICS, YTO MHTEpeC K
[IaxmMaTraM MOKHO C(OPMHPOBATH HE3aMETHO UL peOCHKa B Wrpe, HAYMHATH 3HA-
KOMHTD C IIaXMaTHBIMH (DUTYpaMHU.

ITo MHEHUIO MCcTeIoBaTeNeH, HU B KOEM CITydae Helb3sl CTABUTH Mepea IeTh-
MH Ha4aJbHYIO MTO3MIHMIO MIaXMaTHOH MapTUH U TYT ke OOBICHATD, KaK XOIAT (u-
rypsl [5, 6, 7]. OHE OOBACHAIOT 3TO TEM, YTO JETH PEIKO MOHUMAIOT CMBICI
OOBSCHEHUS U TEPSIOT HHTEPEC K IIaxMaTaM.

YuuTeIBast 3TO MHEHHUE, S HAUWHAIO 00YyUeHHE C IaXMaTHOW JOCKH, Jajiee 3Ha-
KOMIIIO ¢ KOpoJsieM, Jaabeit u T.4. PacckaspiBaio AeTsIM 0 Gurype ckasky, NoKasbl-
BalO €€ «JOMHUK», B KOTOPOM OHa XKHBET Ha IMIaXMaTHOH IOCKe, HapspKaro e€, 0Xo-
4ychb 32 Heil. DPPEKT OT UTPOBOrO METO/Ia 3YUCHUSI IAXMAT I10 YaCTSIM» BEJIHK.

[Ipomecc 3aWHTEPECOBAHHOCTH WTPOH B IIAXMAaThl HMPUXOAHUT IOCTEIICHHO.
st neteit ¢ 0coObIMU 00pa3oBaTENbHBIMU TOTPEOHOCTSIMU OH JOJDKEH IMPOXOIUTh
B (opme yBIIeKaTeNIFHON UTPHL. [IJI 5TOTO MOXKHO HCIIONB30BATh XYJOKECTBEHHOE
CJIOBO: CTHXH, 3araJiku, 3cTa(eTsl.

Hanpumep, ctuxoTBOpeHue:

[lemku — cMmenbie HATYPBHI,
[IpukpeiBaroT Bee GUTYPEHI.
3aHsAIM CBOM MECTa,

Hauunaercs urpa!

BoT xoposb — OH BOMCKOM MpaBUT,
Co0mnroaeT MHOTO TIPaBHI:

OH He XOIHT JaJIEKO,

ar numme nemaet Beero.

Wnu nanpumep, 3arajxu:
Ecmu B maxmaTsl Urpaenib,
To, KOHEYHO, ITO 3HACIIIb,
Bynet nyumuii pe3ynbTar,
Ecmu TBI moCTaBUIE ...

S craparock 0ueHb OepeKHO OTHOCHTHCS K IYBCTBAM ITHX JIETCH, TIOMOIIH UM
OKa3bIBAK0 OYCHb TAKTUYHO, HeHaSOfUIHBO, HMHA4Y€ OHU MOTEPAIOT BEPY B CBOU CUJIBI.

Jl11 MEHs1 O4eHb BayKHO BOCHUTHIBATh Yy HUX IIPUBBIUKY K IIPEOOJIEHUIO TPYI-
HOCTCﬁ, 1 OTO s peIiaro, Oonupasch Ha JlPI)IaKTH‘IeCKHﬁ TMPUHIIAIIL. OT IMPOCTOIO K CIIOXK-
HOMY, OT JIETKOT'O K TPYAHOMY, OT U3BECTHOI'O K HEU3BECTHOMY. Sl cTpemMiItoch, 4To-
0561 00BsICHEHUS OBUIH IOCTYIHBIMH, JJAKOHWYHBIMH. METOIBI M TIPUEMBI BapbUPY-
IOTCA, HO OCHOBHBIM OCTA€TCA HUI'pa, TaK KaK y 3TOM KaT€ropunu )IeTeﬁ OYCHb CJIOXKHO
copMHUpOBaTh YCTOIHUNBOE BHUMaHHUE, HATIPABJICHHOCTD JIEATEILHOCTH HA PE3yJIbTaT.

Baxxno paborats ¢ porurensiMu 3TuX aereid. Cienayer NpeaynpeanTb X O TOM,
YTO HENB35l MOCTOSHHO JAENAaTh TaK, YTOOBI JIETH BBIMTPHIBAIN, HA/I0 MPHY4YaTh UX
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NPUHUMATh NOPaKEHHE U HE OITyCKaTh PYKH, a CTapaThcsl B CIECAYIOMINI pa3 He 10-
MTyCKaTh OMIHOOK.

B ruMHa3um cnenmanbHO IS 3aHATHI ITaxMmaraMH oOOpyIoBaH Kiacc. B
TEIyIoe BpeMsl rojia axMaTHbIEe 3aHATHS IPOBOJTCS ¢ JeThbMH Ha ynuie. Koneu-
HO, €CTBh ITPOOJIEMBI C 000pyIOBaHHEM, HO PYKOBOACTBO TUMHA3HMH O0OEIIaeT ux pe-
mmTh. Tak, HanpuMep, XOpOLIO UMETh MarHUTHYIO JIEMOHCTPALIMOHHYIO JIOCKY, KO-
TOpOM TIOKa y HAC HET, HAOOpHI MaxMaT M3 Pa3sHOTO MaTepHaja, ceiddac KajIbIi
peOCHOK MPUHOCHUT Ha 3aHATHUS CBOM IIaXMATHI.

T. CKpHUITIEHKO CUHUTAET, YTO OCOOBIM MHTEPEC MPEACTABISET CEHCOMOTOPHOE
pa3BUTHE 3THX JIETEH, TAK KaK B COBPEMEHHBIX MCCIIEIOBAHUSX JIOKA3aHO, YTO 0O0JIb-
MIMHCTBO W3 HUX HYXIAIOTCS B KOPPEKIIMOHHOM paboTe B 3TOM HampasieHuu [3].

[IpuBOXy ommcaHue METOAOB, KOTOpPbIE MOKa3ain 3PQeKTUBHOCTH B 00yde-
HHH IIaXMaTaMm JeTei ¢ 0coObIMU 00pa3oBaTeIbHBIMU MTOTPEOHOCTIMH:

1. Merox cmeHs! 00opynoBaHusA. JJaHHBIN METOA MpEACTAaBISIET cOOO0H eproan-
YEeCKyl0 CMeHy pasMmepa (GUryp, WX MOJIOKEHHe (Ha MAarHUTHOW JeMOHCTpa-
IUOHHON JOCKe, MPUKPEIUIEHHOW K CTeHe, Ji00 Ha OOBIYHON IIaXxMaTHOH,
HACTOJILHOM JTOCKE) U MaTepHalia, U3 KOTOPOTO OHU BHITIONHEHBI. JlaHHBIH Me-
TOJ] TIO3BOJISIET BBIPA0OTATh XBAaTaTEIbHBIN pediekc, a TakKe 3HAKOMHTh pe-
0EHKa c TeM, 4TO OJMH npeaMeT (purypa) MokeT o0siaiaTh pa3HbIMU CBOMCT-
BaMH (CKOJIb3Kasi, IIepoxoBatasi, JErkas, TSDKEnmas, HaMarHMYCHHas W HET),
XOTSI BBITIOJIHSET T€ K€ (QYHKIIHH;

2. Meron cBoOOJHOTO BOCIIpOM3BEACHNUS. JIaHHBIN METOZ MpeicTaBisieT co00i
BOCIPOM3BeIeHHE (DUTYPBI MIIH NO3UIMHU (KpOME LIIaXMaTHOH JIOCKe) B JII000i
¢opme, a MMEHHO: peOEHKY HpPABUTCS Jaibs, U OH XOUET CIENUTh €€ M3
IUTaCTHJIMHA, HApUCOBATh HAa OymMare, rmecke. ITOT METOJ| OKa3bIBAaeT BIMUSHUE
HE TOJBKO HA CEHCOPHYIO KOPPEKIMIO, a U 3aJIeHCTBYET TaKHe IICUXUYECKHE
MPOIIECCHI, KaK MaMATh, BOOOPaXEHNE;

3. Meron crenoro pacno3HaBaHus. JJaHHBIH MeTOA BKJIIOYAET B ceOsl MEpHOAN-
YeCKyl0 JK3aMeHAIMI0 peOEHKa st Oosee JIETKOro OLICHHWBAHUS Iporpecca
nestenbHoCTH menarora. OH mpezacTaBisieT coOOW CKpBITHE U3 BHAA (QUTYD
pa3HOro pa3Mepa U U3 pa3HOro MaTepuaia (K MpuMepy, B MEIIoYeK Wi KOpo-
0ouky). PeOéHOK mOIDKEeH HamIymaTh 00y GHUrypy, Ha3BaTh €€, JaTh Xapak-
TEPUCTHKY cBoiicTBaM. Eciu Oblin TomynieHsl OmMOKY NpU XapakTepu3aiuu
(Urypsl, TO NEAATOT IOJDKEH BBISIBUTD TIPOOJIEMBI B IOHUMAHNK M UX HCTIPABHTD;

4. Tlepmoguueckast cMeHa pa3Mepa GHUryp U camoil TOCKH. (pa3BUBAETCS MeNKas
MOTOPHKA, BEIpabaThIBaeTCsl XBaTaTEIbHBINA pedIIeKc);

5. CMena Marepuana, W3 KOTOpPOTO cielaHbl (Gurypsl (miacTMacc, IEpeBo,
CTEKJI0, peaKo mMeTtal, gapdop). 1o nemaercst 11 TOro, 4T00bI pedEHOK MOT
OLIYIIATh U MOHUMATh, YTO OJIMH U TOT K€ MPEeIMET MOXKET 00Ja1aTh pa3HbI-
MU CBOMCTBaMH, XOTS BBINIOJNHAET Te e QyHKIMH. W 3T0 3HAKOMHUT zeTei co
CBOMCTBaMH Pa3IMYHBIX MATEPHAIIOB, PA3BUBAET Y HUX UyBCTBUTEIHHOCTD;

6. TearpanuzoBaHHas urpa B maxmarbl. CleyeT HaUepTUTD LIAXMAaTHYIO TOCKY
MEJIOM Ha IUIOIIAJIKe, HEKOTOpBIE (PUTypHI 3aMEHUTDH JIETbMHU. Y KaXJO0ro pe-
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0&nka cBos Qurypa, OH NEpPEBOILIOIIACTCS, MPOHUKACTCS MPOLECCOM HIPHI.
JlaHHbIi MeTOX IpeIIoaraeT pa3BUTHE KOOPANHALIMH ABHKEHHS (X0b0BI 110
TpeOyeMBIM TIpaBHIIaM);

. 3amuce Quryp. DTOT METOJ MOXHO HCIIOJIB30BaTh Ul Pa3BUTHS BOOOpaske-
Hus. PeO&HOK pucyeT nanplo, a mociie U3 Jajbl PUCYeT TO, C YeM OHa acco-
uupyercs. Tak ke 3T0 MOXKHO IMPOJIENIBIBaTh M C IUIACTUJIMHOM, IECKOM B
[eJAX PA3BUTHUS MEIKOH MOTOPHKHY;

. Ilepnoguyeckn MeHATH pazmep GUIyp U caMoil TOCKH. (MeJIKasi MOTOpPHKa
BEIpa0aTHIBAaETCS, XBaTaTEIBHBIN pedurekc);

. MensaTs Matepuai, U3 KOTOPOTO caMu (UI'YpHI clelaHsl (I1acTMace, 1epeBo,
CTeKII0, peako merami, ¢papdop). s Toro, 9ToOB peOEHOK MOT OIIYIIATh U
MOHUMAaTh, YTO OJUH U TOT XK€ MPEIMET MOXKET 00/1a1aTh pa3HBIMHU CBOHCTBA-
MH, XOTS BBINOJHSET Te e (QYHKUuMH. M ecTecTBEHHO 3HAKOMCTBO CO
CBOMCTBAMHU pas3IMYHbIX MaTCPUaAJIOB.
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®OPMHUPOBAHUE B3AMMOOTHOIIEHUA MJIAIIINX
MKOJIbBHUKOB B UHKJIIO3UBHOM KJIACCE

Caunpa I'VIY, cmyoenmka,

Daxyrvmem 06paz08anus, NCUXOIOUU U UCKYCCEA,

Bonywkuii I'ocyoapcmeennviii Yuusepcumem umeru Anexy Pycco
Hayunsriit pykoBogurens: Jlapuca 3O0PWIIO, korg. yHus., dokmop

Zusammenfassung: Das Problem wird aus der Perspektive der demokratischen

Umgestaltungen in der Republik Moldau auf dem Weg zum europdischen soziokultu-
rellen Raum erdrtert.

Es wird auf der Grundlage der theoretischen Literaturanalyse das Potenzial der

inklusiven Bildung und ihre Nichtrealisierung im Bildungsprozess der sittlichen
Beziehungen bei den Schiilern der Unterstufe bestimmt. Diese Erforschung bestimmt
das Wesen und den Inhalt des Bildungsprozesses von sittlichen Beziehungen der Pri-
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marschiiler in einer inklusiven Klasse, stellt experimentell die pddagogischen Bedin-
gungen fest, die zur effektiven Organisation dieses Prozesses beitragen.

Schliisselworter: sittliche Beziehungen, Kinder mit besonderen pddagogischen
Bediirfnissen, inklusive Klasse.

[Ipobnema B3aMMOOTHOIIEHHUH A€Tel B MHKIIO3UBHOM KJIacCE OYEHb aKTyallb-
Ha. Hapsy ¢ moaroToBKoO# AMIAaKTHYECKHUX KaJpOB OHA MMEET OUCHb OOMBIIOE 3HA-
YeHHE B PEIICHHUH 3a/1a4 BHEJPEHHUS B PECITyOJIMKE HHKIIIO3UBHOTO 00pa30BaHUsL.

IIpoBen€HHBIE COLMONOTMYECKHE HCCIENOBAHMS IOKA3bIBAIOT, 4YTO HAIe
00I1eCTBO, B TOM YHUCJIE U JIETH, HE TOTOBBI B MOJHOM Mepe MPUHSTH B CBOH KOJI-
JIEKTUB Ha PaBHBIX OCHOBAHUSAX JETEH ¢ MCUXO(MU3MIECKUMH OTKIOHEHHAMH. Oco-
OEHHO HEraTHBM3M K TaKUM JIETSM IMPOSBIIIOT MIIQALINE IIKOJbHUKU U HOAPOCT-
ku. [To3ToMy MHOTHE POIUTENN CUUTAIOT, YTO TAKUM JETAM JIy4YIIe B CIEHaIbHbBIX
UHTEpHATaX, TJie OHU He Oy IyT MOABEPraThCs TUCKPUMUHALINY.

Ilcuxomoramu ¥ menaroraMu JOKa3aHO, YTO OTHOILICHUS U B3aMMOJEHCTBHE
3/I0POBBIX AETeH CO CBEPCTHUKAMH C OIpPaHHMYCHHBIMH BO3MOXKHOCTSIMU SIBIISIOTCSA
BOXKHEHWIINM (PaKTOPOM, 0OECTICUNBAIONINM YCIIEIIHOCTh HHKIIIO3UBHOTO 00pa3oBa-
Husg. O0 srom roeoputcsi B uccnenoBanusx H.H. Hazaposa, M.U. Ilepersrtky,
JIM. lllunuueiza u ap. [2].

AHanu3 nuTepaTypsl MOKa3bIBaeT, YyTO MpobieMa B3aMMOOTHOILICHHUH MIIaj-
HIMX IIKOJBHUKOB CO CBEPCTHUKAMH B MHKIIIO3MBHOM KIlacce MpPUBIEKAeT BHUMA-
HHE HCClIeIoBaTeNe U pacCMaTpPUBAETCs B PA3INYHBIX aclleKTax.

Cnenmanuctsl B 007acTM HMHKIIO3MBHOTO 00pa3oBaHMA TPHIUIH K
crnemyromeMy BoiBofy: «Iloka mpeanpuHUMaeTcsa SBHO HEIOCTATOYHO YCHIUH Ui
TOTO, YTOOBI IHOATOTOBUTH K HMHKJIIO3UBHOM OOCTaHOBKE MMEHHO CBEPCTHHUKOB
TaKux y4eHUKoB» [3, c. 155].

Ha ocHOBaHUM 3TOr0O MBI CAENANN BBIBOJ, YTO MPOLECC BOCIUTAHUS HPABCT-
BEHHBIX B3aWMOOTHOIIEHHH B WHKIIIO3UBHOM OOpa30BaHHUM HEBO3MOXKEH Oe3 Io-
CJIe/I0BATENILHOM paboThl 0 (POPMHUPOBAHMIO KOJUIEKTHBA yJamuxcs, (GopMHpOBa-
HHUIO TYMaHHBIX OTHOIICHUH B MHKIIIO3UBHOM KJIacce.

BakHbIM MBI cUMTaEM YTBEPIKACHUE UCCIEN0BATENENH O TOM, YTO COBMECTHOE
oOyueHHe J1eTei ¢ OrpaHHYEHHBIMH BO3MOXHOCTSIMH 370POBbS OKAa3bIBA€T IOJIO-
JKUTEIILHOE BIMSHUE HE TOJIBLKO Ha «OCOOBIX» JETeH, HO M Ha UX 370POBBIX CBEPCT-
HUKOB [2].

VccnenoBaTenn Takke OTMEUAIOT, YTO OCOOEHHOCTH JIETeH ¢ Pa3INYHBIMU BH-
JlaMU HapyHIeHUH, MOTYT CYHIECTBEHHO OCJIO>KHUTH IIPOLIECC BOCIIUTAHUS HPABCT-
BEHHBIX B3aMMOOTHOIIEHUI MJIaIIINX [IKOJFHUKOB B MHKJIFO3MBHOM 0Opa30BaHUH.

Hanpumep, ocnabieHne 3puTeNbHBIX BO3MOXKHOCTEH peOCHKA OKa3bIBacT He-
TaTHBHOE BIIMSIHWE HAa YPOBEHb BOCHPHUATHA MapTHEPA, YTO OTPHUIATEIHHO BIHSIET
Ha MX B3aUMOOTHOILEHUs. [IeTH ¢ HapylleHUsMH 3pEHHs], HE UMesl BO3MOXKHOCTH
MOJYYHUTh TOYHOH, TONHOW MH(MOPMAIMK O HMapTHEpPe MO OOIIEHUIO HCIBITHIBAIOT
TPYAHOCTU B YCTAHOBJIEHUH HPABCTBEHHBIX B3aUMOOTHOILIEHUH CO CBEPCTHUKAMM.
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Wnm mmaammme mKOJIBHUKK C HAPYIISHHEM CITyXa WCHBITHIBAIOT TPYIHOCTH B
MOHUMAHUU BBICKA3bIBAaHUM, COJEPKAIIMX MOATEKCT, BBIPAXKEHHBIA C MOMOIIbIO
WHTOHAIIMOHHO-MUMHYECKUX CPEICTB, IEPEHOCHOTO CMBICTA CJIOB U BRIPKEHHUH, B
MOHUMAaHUH OOBEMHBIX BBICKAa3bIBAHUI. DTH ICTH UMEIOT TMYHOCTHBIC 0COOCHHOCTH,
BBIpa)KAIOIIHECs B 3aMKHYTOCTH, HEXKEIAHUH B3aUMOICHCTBOBATh CO CBEPCTHHKA-
MH, Y HUX cJa00 BBIPAKEHO JKEJIaHHWEe TIOMOTaTh APYTUM JIETSAM U POJUTENSIM, OHU
TPEBOKHBI, OOMTIMBOCTH.

Hac uHTEepecoBan BOmpoc 0 TOM, KaK HaJi0 MPOBOINTE 3Ty padoTy.

Ha mepBoM 3tame od4eHs BaKHO C(HOPMHUPOBATH MOTHBALIMIO MIIQAIINX IIIKOJb-
HUKOB K HPaBCTBEHHBIM B3aWMOOTHOILIEHUSM CO CBEPCTHUKAMH B MHKJIIO3UBHOM
o0pa3oBaHHM.

Hano co3nath ycnoBus sl akTUBU3ALMK HPABCTBEHHBIX B3aWUMOOTHOILEHUH
MIIAJIINX INIKOJBHUKOB, (DOPMHUPOBATh y HHUX SMOIMOHAIBHO-TIOIO0KHUTEIEHOE
OTHOIIICHHUE K B3aUMOJICHCTBHIO C 0COOBIMHU JIETHMU; MPOOYINUTH JKEJIAaHKUE Mpe/iiia-
raTh ¥ MPUHUMATH IOMOIIH B TIPOIIECCE B3aMMOICHCTBHS CO CBEPCTHIHKAMH.

Ienecoobpa3HoO MpOBEACHUE CIICIHATBHBIX 3aHATHI Ha TeMy: «/laBaiiTe mo-
3HAKOMHUMCS», «HeM s o0 3aHnMaThes», «Pacckaxu o CBOMX APY3bix», «by-
JIeM APYKUTh» U T.J. LlensaMu Takux 3aHATUN SBISETCS 3HAKOMCTBO C WHAWBH-
IyadbHBIMA OCOOCHHOCTSAMH KaXXIOTO YYCHHKa (€ro HHTEpecaMu, >KEITaHUSIMHU,
CKJIOHHOCTSIMH), Pa3BUTHE dMOIIMOHANIBHBIX KOHTAKTOB MEXIY OJHOKJIACCHUKAMU,
MOHUMAaHHE YHUKAIBHOCTH ¥ WHAWBHUIYAIEHOCTH KaXKIOTO H JIp.

YuuteiBas, 4To AN MIAIIIMX HIKOJFHUKOB UTPa UMEET OOJbIIOe 3HAaYCHHE,
04YeHb YPPEKTUBHBIM OyIEeT OpraHU3alns UTPOBOTO B3aUMOACHCTBUS, T/Ie COAeprKa-
HHEM HUrp OyIyT BOOOpakacMbIe CUTYAIIUH, IPUHITHAC UTPOBBIX POJICH U OTPYKESHUE
JIeTeil B CKA30YHBIC CIOXKETHL. YUUTENIO TIPH 3TOM BaXXHO ()OPMHUPOBATH Y YICHUKOB
CIIOCOOHOCTH BHIIETh CBEPCTHHKA, 0OPAIIaTh HA HETO BHUMAHHE U YIIOAO0SATHCS eMYy.

JT0li 3a1a4e crmocoOCTBYIOT H3BECTHBIE HIPHI «3epKaioy, «9xoy, «/cmopyueH-
HBIA Tenedor» u ap. Tarke 3hHEeKTUBHBIMU OYIYT CIOKETHO-POJICBBIC UTPHI, TPE-
Oyromue OT IeTei B3aNMOTIOMOIIH, MIPOSIBIICHUS CONepe:KUBaHuUs. IS pelIeHus mo-
CTaBJICHHOH 3a/1a4M XOPOIIO MCIOIb30BaTh UIphl <« KuBble Kykib», «lllnsama Bo-
nIeOHMKa», «J{eHb MIOMOIIHUKA» | JAp., TIIe IETH JOJDKHBI ACTUTHCS CO CBEPCTHU-
KaMu, ToMoraTh UM. Ha 3ToM 3Tarme B UTPBl MOJKHO BKJIFOUATh COPEBHOBATEIBHEIC
AJIEMEHTBI, TIPUYEM JICTH JOJDKHBI COPEBHOBATHCS HE 32 COOCTBEHHBIN YCIIEX, a 3a
ycrex apyroro: «KoJUleKTHBHBIE pUCYHKW», «CMeEIIHBIe pUCYHKH», «Mactep u
MOIMacTEPhS» U JIp.

B pesynbraTe Takoro HTPOBOrO B3aUMOJICHCTBHUS MJIAJIIIAE IIKOIBHIKH CMO-
TyT MPUBBIKHYTh K CBOEOOPa3HOMY BHEIIHEMY BUY CBEPCTHUKOB C OTPAaHUICHHBI-
MH BO3MOXHOCTSMHU 3IIOPOBBS, IMPEOAOJICTh ICHXOJOTHUSCKUH Oapbep, mpe-
MSATCTBYIOIIUNA OOIIECHUIO B IPYKO€ ¢ HUMH.

Jns pewieHust 3agaud pacUIMpEHUs] NPEACTABICHUN JeT€d O >KU3HHU CBEp-
CTHUKOB C OTPaHHMYEHHBIMHA BO3MOXKHOCTSMH I1€JIECO00pa3HO MPOBOJANUTEH Oeceabl O
JIOJSIX ¢ OTPAaHUYEHHBIMU BO3MOYKHOCTSIMU 3/10POBbSI.

Hano y 3mopoBbIX geteli (popMHPOBATH OIBIT 3200TIMBOTO OTHOIICHUS K 0CO-
OBIM JeTSM, YMEHHUS MPOSBIIATE B3aUMOIIOMOIb, MPOSBIATH HPaBCTBEHHBIC Ka-
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YeCcTBa Ha OCHOBE OCO3HAHHBIX HPABCTBEHHBIX HOPM M NPABWJI, IOHUMAaHHs CaMo-
LEHHOCTH JITYHOCTH JIFOOOTO YET0BEKA.

B 3THX 1ensx MOXHO IPOBOANUTH PEKOMEHAYEMBIE HCCIEAOBATEIAME «Y POKH
Io0poTE» [4]. s 3TOTO AETAM IpeaiaraoT, CTOs APYT Iepen APYyroM, HAauTH Kak
MOJKHO OOJIbIIEe OTIMYUIl MexITy co0oii. Ilociie 3Toro B X0ae KOJUICKTHBHOM ITHC-
KyCCHH JI€TH MPHUXOIST K BEIBOAY O TOM, YTO BCE JIFOAM pPasHbIE M YTO 3TO HE MO-
KeT OBITh MPUIMHON TOTO, YTO C KEM-TO HE CTOUT OOIIATHCS, HTPATh MIIH APYKHUTH,
JlaXKe €CITM 3TOT YEJIOBEK OUYCHb CHIIBHO OTIIMYACTCS OT APYTHX JIFOJIEH.

I'maBHBIM pe3yNbTaTOM 3THX 3aHATHH JOJDKHO CTaTh NMOHUMAHHE TOTO, YTO
JIOJY C MHBAJIMJHOCTBIO TaKHE JKe, KaK BCe, OHH YMEIOT APYXKHTb, JIIOOUTh, 00IIa-
TBCS, YUUTHCS, TAJaHTIUBBI U MHTEpecHHL. [locTeneHHo Ha cMeHy JII00OIBITCTBA Yy
JIeTel MOSBIIETCS JKeNaHue 00IMaThCsl C TAKUMH JIFOJBMH, TOMOT'aTh UM.

B 3Tux memax AeTsM MOXKHO IPEIUIOKHUTE co3aaTh MpoekT «lllkoma Oymyme-
TO», B KOTOPOIH MOT'YT YUUTHCS BCE pedsiTa, HE3aBUCHUMO OT OCOOEHHOCTEH 37I0pOBBSI.

OueHp MHOTOE B ycmexe 3TOH paboThl 3aBHUCUT OT IEJaroroB, IO3TOMY MEI
JOIDKHBI ()OPMHPOBATh CBOM TIPO()ECCHOHATBHBIE KOMIETCHIUH C MO3UIHHA
TYMaHHUCTHYECKOTO IOJIX0J1a, COOMPATh B CBOIO MPO(ECCHOHANBHYIO KOIHMIKY BCE
caMo€ MHTEPECHOE, [IEHHOE, YTO MOXKET IIOMOYb JIETAM C OCOOBIMH MTOTPEOHOCTSIMHA
CTaTh IMOJIHOIIPABHBIMU YJICHAMU HAIIETO 06IIICCTB3..
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REPREZENTARILE SOCIALE ALE SCOLII LA PARINTI,
PROFESORI SI ELEVI
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Abstract: The school is a pillar of education. In recent years attests to the
changes in the field of education. These changes influence the way of representing the
school participants in the educational process. Therefore, we propose to elucidate the
difference of the social representations of school to the parents, teachers and students.
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Actualitatea temei: Scoala este o institutic ce permanent a preocupat diferite
domenii ale stiintei. Ea are un rol primordial in educarea, instruirea si valorizarea
potentialului uman. Scoala este cea care influenteaza viata tuturor actorilor sociali
ca parinti, profesori, elevi, acestia adoptdnd un anumit model de comportament in
functie de reprezentarile pe care le are fiecare. Societatea, progresul si ritmul acce-
lerat de viata contribuie nemijlocit la modificarea statutului scolii ca organizatie si
institutie de Invatdmant, contribuind la reconstituirea unor noi sisteme de valori.

In ultimii ani, scoala ca institutie educativi, inregistreaza o evolutie continua,
ce se manifesta in anumite schimbari la nivelul invatdmantului. Dacé e sd abordam
menirea scolii de azi, trebuie de accentuat diminuarea caracterului teoretic al inva-
tamantului 1n favoarea celui practic-aplicativ, scoala devenind o etapa initiala a for-
matiei de baza ce da o deschidere spre viitor, spre invatare continua, spre autoin-
struire (I. Coméanescu, N. Oprescu) [1, p. 85].

Odata cu implicarea fie a elevului, a profesorului sau a parintilor in domeniul
instructiv-educativ acestia isi formeazd anumite reprezentdri despre scoala si im-
portanta acesteia in dezvoltarea sa ca personalitate. Se afirma faptul ca scoala re-
prezintd un pilon al comunitatii, fiind una din institutiile de baza ale existentei si
dezvoltarii acesteia, insd situatia din ultimul timp s-a schimbat. Numarul scolilor s-a
redus considerabil, in acest sens Biroul National de Statistica prezinta date convin-
gdtoare: Tn anul 2010/11 au fost inregistrate in total 1489 institutii in Republica
Moldova, pe cand in 2017/18 acestea scad, inregistrindu-se 1243 institutii de
invatimant primar si secundar general.[4] Evolutia scolii pe parcursul a mai multor
decenii si a schimbarilor in reforma Invatdmantului pe plan national ne determina
sd ne punem intrebarea dacd nu cumva reprezentarile sociale la parinti, profesori,
elevi despre scoala s-au modificat.

Dat fiind faptul ca cunoasterea reprezentarilor sociale a scolii la cei trei actori
sociali: parinti, profesori, elevi, pot contribui la o mai buna cunoastere a acestei
institutii dinamice, aflatd mereu in schimbare. Consideram ca prezentul studiu va
constitui un cadru relevant pentru accentuarea unor valori importante pentru invata-
mant si pentru participantii la procesul instructiv-educativ.

Scopul cercetarii constd in relevarea continutului si structurii reprezentarii
sociale a scolii la profesori, elevi si parinti si a diferentelor acestora.

Ipoteza cercetirii: presupunem ca existd asemandri intre reprezentarile
sociale a scolii la profesori, elevi si parinti

Obiectivele cercetarii:

o Studierea literaturii de specialitate cu scopul de a determina bazele teoretice
ale problemei investigate.

o Identificarea metodologiei de cercetare a reprezentarii sociale.

¢ Determinarea nucleului central si a sistemului periferic al reprezentarii sociale
a scolii.
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e Realizarea investigatiei prin aplicarea metodelor si tehnicii propuse.
o Interpretarea cantitativa si calitativd a rezultatelor obtinute.
» Elaborarea concluziilor.

Metode, procedee si tehnici de cercetare:

o teoretice: studiul surselor bibliografice, analize, sinteze, clasificari;
e de colectare a materialului empiric: Metoda asociatiilor libere (J.C. Abric
1973, M. Curelaru 2001), Tehnica prototip categoriala (Verges 1992, 1994)

o interpretare a datelor: in scopul analizei cantitativ-calitative.

Baza conceptuali a cercetirii: 0 constituie conceptele despre reprezentare
sociald, structura, metode de studiu ale unor cercetatori din domeniul psihologiei
sociale: A. Neculau, J.C. Abric, C. Moscovici, D. Jodelet, Ficher, Verges, D. Cris-
tea, M. Sleahtitchi etc. De asemenea, ne-am bazat pe conceptele teoretice cu privire
la scoala ale lui S. Cristea, E. Gondiu, M. Diaconu etc.

Baza experimentalid a cercetarii: 0 constituie un lot de 40 profesori, 110
elevi si 60 périnti de la Liceul Teoretic ,,Mihai Eminescu” si Liceul Teoretic ,,B.P.
Hasdeu” din Balti.

In urma aplicarii Metodei Asociatiei Libere, putem prezenta urmitoarele
rezultate obtinute:

Putem observa cé locul de frunte din cuvintele asociate cuvantului inductor
»scoala” il ocupa termenul prieteni/colegi, cu o frecventa de 99 ori. Locul doi il ocu-
pa termenul cunostinte cu 0 frecventa de aparitiec de 87 ori. Dimensiunea partici-
pantii la procesul instructiv-educativ, cu termenii profesori, elevi cu o frecventa de
aparitie de 82 ori, ocupa pozitia 3. Dimensiunea dezvoltare profesionala cu termenii:
performante, realizari, perfectionare, practicd, competente si dimensiunea Insusiri
intelectuale cu termenii: intelepciune, curiozitate, responsabilitate, ambitie, intelege-
re, interes se claseaza pe locul 4, respectiv 5. O frecventd mai scazutd o au termenii:
Invdtare, carte, lectii, progres, educatie, teme pentru acasd, note, disciplind, dez-
voltare. Ceilalti termeni: serviciu/carierd, obiecte de studiu, stres, recreatie, succes, a
doua casa au fost prezente in total de 11,08% din totalul rezultatelor obtinute.

7.03

= Prieteni/colegi Cunostinte I
= Participanti la procesul instructiv-educativ: profesori. elevi ® Dezvoltare profesionald

= Insusiri intelectuale m invitare

= Carte = Lectii

m Dezvoltare sociali: progres, viitor = Educatie

= Teme pentru acasi = Note

= Disciplini = Dezvoltare

= Serviciu/carieri m Obiecte de studiu

= Stres = Laturi a procesului instructiv: predare-invitare-evaluare
 Recreatie = Succes

A doua casi

Fig. 1. Reprezentarea grafica a rezultatelor totale ale subiectilor
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Rezultatele interpretarii datelor aplicand Tehnica Prototip Categoriald (Verges
1992, 1994) ne-au orientat spre identificarea nucleului central si a elementelor
periferice ce stau la baza reprezentarii sociale a scolii la parinti, profesori, elevi.

Tabelul 1. Prezentarea nodului central si elementelor periferice
dupa rangul importantei, la toti subiectii

Rang inalt al importantei Rang scizut al importantei

Frecventd | Teme centrale Statut ambiguu

ridicata Dezvoltare profesionald; Insusiri intelectuale; Educatie;
Profesori/elevi; invé‘gare; Lectii; Dezvoltare sociala;
Cunostinte; Prieteni/colegi; Dezvoltare;

Frecventd | Statut ambiguu Elemente periferice

scazuti Teme pentru acasd; Carte; Succes; Obiecte de studiu,
Predare-invatare-evaluare; Disciplind; A doua casa,
Serviciu/cariera; Note; Stres; Recreatie

Pentru a explica situatia diagnosticd, am incercat sd vedem dinamicile noduri-
lor centrale si ale elementelor periferice la fiecare categorie de subiecti. In conti-
nuare vom prezenta datele obtinute in urma aplicarii Metodei Asociatiei Libere
(Abric, 1973, Curelaru 2001) la elevi.

Putem observa ca frecventa maxima a termenilor asociati cu cuvantul inductor
»scoald” pentru elevi este ,,colegi/prieteni”, care ia o valoare de circa 16,21%, putem
afirma ca pentru elevi o importantd si un rol deosebit il joaca colegii de clasd. Urma-
torul cuvant asociat cu ,,scoala’ este ,,cunostinte” cu o frecventd de 46 ori. Ceilalti
termeni si gradul mediu de aparitie a acestora la elevi sunt reprezentate in fig. 2.

Reprezentirile despre scoala
Elevi

® Colegi/prieteni ® Cunostinte - invitare Profesor/elev

u Carte = fnsusiri intelectnale ™ Lectii ® Teme pentro acasé

u Dezvoltare sociala = Note = Stres u Obiecte de stodin
Disciplina Educatie Recreatie Timp

Fig. 2. Reprezentarea grafica a rezultatelor la elevi
Datele obtinute au servit ca baza pentru identificarea nucleului central si a
elementelor periferice ale reprezentarii sociale a scolii la elevi.
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Tabelul 2. Prezentarea nodului central si a elementelor periferice pentru elevi

Rang inalt in aparitie Rang scizut in aparitie
Frecventi Teme centrale Statut ambiguu
ridicata Colegi/prieteni, Carte

Cunostinte Insusiri intelectuale

invatare, Lectii

Participanti la procesul Tema pentru acasa

instructiv: profesori, elevi
Frecventa Statut ambiguu Elemente periferice
scazuta Dezvoltare sociala (progres) Disciplina

Note Educatie

Stres Recreatie

Obiecte de studiu Timp

Reprezentdrile sociale a scolii la profesori ne-au oferit urmatoarele date
privind modul 1n care este vazuta scoala de acesti actori sociali.

s Dezvoltare profesionala:

Reprezentarea scolii
Profesori

= Elevi
s Colectiv/colegi

4 Laturi a procesului instructiv: predare, Invitare, cvaluare

i = Serviciu
E = Lectii
, = Dezvoltare personalé:
i\/ 22,0

= Orarfregim
= Cunostinte

7.22 = Experienta

= Metode

S.43
i Note

i Curriculum
Fig. 3. Reprezentarea grafica a rezultatelor la profesori

Cel mai frecvent termen asociat cu ,,scoala” la profesori este dimensiunea
dezvoltare profesionald cu termenii: performante, competente, realizari, comuni-
care, perfectionare, practicd, educatie, ce constituie 22,9 % din total si termenul
»elevi” cu o frecventd de 28 ori. Cu un procent de evocari mai mici, se califica
urmatorii termeni: colectiv, service, lectii, succes, orar/regim. in randul profesori-
lor, reprezentarile despre scoald sunt constituite din urmadtorii termeni ce formeaza
nodul central si elementele periferice.

Tabelul 3. Prezentarea nodului central si a elementelor periferice pentru profesori

Rang inalt in aparitie Rang sciizut in aparitie
Frecventd | Teme centrale Statut ambiguu
ridicata Dezvoltare  profesionala:  performante, | Serviciu
competente, realizari, comunicare, perfec- | Lectii
tionare, practica, educatie Dezvoltare personala:
Elevi curiozitate,
Colectiv/colegi responsabilitate, libertate,
Laturi a procesului instructiv: predare, | creativitate.
invatare, evaluare
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Frecventd | Statut ambiguu Elemente periferice
scazuta Succes Experienta
Orar/regim Metode
Cunostinte Note
Curriculum

Cea de-a treia categorie de subiecti supusi cercetdrii sunt parintii, a caror
reprezentari sociale cu privire la scoald ne contureazd urmdtoarele rezultate:
observam cé 13,3 % din parinti dau prioritate termenului ,,cunostinte’’, dimensiunii
dezvoltare profesionald cu termenii: competente, socializare, comunicare, culturda
cu o frecventa de aparitie de 30 de ori. Ceilalti termeni ca: educatie, viitor, studii,
profesori/elevi, carte, lectii, dezvoltare, disciplind, carierd, invdtare, note, timp, ex-
perientd, copildrie acamuland un procent de evocari mai mic.

¥ Cunostinte

¥ Dezvoltare profesionala: W&SCdﬁ
Parinti

¥ Valori: responsabilitate, respect, incredere, sirgointa, motivatie, bucurie.

Educatie

B Dezvoltare sociala: viitor/progres

¥ Stodii

B Participanti la procesul instructiv-educativ: profesori, elevi
M Prieteni/colegi

B Carte/ lectii

B Dezvoltare

B Teme pentru acasa

o Disciplinad
¥ Cariera
u invé!:are
W Note
Timp
¥ Experienta
» Copilérie/amintiri

Fig. 4. Reprezentarea grafica a rezultatelor pentru parinti
Datele obtinute au servit ca baza pentru a identifica care este nucleul central si
elementele periferice a reprezentarii sociale a scolii pentru parinti. Astfel, s-au
obtinut urmatoarele date:
Tabelul 4. Prezentarea nodului central si a elementelor periferice pentru parinti

Rang inalt in aparitie Rang scazut in aparitie
Frecventa | Teme centrale Statut ambiguu
ridicata Cunostinte; Dezvoltare sociala: viitor, progres
Dezvoltare profesionala: compe- | Studii
tente, socializare, comunicare, Participanti la procesul instructiv
cultura educativ: profesori, elevi
Valori: responsabilitate, respect, Prieteni/colegi
incredere, sarguinta, motivatie; Carte
Educatie

308



Frecventa | Statut ambiguu Elemente periferice
scizuta Dezvoltare Note
Teme pentru acasa Timp
Disciplina Experienta
Cariera Copilarie/amintiri
invé‘gare

Pentru precizarea elementelor periferice si a nucleului central al reprezentarii
sociale a scolii la profesori, elevi, parinti, am aplicat Tehnica prototip categoriald
(Verges 1992, 1994), obtinand urmatoarele date:

Tabel 5. Prezentarea nodului central si a elementelor periferice
la cele 3 categorii de subiecti

Elevi Profesori Parinti
Nodul Colegi/prieteni, |Dezvoltare profesionala: Cunostinte
central Cunostinte performante, competente,  |Dezvoltare profesionala:
invitare, realizari, comunicare, competente, socializare,
Participanti la  |perfectionare, practica, comunicare, culturd
procesul instruc- |Elevi Valori: responsabilitate,
tiv: profesori, Colectiv/colegi respect, incredere,
elevi Laturi ale procesului sarguinta, motivatie;
instructiv: predare, invatare, |Educatie
evaluare
Elemente |Disciplina Experienta Note
periferice |Educatie Metode Timp
Recreatie Note Experienta
Timp Curriculum Copilarie/amintiri
Concluzii:

Rezultatele obtinute in urma prelucrarii datelor ne permit s mentionadm faptul
ca exista asemdndri in ceea ce priveste reprezentdrile sociale ale scolii la cele trei
categorii de subiecti: profesori, elevi si parinti. Concluziondm ca cele trei categorii
asociaza cel mai frecvent scoala cu cunostinte, colegi, profesori elevi s.a., insa exa-
minand rezultatele in conformitate cu fiecare actor social in parte, putem observa ca
reprezentarile sociale sunt asemanatoare la cel putin doud categorii de subiecti.

Elevii asociaza mai des scoala cu colegi/prieteni, cunostinte, invatare, profe-
sori, pe cand profesorii o asociaza cu competente, realizéri, elevi, colectiv, predare
s.a. dacd e sa ne referim la parinti atunci ei asociaza scoala cu cunostinte, socializa-
re, cultura, educatie. Elementele periferice sunt conturate astfel: la profesori apar
asa termeni ca experientd, metode, note si curriculum, iar la elevi apar cuvintele:
disciplina, educatie, recreatie, timp. iar la parinti fac parte urmatoarele cuvinte:
timp, experientd, copilarie/amintiri.
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CORELATIA TRASATURILOR DE PERSONALITATE
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Abstract: In this research we try to identify personality traits that are resistant to
handling because handling today knows no boundaries. Each of us, every day through
communication with others can become a source of manipulation.

Keywords: personality traits, resistance, manipulation, influence, students.

Actualitatea temei. Astazi fiecare din noi doreste sd-si indeplineasca rolul
sdu si sa-si atingd un scop in viatd. Cu parere de rau insd, deseori, alte persoane pot
sd ne domine, sd ne manipuleze si noi sa ne pierdem identitatea, sd nu ne atingem
scopul propus, renuntdnd foarte usor. Datoritd influentelor din lumea exterioara
realizam cu timpul ca nu putem spune cat anume din destinul personal l-am scris
noi ingine si cat a fost scris de altii, nu mai putem preciza cu exactitate cat din fiinta
noastra ne reprezintd Eul si cat este rezultatul sfaturilor, presiunilor exterioare,
antrenamentelor, educatiei, sugestiilor, recomandarilor sau ordinelor pe care ni le
impun ceilalti. in astfel de cazuri, mai devreme sau mai tirziu, oamenii devin ma-
rionete, devin prea usor victimele artizanilor manipularii [4, p. 63].

Ca si libertatea, manipularea nu cunoaste frontiere in aplicare. Tehnicile mani-
pularii sunt aplicate cu succes in comert, politica, religie, familie etc. Manipularea
devine ,,un riu necesar”, deoarece contribuie la alinierea indivizilor, la promovarea
identitatii lor sau a sectelor, dar si la combaterea absenteismului electoral, dezvolta-
rea vocatiei politice sau familiale. Cel mai reusit exemplu de manipulare pozitiva
este modul 1n care parintii 1si conving (manipuleazad) copiii sa isi facd temele, sa
minance tot din farfurie, si nu vorbeasca urét etc. In rezultat, copiii sunt cei care au
de castigat [6].

Tendintele de manipulare vin de pretutindeni. In fiecare zi, in fiecare moment,
fiintele umane comunica intre ele, astfel incat fara sa ne dam seama suntem supusi
manipularii sau manipuldm. Manipularea face parte din viata noastra, indiferent de
faptul ca suntem studenti, directori intr-o organizatie, profesori etc., important e sa
stim cand sa zicem stop, sa ne dim seama ce de fapt vrea o anumitd persoana de la
noi §i sa ne opunem manipuldrii. Pentru aceasta e nevoie de a cunoaste anumite
strategii, metode de identificare si rezistare la manipulare [4, p. 64].

Chelcea Septimiu (2008) sustine prin ,,manipulare” actiunea de schimbare a
opiniilor, atitudinilor, comportamentelor prin expunerea la mesaje a persoanelor si
grupurilor, in vederea atingerii unor scopuri fara aplicarea constrangerilor fizice si
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fara constientizarea discrepantei dintre scopurile indepartate ale persoanelor si
grupurilor-tinta si scopurile indepartate ale celor care exercita influenta [1, p. 278].

in oricare dintre noi, arata Shostrom (1986), existd un manipulator. Fiecare
individ manifesta tendinte manipulatorii. Acestor tendinte le raspund trasaturile de
personalitate specifice fiecaruia si vulnerabilitatile personale la persuasiune (astep-
tarile, conformismul, supunerea, capacitatea de a readera la propriile decizii). Lu-
mea este pregatitd pentru manipulare, in fiecare individ coexista tendinte manipula-
torii i propensiunea spre a fi manipulat. Aceasta situatie latentd de manipulare este
cel mai usor de declansat si cel mai greu de controlat [5, p. 129].

Sunt greu de gésit comportamente care sd nu fie nicidecum afectate de inte-
ractiunea dintre noi si ceilalti. Deseori suntem vulnerabili fatd de o multime de in-
fluente subtile, la care reactionam aproape in mod reflex si inconstient [2, p. 203].

Literatura de specialitate ne arata ca nu exista limite de varsta referitor la per-
soanele ce manipuleazi si ce se lasd manipulate. In fiecare din noi traieste un manipu-
lator, care permanent foloseste diferite modalitati pentru a castiga ceva pentru sine.
De aceea, in cercetarea noastrd, ne-a interesat evidentierea principalelor caracteristici
ale persoanelor atat rezistente la manipulare, cét si a celor care se lasa a fi influentate.

Problema investigatiei Constd in necesitatea studierii relatiei trasaturilor de
personalitate cu rezistenta la manipulare.

Scopul: Identificarea trasaturilor de personalitate ale persoanelor rezistente la
manipulare.

Obiectivele cercetarii:

= Studierea literaturii de specialitate cu referire la fenomenul de influenta psiho-
logica si manipulare.

= Stabilirea metodelor de diagnosticare a trasaturilor de personalitate rezistente
la manipulare.

= Cercetarea experimentald a relatiei trasaturilor de personalitate cu rezistenta la
manipulare si identificarea lor.

= Analiza cantitativa si calitativa a rezultatelor obtinute.

= Elaborarea concluziilor.

Ipoteza cercetirii. Presupunem ca persoanele rezistente la manipulare poseda
un profil specific de personalitate.

Metode, procedee, tehnici de cercetare.

= Teoretice: studiul surselor bibliografice.

= Experimentale: Chestionarul de Personalitate FPI; Testul ,,Cat de influentabil
sunteti?” — elaborat de Sidney Leecker, tradus de Liviu Chelcea.

= Interpretarea datelor, in scopul analizei cantitativ-calitative.

Baza conceptuala a cercetarii: 0 constituie viziunile lui C.F. Popescu
(2002), Dona Tudor (2001), Chelcea Septimiu (2008) cu privire la delimitarile con-
ceptuale ale manipularii. La fel, prezintd interes si viziunile lui Cristea Dumitru
(2015) cu referire la formele, tehnicile si efectele manipularii, studiile lui Constanta
Vasile cu privire la identificarea manipulérilor si strategii de a rezista acestora, pre-
cum si viziunea sa cu referire la corelatia trasaturilor de personalitate cu minciuna.
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Baza experimentali a cercetarii: a fost constiuita din studentii a trei grupe si
anume anul intai, doi si trei, ciclul licentd din cadrul Universitatii de Stat ,,Alecu
Russo” din Balti, specialitatea ,,Psihologie”. Numarul total de subiecti a fost de 50
dintre care 41 gen feminin i 9 gen masculin cu varste cuprinse intre 19-34 ani.

= Gen feminin Gen masculin

Figura 1. Reprezentarea esantionului ce a fost supus testarii

Instrumentele utilizate: Pentru a verifica ipoteza expusa mai sus si pentru a
ne atinge obiectivele lucrarii, ne-am orientat catre alegerea unor probe psihologice,
care sa evidentieze presupunerile pe care le-am facut.

Si anume:

o Pentru determinarea starilor, insusirilor si trasaturilor de personalitate in pro-
cesul de adaptare sociald si reglare comportamentala — Chestionarul FPI — forma
B, Freiburg constituit din 114 itemi (care se administreaza in grup sau individu-
al, fara limita de timp) persoanelor cu nivel educational si dezvoltare medie,
capabile si inteleaga semnificatia itemilor. Chestionarul contine 12 scale care se
masoard prin valori mari si mici. Subiectilor li s-a citit instructiunea chestiona-
rului, apoi li s-a comunicat ca confidentialitatea este garantatd. Primind chestio-
narul, au fost rugati sd raspunda la cele 114 afirmatii prin ,,da” sau ,,nu”, ne-
reflectand timp indelungat asupra unei afirmatii. Timpul nu s-a cronometrat.

e Pentru determinarea gradului de influentd in ceea ce fac, simt si gandesc Su-
biectii — Testul ,,Cat de influentabil sunteti?” (elaborat de Sidney Leecker, tra-
dus de Liviu Chelcea). Testul este constituit din 10 intrebari, la care subiectii,
examinand intdl, in parte, fiecare enunt, chiar fiindu-le greu sa accepte ca lu-
crurile se intdmpla asa cum scrie in enunt si nu altfel, trebuiau sd manifeste
sinceritate si sa raspunda, bifind un numar de la 1 la 5 (1 — niciodata, 5 — tot-
deauna) [3, p. 132-133].
in cele ce urmeazi, vom incerca sd comunicim datele obtinute 1n urma aplica-

rii Chestionarului de Personalitate FPI (forma B), pentru diagnosticarea starilor
si trasaturilor de personalitate (vezi figura 2).

Analizand reprezentarea graficd de mai sus, putem mentiona ca subiectii
testati au obtinut rezultate semnificative la urmatoarele scale:

Nervozitate — 56% din subiecti, ce indica un disconfort psihosomatic
(tulburari de somn, dureri si stari generale proaste, oboseala si epuizare, neliniste,
instabilitate), stari de iritatie afectiva insotite de tulburiri vegetative si musculare.

Depresie — 68% dintre subiecti, la care prevaleaza stérile tensionate, pesimis-
te, depresive. Acestia pot sa ateste fluctuatie mare in dispozitie, pot fi nemulfumiti,
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indispusi, epuizati, anxiosi, cu sentimentul unui pericol nedefinit, cu complexe de
inferioritate adanc finradacinate. Au in permanentd probleme, sentimente de
culpabilitate, faicAndu-si singuri probleme.
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Figura 2. Rezultatele obtinute in urma aplicarii Chestionarului FPI,
la intregul esantion fara a tine cont de varsta i sex.

Emotivitate — 80 % dintre subiecti, ce denota o stare de instabilitate emotiva, iri-
tabilitate, tensiune. Acestia sunt nerabdatori, nelinistiti, tulburati chiar la dificultati mi-
nore, banale. Devin furiosi, apoi agresivi, cu actiuni de afect sau chiar acte violente.

Dominare — 54% dintre subiecti care pot manifesta acte de agresiune fizica,
verbala sau imaginard; tendinte spre o gandire autoritar-conformista; agresivitate in
limita formelor conventionale de convietuire in societate.

Inhibitie — 54% dintre subiecti care manifestd timiditate, inhibare in contactul
cu alte persoane, incapacitate de contact, neliniste, tremuraturi, paloare sau roseata,
tulburéri digestive.

Labilitate emotionald — 68% dintre subiecti ce indicd indispozitie sau
dispozitie labila, tristete, iritabilitate, violenta. agitatie, meditari inutile, sentiment
de culpabilitate, apatie, dificultati de contact.

Urmatorul instrument aplicat a fost testul ,,Cat de influentabil sunteti?”,
elaborat de Sidney Lecker, tradus de Liviu Chelcea, cu ajutorul caruia am incercat
sd masuram cat de influentabil se lasd a fi fiecare subiect testat. Astfel, am primit
urmatoarele rezultate:

100% 86%
50%
6% 8%
O% — |
Grad Minim Grad Mediu Grad Tnalt

Figura 3. Datele obtinute in urma aplicarii Testului ,, Cdt de influentabil suntefi?”’
la intregul esantion fara a tine cont de varsta i sex.
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Analizand diagrama propriu-zisa, constatim faptul cd majoritatea studentilor
(86%) sunt caracterizati printr-un grad mediu de rezistentd la influentele celorlalti,
6% au obtinut un nivel scazut si sunt caracterizati ca fiind persoane independente in
modul de a gandi si a se comporta.

Pentru a determina relatia dintre trasaturile de personalitate si nivelul influen-
tei am corelat datele de la Testul de Personalitate FPI cu datele obtinute la Chestio-
narul ,,Cét de influentabil sunteti?”. Astfel, relatam faptul cd grad minim de influ-
entd au inregistrat 6% dintre subiecti. Din categoria acestor subiecti, cote mici au
obtinut 33,3% dintre subiecti la scalele: agresivitate spontana, emotivitate, sociabi-
litate, inhibitie, fire deschisa si labilitate emotionala. La celelalte scale, cote mici nu
a inregistrat nici un subiect.

Mentiondm faptul ca acesti subiecti pot s prezinte uneori tendinte de agresiu-
ne spontana minima, fiind pe alocuri distanti, sunt disponibili de a actiona in anu-
mite situatii si de a da dovada de tact si toleranta, pot simti nevoia de degajare,
avand Incredere in sine si manifestand comportare stabila si in raport cu ceilalti.

Daci e sd ne referim la cotele mari obtinute de subiectii cu grad minim de in-
fluentd, atunci mentionam ca dintre ei 66,6% le-au obtinut la scalele: nervozitate,
agresivitate spontand, depresie, emotivitate, caracter calm, inhibitie, labilitate emo-
tionald gi masculinitate/ feminitate. Trebuie sa mentionam faptul ca la scala ,,domi-
nare” toti subiectii au obtinut cote mari. incercand sa-i definim pe subiectii dati, pu-
tem afirma ca acestia pot indica disconfort psihosomatic cu stari de iritatic afectiva
si frecvente fenomene de epuizare, la fel acestia pot simti nevoia de schimbare si
aventurd, pot atesta fluctuatii in dispozitie si agitatie emotiva. In contact cu ceilalti,
pot deveni suparaciosi si tulburati de la cele mai banale dificultati.

in continuare, vom elucida cotele mici inregistrate la scalele Chestionarului
FPI de catre subiectii ce au inregistrat grad mediu de influentd in urma aplicarii
Testului ,,Cat de influentabil sunteti?”
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Figura 4. Datele inregistrate de subiectii cu grad mediu de influentd (cote mici)
Analizand diagrama data, putem observa ca cei mai multi dintre subiectii tes-
tati au inregistrat cote mici la scalele: caracter calm, fire deschisa si masculinita-
te/feminitate, fapt ce ne face sd constatim ca acestia pot deveni usor iritabili si de-
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ceptionati, uneori pot sd nu isi recunoasca greselile si defectele, in cazul situatilor
extreme, pot manifesta tulburari ale sistemului nervos vegetativ.

Facand referire la subiectii ce sa lasa influentati mediu si care au inregistrat
cote mari la scalele Chestionarului de Personalitate FPI, comunicam faptul ci
acestia au obtinut date semnificative la scalele: depresie (65,1% dintre subiecti),
emotivitate (79%), labilitate emotionala (62,7%). Mentionand acest lucru, devine
evident faptul ca le pot fi caracteristice starile depresive si tensionate cu tendinte
spre agitatie si actiuni violente. Pot fi, de asemenea, cuprinsi de meditari inutile si
complex de inferioritate, ce este adanc inradacinat.

Analizand cea de-a 3 categorie de subiecti, care dupa datele inregistrate sunt
inalt influentabili (8% din numdrul total de subiecti supusi testarii), evidentiem
faptul cd doar la 2 scale au fost inregistrate cote mici de catre 50% din acesti
subiecti, si anume la scalele: caracter calm si masculinitate/feminitate spre
deosebire de datele obtinute la cotele mari, unde tot acesti subiecti, care sunt foarte
influentabili, au Inregistrat date semnificative la scalele:

v" Nervozitate — 75% dintre subiecti.
v Dominare — 50% dintre subiecti.
v Depresie, emotivitate, inhibitie si labilitate emotionala — 100%.

Deducem faptul ca acestor subiecti uneori le vine greu in a-si pastra calmul si
stabilitatea emotionald, pot manifesta relatii suparacioase si ranchinoase cu ceilalti,
pot fi inhibati in mediul lor uneori, alteori pot da dovada de extroversiune si socia-
bilitate. Se pot confrunta cu stari emotionale instabile si cu sensibilitate crescute in
situatiile de risc. Valorile inalte la scalele: depresie si emotivitate dovedesc faptul
ca acestia pot prezenta accese de furie verbala si fizica in situatii extreme.

Astfel, conform scalelor analizate la Chestionarul de Personalitate FPI, cat si a
datelor obtinute in urma aplicarii Testului ,,Cat de influentabil sunteti?”, putem
afirma ca profilul persoanei rezistente la manipulare este:

Un subiect ce este rezistent la manipulare si independent in a lua decizii poate
indica uneori un disconfort psihosomatic, insotit de tulburiri de somn si stari de obo-
seala cu fenomene de epuizare, neliniste si instabilitate, 1i sunt caracteristice si starile
de iritatie afectiva, care deseori pot fi insotite de tulburari vegetative si musculare.
Aceastd persoana poate manifesta un comportament impulsiv iar in relatiile cu oame-
nii poate face uneori glume de prost gust, fara a avea remuscari sau critici la propria
persoand. O astfel de persoana poate atesta si acte de agresivitate fizica, verbald sau
imaginara cu accese de furie si violentd. Vorbind de starea emotiva, putem mentiona
ca poate sa denote o instabilitate emotiva, fluctuatii in dispozitie, fiind nerabdator si
tulburat din cauza unor dificultdti minore. Acesta, in unele situatii poate sa ateste
un grad mediu de sociabilitate, cu inclinatie spre o gandire autoritar-conformista,
iar alteori poate fi activ, posedand un caracter intreprinzator si simtind nevoia de schim-
bare, aventura, degajare si voiniciune, daca intalneste impedimente in realizarea do-
rintelor si a visurilor poate deveni usor frustrat si se poate deceptiona, ca mai apoi
sa fie incd mai mult motivat si intreprinzator. Uneori, poate fi neincrezut in sine, in-
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dicand o atitudine usoard de rezerva. In cazul unor emotii, poate prezenta maini si pi-
cioare reci, tremuraturi, paloare sau roseata, sensibilitate la schimbarile atmosferice.

Concluzii finale:
In urma prezentarii datelor obtinute, putem evoca cateva idei generale, care

vin sa sustind materialul intregii noastre cercetari:

Manipularea este un fenomen, o formd de comunicare prin intermediul careia
manipulatorul fara a aplica pedepse sau constrangeri 1l determind pe subiectul
manipulat sd adopte un anumit tip de comportament, sa sustind o anumita
idee, credinta, si manifeste o anumita atitudine. Astfel, de multe ori, subiectul
manipulat nici macar nu banuieste ca a devenit o sursa a manipuldrii.

Este de mentionat ca manipularea astdzi nu cunoaste limite si este aplicatd cu
succes 1n mai multe sfere ale vietii cotidiene, uneori impiedicand fiinta umana
in a-gi realiza un scop sau a-si duce la bun sfarsit un plan stabilit.

Afirmam ci manipularea nu intotdeauna are un caracter negativ: uneori parintii
isi pot manipula copii pentru ca acestia sa devind mai disciplinati, sa adopte o
anumita conduita, alteori chiar profesorii pot manipula studentii pentru ca acestia
sa se pregateasca regulat de ore si sa-si realizeze eficient statutul de student.
Facand apel la ipoteza cercetarii, in care presupunem ca persoanele rezistente
la manipulare poseda un profil specific de personalitate, mentionam ca aceasta
s-a confirmat, intrucat, in urma interpretarii rezultatelor pe care le-am obtinut,
aplicand cele 2 instrumente psihologice: Chestionarul de personalitate FPI,
testul ,,Cét de influentabil sunteti?”, putem mentiona ca persoanele rezistente
la manipulare pot manifesta un disconfort psihosomatic insotit de stari de
oboseald, pot manifesta fluctuatii in dispozitie, stari pesimiste, tensionate,
denotd o instabilitate emotionala,pot indica stiri de agresivitate si o gandire
autoritar-conformistd, pot prezenta labilitate emotionala. La fel, acestia pot fi
cupringi de stari de iritatie afectiva, devenind usor furiosi, sant activi si poseda
un caracter intreprinzitor In anumite situatii, simt nevoia de degajare,
aventura §i voiniciune, pot deveni frustrati la intAmpinarea unui esec, dar apoi
pot fi inca mai motivati in a-si realiza scopul propus.
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Abstract: Representation is a legal technique process by which a person, called a
representative, concludes legal acts with third parts in the name and on behalf of another
person, called the represented, resulting in the direct effect in the person of the represen-
tative of the effects of the legal acts. Represented by a notarially authenticated mandate or
proxy, it empowers a person to manifest his to represent or conclude legal acts. A new
amendment to the Code of Civil Procedure concerns the representation in the court where
the natural persons can be represented by the spouse, parents, children, siblings and grand-
parents if they are licensed in law and are empowered through an authenticated proxy
notary.

Keywords: representation, civil process, institution of representation, court, man-
date, power of attorney, relations between representative and represented, lawyer,
trainee lawyer, licensed, empowerment, notary authentication, modification of the Civil
Procedure Code, art. 75 (19).

Reprezentarea este un procedeu de tehnica juridica prin care o persoana, nu-
Mita reprezentant, incheie acte juridice cu tertii in numele si in contul unei alte per-
soane, numitd reprezentat, avand drept consecintd producerea directd in persoana
reprezentatului a efectelor actelor juridice. Institutia reprezentirii este foarte veche
si extrem de necesara pentru parinti, tutori, curatori, intreprinzatori, persoane juridi-
ce si multe alte persoane. Persoanele fizice recurg frecvent la reprezentare, incheind
diferite contracte, permitand altor persoane sa incaseze salariul, onorariul, si pri-
meascd sau sa transmitd diferite documente sau bunuri materiale. Atunci cand se
mentioneaza ca reprezentantul opereaza in numele reprezentatului, inseamna ca pri-
mul actioneaza numai fizic, Insd exprima vointa celui de-al doilea si 1l angajeaza
intr-un raport juridic fara ca acesta sa fie prezent. Altfel spus, reprezentantul este si
ramane purtatorul de nume si de vointa proprie, insa, prin cumul, devine si purtato-
rul de nume si de vointa al altei persoane si numai vointa acesteia din urma o
exteriorizeaza la incheierea contractului.

Dupi izvorul siu, reprezentarea poate fi legald sau conventionald. in unele
surse doctrinare, aceastd clasificare este suplimentatd cu reprezentarea judiciara,
care este o ramificatie a reprezentarii legale.

- in cazul reprezentirii legale, puterea persoanei de a reprezenta o alta persoa-
nd rezultd din lege fara a fi necesara procura. Sunt reprezentanti legali ai minorului
parintii, adoptatorii, tutorele. Reprezentant legal al persoanei juridice este persoana
fizica investitd cu atributii de administrator (directorul, managerul) sau lichidator
ales, numit sau desemnat intr-un alt mod, al carei nume este inscris in Registrul de
stat, unde este inregistratd persoana juridicd. Reprezentarea legald a persoanelor
juridice se numeste si reprezentare statutara.

- Reprezentarea judiciara are drept izvor hotdrarea unei instante judecatoresti.
in legislatia Republicii Moldova, o astfel de reprezentare poate fi in cazul desem-
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narii administratorului, lichidatorului, administratorului fiduciar sau administrato-
rului insolvabilititii unei persoane juridice. Conform art. 61 din Codul civil, orga-
nul executiv al persoanei juridice poate fi desemnat de instanta de judecata daca or-
ganul suprem nu poate sa-I desemneze. Codul civil stabileste, la art. 88, ci instanta
de judecata care examineazd cererea de dizolvare a persoanei juridice poate pune
bunurile acesteia, la cerere, sub administrare judiciara si desemna un administrator
fiduciar. Lichidatorul poate fi desemnat si de cétre instanta de judecata, in cazul in
care persoana juridicd este dizolvata prin hotdrarea acesteia (Codul civil,
art. 86 alin. (6)). Potrivit Legii insolvabilitatii, instanta care a admis cererea intro-
ductiva numeste un administrator provizoriu (art. 35), iar dacd a hotarat sa intenteze
proces de insolvabilitate, desemneaza administratorul insolvabilitatii (art. 44).

- In cazul reprezentirii conventionale, o persoani (reprezentatul) imputerni-
ceste o altd persoand (reprezentantul) sd incheie acte juridice in numele si pe contul
sau. Puterea de reprezentare se demonstreaza prin act juridic unilateral, numit pro-
curd, sau bilateral, numit contract. Din dispozitiile legii rezulta insa ca, daca actul
juridic este incheiat in numele unei alte persoane, partii cu care a contractat repre-
zentantul nu i se poate opune o lipsd a imputernicirilor daca reprezentatul a creat
astfel de imprejurari in virtutea carora aceastd parte presupunea cu buni-credintd
existenta unor asemenea imputerniciri.

Dupa intinderea puterii de a reprezenta, reprezentarea poate fi generala sau
speciala:

- Reprezentarea generald, numitd si reprezentare totald, este aceea in care re-
prezentantul poate face orice act juridic in numele reprezentatului. Aceasta forma
de reprezentare se realizeaza de catre parinti si adoptatori in numele minorului sub
7 ani, precum si de tutorele persoanei declarate incapabile.

- Reprezentarea speciala, numita si reprezentare partiald, este aceea in care
reprezentantul poate face un anumit act juridic sau cateva acte juridice. De exem-
plu, cumpérarea unui imobil a unui automobil sau a unor actiuni etc.

Dupa alte criterii de clasificare:

Reprezentarea poate fi reprezentare de drept privat si reprezentare de drept
public, reprezentare perfecta si reprezentare imperfectd, reprezentare voluntard si
reprezentare obligatorie.

- Reprezentarea este de drept privat daca se stabileste intre particulari (persoa-
ne fizice si juridice), si de drept public, daca se stabileste intre stat, pe de o parte, si
particulari, pe de altd parte. Un exemplu de reprezentare de drept public poate fi re-
prezentarea de cétre avocatul parlamentar (a se vedea Legea cu privire la avocatii
parlamentari) a intereselor particularului in raport cu autoritatea publica.

- Reprezentarea perfecta (stricto sensu) va fi atunci cand reprezentantul actio-
neaza in numele si din contul reprezentatului, iar reprezentarea imperfecta (lato
sensu), atunci cand reprezentantul lucreaza in nume propriu, dar pe seama repre-
zentatului (comisionul, consignatia, etc.).

- Reprezentarea voluntard este atunci cand vointa reprezentatului joaca un rol
determinant in stabilirea raportului de reprezentare.
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- Reprezentarea obligatorie se caracterizeaza prin faptul ca raporturile de
reprezentare nasc independent de vointa ambelor parti®.

Imputernicirea (puterea de a reprezenta, mandatul). Pentru ca actiunile reprezen-
tantului sa produca efecte (sa dea nastere la drepturi si obligatii) pentru reprezentat,
primul trebuie sd aiba mandat, adicd imputernicire sau putere de a reprezenta. Cuvan-
tul mandat este polisemantic. In primul rénd, el desemneaza dreptul reprezentantului
de a actiona In numele reprezentatului, crednd pentru acesta din urma drepturi si obli-
gatii. In al doilea rand, prin mandat se intelege manifestarea de vointa a reprezentatu-
lui care deleagd vointa sa (dreptul sau capacitatea) de a incheia acte juridice. Prin
mandat se intelege si documentul in care este consemnata imputernicirea (procura sau
contractul de mandat). Forma mandatului arata explicit continutul acesteia si imputer-
nicirea de a reprezenta, astfel formularul si modul de utilizare a mandatului avoca-
tului si al avocatului stagiar trebuie sa cuprinda urmatoarele elemente obligatorii:

1) pe recto se insereaza:

a) numarul si seria;

b) denumirea biroului asociat de avocati;

¢) denumirea cabinetului avocatului;

d) datele de contact;

e) denumirea ,MANDAT?”;

f) numele si prenumele avocatului (avocatului stagiar);

g) numarul licentei si data eliberarii;

h) numarul contractului de asistenta juridica si data semnarii;

i) numarul deciziei coordonatorului Oficiului Teritorial al Consiliului

National pentru Asistenta Juridica Garantata de Stat si data semnarii;

j) semndtura avocatului, certificatd prin stampila;

2) pe verso se insereaza:
a) imputernicirile avocatului (avocatului stagiar);
a') numele si prenumele clientului;

b) semnatura clientului sau, dupa caz, a avocatului (avocatului stagiar).

Doctrina juridica defineste mandatul ca drept subiectiv care permite reprezen-
tantului sa actioneze in numele §i pe contul reprezentatului Intr-un anumit fel si care il
obliga pe acesta din urma sa recunoasca actul juridic incheiat de reprezentant si sa-i
suporte consecintele. Codul civil defineste, la art. 252, procura ca fiind un inscris
intocmit pentru atestarea imputernicirilor conferite de reprezentat unui sau mai
multor reprezentanti prin care se deleaga dreptul de a incheia acte juridice in nu-
mele si pe contul primului.

Altfel spus, procura este un act (document) unilateral care materializeaza ma-
nifestarea de voin{a a reprezentatului si care concretizeaza continutul si limitele im-

23

2 Reprezentarea in Dreptul Civil, https://dreptmd.wordpress.com/cursuri-
universitare/drept-civil introducere/reprezentarea-in-dreptul-civil/
SHOTARARE nr. 158 din 28.02.2013 cu privire la aprobarea formularului si
modului de utilizare a mandatului avocatului si al avocatului stagiar.
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puternicirilor ce se deleaga reprezentantului. Este important a se concepe ideea ca
procura, de fapt, configureaza vointa semnatarului acesteia. Procura este destinata
tertului, care, din cuprinsul ei, deduce limitele imputernicirilor reprezentantului.
Procura contine formule privind vointa reprezentantului in legatura cu obligatiile pe
care doreste sa si le asume cu privire la actul juridic ce va fi semnat de reprezen-
tant, precum si drepturile pe care doreste acesta sa le dobandeasca. Reprezentantul
nu dobandeste nici un drept asupra bunurilor primite prin procura sau pe care tre-
buie si le transmita tertului pe baza procurii. Reprezentantul este un purtator de voin-
ta straind, de regula oferta sau acceptare de ofertd, pe care o primeste de la repre-
zentat si o duce pana la tert, realizand 0 intdlnire a ofertei cu acceptarea. Pentru tert
importanta este numai procura, nu si raporturile dintre reprezentant si reprezentat.

Eliberarea procurii, ca act juridic unilateral, si modul de autentificare a
acesteia se supun regulilor generale ale actului juridic (Codul civil, art. 195-241) si
dispozitiilor speciale privind procura (art. 252-257). Procura poate fi eliberata de o
singurd persoana sau de mai multe persoane, iar in calitate de reprezentant poate fi
o0 singura persoana sau mai multe. Daca in procura nu se indicé cu claritate modul
in care trebuie sa actioneze reprezentantii, se va aplica dispozitia art. 1037 alin. (2),
potrivit cireia mandatarii urmeaza si incheie toate actele vizate in mandat, daca
altfel nu este stipulat sau nu rezulté cu certitudine din mandat.

Codul civil stabileste, la art. 252, ca procura trebuie si fie in forma autentica,
daca este eliberatd pentru incheierea actelor juridice in forma autentica. Astfel,
procura va avea forma autentica daca se elibereaza pentru:

» instrdinarea sau cumpararea unui teren;

= finstrdinarea sau cumpdrarea cotei de participare intr-0 societate cu raspundere
limitata;

= semnarea actului de constituire a unei societati comerciale;

= semnarea unui contract de ipoteca;

= semnarea unei promisiuni de donatie;

= semnarea unui contract de rents;

= semnarea unei procuri de substituire;

= alte actiuni.*

Nerespectarea formei autentice atrage nulitatea procurii. Autentificarea nota-
riald a procurii se face potrivit regulilor din art. 53 al Legii nr. 1453/2002 cu privire
la notariat. Dreptul de a autentifica procuri, conform legii mentionate, il au, pe lan-
gd notar, consulii si secretarii de primarie. Sunt echivalate procurilor autentificate
notarial, procurile eliberate de:

= persoane care se afld la tratament stationar in spitale, sanatorii si in alte insti-
tutii medicale, in cazul 1n care sunt autentificate de sefii acestor institutii, de
adjunctii in probleme medicale sau de medicul-sef, sau de medicul de garda;

= militari, iar in punctele de dislocare a unitatilor militare, a institutiilor sau a insti-
tutiilor de invatamant militar, unde nu exista birouri notariale sau alte organe ca-

4 CODUL CIVIL al Republicii Moldova: Nr. 1107-XV din 6 iunie 2002 in
Monitorul Oficial al Republicii Moldova, 22.06.2002.
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re Indeplinesc acte notariale, de salariati si de membri ai familiilor lor si ale mi-
litarilor, autentificate de comandantul (seful) unitétii sau al institutiei respective;
= persoane care isi ispasesc pedeapsa in locuri de privatiune de libertate, auten-
tificate de seful institutiei respective;
= persoane majore care se afld In institutii de protectie sociald a populatiei,
autentificate de administratia institutiei respective sau de conducatorul orga-
nului de protectie sociald respectiv.®

Procurd generala este procura prin care reprezentantului i se acorda imputerni-
ciri de a incheia orice act juridic cu un bun al sau. De exemplu, reprezentatul impu-
terniceste avocatul sa efectueze orice actiune procedurald in exercitarea mandatului
de reprezentare, inclusiv cu privire la refuzul actiunii civile, incheierea unei
tranzactii de impéacare, primirea executarii etc.

Procura speciala este procura prin care reprezentantului i se deleaga imputer-
nicirea de a incheia acte concrete, de exemplu, de a vinde, a dona un bun, a primi o
suma de bani ori anumite bunuri de la debitori sau creditori.

Procurad de baza este procura prin care reprezentatul deleagd reprezentantului
dreptul de a incheia acte juridice. Reprezentantul trebuie sd savarseascd personal
actiunile indicate in procura.

Procura de substituire este procura prin care reprezentantul transmite imputer-
Nicirea cétre o altd persoana, numitd substituitor. Persoana careia ii este eliberatd
procura poate elibera o procura de substituire, in formd autenticd, numai daca: a)
acest drept este stipulat expres in procurd; b) daca este in interesul reprezentatului.

Termenul procurii este valabil in termenul stabilit in cuprinsul ei, insa nu mai
mult de termenul stabilit de lege. Potrivit regulii generale, termenul de valabilitate
al procurii este de cel mult trei ani. Procura eliberata pentru incheierea unor acte
juridice in afara Republicii Moldova si autentificatd notarial este valabild pana la
anularea ei de catre persoana care a eliberat-0.

Daca termenul nu este indicat, procura este valabild timp de un an de la data
intocmirii. Termenul de valabilitate al procurii de substituire nu poate sa depaseas-
ca termenul de valabilitate al procurii initiale, n al carei termen a fost data. Daca in
procura nu este indicata data intocmirii, ea nu are valoare juridica.

Incetarea valabilitatii procurii, inceteaza, de reguld, odati cu savarsirea actiu-
nilor pentru a céror efectuare a fost eliberata. Pe 1anga aceasta regula, art. 255 din
Codul civil stabileste ca valabilitatea procurii inceteaza si la:

= expirarea termenului ei;

= revocarea imputernicirilor de citre reprezentat; persoana care a eliberat procu-
ra poate revoca imputernicirile si anula valabilitatea procurii in orice moment;
orice clauza contrara este nula;

* renuntarea reprezentantului de a executa imputernicirile delegate; persoana
céreia 1i este eliberatad procura poate renunta la ea in orice moment si orice
clauza contrara este nuli;

® Legea nr. 1453/2002 cu privire la notariat.
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= dizolvarea persoanei juridice care a avut calitatea de reprezentat, precum si a
celei care a avut calitatea de reprezentant;

= decesul, declararea disparitiei fara urma a persoanei fizice care a avut calitatea
de reprezentat sau calitatea de reprezentant;

= declararea incapacitatii persoanei fizice care a avut calitatea de reprezentat sau
de reprezentant sau limitarea ei in capacitatea de exercitiu.

Despre revocarea imputernicirilor §i incetarea valabilitatii procurii reprezenta-
tul este obligat sa-i informeze pe reprezentant si pe tertii cunoscuti de el cu care re-
prezentantul urma sa contracteze. Aceeasi obligatie o au succesorii reprezentatului.
La incetarea valabilitatii procurii, reprezentatul ori succesorii lui sunt obligati sa
restituie imediat procura. Daca valabilitatea procurii de bazi a incetat, inceteaza si
valabilitatea procurii de substituire.

Actele juridice incheiate de reprezentant pana la momentul in care a aflat sau
trebuia s afle despre incetarea valabilitatii procurii raman valabile pentru reprezen-
tat si pentru succesorii lui, cu exceptia cazului in care acestia demonstreaza ca
cealaltd parte a stiut sau trebuia si stie ci procura a incetat.>®

Dreptul exclusiv al avocatilor de reprezentare 1n instanta a fost anulat. Prin ur-
mare, aparatorii nu vor mai fi solicitati pentru reprezentare in instantd, in cazul in care
persoana care se va adresa 1n fata judecatorilor va avea o ruda licentiatd in drept.
Modificarile vin astfel sa simplifice Codul de procedura civila ceea ce ar fi insemnat
ca punerea in aplicare a noilor prevederi ar fi trebuit sa se produca retroactiv, iar
Consiliul Superior al Magistraturii, cdnd a dat aviz la proiectul de lege, a atentionat
ca punerea in aplicare a prevederilor ar trebui s aiba loc mai tarziu de 1 ianuarie.
Si asta pentru ca toti actorii din justitie sd se familiarizeze cu noile modificari.

Prin urmare, in privinta reprezentarii in instanta, Codul de Procedura Civila a
fost modificat, iar articolul 75, care se referd la reprezentarea in instanta judecéto-
reascd, a fost completat cu un nou aliniat. Acesta permite persoanelor fizice sa fie
reprezentate in instanta de judecata de cdtre sot/sotie, parinti, copii, frati, surori,
bunei, nepoti, daca acestia sunt licentiati in drept si sunt imputerniciti printr-0 pro-
cura autentificatd notarial.

Modificarile introduse in Codul de Procedura Civila la art. 75, care se refera la
reprezentarea n instanta judecatoreasca, a fost completat cu un nou aliniat, iar acestea
urmeaza sa fie publicate in Monitorul Oficial. Potrivit modificarilor efectuate, art.
75 din Codul de procedura civila a fost completat cu alin. (1') cu urmatorul cuprins:

,»(1') Persoanele fizice pot fi reprezentate in instanta de judecatd de catre
sot/sotie, parinti, copii, frafi, surori, bunei, nepoti, dacd acestia sunt licentiati in
drept si sunt imputerniciti printr-o procura autentificata notarial.”

In prezent, art. 75 spune ci in proces civil, persoanele fizice isi pot apara inte-
resele personal, prin avocat sau avocat stagiar. Participarea personald in proces nu
face ca persoana fizica sa decada din dreptul de a avea avocat. Procesele persoane-

® Reprezentarea si Procura, https://www.academia.edu/8355945/
REPREZENTAREA_SI_PROCURA.
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lor juridice se sustin in instanta de judecatd de citre organele lor de administrare,
care actioneaza in limitele imputernicirilor atribuite prin lege, prin alte acte norma-
tive sau prin actele lor de constituire, precum si de catre alti angajati imputerniciti
ai persoanei juridice, de citre avocati sau avocati stagiari.”

Aceasta noutate, insa, nemultumeste breasla avocaturii, care spune cad va fi
afectatd calitatea asistentei juridice. Astfel fiind facute diferite comentarii plauzibi-
le sau mai putin. Din aceste considerente putem afirma ca aceasta modificare are
atat si avantaje cat si dezavantaje:

Avantaje:

= din punct de vedere economic, aici vorbim despre faptul ca costurile de repre-
zentare vor fi mult mai mici privitor la onorari, iar rudele vor beneficia de jus-
titie de calitate si nu vor sta pe ganduri cand vor avea o problema juridica si
nu va trebui sa apeleze la un avocat;

= apelarea la consultatii juridice si plata onorariilor avocatilor vor scadea;

= motivul de care nu apeleaza la justitie multe persoane este lipsa de cunostinte,
astfel ar putea spori adresarea in instantd a mai multor probleme intalnite si
rezolvarea lor;

= 1n acest mod, accesul la justitie o sa fie mai ridicat din partea cetitenilor care
pana la moment nu apelau din motive financiare si va oferi o incredere mult
mai mare 1n Infaptuirea justitiei;
Dezavantaje:

= calitatea asistentei judiciare ar putea fi afectata, astfel din motiv ca nu putem
afirma faptul ca toti licentiatii in drept vor avea pregiatirea necesard din punct
de vedere practic, facand exceptie doar la 20 % din cei care activeaza pe langa

Judecatorii sau Curti de Apel;

= diferenta intre persoana licentiatd in drept si detindtorul licentei de avocat,
care are deja o experientd si o pregétire foarte bund in domeniul juridic si care
poseda anumite tehnici si abilitati de aparare judiciara, iscusintd in lucrul cu
probatoriul, intocmirea actelor procesuale, deci, are o formare profesionala
anume pentru asistenta judiciard. Aceste aptitudini pot fi capatate numai
practicand avocatura;

= eroarea efectuatd in procesul civil, nemaivorbind de procesul penal, in cazul in
care persoana aflatd in relatie de rudenie va comite o eroare in procesul de re-
prezentare, aceasta nu va putea fi atrasa la raspundere din lipsa temeiului legal;

= codurile de procedurd se modifica frecvent, la fel de frecvent se modifica si
prevederile materiale, deci reprezentantii prin procurd in proces vor trebui sa
fie la curent cu tot ceea ce se intdmpla in domeniul juridic;

Odata cu modificarile aduse in Codul de Procedurd Civila, cetatenii pot sa-si
apere interesele si drepturile ocrotite de lege in instanta de judecata atat personal,
asistat de un avocat sau avocat stagiar, cat si prin reprezentarea lor de cétre o ruda

7 CODUL DE PROCEDURA CIVILA al Republicii Moldova: Nr. 225 din 30 mai
2003 in Monitorul Oficial, 12.06.2003.
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licentiata in drept, fiind un motiv de care nu ar dispune fiecare participant la proces,
aici vorbim despre incapacitatea sau necunoasterea legislatiei. Totodata, ei vor pu-
tea apela la o ruda licentiata in drept pentru a le reprezenta interesele si de a gasi 0
cale spre rezolvarea necesitatii personale. Aceasta modificare adusa va spori Incre-
derea in infaptuirea justitiei, va reduce substantial necesitatea cetatenilor de a se
adresa unui avocat pentru consultari sau pentru a-i reprezenta in instanta, dar si va
diminua onorariile pentru plata serviciilor juridice.

Astfel, reprezentarea de catre persoanele licentiate in drept au atat dreptul pre-
vazut de lege, dar si o obligatie, cat si o motivatie de a fi cat mai buni si de a se spe-
cializa atat teoretic, dar si practic si de a fi foarte informat in ceea ce consta repre-
zentarea rudelor sale in procesul civil, iar odatd cu modul de prezentare vor reda
infaptuirea justitiei si competenta lor de Indaté ce vor absolvi facultatea.
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Abstract: Over time, the notion of the civil legal act's nullity has evolved. Although
in our civil law the institution of the nullity of the legal act is given a separate chapter,
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as in Romanian civil law we can not find a clear definition of nullity, this task coming
back to the doctrine, where several formulations can be found in this regard. The nullity
of the civil legal act assumes certain features and performs three basic functions. The
nullity of the civil legal act must be distinguished from other similar causes, such as:
rescission, termination, revocation, inopposability, caducity. The general rule of invali-
dity is the following formula: ,, It is null the legal act that does not comply with the
law.” By "legal regime of nullity" we understand the rules that govern both absolute
nullity and relative nullity and address three aspects: those who can plead the nullity,
prescribe the right to action, and cover the nullity by confirming the legal act.

Keywords: legal act, nullity, conditions of validity, nullity classification, legal
regime of nullity, absolute nullity, relative nullity.

Actul juridic, alaturi de faptul juridic stricto sensu, constituie izvor al raportu-
rilor juridice civile concrete. Definim actul juridic civil ca fiind manifestarea de
vointa savarsitd cu intentia de a produce efecte juridice, respectiv de a naste, de a
modifica sau a stinge un raport juridic civil determinat. De aici incepand, am putea
scoate in relief si conceptul nulitatii actului juridic civil, intrucat acesta, de fapt,
poate fi si este o masurda de constrangere civild, care anuleaza acel act juridic in-
cheiat cu incalcarea anumitor conditii de fond sau de forma.

Desi in legislatia noastra civila, institutiei nulitatii actului juridic i se acordd un
capitol aparte, la fel ca si in legislatia civild romana, nu putem gési o definitie clard a
nulitatii, aceasta sarcind revenind doctrinei, unde pot fi intdlnite mai multe formulari
in aceasta privintd. Avand in vedere faptul ca termenul nulitate deriva de la latinescul
nullitas si frantuzescul nullité si in considerarea definitiilor oferite de literatura juri-
dica de specialitate, rezulta ca ,,nulitatea este o sanctiune de drept civil care lipseste
actul juridic de efectele contrare regulilor de conduita cuprinse in actele normative
edictate pentru incheierea sa valabild” [6, p. 61]. Doru Cosma arata ca ,,nulitatea
este sanctiunea indreptata impotriva acelor efecte ale actului juridic care contravin
scopului urmarit prin stabilirea, de citre legiuitor sau de catre parti, a conditiilor de
validitate a actului juridic”; Gabriel Boroi sustine ca ,,nulitatea este sanctiunea de
drept civil care desfiinteaza actul juridic civil de efectele contrarii normelor juridice
edictate pentru incheierea sa valabild”. In esentd, deci, nulitatea este sanctiunea ca-
re intervine in cazul in care nu se respecta, la incheierea actului juridic civil, condi-
tille de validitate. Actul juridic sanctionat cu nulitate este lipsit de efecte juridice.
Desi actul exista in mod material, nu produce efecte juridice [3, p. 215].

In decursul timpului, conceptia despre nulitatea actului juridic civil a cunoscut o
anumita evolutie. Intr-un trecut mai indepartat, conceptia asupra nulititii era sinteti-
zata in regula: quod nullum est, nulum producit effectum, adica un act lovit de nuli-
tate nu poate produce niciun efect. In aceastd conceptie, nulitatea era, in principiu,
totald si iremediabild. in doctrina ulterioard, acestei conceptii i s-a spus ci este a
actului-organism, in sensul cé nulitatea actului juridic civil era asemanata cu boala
organismului uman. Mai tarziu, tinindu-se seama de faptul ca nulitatea, ca sanctiu-
ne a actului juridic, nu este decét mijlocul juridic prin care se restabileste legalitatea
incélcata la Incheierea actului juridic, s-a formulat teza proportionalizarii efectelor
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nulitdtii in raport cu finalitatea legii, astfel cd trebuie inlaturate numai acele efecte
care contravin legii, celelalte efecte ale actului mentinandu-se. In aceasti conceptie,
prin urmare, nulitatea este, in principiu, partiald si remediabila [3, p. 216].

Nulitatea actului juridic civil presupune anumite trasaturi si realizeaza trei
functii de baza. Trasaturile nulitatii sunt urmatoarele [6, p. 62]:

» nulitatea actului juridic este o sanctiune de drept civil;

» priveste numai actele juridice, nu si faptele juridice;

» intervine intotdeauna cand sunt incélcate normele care reglementeazd condi-
tiile de validitate ale actului juridic;

» consta in lipsirea actului juridic de efectele ce contravin normelor legale edic-
tate pentru incheierea valabila a actului juridic.

Ca sanctiune de drept civil, nulitatea actului juridic indeplineste urmatoarele functii
[2, p. 194]:

» preventivd, cand persoanele care vor sa incheie un act juridic cu nerespectarea
conditiilor de valabilitate sunt prevenite, adica constientizeaza faptul ca un
asemenea act nu va produce efecte juridice;

» represivd sau sanctionatorie, prin care actul juridic incheiat cu nerespectarea con-
ditiilor de valabilitate este sanctionat cu nulitate si, drept consecinta, nu produce
efecte juridice, iar in cazul in care s-au produs, actul urmeaza a fi desfacut;

» reparatorie sau de mijloc de garantie a principiului legalitatii, prin care se
asigura repararea prejudiciului si restabilirea ordinii de drept incélcate.

Mai buna intelegere a nulitatii presupune si operatiunea delimitarii ei fata de
alte cauze de ineficacitate a actului juridic civil. Nu numai nulitatea este cea care
conduce la lipsirea actului juridic civil de efectele In vederea carora a fost incheiat,
ci si alte cauze, posterioare incheierii lui. Nulitatea actului juridic civil trebuie deo-
sebita de alte cauze similare, ca: rezolutiunea, rezilierea, revocarea, inopozabilita-
tea, caducitatea. Delimitarea nulitatii fata de aceste alte cauze de ineficacitate a
actului juridic este de naturd a servi atat la mai buna configuratie a conceptului de
Hhulitate a actului juridic civil”, cat si la preintampinarea confundarii lor. Confuzia
nu este admisibila, intrucat fiecare dintre aceste notiuni — nulitate, rezolutiune, rezi-
liere, caducitate, revocare, inopozabilitate — sunt un concept de sine statator, presu-
punand un regim juridic propriu, autonom [3, p. 218].

La mai buna conturare a conceptului de ,,nulitate a actului juridic civil” ser-
veste si clasificarea nulitatilor. Criteriile de clasificare si categoriile de nulitati, In
functie de aceste criterii sunt urmatoarele [3, p. 221]: 1) in functie de natura intere-
sului ocrotit: nulitate absoluta si relativa; 2) in functie de intinderea efectelor sale:
nulitate partiala si totala; 3) dupa modul de consacrare legislativa: nulitate expresa
si virtuald; 4) dupa felul conditiei de validitate nerespectate: nulitate de fond si de
Jforma; 5) dupa modul de valorificare: nulitate judiciara si amiabild.

Clasificarea nulitatii in absoluta si relativa prezinta importanta juridicd tocmai
sub aspectul regimului juridic diferit pe care il are fiecare nulitate. Prin ,,regim juri-
dic al nulitatii” se inteleg regulile cérora este supusa nulitatea absoluta ori cea rela-
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tiva. In esentd, regimul juridic al nulitatii priveste trei aspecte: 1) cine poate invoca
nulitatea; 2) cdt timp poate fi invocatd nulitatea; 3) dacd poate fi sau nu acoperitd
nulitatea prin confirmare. Aceste trei aspecte primesc rezolvari diferite, dupa cum
este vorba de nulitatea absoluta ori cea relativa. Aceasta face necesara prezentarea,
separata, a regimului juridic al nulitatii absolute si apoi regimul juridic al nulitatii
relative [3, p. 227]. In diferite norme, legiuitorul utilizeaza diferiti termeni, ca actul
juridic nul pentru a indica cazurile de nulitate absoluta, si act juridic anulabil — in
cazul nulitatii relative. Trebuie subliniat faptul ca ,,act juridic nul” si ,,nulitate abso-
lutd” sunt sinonime, identic, termenii ,act juridic anulabil” si ,nulitate relativa”
(Codul civil, art. 216-218). Pentru prima daté o astfel de clasificare a nulitatii este
facuta in Codul civil in vigoare, cel din 1964 neavand reglementari exprese refe-
ritoare la nulitatea absoluta si nulitatea relativa [2, p. 196].

Desi legislatia civild nu contine definitia nulitdtii absolute, ea poate fi dedusa
din art. 216 alin. (1) si art. 217 din Codul civil [1]. Asadar, nulitatea absolutda este o
sanctiune a actului juridic civil, care poate fi invocata de orice persoana interesata
si care consta in faptul ca actiunile savargite cu scopul de a da nastere, a modifica
sau a stinge un raport juridic civil nu produc efecte juridice. Referindu-se la nulita-
tea absolutd, Codul civil cuprinde o reglementare din care se poate deduce ca nuli-
tatea absolutd survine doar in cazurile expres prevazute. Concluzia data se desprin-
de din art. 216 alin. (1) din Codul civil, conform céruia ,,actul juridic este nul in te-
meiurile prevazute de prezentul cod” [2, p. 196]. Gh. Beleiu sustine ca absolutd
este acea nulitate care sanctioneaza nerespectarea, la incheierea actului juridic, a
unei norme care ocroteste un interes general, obstesc. Acesta releva inca faptul ca
sub aspect terminologic, nulitatea absolutd este desemnatd, in legislatie, practica
sau chiar doctrind, uneori, prin formule: actul este ,,nul de drept” sau ,,nul” ori ,,nul
de plin drept” sau ,,actul va fi nul”.

Pentru o mai buna conturare si definire a regimului juridic al nulitatii absolute
trebuie sa punem in lumina si regulile prin care se exprima acest regim:

1) Nulitatea absoluta poate fi invocatd de orice persoand interesatd. Facand
referinta la doctrina de drept civil romaneascd, Intrucat ambele doctrine au tangente
semnificative in vederea interpretarii normelor de drept, atunci putem distinge ca
invocarea nulitdtii absolute reprezintd un drept pentru persoanele interesate si o
obligatie pentru instanta de judecata, astfel ca se va aplica regula ubi lex non distin-
guit nec nos distinguere debemus. In acelasi timp, nulitatea absoluti poate fi invo-
cata in mod ofensiv (pe cale de actiune) sau defensiv ( pe cale de exceptie) de orice
persoand interesata. In legatura cu ultimul aspect, o persoand poate invoca nulitatea
absoluta prin dovedirea unui interes personal serios si legitim, in atenta relatie cu
natura interesului ocrotit prin norma juridica incalcata si fara a contraveni interesu-
lui vizat de norma juridica. In acelasi mod, legislatia noastra civila arata ci daca
nulitatea absolutd este invocata de un tert, adica de o persoand care nu a fost parte a
actului juridic, acesta va trebui sa dovedeasca interesul sau in nulitatea actului. De
exemplu, A a donat lui B (care nu este coproprietar) cota-parte din proprietatea comu-
na pe cote-parti. De fapt insd, A si B au incheiat un contract de vanzare-cumparare
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a cotei-parti din proprietatea comuna pe cote-parti. C, care nu este parte a contrac-
tului de donatie, ci coproprietar cu A, poate cere declararea nulitatii actului (nulita-
te absolutd), insa trebuie sa dovedeasca interesul sau, adica dreptul preferential de
cumparare a cotei-parti din proprietatea comuna pe cote-parti [2, p. 197].

2) Actiunea in nulitate absolutd este imprescriptibild, adica ea poate fi inten-
tata oricand, indiferent de timpul scurs de la data incheierii actului.

3) Nulitatea absolutd nu poate fi acoperitd prin confirmare, expresa ori tacita;
aceastd reguld este impusd de natura obsteasca a interesului ocrotit prin norma a
carei incalcare atrage nulitatea absoluta. Acest caracter este prevazut expres in art.
217 alin. (2) din C. civ al RM.

Codul civil sanctioneaza cu nulitate absoluta:

a) actul juridic ce contravine legii, ordinii publice sau bunelor moravuri (art. 220);
b) actul juridic fictiv si simulat (art. 221);
c) actul juridic incheiat de o persoand in privinta céreia este instituitd o masura

de ocrotire judiciara (art. 222);

d) actul juridic incheiat de citre un minor care nu a implinit varsta de 14 ani (art.

223);

e) actul juridic incheiat cu nerespectarea formei, daca nulitatea este expres pre-

vazuta (art. 211 si 213).

Nulitatea relativa este o sanctiune aplicata unui act juridic intocmit cu neres-
pectarea unei norme juridice care ocroteste un interes particular, individual, stabilita
in favoarea unei anumite persoane. Nulitatea relativa nu poate fi invocata decat de
citre persoanele ardtate limitativ de lege [7, p. 727]. In acelasi context, Gheorghe
Beleiu afirma ca este relativa acea nulitate care sanctioneaza nerespectarea, la in-
cheierea actului juridic civil, a unei norme care ocroteste un interes particular, indi-
vidual ori personal. Iar sub aspect terminologic, nulitatea relativa este indicata prin
formulele: ,,actul este anulabil”, ,actul poate fi anulat”, ,,anulabilitate”; nulitatii re-
lative i se mai spune si nulitatea ,,de protectie” (desi, in realitate, ,,de protectie” este
si nulitatea absoluta, diferita — in cele doua cazuri — este natura interesului protejat,
fie obstesc, fie individual, personal) [3, p. 222].

Referindu-se la nulitatea relativa, legiuitorul autohton, in art. 216 alin. (2) din
Codul civil, dispune ca actul juridic poate fi declarat nul, in temeiurile prevazute de
Codul civil, de cdtre instanta judecdtoreascd sau prin acordul partilor. Regulile cu
caracter general referitoare la nulitatea relativa au fost inserate pentru prima data in
Codul civil in vigoare, care denumeste actul juridic lovit de nulitate relativa act
juridic anulabil [2, p. 201].

La fel ca si regimul juridic al nulitatii absolute, regimul juridic al nulitatii
relative se caracterizeaza prin trei reguli:

1) Nulitatea relativa poate fi invocatd doar de persoana al carei interes a fost
nesocotit la incheierea actului juridic: de regula, nulitatile relative opereaza pentru
apararea interesului privat, asa cum ne arata doctrina si legislatia romana, la fel,
cele moldovenesti ne demonstreaza ca spre deosebire de cea absolutd, care poate fi
invocata de orice persoana interesata, aici numarul acestora fiind expres si exhaus-
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tiv determinat de lege. Astfel, art. 218 alin. (1) din Codul civil prevede ca nulitatea
relativa poate fi invocata doar de persoana in al carei interes este stabilitd sau de
succesorii ei, de reprezentantul legal sau de creditorii chirografari ai partii ocrotite
pe calea actiunii oblice. Instanta de judecatad nu poate sd o invoce din oficiu [3, p.
228], ceea ce observam ca este in opozitie cu situatia nulitatii absolute, cand instan-
ta de judecatd poate avea puterea de a invoca din oficiu nulitatea actului, doar sa nu
ca obiect executarea unui contract, instanta poate respinge cererea reclamantului ca
nefondatd, daca va constata ca respectivul contract este nul absolut, fara insa a pro-
nunta si nulitatea acestuia, cu exceptia situatiei in care s-a formulat o cerere recon-
ventionala prin care s-a solicitat nulitatea [4, p. 165-266].

2) Actiunea in anulabilitate este prescriptibild, ceea ce inseamna ca nulitatea
relativa trebuie invocatd in termenul de prescriptie extinctiv; legislatia noastra sti-
puleaza in art. 267 din Codul civil ca termenul general de prescriptie este de 3 ani,
iar la art. 233 C. civ al RM arata cd termenele de prescriptie speciale aferente
nulitatii actului juridic civil, Indeosebi celei relative, este de 6 luni.

3) Nulitatea relativa poate fi confirmatad sau poate fi acoperitd prin confirma-
rea actului, expres sau tacit. Confirmarea actului are un efect retroactiv, ceea ce
inseamna ca ea, pe de o parte, stinge nulitatea din trecut, iar pe de alta, face ca actul
juridic lovit de nulitate relativa sa fie valabil chiar din momentul incheierii si nu din
momentul confirmarii [2, p. 202].

in baza celor expuse mai sus, trebuie sa retinem ca, daca intre nulitatea abso-
luza si nulitatea relativa nu existd deosebiri de efecte, existd deosebiri de regim ju-
ridic. Aceste deosebiri se pot exprima, sintetic, astfel [3, p. 228]:

a) daca nulitatea absolutd poate fi invocata de oricine are interes, chiar si din
oficiu, nulitatea relativa poate fi invocatd numai de persoana al carei interes a fost
incélcat sau neglijat la incheierea actului;

b) daca nulitatea absolutd este imprescriptibild, nulitatea relativa este pre-
scriptibila sub aspect extinctiv;

¢) daca nulitatea absoluta nu poate fi acoperita prin confirmare, nulitatea rela-
tiva poate fi confirmata, expres ori tacit.

Dupa cum rezultd din chiar definitia nulitatii actului juridic civil, aceasta
sanctiune are drept cauzad — generica — nerespectarea dispozitiilor legale care regle-
menteaza conditiile sale de valabilitate. Nevalabilitatea actului juridic civil se dato-
reaza, deci, nevalabilitdtii conditiilor sale esentiale, care, dupa cum se stie, sunt
conditii de valabilitate. Intr-o exprimare generala, globald, se poate spune ca sunt
cauze de nulitate a actului juridic civil: - incdlcarea dispozitiilor legale privind
capacitatea de a face actul; - lipsa ori nevalabilitatea consimtamantului; - fraudarea
legii; - lipsa ori nevalabilitatea autorizatiei administrative; - nevalabilitatea obiectu-
lui actului juridic; - nevalabilitatea cauzei (scopului) actului juridic; - nerespectarea
formei cerute ad validitatem; - nesocotirea limitelor libertatii actelor juridice (nor-
mele imperative, ordinea publicd si bunele moravuri). Dintre aceste cauze, unele
atrag nulitatea absoluta, iar altele nulitatea relativa. Cand legea nu precizeaza felul
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nulitatii, este datoria interpretului sa stabileasca acest aspect, apeland la criteriul de
clasificare a nulitatii in absoluta si relativa: natura interesului ocrotit prin dispozitia
legald incalcata la incheierea actului juridic civil. Pentru anumite cazuri, nu exista
solutii unanime admise in ce priveste felul nulitdtii (absolutd ori relativd), atat in
doctrina, cat si in jurisprudentd [3, p. 224-225].

Declararea nulitatii actului juridic este orientatd spre apararea ordinii publice,
a bunelor moravuri si atrage anularea drepturilor si obligatiilor care, daca ar fi reali-
zate, ar duce la incélcarea legii. Regula generala a nulitatii actului juridic are urma-
toarea formula: Este nul actul juridic care nu corespunde prevederilor legii. Aceas-
ta reguld trebuie aplicata in toate cazurile cand actul juridic incheiat cu incalcarea
legii nu cade sub incidenta normelor speciale, care reglementeaza reguli speciale cu
privire la nulitatea actului [2, p. 196].
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O HEKOTOPBIX ®PAKTOPAX BJIUAIOINX HA IPECTYIIHOCTD
HECOBEPHIEHHOJIETHUX U MEPAX EE INTPEAYIIPEXJEHUA
B PECIIYBJIMKE MOJITOBA

Bsiuecnas BYPAEHIOK, cmyoenm,

Daxyrvmem npasa u COYUANLHLIX HAVK

Bonywkuii I'ocydapcmeennvii Yuusepcumem umeru Anexy Pycco
Hayunbrii pykosomurens: Anatosmmnii WAUTEP, koug. yuus., doxmop

Abstract: The states take care about safety of their people during the whole story.
The main direction of ensuring the security is combating crime. The juvenile de-
linquency is a type of the criminality, which endanger our society. It is very specific and
represents a basic reserve of adult crime and recidivism. Combating juvenile de-
linquency displays the general status criminality.
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IIpecTynHOCTh HECOBEPILICHHONETHUX BCEr/a MPUBJIEKala BHUMAHUE YUEHBIX
Y TMPaKTUIECKUX PAOOTHHUKOB MPABOOXPAHUTEIHLHBIX OPTaHOB. [ JIaBHOW NMPUYHHOMN
TAaKOr0 BHUMaHHS MOXKHO CUHMTATh TO, YTO JIMIA, COBEPIIAIONINE NPECTYNICHUS B
HECOBEPILICHHOIETHEM BO3PACTE, TPYAHEE OAJAIOTCS HCIPABICHHUIO.

OmnpeneneHuil npecTymHOCTH OecYMCIEHHOE MHOXKECTBO, OHM HECYT B cebe
oTne4yatok (mIoco(CcKux B3TISIIOB aBTOPOB, PA3IUYHBIX KPUMHHOJIOTHYECKHX
HIKOJ U HAIIPaBJICHUM, a TaKXKe MIPABOBBIX U aXe PEIUTHO3HBIX BO33PEHUIL.

"IIpecTynmHOCTh — 3TO OTHOCHTEIHHO MAacCOBOE, HCTOPHYECKH H3MEHYHBOE
COLIMAJIBHOE, HMEIOIee YrOoJIOBHO-TIPABOBOM XapakTep, SABICHHE KJIACCOBOTO
o0IecTBa, ciararomeecs 3 BCEH COBOKYIHOCTH NPECTYIUICHHH, COBEPIIAEMBIX B
COOTBETCTBYIOILIEM T'OCYAApCTBE B OMNpPEAETICHHBIN mepuona BpeMeHH"— mucana H.
@. Kysuerosa [4, ctp. 68].

B. Byxop cuuTaer, 4To MPECTYMHOCTh ABJISIETCS OJHUM M3 BaKHEHIINX MOKa-
3arenei mpoTuBopednii U TUCHYHKIUHN B )KU3HH COLMAILHOTO OPTaHM3Ma, OJHUM
U3 IapaMeTpoOB, OTPAXKAIOLIMX COCTOSHHE OOLIECTBA HA 3TOM JTare HCTOPHIECKOTO
pa3Butus|[2].

[IpecTynHOCTh HECOBEPLICHHOJETHUX O0NaAaeT PSIAOM OTIMYHUTENBHBIX 0CO-
OGeHHOCTEH, KOTOpBIE TPOSBISIOTCS B MPUIMHHOM KOMIUIEKCE M MOTHBAIMu ¢op-
MHUPOBaHHUA MIPECTYITHOTO MOBEICHUA U, KaK CIEJCTBHE, B €€ YPOBHE U T€HICHIUAX
pasButust. Kak mpaBuiio, nuna, He JOCTUTIINE COBEPIICHHOJIETHS, OTINYAIOTCS OT
JIMII CTapIIero BO3pacTa MHOTUMH JIMYHOCTHBIMM XapaKTePUCTHKAMM M IPECTyI-
HBIM ITOBEICHHEM.

CorylacHO oHIIMaIbHBIM CTATHCTHYECKUM JaHHBIM, B iepro ¢ 2000-ro roza
o 2016 HecOBepIICHHONETHUMH Ha Tepputopun Pecry6muku Momnosa ObIIO co-
Bepien0 31285 mpecryruiennit [9].

3a BBHIOpAaHHBIA TMEPHOJI KOJMYECTBO NPECTYIUIEHHH, COBEPIIEHHBIX JI€BOY-
kamu, pasasetcs 2602 [10], a mansunkamu — 28683 [11].

CTOUT OTMETHUTh, YTO YPOBEHb MPECTYNHOCTH HecoBeplieHHOoJeTHUX ¢ 2005
rofia HauMHAET 3HAUYMUTEeNbHO CHIDKaThea. Tak, B 2005 romy HecoBepIIEHHOIETHH-
MU OBUTO coBepIIeHO 2572 mpecTyIuieHus, B To Bpems kak B 2006 romy- 2087
npecTymieHui, a B 2016- 941 npecrymuenue [12].

B 2017 rony HeCOBEpIICHHONIECTHIMH WM C UX YYaCTHEM OBLIO COBEPIIECHO
2,2 % oT 00111ero uncia 3aperucTpUpOoBaHHBIX Mpectyruienui (35,6 Teic.). Ha 100
ThICSIY JeTell B Bo3pacte 110 18 ner npuxonurcs 117 npectymieHuil, CpaBHUTENBHO
co 163 B 2013 roxy. HecoBepuieHHONETHHE, COTIIACHO O(HUIIMATBFHON CTATHCTHKE,
YaInie BCero COBEPIIAIOT KPakH, C COOTHOIEHHueM B 69,8%, mocie KOTOpBIX ciie-
IyroT rpabex — 6,8% u xynauranusm — 3,5% [8]. U3 obuiero yncnia npectymieHuit,
COBEpPIIEHHBIX HECOBepIIeHHOoJeTHUMH B mepuox ¢ 2000 mo 2016 rom, 8265
HpecTyIUIeHUIl coBepiensl rpynnoi aun [13], 3596 pennauBHBIX MpecTyIIeHUN
[14], 1164 — mox Bo3aeiicTBiEM ankorous [15].

Craructuyeckue AaHHbIe, pegocraBieHHble HanmonansueiM bropo Craruc-
KM PecnyOnuku MosnoBa, IpesncTaBieHsl ¢ y4eTOM OTCYTCTBHUSI AaHHBIX C Je-
Boro Gepera J[nectpa [5].
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Uro kacaercsi KOJIMYECTBA HECOBEPUICHHOJCTHUX, MOABEPTHYTHIX MpeIBapu-
TEJIHHOMY 3aKJIIOUCHHIO, TO MO cOCTOSTHUIO Ha 1 ampens 2018 roma ux 4mcio pas-
HsieTcsl 34 3aKIIOYEHHBIM, U3 KOTOPBIX 32 — Malb4HKH, 2 — AEBOYKU. M3 HUX: de-
TBIPHAAUATWICTHUX — |; MATHANUATHICTHUX — 3; MIECTHAANATIICTHHX — 13; cem-
HaauatuneTHux — 11; BocemHanuatuneTHux — 6. Ilo kareropusiMm COBEpIICHHBIX
TPECTYIUICHHUH: cpenHell TshkecTn — 8; 3a Tspkkue — 16; ocobo Tsokkue — 10. Mo ko-
JUYECTBY PEUUAMBHBIX MpPECTyIUIeHUH: mepBblil pa3 — 30; BTOpoOii pa3 — 4 ueno-
Beka. UHCIIO HECOBEPIICHHOJIETHUX, COACPIKAIINXCS IO CTpakell Ha OCHOBAHHHU
OOBHHUTEIBHOTO MPUTOBOPA, PaBHO 39, U BCE OHU MYXKCKOro moja. M3 HuX: mecT-
HaaLaTUIETHUX — 1; ceMHaauatmwieTHux — 14; Bocemaaauatmietaux — 24. ITo ka-
TEropusM COBEPIICHHBIX MPECTYIUICHUH: cpemneii Tsokectn — 10; Tsokkume — 15;
oco6o Tsokkne — 14. [1o Konn4ecTBy penuINBHBIX MIPECTYIICHUIH: COBEPIINBINUE B
nepeeiii pa3 — 24; BTopoii pa3 — 10; 6onee aByx pas 5 [6].

[porecc BBIABICHUS TPUYUH IIPECTYITHOCTH HECOBEPIIICHHOJIETHUX HOCUT OCO-
Oblli XapakTep B CHJIYy MX BO3PAaCTHBIX COLMAIBHBIX U ICUXOJIOTMYECKUX 0COOEH-
HOCTEH, a Tak)Ke COIMAILHO-TIPABOBOTO cTaTyca. OCHOBHBIC IIPHYNHBI HECOBEPIICH-
HOJICTHEW MPECTYIMHOCTH KPOKOTCst B chepe HOpMUPOBAHUS JIMUHOCTH, B CEMBE, ILIKO-
Jie, Kpyre OoOIeHHs. DTHMH 0COOCHHOCTAMH SIBILTIOTCS: HEC(OPMUPOBAaHHOCTH y He-
COBEPILIEHHOJIETHUX COOCTBEHHON CHUCTEMBI B3IIIAI0OB, IIEHHOCTEH, MO3UIINIA; MOBHI-
[IeHHAsT 3aBUCHMOCTh OT MHEHHH M OICHOK JIPY3€if; SMOIHOHAIFHOCTh, HECTIOCO0-
HOCTb KPUTUYCCKU aHAJIU3UPOBATH CBOU IMOCTYIKU U TMOBCACHUC OPYTIHUX J'IIOL[efI.
Karanmm3aropamMn MexaHH3Ma MPECTYITHOTO MOBEICHHUS MOYKHO CUHTATh: KOH(IHUKT-
HBIE CUTYyaIlUH B CEMbE, B KPYTY JIpy3€H, OTCYTCTBHE Ha30pa CO CTOPOHBI pOIUTENei
U CIICIHAIN3UPOBAHHBIX OPTaHOB, OCCIIPU3OPHOCTH M T. I. BO3HMKaeT OmacHOCTh
MIPUBBIKAHUSI YK€ B PAHHEM BO3pacTe K MPOTHUBOTIPABHOMY MOBEICHUIO KakK K 00pa3y
JKU3HH, YCBOCHHSI KpUMUHAIBHON CYOKyIbTyphl. A.M. JlonroBa BEIACTSAET CICTYIO-
e HanboJiee 9acTo BCTPEUAIOIINECS] KPUMUHOTEHHBIE 00CTOSTEbCTBA: OTPUIIATENh-
HOE BIIMSIHUE CEMbBH (3JIOYIOTpeOIeHe poaAnTeNIel alkorojaeM, HApKOTHKaMH, TPpy-
060CTh, KECTOKOCTh); BPEMEHHOE WIJIM MOCTOSTHHOE OTCYTCTBHE V Psia POJIUTENCH
BO3MOXKHOCTH 00ECIIEeYHTh MHHUMAJIBHO HEOOXOIUMEIC MOTPEOHOCTH AETeH W, Kak
CIIC/ICTBHE, BO3HUKHOBEHHE 03JI00JICHHOCTH B OTHOIICHUSAX MEXIY OJIM3KMMHU JIFO-
JIBMI;, HACTPOCHUS OCe3HAIIS)KHOCTH WM O3JIOOJNICHHOCTH; IPH OTCYTCTBHU COIIHA-
JILHO-TIPABOBOW TOMOIIM 3TH OOCTOSTENBCTBA (POPMHUPYIOT MOTHBALUIO IIPECTY-
TUTCHUIT; 0€3HAI30PHOCTD B PE3yIbTaTe OTCYTCTBUS TOJHKHOTO KOHTPOIISA CO CTOPO-
HBI CEMBH U Psfia BOCHHUTATEIHFHBIX YUPEKICHUN; HU3KUHA YPOBEHb JKU3HU CEMEl
MOJPOCTKOB W 3aHMXCHHBIH YPOBEHb (POPMHUPYEMBIX HHTEPECOB M MOTPEOHOCTEH
JMYHOCTH; OTPHIATEIILHOE BIMSHUE OKPYXKEHHS, KOTOPOE MPOSIBIsETCS B 000CO-
6J'leHI/II/I TPpyHIibl I COBMECTHOT'O BPEMANIPECIIPOBOKIACHUA, IOJAPAaKaHUN JINACPpaM,
a TaK)Ke paclpoCTpaHsIeTcs Kak (PeHOMEH TOJIIBI, MPOSBISIONIANACS B MOBBIIICHHO
OMOIIMOHAJIBHOM ITOBCIACHUN BO BPEMS NOCCIICHUA, K IPUMEPY, CIIOPTUBHBIX MaT-
Yeif; BOBJIICYCHUE B3POCIBIMU MPECTYITHUKAMHU B MBSIHCTBO, a3apTHBIC UTPHI, YIOT-
pebiieHne HApKOTHUKOB, MMPOCTUTYIIHMIO, YTO HEPEIKO CBSA3aHO C BOBJIEUCHHUEM HECO-
BEPIICHHOJICTHUX B COBEPIICHUC IMPECTYIUICHUH C TMOCIEAYIOUICH MNpomaraHion
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NPEUMYLIECTB KPUMHHAIBHOM JKU3HM; JUTUTEIBHOE OTCYTCTBHE Y HECOBEpPLICHHO-
JIETHETO, OCTAaBUBIIETO y4eOy WM paboTy, ONpeAeNeHHBIX CTAOMIBHBIX 3aHITHMH,
4TO 00YCJIOBIMBAECT BOSHUKHOBEHHE HETaTHBHBIX B3TJIA0B U NPUBBIYEK, IpeoOpa-
3YIOIIUXCS B CUTYaI[IOHHBIE IIPECTYIUICHNUS; IPOHNKHOBEHUE B MOJIOJICKHYIO Cy0-
KyJIbTYpY 4epe3 CpeACTBa MacCOBOM MH(pOPMAIMU B KaYeCTBE IPUMEPOB MOApaka-
HUS KyJIbTa HAaCHINS, TPyOOCTH, KECTOKOCTH, HAPKOTHKOB, MPOCTHTYIMH U T. II.;
YBEJIMYCHUE JIOJM AETeH W MOAPOCTKOB C OTCTaBaHMEM B WHTEIUIEKTYAILHOM H
BOJICBOM Pa3BUTHH, B OOJBIIEH YaCTH — 3TO AETH POAUTEIEH, 3IOYIOTPEOIIAIOMNX
CIMPTHBIMM HAaUTKAMU U HApKOTHUECKUMHU BeliecTBami [4, cTp. 793].

Ha penmnmBHYIO NMPeCTYMHOCTh HECOBEPIIECHHOJIETHUX BIMSIET PaclpocTpa-
HEHHOCTbH HE BCET/Ia 00OCHOBAHHOI'O YCIOBHOTO OCYXKJCHUS WJIM IPUMEHEHHS Mep
BOCIIMTATEIBHOTO XapakTepa 0e3 oOecneyeHns! MOCTOSIHHOTO KOHTPOJIS 32 TOBEIC-
HHEM OCYXJeHHbIX. K mpuMepy: HeZaBHO, CyA NMPHU3HAI IOAPOCTKA BUHOBHBIM B
Kpake ¥ rpabexe ¥, ONpeaeyss Haka3aHue, y4uel, YTO MPECTYIUICHUS! OH COBEPILIII
B TO BpeMsl, KOr[ia OTOBIBa YCIOBHBIN CPOK 3a paHee COBEepILICHHYO Kpaxy [7]. B
pe3ysbTaTe y HECOBEPUICHHOJETHHX BO3HHMKACT OIIYIIEHHE BCEI03BOJICHHOCTH.
O60ocHOBaHHOE U 3aKOHHOE HAa3HAYCHHE HaKa3aHUs CBOAUT K MUHUMYMY HJIH, BO3-
MOXKHO, @K€ UCKIFoYaeT peruanB. M. BeIpray cumraer, 9To HECOBEpIICHHOIECTHUE
COBEpLIAIOT MOBTOPHBIE NPECTYIUICHHS O] BIMSATEIbHBIM BO3IEHCTBUEM IPYTHX
HECOBEPIICHHOJICTHIX, KOTOPBIE YK€ OTOBIBAIM HAaKa3aHUE, BEAYT Mapa3sUTHUCCKUI
00pa3 JKH3HU U, KaK CJIEACTBUE, HE YBaXKAIOT CYNIECTBYIOIINI 0OIECTBEHHbINH MOps-
Jok [1, cTp. 368]. B nerepMuHaLlMOHHOM KOMIUIEKCE MPECTYIHOCTH HECOBEPILEH-
HOJIETHUX B@XXHYIO POJIb UTPAeT HOpMajbHOE (PUHAHCHPOBAHKHE MPOrpaMM MpodH-
JAKTHKA TIPECTYITHOCTH, B TOM YHCJIE HECOBEPIICHHOJIETHNX, U PabOTHI MPpaBOOXpa-
HHUTEJIbHBIX OPraHOB. BOJBITMHCTBO HECOBEPILICHHOJIETHUX MPECTYITHUKOB SIBISIFOTCSI
BBIXO/LIAMHA M3 HEOJIAaronoiaydHbIX ceMed, (HOPMHUPYIOIMXCS B MaprHHAIbHBIX
o0cTosATeNnbCTBAaX. MIX ypOBEHb HHTEIIEKTYIBHOTO Pa3BUTHA HIDKE MO CPAaBHEHHUIO
CO cBepcTHHKaMH. HecoBeplieHHONETHHE NPECTYHMHUKH TIOYTH HE YMTANIN KHHT,
MPEAIOYHTAIN IPOCMOTP (QHIIBMOB, I/I¢ CIOKETOM OBLIO HACHUIIME, T. €. HATJIAJHBIN
NpHMEp OrPaHHMYEHHOCTH KaK KyJIbTYPHBIX, TaK M J[yXOBHBIX HHTepecoB. Bpemsmnpo-
BOX/ICHHE TAaKUX MOJIOJIBIX JIfo/ieil (hakTHYecKn ObUIO OECleNbHBIM, OTYEro Co3/ia-
JMCh CHUTYalliH, CIIOCOOCTBYIOIIME COBEPIICHHIO MPAaBOHAPYIIEHHUH, 4acTO CBS3aH-
HBIX C TPYNIOBBIM PAaCIUTHEM CIIUPTHBIX HAIUTKOB, MOTPEOJIICHUEM HAPKOTHYECKHX
BEIECTB, a3apTHBHIMU MTPaMy. Y HECOBEPIICHHOJIETHUX IPECTYITHUKOB IpeodiagaeT
3TONCTUYECKU-TIOTPEOUTENBCKAsT MOTUBALIUS, KOTOPAsi CITyXKHUT NPHYMHON OoJiee 1mo-
JIOBUHBI BCEX MPECTYIJICHUH HECOBEPIICHHOJNETHUX (Kpaku, rpabexkd, pa3doou u
T.1.). B crapmieit Bo3pacTHOH rpyrine HECOBEPIICHHONIETHUX MPECTYITHUKOB TIPEo0-
05aaroT LA CO CIOKUBIIMMHUCS MPUBBIYKAMHU U CTEPEOTHUIIAMH aHTHOOIIECTBEH-
HOTO ¥ KPIMHHOTEHHOTO roBesieHns. CreryeT oOpaTuTh BHUMaHHE Ha pacnpocTpa-
HEHHOCTb MPUCTPACTHH K CIIUPTHBIM HAITUTKAaM, HAPKOTHUKAM, a3apTHBIM HIPaM.

Kak BuIHO, BBIABICHHWE NPUYMH HECOBEPILCHHOJETHEH NPECTYMHOCTH JI0-
BOJIBHO CJIOKHBIM Mpolecc, 3aTparkuBaloInil Bce acHeKThl )KU3HH HECOBEPILCHHO-
JIETHETO, €0 CEMbU M OKpYKeHHUs. UTOObI MOBIUATH HAa €€ YPOBEHb, IPUUUHBI BO3-
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HUKHOBEHUS, a TaKXKE Ha CaMy JINYHOCTb HECOBEPIICHHOJICTHETO, HY>KHO KOM-
TUIEKCHO TIOJIONTH K MpodiiemMe 00phOBI ¢ IPECTYITHOCTBIO.

I'maBHBIM HaIpaBIEHHEM JAEATEIBHOCTH B 60pBOE C IMPECTYITHOCTHIO HECOBEP-
IIEHHOJICTHUX SBILSIETCS €€ MpenynpexiaceHue. Llenbio mpeaynpeskaeHus NaHHOTO
BHJIa IPECTYITHOCTH SIBISIETCS] HE TOJIBKO CHIDKEHUE KOJIMYECTBA MPECTYIUICHUH, HO 1
COIMANIbHOE, a TAK)KE€ HPABCTBEHHOE BOCIHTAHUE MOJIOJEKH, KOTOPOH IPENCTONUT
omnpenenaTs Oynymee cTpasl. Mcxoas u3 3To# 1eny, npeaynpexaeHue npecTym-
HOCTH HECOBEPIICHHOJETHHUX HANpaBJICHO Ha pelleHHe cIeayrolux 3a1ad: 1) pea-
JM3aLysl ¥ 3aI0UTa PaB ¥ 3aKOHHBIX HHTEPECOB HECOBEPILEHHOJIETHHUX, OXpaHa UX
JKM3HH U 3/I0POBbsI, 00ECTIeYeHNE ONTUMAJIBbHBIX YCIOBUH (POPMUPOBAHUS IMIHOCTH,
yCTpaHeHNE NCTOYHUKOB OTPHLIATENILHOTO BO3/ICHCTBUS HA YCIOBHS )KU3HH M BOCITH-
TaHUsL; 2) NOoAAepKaHUEe COLHMAIBLHOTO TOPsIKa U 3alluTa o0IecTBa OT IpaBOHAPY-
IIAFOIIETO MOBEACHU HECOBEPIICHHOJIECTHHX; 3) COACHCTBIE B COLMANBHON aamnTa-
IIMM HECOBEPIICHHOJIETHUX, XapaKTEePU3YIOIINXCS TIPOTHBOIPABHEIM IOBEICHHEM.

CucremMa yJ9acTHHKOB IPO(MMIIAKTHKH NPECTYIUIEHNH HECOBEPILICHHOJIETHHX C
HEOOXOIMMOCTBIO BKJIFOYACT: 1) OpraHbl BIACTH M YHPABICHHUS; 2) HHCTUTYTHI CO-
IIMaJIbHOTO BOCIHUTAaHMS, @ UMEHHO CEMBIO, IIKOITY, YUPEXKIACHUS KyJIbTYpbL, U T. IL.;
3) opraHsl cOIMaIbHON 3aIINTHI, MEAUIIMHCKON M ITPABOBOI MMOMOIIH JETSIM, HaX0-
JUIIUMCST B 3aTPYJHUTEIBHOW XM3HEHHOM CHUTyallMd WM IONABIIUM B 3KCTpe-
MaJbHblE HEOJAarompusTHBIE >KU3HEHHBIE 00CTOSTENLCTBA; 4) MPaBOOXPAHUTEIb-
HbIE OpraHbl U UX CHECLUATN3UPOBAHHBIE CIYXObI.

[IpenynpexaeHue NpecTyHOCTH HECOBEPIIEHHOJIETHUX COCTOUT U3 HECKOJIb-
KX KOMIIEKCHBIX CHCTEM, TaKHX, KaK paHHAS MPO(HIAKTHKA, HEIIOCPEICTBEHHAs
npodunakTika, NpodUIIaKTHKa NPEANPECTYITHOTO TTIOBEICHUS U NPodUIakTHKa pe-
UIUBA. DTH 3Tanbl NPO(WIAKTUKH HaNpaBJlIeHbl Ha TO, YTOOBI IIOMOYb HECOBEP-
HICHHOJICTHUM, OKa3aBIINMCS B HEOJaronpUsiTHON cpeJie elle JI0 TOro, Kak npedsbl-
BaHME B 3TOH cpefie CKaKeTCsl Ha UX TIOBEJICHNH; HE IOITyCTUTh CTAHOBJICHHSI ITpec-
TYIHOTO 00pa3a >XKHU3HH M OOECIEeYHTh HCIpPaBJIEHHE JIMIl CO 3HAYUTENBbHOMU CTe-
MIEHBIO COLMAJIBHO-TIPABOBON JedopManiy, COBEPUIAIOIINX IPaBOHAPYIICHNS He-
NPECTYIHOTO XapakTepa; He JOIMYCTUTh MEepexoJl Ha MPEeCTYMHbII MyTh ¥ CO31aTh
HEoOXO/IMMBIE YCIIOBUS JUIS WCTIPABIICHUS JIUI, CHCTEMAaTHYECKH COBEPIIAIOIINX
NpaBOHAPYIIEHHS, XapaKkTep U CTEeNeHb MHTEHCUBHOCTU KOTOPBIX YKa3bIBaIOT Ha
OOJIBIIYIO BEPOSITHOCTH COBEPIICHMS NPECTYIUIEHHMH B OyAylleM; NMpeaynpenuThb
pEeLUIUB NIPECTYIICHUH.

Mepsbl paHHETO NPEeIYNPEXICHUS BKIIOYAIOT: MPENyNpexIeHNe U ycTpaHe-
HHE CYIIECTBEHHBIX HAPYIICHUII HOPMAJBHBIX YCJIOBUH HU3HU M BOCHHTAHHS He-
COBEPLIEHHOJICTHUX IIYTEM HaJ30pa M KOHTPOJIS 3a COOJII0/IEHHEM IIPABOBBIX HOPM,
PETyIUPYIONIUX 3TH YCIOBHSA, OKA3aHHUSI COLMAIBHONW ITOMOIIH, TTOIICPIKKH, 3allH-
TBl B PAa3IMYHBIX (POpPMaxX, CBOEBPEMEHHBIX JJISI MX BOCCTAHOBIICHHMS; yCTpPaHEHHE
MCTOYHHMKOB HEOJArONpPHUSITHOIO BO3JCHCTBHS HA YCIOBHS XHM3HU M BOCIHTAHHS
HECOBEPILICHHOJIETHHUX; KOPPEKTHUPOBKY HENPABUILHOTO Pa3BUTHS JIMYHOCTH B Ha-
YanbHOW CTAaJMM, a TAK)Ke HOPMAIIM3ALMIO YCIOBUH CPE/bl )KU3HH U BOCITUTAHHS
KOHKPETHBIX TIOIPOCTKOB MIJIM MX ONPEEJICHHBIX IPYIIL
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Mepsl HENMOCPEACTBEHHOTO MPEIYIPEKACHUS HEOOXOAUMBI, €CIH Ha NPEIbl-
IyIIeM dTare He ObUIO MPenoTBpameHo (GOPMUPOBAHNE Y HECOBEPIICHHOJIETHETO
CKJIOHHOCTH K IIPaBOHAPYIICHUSAM, H OH Hadall IX COBEPIIATh.

Ha nanHO# cTanuu Takke OCYLIECTBISIETCS HOPMAJIN3ALNS YCIOBUM KU3HU U
BOCITIMTaHMS, O3[OPOBJIICHHE Cpedbl. BMecTe ¢ TeM CyIIeCTBEHHO YBEIHMYMBACTCS
BO3ZCUCTBIE HA CAMOTO HECOBEPIICHHOJETHETO, BKIIOYas IPH HEOOXOANMOCTH
MepEI IIPABOBOTO XapakTepa.

Mepbl B OTHOILIEHUM HECOBEPIICHHOJIETHUX, 3aMEUYEHHBIX B MpPaBOHApYIIIE-
HUSIX HEMPECTYMHOTO XapaKTepa, BKIIOYAIOT: MOCTAHOBKY Ha y4YeT B OpraHax, ocy-
HICCTBISIOIIUX MPOQPUIAKTUKY MPECTYIUICHUH HECOBEPIICHHOIICTHUX, TUTUTCIBHYIO
BOCIIMTATEIbHYIO0 paboTy M KOHTPOJIb; OOIIECTBEHHOE BO3AEHCTBUE; YCTPOUCTBO B
CIIOPTUBHBIC JIareps U KIyObl; TPaKIaHCKO-IPABOBBIC MEPHI (B3bICKaHKE yIiepoa).

Crnenyromuii 3Tan npopMIaKTHKA 00pa3yoT Mephl B OTHOIICHHH HECOBEp-
MICHHOJICTHUX, KOTOPHIX MOXHO pacCMaTpHUBaTh KaK HAXOIAIMIUXCSA B CHITy pPa3BU-
THS KPUMHUHOTCHHOW MOTHMBAllMM Ha TpPaHH COBEPIICHUS MPECTYIUICHUS. 31ech
HCTIONB3YIOTCS MEPHI, peau3yeMble B IpoIecce KaKI0IHEBHOTO, HHTCHCHBHOTO U
JIEMOHCTPATHBHOTO KOHTPOJIS 32 MOBEICHHUEM, CBA3SIMH M BPEMSIPEIPOBOKICHNU-
€M HECOBEPIICHHOIICTHET0. DTH MEphl UMEIOT 3a7ady yIep:KaTh OT Iepexona Ha
IIPECTYIHBIN IIYTh.

Meps! npeaynpexaeHus periInBa BKIIOYAIOT: JeITeIbHOCTD CIeHAIU3HPO-
BaHHBIX MOJPA3JICJICHUI 10 JieJlaM HECOBEPUICHHOJIETHUX, O(HUIIEPOB YrOJIOBHOTO
NpecIeIoBaHusl, MPOKYPOPOB; HMCIIOJIb30BAHUE BOCIHUTATEHLHO-TIPOPHUIAKTHIECKOTO
BO3ACUCTBHS CaMOI'0 CyIONPOU3BOACTBA; CBOCBPEMEHHOE U3BATHE OPYXKHUSI U OpYy-
JIUH NPECTYIUICHUH y paHee CYJUMBIX MIOAPOCTKOB; IIPABOBYIO U MOPAJIBHYIO MO~
TOTOBKY K JKH3HH Ha CBOOOJIE OCYXKICHHBIX, ITOIJICKAIINX OCBOOOKICHUIO; TPYIO-
BOC M OBITOBOE YCTPOWCTBO HECOBEPIICHHOJECTHUX, OCBOOOKACHHBIX M3 MECT JIH-
IICHUST CBOOOABI OO OCYXICHHBIX K MepaM, HE CBS3aHHBIM C JIHIICHHEM CBO-
60161, ¥ KOHTPOJIb 32 KX [TOBEJCHUEM u T. 1. [3].

B 3axmroueHmH XOTEnoch OB OTMETHUTh, YTO Pa3BUTHE (PH3MUECKON
KYJIBTYPHI U CIIOPTA OKa3bIBACT OJIATONPHUATHOE BO3ACHCTBHIE HA COIMANBEHYIO
cpeloy, TIZJe HaxoAWTCS OOJBIIOE KOJMYECTBO HECOBEPIIEHHOJIETHHX,
oOecrieunBast HpO(i)I/IJ'IaKTI/IKy HEraTUBHBIX COIIMAJIBHBIX SIBJICHUM.

B. Manonaku, Mactep cropTa, 3aciiy>KeHHbIi Tpenep Pecryomiku Mosnosa,
CYMTACT, YTO B YCJIOBHUSAX ri1o0anu3anuu pusndeckas KyJabTypa U CIIOPT CTaHO-
BUTCA BAXXHBIM IIOJIMTUYCCKHUM, COLIMAJIBHBIM H 3KOHOMHWYCCKHUM (baKTOpOM.

D heKTHBHOE MHOTOCTOPOHHEE PA3BUTHE (PH3HIECKON KYJIbTYPHI H CIIOPTA SIBILS-
€TCsl HEOTHEMJIEMOH YaCThI0 COLIMAIbHO-IKOHOMUUYECKOM MOJIMTUKHU TOCYAapCTBa.
MaxkcumanbHOE UCTIONB30BaHNE TIOTEHITHANA (PU3MYECKOH KYJIBTYPhI U CLIOPTA CIIO-
COOCTBYET MPOLBETAHUIO 00IIIeCTBa. B HacTosIIee BpeMst pr3ndecKast KyapTypa ’
CIOPT MPECTABIITIOT COOOH KOMIUICKCHYEO CHCTEMY, TOCTPOCHHYO Ha HCIIOJB30-
BaHUH MHOTOYHUCIICHHBIX IBUTATEIBHBIX ICHCTBHIA, UMEIOIIUX PAa3HOOOPA3HYIO
chepy npumeHeHus. Pr3ndeckast KyIbTypa U CIIOPT CONPHKACAIOTCS C IPABOOTHO-
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HICHUSMH aIMUHUCTPATHUBHOTO, TPYJOBOI'0, TPAXIAHCKOTO, YIrOJIOBHOT'O, COLUAIIb-
HOTO, (PMHAHCOBOTO, CTPAXOBOT'0 XapaKTepa; CO CIIOPTHBHON MEIUIMHON U (hapma-
LEBTHKOM, a Takoke ¢ MPAaBOOTHOLICHUSMH, BO3HUKAIOIIUMH B MPOLECCE YPETyJIH-
POBaHUS CIIOPOB B JaHHOU oOnactu. HecMoTps Ha MHOTOOOpa3ue 3THX IPaBOOTHO-
IICHUH, KOTOPBIE OTHOCATCA K OOBEKTaM PEryJHUPOBaHUS DPA3IMYHBIX OTpacieil
npaBa, OHU (HOPMUPYIOT HE3aBUCHMYIO CHCTEMY OOIIEeCTBEHHBIX OTHOUICHUH.[5]
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VICIILE UMANE - CEL MAI MARE DUSMAN AL OMENIRII
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Abstract: Human vices are the greatest enemy of mankind because they represent
certain defects that cause negative consequences to the people who use them. The biggest
vices over time are: smoking, drinking, drugs, gambling. It would be ideal if the vices did
not exist in our lives, we would be healthier and lead a much more correct way of life. But
as man is not perfect, each tends to an impossible ideal, human vices are found in our
lives through the little pleasures that they offer us. Living without vices is the choice of
each of us, depending on our own ethics, morality and morality of the whole society we
are part of.

Keywords: vices, defects, people, ideal, ethics.

Pornind de la citatul lui Ionut Caragea: ,,Dintre toate minunile pamantului, am
ales viciile pentru a fi fericiti.” Putem afirma cd omul, prin esenta sa, este sclavul
propriilor placeri, dominat pe parcursul vietii fiind de instinct, dorinte, idealuri si
vise pentru a-si satisface propriul orgoliu sau mai simplu spus: pentru a fi fericit.

Fericirea este perceputd in mod diferit de catre fiintele umane, pentru cineva
fericirea este scopul vietii, sensul acesteia, pentru altcineva fericirea pur simplu nu
exista, viata fiind o vale a plangerii. Pornind de la ideea ca omul isi cauta rostul in
viatd, simultan acesta incearca sa fie fericit, inglobandu-se in micile placeri, propriile
idealuri create care ne ofera implinire. Minunile sunt acele reflectii, evenimente des-
fasurate, care ne induc in lumea reveriei. De ce viciul poate fi considerat minunea
care ne aduce fericirea? Simplu. Omul se materializeaza prin ceea ce face si cine este.

,,Ce este omul in natura? Nimic altceva decat un neant fatd de un infinit, un tot
fatd de un neant, la mijloc intre nimic §i tot. Este mai usor sd cunosti pe om in
general decat in particular, dar cel mai greu lucru este sa te cunosti pe tine insuti.

Legat de om, marele intelept Protagoras spunea ca omul este masura tuturor
lucrurilor, celor vazute pentru ca sunt vizute, iar celor nevazute fiindca sunt neva-
zute. Sa nu uitdim ca medicul 11 vede pe om in toata slabiciunea sa, juristul in toatad
rautatea sa, teologul in toatd prostia sa.” [1] Suntem ceea ce facem, ceea ce man-
cam, ceea ce vorbim, ceea ce dorim, ceea la ce visam, tindem spre perfectiune, dar
nu suntem perfecti, deoarece aici intervin viciile.

Conform Dex-ului, notiunea de viciu este definita ca fiind: ,,Defect, cusur, ne-
ajuns (de constructie, de functionare etc.”, adica viciu prin natura sa este ceva rau,
dar paradoxal poate stimula idea de bine, care este ceva relativ de la om la om, in
functie de limitele proprii fiecdrui, si prin aceasta ajungem la ideea ca defectele su-
plinesc necesitatea de fericire a celui care le cauta, chiar daca acestea sunt toxice si
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ne otrdvesc viata, precum cianura de potasiu, ne omoard lent, iar cadnd constienti-
zam acest lucru ajungem la sfarsitul existentei umane. Urméand celebra afirmatie ca
omul isi pierde sanatatea si tineretea apoi urmeaza restul, adica nimic. Adica viciile
sunt acel catalizator al mortii dulci, al fericirii de scurtd durata, care prin antiteza
devine propriul dusman al ratiunii umane deoarece prin paradoxul fundamental al
eticii: ,,Stiu cum este bine, dar oricum savarsesc raul”, fiinta umana in cautarea
binelui si a placerii va comite rau. Asta e natura umana.

,,Viciile reprezintd cel mai mare dugman al omenirii, reusind sa distruga ince-
tul cu Incetul aproape orice persoand, orice suflet. Cu toate ca sunt daunatoare, vi-
ciile reprezinta criteriul ce ne desparte de roboti, reusind a ne forma un obicei clar
din a incerca ceva nou si a ne opri, sau din a ne distruge incet, incet. Toate atractiile
ingelatoare, toate viciile se pot transforma in o moarte sigura, sau in prieteni imagi-
nari care reusesc a-ti satisface toate dorintele, fara a-i plati nimic in schimb.” [2]

Nu existd om sd nu... si aici lista poate fi continuatd cu cele mai nocive
lucruri savarsite, care sunt catalogate drept vicii.

,,Vorbind despre vicii trebuie sa ne referim la pacatele umane, in primul rand,
la cele sapte pacate de moarte (capitale) ce sunt proprii religiei. Conform
Catehismului Bisericii Catolice, cele sapte pacate capitale sunt:

1. Mandria. Este izvorul tuturor rautatilor sufletesti din care se naste slava
desartd, ingdmfarea, ipocrizia, megalomania, aroganta, infumurarea, laudarosenia,
nerusinarea, ocara etc.

2. Zgarcenia. Este materiala si spirituald. Materiald este atunci cand omul nu
voieste sd mangaie trupeste pe cel sarac, iar spirituald cand nu voieste sa indrumeze
pe cel nestiutor din rautate. Ea are urmari catastrofale, stim asta din actuala criza fi-
nanciard. Deseori ea este inteleasd ca motor al sistemului nostru economic. In reali-
tate insd, omul a intrat sub jugul hipnotic al acumularii de capital, iar efectele de-
vastatoare ale crizei au aratat ca Intreaga lume std ,,sub semnul avaritiei universale”.

3. Lacomia. Ea reprezintd un pacat capital din care se nasc marturia mincinoa-
sa, nemilostivirea, viclesugul, nedreptatea, furtul, batjocorirea celor sfinte, camataria.

4. Invidia. Cand cel furios nu poate birui cu mania lui piedicile care i se opun,
si neputdnd sa faca altceva, se indulceste cu inima in patima invidiei, ca sa acopere
cinstea si vrednicia sufleteasca si trupeascd a aproapelui si sa se inalte el. Din ea ies
zece ramuri: complotul, mania, dusmania, cearta, nemultumirea, luarea in ras, bu-
curia de raul altuia, ura, tinerea de minte a raului, uciderea. Invidia este patima unui
suflet inrautatit chinuit de bunul mers si faptele bune ale aproapelui etc.

5. Desfranarea. Din acest pacat se nasc: sodomia, onania, coruptia, amesteca-
rea sangelui, silnicia, bestialitatea, adulterul etc. Actualmente desfranarea a devenit
»fastfood”, ,,0 afacere rece”, de care profita din plin industria porno.

6. Mania. Ea porneste de la aceea ca omul nu-si poate indeplini poftele sale, se
infurie céci este impiedicat de la scopul sdu cel rau. Din ea se nasc nebunia, blasfe-
mia, cruzimea, tulburarea, spaima trupului, ocara, iritarea, prostia, schimbarea tru-
pului, uciderea etc.

338



7. Lenea. Este lipsa de intrebuintare a puterilor trupesti si sufletesti pe care
Dumnezeu ni le-a daruit ca sa le folosim in viata noastrd. Din ea se nasc deznadej-
dea, nepasarea, neglijenta, impietatea, necredinta, osandirea altuia etc.” [3].

Totusi odatd cu evolutia societdtii oamenii se schimba, apar noi modele de
comportament, respectiv si noi vicii, dar avand la bazd cele mentionate mai sus.
Fiecare tinde spre ideal, spre perfectiune, ca si devind cea mai bund varianta a sa,
dar totusi intelegem ce este bine, dar comitem raul, deoarece fiinta umana cauta
fericirea In viata regasita adeseori prin placere.

In timpul actual, odata cu schimbarea societitii si a generatiilor apar noi
obiceiuri care sunt considerate a fi vicii ddunatoare, deoarece provoaca dependente,
precum ar fi: televiziunea, shoppingul, mobilomania, interfilia si netomania etc.

Vorbind despre televiziune, in ultimul timp oamenii petrec mult timp in fata
tv privind emisiuni chiar si interzise dupa categoriile de varsta, show-uri, un obicei
care practicat mult timp devine viciu deoarece prin intermediul acestuia fiinta
umanad poate fi manipulatd, deficiente de vedere etc.

,,uUn articol, publicat pe portalul Infoniac, a calculat cd un om in varsta de 65
ani petrece in mod normal cam 9 ani lipit de televizor, iar in mod anormal dublu,
intrucat multi stau cu ochii la sticla chiar si 8 ore pe zi” [7].

Shoppingul este specific femeilor, dar nu exclusiv. Suntem inconjurati de
atata publicitate si ispititi de atitea supermarketuri, incit nu putem rezista ispitei de
a cumpara, chiar daca n-avem nevoie de nimic. Pur si simplu, ne amintim cand
vedem marfa in raft.

Referitor la mobilomanie, in timpurile in care tehnica se dezvolta foarte rapid
comoditatea utilizarii telefonului si relationarii cu semenii a dus la folosirea excesi-
va a acestuia. Potrivit Biroului National de Statisticd, in 2014, moldovenii au vorbit
la telefonul mobil in jur de 6 miliarde 90 de milioane de minute. Un an mai tarziu,
cifra a ajuns deja la 6,3 miliarde. in 2016 a fost inregistrati o usoara scadere. Iar in
2017 aceasti cifrd a crescut, din nou, si a ajuns deja la 6,21 de miliarde.

Oamenii marturisesc ca in timpurile noastre deja numai pot fara aceasta, chiar
daca specialistii atentioneaza cd devine un viciu care provoaca dependentd. C-am
asa arata unele pareri cu referire la aceasta:

,,"'Cel mult o ora pot sa stau fara telefon."

"Este straniu atunci cand oamenii au subiecte de discutie pe retelele de socia-
lizare, iar atunci cand se intdlnesc nu stiu despre ce sa vorbeasca."

"Chestia asta se observa foarte tare in societate si in troleibuz si la statie si pe
drum poti sa cazi jos cu telefonul in mana. Din prieteni cineva a uitat telefonul intr-0
7i, gata parca ceva nu 1i ajunge parca ar fi paine, mancarea".

"Cred ca niciun minut nu stau fara telefon, totul e legat de oamenii, sunt de-
pendenti nu ai ce face asta e, eu nu ca pot sa fiu, eu sunt. Toate problemele se re-
zolva deja prin dsta"” [5].

Concomitent cu telefonul mobil un numar mare de oameni apeleaza si la inter-
net care reprezintd o retea globala care utilizata nerational provoaca dependenta si
devine viciu.
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Potrivit Agentiei Nationale pentru Reglementare in Comunicatii, in 2017, in
RM, utilizatorii de internet mobil au generat un volum total de trafic de peste 66 de
milioane de gigabiti. Analizand profilul utilizatorilor de internet in Republica Mol-
dova din anul 2015 avem: ,,2,12 milioane de utilizatori ai internetului, 88% dintre
utilizatori folosesc zilnic internetul; 53% dintre utilizatorii sunt de sex feminin;
65% dintre utilizatori au varste cuprinse intre 20 si 49 de ani; segmentul cel mai
mare (28%) fiind tineri cu varste intre 20 si 29 de ani, urmat de segmentul 30 -39
(22%); 33% dintre utilizatori au studii universitare si postuniversitare; 56% sunt
persoane active, angajati sau antreprenori si 18% se afld in perioada de studii; 34%
au venituri lunare nete de pana la 10 mii de lei; 93% au calculator personal, iar 37%
acceseazi internetul folosind tableta sau smartphone-ul; 15% dintre utilizatorii de
internet acceseaza servicii bancare on-line, iar 40% fac periodic cumparaturi onli-
ne; 54% dintre utilizatori sunt interesati de stiri; 54% au o experienta de utilizare a
internetului mai mult de 5 ani; 41% au copii mai mici de 15 ani.”’[4], observam ca
internetul a inlocuit lumea reald, oamenii gasesc discutii in lumea virtuala si nu au
despre ce discuta in lumea reala.

In acelasi timp exista si vicii care nu si-au pierdut efectul de-a lungul timpului,
precum: tutunul, alcoolul, sexul, drogurile, jocurile de noroc, somnul, mancarea etc.
Oamenii consuma alcool ca sa obtind un beneficiu psihologic: sa poata adormi, sa le
scada inhibitiile, pentru ca sunt depresivi sau timizi. Riscul de dependenta creste si la
cei cu tulburdri de personalitate, cum sunt impulsivii, sau la cei cu tulburari anxioase,
potrivit lui Eugen Hriscu, medic psihiatru la Clinica PsyMotion din Bucuresti.

»Fumul de tutun contine peste 250 de substante toxice. O datd cu inhalarea
fumului unei tigari, introduci in organism o solutie de curatat unghiile (acetond),
una de decolorat parul (amoniac) si una de diluat vopselurile casnice si industriale
(toluen). Mai inspiri metale grele (cadmiu, folosit la fabricarea bateriilor) si iei
cteva guri bune de gaze de esapament (monoxid de carbon)” [6].

Alcoolismul este manifestarea congtientda sau nu, prin care individul cauta sa-
tisfacerea nevoii de a consuma alcool indiferent de mijloace sau consecinte, pentru
evitarea sevrajului sau a starilor psihice neplacute. Consumul este determinat de
dependenta fizica si dependenta psihica, in cantititi moderate e medicament, in
cantitati mari este viciu.

Un viciu la fel de distructiv il reprezintd jocurile de noroc, care provoaci
independenta ireversibild. Marturiile anonime ne relateaza aceasta: ,,A. are 19 ani si
a jucat prima data la pacanele la 14 ani, cand era doar un adolescent. Acum reuseste
sd se abtind gratie terapiei de grup si terapiei individuale pe care o urmeaza, insa
recunoaste ca tentatiile sunt mari. "Mi-am dat seama cd dependenta este prezenta
atunci cand nu ma mai puteam abtine de la joc, faceam orice pentru a obtine bani
din joc, prin metode legale sau ilegale. Acest lucru s-a intamplat la varsta de 19 ani,
acum aproximativ 3 luni.; B. are 37 de ani si a jucat prima data la pariuri sportive,
cand si-a luat un bilet cu 20 de evenimente de la agentie de profil. "Am realizat ca
jocurile de noroc sunt o problema cand mi-am pierdut prietenii, nu am putut achita
creditele la banca si cd puteam sa imi pierd familia si viata. Am pierdut respectul

340



fata de sine, mi-am pierdut prietenii, m-am inchis in mine si am pierdut orice
contact cu exteriorul”, a spus B., adaugand ca paguba totala suferitd este de circa
80.000 de euro si cd a ramas cu credite restante.; C. are 25 de ani si a jucat prima
datd poker cu prietenii, dupd care a inceput sd joace in mediul on-line. Dupa
aproape jumatate de an de la momentul in care si-a dat seama ca este dependent, a
apelat si la terapie. "Viata a fost afectatd in mod calitativ, atit pe plan social, cat si
fizic si psihic. Am fost la un pas sd imi pierd locul de munci, mi-am pierdut
prietenii din cauza izoldrii de viata cotidiana. Pe plan fizic am pierdut aproximativ
20 kilograme, am avut stari de insomnii, senzatii de greata, instabilitate psihica", a
declarat C., addugand ca rudele nu au aflat niciodatd de problema sa. Desi a pierdut
bani multi si si-a facut credite, a reusit sa le achite.

Ce ar fi omul fara vicii? Probabil cea mai buna varianta a sa, sau poate nu, in
functie de scopul si fericirea fiecirui in viata. insisi daca vorbim de fiinta umana
viciile sunt o parte inerentd a acesteia Intr-o masurd sau alta. Precum afirma
Nicolae lorga: ,,Viciile sunt calaii care te omoara incet, ca o sabie neascutitd, ajun-
gem la concluzia ca intreaga viata luptdm cu viciile pentru a fi cea mai buna va-
riantd pentru beneficiul nostru sau pentru a nu incilca morala societatii.

Bibliografie:
Avrticole:

1. CALITATILE SI VICIILE FIINTEI UMANE, DIN PERSPECTIVA VIETII
COTIDIENE (XVI), Cuvantul Liber, 15.08.2015,Nr.157, loan Oprea.

Webografie:

http://www.dragosasaftei.ro/viciile-si-viata-la-limita/, (accesat pe 16.04.2018)

https://moldovacrestina.md/sapte-pacate-capitale/, (accesat pe 18.04.2018)

4. https://mdigital.md/noutati/utilizatorii-de-internet-din-moldova/,  (accesat  pe
08.04.2018)

5. https://www.publika.md/pe-an-ce-trece-moldovenii-vorbesc-tot-mai-mult-la-
telefonul-mobil-iar-numarul-de-utilizatori-de-internet-mobil-creste_2999960.html,
(accesat pe 10.04.2018)

6. https://romanialibera.ro/stil-de-viata/familie/viciile-care-ne-distrug-sanatatea-
219338, (accesat pe 17.04.2018)

7. http://www.ziare.com/magazin/stiri-magazin/viciile-secolului-xxi-creeaza-noi-
dependente-1128913

wn

REPRESIUNEA STALINISTA iN CAZUL DEPUTATILOR SFATULUI
TARII: DOCUMENTE SI MARTURII

Ana CUCULESCU, studenta,

Nelea COGILNICEAN, studenta,
Facultatea de Drept si Stiinte Sociale,
Universitatea de Stat ,, Alecu Russo” din Balti

Abstract: The establishment and consolidation of the communist totalitarian regime
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domination to the west hit directly within the borders of Romania. By making the addi-
tional Soviet-Nazi secret protocol in 1939, the USSR has annexed Bessarabia, Northern
Bukovina and Herta. The formation of Moldovan RSS was accompanied by aggressive
actions of the new power towards the native population. The terror has become a prio-
rity tool to ensure the people’s obedience. In the first line of those which was conside-
red as “enemies” of the power were also members of the Country Councils. The purpose
of this research is to identify and highlight the Stalinist repression in the case of the
Deputies of the Country Councils on the basis of archival documents and testimonies.

Keywords: The Country Counsel, deputies, repression, enemies, USSR, Bessara-
bia, Soviet Regime, deportations, imprisonment, refugees, communist terror, war,
NKVD organs, punishment, archive.

Instituirea si consolidarea regimului totalitarist comunist a avut grave conse-
cinte pentru statele europene. Extinderea dominatiei Uniunii Sovietice spre vest a
lovit direct in hotarele Romaniei. Prin realizarea protocolului aditional secret
sovieto-nazist din 1939, URSS a anexat Basarabia, Nordul Bucovinei si tinutul
Herta. Formarea RSS Moldovenesti a fost insotitd de actiuni agresive a noii puteri
fata de populatia bastinasa. Teroarea a devenit instrument prioritar asigurand starea
de obedientd a oamenilor. Din prima linie a celor considerati ,,dugmani” ai puterii
faceau parte si membrii Sfatului Tarii.

Scopul acestei cercetari este de a identifica si a scoate in evidentd represiu-
nea stalinista in cazul deputatilor Sfatului Tarii in baza documentelor de arhi-
va si a marturiilor.

in 1940 locuitorii Basarabiei au fost nevoiti si faca fatd noii realitati. Multi
basarabeni, cunoscand pericolul sovietic, au decis sa se refugieze iIn Roménia. Ma-
joritatea populatiei nu a avut posibilitate sa-si paraseasca locurile natale. Studiile de
istorie orala reflectd starea de spirit din Basarabia in primele zile ale ocupatiei so-
vietice. Desi oficialitdtile roméne luau in calcul si posibilitatea unui atac armat din
partea Sovietelor in 1939, totusi incercau sa asigure populatia de absenta oricarui
pericol. Pentru a linisti spiritele, la 6 ianuarie 1940, regele Carol al II-lea a vizitat
Chisiniul, angajandu-se sa apere toate teritoriile romanestié. La 5 aprilie 1940, Direc-
tiunea Generala a Politiei in Darea de seamd asupra starii de spirit a populagiei in
urma expunerii facutd de Veaceslav Molotov din 29 martie in fata Sovietului Suprem
al URSS mentiona ingrijorarea populatiei din Basarabia, dar si disponibilitatea
oamenilor de a-si apdra tara in caz de necesitate®. Retragerea fortatd a administratiei
si armatei roméane a justificat pe deplin aceste temeri. Alexandru Budisteanu, renumit
arhitect roman mentioneaza: ,,N-am sa uit niciodatd seara aceea de 28 iunie, cand
ascultam la ora opt seara la radio... si cand ne-am cutremurat, auzind ca a avut loc un
Consiliu de Coroana, la care s-a discutat ultimatumul dat de Uniunea Sovietica, prin

8 George Damian, O promisiune regald pentru Basarabia, http://www.george-
damian.ro/o-promisiune-regala-pentru-basarabia-4148.html

® Dezmembrarea Romdniei, p. LXXII.
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care Romaniei i se cerea sd cedeze Basarabia si Bucovina de Nord. lar cererea era ac-
ceptati. Din momentul acela viata noastri s-a schimbat radical si pentru totdeauna”°,
Cei mai dezamagiti se aratau tinerii, care in perioada interbelica au avut parte
de 0 educatie patriotica accentuatd: Bundoara, Vadim Pirogan (a.n. 1921) se intre-
ba: ,,Dar regele? Dar armata? De ce nu se impotrivesc... Ce nu mai stiu s lupte?”.
Aflati in fata dilemei de a ramane in localitdtile natale sau de a se retrage in
Romania, o parte din oameni au decis sd se conformeze realitdtii, Incercand sa-si
pastreze calmul, fiind convinsi de faptul ca isi vor putea continua viata obisnuita.
Ulterior, au regretat aceastd decizie. ,,lardsi ne-am intrebat, pentru a mia oar, ce ne
asteaptd si dacd nu ar trebui sa ne refugiem in Roméania. Din nou tata a sustinut
doua lucruri: mai intai ca nu avem la cine sd ne ducem in Romania si, dupa aceea,
ca nu avem avere si ca el §i cu mama au muncit cinstit §i nu au ce sa-si reproseze,
deci nu ar trebui sa avem probleme cu un regim care declara ca ii va sprijini pe cei
care au triit din munci cinstita”*2,
Multi basarabeni nu cunosteau realitatea despre sistemul sovietic si nu-si
puteau imagina ca statul poate pedepsi si eticheta drept ,,criminal” pe oricine.
Despre aceasta stare de lucruri consemneaza si Pan Halippa, unul din cei mai
Curajosi promotori ai spiritului romanesc in Basarabia, cel care a fost presedinte al
Sfatului Tarii (25.11.1918-18.02.1919)". in memoriile despre refugiul siu din Ba-
sarabia, la 28 iunie 1940, precum si retragerea armatei si administratiei romdne
mentioneaza ca aflarea in nestiintd i-a determinat pe multi basarabeni sa treacad Pru-
tul: ,,se incepea bejenia spontana si neoranduita, care duce la rezultatul contrar celui
urmarit: prea putin se salveaza din ceea ce dorim s salvam, iar vilmaseala care se
produce sporeste circulatia zvonurilor si opreste circulatia normald a vietii $i a gan-
dului bun si sdndtos. Am sunat deci din nou la Rezidenta Regala si am intrebat daca
se va discuta planul de evacuare a Chisinaului cu institutiile lui si daca nu s-ar pu-
tea sd fiu Incadrat in acest plan si eu cu arhivele institutiilor pe care le-am condus
tot timpul: Universitatea Populara, Universitatea Muncitoreasca, Comitetul pentru
ajutorarea romanilor transnistreni, Comitetul pentru ridicarea monumentului Unirii
— arhive care inglobeazi si o biblioteca istorica de documentatie asupra problemelor
basarabene din toate domeniile vietii. Mi s-a raspuns ca nu-i vorba de nicio evacua-
re, ci se vor discuta mijloacele de lupti si rezistenti. Nu mai intelegeam nimic”.
Cei care si-au manifestat deschis dorinta de a se retrage in Romania au fost
ulterior sanctionati de regim prin deportare sau inchisoare. Procesul de refugiere in
Romania era insotit de multiple greutati si impedimente. Nemultumiti si revoltati

10 Alexandru Budisteanu, Sub patru regimuri pe toate continentele, Bucuresti: Ed.
Institutul National pentru Studiul Totalitarismului, 2014, p. 88.

11 Pirogan Vadim, Cu gindul la tine, Basarabia mea. Din mdrturiile unui vinovat
farda vind, Chisindu, Ed.: Enciclopedica ,,Gheorghe Asachi”, 1995, p. 46.

12 Alexandru Budisteanu, p. 95.

13 Colesnic lurie, Sfatul Tarii. Enciclopedie, p. 181.

1% Dezmembrarea Romadniei, p. 274.
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de situatia creata erau si oamenii politici basarabeni aflati in Romania. Incepand cu
29 iunie 1940, acestia, In mare parte fosti deputati in Sfatul Tarii, S-au intrunit in
sedinte 1n cadrul ,,Cercului Basarabenilor” pentru a intreprinde actiuni de ajutorare
concretd a oamenilor ce erau nevoifi sa-si lase bunurile agonisite o viatd, casa, ru-
dele, mormintele celor apropiati. Majoritatea membrilor ,,Cercului Basarabenilor”
au trecut acelasi calvar, fiind coplesiti de aceleasi sentimente. Principala problema
care era luata 1n dezbateri tinea de refugiatii basarabeni.

De mentionat cd majoritatea deciziilor din acea sedintd nu au avut un caracter
doar declarativ, intrucat pe fiecare dimensiune s-a actionat concret. A Inceput stran-
gerea fondurilor in sustinerea refugiatilor, s-a intervenit la ministerele de resort pentru
a ameliora situatia celor veniti de peste Prut, au fost elaborate declaratii de protest
privind evacuarea Basarabiei.

Pentru multi basarabeni, decizia de a rimane acasa era dictata si de incertitu-
dinea care-i astepta in partea cealalti de Prut. in 1940 soarta fostilor deputati din
Sfatul Tarii era in dependenta directd de hotararea de a se repatria sau nu in Roma-
nia. Graba evenimentelor si insistenta partii sovietice au impiedicat autoritatile de
la Bucuresti sa asigure conditii bune pentru refugiati.

Deputatii Sfatului Tarii care au ramas in Basarabia ocupata de sovietici au
fost supusi terorii comuniste. ,,Odata cu desfasurarea operatiunii militare de ocupare a
Basarabiei si Bucovinei au debutat arestarile si deportarile in masa. Intre 28 iunie si
4 iulie 1940, in judetele Cernauti, Balti, Chisindu si Cetatea Alba au fost arestati
1122 de oameni. Acestia erau ,,fostii politisti, agenti ai Sigurantei si ofiteri ai Armatei
Roméne”. La 9 iulie 1940, V. Molotov, presedintele Guvernului sovietic, Semneaza
hotdrarea ,,Cu privire la activitatea tribunalelor militare pe teritoriul Basarabiei si al
Bucovinei de Nord”, prin care aceste structuri erau autorizate cu examinarea dosare-
lor vizand ,,crimele contrarevolutionare si banditismul” locuitorilor din aceste terito-
rii. Toti cei acuzati de ,,activitate contrarevolutionara” urmau si fie reprimati conform
Codului penal al RSS Ucrainene, art. 58 (1-18). Drept urmare, la finele anului 1940,
in inchisorile Basarabiei, subordonate NKVD-ului, se aflau 2624 de persoane,
pentru ca spre vara anului 1941 numarul detinutilor politici s ajunga la 3951.7°

in amintirile supravietuitorilor, ale celor arestati fara temei si ale celor depor-
tati fara vina se reliefeazd o nedumerire continua: ,,De ce te judecau atunci? Fiindca
ai facut rau? Nu. Te judecau, fiindcé esti om cu cap, om invitat... Ei se temeau de
oameni destepti”, afirma Ilarion Tautu'é. Firidelegile din vara anului 1941 au fost
comise 1n baza Regulamentului cu privire la modul de aplicare a deportarii fata de
unele categorii de criminali®’.

Membrii Sfatului Tarii aflati la Bucuresti cunosteau gama de probleme provo-
cate de instituirea regimului comunist, inclusiv situatia colegilor arestati in Basara-

15 Moldovenii sub teroarea bolsevicd, Sinteze elaborate in baza materialelor Co-
Misiei pentru studierea si aprecierea regimului comunist totalitar din Republica Moldo-
va, Chisindu, Ed. Serebia, 2010, p. 39-40.

16 Stefan Tudor, Razvrititi contra regimului, Chisindu, Prut International, 2004, p. 30.

17 Moldovenii sub teroarea bolsevicd, op.cit., p. 40.
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bia. Participantii la sedinta ,,Cercului Basarabenilor” erau indignati de inactiunea
oficialititilor Romaniei fata de faridelegile comise de puterea sovietica in stanga
Prutului. La 13 septembrie 1940, in ,,Cercul basarabenilor”, Anton Crihan a propus
ca ,,Cercul si se ocupe de basarabenii ramasi acolo si azi arestati, cum sunt: d-nii .
Codreanu, N. Secard, T. Neaga. Propune a se face cu sovietele un schimb cu bolge-
vicii arestati Tn Romania, cum este Ana Pauker si altii.

in privinta fostilor deputati ai Sfatului Tarii s-a reusit doar un singur schimb:
lon Codreanu (1879-1949), membru al Comitetului National Moldovenesc din
Odesa, arestat la 25 iulie 1940, la 3 mai 1941, a fost schimbat cu Ana Pauker, in-
carceratd in Romania, persoand pretioasi pentru sovietici®®.

Fostii deputati ai Sfatului Tarii au ajuns in vizorul organelor represive sovieti-
ce chiar din primele zile ale ocupatiei: ordinul de arest al Iui Grigore Turcuman a
fost semnat la 2 iulie 1940. Ancheta, inceputd in 1940, a luat sfarsit in mai 1941.
Dosarul penal a fost transmis procurorului RSS Moldovenesti, care a aprobat actul
de acuzare, apoi l-a transmis colegiului judiciar al Judecitoriei Supreme a Republi-
cii. Insa din cauza razboiului, procesul judiciar nu a avut loc in RSSM, cei arestati
fiind evacuati in lagarele din RASS Tatara, cu exceptia lui Teodosie Cojocaru, care
decedase 1n inchisoarea din Chisindu. Au urmat noi interogari. Fostii deputati ai
Sfatului Tarii erau invinuiti ca au votat Actul Unirii Basarabiei cu Romania la 27
martie 1918 si ca, mai tarziu, au luptat impotriva migcérii revolutionare, desfasu-
rand activititi antisovietice'®.

Printre cei arestati si condamnati de NKVD au fost?®: Vladimir Bodescu
(1868-1941), deputat in Sfatul Tarii din partea Asociatiei Juristilor din Basarabia.
Arestat la 10 august 1940, a decedat la 28 noiembrie 1941 in inchisoarea din orasul
Cistopol, RASS Tatara; Alexandru Baltaga (1861-1941), deputat in Sfatul Tarii din
partea preotimii basarabene. Arestat la 31 august 1940 (la varsta de 79 de ani), a
decedat la 7 august 1941, in spitalul regional din orasul Kazan; Constantin Bivol
(1885-1942), arestat la 25 august 1941, a decedat la 12 martie 1942, in spitalul
inchisorii nr. 4 din orasul Cistopol, din RASS Tétara; Nicolae Bivol, arestat in
august 1940, deportat in Kazahstan, a murit (pana in 1943) in Pahta Aral; Stefan
Botnariuc (1875-1941), deputat in Sfatul Tarii din partea minoritatii ucrainene,
arestat la 22 iulie 1940 de céitre organele NKVD din judetul Balti, a decedat la 22
august 1941 in spitalul inchisorii din oragul Penza; Emanoil Catelli (1883-1943),

18 Chiriac Alexandru, p. 80.

1 Postici Elena, Deputati ai Sfatului Tdarii exterminati de NKVD,
https://www.revista22.ro/deputati-ai-sfatului-tarii-exterminati-de-nkvd-8758.html

20 1 ista membrilor Sfatului Tarii care au rimas in Basarabia dupa ocupatia sovieti-
ca din 1940 si au fost arestati de organele NKVD-ului a fost intocmita in baza informa-
tiilor selectate din: Colesnic lurie, Sfatul Tarii. Enciclopedie; Chiriac Alexandru, Mem-
brii Sfatului Tarii 1917-1918. Dictionar, Postica Elena, Deputati ai Sfatului Tarii exter-
Minati de NKVD, https://www.revista22.ro/deputati-ai-sfatului-tarii-exterminati-de-
nkvd-8758.html
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satul Zgardesti, judetul Balti, a fost presedinte al Comitetului National Moldove-
nesc din Odesa (1917).

Dupa realizarea unirii, Emanoil Catelli este numit in functia de Director gene-
ral al Agriculturii in Directoratul General al Republicii Democratice Moldovenesti.
In 1923, Consiliul de Ministri al Romaniei il numeste in calitate de prefect al
judetului Balti. Din 1927 — 1928 activeaza in calitate de senator din partea judetului
Balti. In 1933, Partidul National Liberal ajunge iarasi la putere si Emanoil Catelli
este repus in functia de prefect al judetului Balti. in timpul detinerii functiei timp de
3 ani in judetul Balti, s-au construit 49 de scoli (fatd de 44 din 1918 pana in 1933),
a fost renovat localul Scolii Normale, s-a construit noua cladire a Liceului de fete
»,2Domnita [leana”. Este arestat la 5 iulie 1940, fiind acuzat de activitate contrarevo-
lutionara, conform articolului 54-13 al Codului Penal al RSS Ucrainene. Insisi co-
misarii de instructie de la inchisoarea din Chisindu spuneau: ,,acest om este un
patriot moldovean convins. Multi dintre voi sunteti scurniki, in timp ce el apara
ideea, poporul si dreptul istoric. De astfel de oameni am fi mandri si noi”. Intrebat
de comisar de ce n-a fugit peste Prut daca stia ce-l asteapta, a raspuns cd nu intelege
sa imparta, la bine, belsugul si bucuria basarabeanului si sa-1 paraseasca in timpuri
grele. In final declara: va muri o generatie, poate doud, dar dreptatea va birui si Ba-
sarabia va reveni la Roménia. A respins orice invinuire. Fiind Intrebat la interogato-
riu ,,de ce s-a impotrivit reinstaurdrii puterii sovietice in Basarabia”, a raspuns: ,,din
convingeri politice. Eram convins ca puterea sovieticd ma va lipsi de toate drepturi-
le... Si in acest moment sunt impotriva dictaturii proletariatului...”. in primele zile
ale celui de-al Doilea Razboi Mondial, impreuna cu alti detinuti, a fost evacuat in
inchisoarea nr. 4 din orasul Cistopol, RASS Tatara, si supus unui nou interogatoriu.
A decedat la 18 februarie 1943; Teodosie Cojocaru (1899-1941), arestat la 13
august 1940, a decedat la 23 ianuarie 1941 in inchisoarea nr. 1 din Chigindu; lon
Ignatiuc (1893-1943), arestat la 23 iulie 1940, a decedat la 26 ianuarie 1943 intr-un
lagar din RASS Tatara; Vasile Gafencu, arestat in 1940, a lucrat in Arhanghelsk la
taiat copacii, apoi la o mind de carbune, nu se cunoaste anul decesului; Teodor
Neaga (1880-1941), in 1917, devine membru al Uniunii Invatatorilor din Basarabia,
organizatie care avea menirea sa uneasca in jurul sau toti pedagogii moldoveni care
militau pentru cauza nationald; a decedat la 6 decembrie 1941, in spitalul inchisorii
din Penza; Panteleimon Sinadino (1875-19407?), arestat la 9 iulie 1940, nu se cu-
noaste soarta de mai departe; Nicolae Secara (1894-1942) in iunie 1941a fost transfe-
rat in inchisoarea nr. 1 din orasul Penza, a murit in februarie 1942; Grigore Turcu-
man (1890-1942) arestat la 2 iulie 1940, a decedat la 28 mai 1942 in spitalul inchi-
sorii nr. 1 din orasul Penza; Teodor Uncu (1881-19407?), arestat la 17 iunie 1940,
soarta de mai departe nu este cunoscutd; Luca Stirbet (1889-1942) arestat la 20 iu-
lie 1940, a decedat la 15 martie 1942 in spitalul inchisorii nr. 4 din orasul Cistopol.

Deputatii Sfatului Tarii care au ramas n Basarabia sovietica dupa 1940 si au
fost identificati de organele NKVD-ului au fost incarcerati si exterminati de regi-
mul totalitar comunist.

Deputati ai Sfatului Tarii, refugiati in Romdnia, pe langa faptul ca initial s-au
confruntat cu multiple probleme au fost constransi ulterior sd indure represiunile
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comuniste din dreapta Prutului. In 1940, uniti in ,Cercul basarabenilor” de la
Bucuresti incercau sa se sustina reciproc. In sedinta Biroului Permanent din 10 iulie
1940, Ton Inculet a cerut celor prezenti ,,sa aiba grija de cei evacuati, pentru ca ba-
sarabenii functionari sé fie plasati la alte servicii in tard, ca ei sa nu se transforme in
cersetori, ci si-si giseascd meseria pe care fiecare au avut-o in Basarabia”?. Din
discutiile in sedintd deducem ca multi din fostii deputati in Sfatul Tarii se aflau
intr-o situatie precard si in Romania. Gheorghe Pantea mentiona cd multi fosti
deputati din Sfatul Tarii ,,au venit numai singuri, fara familii, sau numai cu geanta.
Altii au adus rufele, dar cind au plecat inapoi, n-au mai putut veni”?2 In sedinta
Biroului Permanent al ,,Cercului basarabenilor” din 9 august, Ion Pelivan a pus in
evidentd problema fostilor deputati din Sfatul Térii refugiati in Romania ,,care
trebuie ajutati asa ca sd nu ducd mizerie”. S-a decis sd se ceard de la autoritati
pentru ei cate o pensie, iar pand situatia va fi remediata sa li se dea cate un ajutor
sporit prin Biroul Permanent ,,in chip exceptional celor lipsiti cu totul de mijloace”
in suma de 5000 lei pe luna. in acelasi timp, se recomanda membrilor Sfatului Tarii
si Guvernului Basarabean al Unirii ,,atentie la modul de a trai si a se misca, fiindca
agentura ruseasca de spionaj este foarte activa si se poate banui o agresivitate din
partea lor”?%. Starea de precautie se impunea ca mod de viat pentru acesti oameni.
Teroarea comunista s-a extins si in Romania. Dupa inlaturarea de la putere a
regelui Mihai in 1947, oficialitatile comuniste au proclamat Republica Populara
Romania in care a inceput implementarea aceluiagi sistem de represiuni caracteris-
tic regimurilor comuniste. In anii ‘50, mai multi lideri ai basarabenilor refugiati in
Romania, mai ales fosti membri ai Sfatului Tarii, au fost arestati si condamnati la
detentie: Gheorghe Mare, in anii '50 deportat in Baragan; Stefan Holban, in 1957
condamnat la 15 ani de munca silnica, detinut la Jilava; Ciugureanu Daniel, arestat
in 1950, la inchisoarea Sighetul Marmatiei; lon Pelivan, arestat in 1950 si dus la
Sighet, moare in 19544, Printre cei arestati a fost si Pan Halippa: in noaptea de 5
spre 6 mai 1950, este arestat si dus la Ministerul de Interne. Constantin C. Giurescu
in lucrarea ,,Cinci ani si doua luni in penitenciarul din Sighet, 7 mai 1950 — 5 iulie
1955 scria: ,,Halippa povesteste cu melancolie amestecatd cu umor cum a facut
odinioard inchisoare sub rusi; nu credea sid apuce vremea sa faca si sub ai lui si
anume in Transilvania”?. In 1952, a fost predat autorititilor sovietice. La 21-22
iunie 1952, Tribunalul Militar al Ministerului Securititii de Stat al RSS Moldove-

21 proces-verbal nr. 2 al sedintei Comitetului ,,Cercului Basarabenilor”. In:
Dezmembrarea Romaniei, p. 87.

22 proces-verbal nr. 2 al sedintei Comitetului ,,Cercului Basarabenilor”. In:
Dezmembrarea Romaniei, p. 88.

2 proces-verbal nr. 6 al sedintei Biroului Permanent ,,Cercului Basarabenilor”. In:
Dezmembrarea Romdniei, p. 161.

24 Lista membrilor Sfatului Tarii care au fost arestati si condamnati in Romania
socialista, a fost elaborata in baza informatiei din Membrii Sfatului Tarii. Dictionar.

2 Constantin lon, p. 355.
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nesti 1-a condamnat ,,in baza art. 54 / 6 p. I CP al RSSU, la 25 de ani de privatiune
de libertate intr-un lagar de reeducare prin munca, fara pierderea drepturilor cetate-
nesti si fard confiscarea averii. Termenul de pedeapsa se calculeaza cu incepere din
30 martie 1952. Probe materiale pe acest dosar nu existd. Cheltuielile de judecata
nu s-au inregistrat. (Arhiva Depozitului special al Serviciului de Informare si
Securitate al Republicii Moldova, Fondul persoanelor supuse represiunilor politice,
dosar penal nr. 6235, vol. 111, f. 258-263)%.

In memoriile sale ,,Povestea vietii mele” din 1962, Pan Halippa consemneazi:
»EU NU M-am asteptat ca un Stalin sd-mi pretinda arestarea din capitala Romaniei,
al carei cetatean sunt din 27 martie 1918, cand Basarabia s-a unit cu Romania. Si in
Tara Romaneasca s-a gasit un ministru de Interne, Theohari Georgescu, si un mi-
nistru de Externe, Ana Pauker, care si ma aresteze si si ma predea lui Stalin, iar
acesta prin instrumentele lui s ma condamne la munca silnica in Siberia la 25 de
ani. Dar am avut noroc sd zdohneasca Stalin si dictatorul lui de la Securitate, Beria.
Poate la eliberarea si reabilitarea mea a contribuit si modesta mea activitate de
curatitor de gunoaie si closete in 11 lagére siberiene, pana la Baikal si dincolo, in
tot cazul, mi s-a dat un bilet de reabilitare completd din partea administratiei sovie-
tice”?’. In 1955 este amnistiat si se inapoiaza in tara. Este condamnat de autoritatile
romane si detinut in inchisoarea din Gherla pana in 1957, cand revine la Bucu-
resti?®. In aceleasi memorii din 1962 mentiona: ,,in tard nu-s reabilitat nici pana in
prezent. Nu mi se plateste pensie de profesor si nici pensie de merit special, la care
am fost recomandat de Academia Republicii Romane, in compunerea ei actuala.
Din pricina asta si la varsta de octogenar peste un an, imi vine foarte greu, mai ales
ca 1n absentda am fost deposedat de tot ce am avut pana la ultima camasa, iar familia
mi-a fost scoasa din casd unde am ldsat-o, si care e in coproprietare cu dl Alexandru
Munteanu, si acum traiesc intr-un subsol din str. Muzelor nr. 2. Dar asa mi-a fost
soarta!”?®. Asa au fost tratati de organele represive comuniste cei care au sivarsit
unirea.

In concluzie: documentele de arhivi si cele de istorie orald denotd soarta tragi-
ca pe care au avut-o deputatii din Sfatul Tarii dupa instaurarea regimului comunist.
Teroarea sovieticd a distrus viata oamenilor care in timpuri grele au luat decizii
importante pentru tard. Noi, generatiile de astdzi, avem obligatia morala de a le
pastra vie memoria, intrucat prin faptele lor au fost si raiman inaintasi ai neamului.

% Constantin lon, p. 365-366.

27 Halippa Pantelimon, Povestea vietii mele. In: Constantin Ion, p. 86.

28 Chiriac Alexandru, p. 107.

28 Halippa Pantelimon, Povestea vietii mele. In: Constantin Ion, p. 86.
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