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INSTRUMENTE DE FINANTARE PENTRU EXPORTATORI iN REPUBLICA MOLDOVA
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Résumé: Dans cet article, on parle de possibilités de financement des exportations en Moldavie,
comme: les préts, l'affacturage, les lettres de crédit, les collections, les guaranties. L'auteur présente les
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avantages des instruments de financement de | ’exportateurs. Aussi, on analyse les possibilités de finance-
ment des entreprises pour les exportateurs en Moldavie a travers divers projets soutenus par le gouver-
nement et la Banque mondiale.

Mots-clés: outils de financement, transactions a I’exportation, incasso, accréditif, garantie, projet
de financement.

In functie de activitatea intreprinderii, pot fi utilizate diverse instrumente bancare pentru
finantarea tranzactiilor de export/import [1]: Credite, Factoring, Acreditive, Incasso, Garantii.

Credite utilizate pot fi: Credite pentru capital circulant,; Credite pentru scopuri investitionale;
Linii de credit revolving; Overdraft; Finantarea ordinelor de procurare,; Credit Factoring.

Finantarea ordinelor de procurare este o forma de creditare pentru finantarea activitatii cu-
rente, care permite intreprinderii sd indeplineascd o comandd de procurare pentru diverse scopuri
(procurarea materiei prime; achitarea fortei de munca desemnate pentru implementarea proiectului;
cheltuielile de procurare sau pregitire a ambalajului si desenelor grafice; cheltuielile de testare,
inspectie (control) si transport; achitarea altor cheltuieli asociate cu producerea si livrarea produse-
lor fabricate). Termenul este ajustat la termenul ordinului de procurare, dar nu poate depasi terme-
nul maxim de 12 luni.

Creditul ,, Factoring” este un credit pe termen scurt, care se elibereaza agentilor economici, pen-
tru folosirea mai eficientd a mijloacelor banesti blocate 1n facturile cu acoperirea la o anumita data.

Factoringul de export da posibilitatea, fara riscul potentialelor pierderi, de a oferi Cumpaérato-
rilor strdini un termen de améanare a platii, pe durata necesara acestora (figura 1.).

Efectuarea platii

Beneficiar

—
Verificarea bonitatii

Figura 1. Operatiunea privind factoring-ul [1]
Institutiile ce propun acest serviciu in Moldova sunt NCF Moldfactor, Moldinconbank, BCR,
Eximbank.

Avantajele Factoring-ului pentru Vdnzator/Exportator constau in [1]:

e posibilitatea de a vinde la preturi si conditii competitive;

e posibilitatea de a vinde 1n baza unor contracte ferme cu platd amanata (credit comercial);

e siguranta afacerii prin evaluarea bonitatii Debitorului, in special in cazul initierii unei noi rela-
tii de colaborare;

e acoperirea gap-ului de lichiditate prin finantarea facturilor;

e sursd flexibild si rapida de finantare a capitalului circulant necesar pentru cresterea vanzari-
lor/exporturilor;

o reducerea cheltuielilor de administrare si a timpului dedicat administrarii facturilor;

e imbunatatirea cash flow-ului prin colectarea rapida a creantelor;

e posibilitatea de a extinde afacerea pe piete internationale;

e asigurarea 100% a riscului de neplata a facturilor de catre Debitorul Extern in favoarea Expor-
tatorului;

e initierea relatiilor de afaceri cu parteneri care solicita termene de platd extinse.
Acreditivele pentru export (cunoscute si sub numele de credite documentare) reprezintd una

dintre cele mai utilizate metode de platd in comertul international si pot fi folosite pentru orice gama
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de bunuri si servicii. Acreditivele ofera vanzatorului siguranta incasarii contravalorii bunurilor ex-
portate si cumparatorului certitudinea ca plata va fi facutd numai in conditiile stipulate in acreditiv.

Un acreditiv reprezintd un angajament conditionat de platd oferit exportatorului de cétre banca
importatorului. In mod uzual, exportatorul primeste garantia din partea bancii inainte de a livra bu-
nurile. Garantarea platii este conditionatd de prezentarea documentelor aferente exportului in
concordanta cu termenii §i conditiile acreditivului.

Avantajele utilizarii acreditivului pot fi [1]:

e Garantarea platii. Plata este garantatd de cétre banca importatorului Tnaintea efectuarii exportu-
lui. Acreditivul ofera siguranta privind data platii.

e Faciliteaza acordarea creditelor de comert international. Banca importatorului va garanta plata
exportatorului, la vedere sau la scadenta, dupa primirea documentelor conforme. Capacitatea
acreditivului de a garanta o plata viitoare incurajeazé exportatorul de a acorda importatorului
termene de platd mai largi. De exemplu, plata poate fi facutd exportatorului la 60 de zile de la
vedere, sau la 90 de zile de la data documentului de transport.

e Diminuarea riscului. Acreditivele elimina riscul exportatorului de neincasare a contravalorii
bunurilor exportate. Acreditivele pot, de asemenea, elimina riscul de neplata legat de cumpara-
tor, de banca sa sau de riscul de tara, daca acreditivul nu este confirmat de banca exportatoru-
lui. Confirmarea presupune ca riscul de credit al bancii importatorului (si al tarii acestuia) sa
fie preluat de banca exportatorului, contra platii unui comision suplimentar.

e Accesul la finantare. Acreditivele ofera acces la finantare dupa livrare, fara recurs asupra expor-
tatorului si pot reduce de asemenea costul creditului acordat exportatorului, precum si nevoia
bancii exportatorului de a tine un control strict al creditelor acordate prin aceste tipuri de finan-
tari.

Incasso de Export. Facilitarea pldtii. Prin Incasso-ul documentar exportatorul solicitd bancii
sale sa Incaseze contravaloarea bunurilor exportate contra eliberarii documentelor aferente. Banca
exportatorului remite documentele bancii importatorului pentru plata la vedere sau la o scadenta de-
terminata. Cambiile sunt instrumentele cele mai des utilizate in cadrul Incasso-ului, reprezentand, in
fapt, cererea de plata.

Incasso-ul de Export se caracterizeaza prin faptul ca operatiunea este initiatd intotdeauna de
cétre exportator.

Aceasta modalitate de decontare se bazeaza, in esentd, pe obligatia de plata a cumparatorului,
asumata prin contractul comercial, fird a comporta nici un angajament de plata din partea bancilor
implicate in derulare.

Scopul operatiunii este transmiterea documentelor comerciale si/sau financiare de la beneficia-
rul platii la platitor contra plata/acceptare sau in alte conditii.

Obligatia de plata in cadrul Incaso-ului revine trasului. Banca preia obligatia de plata numai in
cazul Incaso-ului garantat.

Utilizarea facilitatii de Incasso inseamna ca ambele banci actioneaza ca agenti ai exportatorului.

Avantajele Incasso-ului de Export ar putea fi [1]:

e siguranta - exportatorul are certitudinea ca importatorul nu va intra in posesia documentelor
originale decat dupa efectuarea platii sau in urma angajamentului ferm de plata asumat. Expor-
tatorul poate solicita ca plata sa fie garantata de cétre banca importatorului, aceastd garantie ne-
cesitand aprobarea comitetului de credit al bancii importatorului si plata unor taxe suplimentare.

e controlul - pentru exportator, incasso-ul documentar permite un control sporit asupra tranzactiei.
Exportatorul decide conditiile in care importatorul va intra in posesia documentelor. De exem-
plu, exportatorul poate solicita ca documentele sa fie predate importatorului numai contra pla-
tii sau contra acceptarii cambiilor.

e protectia - utilizarea cambiilor sau a biletelor la ordin ofera o evidentda documentara a cererii de
plata si a angajamentului importatorului de a pléti la o anumitd data. Neplata cambiilor sau a
biletelor la ordin poate conduce la actiuni legale impotriva importatorului.

e costuri - implica costuri mai mici fata de acreditiv.
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Garantiile Bancare la Export sunt o facilitate prin care un importator este garantat, de catre
banca exportatorului pentru o platd de o anumitd suma. Executarea scrisorii de garantie se poate
cere dacad exportatorul fie nu isi indeplineste obligatiile de export ce-i revin conform contractului
si/sau nu livreaza bunurile dupa cum s-a convenit. Acest tip de garantie este foarte eficient in cadrul
contractelor complicate si de amploare.

Existd mai multe tipuri de garantii disponibile pentru exportatori.

Garantia de restituire a avansului garanteaza returnarea oricirei plati facute in avans. In gene-
ral, sunt emise pentru 100% din valoarea platii in avans.

Garantia de bund executie garanteaza performantele exportatorului. Se emite in general pentru
10%-20% din valoarea contractului.

Garantia de participare la licitatie. Se foloseste in cazul tuturor licitatiilor pentru contracte. Se
emite in general pentru 5%-10% din valoarea contractului.

Avantajele Garantiilor Bancare inglobeaza urmatoarele: in cazul exportatorului este un ele-
ment esential pentru castigarea contractelor in cadrul anumitor piete, pentru construirea increderii,
confera importatorului incredere in situatia buna financiara a exportatorului si in abilitatea acestuia
de a-si indeplini obligatiile. Scrisoarea de garantie pentru exportator imbunatateste relatia dintre im-
portator si exportator, precum si credibilitatea importatorului [1].

in Republica Moldova, in directia finantirii exportului se indreapta si o serie de programe si
proiecte, unul dintre care este si PAC II (Proiectul Ameliorarea Competitivitatii), care isi gaseste
promovarea in cadrul PRO EXPORT FORUM 2015, organizat de MIEPO (Organizatia pentru
Atragerea Investitiilor si Promovare a Exportului din Moldova).

PAC 1II pune la dispozitia exportatorilor mai multe instrumente de dezvoltare a exportului (In-
toare). Multi operatori economici au manifestat interes pentru linia de credit de 30 mln dolari pusa la
dispozitie de Banca Mondiald. Prin intermediul bancilor comerciale si prin intermediul acestui proiect
antreprenorii sunt incurajati sa aplice la Componenta de Grant pentru intdrirea capacititii de export.

Un rol important pentru competitivitatea intreprinderilor il are cadrul de reglementare, iar
proiectul respectiv vine cu asistenta Guvernului pentru imbunatatirea mediului de afaceri si redu-
cerea poverii asupra agentilor economici.

Potrivit acestui proiect, toti cei interesati de aceste finantari (reprezentanti ai peste 100 de com-
panii, autoritdti si experti) prezinta tehnici de accesare a pietelor, de utilizare a diverselor instrumente
de finantare si scheme de garantare a exportului, studii, precum si alte informatii utile antreprenorilor.

Aici putem remarca faptul cad PAC II oferd suport Ministerului Economiei pentru efectuarea
Analizei Impactului de Reglementare a actelor normative si legislative care au impact asupra activi-
tatii de intreprinzator. De asemenea, in cadrul PAC II, IMM-urile din Moldova pot beneficia de
facere. Din bugetul total al proiectului, prin PAC II urmeaza a fi acordate finantdri nerambursabile
pentru acoperirea a 50% din costul serviciilor, dar nu mai mult de 200 de mii de lei per beneficiar.
Astfel, agentii economici isi vor putea spori calitatea produselor si a serviciilor, lansa altele noi,
optimiza procesele interne, Tmbunatati imaginea companiei, identifica clienti si piete noi, dar si
stabili parteneriate pe lanturile valorice.

Pentru cofinantare pot aplica intreprinderile exportatoare sau situate pe lantul valoric orientat
la export din patru sectoare prioritare: produse alimentare si bauturi; fabricarea produselor electroni-
ce i mecanice; textile si tehnologii informationale. Totodatd, pentru finantare pot aplica si intreprin-
deri din alte sectoare ale economiei, Insa aceste patru sectoare au prioritate [2].

Daca ne referim la Industria constructoare de masini, atunci si ea este in vizorul Organizatiei
pentru Atragerea Investitiilor si Promovare a exportului din Moldova (MIEPO), fapt demonstrat
prin organizarea in perioada 13—14 iunie 2017 a forumului ,,Moldova Automotive Days 2017”, unde
s-au intélnit 45 de investitori din Europa, dar §i 72 de companii locale din industria auto.

In aceasti directie un aport esential il aduce si Mobiasbanci, oferind consultanta antreprenori-
lor si comunicand despre cele mai avantajoase oportunitati de finantare a afacerilor.

in particular, sunt prezentate oportunititile de accesare a creditelor avantajoase din surse inter-
nationale de finantare ale partenerilor Mobiasbanca — EU4Business EBRD Credit Line, DCFTA,
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IFAD, FEI, Banca Mondiald - pentru dezvoltarea afacerilor, solutii adaptate pentru importatori si
exportatori, leasing etc. [3].

In concluzie, putem spune ca in Republica Moldova sunt tendinte, perspective in ceea ce pri-

veste sustinerea si finantarea exportului. Totusi, un rol important in aceastd directie si care, de fapt,
stagneaza in multe momente culminante derularea exportului, il are factorul politic. Aceasta stare de
lucruri creeazd deseori situatii cand agentii economici si multe companii se confruntd cu anumite
obstacole privind tranzitia bunurilor si 1i determind pe acestia sd raimana conservativi la ideea de a
investi in anumite procese economice cu destinatie spre export.
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